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证券代码：000680                                         证券简称：山推股份 

山推工程机械股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

【请在您选择的方式的“（ ）”中打“√”，下同】 

（ √）特定对象调研        （   ）分析师会议 

（   ）媒体采访            （   ）业绩说明会 

（   ）新闻发布会          （   ）路演活动 

（ √）现场参观 

（   ）其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

浙商机械：王华君、张杨、何家恺、徐琛奇 

融通基金：钱佳兴 

平安基金：王修宝 

国寿安保基金：宋玉茜 

国投机械：高杨洋 

时间 2024年 6 月 3日下午 

地点 公司股份大楼 206会议室 

上市公司接待 

人员姓名 
袁  青、姚素平、秦晓莉 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、现场参观 

参观公司展厅、主机装配车间等，了解公司产品及应用场景等。 

二、互动交流 

1、山推股份这几年的变化 

公司自 2019年销售收入、利润持续增长，盈利能力由弱变强。

2023年，公司营业收入达到 105.41亿元，从 2019年的 64亿元营

业收入实现连续四年稳定增长；扣非归母净利润 7.02亿元，同比

增长 177%；毛利率达到 18.44%，盈利空间进一步扩大。 

产品方面：逐渐形成了推土机、道路机械、装载机、挖掘机等

系列主机产品及工程机械零部件全面发展的完整产品链。 
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研发方面：持续加大研发投入，依靠集团黄金内核资源，协同

研发，坚定不移的推进产品结构差异化调整战略，产品加速向高科

技、高附加值等大马力、新能源、智慧施工产品转型。 

市场方面：全力以赴抓出口，对海外市场做好产品布局、服务

布局的同时，重点做好渠道布局，加快本地化，向国际市场要增量。

围绕国内市场，不断优化培育优势渠道，抢占优质客户资源，提高

销售覆盖率、成功率。 

内部管理方面：提高信息化水平，提升运营效率；推进业财一

体化融合，控费降本，提升盈利水平；加强文化建设，不断培养内

生增长率。 

2、未来展望 

坚持高质量发展工程机械主业，加快产品、市场、业务三大结

构调整。坚持向高科技、高附加值等大马力、新能源、智慧施工产

品转型，为客户提供一体化的产品解决方案。充分用好集团内优势

资源培育“省油、高效、可靠、简单”等差异化核心技术优势。 

同时，坚定不移抢抓出口市场机遇，做好产品布局、服务布局

的同时，充分发挥重工集团优势，与潍柴、重汽等优势业务协同出

海。 

3、公司产品的出口情况 

公司海外市场深耕多年，产品远销 160 多个国家和地区，在

海外主要采取代理制营销模式，现已发展了 140余家海外代理商、

10个海外子公司、31 家海外办事处和服务站，形成完善的海外营

销渠道。目前，公司在海外主要的销售区域有欧亚区、非洲、东南

亚等。未来海外市场，公司主要是立足于分区域做好渠道布局、产

品布局、服务布局，加强海外资源配置，建立与动态产品结构、市

场结构、业务结构相适应的营销体系。同时，借助集团销售业务协

同优势，打造工程机械海外业务平台，提升产品竞争力，提高产品

销量。 

目前来看，海外市场已逐步认可中国品牌，预计海外收入依

然保持较好的增长速度。 
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附件清单（如有） 无 

日期 2024年 6 月 3日 

 


