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股票名称：科威尔 股票代码：688551

投资者关系活动记录表

编号：2024-005

投资者关系活动

类别

特定对象调研 分析师会议 媒体采访

业绩说明会 新闻发布会 路演活动

现场参观

其他

参会单位 东方证券、凯联资本、申万菱信基金、中泰证券、中信证券

时间 2024年 5月 30日、2024年 5月 31日

会议地点及形式 公司会议室现场调研

公司接待人员

名单

董事会秘书、财务总监 葛彭胜先生

证券事务代表 张燕女士

投资者关系活动

主要内容介绍

1、小功率测试电源应用场景主要有哪些？

小功率测试电源是工业领域的基础测试设备之一，可以

应用于航空航天、汽车电子、医疗设备、通用家电、消费电

子、电子元器件、新能源发电等行业，其应用场景较为广泛，

市场空间较大。公司小功率测试电源产品前期主要以直销模

式在公司较为熟悉的光伏、电动汽车等领域推广；现阶段，

随着公司小功率产品线和分销体系不断完善，未来将会触达

更多行业领域。

2、与外资品牌相比，公司小功率测试电源的优劣势有哪些？

从技术参数、性能指标来看，公司小功率测试电源已基

本达到境外品牌的同等技术水平，甚至部分产品性能已超过

境外品牌，具备一定的市场竞争力。从品牌影响力、市场认

可度来看，以 Ametek、Chroma 为代表的境外品牌发展时间
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较早，在产品线丰富度、渠道和品牌建设等方面具有一定的

先发优势；公司小功率测试电源在产品系列化、应用案例积

累和渠道建设等方面需要进一步完善。目前，公司小功率测

试电源产品线不断丰富，且分销渠道也在逐步推进和完善。

公司小功率测试电源竞争优势包括：（1）虽然公司小功

率测试电源布局相对较晚，但也有一定的后发优势，主要体

现在产品开发中直接采用新技术、新材料等作为起点，产品

体积更小、功率密度更大，部分产品性能指标更加优越；（2）

公司小功率测试电源在产品性能同等的情况下，性价比、本

地化服务等方面优势明显；（3）在设备国产化的大背景下，

下游客户自主可控意识增强，国内品牌迎来好的市场机会，

发展空间广阔。

3、公司各行业板块收入占比情况？

2023年度，公司测试电源板块仍占营收的主导地位，占

比 70%左右；氢能板块营收占比 20%左右；功率半导体板块

营收占比 10%左右。

4、公司怎么看待今年下游氢能行业的发展？

从目前氢能源政策及市场反馈来看，一方面，用氢端以

山东、成都等地为代表，政策暖风频吹，以及下游客户继国

鸿氢能在港交所上市后，捷氢、重塑等申报港股上市。政策

层面的推动以及下游客户通过融资带来资金面的改善，将会

带动测试设备的市场需求。另一方面，制氢端绿氢发展较快，

电解槽市场需求增加。因此，从整体看，公司对氢能行业发

展保持谨慎乐观的态度。

5、在氢能领域，公司是否会布局产线测试产品？

氢能行业仍处于实验室往产线过渡阶段，还未实现规模

化生产。现阶段，由于行业整体体量较小，客户购买公司产

品或存在实验室和产线同步使用的情况。另外，公司在研的

燃料电池电堆下线活化测试台是为未来燃料电池规模化生产
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提前储备的产线端测试设备，目前处于样机阶段，未来将根

据下游行业发展，适时推向市场。

6、公司氢能领域客户主要有哪些？

在用氢端燃料电池领域，公司下游客户基本覆盖国内氢

燃料电池厂商，如国鸿、捷氢、重塑、潍柴等；在制氢端电

解槽领域，公司下游客户主要以阳光电源、华电重工、国家

能源集团、天津大学、同济大学、武汉理工大学等企业、高

校以及第三方质检机构为主。

7、公司功率半导体 IGBT进展情况？

在功率半导体领域，公司目前出货产品以自动化测试工

作站为主，公司通过投资、自研等多种方式，已基本具备提

供 IGBT封装测试产线整体解决方案的能力。近两年，受下游

行业去库存影响，功率半导体板块进展有所放缓。今年来看，

下游客户意向及样机需求较之前有逐步改善的趋势，未来订

单进展还需要看下游客户投资恢复情况。

8、公司未来向新行业的拓展是通过自研还是并购？

公司坚持“一横多纵”的发展战略，借助测试电源通用性

特点，触达新的行业应用领域。对于新行业的拓展，公司会

根据触达到新行业的情况综合考虑进入方式，不排除以自研

或投资并购等方式。

附件 无


