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证券代码：000425                         证券简称：徐工机械 

 

徐工集团工程机械股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 
                                                    编号：2024-18 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 宏利基金 丁申、平安基金 张聪；大家资产 周斌；兴全基金 姚佳；中欧基

金 马思源；华泰柏瑞 丁珰；国联基金 甘传琦、吴刚；兴证资管 王陆峰；

平安基金 王修宝；信诚基金 吴一静；中金资管 顾柔刚；光大资管 郭冲冲；

泓德基金 郑祺鑫；鹏扬基金 马慧芹；财通基金 吴志豪；华富基金 时彧；

易米基金 包丽华、黄晓峰；大朴资产 刘蔚；泓澄投资 朱昊宁；中海基金 

姚晨曦；华夏基金 陈伟彦；浙商机械 王华君、何家恺、徐琛奇；国盛机械 

邓宇亮；彤泰资产 王语。 

时间 2024年 6 月 4 日 15:00-17:30 

地点 公司 303会议室 

上市公司接待人

员姓名 

费广胜、李栋、徐楠、王凯、刘敏芳、苗洋威 

交流内容及具体

问答记录 

 

一、参观徐工矿机； 

二、互动交流 

（一）目前出口情况？ 

答：公司预计出口市场继续保持良好态势，国际化收入依然能保持较好

的增长。首先，对国产品牌来说海外市场具有成长性特征，海外市场需求持

续释放；其次，随着国产产品品质的不断提升，国内企业在海外的渠道布局
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的日趋完善，服务后市场建设的提速，国产品牌综合竞争力在提升，海外市

场渗透率在提高；再次，从在主要区域市场占比情况看，大部分产品仍有很

大的提升空间；最后，国内重点企业纷纷调整全球产能规划，落地本地化战

略，加速全球化布局。总体来说，十四五期间，国产品牌行业海外市场销量

有望保持增长趋势，是工程机械行业的重要增长点。 

（二）主要出口区域？ 

答：公司有完善的全球布局与强大的国际化拓展能力，公司营销网络覆

盖全球 190余个国家和地区，可为全球客户提供全方位产品营销服务、全价

值链服务及整体解决方案。目前主要出口区域有东南亚、中亚、非洲、南美、

欧洲、北美、西亚北非、中美洲、大洋洲等。2023 年公司国际化收入占比

40%。 

（三）国内市场情况目前怎么样？ 

答：公司认为目前行业已经出现一些积极迹象。一万亿元增发国债项

目、“大规模设备更新”政策，可能短时间不会出现大的变化，但是中长期

会助力行业恢复。长期来看，国家提出的“两步走”战略，目前还是第二个

战略步骤的起步阶段，我们要对经济保持乐观心态、对工程机械产业抱有强

烈信心。主要因：（1）国家城市化发展不均衡，还有发展空间；（2）投资增

长有显著的内在动力；（3）新能源产业发展；（4）设备自然更新需求；（5）

细分领域的产品还有增长空间。公司认为行业将逐步迎来前一个周期的上

行期。另外海外市场体量巨大，加上中国企业经过几十年的积累，已经具备

了海外拓展能力，未来海外也是所有中资品牌重点布局的广阔天地。 

（四）矿机发展情况？ 

答：公司矿业机械属于新兴产业，目前国内第一、世界前五，公司矿机

业务产品主要为矿挖，收入占比超 30%；矿铰卡，收入占比超 50%；其余为

破碎筛分设备及备品备件。 

（五）目前电动化情况？ 

答：公司在行业内最早布局电动化产品，目前电动化产品：叉车、高空

作业车/平台、装载机、港口机械、小挖/微挖、轮挖、水平定向钻、压路机、

平地机、矿卡、随车起重机、环卫车辆、混凝土搅拌车、泵车、汽车起重机、

矿用自卸车等。臂式高空作业平台、装载机电动化产品市场占有率行业第

一，混凝土搅拌车、泵车、港口机械、环卫机械纯电动产品销量持续提升。
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2023年度公司新能源产品收入同比增长翻番。 

（六）毛利率提升计划？ 

答：公司认为产品毛利率还有进一步提升空间，目前措施主要是一稳：

稳收入增长、价格，一降：降成本（材料、采购降本），三调整：提升中高

毛利产品收入占比，减少低毛利产品收入占比，加大海外业务收入占比（目

前毛利率、利润空间大于国内）。在 2023年毛利率提升的基础上，计划 2024

年进一步提升毛利率。 

附件清单 无 

日期 2024年 6 月 4日 

 


