
 

 1 

证券代码：000680                                         证券简称：山推股份 

山推工程机械股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

【请在您选择的方式的“（ ）”中打“√”，下同】 

（ √）特定对象调研        （   ）分析师会议 

（   ）媒体采访            （   ）业绩说明会 

（   ）新闻发布会          （   ）路演活动 

（ √）现场参观 

（   ）其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

鹏华基金：柳黎、赵乃凡、杨发鑫、张炜、张卓然 

民生机械：罗松 

淳厚基金：杨泽宇 

咏明资产：陈上 

红骅投资：查业涛 

相聚资本：叶善庭 

彤泰资产：王语 

泓澄投资：朱昊宁 

华创自营：黎泉宏 

宏道投资：田博 

时间 2024年 6 月 13日上午 

地点 公司股份大楼 202会议室 

上市公司接待 

人员姓名 
姚素平、秦晓莉 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、现场参观 

参观公司展厅、主机装配车间等，了解公司产品及应用场景等。 

二、互动交流 

1、海外营销模式、销售情况及未来展望  

公司海外市场深耕多年，产品远销 160 多个国家和地区，在
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海外主要采取代理制营销模式，现已发展了 140余家海外代理商、

10个海外子公司、31 家海外办事处和服务站，形成完善的海外营

销渠道。 

2024年一季度，公司海外收入占比提升。海外收入的增长主

要源于矿业开采项目需求以及基础设施建设项目需求，需求持续增

长带动了设备需求的增长。 

目前，公司主要还是立足于做好区域渠道布局、产品布局、

服务布局，借助集团业务协同优势，打造工程机械海外业务平台，

推进矿山产品一体化销售，大力推进大马力推土机和挖掘机等产品

销售。 

2、集团内业务协同对公司的影响 

公司作为集团工程机械板块的龙头，集团给与大力支持。公

司在重工集团强大的资本、技术、人才支持及渠道协同支持下，不

断强化资源与业务协同，利用集团黄金产业链竞争优势实现动力总

成、液压件、变速箱、变矩器、四轮一带、研发等方面的资源共享，

建立工程机械协同研究院，不断加强产品研发的协同作用，进一步

提升资源配置的广度与深度，促进了集团内部战略协同有序深化，

通过强化各方的全方位协同，融合创新，发挥“1+1＞2”的集合效

应，实现了集团内部的优势互补，形成了人无我有的资源优势，极

大的提升了公司的核心竞争力。  

3、2024 年一季度经营情况及可持续性 

2024 年第一季度公司营业收入实现 30.7 亿元，扣非后净利

润实现 2.1亿元，分别较去年同期增长 29.4%及 44.9%，公司盈利

能力不断提升，主要是因为海外产品收入占比增加以及大马力推土

机等高毛利产品销售比重增加，也是公司加快产品结构调整、提高

智能制造水平、强化降本增效等工作成果的体现。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024年 6 月 13日 

 


