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投资者关系活

动类别

☐特定对象调研

□媒体采访

□路演活动

□分析师会议

☐业绩说明会

□现场参观

□新闻发布会

☑其他（电话会议/网络会议）

参与单位名称及

人员

华福机械（师浩云）、友邦保险（许敏敏）、东吴自营（彭翔远）、惠升基金（张池）、

信泰人寿（吴建明）、浙商资管（许运凯）、方正资管（周小锋）、国金证券（李佳）、

三井住友（胡雯矜）、中信建投证券（刘岚）、财通基金（翁嘉敏）、国寿资产（邓

倩磊、李辰）、广发基金（王丽媛、张毅）、汇添富基金（马翔）、博时基金（谢泽

林）、汇丰晋信（韦钰）、华安基金（花超）、海富通基金（刘海啸）、信达澳亚（郭

敏）、兴银理财（庸宏伟）、申万宏源证券资管（陈旻）、富国基金（王泉涌）、百

嘉基金（黄艺明）、景顺长城基金、上银基金（郑众）、华泰柏瑞基金（林浩祥）、

西部证券（杜威）、长城财富保险资产（江维）、万和证券（赵维卿）、中国通用技

术集团（蒋春婷）、宁银理财（杨崞）、九泰基金（赵万隆）、景泰利丰（何少）、

泰达宏利（徐超）、上海国际信托（陆方）、华宝信托（顾宝成）、长安信托（胡少

平）、中航信托（戴佳敏）、阳光资产（张雷）、富兰克林华美投信（张家麟）、西

藏源乘投资（曾尚）、新思哲投资（谢东晖）、途灵资产（赵梓峰）、上海从容投资

（赖俊文）、伟星资产（杨克华）、长沙浩源投资有限公司（张人亮）、上海合远私

募（庄琰、陈梦笔）、横琴淳臻投资（兰若珊）、彤源投资（单佩韦）、深圳宏鼎财

富管理有限公司（蓝东）、上海文多资产管理中心（高震东）、正圆私募（戴旅京）、

晨翰私募（蔡晨浠）、谦信基金（黄福淦、唐哲）、北京东方睿石投资（唐谷军）、

上海汇正财经顾问有限公司（王哲）、Grand Alliance Asset Management 浩成资产

（Annie）、青岛国投鼎兴私募（孔繁富）、青骊投资（郭唯嘉）、北京衍航投资（宋

健）、北京禧悦私募（吴磊）、上海重阳投资（贺建青）、杭州乾璐投资（陈少楠）、

好买财富管理股份有限公司（卢博骅）、上海玖鹏资产管理中心（边梦葳）、富舜资

产（陈洪）、新余善思投资管理中心（范嘉俊）、明世伙伴私募基金（陈江威）、多

鑫五地（成佩剑）、厦门双泓元投资（汤开宏）、上海筌笠资产（赵宏鹏）、天津秋

阳成长私募基金（张国庆）、上海磐厚投资（胡建芳）、拾贝投资（李昌强）、恒识

投资（梁俊鸿）

时间 2024年6月13日

地点 线上会议

上市公司接待人

员姓名

董事、副总经理、董事会秘书：姜波

IR：杨振国

投资者关系活动

主要内容介绍
一、公司介绍



投资者关系活动记录表

投资者关系活动

主要内容介绍

公司当前主营业务为数控机床等高端智能装备业务，其具体情况为：

产品情况：公司数控机床产品分为 3C 系列、通用系列及五轴高端系类，其中，3C

系列产品包括钻攻机、精雕机；通用系列产品包括立式加工中心、卧式加工中心、龙门

加工中心、数控车床等；五轴高端系类产品包括五轴钻攻机、五轴立加、五轴龙门、五

轴卧加、五轴联动铣车复合加工中心等。

1、3C 系列产品情况：公司凭借在产品技术端不断升级迭代带来的产品质量提升和

优质的售后服务，钻攻机产品在国内外智能手机供应链逐渐取得一定市场份额，沉淀了

良好的品牌口碑，已在 3C 领域跻身国产机床企业第一梯队；主要客户包括国内外智能

手机品牌产业链上的企业；截至目前，公司钻攻机已更新迭代至第八代，全球已累计出

货超过 90,000 台，成功入选 2022 年国家制造业单项冠军产品，产品市占率持续领先，

并已实现进口替代。

2、通用系列产品情况：公司 2017 年开始集中资源加大通用机市场布局，并着重以

立式加工中心产品作为切入点。公司借助 3C 系列产品在技术、供应链、生产制造、售

后服务及品牌口碑等方面的多重优势，实现降维竞争，并取得积极成果，立式加工中心

出货量连续四年实现翻番，到 2021 年出货量超过 10,000 台，全国销量第一。截至目前，

公司立式加工中心全球已累计出货近 40,000 台，已成为公司在通用领域的奠基之作；

同时公司全面开拓龙门加工中心、卧式加工中心、数控车床等通用系列产品，年出货量

明显增长。公司在通用领域的业务呈现出多点开花的态势，抗周期能力增强，为公司做

大做强奠定了坚实基础。

3、五轴高端机床是公司现阶段积极培育的产品。五轴联动，一次装夹可实现对空

间复杂曲面零部件的多面高效、高速、高精度加工，具有节约空间成本、经济实用的特

点，相较于三轴与四轴联动的普通数控机床，其优势在于加工精度更高，适用于更复杂

的加工场景和满足更高效更动态的加工需求。对于五轴联动加工中心，公司的发展目标

是稳步攻占高端市场，实现进口替代，在制造业转型升级中培育新的业绩增长点。

公司基于深厚的技术积累，扎实推进高端五轴产品的研发工作，已取得实质进展，

向市场推出多款五轴产品均已实现批量出货，在五轴高端市场开拓上迈出了坚实一步，

取得了良好开局。
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二、问答环节

1、投资者：目前公司 3C 业务复苏情况如何？怎么看待本轮消费电子复苏持续性？

答：3C 业务一直是公司的优势领域，公司在 3C 领域的拳头产品钻攻机，已累计出

货超过 90,000 台，市场占有率领跑行业，并成功入选 2022 年国家制造业单项冠军产品，

已实现下游 3C 核心用户的全面覆盖。

当前的 3C 行业中，一方面，钛合金材料因性能优异，兼具轻量化、高强度、抗腐

蚀优势，在各大手机品牌新产品中应用，导致加工时长加大，根据艾邦高分子数据，钛

合金手机中框加工时长约为铝合金中框的 3-4 倍，对公司钻攻机产品需求也带来正面影

响。另一方面，AI 广泛应用时代已经来到，被 AI 浪潮席卷的行业中，消费电子的表现

尤为突出；随着 AI 进一步在国内外各大手机品牌及产品类型中的应用，对数控机床需

求的成长空间有望持续打开，对公司在 3C 领域的业务发展有较大的积极作用。

受益于消费电子的复苏,公司订单情况良好，现有产能利用率饱满，后续会根据市

场需求情况进一步调配已有规划基地产能。

展望未来，随着钛合金新材料应用叠加 AI 驱动消费电子产业进入创新周期，公司

钻攻机产品将迎来高速增长，市占率有望进一步提高。

2、投资者：未来公司毛利率是否有提升的可能性？还将采取哪些举措促进业绩持

续提升？

答：受销售规模、市场竞争等因素的影响，不同产品的毛利率存在一定的差异。随

着下游消费电子的持续复苏，毛利率较高的 3C 业务订单回暖，营收占比提升，将推动

整体毛利率提升。同时，3C 业务的好转有利于发挥公司的规模效应和议价能力，进一步

降低成本，增加利润空间。

此外，公司后续将持续开拓龙门、卧加以及高端五轴产品市场，随着公司通用产品

市占率及竞争力提升，规模优势形成，公司毛利率也将得到进一步改善。

同时，公司积极采取以下多项措施促进经营质量持续提升，包括：加强采购、生产

过程的管控，降低成本，提高效率；通过技术研发推进机型的迭代和成本优化，控制产

品成本，提高毛利率；强化预算管理，控制各项费用支出，控制费用率；优化业务结构，
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集中资金、人员、资源发展前景更好、附加值更高的业务。

3、投资者：目前我国低端数控机床基本达到自给自足，中端数控机床基本实现替

代，但高端数控机床国产化率仍处于较低水平。在高端化方面公司是如何布局及规划

的？

答：公司在横向丰富产品品类的同时，也积极推动纵向高端化升级。近年来，公司

除了围绕钻铣加工中心、立式加工中心进行性能升级、应用拓展之外，在卧式加工中心、

高速龙门加工中心、数控车床等产品领域也逐渐形成竞争力。

在产品的高端化方面，公司五轴产品的研发已取得了实质进展，五轴立式加工中心

（ V-400U/500U/650U ） 和 霏 鸿 五 轴 联 动 铣 车 复 合 中 心

（FH60P-C/80P-C/100P-C/135P-C/210PC）产品均已实现批量出货，还有部分产品处于

积极开拓市场阶段，另外还有多款产品在研，随着公司高端产品的持续放量，对公司经

营业绩有积极作用。

4、投资者：设备更新政策发布后，预计公司将迎来哪些发展机遇？对于公司所处

行业有何意义？

答：对公司而言，一方面，机床替换周期叠加政策支持有望带动国内机床的更新替

换需求、技术升级需求。针对此轮设备更新，创世纪作为国内头部机床厂商之一，已基

于不同机床产品和客户类型，构建了新机、置换、二手机等业务齐全的“全生态营销系

统”，通过向客户销售新机、以旧换新、二手机维修、租赁等，有效吸引客户，深度绑

定客户，全渠道推进公司销售的持续增长；同时，公司具有完整的研、产、供、销、服

体系，业务发展赛道清晰，在国内机床更新换代潮流中肩负重要责任。随着设备更新相

关财税、金融支持的逐步落地和释放，下游客户资本开支意愿有望进一步增强。

另一方面，此次设备更新有望加快技术创新，进一步推动产品向着智能化、高端化

发展。面向高端化、国际化的机床加工市场发展趋势，公司先后推出“赫勒”、“创世

纪”品牌；赫勒精机专注于高端智能装备的研发设计、生产制造、应用销售、售后服务，

管理团队来源于国际知名机床制造公司，具备超过 25 年以上的实际经验；“创世纪”

品牌定位为“成为新能源汽车行业垂直解决方案竞争者”，价值主张是“对产品的极致

追求、高效、稳定”，将在国内机床技术升级趋势中扮演重要角色。
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5、投资者：公司目前全球化布局情况如何，未来计划如何开拓海外市场？

答：考虑到海外的广阔市场空间及公司产品的优势，公司积极开拓海外市场，持续

打开成长空间，利用全球化的资源，更高效、更优质地服务全球客户。

公司 2023 年海外营收 1.45 亿元，同比提升 74.84%。目前公司有钻攻机、立加、卧

加、龙门、五轴等产品出口海外，可用于 3C 零部件、AR/VR 眼镜、医疗器械、传统汽车

和新能源汽车零部件、航空航天、5G 产业链、模具、医疗器械、轨道交通等诸多领域。

公司根据海外市场需求和客户产业转移需要，计划分阶段在越南、墨西哥等地建立

营销中心、生产基地和海外技术服务中心，并打造海外展厅和样板工厂，重点深入布局

并扎根东南亚、北美等海外市场，拓展海外营销团队并同步推进代理商体系建设，做好

海外产品的选型规划、技术支持、售后服务和品牌营销等工作，积极走出国门，开启全

球化布局，提升公司全球范围内的知名度，打造民族优秀品牌。相信随着公司海外市场

的不断扩张，将对公司业绩带来更加积极的影响。

6、投资者：公司核心部件的自主研发情况？

答：作为机床行业的龙头企业，保障产业链、供应链的“自主、安全、可控”已成

为企业共识，公司一直致力于提高数控机床关键核心功能部件的自制率，为实现核心零

部件的进口替代和自主可控发挥龙头企业的带动作用。

公司目前已在主轴、刀库、转台等零部件的研发上取得积极成果，已获得主轴相关

专利近 20 项、转台相关专利 5 项、刀库相关专利 24 项，并实现自主化；在数控系统的

开发方面，公司基于客户真实需求，积极对数控系统进行二次开发，为客户提供更加个

性化的加工体验，这些都为公司产品的质量稳定和品质提升提供了有效保障。

7、投资者：公司在新能源领域的市场拓展情况如何？主要有哪些产品？

答：新能源领域是公司大力开拓的领域，尤其当下“碳达峰、碳中和”目标全面引

领中国经济社会发展绿色转型，新能源替代传统能源的进程中，新能源汽车产业将迎来

加速发展现阶段。

公司审时度势地面向新能源汽车行业布局了通立式加工中心、龙门加工中心、卧式

加工中心、型材加工中心、数控车床等多款产品，主要面向新能源汽车电池（托盘、外
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壳、腔体等）、电机（壳体、马达等）、电控（壳体、上盖等）、制动系统（刹车盘、

卡钳等）、转向系统（连接器等）、触摸屏及摄像头（腔体和小件等）、轮毂等零部件

的加工及一体化压铸的配套。

随着新能源汽车对续航能力的需求提高，“轻量化”是发展趋势，国内外众多汽车

企业纷纷布局一体化压铸技术研发和应用，公司近两年联合行业内知名的大型压铸厂

商，推出从压铸到机加工的行业整体解决方案，钻研技术开发，强化产业布局，紧跟国

家战略，做到上下游整合资源，共同助力新兴行业崛起和发展。

经过近两年的发展，公司产品在新能源汽车领域占有了一席之地，得到客户普遍认

可。未来，公司仍将在该领域持续投入资源，加大产品和客户开发力度，为公司成长增

添新动能。

8、投资者：公司的研发能力如何？研发体系和研发人才建设情况如何？

答：公司基于“客户第一、科技创新”的核心理念，形成了用户需求导向特质的技

术研发体系，公司始终坚持创新驱动发展，应用性研发与前瞻性研发并重，致力于产品

综合性能及高性价比产品的技术提升。

公司始终坚持“技术是根本”的战略定位，高度重视研发体系的建设和研发人才的

培育，并以此推动研发技术创新，在创新驱动中增强公司可持续竞争力。公司具备行业

领先且可持续、高质量的研发技术创新能力。拥有业内权威技术专家组成的技术顾问团，

以及业内专业的研发团队，每年持续增加研发投入，研发投入绝对金额在机床上市公司

中处于领先地位，且未来公司也会持续加大在机床研发方面投入。在平台建设方面，公

司依托“一站一室两中心”（深圳市院士工作站、智能精密加工关键技术工程实验室、

广东省工程技术研究中心、深圳市企业技术中心）四个高端研发创新平台，并在深圳、

苏州、上海、西安设有四个研发中心，吸纳优质人才，围绕提升产品核心竞争力为目标

持续投入研发资源；同时在重点技术上与高校合作开发，为公司在重点技术攻关、自主

创新等多方面提供技术支持与人才支撑。

未来，公司将积极响应新质生产力的创新发展要求，在相关政策指导和支持下持续

不断提升技术创新能力，为工业制造带来高效、绿色、创新的加工应用和服务体验，推

动公司可持续发展。
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9、投资者：公司销售模式及规划？

答：公司当前的销售模式以直销为主，在客户分散度较高的区域及加快拓展的海外

市场，根据需要采用代理商销售模式，结合公司产品定位、区域市场特点、客户群体特

点发展代理商渠道策略。

直销方面，公司自建近 500 人的直销团队，主要覆盖国内制造业高度集中的华东、

华南地区，且直销渠道颗粒度细化到村、镇单位，建立了较高的竞争壁垒，帮助钻铣加

工中心、立式加工中心等核心大单品实现快速放量。

经销方面，公司累计合作 100 多家优质经销商，覆盖国内外核心客户，并有望通过

经销商进一步切入内资机床薄弱的汽车、航天航空等高端领域，加速进口替代。

10、投资者：公司对中长期发展如何展望？

答：中期来看，一方面公司积极开拓海外市场，持续打开成长空间。2023 年公司海

外营收 1.45 亿，同比增长约 74.84%；接下来，公司继续按计划推进在越南和墨西哥等

地建立营销中心和生产基地等工作，持续开拓东南亚和北美等海外市场，提升公司产品

在全球范围内的知名度和营收占比，打造民族优秀品牌。

在投资方面，公司积极寻找产业链上能与公司在技术、产品或市场上优势互补的优

质标的进行投资，互相赋能，做大做强，发展外延生长，向平台型企业迈进，开启“内

生式增长和外延式发展”双轮驱动的新发展模式。

在第十三届中国数控机床展览会上，公司与多家代表企业签署了战略合作协议，这

些企业分别在智能制造、精密加工、数控技术、数字化技术和数字智能等领域具有显著

优势，有利于实现资源共享、优势互补，共同推动机床行业的创新发展。相信随着平台

型企业的持续完善，公司综合竞争力将得到较大的提升。

从长远来看，作为“工业母机”的数控机床产业发展前景向好的总体格局未变，公

司将持续苦练基本功，着眼于长远，一方面加强技术沉淀，提升核心部件的自主化水平，

持续推进进口替代，推进产品的多元化发展和高端化升级，持续强化产品竞争力；另一

方面积极提升战略定力，寻求“做大、做强、做持久”的发展路径，抓住国家政策大力

支持下数控机床行业长期的发展机会。
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