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苏州欧圣电气股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-003 

 

投资者关系活动类别 

 

☐特定对象调研 ☐分析师会议 

 

☐媒体采访 ☐业绩说明会 

 

☐新闻发布会 ☐路演活动 

 

现场参观 

 

其他（走进上市公司活动） 

参与单位名称及人员

姓名 

东海证券及参加“股东来了—走进上市公司欧圣电气探

寻新质生产力”活动的投资者 

时间 2024年06月20日 14:00-17:00 

地点 

江苏省苏州市吴江区汾湖高新技术开发区来秀路888号公

司会议室 

上市公司接待人员姓名 

董事会秘书 罗刚 

财务负责人 钱勇 

 

 

 

投资者关系活动主要

内容介绍 

一、投资者参观公司生产车间及展厅； 

二、介绍公司的基本情况、发展历程、产品情况、技术

优势、发展战略等； 

三、投资者交流主要问题  

 

1、请问公司的主要竞争力在什么方面？ 

公司的核心竞争力主要体现在三个关键领域：销售、

研发和生产。 

首先，在销售领域，公司通过与 The Home Deport、

Lowe's 等国际零售巨头建立长期合作关系。公司与知名



品牌合作开发品牌产品，提供多元化的产品线，满足不同

消费者的需求。此外，公司在美国设立了仓储中心和专业

的销售、售后服务团队，确保了对市场的快速响应。 

其次，研发方面，公司通过多部门协作和扁平化管理，

加速了技术创新和产品迭代。公司每年推出大量新产品，

以适应不断变化的市场需求和消费者偏好。 

最后，在生产方面，公司展现了显著的规模化生产优

势。通过高效的生产计划安排、稳定的供应链管理以及关

键零部件的自主研发和生产，公司能够降低成本、提高产

品质量，并迅速满足全球零售商的供货需求。特别是在电

机这一核心部件上，公司已经掌握了电机的核心技术和关

键环节，实现了超静音无刷电机的自主研发和生产。 

2、请问公司前两年业绩有所承压是受到什么因素的

影响？这个因素现在还在吗？ 

由于 2022 年以来美国家电等耐用消费品需求疲软叠

加疫情导致美国家电卖场销售额持续下滑且零售库存快

速上升。同时作为耐用品的消费电器的需求弱于食品等必

需品的需求，公司的产品销售和营业收入有所承压。这个

现象现在已经得到了扭转。 

2023 年下半年以来北美市场工具及家电类渠道、品

牌商开始了补库存阶段，带动公司小型空压机、吸尘器产

品稳步增长。2024 年一季度以来，虽然品牌销售商补库

存阶段已经结束，但伴随着美国经济持续景气叠加地产回

暖预期较强，公司的订单量继续维持了增长的态势。 

3、请问公司未来业绩的主要增长点在哪里？ 

公司作为对北美出口的细分领域龙头（小型空压机、

干湿两用吸尘器），2024年美国经济增长叠加地产回暖预

期较强，公司在北美市场的业绩增长具备确定性。同时公

司在积极布局除北美以外的海外市场，目前在欧洲市场已



经有规模销售，潜在的市场增量较大。 

公司同样在拓展自身的产品品类，目前公司的工业风

扇、园林工具、洗地机、护理机器人等产品都取得了不错

的进展，未来有望继续提升这些领域的销售收入。 

4、请问欧圣马来西亚工厂的建设情况以及未来的前

景如何？ 

公司未来远期的目标是多基地发展，目前马来西亚工

厂的建设已经到了厂房建设的关键阶段，并已着手采购生

产设备等，预计今年底前能正式投入使用。公司会根据市

场需求以及具体的在手订单情况安排马来西亚工厂生产

并逐渐开始产能爬升。 

由于马来西亚对北美出口空气动力设备没有高额的

关税，海外产能的释放有利于规避地缘政治对出口造成的

不确定性。加上明显低于国内工资水平的人力成本优势，

再考虑到马来西亚当地政府给予外资企业的税收优惠政

策等，都将大大提高公司的盈利能力，有利于增强公司在

行业内的综合竞争力，并进一步提高公司的盈利能力。 

附件清单（如有）  

日期 2024年06月20日 
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