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福建佰源智能装备股份有限公司并长城国瑞证券有限公司: 

现对由长城国瑞证券有限公司（以下简称“保荐机构”）保荐

的福建佰源智能装备股份有限公司（以下简称“发行人”或“公

司”）公开发行股票并在北交所上市的申请文件提出第三轮问询

意见。 

请发行人与保荐机构在 20个工作日内对问询意见逐项予以

落实，通过审核系统上传问询意见回复文件全套电子版（含签

字盖章扫描页）。若涉及对招股说明书的修改，请以楷体加粗说

明。如不能按期回复的，请及时通过审核系统提交延期回复的

申请。 

经签字或签章的电子版材料与书面材料具有同等法律效力，

在提交电子版材料之前，请审慎、严肃地检查报送材料，避免全

套材料的错误、疏漏、不实。 

本所收到回复文件后，将根据情况决定是否继续提出审核

问询意见。如发现中介机构未能勤勉尽责开展工作，本所将对

其行为纳入执业质量评价，并视情况采取相应的监管措施。 
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问题1.与新成立客户、小规模客户合作的真实性 

（1）向新成立客户销售的真实性。据申报文件及问询回复，

①发行人报告期内客户变动大，各期前五大客户中仅有一家客

户重合，各期向新成立客户或小规模客户的合计销售占比约

25%。各期分别有20家、2家、8家客户新成立当年即与发行人合

作，合计销售金额占当期收入的比例分别为15.10%、3.69%、

10.27%。其中，印度外销客户艾利恩针织有限公司（ALLIANT 

KNIT PVT LTD）成立于2023年5月，当期贡献收入837.36万元，

为发行人2023年度第四大客户；佛山市织得针织有限公司成立

于2022年1月，当期贡献收入648.64万元，为发行人2022年度第

三大客户；杭州衣之源纺织有限公司成立于2021年1月，当期贡

献收入530.97万元，为发行人2021年度第五大客户。②针对收入

真实性核查，部分新成立客户未对中介机构的函证回函，中介

机构未对部分新成立客户进行现场走访。如：绍兴市向豪纺织

有限公司、绍兴卓浦针纺有限公司、晋江市谋续纺织科技有限

公司、绍兴益点针织有限公司、苏州科思茂针纺织有限公司、中

山市裕新纺织科技有限公司、汕头市锦佳达针织实业有限公司，

2023年未回函或未现场走访的新客户销售金额合计1,184.51万

元。③发行人部分新成立客户回款比例较低，信用期超过行业

平均水平。请发行人：①结合同行业可比公司及行业公开信息

情况，进一步论证发行人与新成立客户高度合作，客户分散等
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特征是否符合行业惯例。②列表说明新成立客户的客户名称、

合作历史、成立时间、股东情况及与发行人是否存在关联关系、

社保参保人数、注册资本、主营业务、订单获取方式、发行人产

品应用场景、发行人销售产品金额及销售占比、客户向发行人

采购占同类采购的占比、客户采购发行人产品当年的销售收入

金额、客户设备采购当年投入使用数量及转化收入情况、截至

问询回复日的回款情况。③逐家对回款比例低和设备投产率低

的情况进行分析，说明是否具有商业合理性，是否符合行业惯

例。 

（2）小规模客户是否具备向发行人大量采购产品的消化能

力。据申报文件及问询回复，①发行人各期分别与12家、12家、

14家小规模客户（客户注册资本和收入规模均小于100万元，或

自然人客户）合作。②发行人向小规模客户合计销售金额占当

期收入的比例分别为7.24%、14.25%、17.04%。其中，桑可特时

装有限公司、亚什纺织厂、苏利尼纺织品有限公司等客户均为

境外小规模客户。③回复文件显示，小规模、新客户桑可特时装

有限公司成立于2023年2月22日，在2022年即开始与发行人建立

合作，即客户与发行人建立合作时间早于客户成立时间。④发

行人各期存在部分新成立客户、小规模客户既未回函又未进行

现场走访的情况。⑤发行人存在小规模客户回款比例较低的情

况，截至2024年4月30日，2022年小规模客户佛山市嘉力纺织科
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技有限公司回款比例为0.00%、福建富昆实业有限公司回款比例

为20%、佛山市织得针织有限公司回款比例为38.93%。请发行人：

①论证发行人与小规模客户高度合作是否符合行业惯例。②列

表说明规模客户的客户名称、合作历史、成立时间、股东情况及

与发行人是否存在关联关系、社保参保人数、注册资本、主营业

务、订单获取方式、发行人产品应用场景、发行人销售产品金额

及销售占比、客户向发行人采购占同类采购的占比、客户采购

发行人产品当年的销售收入金额、客户设备采购当年投入使用

数量及转化收入情况、截至问询回复日的回款情况。③逐家对

回款比例低和设备投产率低的情况进行分析，说明是否具有商

业合理性，是否符合行业惯例，充分论证小规模客户是否具备

产品消化能力，逐家核查并列表说明小规模客户采购发行人产

品后的设备具体使用情况及去向。 

请保荐机构、申报会计师：（1）对上述事项进行核查，说明

核查范围、核查程序、核查结论，并发表明确意见，说明内销、

外销现场走访、视频访谈、函证的情况，逐家说明外销客户收入

真实性的核查方式及结论。（2）补充对所有新成立客户进行现

场走访、函证；列表说明逐家及汇总核查情况，对未实施现场走

访或未回函客户逐家说明原因；说明向印度外销客户销售的核

查情况，提高外销细节测试的核查比例。（3）补充对所有小规模

客户进行现场走访、函证；列表说明逐家及汇总核查情况，对未
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实施现场走访或未回函客户逐家说明原因。 

问题2.经营业绩变动趋势与可比公司不一致的合理性 

据申报文件及问询回复，（1）2021年至2023年，发行人主营

业务收入分别为29,581.09万元、23,112.10万元、27,534.94万元，

收入先降后升，增长率分别为22.02%、-21.87%、19.14%。可比

公司收入先升后降，增长率的平均值分别为90.45%、1.89%、 

-16.68%。（2）发行人2024年第一季度收入同比增长15.10%，净

利润同比下滑26.45%。（3）发行人报告期内存在于12月底验收

且发货至验收周期较短为1-5天的情况，同时存在于年底验收且

验收周期较长近两年的情况，报告期内整机验收周期分别为33

天、28天、25天，逐期缩短。（4）发行人测算的各期外销海运的

单位运费分别为0.69万元/台、0.67万元/台、0.17万元/台，2023

年外销占比提高至25.24%，但单位运费大幅下降。（5）发行人

各期收入先降后升，但各期整机安装数量持续下降，分别为1,836

台、1,148台、968台。（6）发行人各期赊销款占销售总额的比例

分别为42.40%、41.73%、53.07%，2023年明显增加。发行人平

均信用期约12个月，2023年新增的第一大客户汕头市永嘉发实

业有限公司信用期24个月。同行业可比公司越剑智能信用期一

般3至12个月、慈星股份预收款比例一般达80%、远信工业预收

款比例达85%，发行人预收款比例约20%。同行业可比公司平均

回款周期约100天，发行人约300天。（6）发行人定义发货前付清
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全款的销售合同信用期为0，报告期各期末应收账款中信用期为

0的金额分别为12,029.77万元、10,181.07万元、9,510.03万元，报

告期各期主要客户发货节点前公司实际收到的发货款金额占合

同约定发货款金额的比例分别为75.28%、55.09%、67.93%。回

复文件显示，客户未严格按照合同约定进行发货款支付的原因

为纺织行业景气度回落，上下游资金具有传导效应，因此按合

同约定节点支付的款项减少。 

请发行人：（1）说明四家可比公司的产品和发行人具体差

异，在2023年可比公司均受下游行业市场需求影响的背景下，发

行人业绩上升的原因及合理性，收入增长主要贡献的产品、客

户、销售区域及需求增长原因。（2）说明发行人2024年上半年的

经营业绩情况、截至问询回复日的在手订单及同比变动情况、

在手订单构成和收入转化周期。（3）说明产品安装、调试平均周

期，逐个项目说明验收周期较短或较长的具体情况及原因，说

明报告期内整机验收周期逐期缩短的原因，发行人是否存在通

过调节验收周期从而提前确认收入的情形。（4）说明2023年单

位运费大幅下降的原因及合理性，结合2023年公开市场上海运

报价变动情况，论证发行人运费下降与市场价格波动趋势及程

度是否一致。（5）结合各期在产品、库存商品、产销量等数据，

分析论证各期整机安装数量与收入变动趋势不匹配的原因。（6）

说明各期回款中第三方回款无代付协议的具体原因，“境外客户
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不配合”的具体情况。（7）说明报告期内由于客户资金紧张“退

机抵款”的具体情况，如广东嘉泓纺织有限公司债务重组金额

191.57万元、河南磊磊纺织品有限公司203.74万元、浙江锦强针

纺科技有限公司195.00万元，说明对应客户计提的坏账准备转回

金额列报为经常性损益还是非经常性损益。（8）说明发行人报

告期内是否存在通过放宽信用期促进销售的情形，对应客户期

后回款情况、函证和现场走访情况，说明预收款比例低于同行

业可比公司的商业合理性，说明回款周期明显长于同行业可比

公司的原因。说明信用政策较可比公司宽松的原因及合理性，

信用期宽松对发行人生产经营的影响，是否存在款项难以收回

的情形。（9）说明信用期按照报告期各期末应收账款对应主要

销售合同约定的信用期月数计算的原因及合理性，是否真实反

映了发行人销售行为的信用期情况，报告期内信用期持续增长、

信用期为18及24个月的应收账款大幅增加的原因及合理性。（10）

说明合同条款为发货前付清全款但未执行的具体情况，产生上

述情况的原因及合理性，发行人的结算及信用政策未有效执行

的原因及发行人生产经营的影响，相关收入确认是否准确，是

否存在期后退货情形。 

请保荐机构、申报会计师对上述事项进行核查，说明核查范

围、核查程序、核查结论，并发表明确意见。 

问题3.毛利率大幅高于同行业可比公司的合理性 
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根据申报文件及问询回复，（1）报告期内，发行人主营业务

毛利率分别为 35.09%、34.59%、34.93%，可比公司毛利率的平

均水平约 25%，发行人毛利率水平高于同行业可比公司约 10 个

百分点。发行人称毛利率高的原因主要系在产品类型、客户构

成和议价能力、自制比例、研发投入等方面与可比公司存在差

异。（2）发行人向部分客户销售的毛利率较高，如坦克斯纺织有

限公司毛利率 60.08%、兹普莱尼毛利率 41.10%、江门市瑞佳纺

织有限公司毛利率 51.05%。 

请发行人：（1）对比同行业可比公司的横机、加弹机、拉幅

定形机等产品与发行人圆纬机产品之间的用途差异和技术难度

差异，说明在发行人产品均价为 10 万元、可比公司产品单价在

75 万元至 210 万元的背景下，发行人产品毛利率更高的原因及

商业合理性。（2）回复文件显示，中小客户议价能力弱，因此发

行人有定价权。请对比同行业可比公司的客户结构和规模特征，

分析发行人与同行业可比公司客户结构是否存在显著差异。（3）

进一步量化分析研发投入转化情况、发行人产品与可比公司之

间产品的技术差异和产品关键性能差异。（4）逐家说明销售毛

利率高于 40%的客户具体销售情况及毛利率较高的原因，对比

市场同类产品销售单价，说明发行人产品定价是否较高或是否

具有成本低的优势，说明报告期内发行人成本归集是否完整。 

请保荐机构、申报会计师对上述事项进行核查，说明核查范
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围、核查程序、核查结论，并发表明确意见。 

问题4.其他问题 

（1）2020 年大额资金占用的资金去向。根据申报文件及问

询回复，2020 年实际控制人通过佰源重工占用发行人资金

3,308.52 万元，实际控制人于 2020 年期末用发行人的分红款和

佰源重工的银行贷款归还了累计占用的资金 8,808.53 万元，佰

源重工曾与发行人客户、供应商、员工存在资金往来。请发行人：

①具体对比佰源重工与发行人业务、资产情况、人员数量及职能、

财务人员是否独立、办公所在地、客户和供应商重合等方面情

况。②细化说明大额资金占用的资金去向和资金用途、说明佰

源重工支付的供应商货款是否为与发行人重合的供应商，佰源

重工是否为发行人代垫成本费用。③说明佰源重工偿还贷款的

债权人和贷款过桥情况。④说明佰源重工与发行人客户、供应

商、员工资金往来的发生额具体情况。 

（2）行业需求不稳定对未来业绩持续性的影响。根据申请

文件及问询回复文件，①根据中国纺织机械协会的数据，2013

年圆纬机行业销量为 30000 台，2014-2019 年间在行业销量在

20000-23000 台波动，2020-2023 年行业销量为 26,500 台、32,000

台、22,000 台、30,000 台，行业需求有所增加但稳定性较弱。②

根据按收入区间划分的新老客户情况，单体收入小于 500 万的

客户收入占总收入的比重较高，2022 年收入下降的主要原因是
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单体收入小于 500 万的新客户数量、收入金额的大幅下降，2023

年前述情况并未得到改善，仅增加了多个单体收入大于 500 万

的新客户，且下游客户采购圆纬机的特点是不存在较强的连续

性。③报告期内公司主营业务收入增速分别为 22.02%、-21.87%

和 19.14%，可比公司营业收入增速均值分别为 90.45%、1.89%

和-16.68%。报告期内发行人业绩情况与可比公司存在一定差异，

主要是发行人与同行业可比公司的产品差异性较大，各细分产

品行业内的发展情况不同，但公司自身的业绩情况与其所处的

圆纬机行业相符。请发行人：①说明报告期后下游纺织行业及

纺织机械行业市场需求变化情况，说明发行人所处细分行业的

变动情况，说明在纺织行业整体下行的情况下下游行业客户对

于发行人产品的需求能否持续保持在较高水平，如发生不利变

化是否会对发行人持续经营产生重大不利影响。②说明在客户

采购不存在较强连续性的情况下，发行人 2023 年新增大客户在

报告期后是否持续产生收入，说明报告期后单体收入小于 500

万的新客户数量、收入金额是否呈现回升态势，说明发行人新

客户拓展是否存在障碍，发行人经营业绩是否面临较大风险。

③说明下游客户在采购可比公司与发行人产品时是否具有同向

变化趋势，并结合产品的应用场景说明发行人 2023 年业绩与可

比公司存在较大差异的原因及合理性，可比公司业绩变动是否

与其所处细分行业相符。 
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请保荐机构、申报会计师对上述事项进行核查，说明核查范

围、核查程序、核查结论，并发表明确意见。 

 

 

除上述问题外，请发行人、保荐机构、申报会计师、发行人

律师对照《北京证券交易所向不特定合格投资者公开发行股票

注册管理办法》《公开发行证券的公司信息披露内容与格式准则

第46号——北京证券交易所公司招股说明书》《公开发行证券的

公司信息披露内容与格式准则第47号——向不特定合格投资者

公开发行股票并在北京证券交易所上市申报文件》《北京证券交

易所股票上市规则（试行）》等规定，如存在涉及股票公开发行

并在北交所上市要求、信息披露要求以及影响投资者判断决策

的其他重要事项，请予以补充说明。 

 

二〇二四年六月二十日 


