
证券代码：301362 证券简称：民爆光电

深圳民爆光电股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2024-016

投资者关系活动类

别

☑特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及人

员姓名

第一场、2024 年 6 月 14 日下午 13:30 现场会议

鹏华基金 2人

第二场、2024 年 6 月 18 日下午 14:00 现场会议

中信证券 2人

第三场、2024 年 6 月 20 日上午 10:00 电话会议

民生证券、景顺长城基金、银华基金、华泰柏瑞基金、博时基金、盈华资

产、上汽颀臻（上海）资产管理有限公司、方正资管、汇安基金、华富基

金等 10 人

第四场、2024 年 6 月 24 日下午 15：00 腾讯会议

中信证券、星石投资 2 人

第五场、2024 年 6 月 25 日上午 10:00 电话会议

国投证券、中邮人寿保险股份有限公司、中加基金管理有限公司、中国人

寿养老保险股份有限公司、招商局仁和人寿保险股份有限公司、深圳前海

华杉投资管理有限公司、平安基金管理有限公司、金元顺安基金管理有限

公司、交银施罗德基金管理有限公司、华泰柏瑞基金管理有限公司、国泰

基金管理有限公司、国寿安保基金管理有限公司、光大保德信基金管理有

限公司等 17 人

第六场、2024 年 6 月 25 日中午 12:00 现场会议

乐雪私募 1人

第七场、2024 年 6 月 26 日下午 13:30 腾讯会议

火星资产、中信证券 4 人

第八场、2024 年 6 月 26 日下午 16:00 现场会议



中金证券、拾贝投资、明泽资本 4人

时间 2024 年 6 月 14 日-6 月 26 日

地点 深圳市宝安区福永街道（福园一路西侧）润恒工业厂区 2 栋 5 楼会议室/

腾讯会议

上市公司接待人员

姓名

董事、副总经理、董事会秘书 黄金元

证券事务代表 李娜

投资者关系活动主

要内容介绍

1、 民爆光电的销售毛利率/净利率会比大多同行高，这是怎么做到的？

答：公司销售毛利率/净利率略高于同行主要得益于公司实行差异化

市场竞争策略及公司实行精细化科学管理，也是公司核心竞争力的重要体

现；主要从以下几个方面做简述：1、公司创立之初就确定实行差异化市

场竞争的策略，主要针对发达国家的中高端市场作为目标市场进行业务拓

展方向，为客户提供差异化、多样化、个性化产品，帮助客户实行差异化

竞争；2、公司建设一支强大的研发团队，建好了完善的产品技术开发服

务体系，对客户不同个性需求能实行快速反应、快速实现；3、公司搭建

了完善的、快速响应的柔性化交付体系，能及时满足客户交付要求；4、

公司实行了多元化的品质管控体系，针对不同市场、不同应用领域产品实

行差异化的品质管控方式，从而做到精准、高效的保证产品品质，满足客

户需求；5、公司持续大力推行精细化客户管理、信息化建设，大大提升

团队综合管理水平，实现降本增效。谢谢。

2、公司后续是否还有降本空间，通过何种方式降本？

答：公司一直致力于降本增效，以提高公司的竞争力和盈利能力，并

已采取多种措施，包括优化设计和生产工艺、优化供应链管理、加强精细

化管理、对项目投入产出加强管控、强化预算管控、严格控制业务成本等

方式，不断降低运营成本。谢谢。

3、公司前五大客户销售情况如何？

答：公司销售高度分散，并不依赖单一大客户，前五大客户的销售占

比不高。2021 年至 2023 年公司前五大客户的销售金额占营业收入的比例

分别为 14.44%、16.11%、14.07%。谢谢。



4、公司主营业务以外销为主，如何应对汇率波动？

答：公司产品销售主要以美元计价，公司在做产品定价的时候就会将

汇率波动因素考虑进来；另外，公司管理层根据相关规章制度，签署远期

外汇合约，在一定额度内进行远期外汇交易，以防范本公司以外币结算的

收入存在的汇兑风险。谢谢。

5、公司产能利用率及产线的自动化水平怎么样？

答：公司为客户提供产品定制，根据客户的需求，由开发部设计 ODM

产品，经客户认可后，公司根据销售订单组织生产，即采用“以单定产”

的生产模式，因此产能规划比较精准，产能利用率非常饱和。

公司目前在灯板贴片、电源制造等工序基本实现自动化，成品组装、

包装等工序实现部分工位自动化；为推动并提高产线自动化水平，公司已

经组建自动化设备研制部门，针对公司“小批量、多批次、定制化”的订

单特点分品类有序开展研制工作，已经有部分品类产品大部分工序实现自

动化，大大提升生产效率。谢谢。

6、公司小批量多批次的订单对公司的生产效率和产品品质是不是提出了

比较高的挑战？

答：公司一直坚持贯彻“交期等同于信用， 质量等同于生命”的经

营理念，已经建立和完善了制造管理体系和品质管控体系，完全能够满足

客户不同应用领域各类定制需求，并在保证品质的前提下满足产品按期交

付。谢谢。

7、公司的可见订单周期有多久？客户的账期是多少天？

答：可见订单周期 3-4 个月。客户账期会从客户的信用资质、财务状

况、订单规模、合作时间等方面综合考虑，大部分控制在 60-90 天。谢谢。

8、公司未来如何快速实现业绩提升？

答：公司将从以下三个方面实现业绩的稳步提升：



（1）拓展品类：公司研发部会根据市场需求持续开发引领市场前沿

的新品类，立足商业照明和工业照明两大板块，加大智能产品的开发力度。

同时，公司也会持续推动 LED 照明技术与农业、安全、城市、体育、医美

照明等深度融合，加快植物照明、应急照明、美容照明、体育照明等领域

的发展，稳步提升公司的经营业绩。

（2）提升现有产品的市场渗透率：随着 LED 技术的不断提升、成本

不断下降，差异化、定制化的照明产品将越来越为市场所接受，公司将加

深与现有客户的合作，同时进一步开发新的客户，不断提升公司的市场份

额；

（3）拓展区域：当前，公司的业务区域已拓展至欧洲、大洋洲、日

本、北美洲等众多发达国家和地区；公司也高度重视包括“一带一路”国

家在内的国际业务的拓展，目前业务已拓展至 60 多个“一带一路”沿线

国家。其中东南亚作为新兴经济体之一，是快速成长的潜力市场，也是公

司将重点发力的市场。2022 年公司设立了易欣光电(越南)有限公司，负

责开展公司部分照明灯具产品的境外生产和销售业务，积极拓宽公司海外

业务布局。谢谢。

附件清单（如有）

日期 2024 年 6 月 14 日-6 月 26 日


