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投资者关系

活动类别 

 特定对象调研              

媒体采访                   

机构策略会                 

现场参观                   

参与单位 

名称 

 

时间 2024 年 6 月 17 日-2024 年 6 月 27 日 

地点 公司会议室+线上会议 

上市公司接

待人员姓名 

董事会秘书、财务负责人：顾宝兴先生 

证券事务代表：渠艳爽女士 

 

 

 

 

 

 

一、 消费电子回暖对机器视觉是否属于利好消息？为公司带来哪些机遇？ 

消费电子今年回暖趋势明显，对公司带来以下机遇：1）消费电子销量回

暖（包含新品种类增加，如苹果从智能手机到可穿戴设备，再到平板和电脑）

对于产业链的相关供应商是重要机遇；2）未来几年，苹果等行业龙头未来将

加速推进产线自动化、智能化，给机器视觉厂商带来利好；3）随着华为等国

产品牌高端产品的崛起及国内配套产业链的逐步完善，国产高端机的市场占

分析师会议 

业绩说明会 

□路演活动 

 其他（电话会议） 

开源证券股份有限公司 

国泰君安证券股份有限公司 

华福证券有限责任公司 

华创证券有限责任公司 

 

工银瑞信基金管理有限公司 

中国国际金融股份有限公司 

中加基金管理有限公司 

兴合基金管理有限公司 

山西证券股份有限公司 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

投资者关系

活动主要 

内容介绍 

 

 

有率逐步上升，机器视觉产品在国产消费电子产业链应用机会增多。公司消

费电子业务整体趋势向好，尤其是客户今年提出的新产品、新工艺及国产品

牌崛起带来的视觉系统的需求量同比增势较为显著，在手订单明显增加。 

二、 公司去年加紧在海外市场的布局，目前海外拓展是否顺利？ 

在全球范围内，机器视觉行业的主要份额仍然被基恩士、康耐视等海外

企业占据超过 50%以上的份额。近几年随着全球产业链重构，东南亚市场成

为发展重点区域。公司通过两条路径开拓海外市场：一是将公司技术较为成

熟，在国内市场占据优势的标准产品销往包含东南亚、欧洲等海外市场，将

公司的产品优势从国内市场延伸至海外市场，目前印刷包装行业在海外拓展

已初具规模，公司将加紧打造标准技术和标准产品能力，推进产品走向国际

舞台；二是公司机器视觉产品作为工业制造企业向东南亚转移的必要部分，

随着中国机器视觉下游企业一同出海。公司已在东南亚市场设立了销售和服

务中心，在 2023 年已经成功批量交付了产品，今年预计持续向好。 

三、F.Brain 深度学习平台从产品竞争力和市场拓展等方面给公司带来哪些

助益？ 

F.Brain 深度学习平台作为公司近两年着重发力的算法，2023 年在消费

电子、新能源、印刷等多行业得到落地应用，已经累计服务近 20 家客户，

累计服务产值超亿级，通过多行业、多客户的落地效果来看，具备以下优势：

1）深度学习的处理大规模数据集、自动化特征提取、多任务学习等特点，结

合模式识别的计算深度、稳定性的应用优势，为解决应用中复杂的问题提供

了强大的工具和方法，将检测精度提升至 99%，满足下游极限制造的需求 ；

2） 深度学习的自学习、自适应及多领域扩展能力使得算法投入成本降低，

能够低成本服务于原受制于机器视觉应用成本的增量场景；3）深度学习作

为公司的核心能力，其在算法功能、精确度及成本的优势不仅局限于现有的

产品应用类别，公司将其优势进一步应用到器件产品和智能工厂解决方案

中，拓展应用场景。 

四、中国机器视觉产品对标海外竞争对手还有哪些差距？ 



海外机器视觉厂商如基恩士、康耐视进入机器视觉行业时间早，在产品

的标准化程度、技术成熟度及品牌认可度等多方面均高于国内的机器视觉企

业。当前，中国的机器视觉在硬件、软件算法等关键技术均实现突破，机器

视觉产业链在消费电子、新能源、印刷包装等多行业从上游元器件到中游视

觉系统广泛做到国产替代。在作为中国机器视觉最大的消费电子领域，公司

的可配置视觉系统已在产品性能、灵活度、易用性等产品关键性能与国外友

商做到可充分竞争，同时在服务质量、成本、响应度等方面具备优势，目前

在苹果产业链新增视觉系统采购项目中超过国外友商份额，成为苹果新增项

目的头部供应商。公司将持续以产品标准化作为核心的研发方向，积极加大

研发投入，尽快缩短与国外友商在其他领域的差距。 

五、文化元宇宙业务爆发的条件有哪些？公司有哪些最近的方向探索？ 

公司文化元宇宙业务发展与 AR/XR/VR 等虚拟现实终端及产业链的景

气度紧密相关，基于终端硬件设备的产业链配套及规模增长环境尚未成熟，

当前虚拟现实整体处于行业发展早期阶段。公司积极把握 AR/XR/VR 发展

机遇，结合产业链的优质合作伙伴为下一代终端内容制作投入研发，积极为

下一代产品做准备。同时，公司积极拥抱大模型带来的行业创新机遇，将公

司的数字人技术与智谱 GLM4.0 大模型结合，面向国内百亿电商直播市场推

出元客智播产品平台。目前已官方接入京东平台，也正式入驻淘宝及唯品会

电商平台，已经应用近千个商业品牌，服务应用数千个直播间，带动 GMV

总额突破五千万元，数字人的商业应用价值初步体现。公司将以服务小米、

海尔、海信、哥伦比亚、彪马等各领域头部品牌为支点，扩展数字人直播运

营经验，为客户提供更优质的服务。随着公司产品不断优化及对商家带来的

增量价值更加显性化，数字人直播平台的价值将进一步凸显。 

附件清单 

（如有） 
无 

 


