
证券代码：301316                                  证券简称：慧博云通 

慧博云通科技股份有限公司 

2024 年 7 月 4 日投资者关系活动记录表 

编号：2024-009 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 

参与单位名称

及人员姓名 

 

德邦证券股份有限公司  李杨玲 

华西证券股份有限公司  徐康 

 

时间 

 

2024年 7 月 4日（星期四）下午 14:00-16:00 

 

地点 

 

浙江省杭州市余杭区仓前街道欧美金融城 2 幢 33 层公司会

议室 

 

上市公司接待

人员姓名 

 

1、董事会秘书宁九云女士； 

2、投资者关系团队周志明、李勇达。 

 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

沟通交流内容主要如下： 

 

1、能介绍下公司和小米的合作情况吗？ 

小米是公司的长期战略合作客户之一。通过逾十年的合

作，慧博云通提供的测试技术服务和软件技术服务已覆盖小

米的手机部、互联网部、汽车部和生态链部等众多业务部门。

公司多次被小米评为最佳供应商。公司具体合作项目及内容

涉及商业机密。公司客户及具体业务情况请详见公司披露的

《首次公开发行股票并在创业板上市招股说明书》、定期报

告等相关公告。 

2、能介绍下公司在并购方面的想法吗？ 



公司坚持内生外延并举的发展模式，通过并购优质项目

实现协同效应，公司能够稳步拓展业务边界、提升自身综合

实力。公司管理团队在软件服务行业具有丰富的从业经验，

熟悉公司管理与项目运作，能够根据行业趋势、市场需求、

公司经营状况选取符合公司发展战略的项目进行并购。公司

的外延策略综合考虑收益与风险的平衡，通过融合优质项

目，公司在风险可控的前提下实现业务规模和领域的扩张，

并通过整合优化实现协同效应最大化，同时公司重视人才、

强化激励，新进团队在公司充满激励的氛围下能够激发活

力、持续进步，与公司共同成长。未来，公司将持续通过强

化激励、引进成熟团队及投资并购等方式，促进公司业务布

局持续拓展和技术壁垒的不断增强，内生外延相结合提升公

司在所服务领域的开发、测试、产品解决方案、运维服务等

能力，为众多客户提供优质、专业的信息技术服务。谢谢。 

3、公司后续怎么看待银行客户的业务？ 

银行客户是公司金融行业业务的重要构成，公司重视金

融领域业务拓展与客户开拓，金融科技业务是公司未来发展

的重要基本盘。2023 年，公司金融行业客户实现营收 3.43

亿元，同比增长 154.63%。在金融科技领域，公司在数据智

能、测试、传输、信贷、财务、运维、核心银行、生态场景

等方面拥有完整的产品解决方案，可在数字化转型咨询、ITO

方面提供技术服务，在私有云平台搭建与维护、大机维保、

Teradata维保、IT基础设施维保、BPO方面提供专业服务；

公司与中国银行、浙商银行、江苏银行等多家国有银行、股

份制银行、城市商业银行等银行业客户建立和保持了长期稳

定的业务合作关系。2023 年，公司收购了金融 IT 领域的深

圳市麦亚信科技有限公司 52%的股权、西安银信博锐信息科

技有限公司 51%的股权、南京恒眩科技有限公司 51%的股权

等，稳步扩大在金融行业的业务布局。未来，公司将继续加



大对金融行业的投入，为包括银行在内的众多金融行业客户

提供优质、专业的信息技术服务。谢谢。 

4、怎么看待公司利润率在行业靠前？ 

近些年，面对复杂多变的市场环境，公司克服困难、不

断进取，在组织建设、经营管理、运营安排、客户交付与服

务等多方面持续改进，公司在全体员工的共同努力下保持了

健康的发展。公司的管理团队在软件和信息技术服务行业有

平均 20 多年的从业经验，对于行业发展和客户需求具有深

刻的理解和敏锐的洞察能力，能够适时洞悉行业趋势、把握

行业机会，为公司的持续健康发展提供了坚实的保障。公司

在软件技术服务业务的拓展过程中已与 IT、通信、互联网、

金融、汽车等行业的众多客户建立了长期合作关系，且大部

分客户均为相关领域的龙头企业，知名度高、财务实力强、

合作质量优异。公司重视人才、强化激励，营造了充分激励

与积极向上的企业文化，通过有效的激励措施充分调动团队

人员积极性，推动公司业务内生增长。公司于 2024年 3 月 8

日披露了《2024年股票期权与限制性股票激励计划（草案）》

（2024年 3 月 25日经股东大会批准）。本次股权激励计划拟

授予股票期权和限制性股票合计 1,800万股，约占公司股本

总额的 4.50%，业绩目标值设置为扣非归母净利润三年复合

增长率 30%，触发值为扣非归母净利润复合增长率 20%，充分

展现了上市公司对未来发展的信心。未来，公司将不断通过

深化新老客户、内生外延开拓金融业务版图、开源节流等举

措不断增强公司盈利能力，推动公司高质量发展。谢谢。 

5、介绍下公司 AI 大数据方面的业务情况？ 

公司将数智化（人工智能和大数据）作为未来重要的战

略方向之一。在大数据领域，公司基于对数据的采集、分析

及应用等能力可为客户提供涉及大数据相关软件产品的开

发服务，此外，公司基于自研的数据中台技术平台可为客户



定制化开发大数据相关产品及解决方案。公司认为，大数据

与人工智能密不可分。在人工智能应用领域，公司耕耘多年，

具有较深的场景理解、模型选型与训练、应用开发和运维经

验，能够基于行业先进的人工智能技术定制和交付符合客户

需求的大模型应用和解决方案，确保服务的针对性和实用

性。公司 2024年度拟向公司实控人定增募资，加强面向企业

应用场景的大数据与 AI大模型研发，具体包括新增“企业智

能在线设计解决方案”“无代码智能开发解决方案”“企业大

数据数字化解决方案”“与智慧大模型匹配的智能硬件服务”

和“智能数据集制作”，并全新升级“企业智能招聘解决方案”

和“企业智能运营运维解决方案”。未来，公司将继续深耕大

模型的应用开发，以及数字人、虚拟展厅等方向的研发和能

力搭建，提升公司在数智科技等新兴领域的服务能力，谢谢。 

 

 

本次活动没有涉及应披露重大信息的情况。 

 

附件清单（如

有） 

 

无 

 

日期 

 

2024年 7 月 4日 

 

 


