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证券代码：600741                 证券简称：华域汽车 

 

华域汽车系统股份有限公司 

2024 年 1-6 月投资者主要关心问题汇总 

 

1、公司 2024 年将采取哪些措施来提升业绩和盈利能力？ 

回复：面对 2024 年国内汽车行业日趋激烈的竞争挑战，

公司将重点推进以下工作： 

一是加速价值创新，打造竞争新优势。将围绕“智能化、

电动化”趋势，充分发挥公司业务布局广、基盘规模大、集

成能力强等优势，深入挖掘客户使用场景，加强相关业务板

块在架构、芯片、软件等方面的协同整合，加快在电驱动、

智能化、热管理等领域的技术创新和业务布局，力争创造出

零部件领域的新赛道，形成自身差异化优势；将持续优化研

发流程，提升研发效率，打造更为敏捷、快速的体系能力，

通过前期同步开发、模块化设计、虚拟设计及验证、AI 技术

应用等手段，缩短产品研发周期，更好地适应整车企业越来

越快的新产品迭代节奏；将探索商业模式创新，利用技术和

供应链优势，根据客户对产品的不同整合度要求提供有竞争

力的解决方案，满足不同客户从零部件到系统方案的多层次

需求。 

二是紧咬市场增长点，夯实发展空间。将继续坚持“紧
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跟增量市场与头部客户”的策略，在巩固基盘业务的基础上，

凭借创新产品和优质服务增加客户黏性，进一步加强对自主

品牌、龙头出口客户、新能源品牌、豪华品牌等增量市场的

开拓力度，全力争取细分市场头部客户的关键项目和规模项

目，为公司未来业务增长夯实基础。 

三是持续成本优化，提升抗压能力。以提质增效为目标，

持续做好业务结构调整，推进存量资源整合和优化配置工作；

以降本增效为抓手，建立覆盖技术、规划、人事、运营等企

业全价值链的长期优化机制，倒逼成本持续改善，提高产品

综合竞争实力，努力保持公司经营业绩稳定。 

四是强化体系意识，赋能管理提升。将通过数字化赋能，

提高研发、运营、管理等全流程效能，完善穿透式供应链体

系建设，协同赋能整车发展，持续打造企业综合竞争能力。 

 

2、公司的国际化战略如何？ 

回复：公司在深耕国内汽车配套市场保持发展优势的同

时，通过国际并购、资源整合等方式，成功搭建并形成自主

掌控的全球汽车内饰业务平台。公司积极发挥该平台在海外

业务上的资源优势和协同作用，有效推动汽车座椅、被动安

全等其他核心业务的国际化发展，上述海外业务已与宝马、

奔驰、特斯拉、大众、奥迪、通用等全球客户建立起良好的

合作关系，在欧美亚等重点地区市场为全球客户提供全球平
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台项目的本土化配套供货。 

 

3、公司的市盈率和市净率都很低，是否考虑回购？ 

回复：股价受到资本市场多重因素影响，存在较大的不

确定性。公司坚持通过现金分红等方式积极回报投资者。

2009 年上市以来，公司每年均有现金分红，2009—2022 年度

已累计向股东派发现金红利 284.65 亿元（含税）。公司 2023

年度的利润分配预案为每 10 股派发现金红利人民币 7.50 元

（含税）。公司也将从实际出发，结合股价走势、政策导向、

机制创新等因素，研究包括回购、分红等在内的、有利于促

进公司持续发展和满足股东长期回报需求的措施。 

 

4、公司 2023 年海外营收的占比和毛利率下降原因。 

回复：据统计，2023 年公司海外业务收入占公司主营业

务收入的 20%左右。公司海外业务毛利率的波动，主要是受

销售价格、产品结构、运营成本、新项目集中投产等因素的

影响。公司后续将加快推进海外投产项目爬坡，有效提升整

体运营效率，努力提高其盈利水平。 

 

5、延锋公司上海临港智能座舱项目的状况。 

回复：公司所属延锋汽车饰件系统有限公司临港智能座

舱项目，目前厂房基础建设已完成，座椅及内饰产品业务已
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根据客户进度部分进入投产配套阶段，预计将于 2024 年底

完成验收并全面投产。 

 

6、公司业外客户的开拓进展如何？公司对特斯拉和比

亚迪的供货占比？ 

回复：公司坚持以市场需求为导向，发挥业务集群优势、

搭建协同平台、合力开拓市场，通过技术集中展示、重点项

目专题沟通等形式，与奇瑞汽车、长城汽车、赛力斯汽车、

小鹏汽车、理想汽车、长安汽车、一汽集团等客户开展了多

次交流，推广新产品、新技术，追击客户关键项目。根据公

司 2023 年合并主营业务收入相关数据分析，特斯拉和比亚

迪已成为公司的前五大整车客户。 

 

7、公司是否为小米汽车提供零部件？  

回复：公司积极拓展智能网联新能源汽车配套市场，为

国内外众多智能网联新能源整车客户提供配套，小米汽车是

公司重要客户之一。 

 

 

 

 


