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海欣食品股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-003 

投资者关系 

活动类别 

特定对象调研  分析师会议 

媒体采访业绩说明会 

新闻发布会  路演活动 

 现场参观  其他 

参与单位名称 

及人员姓名 

山西证券 福建公司副总经理 谢家宁 

个人投资者闫爱兵、肖平、潘虹斌、杨号、张盛铭、林鹤翔、韦文峥、

周伟 

时间 2024年07月22日 

地点 公司 

上市公司接待 

人员姓名 

副总经理、董事会秘书 郑铭 

证券事务代表 陈丹青 

投资者关系 

活动主要内容 

介绍 

1.预制菜行业的体量增长是否会受到消费分级以及健康舆论等因

素的影响？ 

答：目前预制菜行业的发展前景依然乐观。虽然当前经济环境下

存在消费分级现象，但整体来看，消费者对健康、便捷、高品质的生

活追求并未减弱。另外，预制菜行业正通过不断的技术创新，如食材

保鲜技术、冷链物流技术等，提高产品品质和服务质量，增强消费者

的信任度和满意度。 

 

2.东鸥食品鲍鱼采购的鲍鱼出成率怎么保障？ 

答：东鸥食品所产地福建省连江县，具备资源优势，鲍鱼产业具

有广阔的发展空间。此外，东鸥食品管理团队具备十几年鲍鱼产业价

值链相关的投资和布局、管理运营鲍鱼的行业经验，对原材料的采购

具有资源优势，保障东鸥食品的鲍鱼采购出成率。 

 

3.餐饮端是用加工鲍鱼还是活鲍鱼？ 



答：公司加工鲍鱼的原料皆为活鲍鱼。目前鲍鱼加工产品标准化

程度越来越高，能够为餐饮门店提供标准化的产品，同时随着冷链物

流的完善，精深加工的鲍鱼产品也能为消费者提供新鲜、健康的食品，

提高连锁餐饮门店的效率、一致性，提高经营效益，所以许多连锁餐

饮门店会选用加工鲍鱼。 

 

4.请问目前鲍鱼价格波动会影响公司采购情况吗？ 

答：公司根据原料行情研判，采取灵活的采购策略。此外，公司

积极优化采购流程，加强采购监督和管理，降低成本、提高效率。 

 

5.随着电商和社交媒体平台的兴起，公司电商渠道的规划如何？ 

答：公司十分关注线上渠道的发展趋势，公司近三年线上媒体广

告投入占比呈逐年增长趋势，通过提高线上广告投入占比来提升品牌

知名度和市场影响力。未来，公司将继续优化线上推广策略，利用社

交媒体平台来提高品牌曝光度、与有影响力的社交媒体用户合作等，

以实现更高效的资源配置。 

 

6.公司是否有和锅圈合作？ 

答：公司有和锅圈开展合作。公司一直注重营销网络的搭建和营

销渠道的建设。线下，公司产品已进入各大型连锁商超系统，包括沃

尔玛、永辉、大润发、家乐福、华润万家、麦德龙等大型知名连锁超

市，社区便利店以及张亮、海底捞、杨国福等连锁系统客户。线上，

公司渠道已覆盖天猫、京东、朴朴、叮咚买菜、兴盛优选等电商平台。

公司通过布局全渠道销售网络，为消费者提供了多元化的消费体验，

实现线上和线下业务的均衡发展。 

 

附件清单 无 

日期 2024年 7 月 22日 

 


