
:股份有限公司

股游有限公司的年报问询函关于对

挂牌公司管理一部：

贵部于2024年7月5日出具的《关于对山东威马泵业股份有限公司的年报 

问询函》己收悉，山东威马栗业股份有限公司（以下简称“威马股份” “公司” 

“本公司”）对问询函所列问题逐项进行了落实，现对问询函回复如下。

1、关于经营业绩

你公司2021年至2023年实现营业收入分别为14,030.51万元、14,239.11 

万元、17,906.53万元，分别同比变动1.49%、25.76%;归属于挂牌公司股东的 

扣除非经常性损益后的净利润分别为2,262.50万元、2,576.34万元、3,352.86万 

元，分别同比变动13.87%、30.14%；综合毛利率分别为35.53%、36.41%、 

40.56%,毛利率逐年提髙。你公司解释营业收入增长主要原因是受髙油价影响， 

客户需求增加，公司成套设备逐渐得到客户认可，尤其是螺杆泵采油系统-成套 

产品、潜油电泵采油系统本年度批量招标中标并陆续交货实现收入所致；毛利 

率提高主要原因是公司部分原材料价格下降，同时通过进一步提升产品技术、
工艺改善降本，以及随着产量增加，受规模效益影响，单位固定成本有所降低。

你公司2023年境内、境外销售金额分别为15,346.07万元、2,560.46万元， 

较上年同期分别变动45.98。/。、-31.29%; 2021年至2023年境外销售毛利率分 

别为18.73%、38.59%、51.53%,境内销售毛利率分别为38.33%> 34.90%、 

38.72%。

你公司报告期内对第一大客户中国石油天然气股份有限公司（合并）实现 

销售收入81,333,269.27元，销售占比45.42%,对前五大客户实现销售收入 

136,661,931.22元，销售占比76.32%。你公司往期年度报告未按合并口径披露 

主要客户情况。



请你公司：

(1) 结合产品定价机制、销售价格、成本构成、原材料价格等因素量化 

分析主要产品毛利率提高的原因及合理性，与同行业可比公司变动趋势是否一 

致，结合期后产品定价及变化情况、原材料市场价格变动情况等，说明产品毛 

利率是否存在下滑的风险；

(2) 补充境内、境外销售的具体产品类型、销售金额、占比及毛利率情 

况，结合境内外销售的产品结构差异、销售定价模式等因素，说明境外销售毛 

利率远髙于境内，境外产品销售收入减少、毛利率提髙的原因及合理性，同一 

产品境内外销售毛利率是否存在较大差异及合理性；

(3) 结合上述回复、行业政策、市场供求趋势、下游客户订单及经营趋 

势等方面，分析你公司净利润持续大幅增长的原因，与同行业可比公司是否存 

在较大差异，是否大客户依赖风险、是否存在业绩下滑的风险及应对措施；

(4) 说明往期年报中关于主要客户、主要供应商的信息披露是否准确。

【回复1

一、结合产品定价机制、销售价格、成本构成、原材料价格等因素量化分 

析主要产品毛利率提髙的原因及合理性，与同行业可比公司变动趋势是否一致， 
结合期后产品定价及变化情况、原材料市场价格变动情况等，说明产品毛利率 

是否存在下滑的风险

(一)主要产品毛利率提髙的原因及合理性

1、主要产品毛利率情况

2021年至2023年，公司主要产品毛利率情况如下：

单位：万元、％

2023年度 2022年度 2021年度

项目
营业收入 营业成本 毛利率 营业收入 营业成本 毛利率 苷业收入 普业成本 毛利率

主营业务：
抽油泵系列产 
品-抽油泉 10,427.90 6,291.91 39.66 11,401.13 7,182.58 37.00 7,878.68 5,522.53 29.91



项目
2023年度 2022年度 2021年度

营业收入 营业成本 毛利率 营业收入 营业成本 毛利率 营业收入 普雌本 毛利率
螺杆泵采油系 
统-单螺杆泵 288.84 248.45 13.98 505.64 383.12 24.23 164.11 110.42 32.72

螺杆泵采油系 
统■•成套产品 3,260.32 1,931.77 40.75 386.35 240.71 37.70 674.23 500.18 25.82

潜油电泵釆油 
系统 2,021.60 1,245.00 38.41 25.67 15.87 38.18 1,061.20 668.70 36.99

电加热釆油设 
备 232.04 101.88 56.09 325.88 168.98 48.15 125.14 51.42 58.92

主营业务-其他 1,188.43 727.13 38.82 1,472.84 755.08 48.73 1,267.08 911.35 28.07

其他业务 487.40 98.14 79.86 121.60 15.85 86.97 512.58 255.99 50.06

17,906.53 10,644.29 40.56 14,239.11 8,762.19 38.46 11,683.03 8,020.58 31.35

公司主要产品包括抽油泵系列产品、螺杆栗采油系统-成套产品、潜油电泵 

采油系统、螺杆泵采油系统-单螺杆泵、电加热采油设备等。此外，公司针对不 

同客户使用需求、井况环境、技术要求研发生产销售不同的产品，公司每项大 

类产品下有多种子品类、多规格型号的明细产品，各期销售产品类型及结构占 

比不同也会导致毛利率差异。

2021年、2022年、2023年公司综合毛利率分别为31.35%、38.46%、 

40.56%, 2022年、2023年分别较上年增长7.11个百分点、2.1个百分点。

2、公司产品定价机制

公司的定价机制分为两类，一类是中石油、中石化年度框架招标，招标内 

产品公司按照原材料价格变动的预判、产品生产成本、税金、合理利润进行报 

价；另一类是国内、国外的日常招标报价，在确定产品销售价格时，公司综合 

考虑客户井况的举升需求、产品技术方案、产品技术性能、原材料采购价格、
产品生产成本、交货期等因素后，在成本基础上加上税和合理的利润水平作为 

产品指导定价，并最终考虑市场竞争因素和客户接受情况等进行竞争性磋商确 

定价格。

公司是工信部第三批专精特新“小巨人”企业、工信部第三批“重点小巨 

人”企业，并于2022年11月入选工信部和中国工业经济联合会“第七批制造 

业单项冠军示范企业（产品）”名单，公司抽油泵产品成功入选单项冠军产品。

公司按照“一井一泵”的设计理念，长期且稳定的提供油气举升产品的规



模化、定制化生产服务，产品得到客户的认可，抽油泵产品连续三年国内市场 

占有率第一，市场竞争力强，具有相对较高的产品定价权。

3、公司主要产品单价、单位成本情况

2021年、2022年、2023年，公司主要产品销售均价、平均成本具体情况如 

下：

单位：元

产品类型
2023年度 2022年度 2021年度

平均单价 单位成本 平均单价 单位成本 平均单价 单位成本
抽油泵系列产 

品-抽油栗 3,947.72 2,381.95 4,386.57 2,763.49 3,587.58 2,514.70

螺杆泵采油系 

统-单螺杆泵 9,470.12 8,146.01 11,388.26 8,628.74 7,261.62 4,885.92

螺杆泵采油系 

统-成套产品 200,019.43 118,513.28 83,989.82 52,329.01 177,429.02 131,625.39

潜油电泵采油 

系统 262,545.50 161,688.81 256,679.79 158,685.45 424,480.86 267,480.66

电加热采油设 

备_ _ 193,364.31 84,901.17 98,751.52 51,207.03 78,215.32 32,134.42

主要产品平均单价方面，受各年度大类产品中细分产品类型及结构占比变 

化的影响，各大类产品平均单价存在一定的波动；单位成本方面，公司产品成 

本包括直接材料、直接人工、制造费用、运输费用，在报告期内保持一致。

4、主要产品毛利率变动原因及合理性

(1)抽油泵系列产品-抽油泵毛利率变动情况分析

抽油泵产品是公司的核心产品，公司根据客户油田井矿不同，可提供不同 

功能、材质、规格型号的产品，突破了防砂防垢技术、耐磨防腐技术、稠油热 

采技术等多项技术，可提高抽油泵工作稳定性与可靠性，有效防止井喷、气锁、 
埋泵或砂卡等现象。公司抽油泵产品包括管式抽油泵、杆式抽油栗、防砂泵、
防气泵、防腐泵、防蜡泵等20多种品类，销售价格和产品成本根据其型号、材 

质、表面处理工艺等不同变动较大，每套销售价格一般从2,000元至20,000元

不等。

2021年、2022年、2023年抽油泵系列产品的毛利率分别为29.91%、



37.00%、39.66%,抽油泵的销售毛利逐年提高。销售单价方面，就同一品类的 

产品售价而言，总体呈增长趋势，如耐磨防腐泵25-125TH4.5-1.2NMFFZQ, 

2021年、2022年、2023年各年度销售均价分别为2,808.85元、2,921.24元、 

3，110.00元。成本方面，公司持续通过降本增效，进一步降低各类产品生产制 

造成本。

2021年抽油泵毛利率29.91%，到2022年提高到37.00%，提高7.09个百分 

点，主要是在保证产品质量、性能及客户要求等的前提下，从技术方案角度实 

施产品适应性改善，从采购角度开发新供应商，从生产角度提高材料利用率、 
推行加工工序单位综合成本定额，对抽油泵从技术到工艺，从采购到制造进行 

全面降本。例如：对部分抽油泵3套合金钢的阀球阀座改为2套合金+1套不锈 

钢，单台成本降低200-300元；经过严格考察和检测，对部分原材料实施替代 

性采购，如部分无缝管以凤宝特钢替代宝钢，采购价格约降低500元/吨；对热 

乳无缝管由不定尺采购改为大部分无缝管定尺采购，将材料利用率由90%提高 

到92.5%o

2023年抽油泵毛利率39.66%，较2022年的37.00%提高2.66%，主要原因 

是公司在继续推进降本增效的同时，继而推行产品标准化，缩减品类和规格型 

号，提高加工效率降低制造成本；同时，釆取大宗物资市场行情批量采购，进 

一步降低采购成本。

(2)单螺杆泵产品毛利率变动分析

2021年、2022年、2023年单螺杆泵产品销售额分别为164.11万元、505.64 

万元、288.84万元，毛利率分别为32.72%、24.23%、13.98%，毛利率降低，因 

该类产品销售规模不大，其毛利率对采购价格等因素较为敏感。

2021年单螺杆泵毛利率较高，主要是与供应商战略合作，螺杆泵全部从其 

采购，通过批量采购降低采购价格； 2022年较2021年单螺杆泵毛利率降低， 
主要是客户需求的螺杆栗适用范围增加，新增了煤层气、页岩气、华北油田等 

特殊井况，为满足产品质量和适应性要求，部分型号螺杆栗从其他供应商采购， 
分散采购导致采购价格提高，毛利率降低； 2023年较2022年单螺杆泵毛利率 

大幅度降低，主要是本年煤层气井、华北油田使用的螺杆泵以特种螺杆泵为主，



其采购价格较高，同时因该产品非公司主要产品，相应售价未因采购价格提高 

而增加，由此将单螺杆泵的整体毛利拉低。

(3) 螺杆泵采油系统-成套产品毛利率变动分析

2021年、2022年、2023年螺杆泵采油成套设备销售金额分别为674.23万 

元、386.35万元、3,260.32万元，毛利率分别为25.82%、37.70%、40.75%。

2021年，螺杆泵采油系统-成套产品主要是作为新产品，在市场进行适用推 

广，由于在产品质量稳定性和技术性能上需不断提升和优化，造成成本增加， 
毛利率较低； 2022年、2023年，螺杆泵采油系统-成套产品毛利率大幅度提高， 

主要是该类产品质量和性能趋于稳定，成本进一步降低，以及同性能情况下该 

产品竞争对手相对较少，同时，公司具有一定的定价权，销售价格相对较高。 
特别是2023年螺杆泵采油成套设备毛利率较2022年进一步提高3.05%,主要 

是因成套产品逐步得到市场认可，销量大幅提升，同时高端产品逐步增加所致。

(4) 潜油电泵采油系统与电加热设备毛利率分析

2021年、2022年、2023年潜油电泵采油系统的毛利率分别为36_99%、 

38.18%、38.41%，毛利率分别提高1.19%，0.23%,毛利率变动不大。

2021年、2022年、2023年电加热设备的毛利率分别为58.92%、48.15%、 

56.09%,毛利率较高。2021年电加热设备毛利率较高，主要是销售价格较高，

而原材料价格处于相对低位，采购价格降低，由此拉高毛利率； 2022年电加热 

设备毛利率较2021年降低10.77%, 2023年毛利率较2022年提高7.94%，主要 

是销售产品结构变动导致，2022年销售均价为98,751.52元，2023年销售均价 

增至193,364.31元，高端产品销量占比增加进一步拉升了 2023年毛利率。

(二)毛利率与同行业可比公司变动趋势是否一致

同行业可比公司的毛利率变动情况如下：
单位：％

公司名称 产品类型 2023年度 2022年度 2021年度

神开股份 石油钻采设备 23.98 24.27 27.01



公司名称 产品类型 20土3年度 2022年度 2021年度

录井设备及服务 33.80 31.63 47.02

随钻设备及服务 -17.43 -79.22 -12.82

石油分析仪器 45.17 39.07 46.43

测井仪器及服务 54.38 46.12 40.95

杰瑞股份
油气装备制造及技术服务 33.32 33.11 36.25

维修改造及贸易配件 30.79 32.28 27.79

墨龙股份 管类产品 6.30 6.27 9.46

德石股份
钻具产品 46.24 45.69 44.10

装备产品 26.52 25.71 22.82

租赁及维修 33.88 34.44 32.62

如通股份

提升设备 49.05 49.59 47.78

卡持设备 44.31 43.27 34.34

旋扣设备 44.79 37.53 28.28

其他产品 35.63 34.16 31.44

迪威尔

油气生产系统专用件 24.33 24.88 20.22

井控装置专用件 20.24 20.77 17.17

非常规油气开采专用件 15.05 22.08 22.22

其他行业专用件 17.79 20.45 22.89

坤隆股份

抽油杆 22.43 19.06 21.83

抽油泵 13.58 19.74 26.55

配件 45.03 43.83 35.90

检测修复技术服务 38.96 41.69 37.95

贸易产品 99.15 13.84 4.58

螺杆泵智能采油系统 34.10 - -

其他业务 80.92 87.54 -

公司与神开股份（002278）、杰瑞股份（002353）、墨龙股份（002490）、 

德石股份（301158）、如通股份（603036）、迪威尔（688377）、坤隆股份 

（873671）等可比公司均为石油钻采专用设备供应商，但其主要产品、适用领 

域等各有不同。

神开股份主要从事石油勘探、钻采及炼化领域的设备研发、制造与销售， 
主要产品包括先进的综合录井仪、钻井仪表、防喷器及其智能远程控制装置、



井口装置与采油(气)树、无线随钻测量系统、多参数地质测量仪、高精度测 

井设备以及系列油品分析仪器等；杰瑞股份主要业务是高端装备制造、油气工 

程及油气田技术服务、环境治理、新能源领域，其中高端装备制造包括钻完井 

设备、天然气设备、环保设备等；墨龙股份主要从事能源装备行业所需产品的 

设计研发、加工制造、销售服务与出口贸易，主要产品包括油管、套管、流体 

及结构用管、三抽设备、石油机械部件及铸锻件产品；德石股份主要从事油气 

钻井专用工具及设备的研发、生产、销售及租赁，主要产品包括钻具产品和装 

备产品，服务包括公司产品的租赁、维修及提供油气钻井、定向井、水平井工 

程技术服务；如通股份主要从事石油钻釆井口装备的研发、生产与销售，主要 

产品为提升设备、卡持设备和旋扣设备；迪威尔主要从事研发、生产和销售油 

气设备专用件，主要产品分为油气生产系统专用件、井控装置专用件及非常规 

油气开采专用件；坤隆股份主营业务为石油钻釆专用设备的研发、生产和销售， 

主要产品包括抽油杆、抽油泵、螺杆泵智能新型采油系统等，其中主要产品为 

抽油杆。

由上表可以看出，因细分领域差异，同行业公司及不同产品、业务毛利率 

及变动趋势均存在较大的差异。

同行业公司中，坤隆股份的主要产品是抽油杆，也包括部分抽油栗产品。 
2023年，坤隆股份抽油泵收入4,415.53万元，占其营业收入的13.53%，占比较 

低，其抽油泵产品2021年、2022年、2023年毛利率26.55%、19.74%、13.58%, 

对比公司抽油泵系列产品毛利率29.91%、37.00%、39.66%,公司抽油栗系列产 

品毛利率分别较其高3.36%、17.26%、26.08%,毛利率的差异逐年增加。导致 

这种情况的主要原因包括：坤隆股份的抽油泵产品与公司相比，在产品类别、 
技术方案、适用场景等方面存在本质不同，坤隆股份以普通泵为主，如整筒泵， 
销售价格相对较低，公司抽油泵以耐磨防腐泵、悬挂泵、管式泵等特种抽油栗 

为主，产品销售价格相对较高。如同种规格的耐磨防腐泵20 (25) -125TH4.5- 

1.2较整筒泵20 (25) -125TH4.5-1.2的价格高474元/台。此外，2021年至2023 

年公司在持续推行抽油泵降本，多种因素影响公司抽油泵系列产品与坤隆股份 

抽油泵相比毛利率较高。



综上，公司抽油泵产品属于单项冠军产品，与普通产品相比技术更为先进， 
能够满足客户不同井况的需要，产品稳定性高、可靠性好，具有市场竞争力， 
毛利率相对较高。公司与可比公司细分行业不同，应用场景不同，产品差别较 

大，毛利率存在差异具有合理性。

（三）结合期后产品定价及变化情况、原材料市场价格变动情况等，说明 

产品毛利率是否存在下滑的风险

1、期后产品定价及变化情况

2024年，公司在中石油、中石化年度框架招标中成功中标，抽油泵系列产 

品中标价格较上期变动不大，相对稳定；单螺杆泵产品价格小幅提高。

2024年，公司参加的螺杆泵采油系统-成套产品和潜油电泵采油系统招标， 

因为市场竞争格局的变动，参与投标的单位减少和公司产品在市场口碑的建立， 

中标数量和中标价格大幅度增加。螺杆泵采油系统-成套产品批量中标国外市场， 

中国专利产品在国外的销售价格较高，拉高平均售价，使得两款产品平均售价 

较2023年分别增加约26万元、28万元。此外，电加热采油设备2024年尚未招 

标，暂延用2023年招标价格。

2023年、2024年1-5月份主要产品的平均售价情况如下：

单位：元

主要产品 2023年平均售价
. :.

2024年1-5月平均售价
. - 变动（%>

抽油泵系列产品-抽油泵 3,947.72 3,977.76 0.76

螺杆泵采油系统-单螺杆泵 9,470.12 13,127.81 38.62

螺杆泵采油系统-成套产品 200,019.43 464,438.89 132.20

潜油电泵采油系统 262,545.50 478,849.73 82.39

电加热采油设备 193,364.31 94,500.00 -51.13

2、原材料市场价格变动情况

2023年、2024年1-5月主要原材料平均采购价格:

单位：元



主要原材料 2023年平均采购价格
2024年1-5月平均采 

购单价 变动（%）

无缝管类（每千克） 5.29 5.03 -4.91

电机类（每台） 99,034.85 73,404.75 -25.88

阀球阀座类（每套） 108.43 108.97 0.50

镍粉类（每千克） 147.79 127.72 -13.58

控制柜（台） 18,938.88 19,665.89 3.84

如上表所示，期后抽油泵系列产品售价相对稳定，生产加工所需的无缝管、 
镍粉价格小幅度降低，阀球阀座的价格变动较小，预计抽油泵期后毛利率稳定； 
由于潜油电泵采油系统、螺杆泵采油系统-成套产品售价增加，生产加工所需的 

电机采购价格降低，控制柜采购价格小幅提高，公司期后毛利率总体保持稳定。

综上，公司期后产品销售价格稳中有升，原材料采购价格较为稳定，不存 

在毛利率下滑的风险。

二、补充境内、境外销售的具体产品类型、销售金额、占比及毛利率情况， 
结合境内外销售的产品结构差异、销售定价模式等因素，说明境外销售毛利率 

远髙于境内j境外产品销售收入减少、毛利率提髙的原因及合理性^同一产品 

境内外销售毛利率是否存在较大差异及合理性

（一）境内、境外销售的具体产品类型、销售金额、占比及毛利率情况
单位：万元、％

项
目 品产

度年2320 度年2220 2( 雜「 
21.

额收 售
比

销
占 率利毛 额- 售

比
销
占 率 额嶽 售

比
销
占 率利毛

境
内
销
售

品产列系
:

泵
泉

油
油

抽
柚

.048.8
,

8, 539.5 926.3 8390.8,1 2878. 079.3 6616.,916
’

4576. .5131

系油”泵
杆

;

杆
艘
 

一
螺
里

.848.82 .94 893. .6405.5 4.87 2324 164.1 .81 722.3

系油i
f

:

泵
产

-

杆
査

-

螺
成

60840
^
-

2
»

419. 83 536.83 723. 737. 469.36 077. 5224.

统油
 

*' 

-
栗
 

，
电
 

i

油
 

(
潜 069.79 12. 7

*
.675.2 520. 88.3 77021 .29 96.3

备设油采热加*i 042.32 .56 096.5 885.23 143. 548. 145.12 83 298.5

他其业营主 096.38 365. 2240. 986.59 219. 5857. 979. .99 93.1

计小 .678.50
^

1 0000.1 3837. 8190.1
W

1 000.10 40.31 057.

1 0000.1 253.3

境
外

品产列泵
泵

油
油

抽
抽

6809.6
，

872.6 138.5 7510.2
，

166.8 73h3 22
-69 345. 8318.
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项
百
销
售

1品产
度年2320 度年2220 度年1022

额- 售
比

销
占 率1 额入收 售

比
销
占 率 额 售

比
销
占 率糊

系
-

油

%

品
泵
产

螺
成

7175.3 14.67 38L6 -

7734.7 .64 569.4

统系油采泵电
:

油潜 552.22 968. 87
-

439.3 .86 149.3

他-*Ikf

^主 432.53 763. 495.3 595.5 13.84 30
^

31 887.10
，

- 17.31

660.4 0000.1 531.5 706.723, o 531.7 4023. 0000.1 738.1

（二）结合境内外销售的产品结构差异、销售定价模式等因素，说明境外 

销售毛利率远高于境内，境外产品销售收入减少、毛利率提髙的原因及合理性; 

同一产品境内外销售毛利率是否存在较大差异及合理性

单位：元

型类品产
度年23202 度年2022 年1022

均平 本单 单均平 本観单 顧 本1单

内
售

境
销

抽口
on-产列系泵油

聚
抽
油

78.953
’

n52
-92

，
2
，

285.85
’

3, 694.82
，

9o03.33, 232.62
，

2
，

单系油*'泵
栗

，杆
杆

;

螺
螺

2203.5
5

670349, 628.83
}

1
1

1
1

748.26
，

ocT .903.7.29’
3.67.4,90

成系油*'泵
品

杆
产

螺
套

8719.3
’

200 3190.124.，
289.89

’
8 019.232

，
5 1727.1872.’

33
.

45130.4’

统系油采泵电
.

油

一
潜 1

153.,6432 866.2
5

vcT3 993.3
 

8
，

 
12.，

.274
-

,93 o906.8.7，40 9480.857.’2

备设油釆热加 1
1364.3

}
9 1790184 2751

ocT9 0307.2
5

5 235..21，78.，
2134.42

，
3

11

抽口
PP-产列系泵油

栗
抽
油

8.30. .94，

 
5 30.72 582.91

1
1
1

248.59
，

6
，

532.429, 68o
-96

成油*'泵
品妒产

螺
套

958..42’

 
8 839.25

5
957.96

，
3 1

1
85.6o75,1

1

统系油釆泵电油
:

潜 .317.32
，

vT21
1

718..80，47,
.938.34943 053.99

，
9,32

2021 年、2022年、2023年，境外销售毛利率为 18.73%、31.75%、51.53%, 

境内销售毛利率为33.25%、40.31%、37.38%o

2021年境外销售毛利率较境内低14.52%，主要原因是： 2021年境外销售 

以销售抽油泵配件为主，客户主要是印尼雪弗龙公司，销售价格延用前期中标 

价格，而前期中标销售价格相对较低；为保障按时交付，相关产品生产过程中 

涉及的渗碳、中频、双层镀铬等工序大量外协，导致生产成本相对较高，由此 

导致2021年境外销售毛利率较境内低。

2022年境外销售毛利率较境内低8.56%，较2021年境外销售毛利率提高
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13.02%,主要原因是： 2022年境外销售产品转型，由销售抽油泵配件改为销售 

抽油泵为主，同时在境外销售招标中以及和长期战略合作单位谈判中，根据客 

户需求和竞标对手分析，适当提高了销售产品的价格，如提高了阿曼客户的产 

品销售价格；当年度境外销售实施按单技术方案评审降本，通过设计端、工艺 

端与客户需求端进行产品参数、性能指标匹配，在保证产品质量的前提下全面 

降本，使得生产成本降低。

2023年境外毛利率较境内高14.15%，较2022年境外销售毛利率提高 

19.78%,主要原因是：公司抽油泵产品质量持续提升，产品在客户的全生命运 

行周期逐渐拉长，基于此，公司在与长期战略合作客户谈判中，持续提高产品 

的销售价格，如印尼客户、阿曼客户售价提高；成本方面，公司对抽油栗、抽 

油泵配件从技术方案与客户需求中通过原材料材质替代、表面处理方式锻鹤替 

代镀铬、使用德国激光熔覆喷焊技术等，持续降低产品成本。此外，境外销售 

产品结构持续转型，螺杆泵采油系统-成套产品销售量增加，因其为中国专利技 

术，在国际市场竞争较小，公司有较大的自主定价权，销售价格较高，毛利率 

较高。因此，基于公司从产品、销售、技术、质量、采购、制造端全方位的提 

效和降本，境外销售毛利率实现逐年大幅度提高。

此外，公司考虑到境外交易涉及交易成本、跨境贸易的交易风险、汇率波 

动风险等因素，同型号产品境外销售产品定价略高。以汇率波动为例，境外销 

售以美元结算，美元兑人民币汇率自2022年1月的6.3794上涨至2023年12月 

的7.1104，汇率上涨导致境外销售平均价格上涨，毛利率增加。因此，同一产 

品境外销售毛利率高于境内销售毛利率具有合理性。

三、结合上述回复、行业政策、市场供求趋势、下游客户订单及经营趋势 

等方面，分析你公司净利润持续大幅增长的原因，与同行业可比公司是否存在 

较大差异，是否大客户依赖风险、是否存在业绩下滑的风险及应对措施

（一）结合上述回复、行业政策、市场供求趋势、下游客户订单及经营趋 

势等方面，对净利润持续大幅增长原因的分析

［、行业政策方面
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公司所属行业为石油开采设备制造业，主要客户包括国内三桶油(指中国 

石油、中国石化、中国海油)及阿曼、印尼、科威特、乌兹别克斯坦、哈萨克 

斯坦等国家石油公司和斯伦贝谢等油服公司。

能源安全国之根本，我国能源安全挑战较大，中国原油对外依存度较高，
根据国家统计局数据，2019-2023年中国原油进口依存度维持在71%-74%之间。 
十四五规划中已明确2025年产量目标，原油保证2亿吨红线，天然气持续增产。

近年来，国家发改委、国家能源局等部门陆续出台政策指导文件，从两个 

主要方面推动我国实现油气资源“增储上产”的总目标，一是加大勘探开发力 

度，加强在渤海湾、新疆、鄂尔多斯、四川等重点含油气区域的勘探力度；二 

是扩大非常规油气资源的生产规模，加速突破页岩气、致密气、煤层气等非常 

规油气资源勘探的关键技术。

国内三桶油制定推行“七年行动计划”以及明确生产目标，通过加大上游 

勘探开发力度落实“增储上产”主体责任，在勘探工作量、探明储量以及资金 

投入等方面出台具体目标，全力推动油气资源储量与产量的提升工作。

2023年，中国能源供应充足稳定，能源安全保障能力持续提升，国内持续 

加大勘探开发力度，根据中国石油集团经济技术研宄院发布的《2023年油气行 

业发展报告》，2023年国际大石油公司重新强化上游业务，油气资产并购持续 

升温，同业并购与跨界并购或将成为新趋势；国内持续加大勘探开发力度，油 

气勘探开发投资约3900亿元，同比增加10%；新增石油探明地质储量约13亿 

吨，新增天然气探明地质储量近1万亿立方米，在陆上深层超深层、非常规油 

气、海域等领域取得系列标志性成果，油气产量当量近4亿吨，连续7年保持 

千万吨级增长，全年原油产量站稳2亿吨，连续六年保持增长。国际原油价格 

处于相对高位，油气行业景气度继续提升。

2、市场供求趋势

(1)上游供应方面

石油钻采专用设备制造业的主要上游行业为钢铁、有色金属、电子电气行 

业。抽油泵产品的原材料主要是特种钢材、无缝管、厚壁管、圆钢等，无杆成
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套系列产品的原材料除了钢材外，还有电机、电缆、控制系统等。

上游行业发展比较成熟，竞争充分，市场供应较为充足，能够充分保障公 

司的原材料需求。上游行业对本行业的关联性主要体现在其产品质量将影响本 

行业产品质量，其价格变动将对本行业产品成本造成影响。

(2)下游需求方面

1)采油设备更新需求稳定

采油设备因其可用于新、老油井生产，需求基数较大，抽油泵平均使用寿
命一般在1年左右。此外，由于每口井都需要一套采油设备，其中地面驱动螺 

杆泵中地面驱动装置一般为7年、井下螺杆泵一般为1年，无杆举升采油设备 

中电机、控制柜等主要部件平均使用寿命一般为7年、井下泵一般为3年。因 

此，采油设备年均更新需求更加稳定。

2)油田采油相关支出必不可少

“三桶油”积极响应国家“增储上产”号召，提高资本开支和油气产储量。 
中石油资本开支最多，其次为中石化、中海油。2023年，中石油油气和新能源 

部分资本性支出为2483.78亿元，主要用于加大页岩气、页岩油等非常规资源 

开发力度，加大风光等清洁电力、CCUS、氢能示范等新能源工程； 2023年中 

石化资本支出1,768亿元，其中勘探及开发板块资本支出人民币786亿元，主 

要用于塔河、胜利海上等原油产能建设，顺北、川西、涪陵、威荣等天然气产 

能建设，胜利济阳页岩油国家级示范区开发试验以及油气储运设施建设。2023 

年中海油资本开支1209亿元，较2022年增加48.50%，主要开发投资用于中国 

海域的油气田项目开发以及圭亚那和巴西项目开发，以及为提高在产油气田采 

收率而发生的支出。总结来看我国在全球范围内属于少数拥有大体量稳定的资 

本开支来源的油气市场，非常有利于本土油服设备公司长期发展。
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3） 原油开采环境趋于复杂，提高了对设备性能的要求

原油开采逐步呈现多元化、复杂化的趋势，老油气井、深井、低产低渗井、 

丛式井、水平井、页岩气井、煤层气井等复杂油气井越来越多，地质条件越复 

杂，石油钻采设备的磨损速度和更新速度越快。对于抽油泵来说，由于其在釆 

油环节需要持续运作，复杂的地质条件将对其产生持续性的腐蚀和磨损，短期 

内将加快这类产品的更换速度，从而增加市场需求，长期来看将加速整个细分 

行业产品的更新换代，有利于扩大市场规模，促进行业发展。

4） 非常规油气从“补充”到“主力”，开发黄金期即将到来

我国己进入常规和非常规油气并重的新发展阶段，非常规油气开发地位日 

益提高。非常规油气资源是指无法通过传统技术进行经济开采的油气资源，主 

要由页岩气、页岩油、致密气、煤层气等资源类型组成，主要分布在鄂尔多斯、 
四川、松辽、渤海湾、准格尔、沁水等含油气盆地。当前，我国石油工业正逐 

步从常规油气资源向“低渗透、深层、深海、非常规”方向发展，尤其是向页 

岩油气、致密油气、煤层气等非常规油气资源发展。我国非常规油气潜力巨大， 
经历过去10余年的探索，目前正处于产业化初期，未来空间广阔。非常规油气 

的开发离不开核心技术的突破和优质设备的供给，有利于我国油气钻釆设备企 

业的快速成长。

3、下游客户订单及经营趋势等方面
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公司作为专精特新“小巨人”企业、“重点小巨人”企业和抽油泵行业制 

造业单项冠军示范企业、具有较强的研发能力及科技创新能力，掌握了防砂防 

垢技术、稠油热采技术、热采防喷技术、防气增效技术等，打破了传统的“抽 

油机”采油模式，先后成功研发了 5种智能无杆采油新技术，其中4项技术产 

品成功入选山东省首台（套）技术装备及关键核心零部件名录，成为无杆采油 

新技术的引领者。公司5项技术达到国际先进水平、10项技术达到国内领先水 

平。

公司不断提升普通抽油泵系列产品质量，使其满足不同井矿的作业要求， 
同时根据客户需要，不断推出无杆抽油成套产品。公司依托可靠的产品质量得 

到市场认可，2023年，公司成套设备成功中标华北石油管理局、中联煤层气 

（山西）有限责任公司泌水分公司大额订单，螺杆栗成套采油设备、潜油电栗 

采油设备分别增长2,873.96万元、1,995.93万元。

综上，2021年以来，公司在抽油泵系列产品收入稳定的基础上，成套设备 

销售收入实现较大幅度增长，同时公司进一步加强费用控制，公司净利润逐年 

增加。

（二）与同行业可比公司是否存在较大差异，是否大客户依赖风险、是否 

存在业绩下滑的风险及应对措施

可比公司净利润增长情况：

公司名称 2023年净利润增长率 2022年净利润增长率

墨龙股份 -33.39% -15.48%

如通股份 17.22% 46.11%

德石股份 13.38% 22.58%

杰瑞股份 9.33% 41.54%

神开股份 187.96% -164.98%

迪威尔 17.26% 277.34%

坤隆股份 56.69% -3.04%

威马股份 30.14% 330.02%

虽然可比公司均为石油钻采专用设备供应商，但是细分行业不同，产品差 

别较大，且在不同程度上经营着其他多元化业务，毛利率、期间费用率存在差
16



异，使得可比公司之间净利润增长率有差异。

2023年，除墨龙股份净利润负增长外，其他可比公司均是正增长，增长率 

较高的为神开股份、坤隆股份分别为187.96%、56.69%，公司增长率30.14%， 

与可比公司变动趋势一致。

公司客户相对集中，主要是由公司下游石油天然气开采行业的产业格局所 

决定的，石油天然气开采属于国家垄断行业，国内市场参与者主要有“三桶 

油”，因此客户集中度也相对较高。公司在不断提高国内占有率的情况下，陆 

续开拓国外市场，保证业务持续稳定发展，公司不存在大客户依赖的情况。

综上，公司下游市场前景良好，净利润逐年增长趋势与多数可比公司保持 

一致。公司客户虽相对集中，但主要是由公司下游石油天然气开采行业的产业 

格局所决定的，不存在大客户依赖的情况。

四、说明往期年报中关于主要客户、主要供应商的信息披露是否准确

公司对2022年、2021年财务数据进行了差错更正，并根据《全国中小企 

业股份转让系统挂牌公司持续监管指引第5号一财务信息更正》（股转公告 

〔2023） 356号）的相关规定，对更正后的财务报表进行了披露。更正后的主 

要客户、主要供应商的信息如下：

（一）主要客户

2021年度前五大客户

序号 客户 销售金额（元） 年度销售占
比（％）

是否存在 
关联关系

1 中国石油天然气股份有限公司（合并） 72,084,544.94 61.70 否

2 中国石油化工股份有限公司（合并） 16,966,779.79 14.52 否

3
OVERSEAS PROJECTS & EQUIPMENT

CO LLC
8,833,290.33 7.56 否

4 PT. EPSINDO JAVA PRATAMA 6,796,131.41 5.82 否

5 陕西延长石油物资集团有限责任公司 3,188,265.49 2.73 否
107,869,011.96 92.33

2022年前五大客户
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序号 客户 销售金额（元） 年度销售占 
比（Vo）

是否存在 
关联关系

1 中国石油天然气股份有限公司（合并） 80,073,546.57 56.23 否

2 中国石油化工股份有限公司（合并） 18,003,429.28 12.64 否

3 印尼 PT.EPSINDOJAYAPRATAMA 11,495,174.18 8.07 否

4 阿曼OVERSEASPROJECTS 11,055,408.17 7.76 否

5 土耳其 SchlumbergerReservoirProductsFZE 5,525,986.80 3.88 否
126,153,545.00 88.60

（二）主要供应商 

2021年度前五大供应商

序号 供应商 采购金额 采购占比（％）

1 山东金世腾贸易有限公司 7,999,731.58 9.97

2 新乡市福晟机械有限公司 5,009,452.58 6.25

3 四川澳维采油设备有限公司 4,111,876.93 5.13

4 亚琛联合科技（天津）有限公司 4,098,969.03 5.11

5 自贡硬质合金有限责任公司 3,633,791.89 4.53

24,853,822.01 30.99

2022年前五大供应商

序号 供应商 采购金额 采购占比（％）

1 山东金世腾贸易有限公司 11,456,507.72 14.02

2 自贡硬质合金有限责任公司 4,296,546.87 5.26

3 四川澳维采油设备有限公司 4,320,522.79 5.29

4 聊城市冠辉钢管有限公司 4,067,206.60 4.98

5 泰州市华成金属喷焊粉末有限公司 2,441,593.20 2.99

26,582,377.18 32.54

2、关于财务规范性

你公司对前期会计差错进行更正，并对公司2022年度财务数据进行了追溯 

调整，涉及银行账户利息入账、商业汇票列式、收入确认跨期等16个调整事项， 

调减2022年归属于母公司所有者权益31，182，167.83元，调整比例为-17.26%; 

调减2022年归属于母公司所有者的净利润_6,611，432.12元，调整比例为- 

20.42%.
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你公司实际控制人马宝忠存在因临时资金周转对挂牌公司的资金占用行为， 
2023年度单日最髙占用余额为287万元。

请你公司：

(1) 说明对净资产、净利润影响较大的会计差错更正事项的具体原因、 
处理情况及对财务报表的影响数和影响比例，相关处理是否符合《企业会计准 

则第28号一会计政策、会计估计变更和差错更正》的规定，是否存在调节各 

期收入、利润以满足上市标准的情形，是否反映你公司存在会计基础工作薄弱 

和内控缺失的情形；

(2) 说明控股股东、实际控制人及其关联方是否通过非经营性资金占用 

进行体外循环或虚构业务，系统梳理说明报告期内内控不规范情形整改情况及 

整改完成后是否新发生内控不规范情形；

(3) 结合上述情况，说明你公司报告期内相关内部控制是否健全且得到 

有效执行，防范再次发生前述违规行为的具体措施，说明为保障财务信息披露 

质量，在完善会计核算和内控制度、人员配置及培训等方面采取的措施，并就 

报告期内存在的公司治理及财务不规范情况完善内控风险提示。

【回复】

一、说明对净资产、净利润影响较大的会计差错更正事项的具体原因、处 

理情况及对财务报表的影响数和影响比例，相关处理是否符合《企业会计准则 

第28号——会计政策、会计估计变更和差错更正》的规定，是否存在调节各期 

收入、利润以满足上市标准的情形，是否反映你公司存在会计基础工作薄弱和 

内控缺失的情形

(一)对净资产、净利润影响较大的会计差错更正事项的具体原因、处理 

情况及对财务报表的影响数和影响比例

公司前期差错更正事项主要包括收入跨期调整、成本费用跨期调整、费用 

重分类调整、票据重分类调整、往来款重分类等。其中，对2022年净资产、净 

利润影响较大的事项主要有收入跨期调整、成本费用跨期调整等项目，具体如
T：
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单位：元

事项 对净资产的影响 对净资产的影 

响比例(%) 对净利润的影响 对净利润的影 

响比例(%)
收入跨期调整 -13,069,267.29 -7.24 -3,762,241.52 -11.62

成本费用跨期调整 -15,541,624.78 •8.60 1,216,176.16 3.76

工资跨期调整 -1,149,020.75 -0.64 -721,544.99 -2.23

所得税费用调整 -710,828.06 -0.39 -3,157,875.93 -9.75

合计 -30,470,740.88 -16.87 -6,425,486.28 -19.85

1、 收入跨期调整

公司在梳理销售流程中发现，部分合同收入确认年度未按照公司收入确认 

政策执行，财务人员对收入确认时间判断不准确，导致公司收入确认存在跨期， 
通过财务梳理和细节检查主要发现了以下跨期事项：

(1) 虽然客户己经验收，但是由于客户内部流程原因，合同签订日期滞后;

(2) 需要安装验收的成套设备在客户签收和安装验收日期存在跨年的情形;

(3) 客户验收单在项目现场，未能在结账之前及时传递到财务部门。

对上述事项时点判断不准确，导致提前确认或滞后确认收入，公司对收入 

跨期事项进行梳理后，严格按照收入确认政策，对跨期收入、成本进行调整。

2、 成本费用跨期调整

公司在梳理存货及成本核算信息中发现成本核算及营业成本结转不及时’ 
存货跌价准备计算不完善，费用存在跨期的情形。公司调整了各个期间的存货 

余额及结转的营业成本发生额，对存货跌价准备重新计算’根据计算结果调整 

存货跌价准备，调增存货跌价准备；按照费用实际发生的时间对费用跨期进行 

调整，使其记录在正确的会计期间。

3、 工资跨期调整

公司梳理工资、年终奖核算情况发现，存在将12月工资奖金跨期计入下一 

年的情况，公司对跨期的工资奖金作为会计差错进行了追溯调整。

4、 所得税费用跨期调整
20



由于存在成本、管理费用与研发费用分类不准确的情形，导致研发费用加 

计扣除的金额不准确，公司重新计算研发费用加计扣除的金额；公司按照对差 

错更正事项影响利润总额的事项进行纳税调整，调整当期所得税费用。

（二）相关处理是否符合《企业会计准则第28号——会计政策、会计估计 

变更和差错更正》的规定，是否存在调节各期收入、利润以满足上市标准的情 

形，是否存在会计基础工作薄弱和内控缺失的情形

公司前期会计差错更正事项，系公司为更加客观、公允、谨慎地反映相关 

期间的财务状况和经营成果，对前期会计核算实施的一系列规范性调整，使公 

司的会计核算更符合有关规定，公司对会计差错采用追溯重述法进行更正符合 

《企业会计准则第28号——会计政策、会计估计变更和会计差错更正》的相关 

规定，不存在调节各期收入、利润以满足上市标准的情形。

上述财务核算不规范行为发生在申报辅导之前，主要系公司内部信息传递 

不及时，财务人员对财务核算、企业会计准则、应用及解释理解不到位所导致。 
公司意识到上述情况后，及时对财务数据进行梳理，并报告期内进行会计差错 

更正。公司逐步完善了相关财务规范管理及相关内部控制制度，完成了相关财 

务核算问题的规范及整改工作，加强了财务人员专业水平和业务素质培训，确 

保财务信息的准确性和合规性，公司不存在重大会计基础工作薄弱和重大内控 

缺失的情形。

二、说明控股股东、实际拄制人及其关联方是否通过非经营性资金占用进 

行体外循环或虚构业务，系统梳理说明报告期内内控不规范情形整改情况及整 

改完成后是否新发生内控不规范情形

（一）控股股东、实际控制人及其关联方是否通过非经营性资金占用进行 

体外循环或虚构业务

2023年度，公司实际控制人、董事长、总经理马宝忠因临时资金周转占用 

公司资金，累计占用金额486.93万元，占2022年经审计净资产额的2.70%，其 

中单日最高占用余额287.00万元，占2022年经审计净资产额的1.59%。公司通 

过直接向公司关联方和公司供应商及间接向多名自然人银行账户转账的形式向
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马宝忠提供财务资助。

资金占用时间、占用金额等具体情况如下表列示:

关联方 资金拆出时间 资金收回时间 资金占用天 

数
占用金额 

（元）
马宝忠 2023年1月5日 2023年1月8日 4 1,999,346.00

马宝忠 2023年4月6日 2023年6月1日 57 1,722,000.00

马宝忠 2023年4月6日 2023年6月7日 63 638,000.00

马宝忠 2023年4月6日 2023年6月8日 64 500,000.00

马宝忠 2023年4月6日 2023年12月21日 260 10,000.00

人7卜nTT / 4,869,346.00

上述资金占用款按3.85%的年利率及实际占用天数计提利息费用19,775.11 

元，2023年12月21日前马宝忠己将全部资金占用款项及利息归还至公司。上 

述银行转账记录、银行流水记录清晰，不存在资金转出进行体外循环或虚构业 

务的情形。

综上，除上述资金占用外，控股股东、实际控制人及其关联方不存在其他 

关联资金占用的情形，不存在通过非经营性资金占用进行体外循环或虚构业务 

的情形。

（二）报告期内内拄不规范情形整改情况及整改完成后是否新发生内控不 

规范情形

报告期内，公司内控不规范情形及整改情况如下：

序号 内控不规范情形 整改完成情况

1 实控人占用公司资金
2023年12月21日前马宝忠己将全部资金占用款项及

利息归还至公司，之后未发生新的占用

2 少量现金交易 严格执彳丁内控管理制度，除少数零星现金费用外，要
求收付款通过银行转账，杜绝大额现金收支提取

3
部分废料处置通过专用个人卡
核算的情形

出于规范运作考虑，个人卡账号已注销，已不存在使
用个人卡账户收款的情形

4 存在少量转贷情形
转贷事项的银行贷款均己于2023年12月归还，2024

年1月之后公司未再发生新的转贷行为

5
内部信息传递不及时，导致收 

入、成本、费用跨期
对跨期造成的前期差错进行更正，对尚级管理人员、
财务人员业务人员进行培训，强调内部信息传递对财 

务核算的重要性

6 无票费用报销
规范费用报销审批流程，增强员工合规意识，取得发
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综上，公司进入创新层之前合规意识相对薄弱，报告期存在部分内控不规 

范的情形，公司通过接受辅导，完善内部控制制度、对高级管理人员进行培训、 
升级金蝶系统等措施对内控不规范情形进行了整改，整改措施有效。

三、结合上述情况，说明你公司报告期内相关内部控制是否健全且得到有 

效执行，防范再次发生前述违规行为的具体措施，说明为保障财务信息披露质 

量，在完善会计核算和内控制度、人员配置及培训等方面采取的措施，并就报 

告期内存在的公司治理及财务不规范情况完善内控风险提示

（一） 公司报告期内相关内部控制是否健全且得到有效执行，防范再次发 

生前述违规行为的具体措施

上市辅导之前，公司相关内控制度不规范且相关管理人员的合规意识薄弱， 
虽然制定了相关的内控制度但是未能有效运行。公司管理人员知晓相关内容违 

规后，对不合规事项进行了及时整改，未引起严重后果，并制定了一系列具体 

措施。

1、 公司组织控股股东、董事、监事、高级管理人员等主要人员对《公司法》 

《证券法》等法律法规以及公司规章制度进行集中学习，提升管理层的法律意
识与合规意识；

2、 加强对财务人员的培训力度，针对费用报销、资金支付的审批程序、核 

算等进行培训，强化岗位责任意识，进一步加强记账复核；

3、 规范项目进展及验收资料收集及传递流程，实现财务、业务项目交叉核 

对，保证收入备查簿的及时和准确性；

4、 停止使用并注销专用个人卡，停止转贷行为。

（二） 为保障财务信息披露质量，在完善会计核算和内控制度、人员配置 

及培训等方面采取的措施

1、 公司通过优化组织架构，完善制度建设，升级金蝶系统，提升内部信息 

传递的及时性和有效性；

2、 公司按照《公司法》《会计法》《企业内部控制基本规范》等法律法规
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的要求对梳理出的内控不规范的事项进一步优化，完善适合公司经营特点的会 

计制度、财务管理制度以及相关操作规程；

3、 对财务人员岗位分工进行了优化，并严格执行不相容职务相分离制度； 

就相关事项对公司高级管理人员、财务人员、业务人员进行专项培训，促使业 

务人员明晰收入确认所需支持资料的及时性、重要性和完整性；

4、 进一步促进财务人员与各业务部门的沟通，提高沟通效率，增强核算水 

平，加强财务人员对企业会计准则及应用指南、解释公告、案例讲解的学习。

3、关于应收账款

你公司报告期末应收账款账面价值87,520,601.21元，较期初增长69.93%。 

根据报表附注，一年以内应收账款账面余额88,225,613.20元，占比98.26%j 

按欠款方归集的应收账款期末余额前五名合计38,701,042.33元，占比43.11%, 

账龄一年以内。你公司按信用组合对应收账款计提坏账准备，对1年以内、1-2 

年、2-3年账龄的应收账款确定的坏账准备计提比例分别为2.00%、10.00%、 

30.00% o

你公司于2022年4月披露《会计估计变更公告》，变更前对1年以内应收 

账款的预期信用损失率确定为5%，调整后确定为2%。

请你公司：

(1) 列表说明对应收账款期末余额前五名的销售明细情况，包括但不限 

于交易内容、交易金额、收入确认时点、付款周期安排、回款进度、账龄，是 

否存在超过信用周期的应收款项及超期账龄，超期的具体原因，你公司的催收 

措施及有效性；

(2) 你公司于2022年变更会计估计的原因及合理性，与可比公司是否存 

在较大差异，如是，请分析会计估计差异产生的原因，以原坏账计提比例模拟 

测算对你公司2023年净利润的影响金额及比例；

(3) 量化说明预期信用损失率的确定方式，并结合历史损失率、前瞻性 

信息等因素说明预期信用损失率确定的合理性，坏账准备计提是否充分；
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(4)结合销售模式、主要客户信用政策及期后回款情况等，说明你公司 

应收账款增幅远髙于营业收入的原因及合理性，是否存在放宽信用政策等方式 

刺激销售或提前确认收入的情形。

【回复】

一、列表说明对应收账款期末余额前五名的销售明细情况，包括但不限于 

交易内容、交易金额、收入确认时点、付款周期安排、回款进度、账龄，是否 

存在超过信用周期的应收款项及超期账龄，超期的具体原因，你公司的催收措 

施及有效性

(一)对应收账款期末余额前五名的销售明细情况

1、交易内容、交易金额、收入确认时点情况

公司根据销售产品和服务类型不同，收入确认时点有差异，公司收入确认 

时点具体如下：

(1) 公司对于客户采购后可直接使用不需要安装的商品，如(抽油栗、单 

螺杆泵在)发货后并经客户签收后确认收入。

(2) 代储代销模式，公司将产品运送至客户仓库，产品经客户领用后，公 

司取得客户对账单，根据客户实际领用数量确认收入。

(3) 对于需要安装的产品(潜油电栗、螺杆泵采油系统成套)，安装完成 

并经客户验收后确认收入。

(4) 泵修服务、检测维修服务，完成修理检测服务，根据客户审定的工作 

量确认单确认收入。

(5) 对于国外销售业务：公司根据合同约定将产品报关装船后，依据发货 

单、报关单、提单确认收入。

公司2023年度应收账款余额前5名客户的交易内容及交易金额情况及收入 

确认时点情况如下表所示：

1 客户名称 交易内容 交易金额 收入确认时点 1
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客户名称 交易内容 交易金额 收入确认时点

华北石油管理局有 

限公司

抽油泵 4,884,194.64 验收
单螺杆泵 594,054.16 验收
潜油电泵采油系统 234,039.82 安装完成客户验收
螺杆泵釆油系统成套 11,003,000.00 安装完成客户验收

16,715,288.62

中国石油天然气股 

份有限公司青海油 

田分公司

抽油泵 12,380,558.40 客户领用
单螺杆泵 882,499.12 客户领用
螺杆泵采油系统成套 1,840,106.20 安装完成客户验收
泵修作业 300,904.4 工作量确认
甜 15,404,068.12

中联煤层气（山 

西）有限责任公司 

沁水分公司

抽油泵 260,319.75 验收
潜油电泵 8,219,651.11 安装完成客户验收
螺杆泵采油系统成套 1,281,631.50 安装完成客户验收

9,761,602.36

新疆石油管理局有 

限公司

抽油泵 4,715,116.81 验收
单螺杆泵 92,957.52 验收
潜油电泵采油系统 2,920,353.98 安装完成客户验收
人7 P 7,728,428.31

郑州贞成能源技术 

服务有限公司
螺杆泵采油系统成套 6,654,424.78 安装完成客户验收
人:n-WTT 6,654,424.78

2、付款周期安排、回款进度、账龄情况

客户名称 期末余额 账龄 客户付朗期安排 回款
进度

是否
逾期

逾期
账龄

华北石油管理局 

有限公司
11,051,267.96

一年

以内
验收合格开具发票后6

个月内
25.45% 否

郑州贞成能源技 

术服务有限公司
7,268,000.00

一年

以内

三个月内支付货物总价
的30%, 6个月内支付 

95%

0.00% 是 3个月

中国石油天然气 

股份有限公司青 

海油田分公司
7,169,744.39

一年

以内
验收合格开具发票后3 

个月内
91.98% 否

新疆石油管理局 

有限公司
6,599,053.00

一年

以内

成套设备，分期付款，
以合同为准；普通泵验 
收开具发票后2-3月

40.78% 否

中联煤层气（山 

西）有限责任公 

司?心水分公司
6,612,976.98

-年
以内

验收开具发票后3个月 

左右
10.22% 是 3个月
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注：期后回款为截至2024年5月31日的回款。

（二）是否存在超过信用周期的应收款项及超期账龄，超期的具体原因， 
催收措施及有效性

华北石油管理局有限公司、中国石油天然气股份有限公司青海油田分公司、 
新疆石油管理局有限公司按时回款，无逾期欠款。

郑州贞成能源技术服务有限公司、中联煤层气（山西）有限责任公司沁水 

分公司，由于自身项目投产需要资金以及上游客户回款不及时等原因，导致付 

款略有延后，形成逾期应收款项。郑州贞成能源技术服务有限公司常年服务于 

大型油田公司，中联煤层气（山西）有限责任公司泌水分公司是中联煤层气 

（山西）有限责任公司（注：中海油子公司）的子公司，经营状况良好，信用 

程度高，不存在破产、注销或者被列为失信被执行人的情形，发生实质性违约 

致使应收账款无法收回的风险较低。

公司建立了客户管理、信用管理、销售回款等有效的内部控制制度，针对 

大额逾期款项，安排专人跟进，及时了解客户经营情况，并对客户进行持续催 

收。经与上述单位沟通，郑州贞成能源技术服务有限公司承诺其下游客户回款 

后第一时间付款，预计今年支付款项；中联煤层气（山西）有限责任公司?心水 

分公司预计7月底付款。

二、公司于2022年变更会计估计的原因及合理性，与可比公司是否存在较 

大差异，如是，请分析会计估计差异产生的原因，以原坏账计提比例模拟测算 

对你公司2023年净利润的影响金额及比例

（一）2022年变更会计估计的原因及合理性

为了更准确的对金融工具中应收账款、应收票据进行后续计量，进一步完 

善公司应收款项的风险管控措施，更加客观公允地反映公司的财务状况和经营 

成果，提供更加可靠、相关及可比的会计信息，公司对应收账款、应收票据进 

行了详细的梳理，同时参考同行业应收账款、应收票据预期信用损失计提比例， 
对应收账款、应收票据的预期信用损失进行估计，对1年以内的应收账款、应 

收票据预期信用损失计提比例的会计估计进行变更。
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公司应收账款账龄大部分在1年以内，账龄较短，主要客户为“三桶油” 

下属公司，客户经营稳定，信用程度高，具有较强的支付能力，使用预期信用 

损失模型测算的迁徙率低，预期信用损失较小。为了更公允反映应收账款预期 

信用损失，公司根据测算的迁徙率对1年以内的预期信用损失率进行了调整。 
会计估计变更符合会计准则的规定，具有合理性。

（二）与可比公司是否存在较大差异

可比公司坏账计提情况：

公司名称 1年以内 1-2年 2-3年 3-4年 4-5年 S年以上
ST墨龙 1.00 50.00 75.00 85.00 85.00 100.00

如通股份 5.00 10.00 50.00 100.00 100.00 100.00

德石股份 2.50 18.00 50.00 75.00 100.00 100.00

杰瑞股份 2.50 18.00 50.00 75.00 100.00 100.00

神开股份 5.00 10.00 20.00 30.00 50.00 100.00

迪威尔 5.00 10.00 20.00 50.00 50.00 100.00

坤隆股份 5.00 10.00 20.00 30.00 50.00 100.00

威马股份 2.00 10.00 30.00 50.00 80.00 100.00

此次会计估计变更后，公司应收账款的坏账计提比例介于同行业可比公司 

坏账计提比例区间之中，应收账款坏账计提政策与同行业可比公司平均水平相 

比不存在重大差异，公司坏账准备计提充分、谨慎。

（三）以原坏账计提比例模拟测算对公司2023年净利润的影响金额及比例

按照一年以内应收账款坏账准备计提比例5%模拟测算对2023年净利润的 

影响金额如下：

单位：元

项目 2% 计提坏账准备 5% 卄提坏账准备 变动金额 影响比例
2023年净利润 33,528,629.49 33,065,529.18 463,100.31 1.38%

公司1年内预期信用损失率变更自2021年1月1日开始执行，采用未来适 

用法，模拟测算对2023年净利润的影响额为46.31万元，占2023年净利润的比 

例为1.38%,会计估计变更对净利润的影响较小，不存在通过变更会计估计调
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节利润的情形。

综上所述，公司2022年会计估计变更后，坏账计提比例更符合公司实际情 

况，与同行业可比公司相比不存在较大差异，具有合理性。

三、量化说明预期信用损失率的确定方式，并结合历史损失率、前瞻性信 

息等因素说明预期信用损失率确定的合理性，坏账准备计提是否充分

（一）预期信用损失率的确定方式及合理性说明

公司考虑所有合理且有依据的信息，包括历史信用损失经验，并考虑前瞻 

性信息结合当前状况以及未来经济情况的预测，通过违约风险敞口和整个存续 

期信用损失率，以单项或组合的方式对预期信用损失进行估计。

1、公司2019年-2023年应收账款账龄情况

单位：元

项目 2023年12月
31日

2022年12月
31日

2021年12月
31日

2020年 12月31 
曰

2019年 12月31 
曰

1年以内 88,225,613.20 52,071,816.04 42,998,425.98 56,156,883.63 48,842,509.18

1-2年 887,004.68 292,093.65 2,426,931.53 1,454,115.22 3,178,642.47

2-3年 159,422.95 299,200.00 - 157,642.86 1,380,801.36

3_4年 299,200.00 - - 726,011.25 2,101,491.14

4-5年 - - 391,415.00 211,522.00 99,022.00

5年以上 214,162.00 242,962.00 240,322.00 28,800.00 -

紛 89,785,402.83 52,906,071.69 46,057,094.51 58,734,974.96 55,602,466.15

根据上表的数据计算迁徙率、历史损失率如下：

项目 2022-2023

迁徙率
2021-2022

迁徙率
2020-2021

迁徙率
2019-2020

迁徙率 平均迁徙率 核销前历史 

损失率
1年以内 1.70% 0.70% 4.30% 3.00% 2.43% 0.01%

1-2年 54.60% 12.30% 0.00% 5.00% 17.98% 0.36%

2-3年 100.00% 0.00% 0.00% 52.60% 38.15% 1.98%

3-4年 0.00% 0.00% 53.90% 10.10% 16.00% 5.20%

4-5年 0.00% 0.70% 100.00% 29.10% 32.45% 32.45%

5年以上 100.00%

2、核销、重组损失导致的历史损失率
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账龄区间

核销、重组损 

失导致的历史 
损失率（2022 

年在2023年 

损失率）

核销、重组损 

失导致的历史 
损失率（2021 

年在2022年 

损失率）

核销，重组损 

失导致的历史 
损失率（2020 

年在2021年 

损失率）

核销、重组损 

失导致的历史 
损失率（2019 

年在2020年 

损失率）

核销、重组损 

失导致的历史 
损失率（平均 

损失率）

1年以内 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00%

1-2年 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00%

2-3年 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00%

3-4年 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00%

4-5年 0.00% 8.30% 0.00% 0.00% 2.10%

5年以上 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00%

3、前瞻性调整

目前的宏观经济增速放缓将对应收账款回收情况产生一定的负面影响。为 

了在历史损失经验基础上反映当前预期，公司基于以往经验和判断，在历史损 

失率的基础上进行前瞻性调整。

项目 综合历史损失率 前瞻性系数 预期信用损失率 公司目前使用的信 

用损失率
1年以内 0.01% 1.00% 1.01% 2.00%

1-2年 0.36% 2.00% 2.36% 10.00%

2-3年 1.98% 5.00% 6.98% 30.00%

3-4年 5.20% 5.00% 10.20% 50.00%

4-5年 34.55% 5.00% 39.55% 80.00%

5年以上 100.00% 100.00% 100.00%

如上表所示，按照迁徙率模型，公司预期信用损失率均低于公司目前使用 

的预期信用损失率，基于谨慎性的会计信息质量要求，公司将1年以内、1-2年、 
2-3年及3-4年、4-5年级5年以上的应收账款预期损失率确定为2%、10%、 

30%、50%、80%及 100%。

（二）坏账准备计提是否充分

根据历史信用损失经验计算的预期坏账损失与公司目前使用的预期损失率 

计算2023年12月31日预期坏账损失对比情况：

2023年12月 历史信用损失经验计算的预期坏 公司目前使用的预期损失率甘算
项目 31曰应收账款余额 账损失 的预期坏账损失
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预期
损失率 预期坏账损失 账龄

分析法 坏账准备

1年以内 88,225,613.20 1.01% 891,078.69 2.00% 1,764,512.26

1-2年 887,004.68 2.36% 20,933.31 10.00% 88,700.47

2-3年 159,422.95 6.98% 11,127.72 30.00% 47,826.89

3-4年 299,200.00 10.20% 30,518.40 50.00% 149,600.00

4-5年 - 39.55% 80.00% 0.00

5年以上 214,162.00 100.00% 214,162.00 100.00% 214,162.00

89,785,402.83 1,167,820.13 2,264,801.62

根据上表可以看出，公司运用账龄迁徙法计算得出的各账龄区间的应收账 

款预期信用损失率均低于原金融工具准则下的坏账计提比例，自2019年1月1 
日起执行新金融工具准则时，公司的客户结构及其信用状况未发生重大变化， 
账龄主要在1年以内，账龄结构良好，发生坏账损失的风险较低，基于谨慎性、 
一致性的会计原则，公司结合账龄及预期信用损失情况，严格执行坏账准备计 

提政策，坏账准备计提充分。

四、结合销售模式、主要客户信用政策及期后回款情况等，说明公司应收 

账款增幅远高于营业收入的原因及合理性，是否存在放宽信用政策等方式刺激 

销售或提前确认收入的情形

2023年末，公司应收账款余额为89,785,402.83元，较2022年末增长 

41.07%，主要是公司第四季度收入确认占比较高所致。公司收入具有一定的季 

节性，通常第四季度收入占比较高。公司主要客户销售均采用直销模式，报告 

期内未发生变化，主要客户销售模式、信用政策及期后回款情况如下：

单位：元、％

客户名称 销售
模式 信用政策

2023年销售 

收入
年末应收账 

款余额
期后回款金 

额
期后回
款比例

?国石i天i气I
份有限公司长庆油 

田分公司
直销 验收合格开具发票6个 

月内付款
38,076,572.95 1,481,564.02 1,006,742.82 67.95

华北石油管理局有 

限公司 直销 验收后开具发票6个月
支付

16,715,288.62 11,051,267.96 2,812,667.12 25.45

中国石油天然气股 

份有限公司青海油 

田分公司
直销 验收合格开具发票记 

账后3个月内付款
15,404,068.12 7,169,744.39 6,594,852.00 91.98

中联煤层气（山 直销 按合同签订、验收等 9,761,602.36 6,612,976.98 675,858.68 10.22
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客户名称 销售
模式 信用政策

.2023年销售 

收入
年末应收账 

款余额
期后回款金 

额
期后回
款比例

西）有限责任公司 

夕心水分公司
合同节点分次付款

OVERSEAS

PROJECTS
直销

预付90%PDO付款后

预付10%或阿曼收到 

并接受材料之日起6个 

月（以较早者为准）

3,937,472.14 1,121,368.48 1,121,368.48 100.00

郑州贞成能源技术 

服务有限公司 直销
三个月内支付货物总
价的30%, 6个月内支 
付95%

7,268,000.00 7,268,000.00 0.00 0.00

新疆石油管理局有 

限公司 直销

成套设备，分期付
款，以合同为准；普 

通泵验收开具发票后 
2-3月

7,728,428.31 6,599,053.00 2,691,150.01 40.78

98,891,432.50 41^303,974.83 14,902,639.11 36.08

公司根据行业特点，并结合生产经营状况、客户的基本情况、合作时间、 
规模大小、过往回款情况等多因素确定客户的信用政策。公司下游客户保持了 

良好的合作关系，信用政策确定后一般保持稳定，报告期内对客户信用期通常 

在0天到180天不等，主要客户信用期未发生变化。公司在报告期内对不同类 

型客户的信用政策得到一贯执行，不存在主动放宽信用政策的情形。

公司下游客户主要为“三桶油”等大型央企下属单位，此类客户出于其项 

目成本预决算管理目的，大部分会在下半年加快推进其项目的进度，并通常于 

第四季度集中验收结算，这部分货款截至年末尚未到合同约定的付款期限。此 

外，受下游客户经营情况、预算及资金周转情况等的影响，部分客户实际回款 

周期较约定周期拉长，如郑州贞成能源技术服务有限公司、中联煤层气（山西） 

有限责任公司沁水分公司，由于自身项目投产需要资金以及上游客户回款不及 

时等原因，导致付款略有延后，形成逾期应收款项。

综上，公司第四季度收入确认应收账款占比较大，未到合同约定付款期限， 
部分客户因其自身原因实际回款进度较合同约定放缓，导致应收账款、增幅大于 

营业收入增幅，该情形符合实际经营情况、具有合理性。內信用 

政策得到一贯执行，不存在通过放宽信用政策刺激销^〜11 ’沿的卿責形。
w 多::.1'1
I 務有限公0泵

秦賴7曷19日
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