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关于宁波时代铝箔科技股份有限公司 

年报问询函的回复专项说明 

 

众会字（2024）第 08430 号 

挂牌公司管理一部： 

根据贵部于 2024 年 6 月 27 日对宁波时代铝箔科技股份有限公司(以下简称“时代铝箔”

或“公司”)出具的《关于宁波时代铝箔科技股份有限公司的年报问询函》(以下简称“问询函”)

所列的问题，本所作为时代铝箔年审会计师，对《问询函》的问题逐项进行了落实、核查，现

回复如下，请予审核。 

 

问题一：结合贸易商客户的审计情况，说明是否发现直销客户与贸易商终端客户重叠的情形；

是否发现对贸易商客户的大额压货 

回复： 

（一）公司与贸易商合作情况 

公司区分直销客户与贸易商客户的判断依据具体为：主营业务为贸易、不具备生产加工能

力，采购公司产品后直接对外销售的客户将被划分为贸易商客户。 

公司贸易商的终端客户主要为餐饮连锁店。公司采用贸易商模式原因如下： 

（1）公司下游客户中部分餐饮连锁、商超等客户为提高采购效率、加强质量控制，采用通

过贸易商向合格供应商间接采购的方式采购特定产品。 

（2）贸易商采购时提供的付款方式对公司更为有利，为提高回款效率，公司选择通过贸易

商向部分客户销售。公司向贸易商的销售均为买断式销售，与贸易商除签署产品购销合同外，

未与贸易商客户签署经销协议，不对贸易商客户的销售、库存进行管理。 

（3）公司销售人员规模有限，无法深入挖掘部分领域的客户需求，而贸易商可帮助公司拓

宽营销渠道、整合相近客户资源，从而节省公司销售投入，也有利于公司组织生产。 

2023 年度，公司与主要贸易商的合作情况如下： 

金额单位：万元 
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编

号 
贸易商客户名

称 
起始合

作年份 
销售内

容 

2023 年度

销售金额

（不含

税） 

占销售

收入比 

贸易商客

户对公司

回款比例 

终端客

户构成

情况 

期末库

存及终

端销售

情况 

是否存在压

货以及大额

异常退换货

情况 

1 *** 2021 年 
铝 箔 容

器 
1,172.70 4.22% 100.00% 商超 

已全部

销售 
否 

2 ***[注 3] 2010 年 抽纸箔 944.43 3.40% 100.00% 
餐饮连锁

店 
- - 

3 *** 2019 年 
铝 箔 容

器 
868.47 3.12% 100.00% 航空公司 

保持有

一个月

的库存 
否 

4 *** 2019 年 抽纸箔 579.97 2.08% 100.00% 学校配餐 
已全部

销售 
否 

5 ***[注 3]  2017 年 

铝箔卷、

铝 箔 容

器、抽纸

箔、材料 

422.28 1.52% 100.00% 航空公司 - - 

合  计   3,987.85 14.34%     

注： 1、以上贸易商客户相关情况来自于客户访谈、调查问卷及日常合作经营所了解等，“-”代表贸易商客户暂

未提供相关信息；2、以上回款比例及回款情况统计截至本回复出具日；3、由于走访时间暂未确定，***、***

暂未安排走访。 

2023 年度，以上主要贸易商客户中的大部分在采购公司产品后于报告期当期便完成对外销

售。公司对上述前五大贸易商客户的销售均未发生大额异常退换货情况。对于部分给予信用期

的贸易商的销售，相关款项均在信用期内收回，不存在逾期情况。 

出于保护商业秘密的原因，以上主要贸易商客户未向公司透露其下游客户具体名称。针对

直销客户和贸易商终端客户是否存在重叠的情况，我们进行了如下核查程序：（1）获取贸易商

前十大下游客户清单；（2）获取贸易商向下游客户的销售资料；（3）对于部分贴牌的产品，从

产品包装上了解终端客户信息。在公司能够获取的部分贸易商终端客户信息中，未发现有与公

司直销客户存在重叠的情形。 

（二）核查程序及核查意见 

1、 核查程序 

我们对报告期内前十大客户、报告期内初次合作即成为公司销售前二十大的客户、成立时

间不足 2 年即与公司发生交易金额达 300 万元以上的客户以及随机抽取的其他部分客户进行走

访，走访形式包括公司实地走访、视频访谈、办事处走访和集团内业务关联的其他公司走访等，

访谈确认内容包括：了解客户基本情况、与公司的业务往来情况、库存周期及库存是否存在积

压、定价原则及是否与同行业存在明显差异、付款结算模式、与公司是否存在关联关系、利益

输送、诉讼或纠纷等。 

获取的资料主要包括：访谈纪要、访谈人与被访谈人合影记录、被访谈人员名片/身份证复

印件、客户营业执照、与公司不存在关联关系的声明函等。 
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报告期对公司贸易商客户走访具体情况如下： 

金额单位：万元 

项目 2023 年度 

走访贸易商客户家数 14 

走访贸易商客户收入 4,543.72 

走访贸易商客户收入占贸易商客户收入比例 20.33% 

2、 核查意见 

（1）出于保护商业秘密的原因，大部分贸易商客户未向公司提供其下游客户具体名称。在

公司能够获取的部分贸易商终端客户信息中，未发现有与公司直销客户存在重叠的情形； 

（2）报告期未发现对贸易商客户的大额压货。 

 

问题二：说明针对境外客户和贸易商客户真实性的穿行测试的执行情况 

回复： 

（一）对境外客户和贸易商客户执行穿行测试 

我们根据《企业内部控制应用指南》的相关要求，对公司境外客户和贸易商客户的销售执

行了必要的穿行测试，查阅了销售合同、出库单、报关单、销售发票、销售收款单据以获取充

分的核查证据，选取了境外贸易商 2 家、境外商超 2 家及境内贸易商 2 家进行查验，具体核查

情况如下： 

单位：万元 

项目 境外贸易商 境外商超 境内贸易商 

穿行测试覆盖收入金额  1,524.40   7,194.43 1,110.79  

2023 年营业收入[注] 7,023.74 10,271.37 4,109.00 

占比 21.70% 70.04% 27.03% 

注：以上营业收入为对应客户类型在 2023 年的销售收入。 

（二）核查程序及核查意见 

1、 核查程序 

我们履行了以下核查程序： 

（1）了解销售与收款相关的内部控制，评价这些控制的设计，确定其是否得到执行，并测

试相关内部控制的运行有效性；  

（2）询问被审计单位的人员，了解被审计单位销售与收款的主要控制制度是否被执行； 

（3）观察销售与收款循环的关键控制点及特定控制点的控制实践； 

（4）检查关键控制点生成的有关文件和记录，获取了企业的销售台账，查验了相关合同、
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发票、销售出库单及报关单等，核查公司销售交易的细节； 

（5）对企业部分客户进行走访，了解客户的财务状况、业务运营情况以及合作过程中的问

题，从而评估客户的实力和可信度。 

2、 核查意见 

经核查，相关控制得到执行且运行有效，销售真实性可以确认。 

 

问题三：存货盘点、存货跌价准备计提的充分性的执行情况 

回复： 

（一）存货盘点、存货跌价准备计提的充分性的执行情况 

报告期期末，公司存货具体构成情况如下： 

单位：万元 

项  目 账面余额 存货跌价准备 账面价值 

原材料 2,327.97  2,327.97 

在产品 492.19  492.19 

库存商品 5,541.43  5,541.43 

发出商品 356.37  356.37 

委托加工物资 12.73  12.73 

合同履约成本 24.86  24.86 

合  计 8,755.55  8,755.55 

注：上述存货期末余额相加金额与报表差异主要系未考虑内部抵消未实现毛利的金额。 

1、 存货盘点的具体过程 

根据《中国注册会计师审计准则第 1311 号——存货监盘》的要求，为了对公司 2023 年 12

月 31 日资产负债表上存货的存在性、所有权、品质状况等情况进行验证，审计小组决定对该公

司 2023 年 12 月 31 日的存货进行监盘。 

（1）监盘目的：确定存货存在并为公司所有；确定存货年末余额账实相符；确定存货的品

质状况（损毁、残次、滞销及盈亏等）以及存货跌价准备的计提是否恰当。 

（2）监盘范围：公司所拥有的各项存货。 

（3）监盘地点：公司本部各仓库以及各车间、境外子公司仓库。 

（4）监盘方式：公司盘点人员为主，我所监盘人员为辅的盘点方式。并在盘点结束后根据

盘点情况选取一定比例的存货进行抽盘。 

2、 存货跌价准备测试的具体过程 

公司存货采用成本与可变现净值孰低计量，按照单个存货成本高于可变现净值的差额计提
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存货跌价准备。公司确认可变现净值的依据如下： 

（1）原材料：依据所生产产品的预计销售价格扣除必要的至完工仍需发生的成本支出、估

计的销售费用、税费后的金额为可变现净值； 

（2）在产品：如果能获取较为准确的“仍需进一步投入的工费比例”，则使用该比例按原

材料可变现净值的计算方法进一步计算，如果不能获取则完全按照原材料计算但需说明这种谨

慎处理的考虑和影响，如果在产品余额较小或周转很快，则可以根据总体毛利率情况大致判断

是否不需计提； 

（3）委托加工物资：委托加工物资期末金额较小，不考虑其跌价； 

（4）库存商品、产成品：依据合同价、期末公司销售价格或估计售价、期末市场销售价格、

期后销售价格扣除必要的税费的金额为可变现净值； 

（5）发出商品：发出商品作为有合同约定的产成品，以合同约定价作为可售金额，高于可

变现净值，不计提跌价。 

此外，公司还会综合考虑库龄、产品生命周期等因素对可变现净值的影响，对于库龄较长

的存货进一步测算存货跌价准备金额。 

3、 期末盘点的充分性及存货跌价准备计提的合理性 

（1）存货盘点的充分性 

公司已根据《企业内部控制应用指南第 8 号-资产管理》的相关要求，制定了《存货管理制

度》、《仓库管理制度》和《仓库盘点管理制度》，对存货盘点的相关事项进行了规范。 

检查公司期末存货盘点情况，执行存货监盘，查看存货的存放地点、存货状态等；同时对

公司期末存货进行实地监盘，监盘结果实物与账面记录不存在重大差异。同时，对存放于外部

及在途的存货执行函证程序。通过监盘及函证程序核实的存货占公司存货原值的 85.28%。具体

情况如下： 

单位：万元 

项  目 账面余额 盘点金额 函证金额 小计 比例 

原材料 2,327.97 2,092.66  2,092.66 89.89% 

在产品 492.19     

库存商品 5,541.43 5,011.15  5,011.15 90.43% 

发出商品 356.37  350.18 350.18 98.26% 

委托加工物资 12.73  12.73 12.73 100.00% 

合同履约成本 24.86     

合  计 8,755.55 7,103.81 362.91 7,466.72 85.28% 

报告期末公司财务部、仓储部门、生产部门执行了盘点程序，盘点情况总体良好，存货内
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部控制制度执行情况良好，不存在重大差异情况；中介机构执行监盘程序，进行实地盘点，监

盘情况良好。经核查，报告期末的存货的列报真实、准确。 

（2）存货跌价准备计提的合理性 

2023 年末，公司存货跌价准备计提情况如下： 

单位：万元 

项  目 账面余额 存货跌价准备 账面价值 

原材料 2,327.97  2,327.97 

在产品 492.19  492.19 

库存商品 4,488.13  4,488.13 

发出商品 356.37  356.37 

委托加工物资 12.73  12.73 

合同履约成本 24.86  24.86 

合  计 7,702.25  7,702.25 

公司根据成本与可变现净值孰低计量原则，按照存货类别分别测算各项可变现净值，经测

算本期公司无需计提跌价准备。 

1） 公司存货库龄情况 

单位：万元 

项  目 账面余额 1 年以内 1-2 年 

原材料 2,327.97 2,260.25 67.72 

在产品 492.19 492.19  

库存商品 4,488.13 4,488.13  

发出商品 356.37 356.37  

委托加工物资 12.73 12.73  

合同履约成本 24.86 24.86  

合  计 7,702.25 7,634.53 67.72 

占  比 100.00% 99.12% 0.88% 

从上表可见，公司存货周转较快，库龄主要集中在 1 年以内，因此公司按照成本高于可变

现净值的差额计提存货跌价准备。 

对于原材料及在产品，通过“可变现净值=可销售金额-至完工仍需发生的成本支出-可能发

生的销售费用和相关税费”计算，其可变现净值均高于成本价，无需计提减值准备。 

对于产成品，通过“可变现净值=可销售金额-可能发生的销售费用和相关税费”计算，其

可变现净值均高于成本价，无需计提减值准备。 

2） 原材料价格变动情况 

公司 2023 年度采购量较大的原材料采购单价变动如下： 



 7 / 8 
 

单位：元/千克 

物料 2023 年单价 2022 年单价 
2023 年较 2022 年采购

单价变化 
变动比例 

家用箔 21.16 23.57 -2.40 -10.19% 

容器箔 20.48 21.95 -1.47 -6.72% 

抽纸箔 21.19 23.59 -2.40 -10.17% 

硅油纸 13.14 13.88 -0.74 -5.31% 

从上表可见公司采购的主要原材料单价有不同程度下降，2023 年度毛利率 26.63%，2022

年度毛利率 20.35%，本期较上期增加 6.27%。原材料主要用于生产过程中的耗用，构成产品的

主要实体部分，此外也有少量直接销售，影响较小，拟不考虑。毛利为正的情况下可变现净值

大于其成本价，故无需对原材料计提跌价准备。 

综上所述，公司已针对各类存货的跌价情况进行了审慎判断，经测算本期无需计提存货跌

价准备。公司存货跌价准备计提比例符合公司的业务模式及产品特点，存货跌价准备计提合理、

充分。 

（二）核查程序及核查意见 

1、 核查程序 

我们履行了以下核查程序： 

（1）了解采购与付款、生产与仓储、存货盘点相关的内部控制，评价这些控制的设计，确

定其是否得到执行，并测试相关内部控制的运行有效性； 

（2）获取公司的销售清单，结合期后销售情况，评价公司存货变动的合理性； 

（3）与公司管理层沟通，了解公司产品销售周期、产品市场情况、材料备货周期、业务模

式等，考虑其对存货余额及存货跌价准备计提的影响是否合理； 

（4）与公司财务部沟通，了解公司存货跌价准备的计提政策，获取存货跌价准备计提明细

表，测试对存货可变现净值的计算是否合理和准确； 

（5）获取公司存货库龄明细表，检查存货库龄划分是否准确，检查可变现净值的依据，通

过盘点程序检查是否存在库龄较长、残次存货； 

（6）检查公司期末存货盘点情况，执行存货监盘，查看存货的存放地点、存货状态等；同

时对公司期末存货进行实地监盘，监盘结果实物与账面记录不存在重大差异； 

（7）对存货执行监盘的具体过程如下： 

1）取得公司的存货盘点计划，与公司人员沟通存货监盘安排； 

2）取得公司仓库及库位的存货明细表，抽取拟执行监盘的存货样本； 



 8 / 8 
 

3）获取公司盘点记录，了解期末库存商品、原材料的具体状态、存放地点、存放地权属等

信息。 

4）实施监盘程序，由审计人员执行现场监盘； 

5）在监盘开始前，实施观察程序，查看公司仓库的整体情况，核实公司所有存货是否均纳

入盘点范围，并检查周边是否存在异常的存货堆放情形； 

6）在监盘过程中，从存货盘点记录中选取项目追查至存货实物，从存货实物中选取项目追

查至存货盘点记录；同时，对产品外观、标签等进行查看，并抽取部分样本进行开箱查验； 

7）对于盘点差异，取得公司说明及支持单据； 

8）检查监盘日与资产负债表日之间的存货出入库单据，编制存货监盘倒轧表；并取得仓库

人员签字的存货监盘表。 

2、 核查意见 

经核查，我们认为： 

（1）公司的存货盘点制度、报告期内存货的盘点结果在重大方面与我们了解的情况一致，

我们对期末公司存货执行监盘程序，并认可存货盘点结果； 

（2）公司已针对各类存货的跌价情况进行了审慎判断，存货跌价准备计提充分、准确。 

 

问题四：终端销售抽样核查的执行情况 

回复： 

公司贸易商的终端客户主要为餐饮连锁店。通过对 24 家主要客户访谈及日常合作经营了

解到其主要终端客户情况，其中 11 家贸易商的终端客户为餐饮连锁店，6 家为商超，2 家为电

商，2 家为航空公司，2 家为食品工厂，1 家为学校配餐。 

出于保护商业秘密的原因，大部分贸易商客户未向公司提供其下游终端客户完整、具体的

信息，公司与贸易商客户就该问题仍在持续沟通中。 

 

 

 

众华会计师事务所（特殊普通合伙） 

2024 年 7 月 11 日 


