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投资者关系活动

类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

■现场参观  

□其他（电话会议） 

参与单位名称 德邦证券、交银基金 

时间 2024 年 7 月 23 日 

地点 公司总部会议室 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书    陈一帆 

投资者关系活动

主要内容介绍 

本次投资者关系活动以现场调研的方式进行，以会谈的

形式进行了充分的沟通和交流，主要内容如下： 

 

1、2024 年下半年国内及海外景气度情况预测？ 

答：2024 年下半年整体业务情况持谨慎乐观的态度。 

国内市场需求相对疲软，但随着下半年传统旺季的到来，预

计有小幅度回暖，但整体依然延续今年上半年的发展态势。

公司将持续关注国内政策导向和市场动态，灵活调整经营策

略，以期在充分竞争的国内市场中实现稳健增长。海外市

场，今年上半年海外需求相对较好，公司计划进一步增强欧



美发达国家以及其他新兴市场的布局力度，有助于营收稳定

增长和综合毛利的提高。通过深化品牌构建、优化产品组合

和提升客户服务，增强公司在国际市场的竞争力。 

 

2、2024 年，有望成为公司增长点的应用场景主要有哪些？ 

答：面对不断变化的市场环境，公司积极拓展下游应用

场景，以期增强业务的多元化并提升市场竞争力。公司认为

以下四个领域有望成为新的业绩增长点：（1）虚拟数字

人：公司正积极投身于虚拟数字人技术的终端应用，通过定

制化的虚拟人物和场景带来创新的数字化体验，展现了公司

在新兴技术领域的前瞻性和创新能力。（2）娱乐演唱会：

在影视娱乐产业，公司通过参与演唱会项目，利用先进的视

听技术，为观众带来了沉浸式的音乐体验。这些项目不仅提

升了现场演出的观赏价值，也彰显了公司在高端视听解决方

案领域的专业能力和市场竞争力。如：周杰伦嘉年华巡演第

55 场在澳大利亚悉尼开启。现场使用约 800 平米的洲明集团

旗下雷迪奥显示屏，超广可视角度、优秀的显示效果，与所

有赴约的歌迷在这趟旅途中创造了独家记忆。（3）沉浸式

展馆：在文化展馆领域，公司通过提供声、光、电一体化的

沉浸式展馆解决方案，结合显示屏和内容制作的综合服务，

为部分文化展览馆、博物馆以及商业空间创造了引人入胜的

参观体验。如：湖南博物院马王堆汉代文化沉浸式数字大

展，洲明科技全球首创博物馆 LED 透声沉浸式球幕空间，

体验“音画共鸣”的沉浸式视听。（4）海外体育赛事相关应

用：公司除了为德国欧洲杯、巴黎奥运会等国际大型赛事提

供显示与照明解决方案外，还在场外转播等市场发掘新的商

业机会。 

 



3、LED 显示屏成本的下降主要来自哪里？ 

答：LED 显示屏成本的下降主要来自于以下两个方面：

（1）原材料成本下降：原材料成本的降低主要靠 LED 芯

片、灯珠、驱动 IC、封装材料等关键组件的价格下降。随着

生产技术的成熟和市场需求的增长，规模效应使得原材料厂

商能够以更低的成本生产出更高质量的产品。此外，新型材

料的研发和应用，如更高效的发光材料和更经济的封装技

术，也有助于降低原材料成本。（2）工艺技术的提升：随

着自动化和智能化技术的发展，LED 显示屏的生产过程变得

更加高效。先进的检测技术和设备能够更准确地识别生产过

程中的缺陷，减少不良品的产出，从而降低废品率和返工成

本。同时通过研发更高效的发光材料、更经济的封装技术、

改进的散热设计等，都是通过技术创新来实现成本下降的有

效途径。 

 

4、公司虚拟数字人业务的发展情况介绍？ 

答：目前，虚拟数字人业务主要以提供定制化的项目需

求为主。公司虚拟数字人已经全面接入各类 AI 工具，形成

一体化解决方案，借助 AI 加速空间计算、运动追踪、全视

角裸眼 3D 等适配公司新应用新业务的软件系统，洲明取得

了多项软件著作权登记证书，打造 LED 硬件+数字资产+虚

拟系统+动捕+AI 的数字制播全链路方案，形成垂直领域内

的生态闭环；洲明虚拟 IP 家族“U Friend”也不断壮大，祁小

蓦、江翼星、橘猫八尾等虚拟形象层出不穷。展望未来，虚

拟数字人产品有望逐步渗透至类消费品市场，进而开拓出具

有强大潜力的市场空间。 

 

5、若增加关税，是否对公司业务造成影响？有相应的措施

吗？ 



答: 公司在 LED 行业内深耕布局多年，建立了全球化的

市场营销体系。目前营销网络已覆盖 160 多个国家与 5400

多家经销商达成合作，成立 20 余家海外分子公司及办事

处，通过多年的渠道深耕及现阶段的战役赋能再加持，为公

司提供了稳健的增长动力和市场适应性,。公司还积极在全球

范围内构建多元品牌矩阵，通过差异化的品牌定位和产品策

略，满足不同市场和消费者的需求。这种全球化战略布局不

仅有助于公司抵御单一市场的风险，也为持续的业务扩展和

收入增长提供了坚实的基础。同时，公司正积极探索在全球

范围内合理配置产能的可能性，以应对潜在的关税变动，优

化成本结构，增强供应链的弹性。公司提前预判市场变化，

并采取相应措施，力求在复杂的国际贸易环境中，确保业务

的稳健运行和持续健康发展。 

 

6、公司如何看待当前的股价和市值？ 

答：公司管理层对公司未来的市场竞争力和增长潜力持

有坚定信心。公司通过精细化的经营管理，强化成本控制，

优化产品结构，并积极拓展新的市场和应用领域，以提升运

营效率和市场响应速度。同时，公司也在积极探索维护公司

价值的有效途径，包括但不限于实施分红政策、股票回购、

管理层增持股份等等，以维护股东利益，并提升公司在资本

市场的形象和吸引力。公司深知，内在价值和长期发展潜力

是决定投资价值的根本因素。因此，公司将继续专注于公司

的长期战略规划和可持续发展策略，致力于通过业绩改善和

价值创造，为股东带来长期稳健的回报。 

 

会议沟通过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的

交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大



信息泄露等情况。 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2024 年 7 月 24 日 

 


