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中密控股股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2024-019 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

睿远基金：唐倩，郑斌，邓梦琳；甬兴证券：刘荆；大成基金：

曾大鹏 

时 间 2024年 7 月 24日 

地 点 线上会议 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书 沈小华 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、公司如何看待国内乙烯产能，是否认为产能过剩？如

果产能过剩是否会导致在运行的乙烯装置停产？ 

答：我们认为乙烯产能供给是否过剩要结合市场需求看，

是一个相对概念。根据之前国家发布的宏观规划，国内乙烯产

能确实存在缺口，宏观经济环境好、经济快速发展时，乙烯需

求量大，但现在外部环境复杂，宏观经济运行仍然面临诸多挑

战，乙烯需求也有所不足。在运行的乙烯装置通常不会停产，

即便产能过剩，相较于运行可能出现的亏损，停产的损失往往

更大。 

2、机械密封的国际市场容量大概有多少？公司国际业务

在“一带一路”大概有多少市场空间？ 

答：根据我们的大概测算，广义的机械密封国际市场大概

是 400亿人民币的存量业务市场容量，“一带一路”沿线国家

的市场空间约占其 1/3。通常我们测算市场空间大多是针对存

量市场，而公司在“一带一路”沿线国家都是增量业务。增量



市场与固定投资有直接关系，以往公司将政府部门的固定投

资规划作为依据测算国内增量市场，但规划与项目实际落地

之间有差异，所以很难对增量市场进行相对准确的判断，国内

增量市场尚且如此，“一带一路”沿线国家的新上项目更难以

判断。现阶段公司的策略是随时保持对国际市场的密切关注，

保证做好已知项目的基础上，一旦发现新项目要上马就立刻

跟进。国际业务达到一定规模后，公司做国际市场中长期规划

时会尽可能更细致、深入地分析国际市场容量。不过做国际市

场分析会面临资料不足的问题，公司会尽量多收集资料。 

3、海外项目和国内项目主要区别有哪些？ 

答：海外项目和国内项目的区别明显，主要体现在四个方

面：一是海外项目往往对产品技术、工艺等各方面的要求更

高、更复杂；二是海外项目建设周期更长；三是海外项目对人

员的综合素质要求更高，比如海外团队的员工要了解不同国

家的产品标准体系；四是海外项目语言要求高。 

4、公司的国际市场是如何发展起来的？ 

答：国际化战略是公司最重要的战略之一，开拓国际市场

是公司业务的重要组成板块，也是公司获得更大市场空间的

重要途径。公司在国际市场的业务主要是石化领域的增量市

场业务，基本集中在发展中国家。早期公司也曾试图打入欧美

市场，但欧美市场以存量业务居多，密封行业存量市场的客户

粘度本就很高，欧美市场尤甚，公司在欧美市场很难拓展。后

来公司迅速调整策略，紧跟“一带一路”油气资源丰富的发展

中国家配套新建项目，国际市场业务才逐渐增多，尤其近两年

国际业务发展迅速。公司国际业务目前主要集中在中东、东南

亚、中亚、非洲，据公司目前了解的情况，未来几年，这些发

展中国家的新建项目比较多，公司也一直在跟踪项目进展，定

会全力争取这些增量业务订单，且中国拥有全球最大规模、最

先进的炼化装置，而我们在中国石化市场给大型项目配套占



比又非常高，我们肯定要用国内这么多大型项目配套的工程

业绩去积极拓展国际市场。另外，现在公司国际业务模式与前

几年相比也已经有了显著变化，前几年公司国际业务模式主

要是公司为国内主机厂的国际订单配套密封产品，国内主机

厂把整机出口国外，公司由此逐渐获得海外终端用户的应用

业绩。现在公司国际业务仍然有不少是为国内主机厂配套并

出口国外，但以往公司的国际业务基本只和国内主机厂沟通，

现在则可以和国外终端用户做很多直接、深入的交流，由国外

终端用户选择采购公司产品，公司也逐渐进入了一些终端客

户的区域合格供应商名录。公司与西门子、埃利奥特等国际著

名主机厂有直接合作并取得一定业绩。在国际市场上，公司明

显感受到国际客户对品牌的看重。近些年通过不断积累业绩

以及积极参加国际展览、学术交流活动、企业间交流等方式，

公司不断提升国际市场的品牌知名度与影响力，有很多重要

的国外客户陆续到公司进行了实地考察，对公司的评价很高。

同时，公司国际业务的团队较以往也有明显成长，团队不断成

熟、壮大，获取订单的能力明显增强，公司也在持续加大对国

际团队建设的全方位投入，支持国际业务的快速发展。  

5、国际业务订单的交付周期比国内业务长，是什么原因

呢？现在有所改善吗？ 

答：国际业务中，存量业务的交付周期比较短，和国内存

量业务交付周期差距不大。国际业务中增量业务交付周期比

国内增量业务的交付周期长，一是因为，增量业务的交付周期

受项目建设周期影响比较大，而国外项目的建设周期比国内

更长；二是因为国际业务的设计工作较国内业务复杂，涉及项

目所在地国家的标准、体系，以及翻译工作等，需要更多时间

完成。为配套国际业务的发展速度，公司多管齐下以提升国际

业务的交付能力。公司在技术部与生产管理部成立了国际业

务小组，随着项目经验的不断积累，国际业务团队对国际项目



的技术要求、见证要求等各方面更加熟悉并逐步形成了一套

工作体系，设计与生产的效率不断提升。除了调整内部架构和

人员组成，公司也在加大招聘力度、持续扩充并培养国际业务

团队以进一步提升国际业务的交付能力。另外，公司组建了国

际市场当地团队，有效提升了国际市场的拓展能力与售后服

务水平。相信持续不断地努力下，公司国际业务的交付会逐步

加速。                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                          

附件清单（如有） 无   

日 期 2024年 7 月 24日 
 
  


