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关于北京先声祥瑞生物制品股份有限公司  

年报问询函的回复 

                                

                                          德皓函字[2024]00000049 

股转公司挂牌公司管理一部： 

贵单位于 2024 年 7 月 12 日出具的关于对北京先声祥瑞生物制品股份有限

公司的年报问询函（以下简称“年报问询函”）已收悉。 北京德皓国际会计师

事务所（特殊普通合伙）（以下简称“年审会计师”）作为北京先声祥瑞生物制

品股份有限公司（以下简称公司）2023 年度的年审会计师，对年报问询函反馈意

见涉及到我们的相关问题逐项进行了核查，现回复如下，请予审核。 

1、业务模式及业绩真实性 

你公司主营业务为疫苗、体内及体外诊断试剂等生物医药类产品的研发、生

产及销售，主要产品包括结核菌素纯蛋白衍生物、卡介菌纯蛋白衍生物等。报告

期实现营业收入 6.53 亿元，较上期增加 2.22%，实现毛利率 95.92%，较上期减

少 0.21 个百分点。你公司产品销售以内销为主，并主要采用配送经销为主，直

销为辅的销售模式。在配送经销模式下，公司产品推广主要由专业推广公司负责

完成，交易流程为：公司→配送经销商→医疗终端。配送经销商主要为具有较强

配送能力、资金实力和商业信誉的全国性或区域性大型医药流通企业，配送经销

商只负责产品配送销售工作。  

你公司报告期前五大客户分别为国药控股股份有限公司、华润医药集团有

限公司、重药控股股份有限公司、湖南健达医药有限公司和广西柳药股份有限公

司，合计销售金额为 2.96 亿元，占比 45.26%。你公司披露的收入确认政策为公

司将商品发出且经客户签收后确认收入。报告期末，你公司应收账款账面余额

2.46 亿元，坏账准备 1,355.07 万元，上期末应收账款账面余额为 1.76 亿元，  
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坏账准备为 941.99 万元。你公司解释应收账款增加系终端医院、疾控等向商业

配送公司回款变慢，导致商品配送公司回款变慢所致。  

请你公司：  

一、结合产品应用领域、主要产品收入及成本构成、定价安排等，说明公司

产品毛利率较高原因及合理性，与同行业公司相比是否存在差异及差异原因；  

【公司回复】 

公司主要产品为结核病体内诊断产品，包括结核菌素纯蛋白衍生物（TB-PPD）

和卡介菌纯蛋白衍生物（BCG-PPD）的应用领域如下： 

产品名称 规格 主要应用领域 产品示意 

TB-PPD 

50IU/ml.1ml/

支 

➢结核病临床疑似患者

的诊断与鉴别诊断 

➢结核病高危人群筛查 

 

20IU/ml.1ml/

支 

➢结核病的流行病学调

查 

➢学生等群体结核病筛

查及健康体检 

BCG-PPD 
50IU/ml.1ml/

支 

➢卡介苗接种人群的筛

选 

➢卡介苗接种后的免疫

效果评价 

 

公司主要产品收入成本构成情况如下： 

单位：元 

项目 
2023 年度 

收入 成本 毛利率 

结核菌素纯蛋白衍生物（TB-PPD50IU/ml.1ml/

支） 
557,418,351.77 16,135,911.17 97.11% 

结核菌素纯蛋白衍生物（TB-PPD）20IU/ml.1ml/

支 
69,093,973.72 6,551,295.69 90.52% 

卡介菌纯蛋白衍生物（BCG-PPD）50IU/ml.1ml/支 25,118,455.98 3,680,384.57 85.35% 

合计 651,630,781.47 26,367,591.43 95.95% 

公司的产品结核菌素纯蛋白衍生物（TB-PPD）和卡介菌纯蛋白衍生物（BCG-

PPD）均为生物制剂，直接材料占比相对较少，生产工艺自动化程度较高，因此

人工和制造费用均较低。 
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公司产品定价分为直销模式和经销模式，其中以经销模式为主。 

经销模式为公司将产品销售给经销商，再由经销商销售给各级疾控中心、医

院等医疗终端。经销商主要为具有较强配送能力、资金实力和商业信誉的全国性

或区域性医药流通企业，主要承担药品配送职能。公司负责统筹、规划产品的市

场推广，并主要委托专业的市场推广服务企业，借助学术会议、医生拜访、市场

调研等形式多样的推广活动，促使医生了解、熟悉并认可公司产品疗效，促进销

量增长。同时，公司在部分区域自主开拓市场，举办学术会议等活动进行自主推

广。经销模式下的定价模式为经销商与终端客户基于当地挂网或备案价格（价格

上限），协商形成终端销售价格，或公司委托经销商中标形成终端销售价格。公

司以终端销售价格扣除配送费用，形成销售价格。 

公司采取直销模式的情况主要为：1）部分疾控中心等单位举行招投标，发

行人直接投标后，与疾控中心等终端客户签署销售协议，向终端客户直接销售公

司的产品；2）部分区域缺乏符合配送要求的经销商，公司需要直接向终端客户

销售产品。直销模式下的定价模式为公司中标价格形成销售价格，或公司与客户

协商定价。 

综上，由于公司主要以经销为主，因此公司产品的销售价格主要依据当地挂

网或备案价格（价格上限）或者中标价格确定。 

公司同行业可比公司的毛利率情况如下： 

公司名称 2023 年度（%） 2022 年度（%） 

特宝生物 93.33 88.92 

欧林生物 93.55 92.86 

凯因科技 83.55 86.60 

先声祥瑞 95.92 96.14 

公司可比公司的毛利率均较高，其中特宝生物和欧林生物 2023 年度的毛利

率与公司基本保持一致。公司毛利率略高于同行业可比公司的平均毛利率，主要

原因为公司的主要产品结核菌素纯蛋白衍生物在结核病筛查领域市场占有率较

高，竞争尚不激烈。 

二、明确说明收入确认时点，即收入确认政策中披露的“客户”为配送经销

商还是终端医疗机构；如  “客户”为配送经销商，请细说说明以配送经销商签

收为收入确认时点的具体原因、合理性及审慎性，是否存在向配送经销商压货、

调节收入的情况； 
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【公司回复】 

公司的客户既有配送经销商又有终端医疗机构，公司产品经由物流公司发送

到客户，经客户签收后公司确认收入。 

中国的医药市场除个别医院和疾控中心直接采购，由厂家直接供货外，绝大

部分市场施行两票制，药品生产企业需要通过配送经销商进行最终的产品配送、

回款。药品生产企业与配送经销商签订销售合同，合同约定了双方的权利义务，

配送经销商签收货物后，公司已经履行了合同中的履约义务，即在客户取得相关

商品或服务控制权时，按照分摊至该项履约义务的交易价格确认收入。根据已经

披露的上市公司年度报告，目前主要通过配送经销商销售产品医药生产企业的收

入确认原则基本与公司一致，如： 

（1）特宝生物的国内销售收入确认具体方法为由本公司负责运输的，于产

品送达客户指定地点并经对方验收后确认销售收入。由客户自行提货的，于发货

后确认销售收入。 

（2）复旦张江的销售商品的收入确认为本集团将医药及诊断产品交付给客

户指定的承运人，或按照合同规定在客户验收或达到控制权转移时点后确认收入。

本集团给予客户的信用期根据客户的信用风险特征确定，与行业惯例一致，不存

在重大融资成分。本集团已收客户对价而应向客户转让商品的义务列示为合同负

债。本集团已经取得无条件收款权的部分，确认为应收账款，其余部分确认为合

同资产。本集团对于同一合同项下的合同资产和合同负债以净额列示。 

（3）科兴制药的药品销售收入确认的具体方法为药品销售合同根据合同条

款，满足在某一时点履行履约义务条件的药品销售，本公司根据发货后取得经客

户签收的随货同行单、报关单，达到销售合同约定的交付条件，在客户取得相关

商品或服务控制权时点，确认销售收入的实现。 

公司目前的医药配送经销商相对集中，主要为国有企业和上市公司，如国

药控股股份有限公司、华润医药集团有限公司、重药控股股份有限公司等，公

司不存在向配送经销商压货、调节收入的情形。 

三、说明在配送经销商仅负责产品配送工作的情况下，终端医院、疾控等向

商业配送公司回款变慢，进而影响你公司应收账款回款情况的具体原因及合理

性; 
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【公司回复】 

在两票制模式下，公司向配送经销商销售商品，配送经销商再向终端医院、

疾控销售商品。如终端医院、疾控等向商业配送公司回款变慢，致使配送经销商

资金紧张，则会影响配送经销商向公司的回款，上述情况具有合理性。 

四、请年审会计师结合对公司收入执行的审计程序及获取的审计证据，就公

司收入真实性、收入确认政策合理性等发表明确意见。 

【年审会计师回复】 

（一）执行的审计程序 

我们针对营业收入执行的重要审计程序包括： 

（1）了解和评价公司与收入确认相关的关键内部控制的设计和运行有效性； 

（2）选取收入样本，检查销售合同，识别与商品控制权转移相关的合同条

款与条件，评价公司的收入确认时点是否符合企业会计准则的要求； 

（3）获取公司销售及服务合同明说，对记录的收入交易按重要性选取样本，

核对销售合同、签收单、报关单、出库单、销售发票、销售回款单据等支持性文

件进行核对，评价相关收入确认是否符合企业会计准则和公司会计政策，确认收

入的真实性； 

（4）对重要客户实施函证程序，函证重要客户的报告期内交易金额，同时

函证客户应收账款余额； 

（5）对资产负债表日前后记录的收入交易进行截止性测试，确认收入完整

性； 

（6）结合期后回款情况，对报告期收入进一步佐证； 

（7）实施报告期收入变动分析性复核工作，分析收入增长合理性； 

（8）编制分析主要产品收入月度明说表，检查是否存在期末收入大幅增加

的情形并分析合理性； 

（9）抽取大额客户收入月度分析表，检查分析是否存在期末集中发货的情

形并分析合理性； 

（10）结合公司产品销售价格、成本变动等因素，定量分析报告期主要产品
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毛利率变化的原因，进一步分析销售价格变动及销售收入与成本匹配情况； 

（11）抽取大额客户、新增主要客户进行访谈，获取终端客户资料，并进行

相关分析，确认其收入的真实性； 

（12）抽取大额客户、新增客户，核查其工商信息，包括：注册地址、成立

时间、注册资本、公司经营范围、公司规模、股东等情况，分析判断是否系公司

关联方。 

（二）获取的审计证据 

在审计过程中我们获取的主要审计证据如下： 

（1）主要客户的销售合同、签收单、报关单、出库单、销售发票、销售回

款单据； 

（2）纸质记账凭证及后附的原始单据； 

（3）销售业务回函函证； 

（4）主要客户的访谈记录； 

（5）银行流水、银行回单。 

（三）核查意见 

经核查，年审会计师认为：公司营业收入符合企业会计准则有关规定，收入

具有真实性，收入确认政策具有合理性。 

 

北京德皓国际会计师事务所(特殊普通合伙)  中国注册会计师：  

中国·北京 

 （项目合伙人） 焦健 

 中国注册会计师：  

  李金金 

  二〇二四年七月二十五日 
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