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关于对江苏华源节水股份有限公司

2023 年年报问询函的回复

全国中小企业股份转让系统有限责任公司：

2024 年 7 月 12 日，全国中小企业股份转让系统有限责任公司出具了《关

于对江苏华源节水股份有限公司的年报问询函》（公司一部 年报问询函〔2024〕

第 145 号，以下简称“年报问询函”），我们作为江苏华源节水股份有限公司

（以下简称“华源节水”、“公司”）2023 年度财务报表的审计机构，对问询

函中需要本所回复的相关问题进行了认真核查。现将有关问题的核查情况和核查

意见说明如下。
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1、关于经营业绩

你公司为节水灌溉机械生产制造商，2023 年实现营业收入 252,941,828.22

元，同比增长 18.34%，毛利率 30.82%，同比增加 10.12 个百分点，较 2021 年

增加 18.6 个百分点。从产品类别看，销售设备收入 228,312,852.02 元，同比

增加 46.32%，毛利率为 32.17%，同比增加 10.04 个百分点；工程项目

10,920,127.66 元，同比减少 76.89%， 毛利率为 25.19%，同比增加 11.01 个百

分点。2022 年，你公司按照卷盘式喷灌机、其他喷灌设备、农用灌溉水泵、柴

油发电机组、节水灌溉工程进行产品分类。

2023 年第一大客户为新乡灌排装备科技有限公司，销售金额 69,859,714.46

元，年度销售占比 27.62%，截至 2023 年末未回款金额为 48,506,814.46 元，计

提坏账 2,425,340.72 元，公开信息显示其 2022 年 5 月成立、实缴资本 300 万元、

参保人数 0 人；第二大客户为突泉县鑫明云农业机械有限公司，销售金额

15,266,235.00 元，年度销售占比 6.04%，公开信息显示其 2022 年 11 月成立、

实缴资本未公开、注册资本 500 万元、参保人数 0人。

请你公司：

（1）结合行业发展、市场供需、主要竞争对手及公司竞争优势、主要客户

及销售变动情况等，分产品类别说明收入变动的原因及合理性，结合相关收入确

认及成本构成、变动情况，量化分析毛利率变动原因，说明改变产品分类的合理

性，并按照 2022 年分类方式补充列示变动情况；

（2）说明具体客户筛选标准，主要客户稳定性及原因，上述 2家客户获客

渠道、洽谈周期、合同签订时间、产品类型及数量、合同金额、收入确认金额及

时点、结算方式、期后回款情况等，并结合其主要财务数据、业务资质、人员规

模等，说明成立次年即大额交易的原因，是否符合行业特点，是否具备商业实质，

销售金额与客户规模是否匹配，相关客户是否具备相应履约能力，坏账准备计提

是否充分。

请会计师说明：

对上述问题所执行的审计程序、核查范围、比例及结论等，并对相关交易的

真实性、商业合理性发表明确意见。
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【公司回复】

（1）结合行业发展、市场供需、主要竞争对手及公司竞争优势、主要客户

及销售变动情况等，分产品类别说明收入变动的原因及合理性，结合相关收入

确认及成本构成、变动情况，量化分析毛利率变动原因，说明改变产品分类的

合理性，并按照 2022 年分类方式补充列示变动情况；

行业发展：依据我国《2022 中国水资源公报》显示，我国农田灌溉水有效

利用系数仅为 0.572，远低于发达国家 0.80 的平均水平，更不及以色列约 0.90

的水平。据水利部、生态环境部的统计，在灌溉方面，耕地灌溉面积由 2010 年

的 6,035 万公顷上升到 2020 年的 6,916 万公顷，年复合增速 1.37%；耕地灌溉

面积占耕地面积比重稳中有升，从 2010 年的 44.61%上升到 2020 年的 51.30%。

在节水灌溉方面，节水灌溉工程面积由 2010 年的 2,731 万公顷上升到 2020 年的

3,780 万公顷，年复合增速 3.30%，远高于耕地灌溉面积的年复合增速；节水灌

溉工程面积占耕地灌溉面积比重呈现波动趋势，自 2013 年起持续增加，在 2020

年占比最高，达 54.65%。全国仍有一半左右的耕地面积没有灌溉设施，属于“靠

天吃饭”，接近一半的耕地灌溉面积仍在使用落后的灌溉方式。我国水资源匮乏

且分布不均、农业灌溉用水利用效率低下，大力发展节水灌溉是缓解我国水资源

紧张的必然要求，也是构建节约型社会、建立水生态文明体系的重要手段。随着

全国生态文明建设工作的不断深入，生态水利具有越来越多的政策红利，除水利

部外，其他部委也多有提出涉及生态水利的专项规划和重大生态保护修复项目计

划。农业农村部每年度的高标准农田和高效节水灌溉等农田建设任务也不断提高

节水灌溉建设规模。2024 年 2 月，我国 2024 年中央一号文件发布，第二十一年

聚焦中国“三农”议题。文件要求以“千万工程”为引领，建设农业强国。在国

家政策推动下，节水灌溉行业市场空间持续扩大，为公司营业收入的增长创造了

良好的外部环境。

市场供需：依据国家发展改革委等部门关于加快发展节水产业的指导意见

（发改环资〔2024〕898 号），随着节水型社会建设的深入推进，以节水产品装

备制造、节水管理服务咨询等为主要内容的节水产业规模不断扩大，已成为新质

生产力和绿色经济的重要组成部分。加快发展节水产业，对于形成节水型生产生



关于对江苏华源节水股份有限公司 2023 年年报问询函的回复

5

活方式，提高水资源节约集约利用水平，促进经济社会发展全面绿色转型具有重

要意义。

在西北干旱地区、南方多雨地区以及黄河流域高耗水产业聚集地区，分别围

绕节水灌溉、装备制造、调蓄防涝、工业节水改造等，培养形成一批专业化节水

服务企业。到 2027 年，节水产业规模达到万亿，培育形成一批“专精特新”小

巨人企业；到 2035 年，培育一批百亿级龙头企业，节水技术工艺、产品装备制

造和管理服务达到世界先进水平，节水型生产生活方式全面形成。

主要竞争对手：节水灌溉行业内的企业普遍规模较小，行业集中度不高。近

几年由于国家加大了对节水农业的支持力度和资金投入，节水灌溉行业前景看好，

进入该行业的投资者逐步增多，使得行业的市场竞争趋于激烈。国际节水灌溉巨

头由于价格上处于劣势，已逐步退出国内中低端节水灌溉市场的竞争，在高端节

水灌溉设备市场形成一定的垄断优势。国内节水灌溉龙头企业在产品质量和技术

上不断进步，已经能在中端产品领域赢得竞争并向高端产品市场发起挑战。公司

目前是国内最大的卷盘式喷灌设备生产企业，根据农机 360 网和农机购置补贴公

示数据，2020年至2022年，公司卷盘式喷灌机在国内市场的占有率分别为38.90%、

44.50%和 43.44%，一直位居行业第一名。

主要竞争对手

分类 主要竞争对手 特点
竞争对手市

场分布
优劣势 竞争策略

第一类

江苏精工泵业

有限公司、徐

州大有灌排设

备有限公司

价格低廉，

对市场采用

低价竞争

河南、山东、

河北、吉林、

内蒙古、黑

龙江

客户为终端中

户，注重价格优

惠，对质量要求

较低

以低配产品为主，提高

产品市场占有率，提高

产品知名度、产品质量

第二类

河北润农节水

科技股份有限

公司、大连艺

洁灌排机械有

限公司、黑龙

江东部节水科

技集团股份有

限公司

资质全面，

以市场招投

标为主

辽宁、吉林、

黑龙江、内

蒙古

品控较高、政府

部门注重企业综

合实力

以中配产品为主，凸显

产品知名度，加强产品

售后维护服务

第三类
河北农哈哈机

械有限公司

研发能力较

强，在市场

上可持续推

出新产品

山东、河北

客户主要为各地

区大型农机经销

商，种粮大户，

研发能力强

提高公司的研发能力,

开发出符合市场需求的

优质新产品
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公司竞争优势：公司生产的卷盘式节水喷灌设备技术先进，操作便利程度高，

可靠性强，性能稳定，使用寿命长，节水、节能效果好，适应性强。公司是国家

级专精特新小巨人企业、国家级知识产权示范企业。目前，公司拥有自主知识产

权专利 200 余项，其中国内发明专利 89 项，国际发明专利 15 项。公司研发的“测

控一体化喷灌机”，打破国外产品在大型卷盘式喷灌机领域的市场垄断，使我国

卷盘式喷灌设备的系列更全面，经院士专家组鉴定，技术水平达到国际先进水平。

公司凭借科学、规范的管理体系，通过国家质量管理体系认证、环境管理体

系认证、职业健康安全体系认证、知识产权管理体系认证、售后服务认证、品牌

认证、节水认证。公司生产的“华源牌卷盘式喷灌机”荣获“江苏省名牌产品”、

“江苏省专精特新产品”、“江苏省水效领跑者”、“江苏精品”称号，“华源”商

标被认定为江苏省著名商标。

公司建有国家水泵及系统工程技术研究中心中试基地、省级工程技术研究中

心——“江苏省（华源）现代农业节水灌溉装备工程技术研究中心”、省级工程

研究中心——“江苏省智慧灌溉装备工程研究中心”、省级企业技术中心——“江

苏华源节水股份有限公司技术中心”、江苏省工业设计中心。公司与中国矿业大

学、中国农业大学、江苏大学、江苏师范大学等多家高校进行了长期有效的校企

合作，建立了产学研联盟，汇集具了一批专业齐全、年龄结构合理、创新能力强、

技术推广经验丰富的人才团队，成立了江苏省企业研究生工作站、中国农业大学

教授工作站、中国矿业大学-华源智能化喷灌机研究所、江苏大学-华源节水灌溉

设备研究中心、中国农垦节水农业产业技术联盟培训中心、中国农业科学院农田

灌溉研究所产学研合作基地，主要从事卷盘式喷灌机智能化、自动化、多功能化、

系列化新产品的研发等。

公司是卷盘式喷灌机行业标准主持起草单位，围绕卷盘式喷灌机相关产品、

工艺及应用，参与制定国家 GB/T9365.1-2021《灌溉阀第 1 部分：通用要求》、

GB/T9365.5-2021《灌溉阀第 5部分：控制阀》；主持制定行业标准 JBT14291-2022

《绞盘式喷灌机》、团体标准 T/JSQA106-2021《远射程测控一体化喷灌机》；参

与制定团体标准 T/NJ1155-2021《轻小型喷灌机性能评价规范》、行业标准《灌

溉用输水管》（计划号 2018-0920T-JB），推动了行业产业水平的提升。
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前五大客户销售情况具体如下：

单位：元

序号 客户名称 销售金额
年度销

售占比

应收账款余额+

合同资产金额

（2023 年底）

供货性质

1 新乡灌排装备科技有限公司 69,859,714.46 27.62% 48,506,814.46 项目供货

2 突泉县鑫明云农业机械有限公司 15,266,235.00 6.04% - 经销商

3 沃达尔(天津)股份有限公司 11,496,000.00 4.54% 1,149,600.00 项目供货

4 河南益祥建筑工程有限公司 10,230,400.00 4.04% 139,000.00 项目供货

5 扶余市承永农机有限公司 8,331,021.00 3.29% - 经销商

合计 115,183,370.46 45.53% 49,795,414.46

按照 2022 年产品分类方式，2023 年收入分类披露如下：

单位：元

收入类别

2023 年 2022 年

收入 成本 毛利率 收入 成本 毛利率

卷盘式喷灌机 174,628,502.19 127,789,759.68 26.82% 143,853,200.66 115,149,761.95 19.95%

其他喷灌设备 43,165,670.12 22,791,145.80 47.20% 11,285,317.19 7,004,632.51 37.93%

农用灌溉水泵 10,522,532.92 4,287,240.36 59.26% 856,221.54 570,165.00 33.41%

柴油发电机组 -3,853.21 -1,459.11 62.13% 45,871.56 29,203.54 36.34%

节水灌溉工程 10,920,127.66 8,169,274.39 25.19% 47,249,033.48 39,309,553.43 16.80%

农业服务收入 155,525.40 124,421.76 20.00%

其他业务 13,553,323.14 11,819,610.03 12.79% 10,448,742.60 7,431,124.87 28.88%

合计 252,941,828.22 174,979,992.91 30.82% 213,738,387.03 169,494,441.30 20.70%

公司 2023 年卷盘式喷灌机、其他喷灌设备、农用灌溉水泵较 2022 年大幅增

加，增幅分别达 21.39%、282.49%、1128.95%；主要原因系公司 2023 年通过招

商引资，于河南省新乡市设立全资子公司河南汇聚农业科技有限公司，投资生产

节水灌溉机械设备，同步开拓河南市场，区域辐射扩大，运输成本降低售后维修

便捷，相继中标新乡灌排装备科技有限公司相关采购合同，2023 年营业收入中

卷盘式喷灌机、其他喷灌设备、农用灌溉水泵大幅增加。

公司 2023 年节水灌溉工程受国内整体经济增速下滑影响，各地财政紧张，
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公司中标及施工项目减少，2023 年节水灌溉工程较上年大幅下降。

其他业务主要系包括材料销售、房租收入、废品收入以及投资性房地产处置

收入，因 2023 年处置投资性房地产，其他业务收入较 2022 年大幅增加。

结合相关收入确认及成本构成、变动情况，量化分析毛利率变动

卷盘式喷灌机主要品类2023年和2022年平均销售单价及生产成本对比分析

如下：

单位：元

主要产品类

别

2023 年 2022 年 变动率

平均销售单

价

平均生产成

本

平均销售单

价

平均生产成

本

销售单价变

动

生产成本变

动

JP75-300 24,243.46 16,766.92 23,698.54 17,096.73 2.30% -1.93%

JP75-400 24,508.60 18,267.50 24,957.52 20,285.66 -1.80% -9.95%

JP75-500 25,469.22 20,079.82 25,760.35 23,478.52 -1.13% -14.48%

JP90-300 27,337.18 19,406.33 27,464.25 21,656.91 -0.46% -10.39%

公司主要业务收入系卷盘式喷灌机，其收入 2023 年占比高达 69.04%，卷盘

式喷灌机主要包含 JP75-300、JP75-400、JP75-500、JP90-300 等产品类别，通

过对比分析 2023 年平均销售单价和平均生产成本，公司 2023 年受益于河南市场

开拓，业务收入大幅增加，2023 平均销售单位未发生重大变动，2023 年生产成

本得益于产量上升及原材料价格下降而下降。

卷盘式喷灌机、其他喷灌设备、农用灌溉水泵主要产品毛利率对比分析如下：

收入类别 主要产品/类别 2023 年毛利率 2022 年毛利率 收入增长

卷盘式喷灌机

JP75-300 30.84% 27.86% 50.32%

JP75-400 25.46% 18.72% 11.43%

JP75-500 21.16% 8.86% 335.80%

JP90-300 29.01% 21.15% -48.59%

其他喷灌设备 折叠桁架 62.99% 60.90% 426.33%

农用灌溉水泵
增压泵(立式管

道泵）
63.17% 39.07% 1681.11%

公司 2023 年开拓河南市场，积极参与新乡市辉县智慧灌溉园区的筹建，提

供大量卷盘式喷灌机、其他喷灌设备、农用灌溉水泵；其中卷盘式喷灌机

JP75-300、JP75-500 销售规模大幅增加，其他喷灌设备中折叠桁架品高毛利产
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品销售规模大幅增加，农用灌溉水泵中增压泵(立式管道泵）随着产量上升单位

固定成本下降毛利率大幅上升。

公司产生的节水灌溉设备所需主要原材料为聚乙烯塑料管材、钢铁、方管、

减速机、轮胎等，2023 年平均采购单价与 2022 年平均采购单价对比分析如下：

物料名称 规格型号（单位）
2023 年平均采购

单价

2022 年平均采购

单价
变动情况

聚乙烯颗粒
23050（千克） 7.27 7.67 -5.15%

2480（千克） 7.45 7.75 -3.94%

PE 管

DN200*0.8mpa（米） 44.56 51.20 -12.97%

Φ75-300（米） 12.23 12.47 -1.99%

Φ75-400（米） 12.26 12.51 -1.99%

钢板 （千克） 3.72 4.27 -12.85%

方管 （千克） 3.74 4.25 -12.17%

减速机

JP75-300 链轮电动

型（500W)（台）

1,135.74 1,166.36 -2.63%

JP75-400/90-300 四

档直连（台）

1,070.80 1,117.58 -4.19%

JP75-500（台） 1,845.13 1,942.48 -5.01%

轮胎

10.0/80-12（个） 365.61 389.48 -6.13%

145/70R12（个） 127.71 134.04 -4.72%

185R14C（个） 248.59 257.79 -3.57%

钢材价格指数与聚乙烯价格波动情况，具体如下：

受国内经济增速放缓，大宗商品价格均出现下降，公司积极加强采购策略提
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高议价能力，2023 年公司主要原材料采购单价均出现一定幅度下降，其中钢板

和方管 2023 年平均采购单价下降幅度较大，其系公司原材料成本主要构成。钢

板与聚乙烯采购单价下滑与其价格指数一致，相匹配，未见重大异常。

2023 年公司综合考虑业务构成包括销售设备、工程项目、农业服务以及其

他，以业务构成板块进行划分作为产品类别，较 2022 年分类更清晰，且与各个

板块收入确认方式一致，与审计报告附注类别同步保持一致，有其合理性。

（2）说明具体客户筛选标准，主要客户稳定性及原因，上述 2 家客户获

客渠道、洽谈周期、合同签订时间、产品类型及数量、合同金额、收入确认金

额及时点、结算方式、期后回款情况等，并结合其主要财务数据、业务资质、

人员规模等，说明成立次年即大额交易的原因，是否符合行业特点，是否具备

商业实质，销售金额与客户规模是否匹配，相关客户是否具备相应履约能力，

坏账准备计提是否充分。

公司客户筛选标准主要依据公司背景、经济实力、财务状况、产品需求量、

产品单价以及付款政策等综合考虑，经商务洽谈、公司相关审批后予以入库；公

司销售渠道由两部分组成，一为向政府招标项目提供节水灌溉设备、配套水泵、

柴油发电机组及安装服务等，一为零售，零售通过经销商渠道进行；招投标项目

受制于各个地方政府财政状况及预算差异较大，此类项目有较大波动性，零售客

户主要通过经销模式，长期合作，客户较为稳定。

1、新乡灌排装备科技有限公司

公司通过中国农科院农田灌溉研究所发布信息，获取河南新乡市场有需求，

拟建设智慧灌溉产业园；2022 年 10 月，公司对该产业园进行实地考察、洽谈，

通与农灌所、新乡市辉县市政府充分沟通，了解智慧灌溉产业园运营模式。

新乡灌排装备科技有限公司（以下简称“新乡灌排”）是代表河南省辉县市

政府落地招商引资的运营公司，是新乡市国资集团旗下公司，具备良好的经营能

力和经营实力；对外披露参保人数 0主要系年报公示时未将参保人员公示所致。

于 2022 年 11 月和 12 月，公司参与产业园的两轮投标工作，并顺利中标。

2023 年 2 月 3 日与新乡灌排装备科技有限公司签订设备材料供应额合同。
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客户获客

渠道

洽谈周

期

合同签

订时间

产品类型

及数量

合同金额

（万元）
收入确认金额

收入确

认时点
结算方式

期后回

款情况

（万元）

公开渠道

网上获知
5 个月

2023 年

2 月 3日

供应整个

新乡市高

标准农田

建设的设

备材料

（主要包

括水泵、

喷灌机）

7,514.21
69,859,714.4

6

控制权

转移，

验收

合同签订15个

工作日付款

30%，货物验收

后40个工作日

内支付 67%作

为进度款，剩

余 3%货款作为

质保金

1,562

借助于河南省新乡市辉县智慧灌溉产业园落地，且运营公司新乡灌排装备科

技有限公司是新乡市国资集团旗下公司，具备良好的经营能力和经营实力；公司

通过设立子公司入驻产业园，缩短生产周期提高运营效率，加强双方合作，通过

招投标获取订单，开拓河南市场；因下半年国内经济增长速度放缓，财政压力较

大，回款放缓，因该客户信用良好，账龄较短，已按照公司相关会计政策足额计

提坏账。

与同行业（证券简称东水股份第一大客户、证券简称沃达尔第三大客户）相

似，符合行业特点，具备商业实质，销售金额与客户规模匹配，客户具备相应履

约能力，坏账准备计提充分。

2、突泉县鑫明云农业机械有限公司

突泉县明云汽车经贸有限责任公司（以下简称明云经贸）为内蒙突泉县规模

最大、实力较强的农机销售商，经过一个月左右的市场调查及洽谈，于 2017 年

公司与明云经贸签订了经销协议，经销公司喷灌机产品，基本以现款现货为主；

明云经贸经营范围农业机械品种比较多，因业务方向调整，拟主要以喷灌类目，

产品相对单一，故注销明云经贸；新设突泉县鑫明云农业机械有限公司（以下简

称鑫明云机械）进行业务合同，明云经贸与鑫明云机械法定代表人及实控人均系

王小平，对外披露参保人数 0主要系年报公示时未将参保人员公示所致。
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客户获客

渠道

洽谈周

期

合同签

订时间

产品类

型及数

量

合同金额

（元）
收入确认金额

收入确

认时点
结算方式

期后回款

情况（万

元）

商务洽谈 1 个月

2023 年

全年已

签订 30

份合同

JP75-40

0、

JP75-50

0

16,737,875 15,266,235.00

控制权

转移，

验收

款到发货 0

公司与明云经贸存在长期商业合作关系，与鑫明云机械（同一法定代表人及

实控人）商业合作，有其合理性，相关业务具备商业实质，销售金额与客户规模

匹配，相关客户具备相应履约能力；因现款现货，期末无欠款、无需计提坏账准

备。

年审会计师意见：

1、核查程序

我们查阅了报告期内公司主要客户的销售明细；通过查询国家企业信用信息

公示系统等方式了解主要客户基本情况；对公司销售部门进行访谈，查阅与主要

客户的合同订单，了解主要合作模式，并结合报告期内主要客户销售金额、占比

的变动，分析具体原因，结合下游终端市场变动情况判断该等原因的合理性及真

实性。

我们选取样本检查了销售合同、销售出库单、验收单、发票及回款记录等收

入确认原始单据，核查收入确认时点、原则和方法与主要合同条款是否匹配。同

时，我们结合对应收账款的审计，选择主要客户函证本期销售额，回函确认收入

占营业收入比例为57.64%。

2、核查结论

经核查，我们认为，公司收入确认符合企业会计准则的规定，收入变动和改

变产品分类具有合理性；相关交易真实，具有商业合理性，销售金额与客户规模

匹配，应收账款坏账准备计提充分。
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2、关于应收账款

2023 年末，你公司应收账款账面余额 163,331,357.02 元，其中 1 年以上

占比50.43%，期初为39.77%。按单项计提坏账准备的应收账款4,040,813.22 元，

涉及 10 家公司，全额计提坏账准备，其中应收江苏金喷灌排设备有限公司

3,591,000.01 元；按账龄组合计提坏账准备的应收账款 159,290,543.80 元，累

计计提坏账准备 32,615,115.79 元，坏账计提比例为 20.48%，其中 5 年以上

应收账款 16,377,429.82 元。第二至第四大客户均未出现在主要欠款方。

请你公司：

（1）结合主要客户变动及整体信用政策安排等，说明主要欠款方与主要客

户不匹配的原因，1年以上账龄款项占比较高且较期初进一步增长的原因，是否

符合行业特点，是否存在逾期款项及涉及金额；

（2）列示单项计提坏账及账龄 5年以上款项涉及的主要客户名称及基本情

况（成立时间、实缴资本、参保人数等）、交易时间、内容、金额、回款安排、

未回款原因、催收措施等，结合客户筛选标准、实际回款情况等，说明相关收入

确认是否谨慎，相关内控制度是否建立健全并有效执行。

请会计师说明：

对上述问题所执行的审计程序、核查范围、比例及结论等，并对相关交易的

真实性、商业合理性发表明确意见。

【公司回复】

（1）结合主要客户变动及整体信用政策安排等，说明主要欠款方与主要客

户不匹配的原因，1 年以上账龄款项占比较高且较期初进一步增长的原因，是否

符合行业特点，是否存在逾期款项及涉及金额；

公司销售渠道由两部分组成招投标及零售；招投标项目受制于各个地方政府

财政状况及预算差异较大，此类项目有较大波动性，且回款存在较大差异；零售

业务，主要系经销模式，以款到发货支付方式，欠款较少；公司节水工程业务受

各个地方政府财政状况及预算差异较大，回款周期较长；2023 年末公司主要欠

款方与主要客户不匹配主要原因系公司 2023 年前五大客户（除第一大客户招投

标政府采购项目供货）居多系零售和项目供货回款良好，前五大应收居多系招投

标财政支付类客户受财政压力较大回款放缓所致，具体情况如下：
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单位名称
应收账款

期末余额

合同资产

期末余额

应收账款和合同

资产期末余额
备注

新乡灌排装备科

技有限公司
48,506,814.46 - 48,506,814.46 招投标项目

涡阳县农村经济

经营管理站
5,523,200.00 332,800.00 5,856,000.00 招投标项目

新沂市河海建筑

工程有限公司
4,673,633.67 - 4,673,633.67 节水工程项目

江苏惠升管业集

团有限公司
4,455,602.77 - 4,455,602.77 零售

邳州市农业农村

局
4,198,198.57 677,976.11 4,876,174.68 节水工程项目

合计 67,357,449.47 1,010,776.11 68,368,225.58

公司主要账龄占比情况如下：

项目 2023 年末占比情况 2022 年末占比情况

账龄 1 年以内占比 49.57% 60.23%

账龄 1 年以上占比 50.43% 39.77%

1 年以上账龄款项占比较高且较期初进一步增长的原因，公司下游客户因

2023 年国内经济增速放缓、经济承压、财政压力较大，政府招投标项目回款进

一步放缓所致。

2023 年末与同行业账龄一年以内占比对比分析如下：

公司名称 1 年以内占比 1 年以上占比

润农节水 46.14% 53.86%

沃达尔 41.33% 58.67%

东水股份 52.52% 47.48%

本公司 49.57% 50.43%

与同行业对比分析，公司 2023 年末账龄一年以内占比、一年以上占比不存

在重大异常，符合行业特点。公司存在逾期款项，涉及金额较大，账龄 2年以上

均系逾期金额 41,718,612.50 元；公司加大催收力度、丰富催收方式，维护公司

股东权益。

（2）列示单项计提坏账及账龄 5 年以上款项涉及的主要客户名称及基本

情况（成立时间、实缴资本、参保人数等）、交易时间、内容、金额、回款安排、

未回款原因、催收措施等，结合客户筛选标准、实际回款情况等，说明相关收

入确认是否谨慎，相关内控制度是否建立健全并有效执行。
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单项计提坏账款项涉及的主要客户（金额 100 万以上）具体如下：

主要客户名称

基本情况（成立

时间、实缴资

本、参保人数

等）

交易时间 内容 金额 回款安排
未回款原

因
催收措施

江苏金喷灌排

设备有限公司

2006 年 2 月 20

日，实缴 510 万

元人民币，参保

4 人

4 年以前

喷灌设

备及材

料

3,591,000.01 暂无
客户经营

异常

商务洽谈

沟通

账龄 5年以上款项涉及的主要客户（金额 100 万以上）具体如下：

主要客户名称

基本情况（成立

时间、实缴资

本、参保人数

等）

交易时间 内容 金额
回款安

排

未回款原

因
催收措施

哈尔滨达昆建

筑工程有限公

司

2010 年 5 月 28

日，实缴 0，参

保人数 7人

5 年以前
水灌溉

设备
3,713,562.13 暂无

政府项目

未回款

积极催收，

商务沟通

哈尔滨市呼兰

区节水增粮行

动指挥部项目

管理处

临时项目管理

处
5 年以前

水灌溉

设备
2,523,778.31 暂无 无法联系 无

江西省降龙水

利水电建设工

程有限公司讷

河分公司

2018 年 1 月 25

日，分公司，参

保人数 0人

5 年以前
水灌溉

设备
1,579,566.92 暂无

总公司经

营异常，已

被执行

商务沟通

依兰县水务局 政府单位 5 年以前
水灌溉

设备
1,364,451.90 暂无

资金紧张，

对接人无

法联系

积极催收，

商务沟通

黑龙江省水利

水电集团第二

工程有限公司

1989年12月28

日，实缴 20640

万元人民币，参

保人数 450 人

5 年以前
水灌溉

设备
1,280,207.00 暂无

资金紧张，

诉讼事项

较多

积极催收，

商务沟通

哈尔滨市双城

区国有资产经

营有限责任公

司

2001 年 8 月 28

日，33000 万元

人民币，参保人

数为 0 人

5 年以前
水灌溉

设备
1,277,326.00 暂无

资金紧，对

接人无法

联系

积极催收，

商务沟通

江西省降龙水

利水电建设工

程有限公司

2004 年 12 月 7

日，6188 万元

人民币，参保人

数 93 人

5 年以前
水灌溉

设备
1,070,129.97 暂无

总公司经

营异常，已

被执行

积极催收，

商务沟通

上述客户确认相关收入时，收入确认政策为：在已将商品所有权上的主要风
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险和报酬转移给买方，既没有保留通常与所有权相联系的继续管理权，也没有对

已售商品实施有效控制，收入的金额能够可靠地计量，相关的经济利益很可能流

入企业，相关的已发生或将发生的成本能够可靠地计量时，确认商品销售收入的

实现。

公司主要销售水灌溉设备及配套水泵等产品，具体收入确认方法如下：(1)

销售的产品不需要安装的情况，公司在销售合同规定的交货期内，将货物运至客

户指定地点经客户签收后开具发票确认收入；(2) 销售的产品需要安装的情况，

公司在销售合同规定的交货期内，将货物运至客户指定地点后，根据客户要求将

产品进行安装调试完毕后，开具发票确认收入。

公司已按照合同约定将交付水灌溉设备，并取得客户验收单，相关风险和报

酬已转移，符合收入确认条件，相关收入确认谨慎；上述客户款项逾期后，公司

按照相关规章制度积极催收，综合考虑回收可能性、诉讼相关成本及拟持续开拓

黑龙江相关业务，未对上述客户提起有关诉讼，相关内控制度建立健全并有效执

行。

年审会计师意见：

1、核查程序

我们对销售与收款内部控制循环进行了解并执行穿行测试，并对重要的控制

点执行控制测试；取得了公司与主要客户的合同/订单，应收账款余额明细表、

银行回款凭单，对主要客户的应收账款余额与信用政策情况进行分析比对；对于

主要客户履行了应收账款函证程序，回函及替代程序确认余额占应收账款余额

92.42%；核查了大额应收账款的期后回款情况。

2、核查结论

基于上述执行的审计程序和获取的审计证据，我们认为公司主要欠款方与主

要客户不匹配原因合理，1年以上账龄款项占比较高且较期初进一步增长的原因

符合行业特点，参考以往惯例基于判断账龄2年以上算作逾期款项涉及金额

41,718,612.50元；报告期内收入确认符合企业会计准则的规定，应收账款余额

真实、准确，坏账准备计提充分、合理，相关内控制度建立健全并有效执行。
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3、关于主要供应商及预付款项

2023 年，你公司主要供应商分别为山东中通塑业有限公司、山东鹏德金属

材料有限公司、徐州市宝懿智能科技有限公司、徐州百胜商贸有限公司、泰安金

龙商贸有限公司，合计采购 69,676,817.90 元，年度采购占比 24.10%，其中 4

家属于批发业。

2023 年末，你公司预付款项 6,863,652.14 元，期初为 2,667,468.24 元，

解释因新增加合作供应商所致。预付款项前五名分别为中苏科技股份有限公司

（证券代码：872102，证券简称：中苏科技）、台州希迈机械有限公司、山东鹏

德金属材料有限公司、天津市长恒润钢铁贸易有限公司、五度智能科技(徐州)

有限公司，与主要供应商差异较大，其中 2 家属于批发业。中苏科技 2023 年年

报中未披露与你公司业务往来，其合同负债科目余额为 1,581,408.57 元。

请你公司：

（1）说明主要采购内容及相关供应商类型，主要供应商多数属于批发业的

原因，是否符合行业特点，预付对象主要提供的产品内容及用途、与公司业务关

联性，主要供应商与预付对象不一致的原因，采用预付模式结算的供应商范围及

必要性；

（2）与中苏科技采购交易的内容、背景及合理性，是否已交付货物及具体

时间，采购后是否还存在后续加工环节，是否用于对外出售，如已出售，请说明

销售对象及销售定价相关情况，并说明相关采购、销售是否存在商业实质，说明

与中苏科技业务往来挂账存在差异的原因，是否未及时结转成本费用；

（3）结合供应商筛选标准及新增供应商情况、采购内容及金额差异、新老

供应商预付比例、业务规划调整等，说明预付款项较期初大幅增加的原因及合理

性，新老供应商预付比例是否存在差异及其合理性，是否符合行业惯例，新供应

商与公司或控股股东、实际控制人、董监高等人员有无关联关系或其他安排。

请会计师说明：
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对上述问题所执行的审计程序、核查范围、比例及结论等，并对相关交易的

真实性、商业合理性发表明确意见。

【公司回复】

（1）说明主要采购内容及相关供应商类型，主要供应商多数属于批发业的

原因，是否符合行业特点，预付对象主要提供的产品内容及用途、与公司业务

关联性，主要供应商与预付对象不一致的原因，采用预付模式结算的供应商范

围及必要性；

主要采购内容及相关供应商类型，具体情况如下：

单位名称
公司行业

性质

是否行

业特点
合作内容 说明

山东中通塑业有限公司 批发 是 采购聚乙烯

上市公司山东东宏管业股份

有限公司销售子公司，批量

采购

山东鹏德金属材料有限公司 批发 是 采购钢材 小批量采购，降低采购成本

徐州市宝懿智能科技有限公司 销售 是 采购减速机 属地采购，降低运输成本

徐州百胜商贸有限公司 批发 是 采购轮胎 属地采购，降低运输成本

泰安金龙商贸有限公司 批发 是 采购钢材 小批量采购，降低采购成本

按预付对象归集的金额前五名的预付款项情况

单位名称 期末余额 账龄 关联关系 产品内容 用途

中苏科技股份有

限公司
870,346.15 1 年以内 非关联方

加筋 PE 管、泵房

等施工材料
工程项目

台州希迈机械有

限公司
701,550.00 1 年以内 非关联方 采购进口减速机 原材料

山东鹏德金属材

料有限公司
520,000.00 1 年以内 非关联方 采购钢材 主要原材料

天津市长恒润钢

铁贸易有限公司
500,000.02 1 年以内 非关联方 采购钢材 主要原材料

五度智能科技

(徐州)有限公司
450,200.00 1 年以内 非关联方

采购车间除尘设

备及技术服务费
车间配套

合计 3,042,096.17 /
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主要供应商与预付对象不一致，主要原因系公司主要供应商采购 PE 管、钢

板等，其价格波动较大，其采购模式均以现款现货方为主，交付周期很短；公司

预付款供应商采购额较小，以零星采购为主，其备货周期较长。

采购预付款的供应商主要系工程材料提前备货、零星采购钢管价格偏低、海

外进口配件或生产车间配件等，因采购商品价格波动需提前备货且采购量较小，

需通过预付款方式，有其必要性。

（2）与中苏科技采购交易的内容、背景及合理性，是否已交付货物及具体

时间，采购后是否还存在后续加工环节，是否用于对外出售，如已出售，请说

明销售对象及销售定价相关情况，并说明相关采购、销售是否存在商业实质，

说明与中苏科技业务往来挂账存在差异的原因，是否未及时结转成本费用；

中苏科技股份有限公司与公司于2019年11月商业合作，供应工程施工材料，

主要材料为加筋 PE 管、泵房含安装，均于交付当期使用，不存在后续加工环节

及不对外出售；采购业务真实，具备商业实质。

因公司与中苏科技长期商业合作，2023 年公司支付工程材料款后，工程项

目未及时施工，故将其业务往来转入预付账款； 与中苏科技业务往来挂账存在

差异的原因系其中苏科技销售材料时未及时开具增值税发票，公司仅暂估不含税

材料成本所致；公司不存在未及时结转成本费用。

（3）结合供应商筛选标准及新增供应商情况、采购内容及金额差异、新老

供应商预付比例、业务规划调整等，说明预付款项较期初大幅增加的原因及合

理性，新老供应商预付比例是否存在差异及其合理性，是否符合行业惯例，新

供应商与公司或控股股东、实际控制人、董监高等人员有无关联关系或其他安

排。

筛选供应商综合考虑多个关键指标，包括产品质量水平、服务交货能力、价

格水平等；新增供应商主要考虑长期采购通用标准商品，形成相关依赖，缺少议

价能力，故公司主要原材料均选取多个备选供应商所致。
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2023 年度较 2022 年度新增供应商为台州希迈机械有限公司（采购进口减速

机）、天津市长恒润钢铁贸易有限公司（采购钢材），含税采购金额分别为

4,590,000.00 元、530,988.63 元，台州希迈机械有限公司预付款比例 30%，天

津市长恒润钢铁贸易有限公司新钢材供应商，预付款比例为 100%，与原有钢材

供应商付款比例不存在较大差异。

2023年末预付款项较期初大幅增加的原因：除了新增供应商产生的预付款外，

2023年12月钢材等主要原材料市场价格波动，为确保锁定生产成本，大量采购原

材料备货所致；每年春节系公司销售旺季，提前备货符合行业惯例，公司与新供

应商系正常商业采购行为，新供应商与公司或控股股东、实际控制人、董监高等

人员均无关联关系或其他安排。

年审会计师意见：

1、核查程序

我们查阅了报告期内公司主要供应商的采购明细；通过查询国家企业信用信

息公示系统等方式了解主要供应商基本情况；对公司采购部门进行了访谈；取得

了主要供应商的采购合同，核查采购方式及报告期内的变化情况；对主要供应商

履行了函证程序，回函及替代程序确认余额占预付账款余额74.50%；核查了公司

预付款采购材料相关的期后入库情况。

2、核查结论

基于上述执行的审计程序及获取的审计证据，我们认为相关供应商类型符合

行业特点，采有预付模式结算具有必要性。中苏科技采购业务真实具备商业实质。

预付账款余额合理、准确，与公司业务关联，不存在未及时结转成本费用的情况，

符合企业会计准则的规定。新供应商与公司或控股股东、实际控制人、董监高等

人员均无关联关系或其他安排。
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4、关于其他应收款

2023 年末，你公司其他应收款-员工备用金 2,642,257.44 元，期初为

2,070,063.21元，其中应收徐强、杜柯分别为1,000,000.00元、663,200.00 元；

其他应收款-资金往来 1,947,621.92 元，期初为 0元，其中应收张扬 719,964.38

元；其他应收款-代收代付 830,985.36 元，期初为 171,692.85 元。

请你公司：（1）结合业务模式及需求、同行业公司特点等，说明备用金金额

较高的原因，列示主要涉及人员姓名、职务、入职时间、备用金金额、账龄等，

说明备用金金额与具体人员职务的匹配性，是否存在控股股东、实际控制人的关

联方或款项实际流入上述主体，相关内控制度建立及执行情况，是否（曾）存在

备用金未能收回的情形；

（2）说明往来款、代收代付款具体内容，主要款项发生原因、背景、时间、

对手方名称、金额、账龄、回款约定等，相关款项发生是否具备合理性，是否实

际流入控股股东、实际控制人等主体。

请会计师说明：

对上述问题所执行的审计程序、核查范围、比例及结论等，并对相关交易的

真实性、商业合理性发表明确意见。

【公司回复】

（1）结合业务模式及需求、同行业公司特点等，说明备用金金额较高的原

因，列示主要涉及人员姓名、职务、入职时间、备用金金额、账龄等，说明备

用金金额与具体人员职务的匹配性，是否存在控股股东、实际控制人的关联方

或款项实际流入上述主体，相关内控制度建立及执行情况，是否（曾）存在备

用金未能收回的情形；

截至2023年12月31日，公司其他应收款-员工备用金余额2,642,257.44 元，

主要涉及人员四人，金额占比 87.45%，截至 2024 年 6 月 30 日，主要涉及人员

尚有欠款 665,350.00 元，差额部分已报销或者归还，明细情况如下：

序号
员工姓

名
职务 入职时间

备用金金额（截至

2023 年 12 月 31

日）

账龄

截至 2024 年

6 月 30 日余

额

1 徐强 工程项目经理 2019 年 10 月 28 日 1,000,000.00 1-2 年 397,850.00

2 杜柯 工程项目经理 2020 年 12 月 1 日 663,200.00 1-2 年 20,000.00

3 史星硕 工程项目经理 2020 年 5 月 7日 447,500.00 1-2 年 247,500.00
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序号
员工姓

名
职务 入职时间

备用金金额（截至

2023 年 12 月 31

日）

账龄

截至 2024 年

6 月 30 日余

额

4 刘子昂 工程项目经理 2021 年 7 月 14 日 200,000.00 1 年 0.00

合计 2,310,700.00 665,350.00

工程项目经理支取备用金主要系部分工程项目属地采购原材料、支付劳务费，

简单便捷快速，有助于提高工程施工效率，大额备用金均系履行相关审批程序，

与其负责工程项目匹配，且公司财务定期清理备用金；公司已建立相关备用金管

理制度，并严格执行；公司不存在控股股东、实际控制人的关联方或款项实际流

入上述员工；因员工离职、公司存在小额备用金未能收回情况，后续公司将加强

备用金管理制度执行。

（2）说明往来款、代收代付款具体内容，主要款项发生原因、背景、时间、

对手方名称、金额、账龄、回款约定等，相关款项发生是否具备合理性，是否

实际流入控股股东、实际控制人等主体。

截至 2023 年 12 月 31 日，其他应收款-资金往来 1,947,621.92 元，明细情

况如下：

序号 借款人 借款金额 借款日期

2023

年计

息天

数

2023 年利

息（3%）

2023 年 12 月

31 日挂账金

额

回款约定 账龄

1 张扬 700,000.00
2023年 1月 19

日
347 19,964.38 719,964.38

最长不超 24

个月

1 年以

内

2 杜薇薇 200,000.00
2023 年 3 月 7

日
300 4,931.51 204,931.51

最长不超 18

个月

1 年以

内

3 袁敏敏 360,000.00
2023年 3月 23

日
284 8,403.29 368,403.29

最长不超 18

个月

1 年以

内

4 袁敏敏 40,000.00
2023年 4月 19

日
257 844.93 40,844.93

最长不超 18

个月

1 年以

内

5 王皖皖 340,000.00
2023年 3月 23

日
284 7,936.44 347,936.44

最长不超 18

个月

1 年以

内

6 王文莉 120,000.00
2023年 4月 14

日
262 2,584.11 122,584.11

最长不超 18

个月

1 年以

内

7 王文莉 40,000.00
2023年 4月 19

日
257 844.93 40,844.93

最长不超 18

个月

1 年以

内

8 刘贺 100,000.00
2023年 4月 19

日
257 2,112.33 102,112.33

最长不超 18

个月

1 年以

内

合计 1,900,000.00 47,621.92 1,947,621.92
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往来款款项主要系与公司长期合作存在商业合作伙伴相关人员商业往来借

款所致，为提高公司后续业务覆盖面，与信誉良好商业合作伙伴相关人员拆借资

金所致，有助于提升公司商业信誉度及提高后续业务合作议价能力，具备合理性，

不存在流入控股股东、实际控制人等主体。

截至 2023 年 12 月 31 日其他应收款-代收代付余额 830,985.36 元，主要客

户占比 72.22%，明细情况如下：

单位：元

序

号
企业名称 形成时间 款项发生原因及背景 金额 账龄 回款日期

1
常州金坛天鹅喷

灌机械有限公司
2021年6月 合作往来款 400,000.00 3 年 未约定

2

江西省降龙水利

水电建设工程有

限公司

2017 年 12

月
项目合作往来款 100,100.00 7 年 未约定

3 蒋新林 2019年2月
新疆和田华源节水有限

公司股东借款
100,000.00 5 年

待新疆和田

处置后处理

收回借款

合计 600,100.00

代收代付款系主要系与商业合作伙伴保证金、借款等款项，有利于维持业务

及持续良好合作，便于拓展相关业务，具备合理性，不存在流入控股股东、实际

控制人等主体；公司拟于后续积极对账、清理代收代付款项，确保财务数据真实、

准确。

年审会计师意见：

1、核查程序

我们对资金内部控制循环进行了解并执行穿行测试，并对重要的控制点执行

控制测试；对公司实控人及相关人员进行访谈，了解款项发生的原因、背景及用

途等；对主要往来单位及人员履行了函证程序，回函及替代程序确认余额占其他

应收款余额89.13%。

2、核查结论

基于上述执行的审计程序及获取的审计证据，我们认为备用金金额较高的原

因合理，与具体人员职务匹配，不存在控股股东、实际控制人的关联方或款项实

际流入上述主体，相关内控制度已建立但执行有待加强，曾存在小额备用金未能

收回情况。往来款、代收代付款具体内容明确，款项发生合理，未流入控股股东、

实际控制人等主体。




