
关于对杭州博采网络科技股份有限公司的 

年报问询函 

公司一部年报问询函【2024】第 224 号 

 

 

杭州博采网络科技股份有限公司（博采网络）董事会、中喜会计师

事务所（特殊普通合伙）： 

我部在挂牌公司 2023 年年报审查中关注到以下情况： 

1、关于前期差错更正 

你公司于 2023 年 6 月、2024 年 4 月进行前期差错更正，差错

更正的主要原因为总额法与净额法的调整、收入确认时点、暂估等

相调整、营业成本暂估及截止性相关调整、应收账款和应收票据坏

账准备差异调整、重分类差错更正调整等。 

2022 年年审会计师安永华明会计师事务所（特殊普通合伙）对

你公司年报出具无法表示意见，原因包括与上年度财务报表的可比

性，营业收入、应收账款、等函证事项，未回函及回函不符的金额

之和占总函证金额的比例较高等。2023 年中喜会计师事务所（特殊

普通合伙）对你公司财务报告出具带强调事项的无保留意见，强调

事项为因财务报表重述造成对应数据变化。 

请你公司： 

（1）逐项说明两次差错更正具体事项背景、产生原因、更正依

据、影响金额等，说明未能于差错发生期间及时发现以及未能于

2023 年 6 月差错更正时准确更正的原因； 

（2）结合与客户的合作模式、合同条款约定、同行业可比公司



的收入确认方法等，说明差错更正事项中调整收入确认涉及的主要

业务、调整明细、调整原因及依据；报告期内相同业务是否均已采

用一致的收入确认方法，公司如何确保应按照净额法确认的收入已

完整识别及收入的准确性； 

（3）结合业务系统与财务系统的对接情况、财务系统引用业务

系统数据的流程及关键控制环节、业务系统数据的及时性和准确性

等，说明前期差错更正中因收入成本权责发生制调整、客户及供应

商返利调整等错报是否均已整改到位，是否能保证经调整后的财务

报表数据真实、准确、完整。 

请年审会计师： 

（1）说明与前任会计师的沟通情况，是否关注到 2022 年年报

非标意见事项，逐项说明对 2022 年度无法表示意见涉及事项执行的

具体审计程序、获取的审计证据，所获审计证据是否足以消除无法

表示意见内容； 

（2）说明 2021、2022、2023 年涉及的营业收入、应收账款、

合同负债、预付款项、其他应收款等报表项目的函证比例、回函比

例，针对未回函客户及供应商，是否执行有效的替代测试；针对回

函不符事项，如何确保挂牌公司财务数据列报的准确性； 

（3）结合上述回复，说明本期出具的审计意见是否审慎恰当，

是否获取充分适当的审计证据，是否存在为规避挂牌公司被强制摘

牌而出具不恰当审计意见的情况。 

 



2、关于处置子公司 

报告期内，你公司处置了多家子公司，包括南京博风采网络科

技有限公司、杭州力米文化创意有限公司、杭州众磅文化创意有限

公司、杭州博采互动科技有限公司（以下简称博采互动），其中，

处置博采互动交易对手方夏飞燕，工商查询显示，你公司实际控制

人之一胡小飞仍任职博采互动的监事。 

你公司投资收益中披露处置子公司亏损 2,131,809.29 元；现金

流量表中“支付的其他与投资活动有关的现金”处置子公司减少的

货币资金 4,043,671.80 元。 

请你公司： 

（1）结合转让对手方名称、股权处置价款定价依据、处置价款

与处置投资对应的合并财务报表层面享有子公司净资产份额的差

额、股权转让价款的收回情况、丧失控制权时点的确定依据等具体

情况，说明处置子公司的合理性及对价的公允性，以及是否与对手

方存在关联关系或其他利益安排； 

（2）说明博采互动股权转让后，你公司实际控制人之一胡小飞

仍任职监事的商业合理性。 

请年审会计师结合处置投资对应的合并财务报表层面享有子公

司净资产份额的数据，说明处置子公司股权的公允性。 

 

3、关于经营情况 

你公司主营业务收入中，移动广告数据营销服务 2021 至 2023



年实现的营业收入分别为 1,013,354,697.89 元、885,518,285.35 元、

1,158,391,067.12 元，同比变动比例分别为-12.62%、30.82%；互联

网定制技术开发服务 2021 至 2023 年实现营业收入和毛利率均逐年

下降，公司解释主要原因在于非标定制化产品人力成本较高和该业

务受市场因素影响较大。你公司 2022 年前五大客户占比 33.50%，

2023 年前五大客户占比 11.78%。 

请你公司： 

（1）结合业务模式、主要客户构成、销售收入及成本结构、同

行业可比公司情况等，说明互联网定制技术开发服务收入及毛利率

逐年大幅度下降且 2023 年为负数的合理性，是否存在持续下滑的风

险，业务开展的必要性及你公司拟采取的应对措施； 

（2）结合移动广告数据营销服务的业务构成、主要客户基本情

况、客户数量、销售数量及平均单价情况，说明公司相关业务定价

是否符合市场水平，并结合可比公司情况和在手订单情况说明移动

广告数据营销服务业务增长是否具有可持续性； 

（3）说明 2023 年度前五大客户占比下降的原因及合理性，并

列表说明 2023 年度公司对前十大客户的销售内容及合理性、销售规

模、回款情况及销售业务的合作期限，是否存在客户流失的风险。 

 

4、关于应付账款及预付款项、合同负债 

2023 年末，你公司应付账款账面余额为 81,972.17 元，较期初

下降 99.88%，主要系字节授信政策发生变化所致；公司预付账款账



面余额为 76,278,125.93 元，较期初增加 38.72%，主要原因系支付上

游供应商货款增加所致；公司合同负债 49,184,317.81 元，主要系预

收客户的货款增加所致。 

请你公司： 

（1）结合采购模式、采购对象、结算方式、供应商给予的信用

政策等情况，说明报告期末预付账款大幅度增加、应付账款大幅度

下降的原因及合理性，并说明主要预付款项期后结转情况； 

（2）结合业务模式、结算模式、主要交易对象及交易背景说明

合同负债期末余额大幅度增长的原因及合理性。 

 

5、关于其他应收款 

2023 年末，你公司其他应收款账面余额为 67,713,131.91 元，较

期初增加 14.60%，其中应收垫付充值款期末账面余额 28,900,000.00

元，较期初增加 100%；应收供应商返利期末账面余额 22,436,771.06

元，较期初下降 52.19%；应收保证金及押金期末账面余额

15,703,701.17 元，较期初增加 33.99%。 

请你公司： 

（1）结合垫付充值款、保证金及押金涉及的主要对手方、具体

内容、合作模式等，说明应收垫付充值款、应收保证金及押金大幅

度增加的原因及商业合理性，是否涉及关联方资金占用的情况，是

否存在无法收回的风险； 

（2）结合主要供应商给予你公司的返点政策、返点比率、结算



或兑现方式、结算周期、期末应收返利款的主要构成等情况，说明

应收返利款期末余额大幅度下降的原因及合理性； 

（3）结合应收返利款的信用期限、逾期情况、期后兑现情况，

说明相关坏账准备计提的充分性。 

 

6、关于人员变动及期间费用 

你公司运营人员期末在职员工人数 164 人，较期初减少

38.35%，本期新增 244 人，本期减少 346 人；技术人员期末在职员

工人数 42 人，较期初减少 26.31%。 

你公司管理费用本期发生额 30,860,920.62 元，同比增加

18.35%，其中人员费用 19,810,315.42 元，同比增加 73.84%；研发

费用中人员费用本期发生额 11,389,218.44 元，同比下降 42.21%。 

请你公司： 

（1）结合人员变动、薪酬体系、研发项目等情况，说明管理费

用中人员费用大幅度增加、研发费用中人员费用大幅度下降的原因

及合理性； 

（2）说明本期运营人员、技术人员的频繁变动是否符合行业特

征，是否涉及核心人员流失，是否对公司业务产生不利影响，并说

明公司在保持核心人员稳定方面的措施。 

 

 

请就上述问题做出书面说明，并在 8 月 14 日前将有关说明材料



报送我部（nianbao@neeq.com.cn），同时抄送监管员和主办券商；

如披露内容存在错误，请及时更正。 

特此函告。 

挂牌公司管理一部 

2024 年 7 月 31 日 

 


