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青岛德固特节能装备股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2024-011 

投资者关系活

动类别 

 

■特定对象调研          □分析师会议 

□媒体采访              □业绩说明会 

□新闻发布会            □路演活动 

□现场参观             □其他  

参与单位名称

及人员姓名 

海通证券        戴元灿 

时间 
2024 年 8 月 1 日  15：00-16：30 

地点 
德固特会议室 

上市公司 

接待人员姓名 

副总经理、董事会秘书     宋  超 

证券事务代表             赵爽爽 

投资者关系 

活动主要内 

容介绍 

 

1、炭黑领域的发展现状？ 

答：炭黑是全球目前应用广泛的纳米级材料，在轮胎、电池、电子元器、

塑料、化纤、油墨等领域应用广泛。据统计 2023 年全球实际产出产能约 1400

万吨。近年来，新能源汽车行业的快速发展为炭黑领域带来进一步增长空间。

据公司收集的市场信息，未来两年，全球炭黑市场计划筹建新增产能约为 300

万吨，其中海外市场有 130 万吨以上的新增产能项目。公司在炭黑领域具有

领先的技术，可以提供急冷锅炉、吹灰器、空气预热器、过热器、油预热器、

余热回收器、袋滤器、旋转阀、螺旋输送机、进料泵、造粒机、干燥机、斗

提机等全套炭黑生产线用工艺设备。 

2、公司在炭黑行业的地位如何？ 

答：公司在炭黑设备提供领域处于第一梯队，在国际国内市场均有极高

的市场占有率。在国内，公司是黑猫股份（002068）、龙星化工（002442）、

金能科技（603113）、永东股份（002753）、苏州宝化等公司的专业炭黑生产

装备配套供应商。同时，公司产品出口至美国、加拿大、德国、法国、意大



利、巴西、印度、澳大利亚、日本、韩国等 30 多个国家和地区，拥有全球销

售网络及合作伙伴，是美国卡博特、德国欧励隆、印度博拉等跨国公司的全

球设备配套供应商，全球产能前十大炭黑生产商均为公司客户。 

3、如何看待公司在国际市场的前景？ 

答：公司始终坚持“国际化”战略，营业收入中超过 50%为海外订单。

公司产品研发和市场战略主要聚焦中高端设备市场，在国际市场的发展前景

广阔。与欧美等发达国家的竞争对手相比，公司凭借较低的用工成本、较短

的产品交付周期、快速的服务响应速度、优良的产品质量、优势的产品价格

赢得了发达国家客户的广泛认可，从而取得了较高的市场占有率；在非发达

国家市场上，对于中高端设备产品由于客户国家中高端钢铁材料短缺，供应

链、技术和质量相比国内较弱，公司凭借国内发达的供应链资源，优质的产

品质量和技术优势，在该类国际中高端市场拥有较强的竞争力。 

4、公司对海外市场的开发模式是怎样的？？ 

答：公司对海外客户的开发主要有以下几种方式:（1）参加海外展会，与

客户面对面建立联系；（2）通过相关数字化平台开拓新的海外客户；（3）通

过现有海外客户对公司和公司产品的口碑传播；（4）建立海外代理渠道，帮

助公司进行市场推广，未来公司将进一步探讨在海外建立办事处来进行市场

开拓的可能。 

5、公司产品的更新周期是多少？ 

答：公司定制化压力容器遵循国际或国内标准设计，设计寿命一般为 8-12

年；公司超高温换热设备由于设备回收能效高，但运行工况苛刻，更新周期

根据下游公司具体工艺的不同和应用情况的不同而有所差异，一般约为 3-8

年。 

6、公司现阶段主要发展路径是什么？以及拓展新路径的思路是什么？ 

答：公司将紧抓“双碳”战略机遇，聚焦节能环保、减排、减碳、可持

续发展相关市场领域，在稳固传统优势行业地位的基础上，积极开拓污泥处

理、废旧轮胎裂解处理、煤炭清洁利用等公司成熟技术的外延应用场景。发

挥“保龄球效应”，借助与各行业头部企业、一流研发机构的合作机会，探索

新的合作与服务模式，发挥产品应用在新行业的示范效应，为迅速打开新市



场和业绩的快速增长奠定基础。公司现有产能虽然仍有可突破的空间，但目

前公司整体产能趋于饱和，未来公司会探索进一步扩充产能，优化生产工艺，

降本增效，实现公司的快速发展目标。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2024 年 8 月 1 日 

 


