
证券代码：300486                                   证券简称：东杰智能 

东杰智能科技集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                    编号：2024-003号 

投资者关系活

动类别 

□ 特定对象调研    电话会议 

□ 媒体采访        业绩说明会 

□ 新闻发布会      路演活动 

 现场参观        

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

 

参与单位名称

及人员姓名 

华安证券研究员胡倩倩 

江西瑞奇期货研究员刘期彧 

高腾基金研究员吕栋 

永诚保险研究员王艺群 

鼎诚人寿研究员翁欣 

东海证券研究员张洺萁 

海通期货研究员周水松 

国信证券研究员章耀 

东方财富证券研究员朱张元 

时间 2024年 8 月 6日 (周二) 下午 16:00-17:30 

地点 东杰智能科技集团股份有限公司 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理董秘张新海、财务总监张路、证券部经理阴旭光 

投资者关系活动主要内容介绍 

一、请介绍一下公司业务模式。 

公司各类产品的销售主要为直接向客户销售，具体业务中可分为向最终用

户销售或向项目合作方销售。与项目合作方签订销售协议的情况主要分为两



种：一种系最终用户为了使沟通交流更为顺畅，会倾向于选择具有良好合作经

验的牵头公司，另一种系通过参加招投标取得。公司产品在销售方式、定价方

式、收款方式、验收依据等方面不存在明显差异。 

1. 定价方式 公司订单大多通过招标取得，合同定价一般以中标价格为

准，市场化程度较高。对公司来讲，销售定价系采用成本加成方式，按照合理

预期的市场供求关系、约定的制造安装进度对项目成本进行估算，考虑项目的

技术难度、合同规模、产能利用程度、争取订单的难易程度等因素，在估算成

本的基础上再加上合理利润的方式来确定产品投标报价，并根据竞标确定的价

格与客户签署销售合同。  

2.收款方式一般情况下，公司的结算方式为“预收合同款+发货款+终验收

款+质保金”，该模式亦是行业典型的结算方式，代表性的收款模式为

“3:3:3:1”，即在合同与协议签订生效后，客户支付合同总金额的 30%左右作

为合同预付款；主要设备制造完成，发货前后客户支付合同总金额的 30%；经

客户终验收合格，客户支付合同总金额的 30%；客户在产品使用过程中，若未

发现质量问题，则一般在项目质保期（通常为 1 年）满后支付合同总金额的

10%。以上为较具代表性的一种收款模式，每个合同签订中的时间节点和款项

支付的具体比例可能在此基础上有所调整，如“2:3:2:2:1”的模式，或 

“3:2:2:2:1”的模式等。公司作为客户的设备供应商，提供的产品多数系承

担客户整线连续生产中的部分生产环节的工艺线或工艺单元，销售合同一般约

定终验收合格后 1个月内收取合同总金额的 30%、终验收后 1年后收取合同总

金额的 10%。但在实践中，国内客户一般会在其整条生产线验收通过后才会启

动对各供应商的付款程序，此外部分客户因自身原因导致实际付款周 期长于

合同约定的付款周期，综上因素直接导致公司对客户的终验收款（合同总金额

的 30%）回款较慢，但公司从有利于维护客户关系角度以及结合对客户历史上

的合作情况综合分析，通常给予客户适当的付款弹性时间。  

3.验收方式 公司向最终用户进行直销的，由公司负责安装调试，由最终

用户进行终验收。公司向项目合作方进行直销的，大部分由公司负责安装调试，

由项目合作方进行终验收；少部分情况由于最终用户在国外，按合同约定不需

要由公司负责安装调试，以产品送达合同约定地点（包括但不限于工厂交货），



经验收并取得验收单后完成产品权利义务的转移。 

二、公司订单情况怎么样？ 

   目前公司签订的订单与上年同期相比保持稳定状态。与往年相比，今年新

签订单中大金额订单数量明显增加，公司聚焦“大行业、大客户、大订单”的

战略已见成效。 

三、请介绍一下公司订单的获取方式以及订单交付周期。 

公司所处行业市场化程度较高，公司获取订单的主要方式通过公开招投标

形式，部分订单通过议标方式获得。 

公司从项目中标、签订合同、收到预付款后，公司组织生产、安装、调试、

验收，在项目规模、工艺要求、甲方配合程度等各方面因素的影响下，整体交

付周期有所不同，绝大部分项目周期为 6-18 月。 

四、2023 年公司对威马计提了大额减值，2024 年还会计提吗？ 

2023年受威马汽车重组影响，公司公司基于谨慎性原则对威马汽车的应

收账款按单项计提坏账损失。针对威马汽车集团的预重整及重整申请，公司

在 2023年 11月分别向黄冈市中级人民法院和上海市第三中级人民法院指定

的重整管理人递交了债权申报资料，均已被受理。结合同行业或相关行业历

史数据，在破产重整的情况下，预计供应商等普通债权人仍有望实现 30%以

上的清偿回收比例。因此，公司在 2023年第四季度对上述威马汽车集团成员

客户按 70%的比例补充计提了单项减值损失。2024年公司将密切关注威马汽

车集团破产重整程序的后续进展，遵照会计准则，并结合相关专业机构的专

业意见判断坏账计提的时点及金额。 

五、公司授信情况及额度使用情况。 

公司 2024年 4月 24日披露过《关于公司及子公司向银行申请综合授信额

度及担保事项的公告》，公司预计 2024年度向银行等金融机构申请不超过 15

亿元人民币的综合授信额度。依据公司披露的 2024 年第一季度报告显示，公

司短期借款期末余额 2.03 亿元。后期公司的具体融资金额，请关注公司披露



的 2024年半年度报告。 

六、公司控股股东对公司起到了什么作用。 

淄博匠图恒松控股有限公司作为专业管理人，赋能举措包括以下部分：（1）

提升公司战略能力。通过帮助公司建立了未来的发展战略，进行了市场聚焦，

并已经取得初步成效。（2）对标国际化的企业治理和管理水平，帮助公司从

研发到交付进行全链条的流程梳理。（3）国资信用资源支持，帮助整合控股

股东的金融资源，探索金融赋能模式开拓市场。 

七、竞争情况如何。 

公司在系统集成能力、多年项目经验、市场及客户资源、科技创新及知识

产权等方面具有核心竞争优势。鉴于目前国内整体市场环境，竞争较为激烈。

公司逐步将竞争优势发力于海外市场。 

附件清单（如

有） 

无 

 


