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证券代码：002101                                   证券简称：广东鸿图 

 

广东鸿图科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2023-02 

投资者关系活动

类别 

 

■特定对象调研□分析师会议 

□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

华泰证券 

时间 2024 年 8 月 8 日上午 

地点 广东鸿图四楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书曾文雯 

运营总监宁鸿志 

压铸（本部）副总经理曹锡永 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、2023 年定增之后，公司金利工厂、天津工厂目前大概的状

态，以及产能利用率、设备转固的状态如何？如果天津工厂达到满

产，总产值预计能有多少？武汉工厂（二期）的情况如何？ 

答：大部分大型压铸机已经转固。天津工厂今年 3月份已经投

产，预计下半年产能会逐步提升；天津华北一期达成后预计年营业

收入可达到 5亿元以上。金利二期预计今年年底基本完成主体工程

建设；武汉二期去年已经启动了部分设备投资，该部分设备现已投

产。 

2、公司海外建厂的进度如何？目前海外建厂的目标客户群体

的情况如何？是压铸和内外饰板块同步开展吗？ 

答：公司海外项目的选址正在论证中，除了北美、墨西哥之外，
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我们在东南亚和欧洲地区都有开展前期调研论证工作，目前正结合

客户订单情况进行整体推进。 

海外建厂的目标是覆盖北美三大车厂及国际汽车零部件集团，

公司将根据海外建厂的进度，考虑转移相关订单，若成功落地会将

现有部分出口产品转移至海外生产。公司两个业务板块都会对海外

布局产能进行研究论证，出海的方式也会考虑建厂、并购等多种途

径。 

3、公司目前北美业务收入占比是多少？公司前五大客户中有

哪些是属于北美业务的？ 

答：公司出口业务约占整体营收的 20%，其中出口北美地区的

业务收入约占出口业务的 90%；按客户系列统计，通用是公司前五

大客户之一，包括了其在国内外的业务。 

4、公司两个业务板块对于提升新能源车型业务收入占比有什

么计划吗？现在轻量化方面的竞争越来越激烈，公司在找新能源车

型客户方面有什么规划吗？ 

答：公司压铸板块新能源车型的业务收入占比去年约 25%，今

年全年的目标是大于 30%，我们的总体目标是 2025 年两个板块加起

来超过 50%。 

现在新能源车企确实比较多，品牌也很多，在市场规划方面，

公司一般会根据客户的发展前景来选定或绑定一部分客户，有针对

性地重点做产品开发，或聚焦部分产品。除了新势力品牌外，自主

品牌的新能源车型也是我们的重点方向之一。 

基于目前新能源车企带来的整个汽车行业的内卷，我们作为有

三十多年经验的汽车零部件企业，在优化内部管理方面还是有信

心，也有措施去应对。 

5、请公司分享一下今年与一体化压铸及轻量化相关的新客户、

新订单、新合作情况，以及一体化压铸产品的毛利情况 

答：从整体销售情况来看，今年的重点还是在一些自主品牌的

车企，比如比亚迪、奇瑞等。关于一体化压铸，我们目前有四台超

大型压铸设备在生产已量产的项目产品，分别对应四款车型；同时
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也有新的产品和客户处于定点阶段，目前广州工厂的产能利用率已

达 80%，近乎满负荷。公司与新能源车企的头部基本都有合作，也

在对接海外北美的头部车企，目前海内外都有新能源汽车相关的布

局和业务开展。 

对整个一体化压铸来讲，毛利情况取决于整个生产工艺的策

划，刚量产阶段可能产品盈利水平相对较低，但产品的整个生命周

期内有很大的提升空间。我们产品目前的良品率、量产情况都对标

行业最优的参数，一体化压铸的产品项目达产之后利润率不会比传

统压铸件低太多。 

6、公司内外饰板块目前的盈利情况、转型情况如何？ 

答：我们预期内外饰板块今年收入比去年会有较好增长，但还

要看下半年的实际经营情况。在产品结构上，正在从传统汽车格栅

向新四化产品的转型，内外饰板块目前新能源车型的占比已超 25%，

从现有产能来看可以达到满产。内外饰板块的增长动力在于产品结

构的优化，目前光电一体化产品已得到客户的认可；同时公司也在

考虑用资本手段给内外饰板块进一步赋能。 

附件清单（如

有） 

 

日期 2024 年 8 月 8 日 

  

 


