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四川国光农化股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

 编号：2024-028 

投资者关系 

活动类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（     ） 

活动参与人员 

东北证券股份有限公司                 孙鹏程 

上海东方证券资产管理有限公司         向仕杰 邢瑶 

上海光大证券资产管理有限公司         何伟 

国联基金管理有限公司                 杨佳 

杭州巨子私募基金管理有限公司         江源 

阳光资产管理股份有限公司             张学鹏 

中金基金管理有限公司                 邢瑶 

国光股份           董事会秘书        颜铭 

时间 2024 年 8月 19日下午 

地点 公司龙泉办公区 

形式 电话会议 

交流内容及具

体问答记录 

一、公司董事会秘书颜铭向证券、投资机构介绍公司 2024 年上半

年经营情况 

公司 2024年上半年实现营业收入 10.42亿元，同比增长 9.31%，

实现归属于上市公司股东的净利润 2.17 亿元，同比增长 28.86%；

实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润2.14亿元，

同比增长 31.18%。公司上半年综合毛利率为 46.61%，同比增长

5.08%。公司上半年农药收入是 7.25 亿元，同比增长 8.95%，肥料

收入 2.78 亿元，同比增长 10.34%。从销售量来看公司上半年农药

肥料总共销售 6.4万吨，同比增长 21.47%。公司计划半年度向全体
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股东每 10 股派发现金红利 3.00 元（含税）。 

二、沟通交流情况 

问 1：导致公司净利润增长的因素有哪些？ 

    答：今年上半年原材料价格下降对公司净利润有一定影响，但

公司净利润增长速率大于原材料下降速率，所以其增长是由多种因

素共同作用：一、公司一直以来以调节剂作为核心产品，是国内植

物生长调节剂登记品种最多的企业，也是国内植物生长调节剂制剂

销售额最大的公司。今年上半年，公司调节剂收入占比提升，与 2023

年同期相比增幅较为明显。二、调节剂产品中收入结构中，高毛利

调节剂收入占比进一步提升。三、公司采用科学的管理模式，优化

管理制度，实施高效管理措施，实现降本增效。 

问 2：调节剂的销售增长是否会带动各类产品销量增长？ 

答：公司产品品类比较齐全，公司的作物全程方案包含植物生

长过程中需要使用的各种农药及肥料，能带动各种产品的销量增

加。同时为满足不同用户需求，除全程方案外，公司还推出了植保

方案、调肥方案、调控方案+等解决方案，能够有效带动其他产品

销量增长。今年上半年，肥料类产品增长较为明显，从收入端来看

营收为 2.78亿，增长达到 10.34%。 

问 3：渠道商推广全程方案积极性如何？ 

答：全程方案可以形成差异化竞争，有利于经销商（零售商）

自身的发展。公司产品+技术+服务的营销模式为经销商（零售商）

能帮助他们稳定种植户、提升自身技术服务水平，所以渠道商积极

性还是比较高。但是由于我公司以植物生长调节剂为主的解决方案

应用技术要求较高，因此，技术能力、服务意识、服务能力强的渠

道商是我们重点发展的客户。 

问 4：公司目前全程方案推广进度如何？未来有何规划？ 

答：公司今年开始在大田作物上推广作物全程解决方案，从今

年推广的情况来看，可以大幅提高公司产品单亩销量，有较好前景。

未来公司将以植物生长调节剂为核心，一方面为种植户提供多样化

的解决方案，除了全程解决方案外，提供植保方案、调肥方案、调

控方案+等；另一方面，国光作物技术调控研究院将继续提供并完



  四川国光农化股份有限公司                                         投资者关系活动记录表 

 

善更多作物的解决方案，覆盖更多的作物。目前，2024年小春作物

的全程解决方案推广会正在以各种方式进行，从推广的效果来看，

较 2023 年小春作物解决方案的推广情况好。 

问 5：全程方案推广采取怎样的模式？ 

答：作物全程解决方案模式由公司技术营销人员、经销商、零

售商共同完成，采取实地巡田服务+线上实时服务的技术服务模式

与农户实时对接，通过分工合作、双向协同，及时帮助种植户解决

作物管理过程中遇到的问题。 

问 6：公司如何实现销售？ 

答：公司以技术服务为切入点，一方面通过开展不同层次的技

术培训，对经销商、零售商、用户进行产品知识培训、营销知识培

训、作物种植管理培训的专业培训，另一方面公司的技术营销人员

到田间地头开展种植技术示范推广、观摩会、测产会。通过各种会

议推动产品销售。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

公司不存在应披露而未披露的重大信息。 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无。 


