
 



第一节 重要提示 

1.1 本半年度报告摘要来自半年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，

投资者应当到北京证券交易所网站仔细阅读半年度报告全文。 

 

1.2 公司董事、监事、高级管理人员保证本报告所载资料不存在虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，

并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任 

公司负责人陆建红、主管会计工作负责人孙小兰及会计机构负责人（会计主管人员）尹娟保证半年

度报告中财务报告的真实、准确、完整。 

1.3 公司全体董事出席了审议本次半年度报告的董事会会议。 

1.4 本半年度报告未经审计。 

1.5 权益分派预案 

□适用 √不适用  

 

1.6 公司联系方式 

董事会秘书姓名 冯锦侠 

联系地址 江苏省常州市新北区新竹二路 106、108号 

电话 0519-85136128 

传真 0519-85136118 

董秘邮箱 fjx@laisai.com 

公司网址 http://www.laisai.com 

办公地址 江苏省常州市新北区新竹二路 106、108号 

邮政编码 213031 

公司邮箱 laisai@laisai.com 

公司披露半年度报告的证券交易所网站 www.bse.cn 

 

第二节 公司基本情况 

2.1 报告期公司主要业务简介 

（一）公司主营业务 

莱赛激光专注于激光测量与智能定位领域产品的研发、生产和销售，是激光测量与智能定位应用领

域整体解决方案提供商。经过二十多年的深耕，公司已发展成激光发射、激光接收、激光测距、距离传

感与控制、水平度和角度传感与控制等产品制造商。公司是中国电子仪器行业协会会员单位、中国地理



信息产业协会会员单位、中国测绘地理信息技术装备展览会联盟理事单位和常州市电子信息产业协会副

会长单位，公司实际控制人陆建红、张敏俐和公司员工金中义主要负责起草了国内激光扫平仪（JB/T 

11666-2013）和激光标线仪（JB/T 11665-2013）两项行业标准。 

公司已拥有建筑激光定位、工程激光智能定位、激光测量与传感等多个系列产品，能够提供施工现

场的实时测量数据（如高精度的水平度、垂直度、坡面度、距离、角度等），广泛应用于建筑装饰测量、

工程道路施工、精准农业、管道矿道施工、工业设备安装、远距离避障和远程目标定位等领域。目前，

公司产品销往全球多个国家及地区，包括欧洲、美国、加拿大、日本、澳大利亚以及东南亚等，同时实

现国内 31 个省、直辖市、自治区和大部分市级销售网络的覆盖。此外，公司立足于中高端市场，拥有

“莱赛”自主品牌，公司被认定为国家级专精特新“小巨人”企业、江苏省“专精特新”中小企业、国

家高新技术企业、江苏省激光测量仪器工程技术研究中心、常州市工业设计中心、常州市企业技术中心。

未来，公司将围绕市场发展需求，充分发挥核心技术优势，把高效创新作为可持续发展的关键动力，推

动激光测量和智能定位应用领域的发展，进一步为用户提升精准高效的智能化作业体验，持续以科技创

新点亮行业未来。 

（二）公司主要产品或服务 

报告期内，公司主要产品可分为建筑激光定位、工程激光智能定位、激光测量与传感产品三大系列，

产品基本情况如下： 

1、建筑激光定位 

建筑激光定位系列产品作为专业的激光仪器，主要包括激光标线仪和数字水平尺，广泛应用于建筑

施工和室内装潢等场景，且不同型号产品可为各种施工工序提供不同的施工基准，满足施工现场的使用

要求。 

2、工程激光智能定位 

工程激光智能定位系列产品包括激光扫平仪、激光控制器、激光探测器、卫星导航定位系统等。该

系列产品适用于建筑机械在大规模掘土和路基整平等场景中自动控制机械部位，或用于农用排水和土地

整平机械，为地面的自动整平提供了快速且准确的水平基准，为智能机械控制和精准农业测量与定位提

供整体解决方案。 

3、激光测量与传感 

激光测量与传感系列产品主要包括激光测距仪、测量仪、管道仪，应用于室内装潢、测量工程、建

筑工程等场景，同时还可应用于水文航道测量、电力林业测量。 

4、其他 



公司其他类产品主要为激光仪器设备的相关配件等。配件包括塔尺、激光光源、三脚架等，主要搭

配激光扫平仪、激光标线仪等测量仪器设备使用。 

（三）公司主营业务收入构成 

报告期内，公司的主营业务收入主要来自建筑激光定位、工程激光智能定位两类产品，两者每年合

计贡献的收入比例均超过 85%。 

（四）公司主要经营模式 

报告期内，公司主要通过研发、生产和销售各类激光测量和智能定位相关产品获取合理的营业利润。

凭借自身品牌优势和较高的行业地位，公司不断巩固和开发市场资源，根据客户需求研发新产品和技术，

科学合理组织生产运营。同时，公司紧随激光测量和智能定位领域的前沿技术并结合具体应用前景，通

过自主研发和技术创新的方式，不断引领开发满足市场需求的各类建筑激光定位、工程激光智能定位、

激光测量与传感等产品及解决方案，具备良好的业绩成长空间和利润增长点。 

1、研发模式 

公司采取自主研发模式，根据不断变化的市场需求、客户反馈及行业技术发展趋势等情况，结合公

司拥有的激光技术与光机电一体化技术、智能数字技术、应用软件多方面的核心技术优势，持续优化产

品、更新换代、延长产品的市场生命周期，并在此基础上不断创新、延伸和拓展产品链，形成在激光测

量和智能定位领域独特的、可持续发展的产品体系和研发模式。报告期内，公司研发流程包括制定研发

方案、样机试制评审、小批量试产及批量上市阶段。 

（1）研发项目确认及研发方案制定 

通过综合分析市场调研情况、客户信息反馈、行业技术发展、公司战略定位及国家、省市科技发展

项目等信息确定公司研发项目，由公司研发部组织成立研发项目小组、开展研发方案制定、项目研发费

用预算及方案评审等工作，方案评审分别从市场定位、技术可行性、工艺标准化、成本控制及客户体验

等角度对项目方案提出改进完善建议，并形成方案评审报告。 

（2）样机设计、试制和评审 

研发项目小组根据评审报告完善研发方案，修正方案评审通过后即进入样机设计和试制阶段，完成

样机试制后即对其进行性能试验及技术指标检验，出具样机评审报告。根据评审报告对样机不断的测试

改进，使产品性能更加完善、更加符合设计目标。样机评审通过后需对改进后的相关技术文件进行归档，

保持技术开发资料的完整性和可塑性，也是建立通用技术标准资料库的基本素材。 

（3）小批量试产及批量上市 

样机评审通过后即进入新品小批量试产阶段，试产由研发部门和生产工厂共同完成，是新品首次正



式进入生产流水线的阶段，该阶段主要测试产品的稳定性、生产质量达标情况、生产工艺的便利性及发

现潜在隐患等，是产品批量上市前的重要控制环节。经过该阶段，各项指标达标后即可批量上市。 

2、采购模式 

报告期内，公司主要采购电子元器件、金属加工件、电池及附件、包装材料、橡塑件、光学件等，

采购模式包括“预测定采”模式和“以销定采”模式。“预测定采”模式主要针对采购周期长、采购难

度大的原材料采购，如专用金属加工件、进口电子元器件等材料，营销中心依据上年度该型号产品实际

市场销售量进行安全库存的预测，当该类材料低于安全库存时下达预测采购订单；“以销定采”模式以

实际销售订单为依据，制定采购计划，保证原材料供应。采购物资送达后均需进行质检，检验合格即可

办理入库手续，完成采购流程。 

此外，公司建立了较为完善的供应商管理制度，对供应商的选择过程及标准进行评估。公司每种原

材料选取多家供应商，其中新供应商对其人员、资质、年限、合作等情况进行评审，并选取其产品样品

交由品管部进行质量检验；对于现有供应商，公司从送货质量、交期、价格及配合度方面对其进行年度

考评。报告期内，公司与大部分供应商均保持长期稳定的合作。 

3、生产模式 

报告期内，公司生产模式可分为自主生产和外协生产。自主生产模式下，由公司直接根据生产需求

向原材料和零部件供应商进行直接或者定制采购；外协生产模式下，公司会将一些非核心的工序委托外

协加工企业进行加工，主要有金属加工件加工、电路板焊接、喷漆等工序。 

公司以客户的需求为导向，主要采取“以销定产”的生产组织模式。生产中心根据营销中心提供的销售

订单制定生产计划，并以生产任务单的形式下达至工厂执行，并全程跟踪生产任务单的执行情况。工厂

完成产品总装和调试后，按标准组织出厂检验，合格品入成品库，不合格品退回重新组织生产后再提交。 

4、销售模式 

报告期内，公司销售模式分为 ODM 模式、OEM 模式、经销模式和直销模式。公司设置营销中心负责

产品的销售，其中境内市场以经销模式为主，海外市场以 ODM模式为主。 

（1）ODM模式 

客户根据当地市场需求制定产品的规格和要求，委托公司进行研发、设计和生产，公司通过结合自

身的技术实力和客户的不同需求组织生产，最后根据客户需求喷涂其指定的商标图案，检验合格后交付

至客户。 

（2）经销模式 

报告期内，公司国内市场覆盖 31个省、直辖市、自治区和大部分市级销售网络，产品涉及建筑激光



定位、工程激光智能定位等多个系列。由于销售范围较广且产品市场需求旺盛，因此针对国内市场，公

司主要采用经销模式以保障各区域的产品供应。通常情况下，经销商通过展会、公司官网、新品发布会

等多种渠道与公司建立合作关系。公司产品交付经销商后，由经销商负责对产品质量进行验收，除非公

司过错造成合同无法执行，否则不予退款退货。因此，发行人的经销模式属于买断式销售。 

除 ODM 和经销模式之外，公司销售还存在少量 OEM 和直销模式。OEM 模式即根据客户提供的设计方案图

纸，同时结合外壳、机芯等方面的特殊要求，为其提供定制化产品。直销模式通常以公司官方网站、中

国进出口商品交易会、线上平台等渠道进行推广，直接销售至终端客户。 

5、公司采用目前经营模式的原因、影响经营模式的关键因素及未来变化趋势 

公司目前采用的经营模式是在结合所处行业特点、产业链上下游发展情况、行业技术变化及生产方

式等多种因素综合考虑后确定。公司根据自身经营管理经验及科学的管理方式，形成了现有的采购、生

产、销售及研发模式，符合自身发展需要及行业特点。报告期内，公司经营模式及影响经营模式的关键

因素保持稳定，均未发生重大变化，且预计未来一段时间内也不会发生重大变化。 

（五）公司主营业务、主要经营模式及主要产品和服务的演变情况 

公司自成立以来始终专注于激光测量和智能定位仪器设备的研发、设计、生产及销售，凭借不断提

升的研发创新能力以及二十多年来深厚的品牌优势，立足于建筑激光定位、工程激光智能定位以及激光

测量与传感市场，助力建筑工程施工现场的测量、找平、放样等环节。同时，公司紧跟行业发展趋势，

持续聚焦行业前沿技术，在巩固原有市场的基础上进一步开发新产品、探索新领域，不断提升自身的市

场地位。 

经过二十多年的深耕，公司产品线已由最初的激光水平尺、激光测距仪、激光标线仪、激光扫平仪

逐步扩展至激光探测器、工程机械控制器、激光全站仪、激光超站仪、数字激光探测器、智能激光摊铺

机、智能激光平地机等自动化、数字化水平更高的产品。公司研制的多类产品为国内第一代自主创新产

品，成功实现了我国在激光测量和定位仪器领域的突破。 

报告期内，公司主要产品、主营业务未发生重大变化。 

 

2.2 公司主要财务数据 

单位：元 

 本报告期末 上年期末 增减比例% 

资产总计 437,530,735.97 443,584,922.47 -1.36% 

归属于上市公司股东的净资产 359,117,465.33 356,843,015.77 0.64% 

归属于上市公司股东的每股净资产 4.54 6.21 -26.89% 

资产负债率%（母公司） 17.81% 19.43% - 

资产负债率%（合并） 17.92% 19.55% - 



  本报告期 上年同期 增减比例% 

营业收入 80,726,505.93 128,688,692.11 -37.27% 

归属于上市公司股东的净利润 3,321,044.53 15,985,691.33 -79.22% 

归属于上市公司股东的扣除非经常

性损益后的净利润 

1,294,005.13 14,201,233.38 -90.89% 

经营活动产生的现金流量净额 -12,809,176.41 -17,249,493.48 -25.73% 

加权平均净资产收益率%（依据归属

于上市公司股东的净利润计算） 

0.90% 7.29% - 

加权平均净资产收益率%（依据归属

于上市公司股东的扣除非经常性损

益后的净利润计算） 

0.35% 6.48% - 

基本每股收益（元/股） 0.04 0.28 -85.71% 

利息保障倍数 - - - 

 

2.3 普通股股本结构 

单位：股 

股份性质 
期初 本期 

变动 

期末 

数量 比例% 数量 比例% 

无限售

条件股

份 

无限售股份总数 18,208,334 23.75% 3,550,000 21,758,334 27.35% 

其中：控股股东、实际控制人 0 - 0 0 - 

      董事、监事、高管 0 - 0 0 - 

      核心员工 0 - 0 0 0% 

有限售

条件股

份 

有限售股份总数 58,458,333 76.25% -675,000 57,783,333 72.65% 

其中：控股股东、实际控制人 38,500,000 50.22% 0 38,500,000 48.40% 

      董事、监事、高管 7,350,000 9.59% 0 7,350,000 9.24% 

      核心员工 0 - 0 0 - 

     总股本 76,666,667 - 2,875,000 79,541,667 - 

     普通股股东人数 4,545 

 

2.4 持股5%以上的股东或前十名股东情况 

单位：股 

序

号 

股东名

称 

股东性

质 
期初持股数 持股变动 期末持股数 

期末持 

股比例% 

期末持有限

售股份数量 

期末持有

无限售股

份数量 

1 陆建红 
境内自

然人 
19,825,000 0 19,825,000 24.9240% 19,825,000 0 

2 张敏俐 
境内自

然人 
18,675,000 0 18,675,000 23.4783% 18,675,000 0 

3 

常州市

莱赛投

资合伙

企业

境内非

国有法

人 

5,000,000 0 5,000,000 6.2860% 5,000,000 0 



（有限

合伙） 

4 金中义 
境内自

然人 
2,800,000 -1,000 2,799,000 3.5189% 0 2,799,000 

5 朱明 
境内自

然人 
2,600,000 0 2,600,000 3.2687% 2,600,000 0 

6 徐奕飞 
境内自

然人 
2,500,000 0 2,500,000 3.1430% 2,500,000 0 

7 孙小兰 
境内自

然人 
2,250,000 0 2,250,000 2.8287% 2,250,000 0 

8 

国泰君

安证券

资管－

招商银

行－国

泰君安

君享北

交所莱

赛激光

1号战

略配售

集合资

产管理

计划 

其他 1,373,620 0 1,373,620 1.7269% 1,373,620 0 

9 

上海晨

鸣私募

基金管

理有限

公司－

晨鸣

13号

私募证

券投资

基金 

其他 1,236,260 0 1,236,260 1.5542% 1,236,260 0 

10 壮卫峰 
境内自

然人 
1,000,000 0 1,000,000 1.2572% 1,000,000 0 

10 孙仅 
境内自

然人 
1,000,000 0 1,000,000 1.2572% 1,000,000 0 

合计 58,259,880 -1,000 58,258,880 73.24% 55,459,880 2,799,000 

持股 5%以上的股东或前十名股东间相互关系说明： 

股东陆建红与张敏俐:一致行动人; 

股东常州市莱赛投资合伙企业(有限合伙):陆建红控制的合伙企业; 

股东壮卫峰与孙仅:持股数相同，同为前十名股东。 

 



持股 5%以上的股东或前十名股东是否存在质押、司法冻结股份  

□适用 √不适用  

 

2.5 特别表决权安排情况 

□适用 √不适用  

 

2.6 控股股东、实际控制人变化情况 

□适用 √不适用  

 

公司不存在控股股东，公司实际控制人为陆建红、张敏俐，陆建红与张敏俐是一致行动人，公司2023

年12月28日上市及超额配售选择权行使并新增发股份后，陆建红、张敏俐直接持有公司股份合计占比为

48.4023%；此外，陆建红持有莱赛合伙21.257%合伙份额并担任执行事务合伙人，通过莱赛合伙间接控

制公司6.2860%的股份。陆建红、张敏俐通过直接及间接方式合计控制公司54.6883%股份。 

报告期内，公司控股股东、实际控制人均未发生变化。 

 

2.7 存续至本期的优先股股票相关情况 

□适用 √不适用  

2.8 存续至半年度报告批准报出日的债券融资情况 

□适用 √不适用  

 



第三节 重要事项 

3.1 重要事项说明 

不适用 

 

3.2 其他事项 

事项 是或否 

是否存在股东及其关联方占用或转移公司资金、资产及其他资源的情况 □是 √否  

是否存在资产被查封、扣押、冻结或者被抵押、质押的情况 √是 □否  

 

3.2.1. 被查封、扣押、冻结或者被抵押、质押的资产情况 

单位：元 

资产名称 资产类别 
权利受限类

型 
账面价值 

占总资产的比

例% 
发生原因 

货币资金 流动资产 
其他（保证

金） 
17,657,287.55 4.04% 签发银行承兑汇票 

总计 - - 17,657,287.55 4.04% - 

 

资产权利受限事项对公司的影响： 

截止 2024年 6月 30日，本公司货币资金中保证金主要用于签发银行承兑汇票支付供应商货款，对

公司无重大影响。 

 

 


