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证券代码：002043                                     证券简称：兔宝宝 

德华兔宝宝装饰新材股份有限公司 

投资者关系活动记录表                                               

编号：2024-004 

投资者关系活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            ☑电话交流会议 

参与单位名称 

长江证券股份有限公司、广发证券股份有限公司、国泰君安证券股份有限公司、天

风证券股份有限公司、西部证券股份有限公司、国信证券股份有限公司、财通证券

股份有限公司、德邦证券股份有限公司、国联证券股份有限公司、中国银河证券股

份有限公司、工银瑞信基金管理有限公司、鹏华基金管理有限公司、华宝基金管理

有限公司、中国国际金融股份有限公司、海富通基金管理有限公司、国泰基金管理

有限公司、易方达基金管理有限公司、汇添富基金管理股份有限公司、富国基金管

理有限公司、华富基金管理有限公司、诺安基金管理有限公司等 98 位投资者。 

时间 

2024年 8 月 28日 

地点 

线上电话会议 

上市公司接待人员姓名 

副总经理兼董事会秘书丁涛、财务总监谢新 

投资者关系活动主要内容介绍 

一、公司 2024 年半年报数据解读 

2024年上半年公司实现营业收入 39.08亿元，同比增长 19.77%；实现归属于上

市公司股东的净利润 2.44 亿元，同比减少 15.43%（去年上半年转让子公司产生收

益 4091万元以及今年上半年持有的联翔股份公允价值损益-2279万元）；扣非净利

润为 2.35 亿元，同比增长 7.47%。其中青岛裕丰汉唐上半年实现营业收入 1.34 亿

元，同比下降 48.63%，净利润为-6995.01万元。剔除青岛裕丰汉唐影响后，兔宝宝

本部业务实现营业收入 37.74 亿元，同比增加 25.71%；扣非净利润为 3.14 亿元，

同比增长 15.08%。 

2024年二季度公司实现营业收入 24.25亿元，同比增长 12.74%，实现扣非净利

润 1.54亿元，同比减少 3.72%。青岛裕丰汉唐第二季度由于收入较少，减值增加，
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实现净利润为-3125.89万元。兔宝宝本部二季度实现营业收入 23.05亿元，同比增

加 19.17%；扣非净利润为 1.88亿元，同比增加 9.27%。 

二、主要问题及回答 

1、装饰材料渠道业务上半年的情况。 

随着装饰装修流量入口不断从零售端向小 b端转化，公司装饰材料业务也在经

历渠道转型，通过建立专业的渠道运营中心，使渠道业务管理更加精细、专业。渠

道业务的占比也有所变化，据公司上半年初步统计，公司零售渠道业务占比约 50%，

家具厂渠道业务占比约 36%，家装公司渠道业务占比约 11%，工装渠道业务占比约

3%。上半年的增量重点主要在零售渠道中的乡镇业务以及家具厂渠道业务。在三四

线城市的乡镇市场里，板材的零售比例还是比较高，公司大力发展乡镇渠道业务，

上半年完成招商 742家，完成建店 421家。同时公司持续推动新零售业务，通过线

上引流线下派单的模式转化流量，提升销量；家具厂渠道业务上半年增速非常快，

去年公司成立了家具厂渠道运营中心，在渠道政策、产品体系等方面都做了一系列

提升，在全国范围内举办多场家具厂推介会，通过多种方式赋能经销商更快更好地

开展家具厂业务；上半年，公司在家装渠道业务上积极开发省会城市、重点城市的

装企客户，并签订战略合作协议。 

 

2、行业需求持续疲软的情况下，公司的应对措施。 

目前，家具厂和家装公司渠道业务在一些核心城市的占比已经非常高，但是公

司产品在整个装修市场的占比很低，公司渠道业务的空间还很大。今年公司提出了

扶商增商换商的概念，针对不同渠道公司成立运营公司或运营中心，建立独立的团

队，优化产品体系，通过大量市场调研工作寻找销量增长点。运营中心赋能经销商

加强渠道开发，如果区域渠道销量长期没有起色，公司也会考虑新增经销商甚至换

商，上半年公司经销商数量也有增加。总体来看，装修市场体量庞大，在市场总体

规模保持稳定的情况下，公司可以通过多种策略来提升自身的市场占有率，特别是

在渠道业务上采取更精细化的策略。 

 

3、兔宝宝全屋定制业务情况。 

2024年上半年，兔宝宝全屋定制业务实现营业收入 3亿元，同比增长 22.04%。 

兔宝宝全屋定制定位在中高端市场，门店主要集中在华东区域，并向周边及省会城

市辐射。接下来全屋定制业务将进行品牌升级，逐步从全屋定制转向整家定制服务；

在渠道建设方面，家装公司渠道业务增长较为明显，公司正积极和头部装企在进行

对接，争取更多业务合作。 
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4、青岛裕丰汉唐的情况。 

目前来看，青岛裕丰汉唐的工程精装业务仍将持续承压，这块业务还会以控制

规模、管控风险为主。关于应收账款的问题，相对于去年年底，半年度应收账款余

额有所降低，公司将持续多举措推动应收账款的回款工作，包括加大工抵房等。 

 

5、公司未来分红的展望是怎样的？ 

公司高度重视股东回报，在本次中期报告中，董事会审议并通过了分红议案，

开展中期分红。未来公司也会持续重视投资者回报，包括以现金分红、回购股份等

方式，提升投资者回报。 

 

附件清单（如有） 

无 

 


