
证券代码：300348                                证券简称：长亮科技 

深圳市长亮科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号： 

投资者关系活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

●其他 （公司 2024 年半年度业绩电话交流会） 

参与单位名称及人员

姓名 
具体参与单位名称及人员姓名见附件 

时间 2024 年 8 月 27 日 10:00-11:00 

地点 电话会议 

公司接待人员姓名 证券事务代表：周金平 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

 

一、介绍环节 

1、公司 2024 年上半年主要经营情况如下： 

（1）公司 2024 上半年营业成本下降，和去年同期相比减少了

8.55%。同时，销售费用就下降了15.54%、管理费用也减少了6.32%。

公司的降本增效以及期间费用管控措施取得了一定成效。 

（2）报告期内，公司销售合同签订金额较去年同期增长约35%。 

（3）公司 2024 年上半年的营业收入较去年同期下降5.99%。但报

告期内的归母净利润情况与去年同期相比有很大改善，同比增幅达

118.48%。 



营业收入略有下降的主要原因为，去年公司签署了一些体量较大的

银行核心系统方面的合同，有关项目的实施周期一般在 12到 24个月，

所以本报告期末的存货较上年末增加达到了8%；而公司是按终验法来

确认收入的，收入确认具有周期性，所以短期来看受到了一定影响，但

是公司对未来还是抱有信心的。 

2、从 2024 年上半年行业发展的角度来看： 

（1）今年以来整个行业和金融科技投入存在较大压力，尽管由于

信创的拉动，整体的金融科技投入还呈现出了增长态势，但金融机构对

于扩张型采购，特别是对基于软件的采购是否也在增长，相关趋势还是

比较难判断；我们看到整个行业的收入规模各个方面在承压。 

我们判断银行和政府在未来一到两年仍将持续进行信创投入，这将

对公司业务有正面影响。预计今年下半年将会出现一些对公司来说较为

大型且有标志意义的银行核心系统的招投标，等到明年年底估计整个金

融信创与核心业务系统相关领域的大规模投资会稍微告一段落。 

（2）公司的海外业务历经多年默默耕耘后，在今年上半年最终迈

出了实质性的一步，公司与泰国汇商银行签署了正式的合作协议。同

时公司也投入了大量的资源，去发展海外业务，利用很多市场机会

去向泰国当地、马来、印尼和越南介绍公司的产品。 

二、Q&A 

1.看到今年整体海外的表现，不管是报表还是订单的角度都有一些非常

亮眼的成绩出来，想请教后续有关出海业务的机会以及公司的布局情

况，从公司重点发力的地区产品、交付的方式以及现在做出海业务的人

员规划上是如何展望的呢？ 

答：（1）从市场端来看，公司是有清晰规划的：首先从区域上来讲，目

前是侧重在东南亚地区，在东南亚地区也有分层，主要是以新加坡、泰

国、马来和印尼为第一梯队；其次是在中东的客户，这个群体正在培育

或者发掘的过程中，需要契机进行后续发展；再者就是南美、拉美和非

洲，这一块需要与华为一起去寻找商业机会。 

（2）从产品端来看，海外客户需求量较大的一个是传统核心业务系

统，还有一类是基于贷款的系统。公司目前在这两块业务都有布局。后

面可能涉及的如财务和数据类的业务，公司也已经开始在东南亚布局，

产品的国际化过程正在展开。 

（3）从人员方面来看，公司将原本只靠海外团队发展的模式进行了调

整：在产品研发方面将熟悉海外市场与公司标准产品的研发人员进行整

合；在市场开拓方面，将海外市场打开、面向公司各个国内的业务体

系，包括数据条线、信贷条线、财务条线，共享市场资源，共同培育海



外的产品和客户。现在公司每个业务条线都会有海外产品的专项计划，

这是公司整个组织架构、业务模式都在向海外靠拢的战略。 

 

2.这是今年定下来把整个出海的研发和公司拉齐，相当于研发的投入相

比较于以前更大，这是今年半年度的调整是吗？ 

答：针对核心产品的团队，整个研发的力度包括人员等是加强的，而且

公司也在调动一切可行的资源来帮助海外业务的发展。 

 

3.公司上半年针对海外的产品上面有一些新的突破，最近发的公众号看

到也是针对海外出了一个新的数据产品，也是研发整合之后带来的新品

加注的结果是吗？ 

答：是的。 

 

4.想请教一下，公司5月正式签订了泰国汇商银行的订单，约 5000 万

美金，是公司海外的历史标志性事件，这个项目的交付节奏是怎么样

的？ 

答：这个项目按照公司和客户的商议预计在四年内交付，但是具体的时

间表、节奏控制需要公司和客户共同确定。 

 

5.泰国汇商银行这个单子是否能给公司带来后面更多的机会，公司潜在

的订单看得到的有哪些以及公司的影响力是否有一些更具象的体现？ 

答：目前公司的商机主要来源于泰国和印尼。泰国是供应商考虑性价

比、产品和服务的国家，公司是有一定优势的；印尼人口比较多，现在

的经济也比较热，无论是来自中国的还是其他国家的投资也比较多，所

以金融机构的发展也有迫切的需求。所以这两个国家是公司目前看到的

商机较贴近且在具体沟通的两个国家。 

 

6.之前还说到跟泰国汇商银行的订单是按里程碑逐步确认的，因为其实

今年上半年海外的业务收入的增速和毛利率的增速也都非常亮眼，这个

增长的驱动力是什么，是否意味着像泰国汇商银行在5 月才签订的合

同，但已经开始逐步开始确认收入？ 

答：泰国汇商银行合同额是 4,900 多万美金，有一部分是软件许可费

用，后期实施的过程中逐步确认的收入按产品上线的具体情况如何，还

得往后再看。 

 

7. 泰国汇商银行合同中的软件许可费用的部分大概占4900 万美金订

单的比例是多少？ 

答：应该是占比 10%左右。 

 

8.在上半年汇率对出口公司较为友好的情况下，为何半年报中仍显示汇

兑损益对公司财务费用造成了负向的影响？ 



答：主要是由于印尼盾贬值造成的。因为公司在当地持有的是本币资

产，印尼盾贬值会造成整体财务费用的变化。 

 

9.二季度收入下滑且跌幅较一季度有所扩大的原因是什么？公司订单对

收入什么时候能有正向反馈？ 

答：千万级合同订单的收入确认周期通常超过12个月，有的甚至会达

到 24 个月，个别项目的实施进度也可能会受到银行推迟验收的影响。

但公司存货增幅较大，这与去年的合同增长是有一定匹配度的。下半年

公司会努力，希望尽早完成一些项目的验收以形成收入。 

合同对收入的正向影响可能会在今年体现一部分，但主要还是与验收的

时点有关，即可能会存在收入滞后的问题。但泰国汇商银行的合同是分

段验收的合同，收入相比国内会相对平滑。对于国内项目来说，大体量

的合同在现金流层面或收入层面都可能带来短期的波动，但对公司整体

的投入节奏不会有太大影响。 

 

10.除泰国汇商银行订单以外，其他海外订单建设和计划的周期是否与

国内相似？ 

答：主要取决于项目规模，泰国汇商银行的项目从核心到外围均由公司

负责，给予了公司充足时间进行实施，这也体现出客户对公司的信任。

在形成了国外的基础版本后，预计其有效性或者说完备性会比国内更

好，基于它的软件许可会比国内更完整，实施、改动可能会更高效一

些，或者在后期的改动会更少一些，速度应该会比国内同类规模的项目

实施周期更快。 

 

11.公司在海外尤其是东南亚的竞争环境是怎么样的？在招投标过程中

遇到的竞争对手大概情况怎么样？ 

答：目前海外的竞争环境和国内的竞争情况是差不多的，但是我们这个

行业又有所区别，因为海外市场没有金融科技的本土产业。我们这种厂

商的出现给予了市场更多的选择，公司的技术能力、灵活架构、先进工

艺都得到了像泰国这些国家的银行客户的极大认可。 

碰到的竞争对手主要是欧美厂商，他们在泰国市场其实做的时间也不

短，确实欧美厂商的毛利率水平和售价都是非常高的，但是他们在本地

的交付能力可能做得不够，同时技术也没有中国公司先进。 

 

12.目前银行 IT信创的最新进展是怎么样的？未来这一方面有何展望

呢？ 

答：信创的开始应该是2018 年，在2022 年的下半年左右进入了深水

区，2023 年则是落地的第一年，到明年底可能在信创领域的高峰期就

会过去。 

 



13.能够展开讲讲目前我国六大行及十二家股份制银行整体核心替换的

节奏吗？ 

答：六大行中，我们有参与邮储和交行的国产化替代，工行和建行应该

完成得差不多、处于后期调整阶段，农行和中行目前正在做的过程中。

十二家股份制银行目前已经有超半数明确了实施单位或者已经在进行过

程中。大规模的城商行和农商行速度相对慢一点，规模较小的银行在满

足信创基础要求的前提下做了一些非常定制化的改造。 

 

14.在未来国内战略方面，对于获取订单的具体考量是什么呢？在近两

年整体核心需求比较旺盛的情况下，后续有什么打法呢？ 

答：第一，从外部的情况来看，市场竞争愈发激烈，以低价的方式做竞

争对行业长期是不利的；第二，从公司取得的合同情况来看，公司会甄

别市场情况，奉行长期主义，选择愿意跟我们共建且承认我们的价值的

客户。公司会谨慎地选择客户，在技术运用和服务质量层面体现出自己

的价值。 

附件清单 无 

日期 2024 年 8 月 27 日 



附件： 

电话会议参与单位名称及人员姓名 

序号 单位名称 人员姓名 

1 摩根基金管理（中国）有限公司 翟旭 

2 中国国际金融股份有限公司 艾柯达 

3 深圳进门财经科技有限公司 乐佳慧 

4 中国国际金融股份有限公司 麦舒华 

5 天风证券股份有限公司 李璞玉 

6 中泰证券股份有限公司 蒋丹 

7 中国国际金融股份有限公司 魏鹳霏 

8 中英人寿保险有限公司 郑琳 

9 天风证券股份有限公司 王祺深 

10 台湾国泰投信有限公司 Albert 

11 浙江米仓资产管理有限公司 管晶鑫 

12 上海云外投资管理有限公司 张栋 

13 深圳市恒泰融安投资管理有限公司 江涛 

14 江海证券有限公司 蔡晨浠 

15 阳光资产管理股份有限公司 楼放 

16 中银三星人寿保险有限公司 张岳 

17 摩根大通证券（中国）有限公司 林陈悦亚 

 


