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证券代码：001326                                证券简称：联域股份         

深圳市联域光电股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-017 

投资者关系活动类

别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

☑其他   电话会议           

活动参与人员 长城证券、朔盈资产、恒立基金共 4位 

时间 2024 年 8 月 28 日 

地点 线上会议 

形式 线上交流 

上市公司接待人员

姓名 

1、董事会秘书、财务总监：李群艳女士 

2、证券事务代表：黄慧颖女士 

投资者关系活动主

要内容介绍 

一、简要介绍公司 2024 年半年度经营情况 

经营情况：2024 年上半年，公司营业收入约 7.72 亿

元，较去年同期增长 20.48%；实现归母净利润约

7,635.74 万元,较去年同期增长 2.56%。其中，2024 年

第二季度营业收入约 4.05 亿元，较去年同期增长

20.69%，创单季度历史收入新高。公司上半年能够继续

保持稳健增长主要得益于公司“大客户战略”放量明显

及公司市场份额进一步提升。 

从产品类型上看，公司户外工业照明产品表现靓丽，

公司营收的 80%以上都来自户外、工业产品，为公司核

心产品线；从生产区域来看，公司加快部分产品出海，

越南生产基地贡献快速提升，为公司发展注入了强劲动

力。 

2024 年半年度公司的利润分配方案：以公司总股本
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73,200,000 股为基数，每 10股派发现金红利 6.8 元（含

税），不送红股，不以资本公积金转增股本，共派发现

金红利 49,776,000 元。该方案尚需公司股东大会审议通

过。 

二、问答环节 

1、2024 年上半年营收增长的来源主要是哪类产

品？ 

答：公司的主要营收增长动力持续聚焦于户外与工

业两大核心产品线，这两大板块共同贡献了公司总体营

收超过 80%的份额，稳固了公司在户外、工业照明领域

的市场地位。尽管特种照明产品展现出了较户外和工业

产品更为显著的增长势头，但因其营收基数较小，目前

对公司整体营收的贡献尚不及前述两大支柱产品线显

著，但仍是公司多元化发展战略中不可忽视的潜力增长

点。未来，公司将持续优化产品结构，力求在保持户外

与工业领域优势的同时，进一步促进特种照明等新兴业

务板块的快速增长。 

2、公司上半年营业收入增长不错，但是业绩增幅不

及营收增幅，主要原因是？ 

答：主要原因是公司为了长远健康发展打造高质量

的供应链和产品，从去年年底开始进行了业务调整，在

境内外扩充产能。随着越南生产基地、中山生产基地的

不断投建，公司有较多的一次性支出（包括生产模具、

低值易耗品的购置等）以及租赁费用、人员工资等的增

加。上述因素对公司半年度财务表现产生了一定的影响。 

这些投入与支出是公司成长过程中的必要环节，将

为公司的长期发展奠定坚实基础。未来，随着中山、越

南产能的不断提升，规模效应带来的成本优势将逐渐体

现，公司收入、利润有望进一步提升。 

3、公司 2024年上半年管理费用增加较多，原因是？ 
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答：一方面，公司在越南扩产，跨区域经营产生的

人工成本有所增加；另一方面，中山募投项目建设主体

已经转固，这一部分固定资产的折旧摊销也有所增长。 

4、公司 2024 年上半年经营活动产生的现金流净额

下降较多主要原因是？ 

答：主要原因是：2023 年下半年公司营业收入增长

幅度较大，部分 2023 年下半年采购原材料的应付款项于

2024 年上半年到期完成支付,同时，公司接受劳务支付

的现金、支付给职工以及为职工支付的现金也有所增加。

前述多项因素导致了该期间经营活动现金流出的显著增

加，进而短期影响了现金流净额的表现。 

5、如何应对汇率波动带来的风险？ 

答：公司主要以外销为主，销售货款主要通过美元

结算。针对汇率波动，我们会通过跟客户议价谈判等措

施来共同应对汇率大幅波动带来的风险；另外，公司也

将结合汇率变动情况，适时利用购买适当额度的远期外

汇合约等金融衍生工具、选择有利的市场窗口期安排购

付汇、收结汇等措施，尽可能降低汇率波动的影响。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 8 月 28 日 

 


