
光大证券股份有限公司关于浙江炜冈科技股份有限公司部

分募集资金投资项目延期及内部投资结构调整的核查意见 

光大证券股份有限公司（以下简称“光大证券”“保荐机构”）作为浙江炜

冈科技股份有限公司（以下简称“炜冈科技”“公司”）持续督导的保荐机构，

根据《证券发行上市保荐业务管理办法》《深圳证券交易所股票上市规则》《深

圳证券交易所上市公司自律监管指引第 1 号——主板上市公司规范运作》《上市

公司监管指引第 2 号——上市公司募集资金管理和使用的监管要求》等相关法律

法规的规定，对炜冈科技部分募集资金投资项目延期及内部投资结构调整的事项

进行了核查，核查情况如下： 

一、募集资金基本情况 

经中国证券监督管理委员会《关于核准浙江炜冈科技股份有限公司首次公开

发行股票的批复》（证监许可[2022]2248 号）核准，公司获准向社会公开发行人

民币普通股（A 股）股票 3,565.35 万股，募集资金总额为人民币 48,631.3740 万

元，扣除发行费用 5,563.495787 万元，募集资金净额为 43,067.878213 万元。 

上述资金到位情况已由立信会计师事务所（特殊普通合伙）审验，并已于

2022 年 11 月 28 日出具信会师报字[2022]第 ZF11340 号《验资报告》予以验证。

公司已对募集资金采取了专户存储，并且公司与开户银行、保荐机构签订了《募

集资金三方监管协议》。 

二、募集资金投资项目基本情况 

截至 2024 年 6 月 30 日，公司首次公开发行股票募投项目及募集资金使用

情况如下： 

单位：万元 

序

号 
项目名称 

募集资金承诺投资

总额 

累计投入情况 

金额 投入比例 

1 
年产 180 台全轮转印刷机及其

他智能印刷设备建设项目 
30,860.52 18,526.67 60.03% 



序

号 
项目名称 

募集资金承诺投资

总额 

累计投入情况 

金额 投入比例 

2 研究院扩建项目 5,503.74 3,358.96 61.03% 

3 营销及服务网络建设项目 6,703.62 1,416.82 21.14% 

合计 43,067.88 23,302.45 54.11% 

三、本次部分募集资金投资项目延期概况及原因 

（一）本次部分募集资金投资项目延期概况 

根据募投项目当前实际建设情况，在募投项目实施主体、实施方式、募集资

金投资用途不发生变更的前提下，经公司审慎研究拟将“营销及服务网络建设项

目”达到预定可使用状态的时间进行延期，具体如下： 

 
  

营销及服务网络建设项目 2024年12月 2026年12月 

（二）本次部分募集资金投资项目延期原因 

募集资金到账以来，公司积极推进募投项目的实施，截至 2024 年 6 月 30

日，本项目募集资金投资进度已达 21.14%。由于近年来外部环境形势严峻多变，

新的销售区域拓展步伐缓慢，营销及服务网络布局受到一定阻碍，导致项目建设

进度较原计划有所延长。为严格把控项目整体质量，保障募投项目顺利开展，公

司经审慎研究，拟将上述募投项目达到预定可使用状态日期由 2024 年 12 月延

期至 2026 年 12 月。 

四、部分募投项目重新论证的情况 

根据《深圳证券交易所上市公司自律监管指引第 1 号——主板上市公司规范

运作》的规定：超过最近一次募集资金投资计划的完成期限且募集资金投入金额

未达到相关计划金额 50%的，上市公司应当对该项目的可行性等情况重新进行

论证，决定是否继续实施该项目。因此，公司对上述拟延期的项目进行了重新论

证： 



（一）项目必要性分析 

1、强化营销及服务网络布局，加速公司业务扩张 

近年来，公司营业收入稳步增长，市场覆盖区域不断扩大，终端客户数量稳

步增长，尤其是新建生产基地项目建成达产后，公司的产能产量将快速提高，产

品结构将进一步丰富，对公司销售网络、服务能力和市场响应速度提出更高要求。 

目前公司的市场开发仍存在一定的区域偏向性，部分区域销售和服务能力相

对薄弱，市场资源亟待进一步开发。同时，公司基本无固定营销服务网点，各区

域办事处现有办公空间以及落地化的人员配套与公司发展规模不匹配，一定程度

上影响了公司对市场的深度挖掘。 

因此，公司亟需通过营销及服务网络建设，提高其配置资源，组建更加专业

高效的营销管理团队，建立与公司业务扩张相匹配的营销和售后工程服务能力，

进一步挖掘潜在目标市场，提升市场占有率。另外，本项目的顺利实施，也将为

公司即将产业化及在研新产品开拓市场提供有利保障。 

2、提升本地化服务能力，提高客户服务水平 

公司专注于设计开发标签印刷设备产品，为全球客户提供完善的标签印刷解

决方案和相关技术支持，经过多年发展，公司已拥有品类、规格型号丰富的产品，

且已在全球 18 个国家及地区设置了销售代理点，产品远销全球 100 多个国家和

地区。随着公司业务规模的不断扩大、产品品类的不断丰富，对公司工程服务质

量、服务响应速度提出了更高的要求。同时，不同层次客户需求差异较大，对产

品性能要求和服务内容也不尽相同，定制化属性较强，公司需根据具体的需求，

提供更具有针对性的产品和服务。 

目前，公司售后服务网络尚未建立，对客户的服务由公司总部提供，一来时

效性不够强、二来地域差异难免带来交流不畅。项目建成后，将在各下游客户相

对集中的区域建立营销和服务办事处，负责当地的销售和技术服务，实现就近原

则的销售服务模式，进一步深挖客户需求，尽可能地为同一客户提供尽可能多的

技术服务，增强客户粘性与盈利能力，提升公司的品牌竞争力。同时，营销服务

团队将从客户方面及时了解到了市场的最新需求和发展动向，从而为公司技术优



化、新产品开发、乃至于战略规划决策提供信息支持，确保为公司提供更为精准

和全面的市场信息，有利于公司决策的合理性和可行性。 

因此，公司亟需通过本项目进一步强化公司本地化营销服务能力，并拓展新

的销售区域，更好地把握和满足不同区域客户的具体销售服务需求并快速响应，

从而提升客户服务质量和效率。 

3、引进和培养营销服务人才，为公司发展储备人才基础 

近年来，公司产品不断丰富、业务规模持续增长，但营销和售后工程服务人

才团队规模增长缓慢，与公司业务发展规模和增长速度不相适应程度日益增大，

营销及售后工程服务团队规模即将成为限制公司进一步快速发展的瓶颈。公司迫

切需要扩充专业营销服务团队，适应不断扩大的市场需求，面对新的竞争与挑战。 

为保证本项目的顺利实施，一方面，公司通过各种有效渠道吸收、引进人才，

为公司营销服务团队不断注入具有丰富行业背景专业人才，从而扩大营销服务团

队规模，提高公司营销服务团队实力；另一方面，公司将积极开展对在职营销服

务人员和新引进人才进行业务技能培训，全面提升营销服务人员的专业素质和职

业素养，为公司发展储备人才基础。 

（二）项目可行性分析 

1、公司现有营销服务业务体系和人才团队为项目实施提供基础 

自公司成立以来，公司通过对行业发展趋势的准确判断及对用户应用需求的

洞察，不断开发新产品，增加客户群体，开辟新的销售区域，进而积累了较为丰

富的市场拓展及运营经验，经过长期的市场开拓，在全球 18 个国家和地区设置

了代理点，产品远销 100 多个国家及地区，建立了覆盖全国的销售和服务网络。

同时，公司专门设立售后服务部，部门人员主要由公司的技术、销售骨干组成，

为客户提供专业操作培训、零部件供给以及 24 小时在线的全方位售后服务。 

目前公司拥有一支经验丰富、团队稳定、专业能力扎实的营销服务队伍，销

售服务人员多数具有技术背景，在熟悉公司产品的性能同时，能够及时洞察客户

的业务需求，并充分推介和开展相关的营销工作，及时响应和满足客户对公司产



品的专业咨询和技术服务，提高客户满意度。公司现有营销服务业务体系和人才

团队为项目实施提供基础。 

2、良好的品牌形象和丰富的客户资源为项目顺利开展提供了保障 

公司以自主研发设计为主，合作开发为辅的产品开发模式，根据客户的需求

设计满足其个性化要求的产品，自主创新的能力在行业内处于领先地位，产品质

量和性能处于行业优势地位，先后荣获“浙江省著名商标”“浙江省名牌产品”

“温州市知名商标”“温州市名牌产品”等荣誉，在行业内享有较高的品牌知名

度和市场美誉度。凭借优秀的创新能力、高质量产品以及周到的售后服务，公司

产品远销全球 100 多个国家和地区，深得市场的认可与客户的好评，积累了一批

优质客户。 

公司多年来形成良好的品牌形象和丰富的客户资源为本项目的顺利实施提

供了坚实的保障。 

3、健全的管理制度为项目实施提供有力支撑 

目前，公司已建立了层次明确的绩效指标和考核体系，加强项目实施的计划

性和战略引导，改善公司的管理过程，促进管理科学化和规范化。公司管理团队

对行业发展有着深刻地认识，已经为本项目做好了前期准备工作，加强项目计划

的执行、项目成本的控制、项目质量的管理以及项目进度等工作推进，为项目的

成功实施奠定了基础。在营销方面，公司建立健全了一系列营销管理规章和制度，

并得到有效执行，为公司营销及服务网络项目建设提供了实施保障。同时，公司

积极制定与人事管理、绩效管理、财务管理等相配套的营销管理制度及相应的运

营管理标准，使各个网点在管理层次和运营环节均能做到有章可循，保证营销及

服务网点的相对独立和营运的精简高效。 

公司服务标准、管理体系和质量控制体系不断趋于完善，有效保障服务质量

水平，为项目实施提供切实可行的实施标准和经验指导，有助于公司市场拓展和

服务提升的构建与实现。 

（三）项目预计收益 



经过重新论证，本次项目延期对该募投项目的预计收益未产生重大影响，项

目预计收益相应延期，项目建成后公司将进一步提升盈利能力及核心竞争力，具

有良好的经济效益，符合公司的长期发展目标，为未来的可持续发展奠定坚实基

础。 

（四）重新论证结论 

经重新论证，公司认为上述募投项目符合公司战略规划，仍然具备投资的必

要性和可行性，加之项目的实施工作有序推进中，公司将继续实施上述项目。同

时，公司将密切关注相关经济、政策环境变化，并结合公司实际情况对募集资金

投资项目进行合理安排。 

五、本次部分募集资金投资项目延期对公司的影响 

本次部分募集资金投资项目延期是公司根据项目实施的实际情况做出的审

慎决定，未改变募投项目的投资内容、投资总额，不会对募投项目的实施造成实

质性的影响。本次延期不存在变相改变募集资金投向和损害股东利益的情形，不

会对公司的正常经营产生重大不利影响，符合公司长期发展规划。从长远来看，

有利于公司更好地使用募集资金，保证项目顺利、高质量地实施，有助于公司长

远健康发展。 

六、部分募投项目内部投资结构调整情况 

（一）部分募投项目内部投资结构调整的原因 

根据募投项目建设的实际情况，现募投项目“研究院扩建项目”的设备购置

及安装费和软件购置费的募集资金已基本满足募投项目建设需求，原计划用于研

发费用的募集资金尚不足以满足后续项目投入。为更高效地满足公司“研究院扩

建项目”的建设需求，提高募集资金使用效率，公司拟对“研究院扩建项目”的

内部募集资金投资结构进行调整。 

（二）部分募投项目内部投资结构调整的情况 

为加快推进项目实施进度，提高募集资金使用效率，在募投项目实施主体、

募投项目投资总额、募集资金投资用途不发生变更、不影响募投项目正常实施进



展的情况下，经公司审慎研究，拟对“研究院扩建项目”的内部募集资金投资结

构进行调整，具体情况如下： 

序号 项目 调整前金额（万元） 调整后金额（万元） 

1 装修费 300.00 300.00 

2 设备购置及安装费 2,247.23 230.40 

3 软件购置费 300.00 157.80 

4 预备费 113.51 113.51 

5 研发费用 2,543.00 4,702.03 

合计 5,503.74 5,503.74 

七、部分募投项目内部投资结构调整对公司的影响 

本次拟调整“研究院扩建项目”内部投资结构，是公司根据项目实施的实际

情况做出的审慎决定，项目的可行性未发生重大变化，符合公司实际经营需求，

将有利于公司整体的业务布局，提高募投项目效益，将对公司未来发展和经营成

果产生积极影响，符合公司的发展战略和全体股东的利益。不会对募投项目产生

重大不利影响，不会影响募投项目的正常进行，不存在变相改变募集资金投向和

损害公司及股东利益的情形。 

八、履行的审议程序 

2024 年 8 月 29 日，公司召开第二届董事会第二十次会议及第二届监事会第

十七次会议，审议通过了《关于部分募集资金投资项目延期及内部投资结构调整

的议案》。 

九、保荐机构的核查意见  

经核查，保荐机构认为：本次公司部分募集资金投资项目延期及内部投资结

构调整的事项已经公司董事会、监事会审议通过，决策程序符合《深圳证券交易

所股票上市规则》《深圳证券交易所上市公司自律监管指引第 1 号——主板上市

公司规范运作》《上市公司监管指引第 2 号——上市公司募集资金管理和使用的

监管要求》等法律法规的规定；公司部分募集资金投资项目延期及内部投资结构



调整不会影响公司募集资金投资项目建设和日常经营的正常开展，不存在变相改

变募集资金用途的情况。 

综上，保荐机构对公司部分募集资金投资项目延期及内部投资结构调整的事

项无异议。 

（以下无正文）  



（本页无正文，为《光大证券股份有限公司关于浙江炜冈科技股份有限公司部分

募集资金投资项目延期及内部投资结构调整的核查意见》之签字盖章页） 
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光大证券股份有限公司 

年  月  日 
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