
证券代码：301316                                  证券简称：慧博云通 

慧博云通科技股份有限公司 

2024 年 8 月 30 日投资者关系活动记录表 

编号：2024-010 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 

参与单位名称

及人员姓名 

 

兴业证券  孙乾、陈鑫 

民生证券  丁辰晖 
申万宏源证券  崔航 

国盛证券  李纯瑶 

国金证券  孟灿 

华安证券  王奇钰 

天风证券  金石 

华泰柏瑞基金  陈碧野 

上海古曲私募基金  朱一木 

宁波宝隽资产  杜明艳 

东方财富证券  向心韵 

德邦证券  李杨玲 

西南证券  邓文鑫 

中邮证券  常雨婷 

华鑫证券  钟翠丽 

上海远海私募基金  邵万琦 

上海泽恒基金  杨彦曦 
 

时间 

 

2024 年 8月 30 日（星期五）下午 16:30-18:30 
 

地点 

 

上海市浦东新区滨江大道 257 弄 10 号陆家嘴滨江中心 T1 座

17层 

 

上市公司接待

人员姓名 

 

1、董事长兼总经理余浩先生； 

2、董事会秘书宁九云女士； 

3、投资者关系团队周志明、李勇达; 

4、第四届董事会非独立董事候选人岳阳先生。 

 



 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

沟通交流内容主要如下： 

 

1、公司与华为怎样开展合作？ 

公司与华为的合作主要为向华为海思及华为终端提供

移动智能终端外场测试服务。上述业务在公司整体业务中占

比较小。谢谢。 

2、请问公司在并购方面的策略和思路是怎样的？ 

公司坚持内生外延并举的发展模式,在外延方面，公司

通过并购优质项目实现协同效应,稳步拓展业务边界、提升

自身综合实力。公司管理团队利用在业务、管理、项目运作

等方面积累的丰富经验，能够选取业务潜力大、与公司战略

方向一致的标的进行并购，公司作为发展平台为新团队持续

赋能，并通过有效整合和激励机制提升团队整体效能，促进

新老团队共同成长。未来,公司将继续通过内生外延相结合

的方式提升公司综合能力，为众多客户提供优质、专业的信

息技术服务。谢谢。 

3、和行业其他公司相比，公司的竞争优势有哪些？ 

公司自成立以来,专注主业、积极进取,业务规模保持较

高增长速度。公司的管理团队在软件和信息技术服务行业内

有平均 20多年的工作经验,对于行业发展以及客户需求有较

为深刻的理解及敏锐的洞察力,能够适时把握行业拓展机

会,通过引进成熟团队及投资并购等方式促进公司业务良性

拓展，为公司的规模化发展提供了有力保障。公司在软件技

术服务业务的拓展过程中已积累了优质、稳定的客户群体,

与 IT、通信、互联网、金融、汽车等行业的众多客户建立了

长期合作关系,且大部分客户均为相关领域的龙头企业,知

名度高、财务实力强、合作质量优异。公司重视人才、强化

激励,通过有效的激励措施充分调动团队人员积极性,推动

公司业务内生增长。公司上市前通过股权激励计划授予公司



部分董事、监事、高级管理人员、核心管理人员、核心技术

及业务骨干人员股份共计 1000 万股；公司于 2024 年 3 月 8

日披露了《2024 年股票期权与限制性股票激励计划(草案)》

(2024 年 3 月 25 日经股东大会批准)，2024 年 4月 10 日,公

司向股票期权与限制性股票的相关激励对象进行首次授予。

公司重视国际化发展，通过多年服务知名海外客户积累了先

进的离岸交付中心（ODC）经验，国际化能力在行业中较为突

出。公司推动技术能力不断创新，在人工智能、大数据等方

面持续加大研发投入力度，提升公司整体解决方案能力。未

来，公司将持续发挥自身竞争优势，在技术能力和服务质量

方面不断锤炼，为众多客户提供优质、专业的信息技术服务。

谢谢。 

4、公司的海外业务情况？ 

公司始终坚持国际化发展战略，国际化是公司的特点和

优势之一。公司成立之初即开展 ODC 业务，上市前向欧美客

户提供离岸外包研发服务是公司主要业务之一。通过多年服

务，公司已积累了先进的离岸交付中心（ODC）的搭建、管理

和运营经验，同时拥有大量精于承接海外软件研发业务的技

术人才，在全国 10多个城市组建设立了离岸交付中心（ODC），

通过完善专业的出海业务离岸项目管理及高质量多平台的

业务交付为海外大客户提供软件技术服务，并与 SAP、爱立

信、Internet Brands、全球最大零售商等知名国际企业建立

了长期稳定的合作关系。为了响应国际客户的全球化布局，

公司将服务交付地从中国逐步扩展到美国、新加坡、日本、

菲律宾、墨西哥、巴西、印度尼西亚、保加利亚等国家,以进

一步加强全球交付网络布局、海外人才招募能力以及海外市

场竞争力。随着全球交付网络的成熟，公司近几年开始帮助

中国的大型手机厂商和互联网等公司开展企业出海业务，为

客户提供优质的海外资源及软件技术服务，形成了国内外资



源优势互补和资源共享的良好局面。未来,公司将基于在大

数据、云计算、人工智能、5G、区块链、物联网等方面的技

术积累,以及多年在海外市场的经验积累,积极研究和探索

出海等多种海外业务拓展路径,积极帮助国内公司走出国

门；同时,也帮助海外客户落地中国市场,帮助海外公司在国

内设立研发中心和本地技术支持中心。谢谢。 

5、公司为小米提供哪些服务？ 

小米是公司的长期战略合作客户之一。通过逾十年的合

作,慧博云通提供的测试技术服务和软件技术服务已覆盖小

米的手机部、互联网部、汽车部和生态链部等众多业务部门。

公司多次被小米评为最佳供应商。公司具体合作项目及内容

涉及商业机密。公司客户及具体业务情况请详见公司披露的

《首次公开发行股票并在创业板上市招股说明书》、定期报

告等相关公告。谢谢。 

6、公司来自金融行业的收入上半年逆势实现了 25%的增

长，能介绍下公司金融科技业务吗？ 

答：金融科技业务是公司重要的业务板块之一，也是公

司未来发展重要的战略方向之一。2024 年上半年，公司金融

科技业务实现营业收入 1.90 亿元，同比增长 24.93%。公司

在金融科技领域起步相对较晚，面对当前金融行业数字化转

型大潮带来的庞大需求，公司能够充分发挥自身优势，通过

强化激励推动内生增长、引进成熟团队及投资并购等方式，

构建和拓宽公司在金融垂直领域的开发、测试、产品解决方

案、运维服务等能力，不断创造新的业务机会，推动公司金

融板块业务持续增长。依托积累的金融行业客户资源及品牌

优势，公司不断拓展更多新的客户，并与老客户进行深化合

作，逐步形成了在金融行业以银行业为核心，以保险业、证

券业为补充，多领域协同发展的业务布局。感谢您对公司的

关注及支持。 



7、公司后续发展战略？ 

未来公司将坚定执行“2+3”发展战略，即重点发展 TMT、

金融两大行业，同时持续构建人工智能、大数据、金融科技

三大领域的技术能力，不断增强公司核心竞争力。公司将利

用在高科技、互联网、通信等行业的积累，持续扩大基于 TMT

行业的信息技术服务业务规模，并通过内生外延并举，持续

推进公司业务在金融行业的完整布局，积极提升金融科技服

务在公司整体业务中的营收比例。在金融科技领域，公司在

数据智能、测试、传输、信贷、财务、运维、核心银行、生

态场景等方面拥有完整的产品解决方案，同时公司重视数据

要素在金融业转型发展的重要价值，利用公司数智化领域的

能力在信用评估、反欺诈、风险控制、客户行为分析、精准

营销等方面为客户持续赋能。在大数据领域，公司基于对数

据的采集、标注、分析及应用等能力可为客户提供涉及大数

据相关软件产品的开发服务。在人工智能应用领域，公司耕

耘多年，具有较深的场景理解、模型选型与训练、应用开发

和运维经验，将基于行业先进的人工智能技术定制和交付符

合客户需求的大模型应用和解决方案，确保服务的针对性和

实用性。感谢您对公司的关注及支持。 

 

本次活动没有涉及应披露重大信息的情况。 

 

附件清单（如

有） 

 

无 
 

日期 

 

2024年 8月 30 日 

 

 


