
 

证券代码：301020                                    证券简称：密封科技 

 

烟台石川密封科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2024-008 

       

投资者关系活

动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称

及人员姓名 

东北证券：周颖 

东北证券:胡易琛 

泓德基金:时佳鑫 

时间 2024年 9月 3日 

地点 电话会议 

上市公司 

接待人员姓名 
财务负责人兼董事会秘书：公维军      

投资者关系 

活动主要内 

容介绍 

活动期间谈论的主要内容如下： 

一、公司基本情况介绍。 

二、公司上半年主要经营情况交流。 

1、2024年上半年业绩增长，利润增幅超过收入增幅的原因 

答：2024 年上半年实现营业收入 26122.59 万元，同比增长 1.95%，净利

润4597.16万元，同比增长11.19%，扣非净利润4135.52万元，同比增长5.44%，

非经常性损益中主要是享受先进制造业增值税加计抵减政策计入其他收益所

致，扣非净利润的增长主要是来源于几个方面：一是公司采取一系列措施实

施降本增效，有效对冲垫片降价不利影响，保证了利润稳定；二是金属涂胶

板产值收入继续保持高速增长，上半年营业收入同比增长超过 50%，生产线产

能充分释放，产量大幅增长，在规模效应下，产量提升单位成本降低，产品

毛利率明显增长，对业绩贡献较大。 

 



 

2、金属涂胶板目前的收入占比及未来业务发展情况 

答：金属涂胶板 2024 年上半年实现收入 3526.42 万元，同比增长 50.61%，

收入占比 13.5%。金属涂胶板在密封领域及刹车系统的减震、消音领域有广阔

的市场空间，目前国内高端市场大部分由进口产品所占据。公司的金属涂胶

板是以不锈钢等金属材料为基材并搭配丁腈橡胶、氟橡胶等为涂覆层的一种

新型高性能复合材料，既可以用于制造高端发动机密封垫片、变速箱密封垫

片、压缩机密封垫片以及通用汽油机密封垫片，还可用于制作汽车刹车消音

片、卡簧，未来市场空间远超柴油发动机密封垫片。因此作为公司未来的主

要战略产品之一，公司通过持续不断地研发创新、技术攻关，2023 年度实现

多项技术突破，产品质量稳步提升， 2023 年度金属涂胶板实现产销量大幅增

长，产值同比增长 60%，销售收入同比增长 43%。2024 年上半年销售收入继

续保持快速增长，同比增幅超过 50%。目前公司市场需求饱满，现有产能已

经充分释放，公司将加快募投项目建设，尽快提高产能，满足快速增长的市

场需求，预计未来几年金属涂胶板的销售收入将继续保持高速增长态势。 

3、密封垫片在汽车领域的应用情况 

答：公司密封垫片目前仍以柴油、天然气发动机密封领域为主，部分乘

用车自主品牌、新能源车企也有涉及。公司密封垫片在重卡市场的市占率处

于行业前列，尤其是在天然气重卡发动机，公司产品技术优势更加突出，在

多个主流客户实现独家配套，是我国天然气重卡发动机密封领域的核心供应

商。近两年公司不断拓展新能源领域，与多家新能源头部车企在新能源增程、

混动车型等多个品类实现量产配套供货，新能源混动、增程车型密封业务增

长较快。除了增程器的发动机密封以外，公司还在向电驱系统、氢气发动机、

甲醇发动机的密封制品及附属垫片方面延伸，预计公司的密封垫片业务将继

续保持稳定增长态势。 

4、垫片产品的单车价值量多少？ 

答：目前公司不同主机厂、不同车型的气缸盖垫片和附属垫片，尺寸、

技术难度差异较大，单片垫片的价格从几元到几百元不等，应用于国内柴油

六缸机单车的整套垫片价格平均在二三百元，国际品牌的单台车的整套垫片

约三四百元，但目前并不是全部车型都能实现整套供货。新能源车混动、增

程车型气缸较小，单车价值量会低一些。随着新燃料发动机的不断发展，天

然气发动机、甲醇发动机、氢气发动机未来都有很大的增长空间，因新燃料



 

发动机的密封难度更高，单车价值量有望提升。 

5、公司密封垫片的客户分布 

答：公司密封垫片客户群覆盖国内超过 80%的柴油主机厂，涵盖了潍柴

控股、中国一汽、中国重汽、上汽集团、长安汽车等大型发动机制造厂商旗

下主流品牌；康明斯体系配套比例进一步提高，目前已经成为公司第三大客

户。部分国内新能源车企的新能源增程混动车型密封垫片已实现供货，收入

不断提高，目前新能源车密封垫片产品收入占比已达到 5%。 

6、商用车行业全年预期情况 

答：随着 20-21 年国五国六切换，国五去库存带来的行业大幅增长，同

时对 22年的市场需求有所透支，因此叠加房地产、物流行业不景气，以及众

所周知的原因，导致 2022 年重卡市场大幅下滑。2023 年，随着各项经济政策

的出台，车市场呈现回暖势头，重卡市场累计销售 91万辆，实现两位数增长，

特别是受天然气价格相对燃油较低、运输成本优势显著等因素影响，2023 年

国内天然气重卡需求量大增，销量同比增长 307%。2024 年上半年重卡销量

50.7 万辆，同比增长 4%，燃气类和新能源重卡销量上半年增幅较高。下半年

随着一系列经济政策的出台，深化改革、发展新质生产力和中国式现代化建

设将为经济发展提供新的动力，经济预计会延续回升向好态势，特别是设备

更新、以旧换新等政策的出台，对商用车市场特别是重卡市场形成利好，全

年有望实现稳中有升，随着经济回暖、基建投资提速，利好政策不断出台等

影响，加上国三国四加速淘汰、油气价差持续高位等，物流、城配、工程需

求等都将利好重卡市场，预计重卡市场会有 10%左右的增长，并维持在 110

万辆上下（基于各大主机厂的公开预测数据，仅供参考）。公司凭借在国内

市场的地位，以及对康明斯、五十铃、斗山等客户市场开发，新能源增程、

混动车型份额不断增长等，预计公司垫片产品收入增幅不低于行业增幅。 

7、公司外资股东日本石川是否参与经营，是否有竞争关系，未来是否有减持

计划 

答：日本石川株式会社目前为公司第二大股东，目前在公司委派监事一

名，并不参与公司的生产经营活动。 

日本石川主要经营区域包括日本国以及东南亚、欧洲、美国等地区，公

司主要经营区域在国内，与日本石川销售区域和目标客户不重叠，目前没有

市场竞争关系。 



 

日本石川 1991 年通过合资成为公司股东以来，一直长期看好并支持公司

发展，到目前为止没有减持意向。 

8、公司股东回报规划 

答：为进一步规范和完善公司利润分配政策，提高对广大投资者的合理

回报，根据有关文件的规定和要求，并结合公司盈利能力、经营发展规划、

股东回报等因素，制定了《烟台石川密封科技股份有限公司未来三年（2024

年-2026 年）股东分红回报规划》，并承诺，在满足现金分红条件时，公司采

取固定比例政策进行现金分红，且每年以现金分红方式分配的利润不低于当

年实现的可分配利润的 60%。公司原则上每年进行一次年度利润分配，董事

会可以根据公司盈利及经营情况提议公司进行中期利润分配。 

2024年中期分红预案是，截至 2024年 6月 30日以公司总股本 146,400,000

股为基数向全体股东每 10 股派发现金股利 1.50 元（含税），合计分配利润 

21,960,000.00 元，不进行资本公积转增股本，不送红股。 

    公司目前经营稳定，现金流较好，有条件保持较高比例的现金分红。 

 

附件清单 无 

 

 


