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青岛德固特节能装备股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2024-013 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研          □分析师会议 

□媒体采访              □业绩说明会 

□新闻发布会            □路演活动 

□现场参观             ■其他（券商策略会）  

参与单位名称

及人员姓名 

中信建投      叶天鸣 

天弘基金      涂申昊 

华创证券      陈宏洋 

合众资产      王  浩 

华夏东方      蔡  颖 

中加基金      陈  静 

瑞庆资本      李江东 

时间 
2024 年 9 月 4 日  15：30-17：00 

地点 
券商策略会会场（北京） 

上市公司 

接待人员姓名 

副总经理、董事会秘书     宋  超 

副总经理、财务总监       高琳琳 

证券事务代表             赵爽爽 

投资者关系 

活动主要内 

容介绍 

 

1、 公司介绍及 2024年半年度公司业绩情况。 

公司是一家集设计、研发、制造、检验、销售、服务于一体，面向化工、

能源、冶金、固废处理等领域，为全球客户提供清洁燃烧与传热节能解决方

案，同时接受专用装备定制造。 

2024 年上半年，公司实现营业收入 2.74 亿元，较上年同期增长 68.67%；

实现归属于上市公司股东的净利润 6，831.41 万元，较上年同期增长 118.19%。 

公司聚焦中高端设备制造市场，保持强劲盈利水平，国际化优势不断凸

显。2024 年上半年，公司整体毛利率为 40.31%，较上年同期增长 3.23 个百分

点，其中，节能换热装备类产品营收占比 65.61%，产品毛利率为 43.17%，公

司依托高端制造能力，毛利率水平远超同行均值；此外，境外销售营收占比



66.43%，境外毛利率为 48.64%，全球影响力及品牌价值日益增强。 

公司在手订单充足，彰显了未来稳健的增长态势。截至 2024 年 6 月 30

日，公司在手未确认收入订单 5.15 亿元，同比增长 17.47%，其中海外项目订

单 2.30 亿元，占比 44.73%。 

2、 公司增资中科合肥煤气化技术有限公司原因及项目进展？ 

答： 公司认为中科合肥煤气化技术有限公司（以下简称“中科合肥”）具

有良好的市场前景及科研能力。中科合肥是由中国科学院工程热物理研究所

与安徽巢湖经济开发区管委会共同发起组建的国家级高新技术企业，多项技

术产品入选国家工业和信息化领域节能降碳技术装备推荐目录，中科合肥核

心产品契合了“双碳”战略思路，具有广阔的市场前景。中科合肥自成立以来，

顺应国际国内发展大势，搭乘“一带一路”资源快车，先后为国内外多家合成

氨、尿素、氧化铝、镍铁、碳素等行业提供服务，科研成果转化应用惠及多国

企业。近年来，中科合肥依托其“循环流化床气化技术”积极发展煤基活性炭

联产 LNG 业务，助推优质煤炭资源就地加工转化，相关项目已落地建设。 

通过本次增资活动，双方可分别依托自身的创新研发能力与智能制造能

力优势，在生产制造端的精益管理与品质管控，产品研发端的开发与测试，客

户服务与售后管理等方面实现充分协同，有望提升双方的研发、生产及客户服

务能力。 

公司本次增资活动已完成，增资后，公司持有中科合肥 13.5108%的股权。 

3、 公司海外业绩情况及未来目标? 

答: 2024 年上半年，公司境外实现营收 1.82 亿元，境外销售营收占比为

66.43%，境外毛利率为 48.64%，全球影响力及品牌价值日益增强。 

未来，公司将持续聚焦中高端设备市场，，依托较低的用工成本、较短的

产品交付周期、快速的服务响应速度、优良的产品质量、优势的产品价格等因

素，持续布局“国际化”业务，从而保证公司出口业务的持续增长。 

4、 公司海外业务销售模式是什么，公司如何开拓海外市场? 

答: 公司境内外业务主要采用直销模式，从而省去了中间环节，降低成本，

公司直接对接下游客户，为其提供价格优良、高品质的个性化定制产品。 



公司主要采用以下方式开拓海外市场： (1)参加海外展会，与客户面对面

建立联系;(2)通过相关数字化平台开拓新的海外客户;(3)通过现有海外客户对

公司和公司产品的口碑传播;(4)建立海外代理渠道，帮助公司进行市场推广。

未来公司将进一步探讨在海外建立办事处来进行市场开拓的可能。 

5、 公司海外业务近几年增速较快的市场是哪里? 

答:近年来，公司海外出口增速较快的市场主要为欧美和东南亚市场，如

美国、意大利、土耳其、巴西、印度、泰国、墨西哥等等。近年来，下游行业

扩产和采购需求不断增长，新增产能释放较多，新建项目升级改造的需求较

大。公司经过多年的海外市场深耕，与多家国际跨国企业建立了稳定的合作关

系，赢得了国际客户的广泛认可，从而取得了较高的市场占有率。未来，随着

下游产业的进一步发展，公司也将积极响应市场需求，紧跟行业发展趋势，持

续深化与客户的战略合作。 

6、 公司在印度市场的业务是否存在回款风险? 

答:公司在印度市场合作的客户主要为印度上市公司或跨国集团等优质客

户，合作多年、规模较大、违约风险低，基本不存在客户违约风险问题。 

7、 公司产品在印度等非发达国家市场上有什么优势? 

答:在印度等非发达国家市场上，由于客户国家的中高端钢铁材料短缺，

供应链、技术和质量相比国内较弱，对于公司可提供的中高端设备产品，该类

客户市场很难实现本土自主设计及制造，公司凭借国内发达的供应链资源，优

质的产品质量和技术优势，在该类国际中高端市场中拥有较强的竞争力。 

8、 公司未来发展的定位及实现路径有哪些？ 

答: 公司将紧抓“双碳”及设备大规模更新改造的战略机遇，聚焦节能环

保、减排、减碳、可持续发展相关市场领域，在稳固传统优势行业地位的基础

上，积极开拓污泥处理、废旧轮胎裂解处理、煤炭清洁利用等公司成熟技术的

外延应用场景。发挥“保龄球效应”，借助与各行业头部企业、一流研发机构

的合作机会，探索新的合作与服务模式，发挥产品应用在新行业的示范效应，

为迅速打开新市场和业绩的快速增长奠定基础。 

9、 公司主要竞争对手及相比于竞争对手的优势？ 



答: 目前公司竞争对手主要为傲华集团(ARVOSGroup)。相比竞争对手，

公司凭借较短的产品交付周期、快速的服务响应速度、优良的产品质量、优势

的产品价格，赢得了客户的认可，从而保持了稳定的业务合作。 

10、 公司前五大客户及前五大供应商占比？ 

答: 2023 年度，公司前五大客户占比为 50.47%，主要为跨国集团；前五

大供应商占比为 42.61%。 

11、 公司设备对下游客户的作用主要体现在哪些方面？ 

答: 公司节能环保产品可为客户节约可观成本、创造可观的经济效益和社

会效益。例如：经青岛市经济和信息化委员会鉴定，公司生产的 1050℃、275

㎡换热面积的超高温空气预热器每台每年可为客户节约原油 10,448 吨(折合

10,980 吨标准煤)，节约用水 1,803 吨，减少尾气排放 1,449 万标准立方米;公

司生产的 1250℃套管式急冷锅炉，每年可为客户节省 3,500 吨标准煤并产生

940 万度的发电量，同时实现降低碳排放，节约水资源的目的。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2024 年 9 月 4 日 

 


