
广州好莱客创意家居股份有限公司 

2024 年半年度业绩说明会召开情况 

广州好莱客创意家居股份有限公司（以下简称“公司”）于 2024 年 9 月 5

日 15:00-16:30 在上海证券交易所上证路演中心以视频录播和网络文字互动的方

式召开“2024 年半年度业绩说明会”。公司董事长兼总经理沈汉标先生、独立

董事袁英红女士、财务总监宋华军先生、董事会秘书甘国强先生出席了本次业绩

说明会。 

一、公司发展情况及业绩介绍 

公司通过录播视频向各位投资者介绍了公司 2024 年半年度经营业绩，具体

内容请详见上海证券交易所上证路演中心（网址：http://roadshow.sseinfo.com/）。 

二、网络文字互动情况 

公司以文字形式回答了投资者的提问，相关问题及回复情况如下： 

1、您好，能否介绍下今年上半年整体业绩的情况？请问是否完成预期？ 

回复：投资者您好。公司 2024 年上半年实现营业收入 9.23 亿元，同比减少

5.06%，归母净利润 4,500 万元，同比减少 46.90%，扣非归母净利润 3,000 万元，

同比减少 48.85%。造成业绩承压的原因总体来看主要有三方面。第一，报告期

内家居终端零售市场仍在恢复中，而公司整装、大宗渠道虽实现高增长，但因业

务总体规模尚在培育期，未能弥补传统零售市场的下滑缺口。第二，公司积极寻

求变革，坚持逆势加大投入，构建全品类、全渠道的体系重塑企业的核心竞争力。

第三，公司实施员工持股计划，报告期内激励费用摊销增加。剔除员工持股计划

摊销费用后的扣非归母净利润同比减少 28.82%。感谢您的关注。 

 

2、今年下半年是否有分红计划和派息政策？ 

回复：投资者您好。公司 2024 年半年度不进行利润分配或资本公积转增股

本。感谢您的关注。 

 

3、贵司是否受益于国家以旧换新政策？如果是，请问公司最近有何举动？

相关销售情况如何？ 



回复：投资者您好。各省市陆续在推行以旧换新等政策，各地具体落地方式

不一样。公司营销中心已配合各地经销商去根据当地政策制定相应的营销策略，

帮助指导消费者切实享受到政策的福利。感谢您的关注。 

 

4、请问今年下半年业务方面有什么新的规划? 

回复：投资者您好。在面对逆境和行业深刻变化中，公司积极寻求变革，将

通过品牌升级、全渠道运营、产品升级、组织优化、降本增效等多重措施，以实

现做强零售、做大整装、做优工程的目标，迎接激烈的市场竞争和行业变革。感

谢您的关注。 

 

5、好莱客上半年净利润大幅下滑的原因是什么？ 

回复：投资者您好。造成业绩承压的原因总体来看主要有三方面。第一，报

告期内家居终端零售市场仍在恢复中，而公司整装、大宗渠道虽实现高增长，但

因业务总体规模尚在培育期，未能弥补传统零售市场的下滑缺口。第二，公司积

极寻求变革，坚持逆势加大投入，构建全品类、全渠道的体系重塑企业的核心竞

争力。第三，公司实施员工持股计划，报告期内激励费用摊销增加。剔除员工持

股计划摊销费用后的扣非归母净利润同比减少 28.82%。在面对逆境和行业深刻

变化中，公司积极寻求变革，将通过品牌升级、全渠道运营、产品升级、组织优

化、降本增效等多重措施，迎接激烈的市场竞争和行业变革。感谢您的关注。 

 

6、尊敬的领导，下午好！作为中小投资者，有以下问题：1、可视化年报显

示，公司半年业绩较去年、前年同期逐级下滑，但销售费用率 14.6%，管理费用

率 8.6%逐年增加，同时经营性和筹资性净现金流出现负值，各指标表明趋势不

佳，能否分析一下原因？2、公司发行的 6.3 亿元可转债尚未实现转股，还有一

年就要到期，是否已经准备好到期还钱？目前溢价率很高，迟迟不下修，顾虑在

哪？3、今年股价跌 34%，公司在修复价格上会作怎样的考虑？ 

回复：投资者您好。1、业绩承压而费用率提升的原因主要有两方面：一是

公司面对逆境和挑战积极寻求变革，坚持逆势加大投入，报告期内销售费用、管

理费用都在增加投入，以构建全品类、全渠道的体系重塑企业的核心竞争力；二



是公司实施员工持股计划，报告期内包括销售费用、管理费用在内的激励费用摊

销增加。2、经营现金流波动的原因主要是公司渠道结构上变化，零售的经销渠

道业务同比下滑，而大宗渠道业务同比增长，两者收款方式不同，所以造成了一

定差异。筹资活动现金流净额为负的原因主要是上半年支付现金股利所致。3、

二级市场股价受多重因素影响而产生波动，公司将一如既往深耕主业，扎实稳健

经营，以提升经营业绩和市场价值，为股东及债券持有人创造更多的投资回报。

关于“好客转债”，公司将结合实际情况，审慎选择解决方案，具体以公司公告

为准。感谢您的关注。 


