
 

 

证券代码：301326                                               证券简称：捷邦科技 

 

捷邦精密科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

编号：2024-003 

投资者关系 

活动类别 

特定对象调研 □分析师会议 

媒体采访 业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观 ☑其他 广东辖区2024年投资者网上集体接待 

日活动  

参与单位名称 

及人员姓名 
参与本次广东辖区2024年投资者网上集体接待日活动的全体投资者 

时间 2024 年 9 月 12 日（星期四）15:30-16:30 

地点 全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net） 

上市公司 

接待人员姓名 

1、总经理 CHIANG HWAI HAI(江怀海) 

2、董事、副总经理 林琼珊 

3、董事会秘书、副总经理 李统龙 

4、财务总监 潘昕 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

投资者提出的问题及公司回复情况 

 公司就投资者在本次广东辖区2024年投资者网上集体接待日活动

中提出的问题进行了回复： 

1、相比以往哪些项目增加了哪些财务支出收入，哪些项目减少

了财务支出收入。有效无效投资对公司发展影响很大，请简述这两年

投资的项目与开支。 

尊敬的投资者，您好。2023年度-2024年上半年，公司股权投资项

目主要包括：（1）公司通过受让股权结合增资的方式取得陕西六元

碳晶科技有限公司51%的股权，支付的总金额合计为人民币3,601.70万

元；（2）公司全资子公司深圳市捷邦致远投资有限公司以增资的方

式取得深圳市思迈科新材料有限公司36.6489万元的注册资本，支付的



 

 

总金额为人民币400.00万元；（3）公司通过受让股权结合增资的方式

取得稳固实业（上海）有限公司及 WENGU VIET NAM HIGH 

TECHNOLOGY COMPANY LIMITED 55%的股权，支付的总金额合

计为人民币10,000.00万元；（4）公司以0.00元受让未实缴股权并完成

实缴的方式取得四川省星泽辉复合材料有限公司300.00万元注册资

本；（5）公司参股投资设立广东塑正合新材料科技有限公司，取得

该公司45%的股权，支付的总金额为人民币900.00万元。 

以上投资项目均为公司围绕自身战略规划，针对公司所处行业上

下游进行的投资，拓展了公司的产品类别及业务领域，有助于公司进

一步拓展公司业务范围，提升公司的综合竞争力。 

感谢您的关注。 

2、上市前公司稳定盈利，上市后两年营收利益大幅度下滑，是

什么原因导致公司亏损。是否有应对政策方法，请简述公司后期改善

计划。 

尊敬的投资者，您好。2023 年消费电子行业需求不景气、大客户

终端产品出货量下滑，导致公司订单下降；公司 2023 年度产销量减

少，加之资阳生产基地及越南生产基地投入较高，导致公司产成品分

摊的成本较高，叠加消费电子行业市场竞争加剧影响，公司毛利率水

平进一步降低；此外公司新能源锂电新材料业务处于前期投入培育阶

段，盈利能力尚未得到有效释放，进而导致公司2023年度净利润同比

出现较大幅度的下降。 

2024年上半年，公司实现营业收入 34,316.18 万元，归属于上市

公司股东的净利润为-565.24 万元，公司经营亏损金额较上年同期有较

大幅度收窄，同时公司经营毛利率也由上年同期  19.21%增加至 

24.18%，公司盈利能力有所改善，经营情况稳步向好。 

公司后续将围绕如下几个方面重点开展经营管理工作： 

（1）持续高强度研发投入，加强公司核心竞争力 

公司将围绕现有“消费电子+锂电大客户”、“精密智造+新材料综

合服务”等资源，持续高强度研发投入，进一步优化研发流程和完善研

发体系，加快产品开发速度，提高产品开发能力，紧跟下游行业的技

术创新步伐，不断拓展技术附加值更高的产品，不断拓展产品应用领



 

 

域，提升公司的综合服务能力及核心竞争力。 

（2）持续拓展市场，挖掘行业机遇 

公司将持续加大市场投入，密切关注行业发展动向，深入挖掘潜

在客户和市场机会。以专业的研发团队及技术，为客户提供优质的产

品及从研发到量产的综合解决方案。同时，不断探索新的业务模式和

合作方式，满足不同客户及客户不断变化的需求，实现与客户的共同

发展。 

（3）持续推进海外生产基地拓展升级 

随着消费电子产业链部分产能向东南亚及南亚国家转移，公司于

越南建立了生产基地并实现产品量产。未来公司将加大海外生产基地

的投入，丰富越南生产基地的产品类别，提高其服务水平。同时公司

将积极开拓越南本地市场业务，提高海外市场份额，并促进中国、越

南两地业务协同发展。 

（4）加强产业投资布局，增强公司综合实力 

公司将按照战略规划，充分利用上市公司平台优势及资本市场工

具，做好产业研究，围绕消费电子、新材料、新能源等相关产业链进

行产业投资，使公司产业结构得到补充及调整，进而提升公司的抗风

险能力和综合实力。 

（5）强化人才战略，优化人才结构 

公司将持续推进集团化管理，强化员工岗位职责，提升公司组织

能力；通过持续引进和自主培养优化公司人才结构，提升公司在生

产、研发、营销等方面的综合实力。公司将不断优化现有薪酬结构，

通过建立更加科学、可执行的绩效考核体系，进一步完善员工绩效考

核机制，同时利用上市公司平台优势，加强核心人员的长效激励，充

分调动员工积极性，使员工能够人尽其才，充分发挥自身优势，增强

专业人才与公司的粘性，使公司实现长远发展。 

感谢您的关注。 

3、请简述一下，贵公司收购赛诺高德的战略意义及利益，后期

发展有什么规划。 

尊敬的投资者，您好。东莞赛诺高德蚀刻科技有限公司（以下简

称“标的公司”）总部位于东莞，是一家以高精密金属蚀刻技术为核心



 

 

的高新技术企业，主要为消费电子、汽车制造、半导体等行业客户提

供金属蚀刻、电镀、激光切割、冲压等精密金属加工一站式解决方

案。在消费电子领域，标的公司业务主要涉及VC（Vapor-Chamber）

均热板、金属功能件/结构件的蚀刻加工及相关制造，产品主要应用于

手机、笔记本电脑、服务器等散热模组、摄像头模组、无线充电模组

及相关结构件。在整车制造领域，标的公司业务主要涉及精密金属装

饰件、外观件等的蚀刻加工及相关制造。在半导体领域，标的公司业

务主要涉及功率半导体封装材料陶瓷覆铜基板的蚀刻加工及相关制

造。标的公司的直接客户主要为比亚迪、领益智造、信维通信、苏州

天脉、宝德华南、泽鸿（广州）电子等汽车整车厂商或消费电子/汽车

零部件供应商或其子公司，产品最终应用于苹果、华为、三星、

OPPO、小米、VIVO、比亚迪、华为问界等知名消费电子及汽车终端

品牌。 

若本次交易完成，公司可在消费电子领域进一步横向拓展精密金

属业务产品线，提升公司在大客户端的精密制造综合服务能力，加快

公司向功能模组及手机产业链相关制造的布局。同时，标的公司已进

入汽车产业链，本次交易完成后，公司可通过加强客户资源及制造能

力的整合，加快公司在汽车产业领域的业务布局。 

感谢您的关注。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2024年9月12日 

 


