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投资者关系活动记录表 

                                         编号：2024-006 

投 资 者 关

系 活 动 类

别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            ☑电话会议 

□其他 （腾讯网络视频会议） 

参 与 单 位

名 称 及 人

员姓名 

Goldman Sachs Asset Management (Hong Kong)Limited、佰利资产管

理有限合伙、北京安惠投资管理有限公司、北京高信百诺投资管理有限

公司、北京金泰银安投资管理有限公司、财通证券资产管理有限公司、

淳厚基金管理有限公司、德福资本、东海证券、方正证券资管、沣沛投

资、福建鑫诺嘉誉投资有限公司、赋远投资、富敦投资咨询有限公司、

广发基金管理有限公司、广州市航长投资管理有限公司、国都证券股份

有限公司、国金证券、国君医药、国联证券、国融自营、国信证券、海

南盛冠达私募基金管理有限公司、杭州汇升投资管理有限公司、杭州长

谋投资管理有限公司、红筹投资、红塔红土基金、红塔证券资管、鸿运

私募基金管理(海南)有限公司、湖南医药发展私募基金管理有限公司、

华安证券、华福证券、华泰证券、华夏基金、华夏基金管理有限公司、

嘉实基金管理有限公司、交银施罗德基金管理有限公司、金百镕投资、

久兴投资、雷钧资产、民生证券、南通天合投资管理有限公司、诺德基

金、磐厚蔚然（上海）私募基金管理有限公司、平安证券、勤远私募、

青榕资产管理有限公司、上海冰河资产管理有限公司、上海东方证券资

产管理有限公司、上海丰煜投资有限公司、上海沣杨资产管理有限公司 

上海歌汝私募基金管理有限公司、上海海通证券资产管理有限公司、上



海杭贵投资管理有限公司、上海颢升私募基金管理有限公司、上海雷菱

私募基金管理有限公司、上海庐雍资产管理有限公司、上海盟洋投资管

理有限公司、上海名禹资产管理有限公司、上海新伯霖私募基金管理有

限公司、上海雪石资产管理有限公司、上海易正朗投资管理有限公司 

上海益理资产管理有限公司、上海银倍投资、上海远海私募基金管理有

限公司、上汽颀臻（上海）资产管理有限公司、申万宏源、深圳固禾私

募证券基金管理有限公司、深圳君茂投资有限公司、深圳前海汇杰达理

资本有限公司、深圳山石基金管理有限公司、深圳市和沣资产管理有限

公司、深圳市红犇资本管理有限公司、深圳市金之灏基金管理有限公司

深圳市启元财富投资顾问有限公司、深圳市千榕资产管理有限公司、深

圳市尚诚资产管理有限责任公司、深圳市中颖投资管理有限公司、神农

投资、太朴持信私募基金管理（珠海）有限公司、泰康健康产业基金管

理有限公司、天风医药、通用技术集团投资管理有限公司、通用投资、

西安瀑布资产管理有限公司、新华基金、阳光资产管理股份有限公司、

易米基金、英大保险资产管理有限公司、永禧投资、甬兴证券、浙江朝

景投资管理有限公司、中庚基金管理有限公司、中国民生信托、中航信

托股份有限公司、中金公司、中信股衍、中信建投、中信建投基金管理

有限公司、中信证券股份有限公司、中信资管 

会议时间 2024年 10月 29日  

会议地点 安杰思总部 

上 市 公 司

接 待 人 员

姓名 

董事长、总经理： 张承 

财务总监：陈君灿 

董事会秘书： 张勤华 

证券事务代表：杜新宇 

投 资 者 关

系 活 动 主

要 内 容 介

绍 

公司情况介绍： 

1）2023年（1-9月）公司经营业绩情况说明： 

 

 

 

 

 

项目 金额 YOY 

主营业务收入 4.27亿元 23.50% 

归属上市公司股东净利润 1.97亿元 37.91% 

扣非净利润 1.92亿元 36.52% 

每股收益 2.45（元/股） 19.38% 



截止三季度末公司国内实现销售收入 2.03亿元，同比增长 14.44%，

海外实现销售收入 2.22 亿元，同比增加 33.20%。公司净利润较快增长

主要是收入和产品毛利均较快增长所致，截止三季度末公司产品综合毛

利率 72.23%，较去年同期增加 2.71 个百分点，降本提效和公司规模化

效应持续显现； 

公司持续加大了新品研发和产品性能优化的技术投入，同时不断吸

纳高等级研发人员，到今年 9月末公司研发人员占比达到 22.18%，较去

年同期增长 6个百分点，其中硕士及以上人员占比达到 34.55%，较去年

同期增长 18.38个百分点。 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

Q&A 

Q：目前国内集采的执行进度如何？未来有哪些地区可能会进行集采？ 

A：截至目前，京津冀“3+N”联盟医用耗材集中带量基本已经落地，除了

安徽未执行外，其他省份已陆续收到医疗保障局下发的相关通知。 

Q：公司对未来国内带量采购的方向有何看法？ 

A：首先，公司还是会积极参与国家组织的相关医用耗材的带量采购。

同时公司始终还将以产品技术创新为主线，继续加深产品的降本增效

的相关工作，持续输出满足客户需求的优质产品。未来，公司还将继

续通过产品的迭代升级以及拓线，加宽、加深公司的产品和服务护城

河，确保公司发展行稳致远。 

Q：公司三季度毛利率和费用率的变化原因是什么？未来费用率如何展

望？ 

A：单第三季度情况来看销售费用略微下降。这主要是由于国内市场环

境和政策影响，导致会议和推广活动减少，而非公司主动控费所致。 

Q：公司在海外市场的进展如何？ 

A：目前公司开始着手运营欧洲荷兰分公司，并且已经布局了泰国工厂，

预计 2025 年第二季度泰国工厂可以实现生产和销售，其次在 2025年公

司也将启用美国分公司。同时，公司在美国和欧洲也在寻找合适的标的，

后续不排除会通过并购或重组的方式为公司注入新的力量。 

 

Q：集采政策对经销商的影响如何？公司采取了哪些措施？ 

A：集采政策对非带量地区经销商压力很大，公司针对这些区域及时调

整销售策略，加快建设平台模式。公司在全国设立了三个平台，以应

对价格变动和库存管理问题。 



Q：关于可换装止血夹的毛利率预期是什么？竞争对手的跟进情况如

何？产品的壁垒体现在哪些方面？ 

A：可换装止血夹的毛利率与现有的夹子装置产品相差不大。虽然新品

推广受到国内招标延期和政策调整等因素的影响，但产品符合 DRG/DIP

以及环保要求，具有较高的市场认可度。目前，已入院几十家，尚有

几百家医院提交了报告，等待招标。此外，海外市场接受度较高，海

外部分市场已完成测试并于去年开始批量销售，美国市场预计四季度

批量销售。 

Q：公司在海外市场的增长情况和渠道建设进展如何？ 

A：从 2024 年 1 月至 9 月情况来看，北美市场增长 48.28%，亚太市场

增长 81.93%，南美市场增长 42.69%。截止 9 月末，今年累计新增海外

客户 20 家。公司在巩固欧洲市场和发力北美市场客户开发的基础上大

力拓展南美及亚太市场。 

Q：公司今年有哪些新产品研发进展？未来的研发投入预期如何？ 

A：今年公司国内已经获得 10 张注册证（新增和注册变更）。未来两

年，公司将按照产品线布局及迭代规划，持续增加研发投入，医疗器

械将获得更多注册证，同时，杭安的高端诊疗设备产品也将在 2025 年

逐步迎来新产品的注册证。 

Q：未来医疗行业的发展前景如何？ 

A：尽管当前中国经济和医疗行业面临挑战，但未来随着人口老龄化和

医疗需求的增加，行业前景依然乐观。随着政策走向的逐渐清晰，市

场将逐步正常化。 

Q：公司对 2025 年的展望和 2024 年的业绩目标是什么？ 

A：公司将紧贴已披露的业绩目标为指引。 

附 件 清 单

（如有） 

 

日期 2024 年 10月 28日 

 


