
 

 

证券代码：002402                                     证券简称：和而泰 

深圳和而泰智能控制股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                   编号：20241101 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观 

 其他（电话会议） 

参与单位名称 
中信建投证券、西部证券、申万宏源、天风证券、博时基

金、财通资管、东方红、华夏久盈、易方达、南方基金 

时间 2024 年 10 月 31 日 10:00 -11:00 

2024 年 10 月 31 日 13:30-14:30 

2024 年 10 月 31 日 14:30 -15:30 

2024 年 10 月 31 日 15:30 -16:30 

2024 年 11 月 01 日 09:30 -10:30 

2024 年 11 月 01 日 14:00 -15:00 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

高级副总裁、财经中心总经理、董事会秘书：罗珊珊 

证券事务代表：艾雯 



 

 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、公司基本情况介绍 

公司 2024 年前三季度实现营业收入 70.40 亿元，同比增

长 28.30%，实现归属于上市公司股东的净利润 3.55 亿元，同

比增长 6.29%；实现扣非后归属于上市公司股东的净利润

3.34 亿元，同比增长 7.21%；其中，控制器业务板块实现营

业收入 24.43 亿元，同比增长 29.70%，实现归属于上市公司

股东的净利润 3.70 亿元，同比增长 19.56%；实现扣非后归属

于上市公司股东的净利润 3.54 亿元，同比增长 22.00%，盈利

能力不断增强。在收到较大汇兑损失影响以及充分费用预提

的前提之下，仍实现了较好的增长，公司整体经营情况不断

向好发展。 

同时，公司第三季度降本增效成果明显，三季度净利润

环比提升明显，特别是控制器业务板块，实现 50%以上环比

增长，盈利能力持续改善。 

从各个业务板块的收入规模来看，前三季度，家电业务

实现同比 32.52%的增长，电动工具业务实现同比 22.24%的

增长，汽车电子业务实现同比 82.76%的增长，智能化业务实

现同比 20.48%的增长，各业务板块业务拓展持续向好，均实

现了较好增长。同时，各业务板块毛利率均有不同程度的改

善，三季度综合毛利率恢复到 19%以上。随着公司研发能力

提升、降本增效进一步落地，毛利率将持续恢复。 

另外，公司在汽车电子以及智能化领域持续增加研发投

入，构建了自主研发的核心竞争力产品，包括方向盘离手检

测、变色天幕控制、热管理集成以及域控制等；同时，随着

人工智能快速发展、科技迭代加速，公司在智能家清、健康

医疗、游戏个护等领域逐步进行智能化产品布局，与时俱



 

 

进，打造未来增长曲线。 

随着公司收入规模持续扩大，管理层适时调整了公司未来

战略规划，我们在要求收入规模扩大的同时，也要保持企业高

质量发展，会更加关注利润和经营质量的提升，包括内部治理

提升、毛利改善、净利润、库存及现金流量管理加强等，为企

业可持续发展保驾护航。 

 

二、问答环节 

  1、目前客户是否已经和公司开始沟通明年的需求，请

问是否有订单指引？ 

答：您好，公司目前已陆续在与客户对接需求了，预计

12 月中下旬至 1 月客户会陆陆续续确认第二年的订单。公司

将充分发挥自身研发优势持续提升在现有客户中的份额；积

极开拓国内外市场，拓展新客户、新项目提升市场份额；通

过加大新技术和新领域的研发投入，建立更高的竞争壁垒的

同时扩大业务边界。谢谢！ 

 

2、目前公司电动工具业务情况？ 

答：您好，公司电动工具业务近几年拓展顺利，公司凭

借在国际客户中的服务影响力及技术竞争力进入了 TTI、博

世、百得、喜利得、大叶等海内外多个头部电动工具客户的

供应链体系，保持市场份额稳步提升，目前公司新项目研发

进展顺利，并陆续交付中，新项目的收入占比在持续提升，

后续随着新客户进一步拓展，新项目交付的持续放量，会形

成更大的增量贡献。同时，电动工具产品品类也在持续扩

增，主要涉及割草机控制、开槽机控制、打磨机控制、电锤

控制、水泵控制、冲击扳手控制、工业用搅拌机控制等众多



 

 

产品品类。未来，公司也会积极投入研发资源，拓展产品品

类及应用细分领域，同时会持续进行新客户、新项目的拓

展，保持电动工具业务增长活力。谢谢！ 

 

3、公司能够保持收入较高增速的原因是什么？ 

答：您好，公司业务的增长主要来源于大客户内部份额

的提升、产品品类的拓展以及新客户的开拓。近几年，公司

在国内外大客户的占比持续增长，产品覆盖率越来越高，公

司海外大客户伊莱克斯、惠而浦、博世、ARCELIK 等的份额

每年都有不同程度的增长。国内客户方面，公司与海尔、小

米、苏泊尔、老板电器等均建立了紧密的合作关系，尤其是

海尔，公司在其份额增长迅速；另外，公司也会持续关注行

业波动情况，实时调整客户结构，紧跟行业发展脉络，积极

开拓市场资源，保证业务持续增长。谢谢！ 

 

4、目前智能化业务的发展情况怎么样？ 

答：您好，公司在人工智能发展初期，就开始布局智能

化产品业务，基于公司多年在智能控制器行业的积累，结合

大数据与人工智能技术、移动互联技术、通讯技术等实现传

统设备的智能化升级。智能化产品业务涉及智能家电、智能

家居、健康医疗与护理、智能建筑等应用领域，产品涉及 AI

智能体感衣、泳池清洁机器人、智能床垫、智能书包、安防

报警系统、门禁防盗系统、中央供暖系统、温湿度控制系统

等产品品类，未来公司也将紧抓人工智能的浪潮，持续投入

研发，提速智能化产品业务的发展。谢谢！ 

 

5、请问公司在海外建厂的原因及目前的产能规划？ 



 

 

答：您好，公司在海外建厂是为了贴近客户服务获取更

多更优质的项目，以及开发更多高端客户，同时也可以更好

的应对复杂的国际形式，所以公司进行了全球化产业布局，

目前公司在中国、越南、罗马尼亚、意大利、墨西哥等地均

有生产制造基地，并在全球 20 多个国家和地区进行研发和运

营中心布局，实现客户需求快速响应，与国际化大客户无缝

接轨，为客户创造最大化价值。公司充分利用了前期深圳生

产制造基地及综合运营的丰富经验，复刻了深圳制造基地的

智慧工厂运营模式，以及品质管理、交付管理等管理经验，

从运营、生产、交付等各方面满足客户的需求，加强了生产

交付的抗风险能力，从而提升了公司在客户端的核心竞争优

势。谢谢！ 

 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2024 年 11 月 1 日 

 


