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深圳市亿道信息股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2024-012 

投资者关系 

活动类别 

 

 特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观              

□其他 

活动参与人员 东吴证券 

时间 2024 年 11 月 1 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

副总经理、董事会秘书：乔敏洋 

投资者关系专员：谢蝶 

交流内容及具

体问答记录 

1、公司今年国产化业务状况如何？ 

答：公司 2020 年 6 月份成立国产化团队，经过 4 年多的发展与

积累，公司与国内一、二线品牌建立了深度合作关系，2024 年上半

年度公司的国产化产品业务收入保持积极的发展态势，同比增长

191.4%。 

从需求端角度来看，国产化行业的应用方向是“2+8”体系。“2”

代表党、政；“8”是指关乎国计民生的八大行业：金融、电力、电

信、石油、交通、教育、医疗、航空航天。党政国产化进程启动较早，

相较于党政而言，金融、电信等关键行业国产化起步较晚，且业务系

统需求更加复杂，产品需求量更大，因而市场空间广阔，行业迎来新

的发展机遇。 

公司将积极把握市场机遇，继续加大国产化产品的研发投入，快

速响应行业客户差异化产品需求，致力于高质量完成产品落地交付，

促进公司产品市场规模的扩大。 

2、能否简要介绍下加固类产业的情况？ 

答：加固智能行业终端相对于消费类电子产品来看，具有小批量、
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多批次及定制化程度高等特点。基于目前全球加固计算终端产品形态

来看，大部分行业参与者产品形态比较固定，以加固手持终端为主或

以加固平板或笔记本为主，提供全系列产品的厂商较少。 

公司推出此品牌是基于过去近十年来在加固智能终端方向的研

发积累及市场开拓、供应链管理的基础上进行的，目前公司大量相关

加固产品应用在超过 70 个国家，广泛应用在各种防水、防尘、防摔

等恶劣环境下，为各行各业的客户提供加固计算及信息化处理传输功

能支持。同时为了进一步拓展海外渠道，提高海外市场的销售运营能

力及技术服务能力，更好地覆盖服务好当地客户，今年我们已在欧洲

及美国建立了海外办事处，以期早日实现“成为全球通用加固终端行

业领军企业”的品牌愿景。 

3、请介绍一下公司的研发模式？ 

答：公司的研发活动主要采用自主研发的模式，具体分两种：第

一种是根据客户的需求进行定制化研发，通过了解客户的差异化产品

需求，参与产品的研发设计，为客户提供材料选型、产品设计、样品

试制等服务；第二种是公司根据市场需求的变化趋势，进行主动研发，

成功开发新样品后向下游客户进行推广。除自主研发外，公司也会采

取与上游供应商如英特尔、超威半导体、高通等主流中央处理器厂商

进行合作应用研发的模式，通过实现新一代中央处理器落地化解决方

案，高效实现新产品的开发。 

对于新产品研发，公司首先进行内部立项，然后同时向结构部、

硬件部、项目部、软件部、测试部同时下发项目设计及开发工作和任

务。在产品研制过程中，公司根据客户对产品的工艺、性能等要求进

行调整和优化，并形成样品；在产品交付客户后，公司将及时获得客

户反馈，并安排研发人员根据产品使用中出现的各种问题，及时调整

和完善产品工艺。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

无 
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说明 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无 

 


