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云南恩捷新材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                   编号：2024-004 

投资者关系

活动类别 

□特定对象调研  □分析师会议     

□媒体采访      ☑业绩说明会 

□新闻发布会    □路演活动     

□现场参观      

□其他          

参与单位名

称及人员姓

名 

嘉实基金、银华基金、、广东正圆私募基金管理有限公司、正心谷资本、国金证券、

民生证券、东方证券、神农资产管理有限公司、华福证券、中国国际金融股份有限

公司、华创证券、天风证券、花旗环球金融亚洲公司、瑞银证券、中信证券、财通

证券等 

时间 2024 年 10 月 31 日 

地点 
江西省通瑞新能源科技发展有限公司会议室 

进门财经电话会议 

上市公司接

待人员姓名 
董事会秘书禹雪女士 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

公司就投资者以下问题进行回复： 

1、请介绍公司海外布局？ 

公司持续开拓海外市场和客户，不断提升供应份额，积极开拓新海外客户，如

印度电池制造商 EESL 的定点等；另一方面，公司加大海外产能布局来匹配未来海外

市场对隔膜产品的需求，公司分别在匈牙利、美国和马来西亚有布局：公司匈牙利

工厂分两期投建，一期项目的工厂已建设完成，设备已安装调试完成，海外客户正

在验证，验证工作顺利，匈牙利一期将尽快开始进行量产供应；公司也公告了匈牙

利二期项目，规划投建 4 条产线，隔膜产能约 8 亿平方米；美国涂覆工厂的建设进

http://www.baidu.com/link?url=VEFB1MIASPFLiM5oNgnxCQ_fDNkoVl8vHMbKKLM4zPm
http://www.baidu.com/link?url=VK06izvB7a-6qqr7ZDP-ji5oOfI7lCYQGM0mPL35cEjRPM0ewsPwv75uCOet8B_Z
https://aiqicha.baidu.com/detail/compinfo?pid=26585491975569&rq=es&pd=ee&from=ps&query=%E6%B1%9F%E8%A5%BF%E9%80%9A%E7%91%9E


展顺利，接下来将按计划推进设备安装；今年公司公告了马来西亚项目，规划产能

约 10 亿平方米。公司的全球竞争优势明显：公司具有市场和客户优势，并且拥有全

球产能和供应能力；公司还有较强的研发实力和完善的专利布局，使产品有保障，

这些都是公司未来引领市场、参与全球竞争和未来盈利改善的坚实基础和保障。 

 

2、当前中小型厂商的开工率水平？ 

从当前隔膜行业的盈利水平来看，仅头部企业保持盈利的状态，头部企业的市

场份额和开工率显著高于中小型厂商，有些中小企业已经暂缓扩产或终止隔膜项目。  

 

3、价格趋势如何？对客户还有降价吗？ 

从供给端看，今年行业新增产能远低于去年，在今年形成的有效产能也明显减

少，供给改善明显；从需求端看，三季度市场较好，近期隔膜产品价格已基本稳定。

在目前整体行业的盈利承压情况下，公司认为更重要的事是做好新产品开发，为客

户提供性能更好的新产品，一方面也配合客户升级产品加强竞争力，另一方面也能

够改善公司的产品结构和盈利，比如公司在积极推进快充隔膜、超薄高强度隔膜、

耐高温隔膜等产品在下游电池厂商的送样、导入验证工作。 

 

4、匈牙利工厂以及美国工厂的客户有哪些？ 

一直以来，公司与众多全球领先和知名的大型锂电池客户如 LGES、法国 ACC、

Ulitium Cell、某海外大型车企等均保持长期稳定的合作关系，公司全球的工厂都

会为全球客户包括中国锂电池厂商在海外的需求都做好供应和服务工作，公司会积

极开拓市场和客户，以最大的努力保障客户的供应链安全。 

 

5、公司三季度出货多少？市占率如何？今年全年和明年的出货量指引？ 

因三季度市场较好，公司把握市场机遇，三季度的出货量环比增长较大，国内

湿法隔膜市场占有率有所提升；公司各部门尤其是市场部、生产等都在全力以赴，

为努力达成全年预定目标紧密协作。公司明年产能较今年进一步增长，具备的交付

能力较今年也有所增长，公司仍为以提升市场份额和高开机率为目标而努力。 

 



6、明年盈利改善吗？  

公司将持续通过改善客户结构和产品结构来促使盈利改善，当前产品价格基本

稳定，明年欧洲开始碳排放考核，这将带动欧洲电动化提升，海外市场有望迎来增

长，公司明年欧洲匈牙利一期项目将批量出货，进一步提高公司的海外客户占比，

同时，公司还通过新产品的开发和导入、以及公司内部多项降本增效的项目执行来

改善盈利情况。 

 

7、资本开支情况？ 

今年公司继续投建部分新基地如中国的江苏金坛基地和湖北荆门基地、美国涂

布工厂和金桥总部的建设，因此今年的资本开支约 50 亿元；明年的资本开支将有所

下降。 

8、展望明年，公司从哪些方面进行降本？ 

公司有多项降本举措正在推进中，这也是公司近期以及未来的重点工作之一，

主要有：（1）进一步提高产品良率：当前公司隔膜产能大，提高产品良率能有效降

本，通过改善产品厚度、改造设备和工艺、推进新一代宽幅宽高机速的产线投放等

专项工作来持续提高产品良率；（2）推进原材料国产化；（3）加快非核心设备的

国产化进程：公司核心设备采用进口设备，在涂覆机、分切机等非核心设备方面，

已经开始使用部分国产设备，降本效果达到预期，公司将积极推动其他设备如萃取、

烘箱等的国产化应用。（4）加快自动化，提高生产效率：隔膜生产产线前端自动化

程度高，但后端分切、涂布、包装、质检、仓储等自动化程度还有较大提升空间，

因此公司将大力加大自动化来提高生产效率、降低成本，例如公司已在基地试点自

动化包装线等项目。总体来看，公司在多个业务流程和环节上都有降本目标和项目，

随着这些项目逐步执行，预计将持续降本。 

 

9、传统业务的盈利？ 

公司的传统业务包括无菌包装、特种纸、BOPP 膜（平膜和烟膜）和烟标印刷产

品，收入和利润占比均很小，但公司在加大无菌包装的投资，目前在马鞍山建设新



无菌包装基地，为能够更好地服务好国内头部乳企做好产能准备；BOPP 膜业务的新

产线已在玉溪运行。 

 

10、未来目标费用率能降到多少？  

公司也在管控各项费用，三季度总费用环比下降明显，其中财务费用和管理费

用环比降幅较大，公司会继续做好降费工作；公司的重点工作在加大市场拓展力度、

强化技术和研发的能力来进一步提高市场份额、强化与客户的合作粘性，因此公司

会将销售费用和研发费用维持在合理水平，来确保目标的执行和实现。 

 

11、目前出货供应给储能电池的量有多少？未来怎么看储能使用湿法隔膜的趋

势？ 

公司大部分产品应用于动力电池，也有部分产品应用于储能领域，公司重视和

看好储能的市场和未来发展，已有产品供应和布局，随着下游客户尤其是大储的应

用对于湿法隔膜的需求增加，公司将更加积极、主动的做好相应产品送样、验证和

供应的工作。 

附件清单 无 

日期 2024 年 10 月 31 星期四 

 


