
 

证券代码： 002706                                  证券简称：良信股份 

上海良信电器股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     

投资者关系活动

类别 

 

□ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

√ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 博涵财经、财经头条、申万宏源、帕米尔研究、高恩基金、嘉鸿

基金、国鑫投资、奥帕资本、金鹰基金、毕方资产、上海燕绥、

智晶私募、汉鸿基金、沪沄创（上海）经济发展有限公司、上海

金融与发展实验室、上海麦金地集团、上海瑞明星集团 

时间 2024 年 11 月 26 日 (周二)  下午 14:00-17:00 

地点 线下：上海市浦东新区申江南路 2000 号良信总部 

上市公司接待人

员姓名 

1、财务总监、董事会秘书  程秋高 

2、证券事务代表  王锐 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、公司目前的下游行业结构及趋势如何？ 

随着近几年下游行业如房地产、新能源、基础设施等行业自

身的发展变化，公司的下游行业也发生了一些结构性调整，房地

产行业占比有所下降，新能源行业有较大提升。今年以来，随着

国内新能源行业的快速增长及公司市场份额的持续拓展，公司下

游行业结构中，新能源行业持续提升，包括了光伏、风电、储能、

充换电、新能源汽车、氢能、核能等下游细分市场。基础设施、

数字能源等行业结构保持稳定。 

 

2、公司未来的主要增长点有哪些？ 

近几年国内风电、光伏、储能、新能源车及充换电等行业的

快速发展为低压电器市场带来了新的增量，也一定程度上引领了

新的技术发展趋势。公司紧抓机遇，把握市场窗口期，在新能源

行业实现快速增长，填补了房地产业务下滑的缺口。同时通过与



 

新能源大客户的深入合作，提升了公司自身的研发能力、客户服

务能力与成本优化能力。在双碳目标的驱动下，新能源电气技术

将长期发展，由此将带来源网荷储各个环节的电力应用场景的变

化及新的需求，公司会持续洞察市场机会，持续进行新产品及技

术的开发，以保持领先份额。 

公司未来另一大增长方向为国产化替代。目前在部分公商

建、工控、轨交、数据中心等绝对高端的低压电器应用场景中，

国产品牌市场占有率仍然较低，国产替代仍然有较大的市场空

间。随着国产化政策的引导，以及国产厂商的品牌影响力、市场

竞争力的持续提升，有望进一步拓展市场份额。公司持续进行下

游市场的机会挖掘，同时通过两智业务的综合能力，针对此类型

的用电场景和客户通电，打造高性价比、智能化、一站式的配电

解决方案，以赢得更多客户的认可。 

 

3、公司数据中心业务情况如何？ 

公司产品主要应用于数据中心机房配电、智能监控、智慧运

维等领域，包含智能配电系统集成方案，中、低压成套解决方案

及核心元器件模块化方案。今年以来数据中心需求量有一定提

升。目前国内数据中心市场仍旧主要以外资品牌为主导，国产品

牌具有较大的替代空间，随着公司智能配电产品成熟度的提升和

数据中心行业整体解决方案的逐步优化，公司将持续深化在数据

中心行业的国产替代工作。 

 

4、公司的出海业务拓展情况如何？ 

公司的海外业务一方面是跟随头部大客户借船出海，一方面

是自主品牌海外推广。公司对自主品牌海外推广业务的投资力度

相对薄弱，近期重新梳理了海外业务的组织架构，从公司战略维

度提升重视度，正在针对性对海外市场开展战略规划，未来将持



 

续加大投资力度。公司会关注海外不同区域的市场机会，选取重

点国家、重点行业，集中聚焦，深入推进。 

 

5、公司环境、社会及公司治理（ESG）工作进展如何？ 

公司对 ESG 重视度较高，公司目前已连续 2 年发布 ESG 报

告。公司近年在双碳、环境保护、绿色供应链管理、清洁能源技

术、公司治理等方面取得了显著进展，并获得证券时报“A股公

司 ESG 百强榜”、以及入选中国上市公司协会 2024 年“可持续

发展最佳实践案例”。今年，公司进一步强化了可持续发展工作

的组织建设，重点着眼于公司的碳管理。未来将持续完善公司ESG

管理体系，通过组织架构建设、管理办法落地、对标标杆、补齐

差距等手段，加快公司可持续发展能力的建设。 

 

6、智能家居业务进展如何？  

公司智能家居业务投入较早，2017 年开始逐步布局，受房地

产行业的影响，今年呈现一定的业务波动性。公司智能家居业务

主要是全屋智能家居解决方案，产品包括智能断路器、智能网关、

智能化开关面板及总控屏幕及客户端软件系统等，采取 B2B 模

式，主要客户仍为房地产 B端客户，同时持续向商业酒店、高校

等商业应用场景进行拓展。未来随着精装房渗透率的提升和消费

者对于家居智能化需求的提升，市场规模有望进一步提升，公司

将紧抓市场机遇，完善产品布局及应用场景。 

日期 2024-11-27 

 


