
证券代码：301370                          证券简称：国科恒泰  

国科恒泰（北京）医疗科技股份有限公司  

投资者关系活动记录表  

编号：2024-011 

投资者关系活

动类别 

☑特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 

□新闻发布会 

□现场参观 

□业绩说明会 

□路演活动 

□其他(请文字说明其他活动内容) 

参与单位名称
及人员姓名 

华泰证券 孔垂岩 

南方基金 秦乾一 

南方基金 冯啸 

时间 2024年11月27日（星期三）14:00 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理：费海鹏 

证券事务代表：林芬芬 

投资者关系经理：丁晓庄 

投资者关系活

动主要内容介

绍  

公司接待人员就与会人员提出的问题逐一解答。 

1、公司的商业模式是怎样的？在医疗器械产业链当中承担什么角

色？ 

答：公司基于“短链+数字化赋能”的设计理念，创新性地打造了
“一站式分销平台+院端服务平台”的商业模式；通过集中整合资

金、仓储、物流、信息等关键要素，为本行业提供从生产厂家到手

术室的整体数字化供应链，涵盖出厂、流通、入院、手术配台、跟

台等全链条综合专业化服务，助力解决了过去传统经销商服务中“

多、小、散、乱”的问题，确保带量采购后医疗器械临床供应的稳

定性，成为国家医改政策落地的抓手和条件保障。 

 

2、与同业相比，公司具有哪些竞争优势？ 

答：公司的仓储物流配送、信息系统、专业团队、股东背景及一体

化的管控能力是公司的核心竞争力。基于前述核心竞争能力，公司

逐步构筑了上游生产厂商的代理资源、存货规模以及终端医疗机构

资源等多方面的竞争壁垒，公司储备了高值医用耗材流通环节的上

下游核心资源并基于自身规模化、规范化与专业化的服务能力，在

设立完成以后实现了营业规模及利润的稳健增长。 

 



3、公司医疗器械业务收入中进口和国产医疗器械的占比是怎样的

？现在各类客户拓展情况如何？ 

答：目前公司进口与国产医疗器械收入占比约为7:3。客户拓展方

面，公司创新的平台模式赢得了客户的广泛认可，已经与百余家国
内外顶尖的医疗器械生产厂商建立了合作。公司通过全国一体化的

运营能力和全链条服务能力，为厂家提供了高标准的服务和高质量

的交付，高效满足了国内外客户的要求。放眼未来，公司将凭借在

产品服务上专业的优势和在行业建立起来的口碑，抓住市场机遇，
积极拓展国内外客户。 

  

4、公司血管介入类产品的核心增长驱动力是什么？ 

答：人口老龄化趋势的加强推动了以血管介入类产品为代表的高值

医疗耗材需求增长。心血管等疾病患病率与人口年龄呈显著正相关

，同时随着公众生活水平提升以及医疗健康意识增强，微创手术需

求也在不断增长，这些因素共同驱动了血管介入类高值医疗耗材的

需求增长。 

 

5、公司除了血管介入产品外，其他增长点是什么？ 

答：公司基本已覆盖医疗器械全品类，除血管介入、骨科外，公司

也将在设备、IVD等医疗器械大类别上发力，增加这两类产品生产

厂家的引入和相应附加服务。 
 

6、目前国家推行医保预付制度，对公司业务影响如何？ 

答：医保基金结算向预付制转变，预计将有效缓解医疗机构医疗费

用的垫支压力。有利于加强公司院端业务的回款，提升公司应收账

款周转率，改善现金流表现，增强公司盈利能力。 

 

7、公司未来是否会考虑并购产业上下游资产？ 

答：并购在上市公司做强、做优、做大过程中发挥了重要的作用，

产业链上下游的延伸和整合，是做强、做大的路径之一。国科恒泰
后续会考虑根据公司发展战略和发展情况，择机择时进行并购。具

体请以公司公告为准。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明  

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2024年11月27日 

 


