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北京证券交易所2

成都长城开发科技股份有阳公司〈以下简称 "公司 " 、"反行人" 或 "开发

科技" )收到贵所于 2024年 l 月 10 日下发的《关于成都除城开发科技股份有限

公司公开发行股票并在北交所1: Ili申请文件的审核问询函)(以下筒称"问询函勺，

本所对货所要求申报会计师核查的问题进行了审核核查，现辛辛复如下:

除非文义另有所指，本问询函M复中的简称与 《成部长城开发科技股份有限

公司向不特定合格投资者公:;JF应行股票并在北京证券交易所上市相股说明书〈审

报稿)>> (以下简称"招股说明书" ) 中的释义具有相同涵义.

本问询函回复的字体说明如下:

问询函所列问题 黑体

对问询函所列问题的回复 宋体

对招股说明书的补充披露、修改 楷体、加扭

本问询函回复部分发格巾.I)í项数据加总数与表格合计数可能存在微小差异 ，

均因计算过程中的四舍五入所形成。
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一、 业务与技术

问题 2. 与主要客户合作的模式及可持续t性

根据申报材料， (1) 公司前五大客户的收入占比不断下降，分别为 83.00% 、

73. 87%、的. 00辑和 62. 73%，主要为境外客户 i 主要客户为各国及各地区主要的

电力公司、电力工程总包商、 电信运营商等。 (2) 2020 年第一大客户 ALFANAR

在沙特智能电表项目申负责联合部署国家中部及东部地区智能电表，对智能电表

的需求庞大，与公司签约较大订单. (3) 2021 年至 2023 年 1 -6 月向前景无忧销

售额分别为 134. 95 万元、 17， 708 . 99 万元、 16 ， 510. 94 万元， 同时前景无'1尤为发

行人前直大客户幸日前五大供应商之一;报告期内向 I SRAEL ELECTR I C CORPORAT I ON 

LTD . 的销售额分别为 0 万元、 2 ， 726.52 万元、 11 ， 878 . 68 万元、 7， 459.56 万元a

i青发行人: (1)补充说明报告朋各期不同产品前十大客户情况，如历史合作、

销售金额及占比、毛利率、 销售模式及交货方式、定价原则、信用政策等，结合

主要客户的经营情况、合作模式、 产品竞争优势、在手订单情况等分析说明公司

与主要害户合作的稳定性及可持续性，是否存在对主要客户的依赖，说明对主要

客户的具体定价方法和依据， 同类产品对不同客户的售价是否有差异。 (2) 说明

ALFANAR 的经营情况及与发行人合作模式、合作历史、汀单获取方式，合同签订

方式、历史销售情况(包括产品内容、毛利率水平、定价)等，说明报告期内向

该客户销售额大幅减少的原因;结合目前订单情况、合作意向等说明与该客户合

作状态，是否存在不利变化。 (3) 补充说明发行人与前景无忧、 I SRAEL ELECTR I C 

CORPORAT I ON LTD. 等销售收入大幅增加客户的合作背景及合作的持续性，向前景

无忧等重叠客户供应商采购、销售的具体产品情况及金额、单价、毛利率水平，

产品终端销售情况，是否与同类产品非重叠客户的价格存在较大差异，并说明对

前景无忧销售收入快速增长且毛利较高的原因及合理性，并说明与重叠客户、供

应商结算方式及会计处理为式。 (4) 说明最近一期收入增加的主要客户销售额及

其占比.新老客户基本情况、主要客户在手订单及期后订单持续性，结合期后经

营情况说明收入是否存在季节性，期后订单及业绩是否明显下滑，是否存在客户

配合提前签订订单并执行的情况. (5) 说明境外客户的基本情况及在产业链所处

的环节，发行人获取i如|、客户的途径和方法，目前主要出口地区是否得在不利于

发行人罔i渺|、客户合作的贸易政策、外汇政策等，如果有请分析具体影响并进行
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充分的风险揭示。 (6) 结合主要销售地电表等更换周期及德求、行业状况、 主要

客户的市场地位以及发行入与主要客户交易合同的主要条款、质量纠纷的解决机

制、签订合同的期限等，说明发行人产品的国际市场需求是否发生重大不幸IJ变化，

境外销售是否可持续拓展，综合分析说明发行人与上述客户合作是否稳定可持续、

是否存在被替代的风险以及公司维护客户稳定性所采取的主要措施，是否对发行

人的持续经营能力存在重大不利影响，并对相关事项做重大事项提示和风险揭示。

请保荐机构、申报会计师对上述事项进行核查并发表明确意见.

E发行人回复】

一、 补充说明报告期各糊不同产品前十大客户情况，如历史合作、销售金

额及占比、毛利率、销售模式及交货方式、定价原则、信用政策缚，结合主要

客户的经营情况、合作模式、产品竞争优势、在手订单情况等分析说明公司与

主要客户合作的稳定性及可持续性，是否存在对主要客户的依赖，说明对主要

客户的具体定价方法和依据，同类产品对不同客户的售价是否有差异

〈一〉报告期备期不同产品前十大客户销售金额、占比及毛利率

公司主要产品智能ì I'i'if J是在产品结构上由智能计ftt表核心单元及其他组配

件耻一步组装而戚，智能计缸表核心单元指智能计量表附线路扳，其涵过特定的

设计以必所集成的电子元然件米实现~I i青等核心功能，与约构件等具他组配件组

装、测试后即能够以接表形式梢佳。

独~客户需求及合作形式不同，公司的智能计量表产品部分以整农形式销售，

部分以核心单元及其他组配件分离的形式销售，客户向行完成整袤的组装.此外，

部分客户亦会单独采购组配件用于重换维修。因此，除智能l~iit袤整表产品外，

公司在报告期内形成了智能讨 fE:友核心单元及其他组配件的收入.公司的配套终

端产品主要包括通讯模块、集中营$等产品，主要与智能计!l表配套使用.

智能计量表、智能计-ta'表核心单元、智能计量表组配件.&~i己我终揣在报告期

内占公司主营业务收入比例较商，分别为 98.94%、 98.50%、 98川%及 98.52% .

拟告WJ内公司智能计量表、智fl~计量表核心单元、智能it情表绍配件及配套终端

各期前十大客户情况如下2
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1、智能计量表

单位:万元

期间
序

客户名称 销售金额
占主营业务

毛利率
号 收入比例

1 
ISRAEL .ELECTRlC 

15,665.92 11.89% 
CORPORA TION LT D. 

z 国尊E电网有限公句 8,286.62 6.29% . 

3 E.ONUK 7,906.31 6.00% 

4 E-REDES 7,732.51 5.87% 

2024 5 KT CORPORATION 7,318.19 5.55010 
年 1-6

REGIONAL ELECTRICAL 
月 6 POWER NET WORKS 

3,863.74 2.9(% 

7 Stedin Netbchccr B. V. 3,644.54 2.77%, -
8 ALLIANDER N.V 3,556.18 2.70% 

9 ERANOVE 3,162.40 2.40% 

10 METER FrT 20 UMlTEO 2,703.47 2.05% 

合计 63,839.88 48.44% 42.90号♀

ISRAEL ELECTRIC 
20,986.13 8.24% 

CORPORATION LTD. 

2 深科技及其关联方 16,525.02 6.49% 

3 E-REDES 14,470.98 5.68% 

4 ALLIANDER N.V 13,044.29 5.12% . 

2023 5 OVOEN巳RGY LlMITED 6,732.30 2.64% 

年度
6 巳ON UK 6,136.76 2.4 1% 

7 国家电网有限公司 5,978.81 2.35% 

8 Stedin Netbeheer ß. V. 5,620.53 2.21% 

9 ERANOVE 5,503.02 2.16% . 
10 METER FrT 20 LlMITED 4,22 1.19 1.66% 

合计 99,219.03 38.94% 34.19% 

深科技及其关联}i 15,480.85 8.65% . 

2 
rSRAEL ELECTRIC 

11,857.83 6.62% 
CORPORATION LTD. 

3 ISBELS.A. 8,084.73 4.52% -
2022 

4 E.ON UK 5,949.29 3.32% 
年度

5 如IETER FIT 20 L1 MITED 5,58 1.35 3. 12% 

6 E-REDES 4,705.52 2.63% . 

7 
Horizon Energy Infrastructure 

2,618.48 1.46% 
Ltd 

4 
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期向
序

客户名称 销售金额
占主营业务

毛利率
号 收入比例

8 HM Power Melering AB 2,532.08 1.4 1% 

9 SMS Meter Assels Lld 2,459.61 1.37% 

10 ERANOV巳 2,125.98 1. 19% 

合计 61,395.73 34.30% 18.1呈号也

深科技及其关联方 16,154.06 11.00% . 
2 ISBELS.A 6,500.09 4.43% 

3 ALFANAR 5,950.94 4.05% 

4 E-REDES 5,098.39 3.47% 

2ω1 
5 METER FIT 20 LIMITED 4,825.06 3.29% 

年度 6 HM Power Melcring AD 4,398.90 3.00% . 

7 
REOIONAL ELECTRICAL 

3,787.15 2.58% 
POWER NETWORKS ' 

8 ISRA EL ELECTR.JC 2,726.22 1.86% 
CORPORATION LTD. 

9 SENSEMI DMCC 2,136.63 1.46% 

10 EWE NETZ Ombll 1,333.30 0.91 % 

合计 52,910.74 36.04% 22.85% 

注:分产品前十大客户按照受向一位1M人接制的口径合并列示，下向.

( 1 ) 不同期间毛利率变化原因分析

2021 年皮至 2023 年度，除不同期间客户结构变化影响外，公司智能计量表

前十大客户的毛利率在 2021 年度至 2022 年度整体呈现节降趋势，并在 2023 年

度回升，以上变动主要系汇率}).运费变动影响所致.

2024 年 1-6 月，公司智能计量表前十大客户的毛和j牟有所土升，主要系客

户结构变动所致: ①毛利牟水平高于平均值的客户 ~'1' CORPORATION 、

REGIONAL ELECTRICAL POWER NETWORKS 收入占比土升进入前十大客

户.②毛利率水平低于平均值的客户深科技及其关联方、 ovo ENERGY 

L1l\但TED 收入占比下降不再作为 2024. 年 1-6 月前十大客户.

。汇率变动

报告期内，公司外销收入占比较高，汇率变动对公司产品的人民币价格存在

一定影响，进而对公司毛利率产生影响.

5 
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f缺货期内，公司主营业务收入中以不同币种计价的收入金额>>.占比如下 :

单位:万元、%

项目
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022年度 2021年度

金额 比例 金额 比例 金额 比例 金额 比例

巳UR 40,335.58 30.61 1 12,514.04 44.16 88,485. 14 49.44 93,294.21 63.54 

USD 52,660.38 39.96 64,385.13 25.27 45,670.76 25 .52 43,206.87 29.43 

RMß 17,609.07 13.36 46,579.38 18.28 22. 184 .46 12.39 4,558.54 3.10 

GBP 14,903.50 11.31 20,575.84 8.08 19,966.63 11.16 5,728.74 3.90 

兵他货币 6,274.88 4.76 10,73 1.01 4.21 2,685.02 1.50 3 1.67 0.02 

合计 131,783.40 100.00 254,785 .40 100.00 178,992.01 100.00 146,820.03 100.00 

公司主营业务收入中欧元、关元计价比例较高， 其次为人民币及英镑。因此

以元、美元及英镑的汇率变动川公司报告刷各期毛利率变动影响较大.

报告期各期， 欧元、荣元县某锈的平均汇率变动如下:

各币种汇率
2024 年 1-6 月 2()23 年度 2022 年度 2021 年度

于动汇牢 变动牟 平均汇率 变动率 平均汇率 变动率 平均汇率

USD/CNY 7.11 0.83% 7.05 4.77% 6.73 4.26% 6.45 

EURlCNY 7.71 0.94% 7.64 8.07% 7.07 .7.30% 7.63 

GBP/CNY 9.03 2.65% 8.79 5.97% 8.30 .6.50% 8.88 

202 1 年度，人民币升值导致公司对主要外销客户的毛利率下降: 2022 年度 ，

人民币对欧元、英镑升值， 对;足元贬值， 汇率变动总体导j!!(公司对主要外销客户

的毛利率下降; 2023 年度，人民币贬值导致公司对主要外销客户的毛利率回升。

2024 年 1-6 月，人民币相对关元、欧元，及英镑小幅贬值， 导致公司对主妥外销

客户的毛利字上升.

2) 运费变动

报告期内， 由于外部特定因隶的影响，公司运费波动较火， :ìil:而对公司毛利

率产生影响。

报告期内，公司运费金额及占主营业务收入的比例在2021年度、 2022年度较

高，在2023年度下降后在2024年1-6月四升。

6 
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公司运资金额及其占主蓄、Ik务收入的比例和变动幅度具体如下:

单位: 万元

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

运费 1,738.19 1,332.04 4,231 .4 1 4,582.02 

主营业务收入 131,783.40 254,785.40 178,992.01 146,820.03 

运货占主营业务收入比例 1.32% 0.52% 2.36% 3. 12% 

比例变动幅度 153.6S~也 -77.88% -24.25% 

公司运货主要系公司向境外客户发货所对应的罔际运费.公司运货存在较大

波动的主要原因系罔际运费价格在报告期内发生了较大波动.

波罗的海集装箱运价指激(I-"BX) 是由波罗的海交易所丰IlFreightos发仔的每

日货地集装箱指数，该指数j画过计算4条全球贸易航线上袋装柏的UIJ 州l费率来衡

扯企球集装箱运费。由于公司拟件WI内以外销收入为主，且运输方式以海运为主，

该指数可以用于与公司运费价格变功趋势的对比.

FBX指数在报告期内的变动如下:

项目 2但4年 1 -6 月 2归3 竿 2022年 202l年

指数均值 3,173.1 5 1,473.24 6,536.63 7,346.18 

变动幅度 115.32% -77.46% -1 1.02% 

202 1 年度及 2022 年度 ， 受到外部特定因素的影响，全球物流运输成本大幅

上升， 并在 2023 年度有所回落. 2024 年 1-6 月，由于受到四际地，串串冲突局势影

响，会~物流运输成本有所提什. 公司在不同期间运费占主营业务收入比例的变

动与该指数变动趋势基本一致，公司运费波动主要系国际运费价格波动导致。

(2) 不同客户毛利率差异主要原因分析

公司不同客户毛利率差异较大，主要原因为:

1) 不同客户产品定价差异

针对不同客户 ， 公司会根摇客户所处国家或地区的市场南求'Iì1J况、竞争对手

悄况等对产品定价进行调整.由于公司客户分布于多个国家和地区，在招投标或

商业谈判时面临的市场需求情况且竞争情况存在较大差异，因此针对同一类型的

产品，公司对不同客户的报价可能存在较为明显的差异.

7 
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2) 产品型号差异

rl l子不同国家和地|没终蝙 rb Jw(~J用电商求、技术指标及1i!i俗方式等因素布在

);}.异，公司刷发并生产了名和11 )>!t, .11111型号的智能计量终端产品，以满足不同同家或

地区客户的差异化馆求.不(1 iJ产品1~ 弓问研发投入、生产成本{j. (F. -定差异，导

致不同产品型号间毛利艰，(Hr:>>.异.不同客户产品型号的r.:异处导放不|司客户毛

刷率存在差异的另·个且要因袭.

导致公司不同产品地号存在差异的主要因素如下:

因素类别 描述 举例

根据测量供电回『祀的类型，可以分为用于

抽!II 世供电
计量单栅供电剧rtI\也 n~a的f且相智能电表
及用于训'银;三相供电刨t再也能量的二;ffl智 单栩、 -栩

回路类型
能电表.单.f(l智能 l也没多川子居民用户，

=梢智能咆农多用于工商业mr'
指电网供电线JII1t要入也~的为式，可以分

4在线方式
为直接核入(直iî!i)及经过百感吉普接入， 直通、电流互I!ti式 (CT)、咆压和电 l
经过互感吉普接入可以边一步分为电流豆感 流互!磁式 (CTIVT)
式 (CT) 及电队和电流1f!:B式 (CTNT)

指电袤的最..k.r包流计.范囚.电流计量在E

重程
网越大，对于警能袤的~I'量精度设计要求 5A、 IOA 、 4SA 、 60A、 80A、 100A、

越高.同时由于电流1<<犬，发热增加.对 I60A、 2∞八得
子可靠性的要求也ïl!itIí

RS485、疏牙、 03-PLC 电力就泼、
指主站或者系统采集咆表数据的方式，其 PRIME-PLC 电)J仪波、I-lPLC-高速咆

jffi倍方式
章是重婆的J目标包衍采;也1自眩，聚集通信成 为我、法、 Wi-S山J 微功率无线、
功率等.为了满足不IMJ (1例刑ì'J\必求，存在 LoRaWAN 做功率元线、 NB-loT蜂窝
多种Jj量信方式 通信、 20 饰窝i阳市、 30 鳞窝边信、 40

量辈窝通信等

指电表内部软件运行遵守的协议规范，不
Meter&Mo陀、 MODBUS、 DLMS、

软件协议 DLT698、 DLT645、 OSGP、 TLS 协议
同的国家和地区的要求存在 -定差异

等

指客户要求的在电-l<上实现.II!多的增值功
无线-M-ßus、 何线 M-Bω、WlFl通信、

接n功能 能的方式.例如多发朱妙，汽tþfë电控制，
Zigbee通仰 、 Jyq句信息输出口 、 辅助维

光伏发电i~艇和校11.11 ，予相l直联等功能
电器控制输出、先伏输出位和j、光伏输
入控制等

(3) 客户不同年度毛利率变动的主要原因

除汇率变动、运费变动及产品型号差异外，还存在其他因采可能导致同一客

户不同期间毛利率存在差异，如2

1 ) 以低毛利策略获取战略性客户，后期通过成本优化提升毛利率

公司可能基于获取战略性客户的考虑，以较低的毛利率开展业务，并后续对

产品方案进行优化，通过降低成本提升毛利率.

8 
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2) 多轮竞标或谈判中面临的竞争加剧，导致客户毛利率下降

在与同一客户进行多次党标或谈判时，如公司在后续克标或谈11J 4-'面临的竞

争加剧，可能导致公司对该客户的毛利率有所下降.

2、智能计量表核心单元

单位:万元

占主管
期问 序号 客户名称 销售金额 业务收 毛利率

入比例

1 DUCAT I J2,402.44 9.41 呼♀

2 怀鸿实业有限公司 5,492.28 4. 17号♀

2024 年 3 SAUD1 MæT ERSCOMPANY 3,179.98 2.41~也

1-6 月 4 土海共兰仪农科技股份有限公司 8.51 O.OJ% 

5 R但( INTER COREA CO., L TO 0.24 O.OO"/., 

6 
Maquinarias, Equipos y T ec,nologias Lt 

0.12 0.00% 
da. 

. 

合计 21,083.58 16.00% 31.27% I 

OUCATI 41 ,842.55 16.42% 

2 前景无忧 25,068.05 9.84% 

3 SAUDI METERS COMPANY 3,882.64 1.52% 

4 Lantronix, Inc. 1,252.50 。自49%

2023 5 PTCAHAYA SIMPATI TEKNOLOGI 790.9 1 0.3 1% -
年度 6 怀鸿实业有限公司 346.69 。 1 4%

7 LLC ToshElectroApparat 338.08 0. 13% 

8 深科技及其关联方 52.07 0.02% 

9 上海真兰仪表视技股份有限公司 2 1.74 0.01% 

10 
FLUXX .lA MEOICAO INTELlGENTE 1.01 0.00% 
S.A. 

合计 73,596.25 28.89% 32.16010 

OUCATl 49,172.18 27.47% 

2 前景无忧 12,965.98 7.24% 

3 SAUOIMETERSCOMPANY 2.503.84 1.40% 
2022 

4 上海真兰仪次乖|妓股份有限公司 473.43 0.26% 
年度

5 IS8ELS.A. 246.35 0. 14% 

6 B 客户 66.01 0.04% 

7 ENEL 62.33 0.03% 
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占主蕾

期问 序号 客户名称 销售金额 业务收 毛利率
入比例

8 KT CORPORA TION 26.53 0.01% 

9 A 客户 23.00 0.01% 

10 PT Ins8n Oplim8 Teknologi 5.06 0.00% . 
合计 65,544.70 36.620;., 18.88% 

DUCATI 48,243.83 32.86% . 
2 SAUDIMETERSCOMPANY 3,389.51 2.31% 

2021 3 上海真兰仪农科技般份fl限公司 1 ，041ιs 0.71% 

年度 4 ISBEL S.A. 3 12.24 0.21% . 
5 ENEL 69.24 0.05% . 

6 LM ERICSSON ISRAEL LTD 2.96 0.00% 

合计 53,059.66 36.14% 18.57 % 

注:部分产品在部分年度客户不足 10 ~菜，下向.

公司智能计母表核心单元产品销售客户集中度较高， DUCATI、前景无忧、

SAUor METERS COMPANY、怀鸿实业有院公司(以下简称"香港怀鸿") 收入

市各期智能计量表核心单元销售比例分别为 97.31%、 98.62%、 96.66%和 99.96%，

该产品毛利率主要受到上述 4 家客户毛利率影响。除受到不同期间汇率、运费变

动的~J1内外，公司对 SAUDl M巴TERSCOMPANY 的销售毛利率较高主要与沙特

经济发展水平与向其销岱的主必为毛利较高的三相电装有关: 公司对 DUCATT

的销售毛利率偏低主要与双方~期稳定的战略合作关系何关: 公司对相景无忧销

售毛利率较高原因具体情况详见本题回复之第(3)问之 "C :: ) 前景无忧销售收

入快速增长且毛利较高的原因及合理性"相关问题回复.

3、智自时f量表组配件及配套终端

单位:斤元

占主营

期间 序号 客户名称 销售金额 业务收 毛利率
入比例

1 深科技及其关联方 4,704.34 3.57% 

2 SAUDl MEl'ERS COMPANY 4,35-'.14 3.30% 
2024 年 1-6

3 Lantronix, Tnc. 2,782.83 2.11% 
月

4 DUCATI 2,737.51 2.08010 

5 奋地怀鸿 1,759.66 1.34% 
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占主营
期问 序号 客户名称 销售金额 业务收 毛i~J率

入比例

6 ISßEL S.A. 1,42 1.60 1.08% 

7 KT CORJ>ORATION 1,018. 10 0.77% -
8 Lin Man Powcr Tcchnology Inc 758.54 0.58% 

9 lJ'U Indus(rics L TD 695.36 0.53% 

10 
lSRAEL ELECfruC 693.01 0.53% CORPORA T10N LTD. 

. 

合计 20,925.10 15刷% 25.22% 

前景无忧 8,209.25 3.22% 

2 深科技及Jt关联}j 7,470.75 2.93% 

3 DUCATI 7,186.72 2.82% . 
4 闵家电网有限公t(j 4,808.79 1.89% 

2023 5 SAUDI METERS COMPANY 4,704.34 1.85% 

年度 6 ISBEL S.A. 2,563.05 1.01% 

7 LPU Industries LTD 1,288.03 0.5 1% 

8 Bitron Poland Sp.z 0.0. 1,219.37 0.48% . 

9 KT CORPORA TION 1,022.06 0.40% . 
10 Lin Man Powcr Technology Inc 356.68 0.14% 

合计 38,829.04 15.24'11. 22.20% 

DUCATI 11,946. 10 6.67% 

2 ISBELS.A. 5,380.43 3.01% ' 

3 前景无忧 4,430.13 2.48% 

4 深科技及其关联Ji 3,486.03 1.95% . 

2022 5 希克斯电-f (东莞}有限公司 2,912.49 1.63% . 
年度 6 ENEL 952.46 0.53% 

7 国家电网有限公司 79 1.48 0.44% 

8 SAUOI METI1RS COMPANY 768. 17 0.43% 

9 ALFANAR 599.68 0.34% 

10 lPU lndustries L TD 406.59 0.23% 

合计 31,673.57 1 7.70电也 16.33% 

OUCATJ 16,648.61 11.34% . 
2021 

2 ALFANAR 5,809.3 1 3.96% 
年度

3 ISBELS.A. 4,006.94 2.73% 
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占主营
期向 序号 客户名称 销售金额 业务收 毛利率

入比例

4 希克斯山子 Ut\~ID -(:j限公司 2,607.70 1.78% . 
5 SAUD1 METERS COMPANY 1,959.38 1.33% . 
6 ENEL 1, 115.14 0.76% 

7 上海Jl，t去仪表科技股份有限公司 274.37 0. 19% 

8 成都杨明双鑫科技有限公司 206. 10 0. 14% 

9 简景无忧 134.95 0.09% 

10 ASTRUM LATINA SOLUCOES EM 122.89 0.08% TECNOLOGIA 

合计 32,885.39 22.40% 19.61% 

公司销售的智能计址及组配件及配套终端宅要为公司销能计ß农配套产品，

包含智能计量表结构件、各炎锁#1:2走来集设备等， 主要与公布l 的智能ìl-t技表或智

能计量表核心单元搭配使用.

不同客户在不同期间内对智能计量表组配件及配套终揣市求种类、数量均有

所不同，且该产品构成细项绞多，不同细项单价差别较大，因此产品内部细分类

别差异是导政该类产品不同客户毛利率差异及同一客户不同期间毛利率差异的

主要原因.此外，该产品不l.ïJ期间毛利率仍受汇率、运货变动得囚索的影响.

(二〉报告期各期不同产品前十大客户的历史合作、销售模式、交货方式、

借用政策及定价原则

报告期各期不同产品前十大客户的开始合作年份(历史合作)、销售模式、

交货方式及主要信用政策如下:

1 、 同一控制下仅有单一主体与公司交易的客户

序号 客户名称
开始合作 销售 交货方式

主要倍用政策
年份 模式 〈贸易条歉〉

E-REDES 2019 年 直销 DDP 基于发票日 60 天

2 ISRAEL ELECTRrc CORPORA TION 
2021 年 g销 DDP、 POB 鉴于发票口 45 天

LTD. 

3 ALLlANDER N.V 2018 年 1l销 DDP 孩子发票日 30 天

4 ISßEI_ S.A. 2017 年 窒销 C1F 毯子出货日 60 天

5 OVOENERGYL协.tlTED 2022 年 直销 DDP 基于发票日 30 天

6 SAUDI tv伍TERS COMPANY 2020 年 苞销
C1F、 EXW、 基于发票日
FOß 30-150 天
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Jt-号 客户名称
开始合作 销售 交货方式

主要信用政策
年份 模式 〈贸易条款〉

7 Stedin Nelbeheer B.V. 2018 年 j[俏 DDP 基于发:fJ!: 日 30 天

8 E.ON UK 20 1 6 年 直销 DDP 
客户收到发票 45

天后的当月 5 号

9 METER FI1'20 LlMlTED 2020 年
非直

DOI' 必于发蔡日 30 天
销

收到采购ìT单 10

10 ALPANAR 2020年 直销 CIF 日内预付 10%. 剩

余 90%提单日后
90 天内付款

1~直
到货后 30 天支付

11 HM Power Mctering AB 2016 年
销

DOP 30%. 到货后 90
天支付 70%
系统产品 - 预收
50%. 服务完成

12 REOIONAL ELECTRIC^L POW巳民
2021 年 J氢销 C1F 50%后支付 50%

NETWORKS 尼款;咆表产品:
15%预付款. 85% 
交货后支付
部分项目: 2伪也预

付款， ω%装船付
款. I ()O~到货付

款， 10%最终验收

13 K1' CORPORA T10N 2017 年 在销 CIP 付款;部分项目:
2伪也预付款. 40% 
交货后.25%部署

完成后. 10%验收
后. 5%验收后 l
年

14 ERANOVE 20 1 9 年 直销 FOB、 C f'R 生主1"1是单日 60 天

15 llorizon Energy Infrastruclure Ltd 2022 年
非直 DDP 基于发察日 30 天
销

16 SMS Metcr Assets Lld 2019 年
1在直 DDP 基于发票日 ω 天
销

17 SENSEMI DMCC 2019 年
~~g FCA、 FOß、

100%预付款
销 EXW 

18 EWE NETZ Gmbl-l 2020 年 重销 ODP ~于发票日 60 天

19 P1' CAHA Y A SIMP ̂  1'1 1'EJ<NOLOOI 2023 年 直销 CIF 基于出货日 30 天

客户拍定地
预付款 30%. 尾款

20 上海J{兰仪表科技股份有限公司 20 1 9 年 直销
点4资收交货

70%在出货后 60
天内支付

21 A 客户 2022 年 直销 FCA 
合同签订后 30%.

发货后 70%

22 8 客户 2022年 直销 EXW 合同签订后 50%.
~货后 50%

23 LM ERICSSON ISRAEL L 1'0 2017 年 直销 FCA 毯子发票日 90 天
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~.号 客户名称
开始合作 销售 交货方式

主要信用政策
年份 模式 〈贸易条款〉

24 rpu lndustries L TD 2022 年 直销 DDP , CIF 8墨子发票日 60 天

25 ßitl'on Poland Sp. Z 0.0. 2020 手严 直销 EXW 收货后 60 天付款

26 Lin Man Pow巳l' Tcchnology lnc 201.7 ?'f 直销 CIF 100%{言用 i距， 提
1在日 60天承兑

27 1战部杨明双鑫科技有限公司 202 1 年 í[销
客户指定地

基于发票日 90天
I..\~在收交货

28 ASTRUM LA节NA SOLUCOES 巳M
202 1 年 R销 EXW 100%预付款TECNOLOG1A 

29 PT Insan Optima Teknologi 2022 年 直销 rOB 基于发票臼 30 天

30 Lantronix, lnc. 2023 年 直销 DAP、 EXW
预付20%，发票日
后 60 天付款 80%
部分项目 :收到订

Ql 7 个工作日内

DDP、 FOß 、
fji'j{才 30%. 其余

31 怀1鸣实业有限公司 20 1 7 年 直销 70%发货前付款
FCA 

完毕
部分项目 : 基于发
蒸日 90 天

合同簇订 30 天内

支付 15%预付款，

32 LLC ToshElectroAppar.U 2023 年 i主销 巴XW 剩余 85%款项收
货后 180 天内交

H 
部分项目 : 基于发

3J FLUXX.lA MEDICAO 
2021 年 直销 CIF、 DAP、 票日 30 天:

INT巴L 10ENTE S.A. EXW 部分项问 :出货前
100%付款

34 MK JNTER COREA CO., L TO 2024 年 主销 EXW 100%预付款

Maquinarias, Equipos y Tecno logi时
领付款 30% ， 发

35 2022 年 主销 DDP 货前支付剩余
Llda. 

70% 
注2 开始合作年份为首次产生收入时间.

2、同一控制下存在多个主体与公司交易的客户

同一控制 单你客户 开始合 销售 交货方式
主要信用政策序号

客户名称 名称 作年份 模式 〈贸易条款〉
202 1 年 l 月 l 日至 2023

DUCATI {f- 1 0 月 3 1 曰:基于发
ENEROIA DO 202 1 f~ 直销 DAP、巳XW 』JJ 日 140-200 天:BRASIL 

2023 年 1 1 月 1 日起: 基LTDA 
T发~IJ 240 天

DUCATI 
2021 年 1 月 1 日至 2023

DUCATI 句: 10 月 31 U: 基于发
ENERGIA 

2016 年 应销 DAP J,{ r 1 140-200 天:
R。如队NIA

2023 年 11 月 l 日起:基S.A. 
于发票日 240 天
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同一控制 单体客户 开始合 销售 交货方式
序号

客户名称 名称 作年份 模式 (贸易条款〉
主要信用政策

北京前最无忧
合问签订后则，发货 |

电子科技股份 202 1 {t! 才在毡销 工厂交货、 DDP
有限公司

后 70%

2 l沛fI:无忧 PmspeCl 
Seculity(H.K.) 

2022 {j: ~I= l主销 EXW 
合Inl签订 JEi 3 0%. 发货

Technology 后 70%
Co. 

2021 年 l 月 lB至 2023 I 

年 6 月 30 日，基于发票 l
开发香港 2016 年 ~I"直销 DDP、 EXW 口 45 夭; 2023 年7 月 1

川起，基于发票臼 150
天

3 
t草科技.&

TPV 2022 年 在销 EXW 
J在 T${累日 270 天至

J~关联}J 365 夭
深圳1长城)1:发

20%帧付款，到货后 30
科技股份有限 20 1 6 年 f{销 DDP 

夭内支付 80%尾彩:
公司

开发科技{夹
2022年 自销 DDP 收货后 30 天付款

国)有限公司

希克斯电
希克斯电子

客户指定地点缀
〈东莞}有限 2019年 Ã销 基于发察日 140 天

4 子 u抵美〉 公司
收交货

有限公司
SlIX H.K. Ltd. 2020 年 应销 DAP、 C1F 基于发票自 140 天

e-<lislribuzìone 
2017 作 E主销 DOP 基于发察到 60 天

S.p.A. 
5 ENEL 

GRroSPERTIS 
E S.r. l. 2022 年 J应销 DDP 基于发~日 60 天

国同黑龙江省
2022 í f. 直销

客户指定地点签 顶付款 10% ， jilJ货款

电力有限公司 收交货 85% , I员保金 5%
国网安徽省也

2023 年 在销
客户指定地点签 帧付款 10%. 到货款

力有限公司 收交货 85%. I贡保金 5%

国网河南省电
2023 年 』主销

客户指定地点钱 烦付款 10%. 到货款

力公司 收交货 85%. 质保金 5%

国网冀1t电)J
2023 年 直销

客户指定地点签 预付款 10%. 到货款
有限公司 收交货 85%. 质保金 5%

国网江苏省电
2023 年 应销

客户指定地点签 顶付款 10%. 到货款'

力公司 收交货 85%. 质保金 5%

6 
网家电网

国网山西省也 客户指定地点签 预付款 10% . 到货款
有限公司

力公司
2023 年 直销

收交货 85%，质保金 5%

网网上海市也
2023 年 g销

客户指定地点缀 顶付款 10% ， 到j货款
)J公司 收交货 85%. 质保金 5%

国网湖南省也
2023 句: 直销

客户指定地点络 烦付款 10%，到货款
力奋限公司 收交货 85%. 属保金 5%
国网陕商省也

2023 年 直销
客户指定地点签 制付款 10%. 到货款

力公司 q立交货 85%. 质保金 5%

国网阴川省电 客户指定地点~
项目验收并收到发行入

2023 年 直销 3fJl的发票及全套结算
力公司 收交货

资料后支付
L 
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序号
同一按制 单体客户 开始合 销售 交货方式

主要信用政策
客户名称 名称 作年份 模式 〈贸易条款〉

国同山东省电
2024 年 直销

客户指定地点4- 预付款 10%，到贷款

力公司 收支货 85%，质保金5%
国网浙江省电

2024 年 革销
客户指定地点4- 领付款 JO%，到贷款

力有限公司 4立交货 85%，质保企5%
陨付款 10%; 到货后 30

中剧电力技术 客户指定地点签
天内支付 30%; 主IJ达验

2020 年 I主销 收标准 30 :夭内支付
装备有限公司 收交货

50%; 终端客户验收到

一」一 天内支付 10%
注:开始合作年份为首汰产生收入时间.

公司的销售部门根据具体市场情况、客户情况确定初步-价格，公司财务部门

根据该价格、产品预计成水，何考虑可能存在的汇率不利交功的1阳1: 匕计算该

产品预计盈利情况并提交管现后快级.公司管理层依据具体的客户俯况、 市场战

略考虑等因素，对价格ill行!Ik终确认，公司业务人员棍据Tf现)L~TlJ(J认后的价格进

行投标14览报价.公司的定价bt则为考虑市场因素、盈利情况等国索.ìll:行综合定价.

〈三〉 综合主要客户的经营情况、合作模式、产品竞争优势、在手订单情

况等分析说明公司与主要客户合作的稳定性及可持续性

l、主要客户的经营情况、合作模式及在手订单情况

公司报告期内各期前十大窑户的经营情况及在孚iTlJ1们7ì}l.虫LI r: 
单位:万元

序号 客户名称 经营情况 合作模式
然至 2023 年 6 月
30 日在孚订单

愈大利企业，成立于 1926年，
2022 年度营业收入 2.65 亿欧

DUCATI 
元.该公司是一家欧洲大型

l'í销 20,587.34 
企业集团，产品涉及电容、

咆力仪农、凤能设备等多个

领l段
沙~S r~lr 拢在1 企业.成立于
1 976 年，注册资本 10 亿沙特
'I!. ~HJ\. 该公司是中东地区

2 ALFANAR 111 ) J ~:I1ll<利项目的主要承包 卫rt~j . 
闷，为巾东地区电力、可同
1]:能敝、工业、石化和基础

设施领l域的领先总包公司

保科技及共关联方的实际控 其中开发香

3 
t展科技及其关联 舶l入成立子 1989 年，注册资 池为非11梢，

5,640.43 
方 本 1 ，848，225.199664 万元人 其他主体为

民币. 2022 年度营业收入 11销
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序号 客户名称 经营情况 合作模式
截至 2023 年 6 月
30 日在孚订单

1 ，145.63 亿元人民币

乌拉圭企~，1!X立于 1981 年.
该公司是}家数字化解决方

4 ISBELS.A. 
袋、技术以及基础设施提供

直销 4,309.17 
商，业务范围主要为乌拉圭
及拉丁美洲、加拗比地区，

客户涉及国家超过 20 个

中国企业 ， 成立于 2009 年，
注册资本 10，800 万元人民

5 前景无忧
币，是一家专注于在电力行

斗在直销
业配用电领域提供智能物联

. 

产品和数字化解决方案的高
新技术企业
沙特阿拉伯企业，成立于
1980 年 . 沌册资本 550 万沙
将旦1 S1E 尔.该公司是
ABDULLAH ABVNA YY AN 

6 
SAUDI METERS TRAD刚GCOMPANY(阿布

且销 J,990.46 COMPANY 纳扬j空股公司〉的子公司.
阿布纳扬是沙特阿拉伯和中
东地区水、电力、石油和天

然气应用领域的领先综合解
诀方案键供商
以色列企业，成立于 1923 年，
注册资本 12.02 亿以色列新

ISRAEL 制克尔， 2022 年度营业收入

7 ELECT阳C 245.63 亿以色列新谢克尔.
直销 12,663.00 

CORPORA TION 该公司为以色列国家电力公
LTD. 司，负黄以色列发电和输配

电以及电)J设施供应，为以
包列提供超过 50%的电力

葡萄牙企业，成立于 2000 年，
注册资本 3 亿欧元， 2022 年

度营业收入 13.43 亿欧元.该

8 日.REDES
公司为全球领先的能源公司

直销 4,887. 18 
EDP(葡萄牙咆力集团〉之子
公司 ， 前身为 EDP 
。istribu i悦。che，为欧洲公用
导I业行业领军企业之一
英国企业，成立于 2015 年，
注册资本 550 万英镑， 2022 

9 
M巴TER FIT20 年度营业收入 0.69 亿英镑。

非血销 7,548.29 
LIMITED 该公司为英国本土的能源设

施提供商.主主要提供智能气

司臣、电友的安装和服务

HM Power 
稍典企业，成立于 2008 年，

10 MeleringAB 注册资本 10 万瑞典克朗. 非t主俏 130.84 
2022 年背业收入 0.77 亿瑞典
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序号 客户名称 经营情况 合作模式
截至 2023 年 6 月
30 日在手订单

克朗. 1友公司为一家瑞典电

j;也 (.'1公用工程建段商

英国企业，成立于 1 989 年，
为央国 jiû'六大电力公司 ( B 1G
SIX) .该公司是~l国意昂集

I1 E.ON UK 
凶jJn公司，德国意昂集团

11销 8,615.00 
为德|葛 1t1!大的公用事业公
司，总部位于德国社塞尔多
犬.2022 年排名世界财富 500
!强贸1112 名

荷兰企业，成v..于 1998 年，

ALLIANDER 
f宅册资本 1 7.50 亿欧元.2022

12 
N.V 

{f'JJf.ft业收入 2 1.50 亿欧元， n制
上'Ilf I股东为荷兰部分省份，

几11梅兰位大的电力公司

巾 |到企业，成立于 2002 年，
t:t )VJ ~在水门.238.5158 万港
元.ia公司为日企独资企业，
公司总圳在日本大阪，为日

13 
希克斯电子 {AE 本 SIIX Co币。ralion控制下企

IT销
莞}有限公司 业，主要负责其中国业务.

SIlX Corporalion 为东京证券

交易所上市公司，成立于
1957 年，主要进行电子零件
和设备的生产和供应链服务

英国企收，成立于 2009 年，

OVO ENERGY 
2022 年度草了业收入 50.44 亿

14 LlMITED 
尖锐，为9~困前六大电力公 山创 5,278.25 
,d (131G S IX ) ， 是 OvO Group 
Lω 的子公司

t古董在沙l克斯坦企业，成立于

REG10NAL 2019 年，沱册资本 8.47 万亿

15 
ELECTRlCAL i苏姆. 该公司为乌兹别克斯

直销 495.16 
POWER 间网苯电力公司，其主要职

NETWORKS 能是管理向巅终消费者分配

和销售电力的领土电网企业

回务院国资委会资企业，注
JUt资本 8.295 亿元人民币。该

16 国家也向 公司以N资越设运蓄电网为 l1{I'j 35,899.93 
核心业务，经营区域覆盖因

内 26 个行(在I治区、直辖市)

即棉田电4古公司，精闺阁有
企业，成立于 1997 年， -;;主婚

17 
KT 资本为 15，644.99 亿彷元，

立4割 35,216.61 
CORPORATJON 2023 年 度营业收入超过

1 ，400 亿元人民币 . 该公司为
"因最大的电仿公司.

18 香港怀鸿 ..港企业，成立于 2005 年， 应销、 非革销 900.2 1 
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序号 客户名称 经营情况 合4乍模式
截至 2023 年 6 月

30 日在手订单

注册资本 100 万美元. 2023 
年底营业收入1.53 亿人民

币 . 该公司主管业务为研发

销售智能电4坠的结构件以及
电子配件以及相关产品贸

11 . 
合计 . 144,161.87 

注 1:向一控制客户经营情况为~凶公司情况.

注 2: 如无特别说明，本问tL中仔手订单统计口径均为含税金额.为公司在相I程期末正在履

行的合同及订单预计在未米一年实现收入的部分.
tt J: 主要客户经营情况信息来自叶'信保报告、公开网站及中介机构访谈记录.

公司对 ALF.肚~AR FllÎÛx{E子订单主要系公司与其合作的沙特衍能也表项

U~tl关收入已经:tífo认完毕所蚁。公司开!前景无忧在 2024 年 6 月 30 日 无在孚订单

系交易结构调整所致。公司与共他部分主要客户撤至 2024 年 6 月 30 日 在手订单

金额较低主要系该部分客户在 2024 年 6 月 30 日 因存地订啦履行先毕制泊未新签

~J i在或辈rr签订单金额较小所致.

z、公司产品的竞争优势

公司产品竞争优势详见本剧组第 l 题之第 (3) 闲之 tt ( • )约合细分行业技

术发展路线、埃创集团等代友tl~公司在全球智能电表升级巾的参Ltiffi况、主要研

发方向手Illi}F发项目，说明公司核心技术且产品相关f目标〈如可将性、稳定性、安

全性等)与境内外主要克等J刘予的比较情况，是否存在面临大规换技术更新换代

:gX淘汰的风险"相关问题l目 Sl.

3、公司与主要客户合作的稳定性及可持续性

公司主要客户包括各国及各地区主要的电力公司、总包商、仪器仪表制造商

等，其市场地位较高，业务规模稳定.公司产品竞争优势明显，在走得多个罔家或

地区且要客户认可。公司报告则各朋前十大客户截至报告期米在1三订单为 14.42

亿元，主要客户在手订单充足.

综上所述，公司与主要客户合作的稳定性及可持续性较强.

〈四〉 公司不存在对主要客户的依赖

公司凭借行业地位和综合竞争优势，与下游客户经过~期合作已形成较为稳

固的合作关系，建立起双方互相信任的品牌声誉.
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报告知l内，公司不存在向1节，个有户的销售金额占兮:您销售总额的比例邮址

50%的情形。 D\JCATI 作为公可 2021 年度至 2023 年底的第一Å客户，在 2021

年度、2022 年度、2023 年度、2024 年 1-6 月 的收入占比为 44.00%、 34. 1 3%、 19.23%

及 11 .48%. K收入占比随着公司收入规模的培长呈逐年下降趋势. 公司 2024 年

1-6 月第一大客户 lSRAEL ELECTRlC CORPORATlON LTD.收入占比为

12.43%，. 除 DUCATI 外，公司撒竹JVJ内容户的收入占比均低于 15%。

因此，公司不存在对主妥客户的依赖的情形.

(五〉公司对主要客户的定价方法和依据，及同类产品对不同客户的售价

的差异情况

1、公词对主要客户的定价方法和依据

公司的销份制!f J根据具体市场仍况、客户衍况确定初步价格，公司财务部门

根据该价格、产品预计成本，在考虑可能存在的汇率不利变动的基础上，计算该

产品预计盈利悄况并提交管理层决策.公司管理层依据具体的客户情况、市场战

略考虑等因素，对价格进行最终确认，公司业务人员棍掘管理层确认后的价格进

行投标~报价.网此，公司对主!l*辑:户的定价方法和依柑'):J考虑市场黠|素、航利

情况等因革titiJ行综合定价。

2、同类产品对不同客户的售价的差异情况

公司向不同国家、地区客户销售的同类智能计量终端产品的销售价格存在一

定差异，主强原因系不同客户产品定价差异及产品型号差到导致。

(1)不同客户产品定价差异

针对具体客户，公司会根据客户所处国家或地区的市场吉需求情况、竞争对1-

情况等对产品定价进行调整。由下公司客户分布于多个罔家和地区，在招投标或

商业谈判时而11衡的市场需求情况且党争情况也存在较大差异. fJ;1此即使针对同一

类型的产品，公司对不同客户的报价 Ilf能存在较为明Jd的趋异.

(2) 产品型号差异

由于不同罔家和地区终端市场的用电需求、技术指标及通信方式等因素有在

差异， 公司研发并生产了多种产品型巧的智能计量终销产品，以满足不同国家或
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地区客户的差异化需求.不1， iJ产品创号问研发投入、生产成本.(?(f一定差异，导

~产品的不同产品型号问价#H'f在差异。

综合上述国素考虑. 1 11千不同客户定价差异、产品型甘层知等原因，公司向

不向国家、 地区客户销销的 |叶类和/ {IBLf电终端产品的销科价格布花一定差异。

二、说明 ALFANAR 的经营情况及与发行人合作模式、合作历史、订单获

取方式， 合同签订方式、历史销售情况(包括产品内容、毛利率水平、定价〉

等，说明报告期内向该客户销售额大幅减少的原因: 结合目前订单情况、合作

意向等说明与该客户合作状态，是否存在不利变化

〈一〉说明 ALFANAR 的经营情况及与发行入合作模式、合作历史、订单

接取方式， 合同签订方式、历史销售情况(包括产品内容、毛利率水平、定价〉

1 、 ALFANAlt 的经营情况

八LF八NAR 全称为 ALFAN^R CONSTRUCTION CO.. 注Ij}j地位于沙特阿拉

伯. ALFANAR 成立于 1976 年，是一家中东地区电力、1'l1再生能源、工业、石

化和基础设施领域的领先总包公司，注册资本 10 亿沙特盟亚尔，是中东地区电

力和水利项目的主要承包商.

Z、 ALFANAR与发行人合作模式、合作历史、订单获取方式，合同签订方

式

公司向 ALFANAR 销笛的产品主要与沙特智能也表项肉相头，基于该项目

公司向 八LFANAR 销售的宅要产品为智能计量表、智能计i'it表组配件及配套终

端.沙特智能电表项目是沙特阿拉伯为落实 "2030 愿放.. F节能减徘目标实施

的重点项目之一，是沙特建设智能电网和智慧城市的重要组成部分. 2019 年 12

}-j，公司与 ALFANAR 签订了沙特智能电表项目合同.

公司通过招投标方式必得该~务，与 ALF.时-lA R 的合作模式为向其供应智

能计量表、智能计量表组配件及配套终稍等一系列产品。公司与 八Lfo'ANAR 就

供货 l归去111、交付计划、供货单价等条款签署了总体销仿合同.

〈二〉发行人对其历史销售情况

报告期内，公司向 ^LFANAR 销售的产品主要为智能计量表、智能计量表

组配件及配套终端，此外还包括少量服务收入.
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报告期内，公司向 ALFANA1飞的销售情况具体如下:

财务指标 2024 年 Hi 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

智能~量表

收入金额(万兀〉 5,950.94 

毛利率 . 
f在价(元J个〉 . . . 

智能计量*组配件及配套终端集中综

收入金额{万兀〉 5,809.31 

毛利率

lj1价〈元/个〕 . 
智能计量表组配件及配套终端.通讯模块

收入金额〈万)ë) . . 599.68 

毛利率 . 
很价(兀/个) . . 

服务收入

收入金额〈万兀) 21.51 . 
毛利率 . . 

总价〈元/个) . 
收入合计 〈万元〉 . 62 1.19 11,760.25 

总体毛利率 . 

公司对 ALFANAR 的岱的通讯棋块在 2022 年度毛利率骏低，主亚系该年度

销俗的某毛利率较低型号的j且讯棋块占比较高所致.

〈三〉收入大幅减少的原因

报告期内， ALFANAR仅就沙特智能电表项目与公司展开合作，根据公司与

窑户约定的发货进度，该项目主要产品在 2020 年发货并实现收入，该项目收入

主要集中在 2020 年，在 202 1 年以来收入大幅减少.

〈四〉结合目前订单情况、合作意向等说明与该客户合作状态，是否存在

不利变化

戳至 2024 年 6 月 30 日 ，公司无与 ALFANAR 签署的.(.E手订单。 ALFANAR

报告期内仅就沙特智能电表项目与公司展开合作，公司与该项目有关收入已经基

本实现。公司目前与 ALFANAR 仍保持沟通交流，未来拟根据市场情况开展进

一步合作.
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三、 补充说明发行入与前景无忧、 lSRAEL ELEα'IHC CO盯ORATlON

LTD.等销售收入大幅增加客户的合作背景及合作的持续性，向前景无忧等重叠

客户供应商采购、销售的具体产品情况及金额、单价、毛利率水平，产品终端

销售情况， 是否与同类产品非蓝叠客户的价格存在较大差异，并说明对自『景无

忧销售收入快速增长且毛利较商的原因及合理性，并说明与蓝叠客户、供应商

结算方式及会计处理方式

〈一〉 报告期内发行人与前景无忧、 ISRAEL ELECTRIC CORPORATION 

t.:ro.等销售收入大幅增加客户的合作背景及合作的持续性

1、报告期内销售收入大幅增加的主要客户

报告别内各州|公司前五火辑:t l rl' ， 报告却l内收入主L1斗J:~~ 民率超过 30%的客户

为 ISRAEL ELECTRJC CO阳>ORATION LTD. 、 E-REDES 、 KT

CORPORATION、 E.ON UI<及国家电网 .

客户名称 报告期内收入虫"长情况

ISRAEL ELêCTR1C 
报告肌肉收入复合增长率 J29.07.;'

CORPORATION LTD. 

c -REDES 报f. 则内收入复合增长率 44.76%

KT CORPORA TIOI'I 报告期内收入集合稍长牟 247.93%

E.ONUK 2021 年底水产生收入， 2022 年至今友合增长牟 61刷%

国革E电网 2021 年度~产生收入， 2ω2年至今复合增长牟 361.56%

2、销售收入大幅增加的主要客户的合作背景及合作的持续性

客户名称 合作背景E 合作持续性情况

ISRAE.L 该公司为以色列回家电力公司.公司从 2017 自生客户彼毛 2024 年 6

EL巳CTRIC 年开始与Ki!Hr业务核触， 2019 年中标该客 月 30 日 在予订恨为

CORPORATlON 户也JJ:'Ø. jHE 2021 年开始批量发货，因此公司 12，663.00 万元.合作持
LTD. 对其销偶火幅附加 续性良好

该公司系企咏领先的能源公司 EDP(葡萄牙也
该客户似至 2024 年 6

力集团〉之手公t1J .公司花 20 1 6 年开始与其
E-REDES 接触 . 20 1 9 年JF始对其ilt行销售。报告期内 ，

月 30 日 在乎订单为

公司依据客t， ~T l'(l \'j必'&货 ， 报告剿内各i闪闪
4，887.18 万元，合作持

I在数量i!渐j科长， 公司对其销售随之提升
!!U中良好

该公司革串串闺阁有公司及最大的电传公司 .

2021 年至今，开发科技与该公司合作产生的 该客户截至 2但4 年 6

KT 收入来自于乌放}l~允斯坦及巴基斯坦 Z 个铃 月 30 a 在手订单为
CORPORATlON 确地区.从 2023 年开始，该公司开始批量向 35，216.61 万元，合作排

开发科技下这巳&斯坦铃竭地区相关ir单，公 候性良好

司对~销售相应大幅'曹长
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客户名称 合作背景 合作持续性情况

该公司为美国前六大电力公司 (BIG SlX) • it客户截至 2024 年 6

E.ON UK 
公司在 202 1 年 8 月中标该客户订单，中标数 月 30 日在乎订单为
量超过 1 00 万台电泉，随着上述中标结果的共 8，615.00 万元，合作持
体订单执行，公司对其销售相应大幅增长 续性良好

国革E电网为咙内智能电农市场的主要参与者.
公司于 2022 年在回拿电网智能电表集采项目 t章客户 4民至 2024 年 6

国家电网
中标 0.3 亿元订单，于 2023 年及到24 年连续 月 30 日在手订单为
多次在鸥寨电网智~电表集采项目中中标，总 35，899.93 万元，合作持
中标金额超过 5 亿元. 随着上述订单返乡发 镶性__.倚

赁，公司对其收入快速糟长

公司与报告期内收入大制栩如l的主要客户合作背景具有商ψ合理性， 公司与

报传期内收入大幅增加的主要客户未米合作持续性较好.

〈二〉重叠客户供应商的情况

1、重叠客户供应商采购、 销售的总体情况

(1)重叠客户供应商采购、销售概况

报告期内，公司存夜部分客户与供应商重叠的情形.公司总体销售、采购金

银!较大，报告期内累计销售金额为 71.34 亿元，累计采购金额为 48.绵 亿元，部

分蓝叠客户供应商对应的销仿成果购业务金额较小.

报告期内，存在采购金额、销也金额均超过 l，OOO 万元的且it:客户供应商主

必为"深科技及其关联方"、 1町;;1:无忧、 国家电网及香港怀鸿， 111叠。情况具体如

俨:

单位2 万元、%

" 公司 交易 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022年度 2021年度

号 名称 类别 金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比

深科
技』且

销售 6,871.38 5.21 24,095. 11 9.45 19,077.63 10.65 16,3 13.43 11.06 

)t关
联方

采购 687.12 。.90 1,435.65 0.99 1,707. 14 1.15 1,540.43 1,32 

mn在' 销售 16.40 O.OJ 33,509,66 13,14 17,708.99 9.89 134.95 。，09
2 

x忧 采购 6,649.59 8.74 14,790,23 10.21 8,683.9 1 5.86 4,302 , 11 3,69 

国家 销售 8,631.12 6.55 10,81 1.57 4.24 810.29 0.45 
3 

电网 采购 560.30 0.74 1,227.27 0.85 228.4 1 0. 15 1.15 

香港 销售 7,251.94 5.50 565.71 0.39 1.45 0.00 U.90 0.01 
4 

怀鸿 采购 893.74 1,17 1,920.21 1.33 2,603.75 1.76 2,641.38 2.26 
L 一…一一
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。〉 公司与"深科技及其关联方"相关主体交易情况

报告期内，公司与实际控制人投制的多家企业发生销仿与采购交易，导致公

口l与合并后主体"深科技，&:U;关肤方"同时发生采购与销仰业务.公司与实际控

制人控制的各单体公司向均单独ut行交易决策。以单体公司计算，与公司存在客

户及供应商直合'情形的单体公司仅为开发香港及深科技.

报告期内公司与"深科技及儿关联方"相关主体的具体交.Mm况如下:

单位:万元

交易类别 公司名称
2024 年

2023 年度 2022 年度 2但1年度
1-6 月

深科技 . 8.38 3.98 96.53 

开发香港 2,089.60 17,546.51 15,639.89 16,2 16.91 

销售
开发乖|技〈荧网)

12.07 
有限公司

TPV 4,781.78 6,540.22 3,42 1.69 

合计 6,87 1.38 24,095. 11 19,077.63 16,313.44 

深科技 130.99 286.02 370.73 270.71 

开发香港 0.78 

中电熊猫 344.56 647.39 760.62 633.43 

中电器材 183.49 37 1.34 43 1.03 334.9 

东莞长城开发科技
86.23 18.58 

采购 有限公nJ

振华永光 3.05 7.24 111 .86 145.5 

t毒达国际运输钉隙
130.91 

公司
. 

其他 25.03 37.43 14.33 24.21 

合计 687.12 1,435.65 .1 ,707. 14 1,540.43 

公司与开发香港之间的交易主要为销售业务，报告期内仅在 2021 年度存在

0.78 万元的少量偶发原材料采购，金额较小。

公司向深科技采购内容主要为软件技术服务、无形资产受ìt及商标许可费用。

其中软件及技术服务主要为采购财务、管理系统软件及技术服务。无形资产受让

主要为公司受让深科技相关发明专利转让费用。商标许可使用费用上要为公司使

用深科技商标相关许可货用.公司向深科技的销售业务金额较小，报告期内合计

为 1 08.89 万元，主要系公司向深科技新建"深科技城"项同供应系统、服务器

和终端产品所致.
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。〉 公司与国家电网相关主体交易情况

公司向国家电网刑时{UE*购及销售主要系公司与网家也例控制的不同公

司.itt行业务往来所致。公司与|主|东 I-I:!网旗下单体公司交易tï'f沙'~Ýu r: 
单位. 万元

交易类别 公司名称
2024 年

2023 年度 2022年度 2021 年度
1-6 月

国网安徽省电力H限公司 1,064.58 2,135 .43 

国向涧商省电力公"1 577.95 328.93 . 

国网黑龙江省电力行限公司 1,855.49 697.26 228.30 

国向湖南省电力有限公司 . 2,316.32 18.81 -
庐|网冀北电)J有限公 "'1 662.85 . 

国网江苏省电力公司 47.99 2,045.57 

国网山西衍电力公司 572.34 . 
销售

国网陕西省电力公司 2 ,140.23 1,533.32 

国网上海市电力公司 261.16 495.58 . 

国网四川省电力公司 . 23.97 

国网山东省电力公司 1 ,682.75 . 

国 网浙江省电力有fJ-公司 0.98 

中国电力技术装备有限公司 . 563. 19 . 

合计 8,631.12 10,8lJ .57 810.29 

北京智芯半导体科技有限公 ... J 29.87 614.42 202.00 

北京智芯微电子科技有限公司 499.46 6 12.85 11.50 1.15 
采购

北京电科智芯科伎有限公司 30.97 . 14.91 

合计 560.30 1,227.27 228.41 1.15 

报告期内 ， 公司与国家电网控制的多家企业发生销售与来购交易，导致公司

与合并后主体"国家也网"同时发生采购与销售业务.公司与网家也网控制的各

单体公司间均单独进行交易决策. 以单体公司计算，公司与国家也阿控制的上述

企业不存在重叠客户供应商的情况.
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2、前景无忧涉及的重叠客户、供应商情况

报告期内，公司向前来无忧的采购及销售金额如下:

单位:万元

交易类别
2024 年 1 -6 月 2023 年度 2022 年度 2ω1年度

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比

销售 16.40 0.01号也 33,509.66 13.14% 17,708.99 9.89% 134.95 。.09%

采购 6,649.59 8.74号也 14,790.23 10.21% 8,683.91 5.86% 4,302.11 3.6~也

(1) 销售的具体产品、交易背景、终端销售情况、销售金额、销售单价及

毛利率

报告期内，公司向前景无忧销岱的具体产品、销售金额、销销单价及毛利率

如下:

单位:万元、元/个

产品 财务指标 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

销售金额 228.92 303.04 

u能计量表 销售单价 . . 

毛利率

销售金额 25,068.05 12,965.98 . 
钊能计盘表核心

销售1(1价
单元

. 
毛利哥去 . . 
销岱金额 16.40 8,209.25 4,430. 13 134.95 

钮'能计量表组配
销岱41价

iQ'lÆ配套终端
. 

毛利率 . . . 
销售金额 3.44 9.84 

AMI 及电力大数
销售单价

据系统软件
毛利率

销售金额合计 16.40 33,509.66 17,708.99 134.95 

2023 年度公司对前景无忧4'j'í俗的智能计量表单价必毛利凉较 2022年度有所

下降主要系产品型号差异所独.

2023 年度公司对前景无忧销货的智能计量表核心单元毛和j恕提升主要系产

品价格上涨所致.
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2023 年度公司对前妓无忧fl'í I'f的智能Hi量表组配件及配套终梢毛利率 F降主要

系毛利率较高的通讯模:l.Æt1~'(I导向比下降、毛利率较低的显示模块销倍占~t. 1:升所致.

2024 年 1-6 月，由于交易架构调整原因，公司对前景元'比的销售企额大幅下降。

公司对~销售的产品仅为少量单价较低的钮电池等组配件产品.

公司对前景无忧销位产灿的终峭销售情况详见本题囚友之览。〉问之"(三)

前放无忧销售收入快i应用长且毛利较尚的原因及合理性"之" I 、公司向前景无

忧销售的终端销售情况"柯I关问跑回!L.

。〉采购的具体产品， 交易背景、采购金额及果购单价

公司对前景无忧的采购由对dtft无忧单体公司及对Jt f公司成自目前景志明

M省工业有限公司(以下简称"削:疑过;，明") 的采购构成，儿你如下:

1在位: /'5元

公司名称 2024年 1-6 月 2023 年度 2022年度 2021 年度

前景志明 6,649-49 11 ,265.06 8,682.3 1 4,152.68 

前景无忧 0.09 3,525.17 1.60 149.43 

合计 6,649.59 14,790.23 8,683.91 4,302.11 

。公司从前景志明的采购内容及背景

公司从前景志|川来购的主要为塑料外壳结构件及其他阳件，>t采购金额及采

购单价如下:

财务f锦标 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022年度 2021 年度

采购金额 I 6，649础 I 11,265.06 I 8,682.31 I 4， 152剧

采购单价 1 3.22 1 3.51 1 3.171 3.06 

前景无忧的子公司前最志明为公司智能计量表用塑料外先结构件主要供应

商. 公司主要从前景志明处采购智能~t-i量表用塑料外壳结构件用于生产智能计量

友.

公司从 2017 年开始与成都忐明精密工业有限公司(以 F简称"志明精密飞

己于 2022 年 4 月注销)合作. 2021 年 5 月，志明精密股东上沟推f.U象塑有限公

司与-11:京前景无忧电子科技股份有限公司共同出资新设前景志明，其中前景无忧

持股 70%，上海推延橡盟有限公司符股 30%，前景志明承接 f志明精密的相关

资产、人员，并继续与志明精密的客户(如发行人)开展合作.
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如将发行人对志明精密的来购金额考虑在内，报告期内公司对IÌtr崇志明、志

I川桔榜的采购金额之和l随公司业务规模增长保持稳定增长，具体如下 :

单位 · 刀元

公司名称 2024 年 1 -6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

前景志明 6,649.49 1 1,265.06 8,682.3 1 4,152.68 1 

志明精密 . 3,343.15 1 

合计 6,649.49 11,265.06 8,682.3 1 7,495.83 
'--

2) 公司从前景无忧单体公司的采购内容及背景

公司从前景无忧单体公司采购的具体产品、采购金额及采购单价如下:

J)\位: 万元、元/个

采购内容 财务指标 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

采购金额 0.09 . 149.10 
集成电路

采购单价 23.01 . 4.16 

采购金额 3,525.17 0.58 0.29 
模*类

采购单价 侃78 48.67 48.67 

采购金额 1.02 0.04 
其他材料

采购单价 50.88 1. 12 

采购金额合计 0.09 3,525. 17 1.60 149.43 

公司报告期内向前景无忧地体公司采购的产品主妥JJ1.I!成 Fl! b'各产品及模块

类材料.

2023 年度 ， 公司对前景无忧采购的模块类产品为通讯模块产品，主要用于

公司与国家电网相关业务. 2024 年 .1-6 月，需妥使用相应通讯模块产品的订单

已经执行完卒，公司对前景元忧的模块矣产品采购量相应下降.

对子公司向前景无忧的来购业务，一部分为公司向前景无忧的子公司前景志

明采购以塑料外壳结附件为主的以材料， 该部分业务在整个报告期持续存在且金

颁|施公司业务规模增长{果将稳定J的长〈考虑、公司向志明精密果购金额后):另一

部分为公司向前景无忧肩t~~，公司采购以集成电路为主的电子元都件，该部分业务

在报告期内金额校小.此外还包括公司由于国家电网业务需要向前景无忧采购的

模块类产品.
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对于公司向 liu景无忧的销售业务，斗韦『主妥E为公司向前且炕t元忧销售智能计蛊司农安核

心单元等J产心ι叫二气千丁1JA川a1『

务之间彼此独也也-.不存在公司将销1!J纷前放无忧的产品再次以采购形式购园， ER

将从前景无忧采购的产品直接再次销1:'1给前景无忧的俏形.

综上所述，公司与前景无忧及其子公司进行的销倡和1采购交易相互独立.

3、香港怀鸿涉及的重叠客户、供应商情况

报告期内，公司向香港怀鸿的采购及销售金额如下:

单位:万元、 %

2024 年 1 -6 月 2023 年底 2ω2年度 2021 年度
交易矣)l~

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比

销售 7,251.94 5.50 565.71 0.39 1.45 。.00 12.90 。.0 1

采购 893.74 1.17 J ,920.2J 1.33 2,603.75 1.76 2,641.38 2.26 
L 

(1) 销售的交易背景、终棉销售情况、具体产品、销售金额、销售...价及

毛利率

报告期内，公司向香港怀鸿销售的具体产品、销售企额、销售羊价及毛利

华如下:

单位:万元，、元J个

产品 财务指标
2024 年

2023 年皮 2022 年度 202 1 年度
1-06 月

销售金额 5,492.28 346.69 . 
智能计量表核心单元 销售单价 . . - . 

毛利率 . . . 
销售金额 1,759.66 219.02 1.45 12.90 

智能计量农组配件及
销售单价

配套纷稍
. . . 

毛利率

销售企额合计 7,251.94 565.7 J 1.45 12.90 

202 ] 年度及 2022 年度， 公司向香港怀鸿销售的智能计量表组配件及配套终

端为少量弹簧及二极管产品，金额较小，由于不同年度问具体产品不同导政毛

利率差异较大.
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2023 年皮及 2024 年 1-6 月，公司向香港怀鸿销售的智能计量表核心单元产

品、智能计量哀怨配件及配套终端产品单价和毛利半变化较大， 主妥原因系交

易架构调整所敛.

(2) 采购的具体产品，交易背景、采购金额及采购单价

香港怀鸿的子公司深圳怀鸿电子也a有限公司为公司合作多年的结构件及

其他原材料配件供应商。报告期内，公司向香港怀鸿伪采购交易均为向其子公

司深圳怀鸿电子电w有限公司的采购交易，采购金额和采购单价如下:

单位:万元、元I个

财务指标 2024 年 1 -6月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

采购企领 388. 91 990.13 1,345.50 1,379.95 
分流片组仲

采购单价 5.58 5.58 5.58 5.41 

采购金额 333.81 829.84 1,154.89 J,147.92 
连接器

采购单价 2.42 2.62 2.37 2.24 

采购金额 171.03 100.24 103.36 113.51 
其他原材料

采购单价 0.61 0.34 0.39 0.45 

报告期内，公司向香港怀鸿采购的产品主妥为分流片组件、连接器及其他

原材料. 报告期内，公司向香港怀鸿采购的其他原材料单价有所波动，主要系

不同年份间铁壳、竭子组仲、螺'"等单价不同的产品占比不同所致.

公司向香港怀鸿的采购业务主要为公司采购相应原材料用于生产.公司向

香港怀鸿的销售业务主要为公司向其销售智能计量表核心单元等产品，番港怀

鸿再将相应产品销售给相应下游客户。以J:.采购与销售业务之间彼此独立，不

存在公司将销售给香港怀鸿的产品再次以采购形式购田，或4寄从香港怀鸿采购

的产品直接再次销售给香港怀鸿的情形.

综土所述，公司与香港怀鸿进行的销售和采购交易相互独立.

4、与同类产品非重叠客户的价格比较情况

(1 )前景元化

公司对前景无忧销售的各类产品的销售金额、单价及公司对除前景无忧外客

户销售的该产品的销售单价对比悄况如下:
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单位:万兀、元1个

产品类别 财务指标 2024年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

销仰金自由 . 228.92 303.04 . 
付能计进主变 该客户恨价 . . . 

其他客户1'(1 f.介 . 3 17.44 279.63 . 

销111金额 25,068.05 12,965.98 
衍能计盘表核心单

该客J忌'单价 -
月二

其他客户收价 100.81 9 1.82 

毡'能计量表组配件
销t尊金额 1,138.11 1,369.87 . 

.&ti!套终端-通讯 该客户4".价 . . 
t莫块

其他客户41价 72.28 88.92 

和l能计Jl表组配件
f内í!J~呈现il 5,207.52 1,955. 19 

及配套终自由.践示 该容t， ')'1.价 ' . 
板块

其他客户们价 84.46 97 .45 - . 

智能ìU量农组配件
销售金额 16.40 1,863.62 1, 105.08 134.95 

及配套终端兵他 该客户岛也价
组配件

其他客J'，~价 2.23 2.55 1.38 3.33 

由于不同国家和地区终揣市场的用电需求、技术指标及涵在，方式等因素存在

差异，公司研发并生产了多种型勺'的智能计最终端产品，以满i已不问 ftil家或地区

客户的差异化需求。不同产~，'，型号问研发投入、 生产成本:(?{f ~~立足异 ， 导致不

|心产品型号间单价存在差异.此外，什l于公司客户分布于多个国家和地区，公司

伍招投标或商业谈判时面11俗的市场需求情况及竞争情况存在较大差异，公司根据

客户所处国家或地区的市场需求情况、竞争对手情况等对产品定价进行调整，导

致公司同-类型的产品对不同客户的销售价格可能存在饺为明显的差异.

公司对前景无忧销售的管能it 量表产品收入金额较小，报告期内 2022 年收

入为 303.04 万元 ， 2023 年收入为 228.92 万元. 2022 年度、 2023 年度公司向前

景无忧销售的智能i十世袭产品 电价低于其他客户单价， 主要系公司在上述年度向

前景无忧销售的主要为单价较低的单相电衰。

公司对前景无忧销售的智能计盘表核心单元价格高于其他客户单价，主要系

终端客户产品定价相对较高所致.
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公司对前景无忧销售的科自~ j，1-盘表组配件及配套终端产品可以迸一步细分

为通讯模块、显示模块及其他组配件. 对于通讯模块及显示似块，不同客户的不

同组号模块之间价格籽，花一定差片，公司向前景无忧销售的汹ìR俄*&显示棋块

11'!.价与其他客户的差异主要系产11111 1 型口不同所致.

公司对前景无忧销售的其他tlUliH牛(剔除通讯模块及"示模块的其他组配件

及配套终瑞〉包含类别较为繁杂，相对于公司对其他客户销仰的向大类产品而言，

公司对前景无忧销售的其他组配件单价较高，主要系其中单价较高的继电器组件、

端-{-及端子座占比较高所致.

2024 年 1-6 月，由于交易架构调整原因，公司向前景元'比销售收入大幅下

降.

综上所述， 由于产品刷甘不 |叶，不同客户定价差异等JJ;!例.公司向不同客户

销售的同类产品单价存在一定茬异.公司对前景无忧销倍的产品单价与对其他客

户销售的同类产品之间的价格趋异具备商业合理性.

(2) 香港怀鸿

公司对香港怀鸿销售的各矣产品的销售金额、羊价J1..公司对除香港怀鸿外

客户销售的该类产品的销售单价对比情况如下:

单位:万元、元"个

产品矣别 财务指标
2024 年 2023 2022 2021 

l-6 月 年度 年底 年度

销售企领 骂，492.28 346.69 . 
智能计董事L核心单

t在客户单价
兀，

. 
其他客户单价 96.92 111.67 

智能计量在纽配件
销售金额 347.99 . 

.a.配套铃端.;t.讯模 i主客户单价 . . 
决

其他客户单价 91.19 . 

智能计量表组配件
销售金额 l,lSS.43 198.33 . 

.a.配备终端.显示模 t在客户单价
块

其他客户单价 94.83 72.64 

..at计量表组配仲
销售企领 256.23 20.69 1.45 12.90 

及配套终祷.其他组 击在客户单价 . 
配件

其他客户单价 2.22 2.72 1.44 3.38 
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2023 年度，公司向香港怀鸿销售的智能计量表核心单元单价较低，主妥系

该年度销售的仅为少量单价较低的电源板核心单元，所欲. 2024 年 1-6 月，由于

交易架构调整原因，公司向香港怀鸿销售的智能计量表核心单元金额大幅土升，

其对应单价较高主要系终端客户产品定价相对较高所致.

公司对奋港怀鸿销售的智能计量农组配件及配套终端产品可以进一步细分

为通讯模块、 显示模块及其他组配件.对于通讯模块及显示筷块，不同客户的

不同型号模块之间价格存在一定差异，公司向香港怀鸿销售的通讯模块1l显示

模块羊价与其他客户的差异主要系产品型号不同所致.

公司对沓港怀鸿销售的其他组配件〈剔除通讯模块1l显示模块的其他组配

件及配套终端)包含矣别较为繁杂. 2021.年度至 2023 年度，公司向香港怀鸿销

售的该类产品金额较小，主妥为少量单价较低的弹簧、二极管、密封绳等产品.

2024 年 1-6 月，受交易架构调整影响，公司对其销售的该矣产品主妥为单价较

高的如设备天线等产品，因此销售单价有所提什， 且离于公司向其他客户4商售

的同大矣产品.

(三〉前景无忧销售收入快速增长且毛利较高的原因及合理性

公司对前放:Æ忧的销售最终全部销往榄外终端客户，公司对前景无忧俏。收

入的快速地t毛主要系终端客户伍 2022 年开始大批量向前景无忧下达订单所玫.

公司对前景无忧的销售毛利率较高主要系终端客户产品定价较高所致. 公司

渔过前期研发及妓术积累，夜合作战治ii程中相对竞争对手更快地研发出了符合

终端客户要求的样机，减少了面对终峭客户的竞争，因此产品毛利率较高.

综上所述，公司对前景无忧锣a等收入的增长主要系长期合作背景下达成的订

单放量所致，相关业务毛利率校丽的原因系终端客户产品定价较高，具备商业合

理性。

(四〉重叠客户、供应商结算方式及会计处理方式

公司的客户、供应商重叠的情形均为独立的采购与销岱业务，公司分别按照

独立的销售业务和采购业务进行独tr.给-算并分别进行会ì~处理.
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四、说明最近一期收入精加的主要客户销售额及其占比， 新老客户基本情

况、主要窑户在手订单及期后订单持搜性，结合期后经营情况说明收入是否存

在季节性，期后订单及业绩是否明显下滑，是否存在客户配合提前签订订单并

执行的情况

(一〉 最近一期收入增加的主要客户销售额及其占比

公司 2024 年.1 -6 月 前 10 大客户必其相对于 2023 年 J-6 月 的增妖率仍况如1

下 :

单位2 万元

2024年 1.-6
2024 年 1 -6

同比收入精
是否越

J字号 客户名称 月主管业务 过总体
月收入

收入占比
长牟

增长牟

1 
ISRAEL ELECTR1C 16,3117.38 12.44% 119.680;'. 是
CO民I)ORATION LTD. 

2 。UCATI 15,142.08 11.49吃也 -57.16~也 否

3 国~电网 8,631.12 6.55% 301.30% 是

4 KT CORPORATlON 8,336.29 6.330/. 
上年同期永

是
产生收入

5 E.ON UK 8,015.25 6.08% 245.42% Æ. 

6 E-REDES 7,732.51 5.87% -21 .41% 否

7 SAUOI METERS 7,608.33 5.770;' 144.63% 是
COMPANY 

土年同期收

8 香港怀鸿 7,251.94 5.圭0% 入为 10.17 是
万元

9 深科拔及其关联方 6,87 1.38 5.21% -44.34号也 否

10 
REG IONAL ELECTRlCAL 4,24J.91 3.22% 

上年同期未
是

POWEH NETWORKS 产生收入

合计 90,218.20 68.46% 24.30号也 是

2024 年 1-6 月 ，公司相对于 2023 年 1-6 月收入的同比绵长率为 1.48%. 2024

年 1-6 月 的前 1 0 大客户中. [SRA巳L ELECTRIC CO阳>ORATION LTD. 、 罔骂E电

网、 KT CORPORATION、 E.ON UK、 SAVD1METERS COMPANY、 香港怀鸿

及R.EClONAL E LECTRICAL POWER NETWORKS 的收入增长率超过 1.48%.

为 2024 年 1-6 月 收入增加的主要客户.

公司获取客户订单的方式以招投标为主.通过一段时间的前期目标市场开拓、

产品研发等积罩，公司会在招投标中中标或与客户商业谈判后达成合作.在合作
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初期，部分客户会先下达小l'ttfll:试点订单并与公司就产 gill UJAl走进行近一步沟j{fi.

双方就最终产品悄况达成一致后，客)!1 LllJ )f始批塌: Fi在日' 恨，公司对该客f' rl~ l&

入会从客户批+i1;下单时点开始平.现较快培跃。

2023 年应收入增加的主要容1" 巾. ISRAEL ELECTRIC CORPORATION LTD. 

为以色列I ~I家电力公司. KT CORj'ORATION 为韩国固有电信公司， E.ON UK 

为英国前六大电力公司， REG IONALELECTRICAL I'OWER NETWORKS 为

乌兹别克斯坦回家电力公司 。f:j在有户经营规模较大且-*W~i币求较大，在公叫小

标或与客户达成合作后，一旦公司遮入批锺供货阶段，公司l对其收入即开始快i率

增长.

公司对网家 1-11网在 2024 年 1 .6 月 收入大幅增加主妥系公司在国家也同巾标

后相关订单逐步释放所致.

公司对香港怀鸿的收入蜷加主要系交易架构调整所致.

SAUDr METERS COMPANY 为沙特阿拉伯本地企、眩，从报告期初开始I!P与

公司开且是合作.沙特阿拉伯椎动智能也表相关产品本地化采购进程，智能计:是二是

供应商一般采取"国际供应商+沙特本地企业 " 合作的方式开展业务。 SAU DI

ELECTRICITY COMPANY (沙特阿拉伯国家电力公司〉作为沙特智能电表市场

的主要需求右，会定期公布经其认可的各供应商产品型号. 在 2023 年 8 月 5 日

公告的型号附单中，公司及 SAUDl METERS COMPANY 是唯一获得全部产品羽

毛去认证的组合，因此公司及 SAUDIM巳TERS COMPN叶Y 夜沙特管能电表市场行

较强的竞争优约，收入上涨具备合理问:.

综上所述，公司对最近一期销笛收入增加的主要客户的收入增长具备商业合

理性.

(二〉 新老客户基本情况， 主要客户在手订单及期后订单持续性

2024 年 J .6 月 前 10 大客户的非本111'况、报告期内首次产生收入年份〈新老

客户情况〉、截至 2024 年 6 月 30 日 的在手订单及截至 2024 年 8 月 31 日 的在手

订单{期后订单〉情况如下:
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单位: )j元

序
报告期内首

客户名称 次产生收入 2倪4.6.30在手订单 2024.8.31 在乎订单
号

年份
ISRAEL ELECfruC 

202 1 12,663.00 9,845.65 
CORPORATION L TD. 

2 DUCATl 2021 20,587.34 21,933.64 

3 回需E电网 2021 35,899.93 30,695.29 

4 KT CORJ>ORA T ION 2021 35,216.61 34,747.02 

5 E.ON UK 2022 8,615.00 8,021.91 

6 E-REDES 2021 4,887.18 3,373.94 

7 
SAUDIMETERS 

2021 1,990.46 14,902.03 
COMPANY 

8 ..港怀鸿 2021 900.2L 1,064. 10 

9 深科技及其关联方 202 1 5,640.43 6,949.61 

REGIONAL 
10 ELECTRlCAL 2021 495.16 49 1.60 

POWER NETWORKS 

合计 . 126,895.32 132,024.80 

公司 2024 年 1-6 月 前十大客户中，不存在 2024 年 1-6 月新地客户的情况. 1: 

述客户截奄 2024 年 6 月 30 日 在手订单为 12.69 亿元，彼骂骂 2024年 8 月 31 日在手

订单为 13.20 亿元. 公司 2024 年 1-6 月 主要客户在手订惟充足，用l后订单J夺缔l生较

为稳定.

(三〉结合期后经营情况说明收入是否存在季节性，期后订单及业绩是否

明显下滑，是否存在客户配合提前签订订单并执行的情况

公司 2023 年、 2024年 1-6 月 将季度收入情况如下:

单位:万元

期向 2024 年 1.6 月 4生入
2侃4 年 1.6 月

2023 年底收入
2023 年底

收入占比 收入占比

第一季度 59,789.39 45.34叭， 58,115.95 22.79% 

第二季度 72,069.26 54.66% 71 ,8 18.64 28. 17% 

第三季皮 57,325.50 22 .48% 

第四李m 67,718.16 26.56% 

合计 131,858.65 10 0.00% 254,978.26 100.00% 

公司依据客户讶单节奏进行发货，公司收入不存在明袍的季节性.公司截至

2024年 8 月 31 日 在于订单为 22.28 亿元 ， 公司期后业锁不有在明显下滑的情形，
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公司主妥客户包拍各国及各地l灭 l~盟的电力公司、 J也包商、仪器仪表制造商始，

其市场地位较阳，业务规模稳应.公司客户依照其;辰91包括求内主诀策祭若H.J ~I'till 

度，不存在客户配合提前签订订单}I;执行的情况。

五、说明攘外客户的基本情况及在产业链所处的环节，发行人获取攘外客

户的途径和方法，目前主要出口地区是否存在不利于发行人同境外客户合作的

贸易政策、外汇政策等，如果有请分析具体影响并进行充分的风险揭示

(一〉说明编外客户的基本情况及在产业链所处的环节，发行人获取境外

客户的途径和方法

报价JtJl内，公司境外客户类型主盟包括全球知名的电力公司、电力工程总也

商、仪器仪表~)Ili在商、中间商i等. 1 l!)J公叫为智能 I-I!表的战终使用方，购买0/'11'能

电表后安装在)1]户处i 总包商通馆样合智能电表及其他产品WG解决方案向电力公

司投标. rll标后向智能电表厂商采购~I:向电力公司销科;部分情况下，为满足U

标市场本地化生产的需求，公司与具备本地化生产能力的合作方如 DUCATI 等

仪器仪表制j在商合作，将自主研发设计及生产的智能也丧以智能电表核心组仲、

智能电表织配件的形态销售，由仪揣仪，设制造商在当地完成M终组装后向也jJ公

司进行'仔j倍;此外，由于与中兴mm、中兴奥地利.& AI 的特殊交易架构，公百l

亦存在开·发奋港等中间商类型的填外客户.

报告期内 . 公司主要填外客户〈拟告期各期境外前五大客户)在产业链所处

的环节、发行人获取客户的途径和方法具体情况如下:

序号 客户名称 产业键所处环节 客户获取途径和方法

DUCATI 仪器仪及创造商 以lB投标方式获取订单

2 ALFANAR 总包商 以ffl投标方式获取订单

3 开灰葬泌 中阅阿 以拟投标方式获取订单

4 ISBEL S.A. 总包尚 以m投标方式获取订单

5 
ISRA fZL EL巴CTRIC

rt!.力公司 以m投标方式获取订单
CO民PORATION LτD 

6 E-REDES 电力公司 以细役标方式获取ì-T单

7 巳ONυK 电力公司 以lß役际方式获取订单

8 ALLlANDER N.V 也为公叫 以招投标方式获取订单

9 KT CORJ'ORATlON 总也商 以招』量标方式获取订单
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七述客户基本情况详见小KliIñIU之第 (1 )问之"(二) 报告WI各朔不同产品

Ilû 1 -大客户的历史合作、销何株式、交货万式及信用政策"相关问题回复.

(二〉目前主要出 口地区是否存在不利于发行人同境外客户合作的贸易政

策、外汇政策等，如果有情分析具体影响并进行充分的风险揭示

报告期内，公司主要山门地区也据欧洲地区、中尔地l菜、'1 '亚地区等，相关

地区与中国贸易环填良好， 1民竹朋内对公司产品无特别的贸易限制措施，适用于

公司产品的关税税率正常，不11-ι利用征收高额关税的关税政策限制造口的情J~.

公司主妥出口地区亦不存在外汇管制等不利外汇政策的tm~.

综上所述，公司外创业务主妥山n地区的贸易政策及外礼仪班相对稳定，主

盟iH 口地区目前不存在不利 f公向同;境外客户开展合作的贸约政挠和外汇政策.

公司己在招般说I~J书 It ，r(火~J~项提示"之"四、特别风险MC示"之 It (一〉

境外市场经营风险"和"到 豆节风险队|素"之"一、经营风险"之 It (一〉境外

市场经营风险"中披露如 F:

" 

(-)墙外市场纷营J.xl~食

经过多年的市场拓展，公司山口业务已遍布全球多个恒|家和地区。 2021 年、

2022 年、 2023 年及 2024 年 1 -6 月 ，公司境外市场贡献的主't's;业务收入分别为

142 ，26 1.50 万元、 156，977.39 万元、 209，614. 19 万元及 12 1 ，433.14 万元，占公司

主营业务收入的比例分别ì6到 96.90%、 87_70%、 82.27%及 92. 1 5% . 公司在境外

市场的竞争对手既包指全球能源管理领域的领导者兰吉尔 ( Landis+Gyr) 等大型

国际企业，也包括国内的出 n企业、境外本地电表企业等，这些竞争对手可能在

资金、技术、管理水平或其他资源方面具有优势，使公司面临激烈的市场竞争风

险.另一方面，公司境外业务受各地经济环境、政府投资计划、汇尔、地缘政治

等因素的影响，若公司主妥域外市场环境(包括但不限n也给政泊、经济、贸易

政策等〉发生较大变化，或挽回出口政策产生较大变化，成4足国与这些国家豆豆地

区之间发生较大贸易争端，旦旦地缘政治冲突影响公司客户经营行为等，相应情形

可能对公司的模外业务产生且大影响.

" 
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六、结合主要销售地电表等更换周期及需求、 行业状况、主要客户的市场

地位以及发行人与主要客户交易合同的主要条款、 质量纠纷的解决机制、签订

合同的期限等，说明发行人产品的国际市场需求是否发生重大不利变化， 境外

销售是否可持续拓展，综合分析说明发行人与上述客户合作是否稳定可持续、

是否存在被替代的风险以及公司维护客户稳定性所采取的主要措施，是否对发

行人的持续经营能力存在重大不利影响， 并对相关事项做重大事项提示和风险

揭示

(一〉主要销售地电表等更换周期及需求、行业状况

l 、 智能电表更新换代需求主要受产品生命周期、技术升级等因素驱动

干'，'@也表更新换代如求受产品化命J削圳、技术JI'级等问素驱动， ~1I.A\为钙l能

也农产品市要在肉身却命周期剑J~Jø.~换 ， 同时受尬的技术、智能IU.间发展络技

术m:步驱动，产品 'lJ能在寿命周期到期 lì~提前途代升级.

钊对寿命周期，对十境外市场，各问家和地区对于智能计量表的检也仔在一

定培卦，智能电农Q<)使用寿命主提取快 l三 1也子元揣件的~手命以及产品使用状态，

具体侦川J年限与运行环绕有较大关系.从实际情况看，搅外市场的第-代智能电

1(.使用年限一般为 10- 1 5 年.对于境内市场，根据( (1' 华人民共和网 rl -l'i.l法实施

主nl贝1I (2022 修订)) (fl.\子式电台E衣检定规程》等规定I rg能表、水漠、燃气表

等计ß:农产品属于强制检定设备。以利!能电司变为例 ， 钊他也袤的捡定周朋一般不

超过 8 年，国内部署的第一代智能电.&使用寿命一般为 8- 1 0 年. 2020 年.国家

电网新版智能电表通用技术规范，夜设计原则上向 1R46 标准靠拢与适应I 1R46 

标准 F新一代智能电装设计寿命将达到 15 年。

技术n级方面，且应然在既定的11~k.标准下， 智能电友的使用寿命较为固定，

俱由于智慧能跟体系及新能源快速发展下，对智能ìl fil产品不断提出晰的功能需

求，产品计量、通讯等技术快速迭代， t趋前催生了欧洲、亚洲等地区市场对新←

代智能电友的需求.~敛智能电表的升级快代在产品均命周期结束前就已经开始，

智能也求的实际换代周期网技术的快遮发展被缩短.以衍兰智能电衣市场为例，

其于约 2012 年开始太规懊部署 GPRS-AMI 智能电衷， 主~为基于传统 20 通信

技术的智能电表1 伴随着当地网络基础设施的发展，荷兰智能电表市场千的 201 5

作起大规模部署 CDMA-AMI 智能也衰 ， Up ;篮子 30 通俗技术的智能也夜，在较

短周j创内即进行 r智能电表的升级.

<10 
8-2-40



2、电力公司对智能电表升级的分批次部署及不同地区都譬时间的交错，智

能电表行业需求整体处于平稳释放、稳定增长的状态进一步平滑智能电表需求

的释放

{I; 八MI 智能rl!农升级周期中，问 -田家盈地区 di场内部且不同 I lj J品之间亦

布在时间、体量上的足异.

对于同一国家必地区市场内部而言，大部分国家的电力公司仍采取分批部署

的形式， {:E一定时间州州 |与逐步完成在If:I智能电袤的斤级换代。以意大利市场为

例，其于约 20 16 年越太规模部署第.代AM1智能也友，分批次开展开J lÌû一代替

能也农的更新换代. 截至目前，公司仍在通过客户向意大利终端市场稳定供货.

:<1 Jo--1'同国家及地区市场内部r~Ï1'í ，性I J二全球市场平丰田家及地区之间第一代

智能也4安部署时间有{E足异，智慧能沥!你系建设规划时间也有所不同，国此各地

区市场夜新一代智能也友的项目需求 k仔在时间上的交错，表现为中东、南美、

东商业等地区市场相对于欧洲市场存在-定沛后，对于欧洲而言， rþ东欧国家的

智能rl1炭部署进程相比T西欧等罔家亦存伍一定滞后.

总体而言，分批饮部署及不同地区部署时间的交俑，进一步平滑 n骂'能电表

需求的释放，全球范围内智能电表行业需求整体处于平稳释放、稳定.ttH~的状态。

3、智能电表行业稳步增长，市场空间广阔

在全球电力需求稳定增长的背景下，各国能源体系变革加快，全球智能配用

电解决方案和产品采购置随之显著增加，电力系统结构变化带来的新特性以及充

电桩等应用场景的扩展出逃一步带动 f相能电阴市场规模加速扩大。作为其中数

据收集、监测及交互的基础设施，智白自计量市场也随之稳步增长. Markets and 

Markels 发布的 (Smart Meler Markct Global Forecast) 预测全球智能计量市场规

模将从 2023年的 23 1.7L 亿美元增至2028 年的 363.87 亿美元.具体剑智能电表，

Frost & Sullivan 发布的 <GlobaJ Smrut 'EJ 巳ctricity Melering Growth OpportunitieS>> 

顶测全球智能电表市场规筷将从 2022年的 78.00 亿美元培 l天至 2027 年的 107.00

亿美元.
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序:号

2 

3 

4 

(二〕 主要客户的市场地位

报f斗j阴内，公司境外客户类型卒祟包括各国及各地以主妥的也力公司、总包

商、仪器仪友;Iltl边商等，其巾包括全球知名 E阳L (意人和j国家电力公司)、 KT

CORPORÄIION (辛苦国电信公司〉、 EDP (销葡牙也)J集团〉、巴ON (德国怠昂

集团)多个仓JJ(知名、业务覆盖多个回家的大型电力能源公司wz总包闹，亦包插

八日灿~AR、 rSR1\ EL ELECTRJC CORPORATION LTD. (以色列困家电力公司)

等当地主~电力公司或总包商.

总体而言，公司主要客户在对应地区市场地位极尚. ~~务规模稳定，是公司

业务待续拓展的坚实保障.

(三〉 主要客户交易合同的主要条款、质量纠纷的解决机制、签订合同的

期限

公司获取订单的形式以招投材为主，与主要客户之间通常基于具体中标的项

目慈辛苦销售合间，合同期间通常覆品项目执行期.报告肌肉，公司与主要客户之

间不存在产品质最等方丽的纠纷、不4字在产品质量导致的滋换货等1前后，与主亚

客户合作关系抱i占| 。

公司与主ìt:客户的交易合同的主要条款、质f在纠纷的解决机制、签订合I"J的

期限情况如于:

客户名称 合同的主要条款
质量纠纷

合同有效期问
解决机制

出现争议或纠纷

约定合作模式、交货方式、定价方式、 M协商'平诀，协商 签署门至与
DUCATI 付款方式、政量保ìif:必校制措施、知 办成I时申请仲裁， ENEL 合同 Wjj前

识产权、保密约定、争议解决等条款 仲1&机构为米兰 =个月后

仲院院
约定产品型号、数量、价格、合同金

UH见争议或纠纷
签警[1'宦

ALFANAR 徽、交付价格、付款方式、质量保证、
协l 协商解~

ALFANAR i通知
中止及终止约定等条ll，x 的终止日

开发1!f 约定合作模式、产品质最主在求、保密 lllX见 '1' 议w(纠纷 斗在农 臼生以 Ji 1办

深科技
泌 约定、知识产权、汕约责任等条孰 M协尚解决 商终止 11

及其关
出现争议或纠纷

联方 IPV 约定合作模式、付款方式、交货方式、 时协商解决，争议
签署H后1i.年

保密约定、争议'草诀等 'i:Hll叙归展 f巴
西亚马逊州

约定双方责任、产品技术规范、产品 LU J.见争议l!X纠纷
f骂辛辛日豆、双方协

ISBELS .A. 数量、交货i l 划、保密约定、知识产 ".1' 协阴解决，协商
前i终: It:n 

权、 质保等条款 不成111 巾 i存仲裁.
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序号

5 

6 

7 

8 

9 

10 

客户名称 合同的主要条款
质量纠纷
解决机制

合同有效期间

付'就机构为伦教
国际例'战1卡，心

B-RßDl.iS 
约定合作方式、合|叶金额、 付款方式、

山 i见~(.议成纠纷
担保条款、0ifíl 保证」业股市iJ措施等条

~~普日至双方协

苏;
n才协商解决 商终止日

约定合作必m、合作模式、交货及原
出现争议成纠纷

ùûl是无忧
景保证、费网络fl及付款方式、验收

时协附解诀， I办 I商
签署日后有效期

及维修责任、保密义务及知识产权、
不成n.t 向~ 1f11仲

一年

限制竞争、沾约~征、有效期等条款
裁委员会棍越斜'
在监

ISRAEL 
ELECrRfC 

约定户品用号、数敏、单价、合同金
出现争议成纠纷

CORPORA TION 额、交货方式、付款方式必期限、质
签署日后有效期

LTD. 量控制m施、交货计划等条款
时协商解决 一年或两年

出现争议~纠份

包括合同标的、合同价格与支付、供
时协商解决，协商

国家电网 ~)\Il F~、 1前量保证、 ...约保证会、争
不成时可向买方 签署日后一年内

议解决等条款
所在抱有管'事权 完成供货
的人民法院提起

诉讼

出现争议~纠纷

约定产品型号、 数量、 单价、 合同金
KT 

时协商解决，协商

CO民PORATION
额、交货计划、 付款方式及期限、技 不成时中谕仲钱，

签署日后三年内

术要求、保嘟义务司f*-jt 仲裁地点为'厅加
完成交货

被

出现φ议成纠纷

约定产品型号、单价、产品技术规范、

E.ON UK 
时协商解决， 协商

至 2025 年 12 月
知识产机划分、付.lt方式、保密义务、 不成时双方可自

争议解决等条款 由句有管辖权的
31 日

法院提起诉讼

(四〉 说明发行人产品的国际市场需求是否发生重大不利变化，境外销售

是否可持续拓展

根据 Frost & Sullivan 发布的 (Global Smart Electricity Mctering Growth 

Oppo阳nities) 预测全球智能电发市场规模将从 2022 年的 78.00 亿美元增长至

2027 年的 107.00 亿美元，毡'能也辰行业在全球智慧能源体系建设的带动下稳步

f~1 伏， 市场空间广阔.

2021 年、 2022 年、 2023 年及 2024 年 1-6 月 ，公司境外市场提似的主营业务

收入分别为 142，26 1.50 万元、 156，977.39 万元、 209，614.19 万元及 121 ，433.14 万

元，报告期内，公司境外收入持续增长.

.1) 
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截至 2024 年 6 月 30 日 ，公<.j!竟外业务在手订单 1 7.86 亿元，为永米境外销

111 (的实现提供了坚实的基础.

综上所述，智能也表ì1i~~~ rl ij广|词 ， 公司城外业务{:E孚订怡充足，公司产品

的问际市场需求未发韭巫火不利变化，填外销售能够可叫续抓j隧.

(五〉 综合分析说明发行人与上述客户合作是否稳定可持续、 是否存在被

替代的风险以及公司维护客户稳定性所采取的主要措施，是否对发行人的持续

经营能力存在重大不利影响，并对相关事项做重大事项提示和风险揭示

1、公司与主要客户合作稳定可持续，被替代的风险较小

不同区域市场对智能p''.l:. 品的情求在在高度差异，化的'耕征，公 ."j多年积累的研

发能力和质量控制能力能够快应提供满足不同国家和地区必求的白质量产品.在

l)'J. 一地区市场智能电表更新换代进程中，公司基于对该地l又产品帘求的γ解，自

主进行针对性的研发及设计，放终}j来确认后批量供货，周期相对较长，更换供

向商的潜在成本较高.此外，某一市场中，在公司前期部署的智能电农1E寿命周

J~J内均得到良好运行的前提 F. 客户更倾向于延续使用公司产品，例如意大利、

荷兰等市场在新一代智能也反!J!%fr换代过程中延续与公司的含作状态，客户粘性

校尚。

另一方面，公司主要客户包格各国及各地区主要的电力公司、忠、包商、仪器

仪表制造商等，其市场地位较高，，"，务规模稳定.此外，如卧~EL (意大利国家

咆力公司〉、 KTCORPORAT10N (恃国电信公司〉等跨国公司，其业务并不局

限F单-地区，发行人与该驾于客户合作历史较长，在长期的合作过程中形成了良

好瓦梢的伙伴关系，并掷手开发国际市场，从地域层面拓宽业务合作维度，如公

司与 DUCATI 及 ENEL 合作，在意大利以外开才有西班牙、罗土b尼亚、巴西等多

个国家的市场，与 KT CO阳)ORATION 合作开拓乌兹别克斯饲、巴1基斯坦等国

家的市场.
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公司与大部分主妥客户iH良传期前即开展合作，如与 DUCATl、巳ON UK 

合作始于 2016 年，与 ISßEL S.A.合作始于 2017 年，与 ALL1ANDER N.V及 Stedin

t、~elb日heer B.V.合作始于 201811~帘。公司与主要客户合作n-r间较氏，保掉了稳定

的合作关系.

综上所述，公司产品己衍到欧洲等多个市场良好运行的，验证.}f:积极携手大

型电力公司开拓国际 rli 1元，公司与上妥客户合作时间校长，在予订单充足，合作

稳定可持续，被替代的风险较小.

2、公司维护客户稳定性所采取的主要措施

公司维护客户稳定性所采取的主要拍施包括:

产品技术层面，公司针对 F游客户需求积极进行前瞄位朋友布局，不|析丰富

通讯方案及集成能力方面的技术储备，为客户提供更完善JJ.快迷尚效的研发响应

速度.此外，公司持续开展 AMl 系统的开发，为客户提供完整的一体化智慧能

源管理系统解泱方案.

销售服务层面，公司充分考虑公司业务涉及的多个境外 ilj场 ，缸语言文化、商

业环境等方面的差异，在Ji:凶、荷兰、泰国、乌兹别克斯坦等院|家和地区设立了

分支机构，对重点境外市场的ìll:行柑细化营销管理，为客户提供更优质的本地化

销售服务.

3、是否对发行人的持续经营能力存在重大不利影响，并对相关事项做重大

事项提示和风险揭示

综上所述，公司所处智能电我行业需求平稳释放、稳定地妖，市场需求未发

生且大不利变化;公司在手出外汀单充足:公司主要客户市场地位较高、合作伙

伴关系稳定可持续，被菁代的风险较小，公司已采取多种措施维护客户稳定性，

对公司的持续经营能力不布在且大不利影响.
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公司已在招股说明书" if~大$项提示"之"四、特别风险提示"之" (三)

客户集中度较高及与客户业务合作可持续性的风险"和"第二三节风险因素" 之

" -、经营风险" 之"( 问 );各户 S丛中度较高及与客户业务合作 IIH，t续性的风险"

'1-1补充披露如下:

"(四)客户集巾j蓝较l:ï及与客户业务合作可持续性的风险

2021 年度、 2022 年度、 2023 年度及 2024年 1-6 月 ，公司向lì~Ii大客户销售

的收入分别为 108，935.53 万元、 123，55 1.90 万元、 142，403.92 万元..a 56,512.13 

万元， 占当期营业收入的比例分别为 73.87%、 69.00%、 55.85%及 42.86% . 公司

的客户集中度相对较高， 主要系下游电力行业的特殊性.阳牙?宅I!~能源体系建设

的不断推进，电力信息化行、，Jk111il 1俗轩良好的发展机遇， 行业内的市场竞争将日趋

激烈.如果公司不能持续保付核心竞争力、维护好客户关系，就梢'公司主姿客户

的经营状况和财务状况发生且大不利变化，主要客户减少、停止与公司的业务合

作，导敛公司与主要客户不能稳定时将续合作，则公司的经衍业绩将受到不利影

响."

【申报会计师回复】

〈一) 核查程序

申报会计师履行了以下核查程序:

1、核查报告期各朔不同产品前十大客户销售金额、占比及毛利率情况，分

析不同客户毛利率存在差异的原因.

2、 核查报告期备朔不同产品Ilû十大客户的历史合作、销1!H~式、交货方式

及信用政策，分析其合剧性.

3、核查报告期内各那J Ilû十大客户的经营情况及在手订单情况，分析其经营

俯况及在手订单情况对与公司合作的稳定性与持续性的影响.
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4、核查报告期销售收入大幅附加的主要客户的合作背景必合作的持续性，

分析其收入大幅上涨的原肉是侨布在异常。

5、对重叠客户'供应商采购、销售的总体情况进行分析.

6、对重叠客户、供应商'tmJt中前肆无忧、存港'怀鸿涉及(fJÄ体产品、交易

背紫、终端销售情况迸行分析，对其与同类产品非震叠客户的价格比较情况迸行

分析.

7、核查最近一期前十大客户销售额、收入占比及其增校率、拟告期内首次

产生收入年份及在手订单忻说， 刘收入地长较快的客户的州长bfl则进行分析.

8、核查境外主要客户在产业链所处的环节， 发行人获取境外主3墨客户的途

径和1方法.

9、对发行人主要出门地区贸易政策、外汇政策等进行检索，并访谈公司相

关人员进行确认.

10、核查主要客户交M合 |司的主妥条款、质鼓纠纷的解决机制、签汀合同的

期限， 分析发行人与主要窑户合作的稳定性。

1 1 、查阅 <<Global Smart Elcclricily Melering Growth Opportuniti 巳S>> 等行业研

咒报告，分析发行人产品罔际市场需求情况.

〈二〉 核查结论

经核查，申报会计师认为:

l 、发行人与主要客户合作的稳定性及可持续性较强，不存在对宅要客户的

依赖的情形. 发行入对主要客户的定价方法和依据为考虑市场因索、盈利俯况等

因素j挂行综合定价，由于产品型号不同 ， 不同客户定价差异等原因 ， 发行人向不

同罔家、地区客户销售的同类智能计量终端产品的销售价格存在一定差异.
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2、 1 1H与JUJ 内， ALF州AR 仅i仰、!陆智能电表1页 LI.!..j公司展开合作，根州公

司与客户约克的发货进度，该项目礼妥产品在 2020 年发货~~实现收入，该项目

收入主要集中在 2020 年，在2021 年以来收入大幅减少.发仔入 U 前与 ALFANAR

仍保持沟通交流，未来拟根据市场w况开展进一步合作.

3、发行人与报告期内收入大队'以tYlJJlI íl~主要客户合作计妖主~1r商业合卫IH尘，

发行入与报价朋内收入大幅增加的主要客户未来合作持续性较好。发行人对前放

无忧、香港怀鸿销售的产品单价与对其-他客户销售的同类产品之间的价格差异共

备商业舍理'~k . 发行人对前景无忧销售收入的增校主要系妖期合作背景下达成的

汀单放量所政，相关业务毛利率，斗史内的原因系终端客户产品走价较高，具备I商业

合理性。发仔人的客户、供应商ílÌ叠的'h'j形均为独立的采购与销售业务，发行人

分别按照独立的销售业务和采购业务进行独立结算并分始~jlt行会计处理。

4、发行入劳1lik近一期销tt1收入增加1的主要客户的收入增1.<::具备商业合J!l!.t生.

发行人最近一JtlJ主要客户在孚订单元足，娴后订单阵线性较为稳定。发行人依拥·

客户订单节奏.ì1l:行发货，发行人收入不存在明显的季节性，发行入期后业锁不存

在明显 F梢的悄形.发行人主要客户包括各国及各地区主盟的电力公司 、总包尚、

仪器仪表制造商等，其市场地位较高，业务规模稳定. 发行人客户依照其采购需

求自主决策络署订单进度，不ff.1E客户配合提前签订订单JI二执行的情况.

5、发行人外销业务主要出口地区的贸易政策，&外汇政策相对稳定，主呈E山

口地区目前不存在不利于发行入同场外客户开展合作的贸易政策和外汇政策.

6、发行人所处智能电表行业得~平稳释放、稳定I曾~，市场需求未发生革

大不利变化:发行人产品的国际市场情求未发生重大不利变化，境外销售能够可

持续拓展.公司与主要客户合作时问较 |夭，在手订单充足，合作稳定可持续，被

替代的风险较小;发行人己采取多种措施维护客户稳定性，对发行人的持续经普

能力不存在重火不利影响;发行人己就相关事项做重大事项链示及风险揭示.
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二、公司治理与独立性

问题 3. 是否独立于控股股东、实际控制人

根据申请文件，公司出版股东为深科技 (000021 . SZ) ， 实际控制人为中国电

子信息产业集团有限公司， (1) 截至 2023 年 6 月 30 日，公司在审批流程层面已

全部取消了深科技在采购、销售、财务、人事等为面的审批权限，也制定了与生

产经营匹配的独立于深料技的内部控制制度。 (2) 公司自 2016 年设立以来，一

直在生产经营中存在使用深科技相关商标、标识的情况.为逐步完善公司在商标

资产方面的独立性， 2022 年 9 月 30 日，公司与深科技签署了《许可协议)，约

定公司可以在许可范围内长期使用"深科技 KAIFA" 相关注册商标，许可期间深

科技负责保持标的商标的注拥有效'险及捏权的持续性。 (3) 公司自深科技原计量

系统事业部公司化独立运营前后，均持续接受深科技实验室的技术服务支持i 截

至招股说明书签署日，公司来认定核心技术人员。 (4) 报告期内，深科技及其关

联为均为公司前五大客户 j 2020 年度向深科技采购 57.20 万元固定资产维修改

造服务. 2022 年度向深科技来购产线备件. (5) 报告期内，公司与实际控制入

中国电子下属财务公司中电财务存在存款、贷款等业务往来.

( 1 )公司独立于控股股东、实际田制人的情况"情发行人说明:①公司与

深科技及其关联企业在资产、人员、财务、业务、机构、销售渠道等方面的关系，

是否存在供应商或客户重合的情形，高级管理人员、财务人员是否与深科技存在

交叉任职情形.②深科技的子公司管理制度及实际运行情况，深科技对发行人的

资金管理、利润分配等管理的具体情况，发行入关于资金管理的内部控制制度、

防范资金占用的制度安排以及执行情况.@发行人内控独立前后的对比情况，如

何保障内控独豆相关措施长则有效运行;说明本次 2023 年 6 月 30 日内控独立的

信怠披露内容与前期公开披露信息是否矛盾a ④深科技及关联为为发行人前五大

窑户的合理性，联合体投标中深科技的黑体作用，订单旗ijí(是否主要依赖深科技，

与榈应终端客户合作是否稳定可持续.⑤发行入使用深科技名下注册商标、标识

的具体情况，包括报告期备期产品类型、涉及数量、销售金额及占比情况，使用

的具体业务环节:深科技来将相关资产投入发行人的原因，搜权1年可发行人使用

商标及标识是否履行相应程序，是否存在影响发行人持续使用的法律凤险，是否

存在到期无法续期或者终止许可的风险，量化分析对发行人业务开展的影响.@
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发行人向深科技采购产线相关服务和接收技术服务支持的具体内容和原因，结合

来认定核心技术人员的原因，充分说明发行人是否存在独立研发、生产能力。 ⑦

综合上述情况及发行人收入、利润等占深科技合并报表的比重情况，说明发行入

是否具备独立面向市场的持模经营能力咱

( 2) 补充说明关联交易的影晌. 根据申请文件，报告棚内 . 发行人存在经

常|主关联采购及关联租赁、经常性关联销售、资金拆借交易 (利息支出 )、 资金

拆借交易 (利息收入) 关联方贷款 (利息支出)、关联方存款 {利息收入)、关联

担保交易 (担保费支出〉 及偶发性关联采购和销售、其他类型关联交易 i 2022 

年度及 2023 年 1-6月的关联担保为有偿担保， ì军科技依照相关要求向公司收取

相应的担保费。请发行人说明: ①前述关联交易的背景、具体内容、定价依据及

公允性、合规性，向关联方经常性采购并销售商品的原因及合理性， 向深科技采

购财务管理系统软件及技术服务的合理性a ②在关耳其销售中，开发香港和 TPV 发

挥的具体作用，涉及这类交易架构的原因及合理性，是否符合行业惯例. õ)向关

键管理人员支付薪酬的依据，逐年下降的原因及合理性;向深科技拆出资金的背

费情况，是否履行相关决策程序.@)发行人是否存在与美联为相互承担成本费用、

调节经营业绩的情形，是否存在资金占用 、 利益输送或将殊利益安排。

(3) 与中电财务的存款、贷款等业务是否影响发行人财务独立性。 根据申

请材料，公司部分货币资金存储在中电财务，中电财务为中国电子下属财务公司，

徽止 2023 年 6 月 30 日存款余额 2， 640 . 32 万元，截止 2020 年 12 月 31 日贷款余

额 16. 200 . 00 万元，其余各期末贷款余额为 O. 谓发行人说明: ①与中电财务有

关金融服务协议的主要内容， 是否存在将发行人资金自动划入中电财务的要求和

行为，报告期内发行入使用存放在中电财务的存款是否存在限制 i 说明中电财务

的存款来源及使用方向，报告期内经营及资金使用是否合规，是否存在经营风险.

②报告期内，发行人和中电财务存款业务开展的具体情况，包擂恒不限于:是否

有明确的书面约定， 是否fII行了决策程序，相关的定的具体内容和条款，报告期

备用发行人存款余额的峨值和平均值，存款利率的约定和执行情况， 各用的利息

收入情况，结算及中间业务等金融服务执行情况，相关执行是否与约定情况一致。

@中电财务向发行人和集团内其他主体、商业银行的存款利率定价的对比情况、

公允性及相关的关联交易决策程序和信息披露是否合法合规;对比控股股东、实

际控制人及其控制的其他上市公司，说明发行人与中龟财务开展存款等业务的业
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务模式与集团内其他公司是否一数.@发行人与中电财务开展上述业务的原因和

必要性，是否存在利益输送风险，是否增加了控股股东、实际控制人及其控制的

企业占用发行入资金的风险，是否存在因中电财务相关业务导致资金占用的情形，

对发行人财务独立性是否构成蓝大不利影晌，是否建立相应的资金风险防范制度

和内部控制制度并有效执行。

请保荐机构、申报会计师及发行人律师核查上述事项并发表明确意见.

【发行人回复】

一、公司独立于控股股东、实际控制人的情况

〈一〉公司与深科技及其关联企业在资产、人员、财务、业务、机构、销

1M渠道等方面的关系，是否存在供应商或客户重合的情形，商级管理人员、财

务人员是否与深科技存在交叉任职情形

1、公司与深科技及其关联企业在资产、人员、财务、业务、机构、销售渠

道等方面的关系

公司与深科技及其关联企~V在资产、人员、财务、业务、机构、销售渠道等

方面均保持相互独立.具有良幻的经将独立性，不存在对深科技放其关联企业重

火依赖，具体情况如下:

( 1 ) 资产独立

公司独立拥有与生产经营相关的房产、土地使用权、主~~三产经将设备以及

商标、专利、软件著作权等资产的所有权或者使用权，除使用深科技授权商标、

标识、商号外，不存在其他与深科技及其关联企业共用包括但不限于土地使用权、

房产、设备、专利、软件著作权等资产的情况.

公司佼用深科技授权商标、标识、商号对其资产独立性不构成革大不利影响，

具体悄况如下:

1) 公司可以长期稳定使用相关授权商标、标识、商号

根据《许可协议>> <<许可协议之补充协议》 以及深科技出抖的承诺，公司可

在主酋业务领域内长期、稳定使用深科技持有的 u Lf ~A~'~ J1、" If刷刷"等标识、

以该等标识为商标图形注册的商标及"深科技M 等商号.
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根据《许可协议) (许可协议之补充协议》约定，许可Jþjfuj ;J~长期有效:许

可期fFfJ 内，深科技负责保孙拟的商标的rt册有效性Jt-~担相关资Jlj，件的商标有

效期届满前， 深科技将按ft(!规定办llIl续展手续，续展后，源和Hk锹给将续展后的

标的商标及相关标识、 |询Î".Hlf可.公可使用;许可期间内，际的向标州市选行内部

却j转或对外转让等权属变动，的以权M变动后仪利人以同等条件继续许~r公司使

用你的商标为前提.

此外，深科技出具了承诺，jft.诺将长期许可公司使用前述《许可协议》中所

指商标.

2) 公司能够在主营业务范围内排他地使用授权商标、标识、商号

深科技整体的业务布局规划l及其出具的承诺保证了公司 1可以 æ ~Þ-信业务范

围内能够排他地使用相关问标、标识、商号，具体情况如下:

①深科技以先进制造为基础，以市场和技术为导向，坚持向质址发展，构建

了以存储半导体、高端制造和l智能计量终端为三大宅营业务的发展战略，其中智

能il'喳终端业务通过公司Jf~ . 报告期内，挥科技及其控制的其他企业并未从事

与公司相同或相似的业务，并且永米不会以任何直接或问楼的形式从事对开发科

l主放其控股子公司的生产线ff构成或可能构成同业竞争的业务ÆII经营活动。

②深科技出具了《关于~兔同业竞争的承诺函>> .承诺术来不会以任何直接

或间接的形式从事对开发科技及其控股子公司的生产经营构成就可能构成同业

竞争的业务和经营活动，并且将在行业战略层面进行合理安排，未来不进行投资

并购与开发科技及其控股子公司可能产生同业竞争的资本运作项目 .

@深科技出具了承诺，承诺未来不会许可深科技其他下属企业或其他第三方

使用相关商标、标识和1商i号从币与公司相同或类似的业务，保证公司在其主营业

务范网内能够排他使用上述商板、 t'J、识和商号.若除公司外其他被许可方使用该

等|商标、标识和商号从书与公司相同或类似的业务，深科技将终止对相关方的商

标、标识和商号许可，并对公司仙此造成的实际损失进行金额赔偿.

鉴于公司可以在主营业务范网内长期稳定地排他使用相关授权商标、商号和

标识，该授权使用情况对公司资产独立性不构成重大不利影响，因此，在资产方

丽，公司独立于深科技及其关联企、ι
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(2) 人员独立

公司董事莫尚云、周陡r~ 、\lIi阳、彭秧由控股股东深科技提名，并经股东大

会选举产生，该等人员均怯IlU (公司举程)) <<董事会议事刷则》等内部治现制度

J创行箭事职务。报告期内，公词必他谊粤、 !峰枣、高级岱JJJl人必均严格按照《公

司法>> (公司章程》及其他钉关~JIl定产生，不存在深科技及其关联企业违规干预

公叫人事任免决定的情形.公 11J 已建T[独运的劳动、人~l~.&.耕酬管理制度并且有

效运行.

因此，在人员方丽，公刘理h注于以科技及其关联企业.

(3) 财务独立

公司己设立了独立的财务部门: 公司 已建立独立的财务核>1体系 ， 具有规范

的财务会计制度和对于公司的财务管理制度;公司拥有独、工的恨行账户，未与深

科技及其关联企业共享银行账户:公司独立办理相关税务登记*1依法独立纳税:

公司能够独立作出财务诀报.

报告期内，彭秧曾在有限公司担任财务负责人， 并且该期间内存在于深科技

任职并向深科技领薪等俯彤。 2022 年 7 月股份公司设在，公司波洛英锦峰为财

务负责人。除上述情形外，报竹WJ内，公司不存在其他财务人民同时在深科技及

其关联企业兼职或领取薪酬的阶形.

因此，在财务方面，公司独立于深科技及其关联企业.

(4) 业务独立

公司具有完整的业务体系，包括研发、采购、生产、销笛等，该等业务体系

的设T[、运行均不依赖于深科技及其关联企业; 公司的收入和利润主妥来源于自

身经营 ， 不依赖于深科技及其关联企业， 公司具有直接丽向 I tì场独立经营的能力。

公司自设立以来在业务发展方面保持了较好的独立性1M蒋放!上基于部分项

阴历史合作框架延续或应终峭客户要求等原因，存在深科技及其关联企业与公司

在部分项目中共同参与联合体投标或业务合同签署的情形.

2020 年度，深科技及其关联企业与公司共同参与 f新项目联合体投标，并

且后续参与签署了相关业务合同，具体情况如下:
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项目投标 深科技及其关蜘~
深科技及其关联企业

序号
年份

终峭客户 项目名称
参与联合体投;标主体

参与业务合同
签辑主体

2020 句E I~NEL 
GEM1S 2.0 t可能

深科技 u科技
咆表项目

2 2ω0 年 ENEL 巴西钊能 f也我
i示科技、 TPV 深科技、 TPV

项何

在 2020 年 GE阳S 2.0 科能也必驯 LI 中，公司与 DUC八，Tl、深科技组成盼合

体，共同向 ENEL 等终端客户战标.叶'标后 r~1 DUC八，Tl 作为联合体的牵头人与

ENEL等终渝客户16:署供货合同.吉林而 DUCATI 根据 ENBL 等终端客户的需求，

向公司发邸H#订单，公司与 DUCA11 n接交易， t安 DUCAl'I的要求完成交付.

深科技作该琐 11 中作为联合体的 方参与项目投标和，~"务合同签署主要系原联

合体协议价钱行效，在项目营销衍功'1' .手♀Jj均前~4安以联合体方式参与投标~I

签署·业务什网.{F.该项U 中，#括科.Ii )(;"j~实质性参与相关Jj)t t-I I'fJ投标、?每t，(削'{ , 

展及业务的具体执行，亦未收取或五{、j- íJ ínf对价，仅为以合体的名义参与元，公

司为该项口的实际参与方. 截至本回复出具日， GEMIS 2.0 智能电表项目已执

行完毕.

在 2020 华巳四智能Fß表项问 rll ，因巴西电)J公司 (ENEL 的巴西子公司.

产，\，'，最终{f刷厅)得终端客户里求投标方需在巴西当地~m1J'u'备加工能力的工γ ，

公司在综合考虑巴两当地交易经驰、牛产能力、专、I v.l蓝、拟价等多方面困放后，

选定 TPV 为合作方，纳入联合体.在联合体中标后，伯联合体牵头方 DUC八1 1

与巴西电力公司等终端客户在署供货合同.根据联合体协议、供货合同，公司将

智能计f苦苦毛组配件销售给 TPV ， TPV 则进一步加工威特能电丧核心岛生元珩同销

售给 DUC八.TI ， M终由 DUCATI 悄借给巴西电力公司等终揣客户。 在该项目中.

深科技仅为联合体的名义参与方，~实际参与合同的履行.公司正与联合体中

其他合作方协商取消将深科技纳入联合体， 协商一致后将签署新的合作协议对

各方权利义务进行约定， 并不再将~科技纳入协议主体.同时， TPV 已承诺吨()20

年巳西智能电*项目订单履行完毕后，永来不会与开发科技共用销售渠道， 保

证开发科技销售独立，并且未来不会从事与开发科技相同或相似业务飞

2022 年初，公司开始独立参与涉及 DUCATI 的项用投标和业务合同附签籍，

未新增深科技及其关联企业参与新项国联合体投标戎业务合同签署的情形.{E

2022 年卧SEL 组织的 GEMISl生 LVM 智能电表项R和 GF.MIS 600K智能电衣项

目招标中，公司己独立完成了与 DUCAη 的联合体投标和业务合同签署.

因此，在业务方面，公司独立了深科技及其关I民企、I~ . 
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(5) 机构独立

公司也也了股尔大会、董事会、监讲会等决策及l位督机悔，并规范运行;公

司按照门身份iJ管理的需要，独立设盟 f经营管理部1']，相关部门均按照《公司

章程》及其他内部制度的规定，独立行使经营管理职权，与深科技及其关联企业

不存在机构嗣同的精形。

困此. .(F.机构)jTI币，公同犯rì'r..r以科技及其关联企业

f的 销售祭道独立

公司自成句:以来始终坚持业务全球化战略目标，经过多年的持续积累，公司

在英同、荷戈、必因、乌兹别克斯J且等国家和l地区设、立了多家分支机构，实现.)(.j

重点境外市场的精细|化将销管现，并且在项内市场与r:lil家 I I_I.阿等客户建ï'[了比幻

的合作关系，形成了面向全球客户独立且完善的销售梁启.在销售渠道方闹，公

司独立于深科技及其关联企业.

综上，公刘与深科技及其关联企业在资产、人员、财务、业务、机构、销售

渠道等方而保持独立，不存在对深科技及其关联企业且大依赖。

2、公司与深科技及其控制的其他企业供应商或客户重合情况

报告朋内.公司与深科技及其控制的其他企业之间主要客户{深科技及其投

制的其他企业主妥客户选择标准为报告期各期销售金额占比在前 70%范罔内的

客户)不狞·在监合，主要供应商(深科技及其撞制的其他企业主要供应商i割草标

准为报告别备朋采购金额占比在前 70%范围内的供应商〉中意法半导体、

ARROW ELECTRONICS CIIINA LlMITED (以下简称 "ARROW" )、 TEXAS

lNSTRUMENTS CH fNA SALES LlM lTED (以下简称 "Tl" )和厦门信和达电子

有限公司{以下简称 u信和达" )存在豆合，除上述 4 家全球或国内知名供庇商

外，其他主要供应商不存在卓舍悄形.

意法半导体朵金球知名的半导体品困代工厂 ST Microelcctronics (纽约证券

交易所上 IIi公司，股票代码: STM.N) 的全资子公司. ST M icroelectronics 成立

于 1987 年，服务了超过 20 万家客户，具备完整的设计、制造和封测体系.
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ARROW 是全球知名的rl! f )G器件分销商 ARROW ELëCTRONICS (纽约证

券交易所上市公司，股票代问: ARW.N) 的子公司。 A阳WW ELECTRONICS 

成立于 1946 年，作沟供%i.!思i且份作伙伴，其涵过遍布全球的tl~~呼例绵，为 150，000

家以始设备制造商、 l问{自代理!削、合约制造商和商业客户提供服务，在全球 80

多个怪|家和地区拥有超过 300 个销铛机构. 45 个分销和l增刊tqJ 心.

TI;是全球知名的半9<你企业 TEXAS lNSTRUM巳NTS (;R1!<1纳斯达克交易所

上市公司，股票代码: TXN.O) 的子公司 . TEXAS fNSTRtJÞ，在ENTS 成-也于 1930

年，在 30 多个国家拥有平导体设计、制造成销售业务.2023 年i'f业收入为 175.2

亿美元.

{吉利达是国内知~(内电子元器件代闻网，成立于 2000 年，注册资本为 l 亿

元人民币.信和达先后]仅衍 TDK、 Y八GEO、 Panasonic、 S八MSUNG 、 VISHAY、

KEMET、 AOS、 ROHM 、 lnfineon、 Qualcomm、 TE Conncctivily 等全球数十家

知名企业的销售代理权，代理的产品f泛应用于各电子行业，并且拥有 10 万平

方米的内动化物流仓储基地.

鉴于上游集成电路和电子元器件行业具有集中度较尚的行业特点，深科技的

存储半导体业务、高端制造业务和智能计量终端业务饭块均简协H'，述全球或同内

知名供应商采购集成电路和电了·元器件等产品，部分供应商.ffi舍客观上具有商业

合理性。其中，公司向意法半导体、 ARROW 和 TI 主要购买面 |句智能计量领域

佼用的集成电路，深科技及其控制的其他企业向上述 3 家供应商主要购买面向存

储、医疗等领域使用的集成电路，产品之间存在显著差异，难以相互替代使用;

公司和深科技及其控制的其他企业均向信和达采购电容、电阻等电子元器件产品，

该等电子元器件产品存在一定的通用性.公司在采购渠道、采购内容、采购诀策、

协议签署反定价等方丽均保柿独立交易。

3、公司高级管理人员、财务人员与深科技交叉任职情况

报告期内，彭秧在有限公司担任财务负责人期间在深科技及其关联企业兼职，

并在深科技领薪.股份公司设立 (2022 年 7 月〉后，公司高级管理人员、财务

人员与深科技不存在交叉任Qf、tll形.
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〈二〉 深科技的子公司管理制度及实际运行情况，深科技对发行人的资金

管理、利润分配等管理的具体情况，发行入关于资金管理的内部控制制度、 防

拖资金占用的制度安排以及执行情况

l、深科技的子公司管理制度及实际运行情况

深科技根据《公司法>> (证券法>> (J: 'r!î公司治理准则~>守法体法规、部门

~帝、业务规则和《深圳长城JF友和H生股份有限公司公司语和》的规定制定了《对

外担保管理制度)(关联交易管理制度》等规定，上述制度旨在遵循中国证监会、

证券交易所等监管要求札加强对控股子公司的管理，确保控股 f公司规范、高

效、有序运作，切实保护投资者利益.

深科技投R{\有关法律法规和上市公司规范运作要求， 行攸关，t~空 l饺子公司重大

tJj.项的管理权， 报告期内公司l 格体运行情况良好.

综上，深科技的子公司付3!Jl制度健全且该等树皮整体执行俯视良好-

2、深科技对公司的资金管理、利润分配等管理的具体情况

深科技对公司的资金ffJ!ll、利润分配等管理的具体情况如I F: 

在重要事项决策方丽，以科H.通过参与股东大会行使般尔权利.同常经营管

理主要由公司自主负责 ， 公司总经理、副总经理、财务负责人等尚级管理人员均

由公司董事会自主聘任.

在资金管理方面，深科技严格控制与其关联方之间资金往来，避免关联方非

经营性占用控股子公司资金俏形的发生.截至本回复出具罚，技ßi股东、实际控

制人及其关联方不存在占用公司资金的情形.深科技已于 2023 年 12 月 4 日出具

了专项承诺，承诺深科技及其关联方禾来不以任何方式占用公司的资金。

伍利润分配管理方面， 公叫己根据《公司法)) <<证券法>> (~~ 1:ttï公众公司监

督管理办法)) <<全国 l二11小企业股份转让系统挂牌公司治理规则》邻法律法规、部门

规章和业务规则的要求制定了《公司章程》及《利润分阳管理制度>> 0 报告期内，

公司在全罔股转公司挂牌前进行的利润分配均事先履行了茸鄂会、股东会审议程序，

在全国股转公司挂牌后进行的利润分配均事先履行了道祟会、股东大会审议程序和

相关信息披露程l芋. 针对本次!句不特定合格投资者公开发行股票并在北交所上市，
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公司己制定《利润分配管理制度) Ut交所上市后造用) .该制应U经公司第一

届董事会第二十六次会议和 2024 年第三次临时政东大会郁议跑过.针对利润分

配事项，公司控股股东、实际控制人均由具 f关于利润分配政策的承诺函.

综上，诛科技对公刘的资金trJ:!R、利润分配等管如主要战ll<<刷|关法仲、法圳，

业务规则以及深科技、公司导干门的fj.程等内部管理制度执行. ~院体执行悄况良好.

3、公司关于资金管理的内部控制制度、防范资金占用的制度安排以及执行

情况

公司己建立了《货币资金'li"J1型制度) (防止控股股东及其似关联Ji资金占用

付现制度》等资金管理和防创资金占用相关制度，并且根据上述制度制定了《现

金管理流程指引H银行存款作用l流租1Ft引 H预算执行和控制及考评流程指'51>>

等具体管理办法，对于砚台甘坝、银行存款管理、观念收支口 1itff剧、银行存款

收支管理、与关联方资金往来等'JJ项的决策权限和程序作 f明确规定.

根据立信会计师事务所〈特殊普通合伙〉出具的《内部控制鉴证报告) (馆

会师报字12024)第; Zn0559 号 ) .公司于 2024 年 6 月 30 日 战!回《企业内部控制

基本规范》的相关规定在所有且大力'而保持了有效的财务报告内部控制.

|徐 2021 年公司向深科技拆山 1 0，800 月元资金用于后者mJ阴资金周转并于次

创 山深科技全部偿坯外， tli传肌肉， 公司控股股东、实际陀llìlJ 人&..:民关联方不存

在其他占用公司资金、资产和其他资源的情形.

综上，公司己制定资金管理的内部控制制度、防范资金占用的制度，且该等

制度整体执行情况良好.

(三〉 发行入内控独立前后的对比情况，如何保障内控独立相关措施长期

有效运行;说明本次 2023 年 6 月 30 日内控独立的信息扳黯内容与前期公开披露

信息是否矛盾

1、公司内控独立前后的对比情况及保障内控独立相关措施长期有效运行的

方法

(1)公司内控独立前后的对比情况

公司在启动全国中小企业股份转让系统挂牌申请前，因从设立以米一直是苦苦
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科技的投股子公司，接受深科技的统一管舰. ))j史上公司存(L使阳海科技统一的

内部控制制度，并且在采购平ntl~，{号合同 ~'I~审、开立保函等 1-1肯~.生产经营方面的最

终审批权限吉普要 t升至深科战层[而帘tlt fr.J情形。

2022 年上半年，公司开始战附中1)关要求进行规范，战宅 2022 年 6 月，公司

U佳立[:独立于深科技的内陀制度，从制度层面取消了深科技层面的审批权限.

由于市批流程全面梳理和切换所ít.i用刷l较 K. 客观 k存在过液JIlI间内部分审批流

程依旧流转至深科技)~丽的悄况，经与探科技协商确定. 2022 年 6 月以后发生

的各项生产经营相关流程均rh公司完成实质性审批，深科技以公司的审批意见为

准，只进行形式上的流转，过渡期间内未出现公司布核同怠但深科技驳回并要求

进行实质性修改的情形.础豆 2022 年 6 月，公司内搜己实现了独江，内控制度

创金日有效执行。

为了进一步完善内控执行，公 riJ在过渡期间内逐步完成了刘涉及深科技名义

审批流程的梳理和切换，截至 2023 年 6 月 30 日，公司不存在审批流和需要上传

至深科技层面审批的情形.

(2) 保障内控独立相关措施有效运行的方法

公司严格按照规范后的内控制度组织各项生产经内活动 ， 并且组织全体董事、

监鄂、高级管理人员挨采购、销售、研发、生产、财务等主坠古11 ì J关挝岗位人员

学习了相关法律法规、规施后的内控制度及审批流程操作手册;公司内 E~部门每

年定期对公司所有部门的i主仔是符合法合规、是否符合公司内~制度等方面进行

全而检查并积极进行反馈和报伤:公司i进一步完善了独立革~jJ行攸职权发挥监督

作用的相关制度，保障独立峰 'μ享有与其他董事同等的知情极，并且主动向独立

益事定期通报公司运营情况，提供资料，组织或配合独立葡事开展实地考察等，

以便于公司独立董事可以更加何效地恃续槛督公司内控执行情况.

七述方法保障了公司内控独立相关措施有敛运行.

2、本次 2023年6月 3() 日内控独立的信息披露内容与前期公开放露信息无矛盾

伍内控独立方面，公司前wut公开转让说明书中公开披露(是息为"公司及下

属于公司的财务会计制度及内控制度健全且得到有效执行" , tt. E和谐挂牌阶段的

第一次反馈意见回复中公开披露信息为"截至报告期末，公司已经建立了有效的

内控体系并有效执行'\
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斗条子公司.æ 2022 年 6 月己经也立 f独立的内战制度)r 1=1.实质上街效运行，

且截至申的战J\*阶段的报告期末 (2022 年 7 月 3 1 I二1 ) ，公司在资产、人员、财

务、业务、机构、销售渠道等方丽均独立于深科技JJ.兴J.::.眠企业，因此公司1ÌÛJlJJ 

公开披露阮忠具实、准确.

从 2022 年 7 月至 2023 年 6 月，公司在过渡期间内迈步完成了对涉及深科技

名义审批流利的梳]i阔l切换，是对公司内投执行的进一步先必， 实现了线上市批

流程与公司实际决策权限的民配和统.因此，本次 2023 年 6 月 30 日内控独江

的信息披露内容与前期公开披露衍息无矛盾.

(四〉深科技及关联方为发行人能五大客户的合理性，联合体投标中深科

技的具体作用，订单获取是否主要依赖深科技，与相应终端客户合作是否稳定

可持续

1、深科技及关联方为公司前五大客户的合理性

报告期内，公司对深科技及其关联方的销售金额较高，主要原因系公司对深

科技子公司开发昏港、中国电子控制的其他企业 TPV î内偶金额及占比较高1. 报

告期内，公司对将~科技及其关联方的悄告金额、 占比，以及对开发香港、 TPV

的销售金额、 15比情况如下:

单位:万元

主体
2024 年 1 -6 月 2023年度

交易会领 占比 交易金额 占比

深科技及其J.i:.联}J 6,871.38 5.21% 24,095.1 1 9.45% 

其中:
2,089.60 1.58呼也 17,546.5 1 6.88% 

开发香港

TPV 4,781.78 3.63吃也 6,540.22 2.57% 

续上友:

单位: 万元

主体
2022 年度 2021 年度

交易金额 占比 交易金额 占比

深科技及其关联方 19,077.63 10.65% 16,3 13.43 11.06% 

其中:
15.639.89 8.73% 16,216.91 11.00% 

开发香港

TPV 3,42 1.69 1.91% . 
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( J ) 公司对开发香港销售金额较高的原因及合理性

公司对关Jf.关}J)r发香港的悄仰'\Í7额及占比较高，系。.与巾兴合作的交易~fj~

之下公司须且接向l开发香港销传商后，所致:根据相关协议的定，公司为整体交纠

巾的制造商. i跑过中间商开发香港间接将街能电炭等产品销售给中兴康讯，后只

跑过中兴奥地利段终销售给 A I 络交易巾的终辅客户. ~以ß'期内，公司对开发香

港的销笛收入米|当于前述与中兴J>U 讯、 rl l兴奥地利的合作项日。

开发存滋参与公司与中兴的介作怪织主要系该项同的分包}j中兴为便利交

易结算，在 20 1 5 年要求深科技纳入 -家注册在香泌的填外交易主体，长期作为

深科技境外贸易孚台的开发香港时在供应商准入条件和l外柯结算方面满足巾兴

的要求f j差hn入交易架杉~. )f发祥地参与该交易框架&:股公与公司合作共鼠、 相

互促J1l:，以ßI!且!好地服务客户，双方交易具有商业合JlH性"

截至本问复出具日，就报f吁剿1内公司数次向小兴巾消由公司境外予公司计

香港代替深科技 F公司开发番地参与警体交易架构事项取得较大进展: 2024 年 1

月，公司与中兴奥地利、中兴，集讯、开发香港Â计量香港完成《转让协议》的

签署， 各方-量生同意开发香港将其在整体交易架构中的权利义务全部转让给公

司的香港子公司，转让后开发香港退出交易架构，不再参与中兴项目的合作;<<转

让协议》 签署后，公司以 2024 年 4 月 30 日作为将计量奋港导入交易架构的过泼

节点， 4 月 30 日以前产生的订单仍按照原协议约定由开发香港作为中间商继续

执行直至相关订单AL行完毕. 4 月 30 日以后产生的订单则由计量香港作为中间

商参与项目的合作.

。〉公司对 TPV 销售金额较高的原因及合理性

公司对关联方 TPV销售金额较尚，系在巴西智能也友项 U 整体交易架构下，

公司根据相关协议及终端客户要求而向 TPV 销售所致:在巴西智能电表项日中，

因巴西也力公司 (ENEL 的巴西子公司.产品最终使用方)等公司要求投标方晴

在巴西当地拥有具备加工能力的工广，公司在综合考出巳iJlj当地交易经验、生产

能力、专业皮、报价等多方面因素后，选定 TPV 作为合it }ï . 将菜，纳入联合体.

在联合体中标后，出联合体牵头方 DUCATI 与巴西电力公司等终端客户签署供

货合同.根据联合体协议、供货舍同.公司将智能计Q:表组配件销售给 TPV.

61 
8-2-61



TPV 则进一步加工成钊能也发核心单元后再销售给 DUCATI，始终由 DUCATL

销售给巴西电力公司等终端i客户.

公司为满足终瑞客户要求， j阜定 TPV 作为合作力系综fT考虑其巴西当地交

份经验、生产能力、专、II~脏、 十以价等多方面因素确定的，Jt有向业合理性。

2、联合体投标中深科技的具体作用

(1)与中兴合作项目联合投标中深科技的具体作用

公司尚未公司化运营时，为深科技i~鼓系统事业部，对外进行投杯、签署商

业协议等经营活动均使用深科技名义. 20 1 5 年，深科技、) [:发香~、中兴签署

f <<供货保证协议)H分包商协议》等一系列协议并约应:中兴奥地利为项目的

分包方，将其自 下游终端有:tr处l仅御自(j~，' 能电表部署订单分也纷乱采购-f-台中兴

J必讯;中兴康讯向交易中的叫 r rHJ i尚奸发香港采购相关产品:开发番浴在收到中兴

J羡讯下达的订单后，再向交易巾的制造商深科技采购订单所始产品.

2016年 4 月，深科技计flt系统事业部开始公司化运背，成立1-f限公司; 2016 

年 7 月，交易各方协商谈判后，公司代替深科技成为交易中的制造商，并向中兴

提交了《制造商榈查发"深科怯则退出交易架构; 2017 年 1 JJ.公司与中兴签

销了《分包商协议>>，约定后续由公叫实际示担投标支付及产品生产制i在等相关

义务。

综上，公司在尚未公司化运营前，主要以深科技的名义参与联合体投标，公

司成立之后，深科技则逐步退出交易架构，来再参与与中兴合作的项目.

(2) 在巴西智能电褒项目联合投标中深科技的作用

1-E巴西智能电表项目中，各方基于报告期之前HP 由公司、深科技、 DUCATI

参与签署联合体框架协议， )~问向巴西电力公司进行投标. 7'E (1民俞体协议》签

害之时，公司成立时间尚姐， 合作方 DUCATI 出于自身交易稳定等方面的考虑，

要求将历史上合作多年的深科技〈在发行人尚未公司化运营商tr. 公司前身计量系

统事业部以深科技名义参与经营活动〕纳入联合体。国协议尚术履行完毕，在后

续具体项目的营销活动中，各方均草接以联合体方式参与投标并签署相关业务协

议，遂导致在巴丙智能电表项目 中出现深科技参与联合投标j~答署业务协议的情
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形.针对巴西智能电表项日，深抖技并未实质性参与相关项目的投标、客户的拓

j眨及业务的具体执行，亦未收取或支付任何对价，仅为联合体的名义参与方。

2022 年初，公司开始在II哎参与涉及 DUCATI的项自投标和业务合同的签署，

术ff{r.t曾深科技参与新项目联合体投标或业务合同签署的情形.

3、公司订单获取不存在主要依赖探科技的情形

报告期内，公司主要依有良好的，1j场口碑、强1:WJ技术实力以及专业的跨境

销售与服务能力等获取业务订1\\.公司订单获取不存在主要依赖部科技的情形，

原因如下:

公司自成立以来始终~持业务全球化战略目标，经过多年的柏:续积累，在英

国、荷兰、泰国、乌兹别克斯训等|咱家和地区设立 f多家分支机构，实现对重点

境外市场的精细化背付i付现. Jt-lltE J竟内 市场与罔家也网4享有:户纯立了良好的合

作关系，形成了面向全球客户完善的销售渠道.公司核心 |莉队拥有十余年丰富成

熟的智能电表市场舍球化服务纷扮，能够精准把握境内外各国家或地区智能电表

市场技术发展趋势，充分挖掘客户需求，形成了公司专业的命球化销售及服务能

力，保证公司优质而稳定的客户资源和证单资源.凭借强火的销僧能力支撑，公

叫不断中标了多个国家泣地区的火型电表部辛苦项目 ， 包指意大利智能电表改造项

目、荷兰智能电表啤造项目、巴基斯坦大规模智能电表改造项1:1 等。公司主要依

?在自身在行业内良好的市场口碎、强劲的技术实力以及专业的跨榄tl'J1"f与服务能

力等获取业务订单，不1(.在 E要依赖深科技的情形。

4、公司与相应终端客户合作稳定可持续

公司与 Al、巴西电力公司等终端客户合作稳定可持续，原因如下:

1 )公司因良好的市场门舰、强劲的技术实力以及专业的跨统销售与服务能

力等获得 Al、巴西电力公司等终端客户的认可，相关项目交易架构中，开发香

汹、 TPV 并非公司与终捕客户达成合作的关键要素。自公司与相关终端客户建

立正式合作关系至本回复出具日，各方合作较为稳定，未发生合作中断或纠纷争

议等情形.

2) 针对与中兴的合作项目，鉴于历史上合作情况良好，中兴奋 2022 年 9 月

与公司签署了补充协议同意将合作期闯进一步延长至 2025 年 10 月 8 口:对于巴
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两军2能电发项目，根据合闷的定&: 1.1 Ì在执行情况，公司顶il 项问主体供货将于

2026 年执行完毕。综合来罚， dti￡项U的终端客户与公司之间的舍作仍将持续

较低时问， 具有可持续性。

综七， 公司与 A I 、巴 |剧 II.!.)J公司等终端客户的合作稳足且儿有可将给性。

〈五〉发行人使用深科技名下注册商标、标识的具体情况，包括报告期各

期产品类型、涉及数量、 销售金额及占比情况， 使用的具体业务环节;深科技

未将相关资产投入发行人的原因，授权许可发行人使用商标及标识是否履行相

应程序，是否存在影响发行人持续使用的法律风险， 是否存在到期无法续期或

者终止许可的风险，量化分析对发行人业务开展的影响

1、公司使用深科技名下注册商标、标识的具体情况，包括报告期各期产品

类型、 涉及数量、销售金额及占比情况，使用的具体业务环节

根据《许可协议) (许可协议之补充协议》 以及深科技出抖的承诺， 公司可

在主营业务领域内长期、稳定使用深科技持有的 u. :::.~ "、". 1<111队 "等标识、

以该等标识为商标图形注册的商标及"深科技"等商号.

公司主妥在智能计垠表及其配套终瑞产品上使用深科技授权商标、标识，报

告}lfl各那l涉及的产品类型、到clù:、悄悄余额及占主营业务收入比例悄'6t具体如下 :

lyl优:万个、万元

涉及产品 2024 年 1-6 月 2023 年度

类型 数量 金额 比例 数量 金额 比例

智能计量表 262.87 79,214.81 60.Uo/. 4 15.89 124,428.93 48.84% 

智能计量表配套
王1.65 5,950.54 4.52% 98.49 8,018.62 3.15% 

终竭

合计 314.53 85,165.35 64.63% 514.38 132,447.55 51.98% 

续土表:

单位: 万个、万元

2022 年度 2011年度
涉及产品类型

数量 金额 比例 数量 金额 比例

想能计量表 254.22 7 1,4 15.25 39.90% 184.7 55.599.18 37.87% 

智能计量表配套终端 82 .44 7 ,93 1.55 4.43% 44.88 10,507. 14 7.16% 

合计 336.66 79,346.80 44.33% 229.58 66,106.32 45.03号也

64 
8-2-64



注:部分智能讨价友及其配套终端产品项rlJ~且客户要求未(f.科nm:m.t<&. J1< 11己套终端1产1.1， 1.. 
使用深科t!t授权1111标、标识，表格rl' (世用泌件技授权商标、标识的产品俏售数量、t7~仰会在!íl
A占:ÈÎ营业务收入比例放据己剔除栩关项目 .

公司使用深科技授权尚标、标以主要应用于企业宣传JlIl、工作服装、办公Jtl

品等形象宣传以及在产品包装、产品.1.<.丽上进行标识等辅助业务环节。

2、深科技未将相关资产投入公司的原因

深科技为了实现dfljit非形象统 呵恬JJJl和建设的归 的. i在烨以深科技的名义对ìf1i

标进行统一管理和维护，有利于实现商标资产在集团范国内的高效利用，深科技

未将相关资产技入公司具有合理性.

根据《中华人民共和罔商标法~h也条例》第三十一条规定，转让注册商标，

商标注册人M:l~{巳同一种或者类似商品上注册的相同成者j丘似的商标需要一井

转让。公司 U常4二妥使用商标注册号为 3807654 等的部科技搜仪商标，主要用于

形象宣传、产品包装标识等方面:深科技及其控制的其他企业日馆也在使用i商标

注册号为 3807654、 4456892 、 9551101 等与前述授权商标栩同或相似的深科技前

标，主要用于形象宣传方面。鉴于深科技及相关主体当前正在使用相关商标，窑

观上无法-.dt-转让给公司。

3、深科技授权许可公司使用商标及标识履行相应程序情况

对于深科技.本次探科技授权公司使用商标、标识小属于《深圳证券交易所

股票上市规则》规定的关联交易且涉及金额校小，无需履行董事会、股东大会审

议程序:深科技己就本次商标授权按照内部制度的报|关规定履行了审议程序.

2022 年 12月，深科技就该授权许可公司使用商标及标识事项，按照《中华人民

共和国商标法实施条例》的规定在间家知识产权局进行了备案.

因此，深科技授权许可公司使用商标及标坝、己拨照相关规定履行了相应的审

议和备案程序.

4、不存在影响公司持续使用的法律风险，也不存在到期无法续期或者终止

许可的风险

深科技授权许可公司使用商标及标识不存在影响公司持续使用的法律风险，

也不存在到期无法续期或者终止许可的风险，公司可以长期聪定使用相关授权尚

标、标识、商号，原因如下:
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(1)深科技授极许ilf公司攸剧商标及标识己按照内部制度的相关规定履行

f相应的审议程序，并且按照《中华人民共和国商标法实施条例》的规定在国家

知识产权局履行了备案也J芋，不{f.任困程序违规被取消许可的法伴风险.

(2) 根据《许可协议)) <<许可协议之补充协议》 约定，许nJJ例 fl~为长期有

效;许可期间内，深科技1l!资低抖:标的商标的注册有放性并月W!相关货用，标的

副标有效期届满前， 1.米科技1夺战1\<<规定办理续展手续，续j展后，深科技继续将续

展后的标的商标及相关标识、 1商号许可公司使用;许可期间内，标的商标如需进

行内部划转或对外转让等权属变矶，应以权属变动后权利人以向等条件继续许可

公司使用标的商标为前提.

(3)深科技出具了戒防 ， 1P:'j;'ff将长期许可公司使用前边《许可协议》中所

指商标。

(4) 公司与深科技夜《许可协议》中明确，双方就本协议签署前公司对标

的商标、标识、商号的使用不:f?(f任何争议或潜在纠纷.协议$.绍'后，双方之间

也水就标的商标、标识有在任何争议或纠纷。

综上，深科技授权许可公司使用商标及标识不存在影响公司持续使用的法律

风险，也不存在到NJ无法续j例或者终止许可的风险，公司可以长期稳也使用相关

授权商标、标识、商号。

5、 量化分析对公司业务开展的影响

深科技授权许可公司使用的商标和标识对公司业务开展整体影响较小，原因

如下:

( 1 ) 公司主要在智能计量发及其配套终端产品上使用深科技授权商标、标

识，上述产品不属于消费品，订单获取不依赖于相关商标和标识的使用.在获取

业务过程中，客户主要考极公司的锹价、技术实力以及过往业绩等内容，深科技

饺权许可公司使用的商标和标识不是业务拓展的核心妥素，公司的销售关键环节

并不依赖于相关商标和标识的使用。

(2)公司与主要客户购销关系的建立过程不涉及需依赖商标和标识的情形，

公司具备独立进行经营管理和提供产品所需的核心技术和I完整的产供销体系，授
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仪商标仅用于企业宣传册、 Li'牛服装、办公用品等形象宜传以及企产品包装、产

品表丽k进行标识等辅助业务环节.

(3)根据《许可协议》约定，相关商标、标识、商飞}1'l<.J许 Ilf货每年不起过

507J元人民币，如计算的许可m跑过 5'Û万元则以 50 刀元为标准结算;从 2023

年 l 月 l 日起 5 年内许可费iHI-不起过 200 万元人民币，如以计计样的许可费越

过 200 万元则以 200 万元为标准纺t7-.假设每年许可费为烛火值 50 )j元，以 202 1

年度至 2023 年度的公司子均冲利润数据进行量化测算，许可货占公司J争利润的

比例为 0.17%. 对公司业务协续开展影响极小。

(4 ) 公司可以在主营业务伯国内妖期稳定地排他使用相关授权商标、尚号

;ffl标识，公司未来不能使阳深科J主投权商标、商号和标识的风|阶较小.

综上，深科技授权许可公可使用的商标和标识对公叫业务JFJ民抱你j彭111句较小。

(六〉发行人向深科技采购产线相关服务和幢受技术服务支持的具体内容和原因，

综合未认定核心技术人员的原因，充分说明发行人是否存在独立研发、生产自肋

1、 公司向深科技果购产线相关服务和接受技术服务支持的具体内容及原因

(1) 公司向深科技来购产线相关服务的具体内容及原因

1 ) 交易具体内容

公司向深科技采购的产线相关服务主要为部分产线中测出环节工装治具的

替换和升级改造服务等，公司仪征 2020 年度发生该类交易合ì l- 57.20 万元，金

额相对较小.

2) 交易原因

公司向深科技采购产线相关服务，主要原因系:

公司在接到客户的新产品ìT单时，为保证原有产线中测试环节工装治具的适

配度，可能需要对相关工装治共:ì1t行替换或升级改造。鉴于深科技产品开发中心

曾参与 GEMIS 产线最初工装治具的设计、安装，因此向兵采购机j应服务与公司

现有产线更具兼容性，兵在响应速度和服务效率方面也更具优势.
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(2) 公司接受深科技技术服务支持的具体内容及原因

。交易具体内容

公司向深科技采购的技术JE持服务主要为材料分析服务等I Jl. 1水也含材料焊

按质量检测服务、 PCB 异常物质分析服务、 材料静咆阳护~!~ 试服务等.报f斗期

内公司发生该类交易合计 66.30 )"j元，金额相对较小-

2) 交易原因

报告期内，公司向保科技采购材料分析等技术服务，斗二接原因系:

①公司在新产品导入阶段，应有:户要求一般需要对新产品犯~.&的各类电子元

仰付灿样进行材料分析，以便于从源头上把控好材料性蚀，保|哗新产州的可靠性

和安全性，因此客观上市必向深科技成其他供应商采购材料·分析等战术服务;

②该类测试分忻服务所部仪苦苦设备价格较高， 在公司当 1日业产经营规模下，

通过向深科技技术研发及中央实验室等供应商直接采购此炎服务，较之自建实验

室购入仪器设备，更具性价比优势.

@深科技技术研发及中央实验室在设备、入才、场地、技术等方面条件较好，

其下设材料科学、静电传搅得多条业务线，设备购置投资金额阻址 6，000 万元，

拥有 3D 大景深高倍率显微锐、相捕电子显微镜、起卢被血撒锐、光i曾宣读仪、

111点结合力测试仪等多台精密度较高的材料分析仪器.公司向其采购相关材料测

试分析服务亦可保证测试分析结束的准确性、可靠性，对产品质量的稳定可靠、

客户的维系等均有较好促逃作用.

@深科技技术研发及中央实验室在公司设立之前，即为计蛊系统事业部此类

技术服务的主要供应商，兵在与计盘系统事业部合作中的服务经验、响应速度、

服务效率和测试成果等方面一盟友现较好，在公司设立之后持续与之合作亦可实

剧节省交易成本、提高交易放榕的目的.

因此，公司向深科技来·购此类材料测试分析服务等技术服务共有合理性-

2、公司未认定核心技术人员的原因

公司未认定核心技术人员的原因详见本回复第 l 题之第 (5) 问之气一〉说

明未认定核心技术人员的原因，是否与公司的研发实际相匹配"相关问题回复.
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3、公司具有较强的独立研发和生产能力

(1) 公司具有较强的独立研发和生产能力，不存在对个别研发、生产人员

的依赖

公司具有较强的独立州发能力，不存在对个丑IJ ft)f发人员的依赖.公司建立了

完善的研发机制，具体包括成熟的流程指引管理、完沓的舍作JJ.内部反馈制度;

公司研发主要源于既有体系的延续及多部门之间的协同，不布。:对个别IiJf发人员

的依赖.公司己通过自主研发形成了三相 PR1ME1.4-PLC 电力就被通信技术、多

麦型中多种模块可互换技术、 J占手多频率通道切换技术G3-PLC 电力载波通信技

术等多项核心技术，并将Jt应用卡公司产品中。截至报告j钢末，公司拥有的 1 7

项核心技术均为自主研发形成。

公司具有较强的独立生产能力，不存在对个划生产人员的依赖。公司建立了

以信息化为基础的管理系统，别'采购及生产体系进行数字化管控，通过一系列管

理系统软件对物料采购需求分析、生产计划及物料控制、用料及生产机台跟踪、

生产员工情况跟踪、产品的库({-管理及改进等一系列工艺梳程进行全方位的严格

控制，并能够对生产过招数据址行统计分析，促进生产工艺及产品质量的持续改

j址，实现产品全生命周则的跟踪，降低公司生产成本.此外，公司恨据生产特点，

j且过门主设计、集成，建立应用 f适用于智能计量产品的能修灵活调整的柔性化

产线，能够快速完成不同型号产品所锦生产线的调整适配，在不同回家和地区下

游市场对智能计量产品需求高度差异化的背景下，有效{是高了生产效半，形成公

司高效交付的保障.

因此，公司研发及生产活动主妥依赖于既有研发、生产制度及体系的延续和

不断改进，公司具有较强的独立研发和生产能力，不存在对个别研发、生产人员

的依赖。

(2) 公司在研发、生产方面对深科技亦无重大依赖

公司虽存在采购深科技所提供的产线服务、材料测试分析等服务的情形，但

公司的研发生产活动不存在对深科技的依赖，原因系: 1 ) 相关服务非公司研发

生产中的核心环节; 2) 深科技非唯一具有相关服务能力的供应商，如公司无法
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向与之发生此类交易，口J短时间内l!IJ 由其他无关联第三方供应商提供问类服务作

为价代; 3) 该类交易整体金额较小， X1公司的经背业绩影响较小.

综上，公司具有较强的独守;研友和生产能力，不存在对个))IJ刷发、生产人员

的依版， 在研发、生产力竭而对淤科技亦无重大依艘。

〈七〉综合上述情况及发行人收入、利润等占深科技合并报袤的比重情况，

说明发行人是否具备独立面向市场的持续经营能力

公司与深科技及其关联企业在资产、人员、财务、业务、 机构、销售渠道等

方面均保持独立:与深科技及Jt:控制的其他企业之间主要客户不存在重合，因上

游集成电路和电子元捺11t行业的较高集中度特点导致与淤科技及其控制的其他

企业之间存在部分集成电路和归于元器件类供应商亘舍， {旦公司 (.E采购渠道、采

购内容、采购快策、协议签柯l2是定价等方面均保持独立交易;股份公司设立后公

司高级管理人员、财务人员与深科技不存在交叉任职。情形.

深科技的子公司管理制度健全且该等制度整体执行销况良虫f; 部科技对公司

的资金管理、利润分配等ffflll主要按照相关法律、法规.业务规则以及深科技、

公司各自的章程等内部管理制度执行，整体执行情况良!t{; 公剖 d制定资金管理

的内部按制制度、防范资金占用的:Þ'J皮，且该等制度整体执行悄况良好.

公司与 AI 、巴西电力公司等终端在:户合作稳定可持续，订单获取不存在主

要依赖深科技的情形:公司具有较强的独立研发和生产能力，不存在对个别研发、

生产入员的依赖，在研发、生产方面对部科技亦无重大依赖:深科技授权许可公

司使用商标及标识不存在影响公司持续使用的法律风险.也才气存在到期无法续期

或者终Jl.许可的风险，公司可以妖期稳定使用相关授权商标、标识、商号:深科

技授权许可公司使用的商标和标识对公司业务开展整体影响较小.

报告期备期， 公司背业收入占深科技合并报表营业收入的比111分别为 8.94%、

1 1. 11%、 17.87%和 18.69% . 公司净利润向深科技合并报表净利润的比重分别为

24.9 1%、 26.62%、 59. 1 5%和 63.74'110，公司作为深科技旗下唯一从哥王智能计量终

端业务的主体经营状况良好.

综上，公司具备独立面向市场的持续经营能力.
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二、补充说明关联交易的影响

(一〉前述关联交易的背景、具体内容、定价依据及公允性、合规性，向

关联方经常性来购并销售商品的原因及合理性，向深科技来购财务管理系统软

件及技术服务的合理性

1、报告期内公司关联交易的背景、具体内容、定价依据及公允性、合规性

(1)经常性关联来购的背景、具体内容、定价依据及公允性

报告期内，公司经常性关联采购躯体交易金额较小，交易的背景、具体内容、

金额、定价依据及公允位情况如下我所示:
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司
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价
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上衣rll交易金额较大(报告JVI内交易金额合ì'l-超过 200 万元人民币〉的部分

交易主要为向中 1 11器材、 巾电1ì阴阳、振华水光采购原材料和1向深科技采购财务、

管理系统软件的交易.

针对前述原材料的经常性采购交易，公司按照《供应而开发管理流程指引 》

等采购相关内部控制制度的要求，向各潜在供应商邀WH6t价，对提交报价方案的

各主体的供货价格、供货效率、产品质臣、历史信用、行、n~经验等进行综合W:ì!!l;

并确定M终的合作供应商.针对公司向深科技采购财务、管理系统软件的交劫，

深科技在综合考虑采购及运维成本基础上向公司报价，经双方充分协商后确定交

易价格.

针对前i在金额相对较大关联交易定价的公允性，具体分析如下:

1 ) 中电棍材

报告j例内，公司向中电器材采购的主要产品之一为时钟品振，除中电报材外，

亦有其他供应商向公司销售性能、规格方丽较为相似的产品.针对此种产品，公

司向中电黯材及其他供应商的采购单价对比情况具体如下:

单位:元/个

期阅 中电器器材 其他供应商

2024 年 1-6月 0.65 0.66 

2023 华度 0.77 0.71 

2022 年度 0.88 0.9 1 

202 1 年J.ll 0.67 0.80 

整体而言，公司向其他供应商采购的同类型时钟品振平均价格与中电器材无

重大差异，交易定价公允.

2) 中电熊猫

报告朋内 ， 公司向中电熊猫果购的主要产品为商频品损，除中电熊猫外， 亦

有其他供应商|句公司销售性能、规格方而较为相似的产品.针对此类产品，公司

向中电熊猫及其他供应商的采购单价对比情况具体如下:
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单位:元/个

期向 中也熊猫 其他供应商

2024 年 1-6 月 0.38 . 
2023 年度 0.40 0.41 

2022 年度 0.42 0.70 

2021 年底 0.42 0.67 

中 1.1=1熊猫'系国 内品振领域排名前9"tl的企业，是凶内众多电子产品制造企业的

供应商，其伍产品种类、质量、 H民务等方面有较强的 11l~党争优势，为公司尚频

品振的核心供应商.

2024 年 1 -6 月 ， 公司仅向中龟 AA猫采购了同类型高频品振产品.

2023 年J茧，公司向中电熊猫采购同类型高频品振的交M.íJZ均价格与其他供

应商相比基本一致.

2021 年皮、 2022 年度，全球电子元器件供应链较为紧张，高频晶振产品价

格整体有所上升:与此同时，公司存在因该情形而向其他供应商加急采购少最高

频晶振的情形，导致该期间其他供应商商频晶振产品单价高手中电熊猫。

整体而言，公司向中电熊猫采购的高频品振产品征合凹的价格区间内，与J~

他供应商无且大差异，定价较为公允.

3) 振华永光

报告期内，公司向振华永光采购的主要产品为二极竹，除振华永光外，公司

亦有向其他供应商采购同类产品的情形，针对该类产品在不 |盲j供应商间的采购单

价对比分析情况如下:

单位:元/个

期阅 援华永光 其他供应商

2024 年 1-6 月 0.13 0.12 

2022 年度 0.13 0.12 

202 1 年& 0.13 0.13 

注: 2023 年度，公司未向振华永光采购二极管产品.

报告期内，公司向振华永光采购的二极管产品与其他供应商交易均价相比无

重大差异，交易定价较为公允.
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的 深科技(财务、 管理系统软件及对应服务采购交易〉

公司向深科技果购财务、'Lf.f!~系统软件的交易，主要包括软件许可租用和软

件系统开发信息服务两炎，，，*ι~I软件许可租用主要包钢 E阳3 系统ì:'F1ïJ 、 MES 系

统许可、 OA系统许可、 Windows及办公软件等，软件系统开发信息服务主要包

柄 ERP 系统开发、 MES 系统)f发、 OA 系统开发等.

①软件许可租用交易

多年来，深科技为便利集团内各成员问统一财务纺þ"、经营管理，由其下设

的信息系统部 Onforrnmation System Dcparlment) 统一与外部供应商议价采购财

务、管理系统软件及将|应运价服务;同时，由深科技以王Þ:~l名义统…采购，涉及

软件套数、站点、服务等需求1iì~乡，亦有更强的议价能力不u亚人的议价空间，

节省了一定采购成本.

完成前述采购后，深科技根据各予公司的实际需求，在综合惹出软件和服务

的采购成本及日俑'运维所商人力、设备等支出等因素基础上，向于公司销售相关

软件、服务产品.深科技信息系统部为集团内成本中心，无盈利Il>t能，其在向包

括公司在内各子公司销何软件，&JJIi务时，仅根据'戚本支出报价.由此，公司向深

科技来购此类软件及服务的价格，与深科技通过市场化方式与战终供应商协商确

定的价格及自身人力、设备等综合成本支出相一致，价格公允.

@软件系统开发信息服务

软件系统开发信息服务，主要系公司在前述 ERP 、 MES、 OA 等软件采购后，

由深科技信息系统部针对各子公司在业务开展中的个性化精求提供系统开发信

息服务.深科技向各子公司提供此类服务，定价主要考虑其自身在人力及硬件设

备等方面的成本支出，双方亦ill行了充分的议价协商，交易定价公允.
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(2) 经常性关联销售的背索、 具体内容、定价依据及公允性

报告期内，发行人经常性关I民销售的交易背景、具体内容、定价依据及公允

性悄况如 1::表所示:

1) 开发香港

关联方名称 关联交易内容 定价依据及公允位

公司向开发番地销售智能电表等产品
的价格，系在与中兴合作项目整体交易

在与中兴合作项目整体交易 框架内确定.定价的基础为公司、中兴

开发香港 框架内，向开发香港销售智 与川等终端~户纷i:l:正常招投标和充

能也表将产品 分地商业谈判、沟ltfilí.t何等流程后巅终

确定的符合市场俯况的产品价格或价
格区间， 定价公允.

公司与开发香港、中兴必 川 等终端客户的交易框架形成以四、交易背景、

合观性等'情况详见本是国问复之第 ( 1 ) 闲之"(阳〉深科技及关l供方为发行人前五

大客户的合理性，联合体投标中泌科技的具体作用，订单获取:lìk1吁主要依赖深科

技，与相应终端客户合作是否稳定可持续"相关问题问复.

2) TPV 

关联方名称 关联交易内容 定价依据及公允性

在巴四智能电农1页卡1躯体交易架构下，

在巴西年'1能也点项日躯体框
公司综合考虑别产品成;11:2是毛利、客户
资源的维护、研发投入给因素，并与

TPV 架内.公 I，(j 1句。 I'PV 销售智能
TPV 充分谈判与协商后确定符合市场

也发到11览件产品
情况的交易价格!.l且价格区间，定价公
允.

巴西智能电表项目中公司与 TPV、 DUCATI 的交易框架形成原因、交易背景、

合理性等情况详见本题回挝之第(1)问之第①题之 It 1 、 公词与深科技及其关联

企业在资产、人员、财务、业务、机构、销售渠边等方面的关系"之气的业务

独立"相关问题回复。

2022 年度、 2023 年度及 2024 年 1-6 月 ，公司 向 TPV 梢'冉的主要产品为智

能计量表组配件产品，交易定价方式为公司在综合考虑生产成本和合理毛利率基

础上报价，与整体的同类产品销售毛利率无重大差异，具体比较饰况如下:

78 
8-2-78



期问 公司同类产品整体毛利率 向 TPV销售产品毛利率

2024 年 1 -6 月 24.05% 2却矶阳0队ω.78%

2023 你反 22.31% 17剧%

2022 年度 18.5æ也 18.45% 

整体而古， 2022 年度、 2023 年度及 2024 年 1-6 月 公司钙'能计量表组配件产

品销售毛利相较公司向 TPV 的销也毛利尔略高， 主要系公司向部分其他客户直门

前景无忧、 SAUDI METERS COMP，八NY、 香港怀鸿、 Lantronix， In c.销何该类产

品的毛利率锁商所致.

综上，报告期内公司向 TPV 销仿智能计量表组院件产品的销售毛利率与21

期公司同类产品整体销售毛利浴相比合理且无重大差异，交易定价公允.

(3) 资金拆入交易〈利息支出〉的背景、具体内容、定价依据及公允性

2020 年皮，公司存在自深科技借入资金并用于口常资金周转的情形，具体

如下:

序号 拆借目期 归还日期 拆借金额〈万元〉

2020 年 l 月 21 日 2020 年 2 月 10 日 1,700.00 

2 2020 年 l 月 2 1 日 2020 年 2 月 11 日 800.00 

3 2020 年 4 月 14 日 2020 年 4 月 15 日 1 00.∞ 

4 2020 年 7 月 9 日 2020 年 7 月 13 日 300.00 

5 2020 年 11 月 9 日 2020 年 11 月 13 日 200.00 

针对上袋所述资金借入交易，公司参照全国银行间同业拆俯中心发布的贷款

市场报价利率 (LPR) 计提并向海科技支付了 6.08 万元利息， 交易定价公允.

(4) 资金拆出交易〈利息收入〉 的背景、具体内容、定价依据及公允性

2021 年 10 月 8 日，公司向深科技拆出 10，800 万元资金用于后者短期资金周

转;次日，深科技即全部偿还.针对此项资金拆出交易，公司参照全国银行间同

业拆借中心发布的贷款市场报价利率 (LPR) 收取了1. 1 6 万元利息，交易定价公

允。
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(5) 关联方贷款交易的背景、具体内容、定价依据及公允性

报告期内，公司肉臼彷·生产经盯宿妥，存在向中也财务进行贷款的交易，贷

款利率参I!<<全国银行fnl同业拆借rp心发布的贷款市场报价利率 (LPR) 确定，且

与同时间段内公司与其他商业银行的贷款利率无革大泣始，定价公允.

(的 关联方存款交易的背景、具体内容、定价依据及公允性

2021 年度至 2022 年度，公司与中也财务的关联存款交易，主要系公司少量

资金仔放在中电财务账户，以使中也财务tl1划贷款产供的利息，涉及利息收入分

别为 0.02 万元、 0.14 刀元，金额较小.

2023 年初至 2023 年 3 月 2 日，公ïiJ在中电财务的关联存款以活期存款利率

计收利息，与在其他商业银行及中间也 f集团内其他成员企业在中电财务活期存

款利荡毫无重大差异，利率公允.

2023 年 3 月 3 问，公司与中电财务签署《协定存款协议) (编号: CECFC 

市场什[2023]第 0 1 6 ，，~.)，约定公司门协议生效后按协议执行协定存款交易 : 起

存金额为 10 万元，坦布金额以内按活J明仔款利率计付利息;超出起布金额的部

分，核 1.60%的利率~I'付利息.

2024 年 2 月 27 日，公司与中电财务签署《协定存款协议>> (编号: CECFC 

市场合120241第 033 号)，约定公司自 2024 年 3 月 3 日起至 2025 年 3 月 3 日按

协议执行协定存款交易:起存金额为 JO 万元， 起存金额以内按活期存款利年计

付给j息:超出起存金额的部分， 按 J.35%的利率计付利息.

协定存款利率与共他商业银行亦无且大差异，利凉公允。

截至报告期末，公司在中电财务存款取得利息收入共计 23.87 万元，金额较

关联存款交易的公允性详见本跑回复之第(3)问之;在③题之 " 1 、 4' 电财务

向公司和集团内其他主体、商业银行的存款利率定价的对比情况、公允性及合理

性"相关问题回复.
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(7) 关联担保交易的背景、 具体内容、 定价依据及公允性

。公司接受深科技担保的原因及背景

(1 设立以来，公司业务逐步发展，经营规模逐步壮大，但业务开展过程中对

外创资金需求量较大， 控股股东深科技的担保为公司从银行等金融机构借款、融

资提供了一定的便利.其次， Nllb!行等金融机胸的要求为合并他回内 F公司提供

担保，亦属深科技及其下h且乎公司借款交易中的长期惯例.

2) 关联担保交易的内容、定价依据及公允性

报告期内，公司关联担保交扬主要系公司及其子公司在向银行等金融机构贷

款或与客户签署业务合同时，由深科技提供连带责任保证担保.

根据双方签署的《担保服务收费协议》约定， 2022 年起，深科技向公司收

取的担保费用，以月末担保余额为必数， 一次性金额收取当月扭保货，担保费率

标准为 O.悦。每月.公司 2022 年度、 2023 年度及 2024 年 1 -6 月 的关联担保为有

偿担保，担保费用分别为 139.96 万元、 1 07. 1 9 万元、 52川万元.

深科技向公司收取担保费及收货标准的主要制度依据为《巾罔电1-信息产业

~(;fl有限公司担保管理办法》和《深圳妖城开发科技股份有限公司对外担保管理

制度 (2022 年修订沛，其4l!保费费率系在综合考虑、少数股东协股比例、公司资

产规模及运营情况、盈利能力、偿债能力、代偿风险等多方而肉索基础上，双方

充分协商确定，且均履行了内部决策程序，费率公允.

(8) 偶发性关联采购的背景、 具体内容、定价依据及公允性

报告期内，发行人偶发性关联采购交易金额较小，交易背景、具体内容、定

价依据及公允性情况如下表所示:

81 
8-2-81



交
易
金
额
〈
万
元
〉

关
联
方
名
称

交
易
背
景
及
内
容

20
24
年

1-
6
月

20
23
年
度

2
倪
2
年
度

20
21
年
度

定
价
依
据

定
价
公
允
性

公
司
根
据
自
身
需
求
向
深
科

i来
#
斗
战
~
~
在

技
东
莞
采
购
少
盏
台
武
电

第
三
方
资
产
评
估

以
评
估
报
告
结
果
作
为
定

脑
、
接
驳
梅
等
闲
置
固
定
资

. 
价
依
据

，
交
易
定
价
公
允

产
86

.2
3 

18
.5

8 
公
司
因
臼
常
~
产
经
营
得
要

交
易
双
方
参
考
市
场

双
方
充
分
议
价
后
确
定
交

情
况
并
经
充
分
协
商

易
价
格
，
定
价
公
允
:
此

t报
科
技
东
芫

向
深
科
技
东
莞
采
购
少
J
:
l
闲

后
最
终
确
定
交
易
价

外
，
报
告
期
内
该
类
交
易

.
i
l
原
材
料
、
服
务
等

格
金
额
被
小

深
科
技
，
考
该
部
分

为
进
一
步
实
现
公
司
业
务
狼

物
资
的
账
面
价
值
并

交
易
价
格
系
在
该
批
物
资

深
科
钱

立
性
，
深
科
技
将
其
原
因
内

0.
92

 
附
加
气
合
理
利
润
向
公

账
面
价
值
基
础
上
协
商
确

也
表
业
务
剩
余
阴
库
存
电
表

司
报
价
.
双
方
充
分

定
，
交
易
定
价
公
允
;
此

转
让
给
公
司

协
商
后
最
终
确
定
交

外
.
该
笔
交
易
金
额

2支
小

易
价
格

为
进
一
步
完
善
独
立
性
，
公

以
评
估
报
告
结
果
作
为
定

深
科
技

司
自
深
科
技
处
受
让
计
量
相

38
.0

2 
第
三
万
资
产
评
估

价
依
据
，
交
易
定
份
公
允

关
19
项
发
明
专
利

公
司
向
中
电
数
科
采
购
后
者

交
易
双
方
参
考
市
场

双
方
参
照
市
场
情
况
协
商

中
电
数
科
科
技

情
况
并
经
充
分
协
商

确
定
交
易
价
格
.
定
价
公

有
限
公
司

扶
贫
商
品
，
并
用
于
向
公
司

4.
29

 
6.

30
 

后
.
终
确
定
交
易
价

允
;
此
外
，
该
项
交
易
金

员
工
发
放
节
日
福
利

格
额
较
小

深
圳
长
城
开
发

公
司
因
日
常
生
产
经
蕾
常
要

交
易
双
方
参
考
市
场

双
方
参
照
市
场
情
况
协
商

向
深
圳

t是
拨
开
发
苏
州
电
子

情
况
并
经
充
分
协
商

确
定
交
易
价
格
，
定
价
公

苏
州
电
子
有
限

有
限
公
司
采
购
少
量
闲
置
原

. 
。.

3
2

后
最
终
确
定
交
易
价

允
;
此
外
，
该
项
交
易
金

公
司

树
料

格
额
校
小

深
圳

II
X
:
城
开
发

公
司
因
日
常
生
产
经
营
销
妥

17
.7

8 
第
三
方
资
产
评
估

以
评
估
报
告
结
果
作
为
定

苏
州
电
子
有
限

向
深
科
技
苏
州
电
子
采
购
闲

价
依
据

，
交
易
定
价
公
允

l

82
 

8-2-82



交
易
金
额
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〉
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价
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司
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(9) 偶发性关联销售的背景、具体内容、定价依据及公允位

报告期内，发行人的偶发性关联销售金额较小，交易于?菇、具体内容、定价

依据且公允险情况如下表所二天 :
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( 1 0) 其他偶发关联交易

报告期内，公司及其子公司扳手深科技与各银行之间的投俏，在授信颓废范

ltl内为经营业务开立保函 ， 涉及的保局费用由银行从深科技的账户自接划转，公

司则1等等在贝保函费远ìÆ纷深科技。该交易本质系公司与银行之间的保函服务交易 ，

不涉及公司与深科技之间的交易定价.

2、报告期内公司关联交昂的合规性

报告期内，公司关联交易均核Rft (公司法) (公司章程》等法律法规、业务

规则旦旦公司内部控制制度的规定履行了交易相关决策审批税序及信息披露义务，

具体如下:

( 1) 2021 年度及 2022 年 1-7 月关联交易的合规性

针对 2021 年度及 2022 年 1 -7 月期间内的关联交易， 2022 1f. 9 )j 23 日，公

司召开第一届董事会第五次会议、第一届监事会第二次会议:2022 年 1 0 月 8 日，

公司召开 2022 年第三次临时股尔大会.前述会议均审议通过了《关于确认公司

2020 年、 2021 年、 2022 年 1-7 月关联交易的议案)，全体萤鄂、监恨及股东均同

意对该期间内全部关联交易予以确认.

针对前述期间全部关l快交易，公司在《公开转让说明书》络会同rp小企业股

份转让系统公开挂牌转让申报材料中进行了披碍。

( 2) 2022年 8 月至 2022 年 12 月期阅关联交易的合规位

针对 2022 年 8 月至 2022 年 12 月期间的经常性关联采购及关联租赁交易、

经常性关联销售交易、关联担保交易、关联存贷款交易、偶发性关联采购交易、

偶发性关联销售交易、其他f揭发关联交易，公司履行了总经理审批程序，符合《公

司掌程>> <<关联交易管理办法》的相关规定。

公司在 <<2022 年年度报告>> (公告编号: 2023-005 ) 中对 2022 年全年的关联

交易进行了说明.
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(3) 2023 年度及 2024 年 1 -6 月关联交易的合规性

。经常性关联交易

2023 年 4 月 19 口，公句{.ol n第一届董事会第十川次会议、第一届监事会第

pq 次会议; 2023 年 5 )J 10 1-1 ，公司召开 2022 年年皮股东大会. 1-.述会议均审

议iW过《关于预讨- 2023 年度问常关耳朵交易的议案)，并披蹄[ (关于顶t l- 2023 

年度口常关联交易的公告) (公告编号: 2023-008). 

2024 年 4 月 9 日，公司召开第一届董事会第二十一次会议: 2024 年 4 月 30

日，公司召开 2023 年年度且是东大会. 上述会议均审议通过《关于预计 2024 年度

日常关联交易的议案)，并披露了《关于预计 2024 年度日常关联交易的公告)(公

告编号: 2024-026). 

2023 年度及 2024年 1 -6 月 的经常性关联采购、租赁、销也、贷款、存款、

按受担保交易均未超出前述预计范用，无需单独履行'rrf鄂会、 i监州会且应股东大会

决策程序.

2) 偶发性关联交易

2023 年 4 月 19 日，公司行)f第一届董事会第十pq次会议、第一届监事会第

Vll 次会议; 2023 年 5 月 10 日，公司召开 2022 年年度股东大会. J:述会议均审

议i且过《关于偶发性关联交易的议案>>，对 2023 年拟发生的向深科技支付保函费、

受让深科技东莞固定资产等1m发性关联交易做出决策审批.公司于 2023 年 4 月

20 日披露 《关于偶发性关联交易的公告) (公告编号: 2023-009). 

2024年 4 月 9 日，公司召开第-~董事会第二十一次会议;2024 年 4 月 30

日，公司召开 2023 年年度放东大会.土这会议均审议通过《关于偶发性关联交

易的议案)，对 2024 年度拟发生的向深科技支付保函费等偶发性关联交易作出决

策审批.公司于 2024 年 4 月 lO 日披露《关于偶发性关联交易的公告)><公告编

号: 2024-029) 。

此外，公司于 2024年4 月 10 A公告(2023 年年度报告以公告编号: 2024-020) , 

对上述 2023 年度发生的经常性关联交易、偶发性关联交易进行了披露: 公司于

2024 年 8 月 29 日公告 (2024 年半年度报告>> (公告编号 : 2024-060)，对土达

2024 年 1-6 月发生的经常性关联交易 、 偶发性关联交易进行了披...
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公司报告期内关~交易的1.Rm程序及信息披露符合《公司法) (全国中小企

业股份转让系统挂牌公司价现规则>> ( 11< t市公众公刮信息披露管理办法》等法

~ll t法规、业务规则及《公司收程>> <关l段交易管理办法>> (信息披露骨肉!办法》等

内 1ffl~阳lill制度的规定，交易合;W.

3、 公司向关联方经常位果购并销售商品的原因及合理性

如前文描述，报告期内，公叫与关联方发生的经常攸关联采购金额分别为

J ，539.56 万元、 1，648.49 月元、 1 ，327.35 万元、 685.75 万元，金额较小，主要系

向中国电子控制的企业采购集成电路等原材料和向控股股东深科技采购经营过

腔中的相关技术支持、软件、在l货等服务.

报告期内 ， 公司与关l供方发生的经常性关联销售金额分别为 1 6，216.91 万元、

凹，06 1.58 万元、 24，086.73 )j元、 6，871.38 万元，主要系』占卡终端'各户的合作需

耍，向中间商开发香港、 TPV 11'í倍智能电表或组配件.

公司向关联方经常性采购和经常性销售的具体交易主体和交易内容均不一

蚁，各自具有合理的商业背景，相互独立交易与公允定价，不乎，在向同一关联方

采购与销售，同类产品或者服务的俏形.因此，公司向关联方经常性采购并销售商

品具有商业合理性.

4、 公司向深科技来购财务、管理系统软件及技术服务的合理性

(1) 发行人向深科技采购财务、管理系统软件的合理性

报告期内，公司向深乖|技采购财务、管理系统软件的合理性如下:

1) 便于与深科技系统兼容和数据传输

从公司角度，使用与深科技相同的财务、管理等系统软件，可实现与母公司

深科技的系统兼容及数据传输、信息共亭的便利。

2) 财务、管理系统软件更换成本较高

公司自 2016 年 4 月设立以来即使用深科技统一的财务及管理系统软件，至

报告期内，公司在财务、管理等方面的日常经营中，己形成较为稳定的使用习惯，

如对系统软件进行更换，则需花费更多的调整、适应时间，人力、物力方面存在

较太额外成本支出。

由此，公司向深科技来购财务管理系统软件具有合理性.
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(2) 发行人向深科技来购技术服务的合理性

公司向深科技采购技术服务的合理性详见本题回复之第( 1) I河之第@题之

" I 、公司向深科技采购产线相关l服务和l接受技术服务支持的具体内容及版因"

~-FI关问题问复.

(二〉 在关联销售中， 开发香港和 TPV 发挥的具体作用， 涉及这类交易架

构的原因及合理性， 是否符合行业惯例

1、 开发香港在相关交易中的具体作用、 交易架构形成原因及合理性

(1) 开发香港在相关交昂中的具体作用

开发香港为公司与中兴份作必体交易架构中的中间商，其在与中兴滕讯的直

拨交易 q:J j歇担交易统统、剧约{尿的31:具等合同义务.公司与中兴合作的整体交易

架构悄况详见本题囚友之第( I )问之"(四〉诛科技及关联方为发行入前五大客

户的合理性，联合体投标中深科技的具体作用，订单获取是倚主妥依赖深科技，

与相应终端客户合作是否稳定可将续"相关问题回复.

(2) 交易架构形成的原因及合理性

将开发香港纳入与中兴合作整休交易架构系为达到满足客户:岳求、51!好地服

务客户之目的 ， 整体交易架构安tW具有商业合理性。公司与中兴合作交易架构形

成的原因及合理性详见水则何|复之弟[ ( 1 ) 问之"(囚〕深科技且关联方为发行入

lÌû五大客户的合理性，联合体投标中深科技的具体作用，订单获取是否主要依赖

深科技，与相应终端客户合作是否稳定可持续"相关问题由组.

2、 TPV在相关交易中的具体作用、 交易架构形成原因及合理性

(1) TPV在相关交易中的具体作用

公司与 TPV 在整体交易架构巾主要负责将自发行入处来购的智能计量表组

邮件进行进一步加工，并:1每;1Jn LJ舌的智能电表核心单元销岱给 DUCATL 系整体

交易中的一环。公司巴西智能电表交昂整体架构情()i详见本1m问宜之第( 1 )问

之 "(阴)深科技及关联方为发行人前五大客户的合理性，联合体投标中深科技

的具体作用，证单获取是否主要依赖深科技，与相应终端客户合作是否稳定可持

续"相关问题回复.
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(2) 相关交易架构的形成原因及合理性

公司与 TPV 关联销仿整体交易架构的形成，主要系巴西rl!.)J公司等招标方

必求投标方应在巴词本地只;{i~产)m工能力。在确定正式的合作方之邸，公司对

包掂 Tl'V 在内的多家、府在合作Jj边行 r逃选，在综合考虑交易绽，验、坐产能力 、

u、I k度、报价等因素基fr:ll 七最终地定 TPV 为合作方，并与之合作将其纳入整体

的交易架构，交易架构具有商业合理性.

3、关联方参与到整体架构与行业惯例无关

公司关联方开发香港参与划与中兴的整体交易架构中，系E接客户中兴康讯

提出的特定要求: TPV 参与到巴西钥能电表项目中，系招标方巳州电力公司等

终踹客户要求投标方需在巳削~I灿{月1有具备加工能力的工厂。 fìu述交易的架构均

系直接客户就最终客户的个性化要求下而形成，具有…定{闪发性，与公司所处行

业的交易惯例等并无直接关系.

(三〉 向关键管理人员支付薪酬的依据，逐年下降的原因及合理性;向深

科技拆出资金的背景情况，是否履行相关决策程序

1、公司向关键管理人员支付薪酬的依据

根据《薪酬管现办法H奖金分配管理，办法>>，公司向包桥关键管理人员在内

的员工支付薪酬，其巾二I基础和酬外的奖金部分主要参考对应年应公司整体的利润

金额及对应人员业绩指标的完成情况.

Z、关键管理人员薪酬变动的原因及合理性

报告期内，受各年经营业绩影响，公司关键管理人员薪酬先降后升，具体情

况如下:

( 1) 2022 年度关键管理人员，饼酬下滑原因及合理性

2022 年度，公司归邸净利润相比上年下滑，由此导致当年公司关键管理人

员薪酬相比 2021 年度下消.

(2) 2023 年度关键管理人员薪酬变动原因及合理性

公司 2023 年皮归得冷利润较 2022 年度有较大幅度糟跃，由此关键管理人员

薪酬相比2022 年度亦有较大幅度上升.
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3、向深科技拆出资金的背景情况及决策程序履行情况

202 1 年 1 0 月 8 门，公司向深科技拆山 10，800.00 万元资金用于后者~.i1朋资

金周转;次门，部科技即全部偿还.针对此项资金拆111交易，公司参照全国银行

间同业拆情.，、心发布的贷款市场拟价利率 (LPR) 收取 1 1. 16 万元利息.公司已

完善相关内拟制度，后续未再向深科技及其关联企业拆111 资金，并且深科技山县

了i蹬兔资金占用手rl1主规担保的7Td店。

2022 年 9 川 23 日，公司召开m ' )rll茧事会第五次会议、第一届监事会如.二

次会议: 2022 年 1 0 月 8 日，公剖刊Jr 2022 年第三次临时股东大会.前述会议

均审议通过了《关于确认公司 2020 年、2021 年、2022 年 1-7 J J 关联交易的议案)，
全体董事、监事及股东均同意对包掂向深科技拆出资金的交易在内的全部关联交

易进行 rJ~肝确认.

综七所述，公司对深科技拆山览金tl，有偶发性，履行了内部决策和J芋， Il公

司己完善相关内控制度，后续来再向深科技及其关i民企业拆出资金.

(四〉 发行人是否存在与关联方相互承担成本费用、调节经营业绩的倩形，

是否存在资金占用、 利益输送或特殊利益安排

撒告肌内 ， 公司与深科技.&其他关联方发生的关I候变扮均履行了必妥的内部

审议程序及价也披路程序，不存:(-EiU7.1:且损害发行人及其他股尔利益的情形;关联

交易定价j.SJ遵循公平、合理、自 l\a、有偿的市场定价原则，交易价格公允，不存

在显失公允的情形. 公司不存在与关联方相互承担戚本费用、调节经营业绩的情

形，不存在利益输送或特殊利益安排.

除在发行人用动北交所上 1fT前发生的前途资金短期拆山交易外，报告肌肉，

公司不存在共他资金被控股股东、实际控制人或其控制的其他主体非经营性占用

的情形。

三、与中电财务的存款、贷款等业务是否影响发行人财务独立性

〈一〉 与中电财务有关金融服务协议的主要内容，是否存在将发行人资金

自动划入中电财务的要求和行为，报告期内发行人使用存放在中电财务的存款

是否存在限制:说明中电财务的存款来源及使用方向，报告期内经营及资金使

用是否合规，是否存在经营风险

1、公司与中电财务有关金融服务协议的主要内容

2023 年 6 月 28 日，公司(甲方)与中电财务〈乙方〉签订《全面金融合作

协议)，约定中电财务向公司提供相关金融服务，协议主要内容如下:
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( 1 ) 金融合作之基本范围

乙方向 q l }J提供的服务包捅办理财务顾问、信用与佳句F.反咨询代理服务;存款

服务;贷款服务;提供委托贷款、债券尽销、非融资性{呆幽业务;为甲方办J!ll柬

抵承兑及贴现服务;办理甲方成员单位之间的资金结算与收付等金融服务.

(2) 金融合作之具体内容

1 )术米 兰个年度的甲乙双方ill:行金融合作形成的关l民交易余额包括资金结

算余额和综合授倍额度的上限，双方共同遵守。甲方J、王战法律法规及相关上市规

则的规定JI!l行决策审批程序及信息披露义务.经综合考虑甲方相关企业财务状况、

现金流状况、经1'f发展需要等实际俯况，乙方拟在未米三年中给予甲方如下伯综

合授信额度，协议IUJ限内，额度司'循环{应用，但额度内各种J置信品种余徽合~I'不

得超过综合投衍额度金额，根据投们额度制定如下的约~~额度:

项目 上限 〈人民币〉

资金给算余额 20 亿元

资金投{言余额 20 亿元

2) 甲方可涵过将一部分可j日的现金存款存入乙方，另外一部分存入商业创

行来分散资金风险.甲方在乙方的句 H 存款余额最高不跑过 20 亿元人民币，甲

方在乙方的结余资金，乙方保证按照甲方指令及时足领解付，并按不低于同期境

内商业银行的存款利率计付存款利息. 乙方按照日积数计算法计息，按季结息.

3) 甲方iE乙方取得的融资，乙方核总体不高于同期战内商业银行的同类型

贷款利率计收贷款利息.乙方按照日积数计算法计息，按季结息。

4) 乙方向甲方提供资金管理、委托代理、非融资性组i果、资金证明、贷款

承诺等其他金融服务，收取的费用标准不高于同期填内商业银行所收取的同类费

用标准.

5) 乙方免予收取甲方在乙方进行资金结算的资金汇划货用，兔予收取乙方

为甲方开立询i正函的费用，免予收取乙方为甲方提供的一般性策划j咨询服务货闸，

但专项财务顾问项目除外.
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6) 乙)j充分利用金融资源优:!I}和金融专业优势，为甲方成功发行企业侦券、

发行中朋票据专项融资提供财务顾问及组织承销专项服务，乙)j

顾问服务收q取R的费用标t准佳不商于同j均肌0例l填内金融机构所收取的费用标准.

7) 叩方向意在前述限额内，最大限度优先使用乙方的金融服务.在使用乙

方金融服务睛，甲方有权通过了解市场情况来确认乙方憔供的合作条款是否优于

就不羌于独立的第三方提供的金融服务。

2、协议中不存在将公司资金自动划入中电财务的要求和行为，报告期内公

司使用存放在中电财务的存款不存在限制

公司与中也财务的业务合作均遵循自愿、平等、市场化原则.公司基于经营

发展需要在ι1 11也财务开展存款、贷款、结算业务，公司伍rl' kl!财务的资金以.(f.i'fð:.. 

臼腿、取报;白山、自主支配为原则，不存在中电财务应付公司憨愿强行将公司资

金组l入巾电财务的情形，不存在公司资金自动划入中也财务的情形，公司在中咆

财务账户的资金均由公司根据自身常要管理支配，无其他限制.

3、中电财务的存款来糯及使用方向

(1 ) 中电财务基本情况及存款资金来源、使用方向情况

中电财务的前身为中国信息信托投资公司，中国信息信托投贵公司于 1988

年 3 月 15 日给中圈人民银行批准，同年4 月 2 1 日在罔家工商行政管理局登记注

册，为全筒。性非银行金融机构。

截至本回UIt1具日，中电财务的基本信息如下:

公司名称 中国电子财务有限JIt任公司

统一社会借用代码 911 10000102090836 Y 

注册资本 250，000 万元人民币

法定代表人 刘桂林

设立日期 1988 年 4 月 2 1 问

住所 北京市海淀区巾关村东路 66 号甲 l 号楼二 f-、二十一层

许可项目 2 企业集团财务公司服务. (1夜法须经批准的项FI. 经相

经营范围
关部门批准后方~If开展经营活动，具体经营项目以相关部门批准文

件或许ilfì剧中为准) (不得从事例家:早日本市产业政策禁止4日限制类
项目的经营活动. ) 
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股东名称
胶东出资金额

股东持股比例
t万元〉

中国电千 144,100.00 57.64% 

而}l{咋'也熊猫信息产业集
59,000.00 23.60% 

因有限公，'J
武汉'I 'ß~电子集团有限公

13,400.00 5.36% 
司

巾网 rt!7'迸出口有限公司 1J ,700.00 4.68% 
股权结构

中国领华电子集团有限公
9,900.00 3.96号♀

司

中国领华 {集团〉科技股份
5,300.00 2.12% 

1'i限公司

中咆智能挺有限责任公司 5,000.00 2.00% 

rfllil叶1ft!.网际信息服务有
1,600.00 0.64% 

限公司

合计 250,000.00 100.00% 

中电财务资金来源主旦为l吸收成员单位的存款、人民银行再贴圳、同业拆借。

除成员单位交易款项的正常支付外，中电财务的存款投向主要为对成员单位办理

贷款、从事同业拆借、对成员单位办到票据承兑与贴现、|司业存款业务、央行准

备金等.

(2) 报告期内，中电财务经营及资金使用合规， 不存在重大经营风险

。报告期内，中电财务不存在重如t法违规行为

中电财务高度重视合舰管理，制定了《风险管理办法H经营风险处置预案》

《流动性风险管理办法》等制度规范合规经营.报告别内.中电财务未在经营及

资金使用方面因违法违规而受到过革大处罚。

2) 中电财务经营稳健， 各项监管指标均符合监管要求，经营风险较低

报告期内，中电财务一直坚持稳健经营的原则，严格按照《公司法) (企业

会计准则>> <企业集团财务公司管理办法》和国家有关金融法规、条例以及公司

r，î程规范经营行为，加强内部管理.

根据大信会计师事务所(特殊普边合伙)出具的《中网电手财务有限责任公

司专项审计报告>> ( 大仿专审字12024J第 1-02979 号)，截至 2024 年 6 月 30 日 ，

中电财务的各项风险监管指标具体如下:
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序号 业务指标 规定值 中电财务实际指标

资本充足率 主 10% 15.02呼♀

2 流动性比例 ~25% 72.51% 

3 
贷款余额占存款余彻1&实收资本

~80% 51. 72'V. 
之利的比例

4 
集团外负锁总额占资本沟似的l~

运 100% 。.00%
伊l

5 ~摇承兑余额占资产总额的比例 运15% 1.78斗也

6 
票据承兑余额与存放同业余额的

三三300% 3.75% 
比例

票据承兑和转'占现总额占资本沟
7 

额的比例
~IOO% 17.25% 

8 
承兑汇票保证金余额占fi.执总额

运10% 0.00号也
的比例

9 投资总额占!:ri~{Jl懒的比例 运70% 4.1 1 非也

10 固定资产冲额，J;\资本汾额的比例 运20% 0.66% 

报告期内，中电财务科:@监付指标持续符合《企业集闭财务公司管理办法》

等法律法规的要求，经营风险较低.

综上，中电财务报告Jt月内绞-n及资金使用合规，不在在且大经营风险.

(二〉 报告期内，发行人和中电财务存款业务开展的具体情况，包括但不

限于3 是否有明确的书面约定，是否履行了决策程序，相关约定的具体内容和

条款，报告期各月发行人存款余额的峰值和平均值，存款利率的约定和执行情

况， 各月的利息收入情况，结算及中阅业务等金融服务执行情况，相关执行是

否与约定情况一致

1、公司与中电财务存款协议签署、决策程序及协议约定的具体内容及条款

情况

(1) 存款业务相关协议签"情况

报告期初至 2023 年 3 月 2 问，公司在中电财务的存款宝安用于中电财务相

划贷款利息， 中 电财务核活AA布款利率向公司计付利息.针对此类存款交易，公

司与巾电财务并未签署书面协议.

2023 年 3 月 3 日，公司与中电财务签署《协定存款协议) (编号: CECFC 

市场合[2023]第 016 号)，约定公司在中电财务开立资金结算账户用作协定存款

账户，起存金额为人民币迂拾万元'庭，账户余额低于起存金额的部分按活期利率
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计付利息， JiiUI \ibg存金额的部分核1.6%年利率计付利息.门本协议~耕生效4呈

报告其fJ末， 14J r也财务拨 |办定存款罪IJ~权向公司计付存，放利息.

2024 年 2 月 27 日 ， 公司与中电财务签署了新的《协定存款协议>> (编号:

CECFC 市场合120241第 33 号)，约定自 2024 年 3 月 3 日起至 2025 年 3 月 3 日 ，

公司在中电财务开立资金结算账户用作协定存款账户，起存企额为人民币企拾

万元，整，账户余额低于起存金额的部分按活期利牟计付利息，超出起存金额的

部分按 1.35%，年利年计付利息.自本协议签署生效至报告期末，中电财务按协定

存款利牟向公司计付存款利息，.

(2) 公司与中电财务存款交易的决策程序情况

。 202 1 年度及 2022年 1-7 月在中电财务存款的决策程序履行情况

2022 年 9 )1 23 日，公司召开到 4阳董事会第五次会议、第一届监事会第二

次会议; 2022 年 10 月 8 日，公司{i开 2022 年第三次临H们放东大会.上述会议

市议通过了《关于确认公司 2020 年、 2021 年、 2022年 1-7 月关联交易的议案以

全体董事、监事及股东均追认同意该朋间内公司向中 ftl财务存款交易在内的企部

关联交易.

2) 2022 年 8 月至 2022年 12 月公司在中电财务存款的决策程序情况

针对 2022 年 8 月至 2022 年 12 )j 期间公司在中电财务的存款交易，公司根

据《关联交易管理制度>> (2022 年 7 月制定〉第 13 条的规定履行了总经理审批

决策程序。

3) 2023年度公司在中电财务存款的决策程序情况

2023 年 4 月 19 日，公司召开第一届董事会第卜四次会议、第一届监事会第

四次会议; 2023 年 5 月 10 日，公司召开 2022 年年股股东大会.上述会议审议

通过了《关于预计 2023 年度日常关联交易的议案>>，预计 2023 年度担保费、利

息、收支、相金等"其他"类关llX交M金额不超过 577.50 fJ元.

公司与中电财务于 2023 年度发生的活期存款交易、协定存款交易，预计和l

息收入不超过前述预计的 577.50 万元 ， 无需单独召开荒事会会议等内部决策程

序。
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此外，针对与中也财务签辑f (全面金融合作协议).公司于 2023 年 6 月 14

日召开第一届董事会第十五次会议、第一届监事会第五次会议，千 2023 年 6 月

29 问召开 2023 年第一次II#in~'股东大会。上述会议审议通过《关于与中电财务签

拼〈全丽金融合作协议〉的议案>).校|关决策程序履行完备.

的 2024 年 1-6 月公司在中电财务存款的决策程序情况

2024 年 4 月 9 日，公司召开第一届董事会第二十一次会议; 2024 年 4 月 30

日，公司召开 2023 年年度且是东大会.上述会议审议通过了《关于预计 2024 年度

日常关联交易的议案>.预计 2024 年度担保费、利息收支、租金等"其他"矣关联

交易金额不超过 277.00 万元.

公司与中电财务于 2024 年 1-6 月发生的活期存款交易、协定存款交易，利

息收入不超过前这预计的 277.00 万元，元需羊独召开董事会会议等内部决策程

序.

(3) 公司与中电财务存款交易协议的具体内容

。《协定存款协议》的主要内容

①2023 年 3 月《协定存款协议》

公司(甲方〕与中咆财务(乙方〉签署的《协定存款协议>> <CECF'C 市场合

口023]第 0 16 号)的主要内容如下:

A 协定存款起存金额及存放利率

甲方在乙方开立资金结算账户，作为协定存款账户，协定存款起存金额为入

民币登拾万元整，利率为1.6%.

B 利息计算及支付

甲方账户中低于协定存款起存金额的部分，按活期在款利率~I-付利息;甲方

账户巾高于协定存款起存金额的部分，按乙方公布的协定存款利率计创利息。具

体由乙方采用日积数计算法于每季结忠、日计付。如遇国家利率训整，乙方按调整

后利率计息，按规定不分段结息.
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C 协议修改

甲、乙双方应遵守国家法仲、法规及人民银行的有关规定，若遇人民银行对

协定存款有特别规定时，双方应刃协商有关执行办法旦旦蚊虫~定修改协议.

。协议有效期

本协议有效期童年，自 2023 年 3 月 3 日起至 2024 年 3 月 3 日止.除本协议

另有约定外，若任何一方决定不再绥签本协议的，须在本协议期限届瀚的一个月

前书面通知另一方，否则本协议有效期自动延续 1 年，且以此类推延续，延续次

数不限.

E 协议生效

本协议经甲、乙双方法定代农人或其授权入签字并盖公1;î后生蚁。 如有未尽

事宜可111双方协商解决.

②2024 年 2 月《协定存款协议》

公司〈甲方〉与中电财务〈乙方〉签署的《协定存款协议>> (CECFC 市场

合l2024]第 33 号〉的主要内容如下:

A 协定存款起存金额及存款利华

甲方在乙方开立资金约x-账户，作为协定存款账户，协定存款起存金额为

人民币金拾万元整，利..为1.35'Vo o

B 利息计算及支付

甲方账户中低于协定存款起存金额的部分， 按活期存款利牟计付利息;甲

方账户中高于协定存款起存企额的部分，按乙方公布的协定存款和l华计付利息。

知道利牟调整，乙方分别按照调整前后的活期存款利率和协定存款和l牟分段计

息.

C 协议有效期

本协议有效期全年，自 2024 年 3 月 3 日起至 2025 年 3 月 3 日止.
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。 协议生效

本协议经甲、乙双方法定代表人或其授权人签字并益公章后生效.如有未

尽事宜可由双方协商解决.

2) (全面金融合作协议》的主要内容

《全面金融合作协议》的主盟内容详见本题回复之第(3)问之第①题之" 1 、

公司与中电财务有关金融服务协议的主要内容"相关问屈囚友.

2、报告期各月公司存款余额的峰值和平均值，存款利率的约定和执行情况，

各月的利息收入情况，结算及中间业务等金融服务执行情况，相关执行与约定

情况一致

( 1 ) 公司在中电财务各月存款余额的峰值和平均值及利息收入情况

报告期内各月，公司在 1 们也财务每问日终存款余额的l盼值占4每归问终存款余

额的平均值及利息收入悄况具体如下:

月份
存款余额峰值 存款余额平均由E

利息收入(元〉
〈万元〉 〈万元〉

2021 年 l 月 2.98 2.76 

2021 年 2 月 0.24 0.24 16. 11 

2021 年 3 月 2.24 0.51 

202 1 年 4 月 0.25 0.25 

2021 年 5 月 0.25 0.25 2.73 

2021 年 6 月 0.25 0.25 

2021 年 7 月 0.25 0.25 

2021 年 8 月 0.25 0.25 48.30 

2021 年 9 月 65.35 24.88 

2021 年 10 月 31.69 20.80 

2021 年 11 月 9.93 9.89 167.73 

2021 年 12月 8.96 8.95 

2022 年 l 月 8.96 8.96 

2022 年 2 月 708.96 32.58 166.23 

2022 年 3 月 6.82 6.81 

2022 年 4 月 6.82 6.82 
7325 

2022 年 5 月 6.82 6.82 
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月份
存款余额峰值 存款余额平均值

利息收入〈元〉
〈万元〉 (万元〉

2022 年 6 月 6.82 6.79 

2022 句: 7 月 6.73 6.73 

2022 勾， 8 月 456.73 108.35 649.52 

2022 年 9 月 456.73 66.97 

2022 年 1 0 月 7.63 5.95 

2022 年 11 月 1,500.88 104.04 550.38 

2022 年 12 月 2,042.39 110.99 

2023 年 1 月 41.33 41.30 

2023 年 2 月 2,038.44 " 1.43 15,53 1.41 

2023 {手 3 月 2,038.54 1,555.18 

2023 俘 4 月 1,039.99 572.86 

2023 年 5 }j 38.99 38.99 13,286.86 1 

2023 年 HJ 2,640.32 126.10 

2023 年 7 月 2,640.32 2,640.32 

2023 年 8 月 2,640.32 2,640.32 97,240.30 

2023 年 9 月 2,650.04 2,643.56 

2023 年 10 月 2,650.04 1,409.62 

2023 年 11 月 0.80 0.80 3 1,098.96 

2023 年 12 月 3.44 1.64 

2阳年 1 月 2,003.44 1,229.24 

2024 年 2 月 2,000.24 1,724.37 54,372.40 

2024 年 3 月 2,003.27 2,002.04 

2024 年 4 月 2,00 1.02 1,345.60 

2024 年 5 月 480.37 112.43 

2024年 6 月 105.88 80.75 

注:公司在中电财务的存款每季度纺怠-~.

(2) 存款利率的约定和执行情况

2021 年 l 月至 2022 年 9 月，公司在中电财务的存款均为活期存款， 利率为

0 .42%; 2022 年 9 月至 2023 年 3 月，公司在中电财务的存款均为活期存款，利

率为 0.35%; 2023 年 3 月至 2024 年 3 月 ，公司在中电财务的存款为协定存款，

根据协议约定，存款余额中 10 万元以内的部分，按活期存款利率计息 (2023 年

3 月 -2024 年 3 月， 公司在中电财务活期存款利率为 0.35%)，超出 10 万元的部
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分，核 1.6%的利率 ~I 息; 2024 年 3 月 3 日至 2024 年 6 月末，公司在中电财务

的存款亦为协定存款，根据协议约定，存款余额中 10 万元以内的部分，按活期

存款利牟计息 (2024 年 3 月 3 日 -2024 年 6月末，公司在中电财务活期存款利牟

为 0.35%)，超出 10 万元的部分，按 1.35%的利率计息。

j民告期内，公司存款利息计忖悄况与双方签署的相关交易协议约定相一致，

不存在边反约定的情形.

(3) 结算及中问业务等金融服务执行情况

公司在中电财务的结算业务主要为支付供应商款项.根据中也财务官方网站

的信息，其开展的中间业务包括投标保函、履约保函、贷款枫保怜，报告期内公

司未与中电财务产生相关中fnJ业务交易.

报告期内 ， 公司结算业务与双方提岩的交易协议约定相 -蚁，不存在E边反约

定的情形.

综上，报告期内，公司在款及结算业务的实际执行与约定相一致.

(三〉 中电财务向发行人和集团内其他主体、商业银行的存款利率定价的

对比情况、公允性及相关的关联交易决策程序和信息披露是否合法合规;对比

控股股东、实际控制人及其控制的其他上市公司，说明发行入与中电财务开展

存款等业务的业务模式与集团内其他公司是否一致

1、中电财务向公司和集团内其他主体、商业银行的存款利率定价的对比情

况、公允性及合理性

报告期内，公司在中电财务的在款主要为活期存款及协定存款两种类型:

2021 年 1 月至 2023 年 3 月 2 日，公司在中电财务的存款均为滔期存款，按活朔

和j率计，怠 ; 2023 年 3 月 3 日奄报告期末，公司在中电财务的得拔为协定存款，

按《协定存款协议》约定的分段式利率计息.

(1)公司在中电财务活期存款及协定存款利率与集团内其他主体、商业银

行的比较情况

。公司与集团内其他主体在中电财务活期存款利率比较情况

经查询中国电子集团内部分企业披露的公开信息，公司与中固电子集团内其

他主体在中电财务的话期平'i-就利率无革大差异，部分主体与公司比较情况如下:
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期间
彩虹集团新能源 振华科技 长城信息 深朵达A 开发科技
股份有限公司 (000733.SZ) (874148.NQ) (000032.SZ) (873879.NQ) 

202 1 年度 0.42% 0.42% 。.42% ~披露 0.42% 

2022 年度 0.42% 0.35%-0.42% 0.42% 永披露 0.35%-0.42% 

2023 年度 采披露 0.350/. 未披黯 木桩.. 0.35% 

2024 年 1-6 月 术披露 术披露 永披露 0.J5~也 0.35% 

注:谶至本回复tH只问，报华科技仅披n {2023 年 1 -3 月在斗l 咆财 务的Yï!'ïJ朋:(f-jfJ，:利息、为 0.35%.

|对此， -1M街JVJ内，公司在中也!财务的前期存款利率与q Illïl 电子集团内其他企

业不存在现大差异，利率较为公允-

2) 公司与集团内其他主体在中电财务协定存款利率比较情况

2023 年度及 2024 年 1-6 月 ，巾 Il!财务与公司之间的协定存款利率与中网电

子集团内J~他成M企业无重大22异.

(2) 公司在中电财务活期存款利率及协定存款利率与其他商业银行的比较

情况

1) 公司在中电财务活期存款利率与其他商业银行的比较情况

报告期内，公司在中电财务活期将款利率与在部分其他商业银行活期存款利

率的对比情况如下:

期问 中国银行 中国工商银行 中国农业银行 中电财务

2021 午:iJC 0.30% 0.30% 0.30% 0.42% 

2022 年度 0.25%-0.30% 0.25%-0.30% 0.25%-0.30% 0.35%-0.42% 

2023 年皮 0.20%-0.25% 0.20'l-也~0.25% 0.20%-0.25% 。.35%

2024 年 1-6月 0.20% 0.20'l-也 0.20% 0.350/. 

相比前述 3 家商业银行，中电财务向包括公司在内的中国电子集团内成员企

业提供的活期仔款利率略高，主要受竞争格局、市场定位等因素影响，且符合市

场惯例，利率公允.

2) 公司在中电财务协定存款利率与其他商业银行的比较情况

2023 年度、 2024 年 1-6 月 ，公司在中电财务的协定存款利率与在其他商业

银行的协定存放利率比较情况如下:

吨
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期问 中国银行 中因工商银行 中国农业银行 中电财务

2023 年度 1.55% 1.55% 1.50% 1.60% 

2024 年 1-6 月 1.05010, 1.05%-l.55% 1.05%-1.50% 1.35%-1.60% 

报f与期内，公司在 1卡电财务协定存款利率与其他商业银行相比;t盘大差异，

利率公允。

2、公司与中电财务存款关联交易的决策程序和信息披露的合法合规性

(1)公司与中电财务存款关联交易的决策程序的合法合规性

公司与中电财务存款关联交扬的决策程序情形详见本题剧组:之第(3)问之

m②~之 " 1 、 公司与中也财务存款协议会主岩、决策程fì!:，&协议约定的具体内容

放条款精祝"相关问跑庐I~.

公司根关决策程序不存{t违反《公司法)) (全国 111小企业股份转让系统挂牌

公司治边规则》及《公讨币程>> (关联交易管理制度》等法Ul法规、业务规则和

公司内部控制制度相关的规定.

(2) 公司与中电财务存款关联交易的信息披露的合法合规性

报告期内.公司与中也财务发生的相关关联交易均己履行 f必要的泱策及审

批程序，并及时脱行了信息、披露义务.具体情况如下:

项目 所周期问 决策情况 俯息披自事情况

1 、 2022 年 9 月 23 日，公

司第一厢董事会第五次会
议审议通过 t关于确认公
司 2020 年、 202 1 年、 2022
董事 1-7 月关联交易的议

来) ; 
2 、 2022 年 9 月 23 日，公

与中也财务
司第一屈监事会第二次会 公司(E(公JF转让说明书》等

~/I:存款业
2021 年度及 议审议通过《关于确认公 全国巾小企业般份转让系统公

务
2022 年 1-7 月 可 2020 年、 2021 年、 2022 开佳品ij!转让申报材料中逃行了

年 1 -7 月关联交易的议 披iii.
3民) , 
3 、 2022 年 10 月 8 日，公

司 2022 年第三次临时胶东
大会审议通过《关于确认

公.1] 2020年、2021 年、2022

句:;; 1-7 月 关耳其交易的议
来) • 
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项目 所周期阅 决策情况 偏息披露情况

公""总经理根据《公司章
2023 年 4 月 20 日，公司 1日2022

Æ.U 及 4关联交易管理串1I
年年度根告) (公告编号:

2022 年 8-12 JJD ~内部制度要求 . 审
2023-005) 中对 2022 年度包括

月 itt问怠 r 2022年 8-12 月公
公司与中rl:!财务 ;市款交易在内

" 1ft: rl' Ll!.财务存款关联交
的关J[是交易进行 r信息披露.

易.
l 、 2023 1f 4 月 20 日，公司披

ß (统一j函筐'挥会第十四次会
议决议公告) (公告编号 :
2023-00川、 4第-届H董事会

第四~会议决议公告) (公告
编号: 2023峭的 }Æ(关于预
计 2023 年度日常关联交易的

l 、 2023 年 4 月 1 9 日，公 公告) (公告编号: 2ω3-008) ; 
司第噜Jt.tl-ll在事会第十四次 2、 2023 年 5 月 11 A ，公司 j皮

会议 iti 议涵过《关于预计 ~.~ (2022 年年度股东大会决议
2023 年应日始关联交易的 公f什><公街fJ，~号: 2023-028) ; 

议案>> I 3 、 2023 年 8 月 29 日， 公司J皮
2、 2023 年 4 月 19 日，公 露 (2023 年半年底报告>> (公 l

可~一届监事会第四次会 il;编号: 2023 -067) .对 2023
议审议通过《关于预计 年 1-6月包括与中电财务存款

2023 年度日常关联交易的 交易在内的关联交易进行了被

议案) ; '骂:

2023 年度及
3、 2023 年 5 月 10 日， 公 4、 2024 年 4 月 10 日，公司披

2024年 )-6 月
词 2022年年度股东大会审 路 (2023 年年度报告) (公告
议ilfil立《关T预计 2023 年 编号: 2024-020) .对 2023 年
度 门?性关联交易的议案) ; 度包46与中咆财务存款交易在

4、 2024 年4 月 9 日，公司 内的关联交占hilt行了披露:
第-届董事会第二十一次 5、 2024年 4 月 !O 田，公司披 l
会议审议通过《关于预计 露《第-届董事会第二十一次 l
2024 年底日常关联交易的 会议决议公告) (公告皇岛号 τ

议.) ; 2024-017) 、 《关于预计 2024
5、 2024 年 4 月 30 日 ， 公 年度日常关联交易的公告)(公
司 2023年度且在东大会审议 舍'‘号: 2024-026) ; 
通过 《关于细计 2024年皮 6、 2024 年 4 月 30 日，公司拔
日常关联交易的议.) • • (2023年年底.lt东大会决议

公告) (公告编号: 2024-033) ; 
7、 2024 年 8 月 29 日 ，公司拔

• (2024 年年年度报告) (公
告编号: 2024.-060) ，对 2024

年 )-6 月包括与中电财务存款
交易在内的关联交易送行7ä:

a. 
1 、 2023 年 3 月《协定存款 l 、 2023 作 8 月 29 日，公司披

与中电财务
协议》 ~ (2023 年半年度报告) (公

2023 年 3 月 ( 1 )公司总经到根据《公 告编号: 2023-067) .对 2023
签署《协定存

1202-'年 2 月 司 J，tfl) 1生 4关联交易管 年 1-6 月包报与中电财务协定
~协议' "制度'等内部制度要求， 存款交易在内的关联交易进行

审批何意与中电财务签军事 了披f& ，

。 04
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项目 所属期问 决策情况 俯息敛.情况

《协定(f款协议) ; 2 、 2024 年 4 月 1 0 日，公司披

(2) 公司已于第一届董事 ~ (2023 年年底撒传) (公告

会m十四队:会议、第一届 编号: 2024.020) • M 2023 年
监事If会311·四次会议及 2022 皮包指叮rtll (!财务协定存款交

量1!:qZf:变l股东大会对 2023 年 易在内的关~交给ill:行 f1.皮

l交关联WA武交易 ill行了预 露:
ìt.. ~毒草号协定存款协议无 3、 2024 年 8 月 29 日，公司拔

衍单独召开董事会、监事 .. (2024 年卒年度报告) (公

会成股42大会. 告编号: 2024.060) . 对 2024

2、 2024 年 2 月《协定存款 年 1.6 月包指与中电财务协定
协议》 存款交易在内的关联交易进行

(1 )公司总经理根据《公 n在..

司拿4) 及《关联交易管
Jf.制 ，0 等内部制度要求，
审批同意与中电财务签署
《协定存款协议>> : 
(2) 公司已于第一届董事

会第二十一次会议、 2023
年年底股东大会对 2024年

度关联存款交易进行了预

计，签署协定存款协议元

...单独召开董事会或股东
大会.

l 、 2023 年 6 月 14 日，公
E可到1-后i蕾辜会第十五以;

1 、 2023 年 6 月 14 日.公司披
会议审议Ji!1过《关于与中

也~务签绑〈金丽金融合
åít(第一刷董6会第十五次会

作协议>(~J议案> ; 
议决议公侍) (公告编号 .

2 、 2023 年 6 月 14 日，公
2023.031 )、 f第 4届监事会

与叫 1咆财务 ，，1 统一届 H坦事会第五次会
第五次会议决议公告>> (公告

签耕《金丽金 2023 年 6 月 议 " 11 议~且过《关于与中电
编号: 2023.032) 及《关联交

融合作协议B 财务答是~<全丽金融合作
易公告) (公告编号 :

协议〉的议案) : 
2023.035) : 
2、 2023 年 6 月 29 肉，公司披

3、 2023 年 6 月 29 日.公 ii (2023 年第-?，X临时股东大
可 2023 年第一次临时股东
大会审议通过 4关于与中

会泱议公伤) ( 公告编号:

也财务签署〈全面金融合
2023.038) • 

作协议〉的议案) • 

3、公司与中电财务开展存款等业务的业务模式与集团内其他公司一致

报告期内，公司与中也财务主妥交易为存款、贷款业务， 公司实际控制人控

制的其他企业中亦有较多存在同类交易，部分公司在中电财务的存、贷款业务情

况如下:
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单
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年
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存
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存
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根据前述披i~信息，公司与中电财务开展存款、贷款等交易的业务模式与集

团内其他公司一致。

(四〕发行人与中电财务开展上述业务的原因和必要性，是否存在利益输

送风险，是否增加了控股股东、实际控制人及其控制的企业占用发行人资金的

风险，是否存在因中电财务相关业务导致资金占用的情形，对发行人财务独立

性是否构成重大不利影响，是否建立相应的资金风险防范制度和内部控制制度

并有效执行

1、公司与中电财务开展上述业务的原因及必要性

报告期内，公司为优化财务妇;现，提高资金使用效率和资金投资回报，降低

融资成本和融资风险， )怀着共同2X1岗、平'等互利的原则与中 I-h财务进行合作，山

I~J 咆财务为公司提供自11分金融服务. li-O时，由于公司与中也财务|司)/J$ rp罔电子集

阳体系内企业，日帘沟通及业务往米具有←定便利性.

中电财务系由中国银行保险榄督管理委员会管理的为巾网电 F集团及集团

成员单位提供财务管理服务的非银行金融机构，业务范围符合 《企业集团财务公

司管理办法》的规定.巾电财务按照《企业集团财务公司管理办法》非法律法规，

依法为中国电子集团内成员职仪提供各类存贷款、结算等金融服务，符合企业集

团财务公司为集团成员单位槌供金融和结算服务的惯例.

2、公司与中电财务交易不存在利益输送，来增加控股股东、实际控制人及

其控制的企业占用发行人资金的风险，不存在因中电财务相关业务导政资金占

用的情形

(1)公司与中电财务交易不存在利益输送风险

中电财务为受中国人民银行及中国银行保险监督管理委员会等监管机构监

管的金融机构。报告期内，巾电lU务基于公平、公正、合法、含理的市场定价和

合作原则，为公司提供存货J次等金融服务，

报告期内，公司1辈子自屈原则与中电财务开展关联交易，相关关联交易定价

公允，不存在利益输送的情形.
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(2) 公司与中电财务交易米增加实际控制人及其控制的企业占用公司资金

的风险，不存在因与中电财务交易导致资金占用的情形

报件期内，公司在巾 也财务保有-定在款主要为根据tl !4-业务需要的自主行

为.公司对于在中也财务的有款J{有完全独立的èk:班机，能够J头1 11(t tl 身实际需要

~J!i时'ill行调拨、 ~J转旦旦收|叫，不4字7'f公司闲置资金被í;lJ划入中也财务的俯形。

报告期内，公司征巾电财务的存款不影响公司资金税体安忡，不存在实际控

制人及其控制的企业jí!i过中也财务对公司资金占用的情形:公司Ló.接与中电财务

开展业务，目前仅有存款、贷款及结算业务，不会导致控股股东、实际控制人及

其投制的企业通过中 Fß财务占用公司资金的情况，不会附加l控股股尔、实际控制

人&Jt控制的企业占用公司资金的风险。

3、公司与中电财务交易对公司财务独立性不构成重大不利影响

报f号期内，上述交易术对公司财务独立性造成重大不利彤11向， 主姿体现在:

(1)对于与中电财务发生的关联交易，公司严格按n<<法作法规及内部制度

脱行决策程序及信息披露程序:

(2) 对于向中电财务贷款、款项存放于中电财务，公司依据《公司章程》

必各项内部控制制度独立作出决策:对于结算业务，中也财务根据公司提出的付

款、结算申请，代为完成资金的收忖与结算，中电财务并不干涉成影响公司的决

策:

(3)公司在中电财务的账户独立于中电财务其他账户.公司对F账户的开

立及金融机构合作方的选择具有自主权，可根据自身需要及实际饷况随时变更由

其他金融服务机构提供相关的金融服务. 除在中咆财务开立账户外，公司在中国

银行、中国工商银行、中罔农业银行等多家商业银行开-tr.银行账户.报告期内，

公司对中电财务不存在贯主大依赖:

(4) 公司对于相关账户中资金的使用及调度具有完全独立的自主管理权，

不存在中电财务干预公司资金使m 、 调度的情形:

(5) 公司与中电财务签署了有效的《全面金融合作协议:.，能够切实、持续

保障公司的财务独TL位.

综上，公司与中电财务交易对公司财务独立性不构成且大不利影响.
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4、公司己建立相应的资金风险防范制度和内部控制制度并有效执行

公司己建立相应的资金风险防范制度和其他内部控制制度并于J"效执行。具体

悄况如下:

(J ) 公司己建立系统的资金风险防范制度

公司己制定了《关联交易'由理制度>> <<防止控股股东及其关联方资金占用管

.JlI!制度) (资金管理制度) (现金流程指引) (银行存款管理流程指引》等内部控

制制度，并得到有效执行.

(2) 公司对与中电财务的资金往来进行定期检查

报告期内，公司定JlfJ检查在中 rt!财务备资金账户的状态、余额及资金调拨情

讥， 并每月将中电财务提供(I~5N账单与自身系统数掘进行对账，保阳公司及时发

现异常情况并应对风险事件.

(3) 公司定期对中电财务开展风险评估

公司定期对中电财务进行风险评估，查验中电财务是否具钉钉效的《金融许

可证)(营业执照); 取得J~审阅中也财务定期风险评估报告， n解中也财务的经

营资质、业务与财务风险，并惋fîl1况""..;~足剧与中电财务进行访谈了解j其运行情况。

【申报会计师团复】

〈一〉核查程序

1、针对发行人独立于控股股东、实际控制人的情况，申报会计师执行了以

下核查程序:

( I )取得并查阅发行人报告肌肉历次股东大会决议、丧事会决议、监事会

决议、公告文件、工商登记文件;

(2) 取得并查阅发行人《企1*证券持有人名册》、组织机构阁以及《公司章

程》、公司 内部治理制度、内部位111IJ制度等相关制度性文件:

(3)取得并查阅固定资产清1(01.，重大采购及销售合同、资产权属证书及国

家知识产权局出具的证明文件:

(4 ) 取得并查阅商标、标识、商号的《许可协议) (许可协议之补充协议》

以及深科技出臭的承店:
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(5) 取得并查阅发行人员J花名册、董事、监事、而级管理人员调资表、

劳动人事制度、发行人员T-C资惧、社会保险缴纳明细、高级ff现人员和|财务人

员劳动合同:

(6) 取得并查阅发行人银行账户)F户清单及全部恨行流水、 l价值税和所得

税缴纳凭证等;

(7) 访谈了发行人相关负武人，了解报告期内发行入与深科技之间存在的

资金拆借及归还情况、版行的相关决策程序等，取得并查阅深科技山具的关于避

免资金占用和~规担保的承诺函:

(8) 访谈了发行入相关负责人，了解报告期内发行入与深科技及其关联企

业共同参与新项目联合体J划示威业务舍同签署情况，取得;11=证阅报告期内发行入

与深科技及其关联企业共同参与新项目联合体投标的投标文件必摇辛苦的业务合

同文件:

(9) 取得并盒阅发行人 2022 年 GEM1S 及 LVM 智能也.&.项口和 GEMIS

600K 智能电表项目中标文件放按缉的业务合同文件;

(l0) 访谈了发行入相关负货人，了解发行人与开发奇池、 TPV 合作的背

景、交易框架和目前执行俯视及未来规划等;

( 11 )取得并查阅深科技及其战制的其他企业在报告蚓内的主要供应商、客

户消单:

(12) 访谈了发行人相关负责人，了解发行人内控独"\[.前后内控制度和J审批

流程的对比情况及规范过程等. j总过查阅发行人从 2022 年 7 )J至 2023 年 6 月的

与生产经营相关的审批梳理流转情况迸行验证，并取得了深科技出具的关于发行

入内控制度及审批流程规范情况的确认函;

(13) 访谈了发行人相关负责人，了解发行入使用深科技名下注册商标、标

识的具体情况， 未投入发行入的原因以及履行的审议程序等. Jf:取得了保科技关

于商标事琐的专项承诺:

(14) 访谈了发行人相关负资人，了解发行人向深科技采购产线相关服务和

接受技术服务支持的具体内容和原因，发行人未认定核心技术人员的原因以及发

仔人的独立研发、生产能力相关情况等.
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2、针对关联交易的影响，申报会计师执府了以下核查程序g

(1)奋阅了报告期内关联交易相关的汇总及明细表、协议、1.0在、资金支

付比证、 三会等交易决策资料，、交扮相关资产评估报告、供J\Îl商比~资~4等;

(2) 查阅了报告期内关I1关交扮相关流程审批单据、关i联交材，fl l关公告等资

料，并结合法律法规、业务规则及刷关公剖内控管理制度进行分忻:

(3)查阅了经常性关瞅采购、销售交易对方的基本情况，对~t所属行业、

市场地位等情况进行了解;访谈 f:发行人相关工作人员，对报告期内发行人与关

联方发生的经常性采购及销何交易的原因及合理性进行 fJ解l>'diJn 认;

(4) 访谈了发行人相关工作人员，对报告期内向深科技采购财务、管理系

统软件及技术服务相关交易的原因、背景、必要性、合J!ll怆部~T.;rl)l耻行 f血平反确

认:查阅了该类交易的交易协议、 L丁怡等资料;

(5) 查阅了发行人弓H及香港、 TPV 等相关交易涉及的相投标文件、交易

协议、订单等资料:访谈了发行人相关工作人员，对交易的历史挂起进情况、交易

架构安排、协议签署主体等情况进行了解及确认;查询γ同行业上市公司披露的

年度报告等相关资料:

(6) 查阅发行人关键管迦人员新酬明细表及《奖金分配'ì'ì'JHr办法H薪酬管

理办法》等内部制度; 访谈了发行入相关工作人员，对关键管理人员的薪酬确认

原则、考核指标、薪酬影响囚术等事项进行了了解、确认:

(7) 查阅报告期内发行人与控股股东资金拆借相关明细灰、拆借利息计算

漠、资金拆出拆入及偿还支付凭证、交易涉及三会等内部决策文件、控股股东及

实际控制入出具的避免资金占用相关承诺函、防止资金占用相关内部控制制度等

资料:

( 8 ) 查阅发行人控股股尔深科技披露的 《公司章程>> <<关联交易管理制度》

等内部控制制度及相关董事会、股东大会等决议公告文件.
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3、针对发行人与中电财务的存款、贷款等业务对自身财务独立性的影响，

申报会计师执行了以下核查程序:

(1)查阅了发行人与中 rß财务签署的《全面金融合作协议问协定存款协议》

必发行入中电财务账户存贷款余额A利息计算表等资料:

(2) 查询了中 rl:!.财务官方问灿相关信息，查阅了大倍会 ì 1-师.，Jf.务所(特殊

将油合伙〉针对中电财务山具的《专项审计报告》、巾电财务提供的岱业执照等

资料:访谈了中电财务相关工作人员，对中电财务存款来源、{史m方向等进行了

解及确认:

(3)查阅了发行人与中电财务签署相关协议、开且是存贷款交易涉及的三会

等内部决策资抖及相应倍，也披屈文件;

(4 ) 查阅了发行人在中也财务JF立账户的资金序时账; 访谈了革之行入相关

财务工作人员，对报告期内发行人在巾电财务存款的利都、利息及协议执行情况

进行了了解及确认:

(5) 查询了中国电于集团内其他部分上市公司或拟上市公司披露的招般说

明书、交易所问询回复、定Jlfl报告中记载的中电财务存款利率邻相关信息;访谈

了发行人相关财务工作人员，对报告圳内发行人在其他商业银行的存款利率信息

进行了解与确认:查|到了部分商业银行官方网站公布的活肌存，以、协定存款等利

率数据:

(6) 查阅了发行人与中也财务相关协议签署交易协议、开展业务相关公告

文件:

(7) 查询了部分中国电子集团内其他上市公司或拟上市公司在定期报告、

招般说明书等公告中披露的与中电财务的业务合作相关信息:

( 8) 访谈了发行人相关财务工作人员， 对发行人与中也财务开展存贷款等

业务合作的原因、必要性、合理性，以及公司为加强资金特熙、防止资金占用、

规遮相关风险并保持财务独立性等制定的相关内部控制制度及其执行情况进行

了了解与确认;查阅了发行入资金管控、与中电财务交易风险管控等相关的内部

授制制度及执行情况相关资料.
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(二〉 核查结论

1、针对发行人独立于控股股东、实际控制人的情况， 经核查，申报会计师认

为:

(1) 发行入与深科技及其关联企业在资产、人员、财务、业务、机构、销

售渠道等方r(lï均保持独立;与深科技必其控制的其他企业之间主要客户不布祀III

合，因上访7~成也附和电子元器件行业的较高集中皮特点马T~与深科技且其战1M

的其他企业之间存在部分集成电路和电子元器件类供应商监合，但发行人在采购

渠道、采购内容、采购决策、协议签署及定价等方面均保持独rr交易;股份公剖

设立后发行人高级管理人员、财务人员与深科技不存在交叉任职I青形 ;

(2) 深科技的子公司管理制度创金且该等制度整体执行情况良好;深科技别

发行人的资金管理、利润分配等管理主要按照相关法律、法规，业务规则以及深科

技、公司各自的章程等内部管理制度执行，整体执行情况良好;发行人己制定资金

管理的内部控制制度、防范资金占用的制度，且该等市Il[直哥哥体执行情况良好;

(3)发行人保障内控独立相关措施有效运行;本次 2023 年 6 月 30 口内控

独立的信息披露内容与前期公)f披露信息无矛盾;

(4) 报告期内，发行入对深科技及其关联方的销件金额较高，具有商业合

理性;在与中兴的合作中，发行入前身悔科技计最系统~J~业部仅在最初投标时参

与，发行人公司化运营后，深科孩子 20J6 年 7 月 i庭出监体交易架掏; 在巴四年?

能电表项目中，深科技在原持续有傲的联合体协议下非实质性参与相关投标，仅

为联合体的名义参与方;发行人与 A1、巴西电力公司等终端客户合作稳定可持

续，订单获取不存在主要依赖深科技的情形:

(5) 深科技未将商标相关资产投入发行人具有合理性: 深科技授权许叫.发

行人使用商标>>-标识己按照相关规定履行了相应的审议和l备案程序4 深科技授权

许可发行入使用商标及标识不存在影响发行人持续使用的法律风险，也不存在到

期无法续期或者终止许可的风险，发行人可以长期稳定使阳相关授权商标、标识、

商号d米科技投权许可发行入使用的商标和标i.9s-:t发行人ík务开展整体影响较小;
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(6) 发行人'''J深科技采购产线相关服务和接受技术服务支持具有合剧性:

发行人未认定核心技术人员具有合础性z 发行人具行较强的独立研友和生产能力:

(7) 发1f人具备独立面向市场的持续经营能力.

2、针对关联交易的影响，经核查，申报会计师认为:

( 1 ) 拙作肌肉，发行入关联究M-fll1:由交易各方根圳市场情况协商仰定戈

易价格或根据第三方机构出具的资产评估报告等作为定价依据，交易定价公允;

发行入关联交扬的审批决策程序及信息披露符合法律法规及发行人内控管理制

度等相关规定，交易合规:发行人与关联方的经常性关联采购和销售交易具4可商

业合理性;发~T入向深科技来购财务、'11]型系统软件及技术支持服务具有合到.性;

(2) fE关ij卫销售交易中， Jf~祥地& TPV 为交易貌体架构1-1]的一方，交材

架构形成系应客户要求而确定，交易具有合理性; 关联方参与剑整体交易架构中，

系客户特定要求而形成，与行业惯例无关:

(3) 1~街JVJ内发行人关键竹观人负薪酬的波动， 主要系受当年度经营业锁

影响: 2022 年应关键管理人员薪酬|较 202 1 年度下降， 4:~旦系当年归母净利润下

滑所致; 2023 年度，发行人归母净利润相比上年有较火幅度增t夭，由此导致关

键管理人员薪酬有较大幅度缩氏.

报告期内，发行人向深科技拆出资金主要系后者11街 11中资金运营需求而进仔，

拆借次R ~~收回企部款项，并在后练计抽:H=!I交取了拆借利息.发行入履行 f相关

交易的决策程序，且后续未再发生资金拆出的情形，相关内部控制制度亦己建立、

完善并得到有做执行:

(4) 报告期内，发行人与深科技及其他关联方发生的关联交易均履行了必

要的内部审议程序及信息披a程序 ， 不存在严il!损害发行人及其他股东利益的俯

形;关联交易定价均遵循公平、舍理、白愿、有偿的市场定价原则，交易价格公

允，不布在显失公允的情形.发行人不存在与关联方相互承担成本费用、调节经

营业绩的情形，不存在利益输送或特殊利益安排.
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3、针对发行人与中电财务的存款、 贷款等业务对自身财务独立性的影响，

经核查，申报会计师认为2

(1)发行人与中也财务缠轩的《舍面金融合作协议))，不{f.{r:~备应行入资金

臼 19J划入中电财务的妥求和行为，报告期内发行人使用存放在中 I-l:!.财务的存款不

布在限制;中电财务资金米源主妥为吸收成员单位的仔款、人民银行N贴现、同

业拆借:除成员单位交易款项的正常支付外，中电财务的有款投向主要为对成员

单位办理贷款、从事同业拆借、对成员单位办理票据承兑与贴现、阳业在款业务、

央行准备金等;报告期内，巾电财务各项监管指标持续符舍栩关法律法规要求，

经营风险较低， 经普及资金{的I-J合规，不布在重大经营风险;

(2) 报告期内， 发行人与小 I-~财务的存款交易、<!è丽金融合作协议))的签

宇平均履行相应的法定程序:发行人与巾电财务的存款业务、纺~业务相关交易的

具体执行与约定情况相·致;

(3)报告期内，发行人在巾也财务的存款利率与中同电子集团内其他企业

无重大差异;发行人在中 Fß财务的布，款利率相比在其他商业银行存款利率略高，

符舍市场惯例， 不存在利率异常成不当利放输送的俯形: 发仔入与巾电财务存款

关联交易的决策程序及信息披踞舍法合规，不存在违反相关法体法规、业务规则

J).公司内部控制制度的悄形;发;行入与中电财务开展存款、贷款等业务的业务模

式与中国电子集团内其他成员企业一兹，不存在重大差异:

(4) 报告期内，发行入与中电财务的关联交易具有必要性，不1i-在利益输

送风险，未增加控股股东、实际控制人及其控制的企业占用发行入资金的风险，

不存在因中电财务相关业务导致资金占用的情形，对发行人的财务独立性不构成

Æ大不利影响，发行入已建立相应的资金风险防范制度和内部控制制度并有效执

行。
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三、财务会计信息与管理层分析

问题 5. 经营业绩大幅波动的原因及合理性

根据申报材料， (1) 报告阳备期， 发行人营业收入分别为 21 . 38 亿元、 14.75

亿元、 17. 9 1 亿万元和 12 . 99 亿元，净利润分别为 3. 26 亿元、 2. 08 亿元、1. 83 

亿元和 2. 43 亿元，报告期内经营业绩大幅波动。 (2) 2020 年度，公司智能计量

表销售单价及销售数量均较离，主要原因系公司当年向第一大客户 ALFANAR 销售

的智能计量表单价及数量均较离.(3)报告期各期，发行人毛利率分别为 28.64' 、

21 . 60" 、 20. 79"和 32.05%. 2023 年 1-6 月公司智能计量表、智能计量表核心单

元产品毛利率均快速回升，主要原因系 2023 年 1 -6 月人民币相对欧元、美元快

速贬值，部分收入占比较高的t\'Íî~计量表、智能计量表核心单元产品原币单价提

升，国际运费在当期大|陆回珞.

(1)最近一期业绩大幅增长. ì:育发行人:①结合各期的订单数量及金额、

实现收入等情况，说明不同产品、销售模式收入变动情况及原因，并结合可比公

司同类产品销售情况及细分行业发展情况分析说明报告期内境内外收入变动的

合理性. (Í)结合市场、客户、具体销售型号的合同计价货币及人民币价格、产品

结构等因素， 说明主要产品价格变动的原因及合理性.各类产品销售与同期市场

价格差异情况。③结合报告期各期主要客户类型、销售产品类型、数量、价格变

动、产品成本构成、汇率波动等因絮说明收入、毛利率、净利润变动原因及合理

性，最近一期经营业绩大幅增长的原因及合理性，说明发行人业绩变动趋势与同

行业可比公司变动是否一致，相关变动情况是否符合下游行业发展趋势.

(2) 各类产品毛利率变动的原因及合理性o i青发行人: ①说明各类产品在

不同销售模式下销售单价、单位成本及其构成在报告期内变动的合理性，量化分

析上述因素的变动对细分产品毛利率及综合毛利率的影晌，进一步说明境内外销

售毛利率变化的原因及合理性.①结合产品内容、客户类型、市场竞争情况、 产

品技术先进性、期后销售单价及毛利率变动情况等， 说明各类户品毛利率变动与

市场同类产品公司是否存在差异， 与可比公司毛利率变动趋势存在差异的原因及

合理性。 ③补充说明发行入关于运费承担亢的具体约定，运费波动较大且最近一

期大幅下降的原因及合理性.④补充说明报告期各期各类产品前五大客户对应的

销售收入和毛利率情况，说明公司是否存在毛利率显著异翁的订单或客户， 如有

i霄说明异常的原因。
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(3) 各类产品收入的可持续性.清发行人t ①波客户类型、应用领域、 产

品类型分类列示报告期备期末以及目前在手合同或i丁尊敬量、金额〈含税) I 各

期新签合同数量、金额(含税)，目前正在执行的重要合同的起止日期和执行进

度;并结合在手订单的获得、执行的周期.说明发行人业务的稳定性及可持续性。

@补充说明报告期各期发行人与其他公司形成联合体投标的合作模式、在1I11订单

情况、销售实现情况，并说明相关合作的持续性. 0)结合在孚订单情况、下游客

户相关需求及行业竞争状况、公司竞争力、客户拓展计划、同行业可比公司发展

情况等.详细分析公司各类业务收入的稳定性、可待续性.

(4) 不同模式收入确认的准确性，根据申报材料，企业根据与客户合同约定

的贸易术语确认收入， DAP 及 DDP 贸易模式下，将货物运输到客户指定地点，客户

链收后，依据签收记景MfJ认收入; FOB &CIF 贸易模式下，子货物装船后，依据提

单确认收入; EXW 贸易模式下，工厂出库交货后，依据签收记崇确认收入. i'常发行

人:①补充说明公司是否提供安装调试等服务，并结合具体情况说明不同产品、不

同销售模式‘是否提供安装服务等具体情况下收入确认的具体会计政策、销售渍程、

确认时点和具体依据.逐一说明收入确认的具体单据和时间点，并说明各种确认芳

式下合同交货、结算条款的约定情况，收入确认是否符合企业会计准则的规定。②

补充说明各类收入础认具体方法下报告期备期的收入金额、占比.并说明发行人对

收入确认方式的内控制定情况及执行有效性，发行人收入确认政策与同行业可比公

司是否一致.@说明发行人与非直销客户合作的合同签订对象、回款方、产品验收

7亏、定价方式等，并说明发行人向非直销客户销售产品是否需终端客户验收确认收

入或取得收款权利.非直销客户是否仅获取终端销售价格一定比例的费用，结合前

述情况说明向非亘销客户销售是否为买断式销售及收入确认的时点.

请保荐机构、申报会计师对上述事项进行核查并发表明确意见，并: (1)说

明对收入真实性、准确性的核查过程、方法和结论，包括但不限于客户核查的方

式及范围、比例， 走访客户、发函和回函情况、函证样本的选择为法、收入的截

止性测试，境外销售的核查过程、核查方法、核查范围、核查程序、孩取的证据

及结果; (2)说明针对非直销模式最终销售实现情况是否进行核查以及核查方式、

核查标准、核查比例、核盔证据并发表明确意见.
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【发行人回复】

一、最近一期业绩大幅增长

(一〉综合各期的订单数量及金额、实现收入等情况，说明不同产品、销

售模式收入变动情况及原因，并结合可比公司同类产品销售情况及细分行业发

展情况分析说明报告期内境内外收入变动的合理性

1、公司各期的订单数量及金额、实现收入情况

报告期各期，公司订单数E、金额以及实现的收入情况如下所示:

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度

ìfJ'(J.数量 227 542 

讶地金额 180,134.07 280,244.77 

实现收入金额 131,783.40 254,785.40 

注 1 :订单金额为含税金额，外币订单已折算为人民币.
注 2: 实现收入金额为当则主'if业务收入金额.

J)tf:iì::笔、万元

2022 年度 2021 年度

222 199 

220,332.38 149,251.5 1 

178,992.0 1 146,820.03 I 

由上表可见，报告期内公司订单金额与实现收入金额相阴阳，公司整体经营

怕况良好。

2、公司不同产品、销售模式收入变动情况及原因

(1) 不同产品收入变动的情况及原因

公司主要产品智能计量表在产品结构上由智能计量表核心单元及其他组配

件进一步组装而成，智能计量友核心单元指智能计量发用线路板，其通过特定的

设计以及所集成的电子元然件来实现计量等核心功能，与结构件等其他组定件组

袋、测试后即能够以警表形式销岱.

视客户需求及合作形式不问，公司的智能计量表产品部分以整表形式销售，

部分以核心单元及其他组配件分离的形式销售，客户自行完成整袤的组装。此外，

部分客户亦会单独采购组配件用于更换维修。因此，除辛\'能计庄农骇表产品外，

公司在报告期内形成了智能计量农核心单元及其他组配件的收入.公司的缸套终

端产品主要包括通讯棋块、集中器等产品，主要与智能计量表配套使用.
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报告肌肉，公司主营业务收入分产品的主要构成队况如下:

1艳位: )j元、%

项目
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021年度

金额 比例 金额 比例 金额 比例 金额 比例

智能计量
129,827. 11 98.52 249,706.91 98.01 176,314.59 98.50 145,259.61 98.94 

终端
其中: 智

85,074.70 64.56 134.546.60 52.81 76,557.65 42.77 58,717.77 39.99 
能计量表

其中 : 笛

自E计量表 21,083.58 16.00 73 ,594.68 28.88 65,544.79 36.62 53,059.66 36.14 
t在心单元
其中:智

能计量表
23 ，668剧 17.96 41 ,565.63 16.31 34.212.15 19.11 33,482.18 22.80 

组配件及

配套终端

AMI 系统
923. 15 0.70 1,830.9 1 0.72 '183.26 0.27 403.77 0.28 

软件

服务收入 1,033.14 0.78 3,247.57 1.27 2,194.16 1.23 1, 156.65 0.79 

合计 131,783.40 100.00 254,785.40 100.00 178,992.01 JOO.OO 146,820.03 100.00 

报告期内，公司主营业务收入主妥来源于智能计龟终销中的智能ìt-量表、智

能计量表核心单元产品， 二者收入合计占各期主营业务收入比例均超过 75%. 此

外.智fmìl时fiì:友细。 ~IG件及配套终îtli，J为公司智能计量表配套产品，包含智能计:f:i'\:农

结构件、各类帧:J.:k及采集设备等， 主盟与公司的智能计忧农或智能计量表核心JY:1

元搭配使用，客户单独向公司采购智能训'量表组配件及配套终端产品形成的收入

占比相对校低.

1) 智能计量表

报告期内销售且在价及数量变动俯视如下 :

项目 2024 年 1-6 月 2023年度 2ω2年度 202 1 年度

收入金额 〈刀元〉 85,074.70 134,546.60 76,557.65 58,717.77 

收入增校率 30.64% 75.75% 30.38% 

销售数量(刀个〉 274.53 424.33 274.20 198.96 

j明~率 21.86% 54.75% 37.82% . 
4\价(元/个 〉 309.89 317.08 279.20 295.13 

t曾长率 7.2 1号也 13.57% -5.40% . 
注:上表中 2024 年 1-6 月精长牟为同比糟长牟.
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报告JUJ内，公司智能计量表îi'11'f金额分别为 58，717.77 刀元、76，557.65 )j元、

134,546.60 ) j元以及肘，074.70 万元.

2022 年度，公司铛能计雪夜收入增长率为 30.38%，销售单价相较 2021 牛皮

下降 5.40%，销售数量相较 2021 ~-f度增长 37.82%. 当JþJ公司智能计量发销笛单

价小幅下降 t妥j反回系合同计价货币:.'J期汇率变动及公η'J ~岛湖单栩电表销售金

额占智能~I'带点销售金额比例由 2021 年度的 40.73%J二JI' .ii 57.07%, !f!.相 f且必

销售岛生价~tl )(~.较低.公司 2022 年)!r衍他计量表销售收入增~主要源于销仿做挂

的地妖.随在公司业务的拓展，受益子下游客户需求的刷长以及公司市场份额的

提升，公司 2022 年度向原1i客户 [SBEL S.八、 lSRAEL ELECT阳C

CORPORAT10N L:m.以及新增客户 E.ONUK 等销何智能 tl'i;:表数量增速较快.

2023 年度，公司|智能ìl' t达表产品销售收入主要源于钊a可放量和销售市L价的

共同地跃，俏w悦价变动主要系人民币相对于合同货币贬似以及公司 向部分而以

币单价客户俏 l经监增加所致， "占予公司快速的研发响应及持续不断的销科拓展，

公司迸- -步提斤了在中东、欧洲等地区市场的渗透凉，综合英国、荷兰、小东等

地区客户需求j的川，扩大了销售规棋， 推动了公司智能it 量农销售数量和销仿收

入的进一步州长。

2024 年 l-6 月，公司智能计量农产品销售收入主妥源于销售数量和销售单

价的共同增长，销售单价变动主要原向部分高原币单价客户销售量增加所放，

基于公司对缆内外市场的持续深扮， 公司进一步扩大了向国家电网、lSRAEL

ELEC1'RlC CORflORATlON LTD.等地区代表性电力公司销售规模，椎动了公

司智能计量表销售数量和销售收入的进一步增长.

2) 智能计量表核心单元

报告期内销售单价及数量变动饷况如下:

项目 2倪4 年 1-6 月 2023年度 2022年度 2倪1 年度

收入金额(万元) 21,083.58 73,594.68 65,544.79 53,059.66 

增长率 -54.15% 12.28% 23.53% 

销售数量〈万个〕 196.02 660.97 685.47 552.2 1 

增长率 -54.47% -3.57% 24.13% . 
~价 (元I个〉 107.56 11 1.34 95.62 96.09 

增Kc司E 0.70号也 16.44% -0.48% . 
正王:土录中 2024 年 1-6 月增长丰为同比糟长牟.
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J位古期内，公司智能计结炭核心单元销售金额分别为 53，059.66 万元、

65，544.79 万元、 73，594.68 )j元以及 21 ，083.58 万元.

由于进口国贸易、就业等方丽的政策伊|素以及终咐客户雨求形式不同， 公司狞

i'E以核心单元及其他组配件分离的形式销售产品， 客户 自行先)J，M盛装细装的情形。

撒告期内，公司衍能ìl '1ì(农核心悦元客户集巾l度较高，公司年~I能 tlf章发核心

'在元主要客户如下 :

单位:万元

客户名称 2024 年 1 -6 月 Z悦3年度 2022 年度 2021 年度

DUCATI 12,402.44 41 ,842.55 49,172. 18 48,243.83 

削f竟无忧 25,068.05 12,965.98 

SAUOI METERS 
3,179.98 3,882.64 2,503.84 3,389.51 

COMPANY 

香港怀鸿 5,492.28 346.69 . 
智能讲量袋核心单元前四

21,074.70 71,139.94 64,642.00 51,633.34 
大$.户销售金额合计

箭四大客户收入占智能计
99.96% 96.66~也 98.62% 97.31 % 

量袋核心单元销售比例

2022 年度，公司智能ìHù:农核心单兀收入增长 23.53% ， t肖俗单价相较 2021

年度较为稳定，销售数量相较 202 1 年度增长 24. 1 3%.

2022 年度， 公司智能计借褒核心单元产品销售数最增妖主亚系公司自 2022 年

|主半年起开始向前景无忧销售和/能计量表核心单元，期间管!岱数盘逐步糟长所致。

2023 年度，公司智能计ß:表核心Ì(1元销售收入增长主要系公词向前景无忧销售

金额增长所致，销售单价增t云主姿原因系公司向单价较高的客户削景无忧销售单价

提升且销售占比提升以及公司向 DUCATI销售对应合同货币欧元兑原上涨 8.07%.

2024年 1-6 月，公司智能计量表核心单元，销售收入.&.销售数量均有所下滑，主

妥.~、因系该产品主要客户 。UCATl 根据其下游客户部署安排向公司采购产品数量

减少，同时，前景元'比向公司采购智能计量表核心单元数量下降幅度较大，前景无

忧与公司合作情况详见本回复第 2题之第 (3) 问之"第③题前景元'比销售收入快速

增长且毛利较高的原因及合理性哈目:关问题回复.
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3) 智能计量表组配件及配套终端

报告JV I内，公司街能计量发组配件及配套终端销仿1(1.价及数量变动悄况且11 札

项目 2024 年 1-6 月 2023年度 2022年度 2021 年度

收入金额〈万元} 23,668.83 41 ,565.63 34,212.15 33,482.18 

i曾~$ 35.00% 2 1.49% 2.18% . 
销售数篮 (Jj个) 7,862.99 10,579.89 16,47 1.3 1 8,758.89 

I曾长率 31.88% -35.77% 88.05% 

单价{元/个) 3.01 3.93 2.08 3ι2 

增长率 2.36% 89.15% -45.66% . 
注:上袋中 2024 年 1-6 月糟长年为同比"长牟.

报告肌肉，公司智能计量表组配件及配套终端产品数吐及单价波动j较大.公

司销售的毡'他计应表组配件及配套终端主要为公司智能计址装配套产品 ， 包f牙利

能计量表结构件、各类模块及来~设备缚，主要与公司的智能计量表或智能讨1il

表核心单元搭配使用.因此，不I"J客户在不同期间内对智能ìH查表组配件及配会

终端需求利'类、数量均有所不同 ， 且该产品构成细项校多，不同细项单价差别较

大， 导致该提产品销售数量及单价在报告期各期间波动较大.

2023 年度，公司智能计景我组阳件及配套终端销货收入刷 |彼 2022 年度行所

增长，主盟原因系受到下游客户币求增长推动，公司向前最无忧、 TPV 等客户

销售智能计量友组配件及配套终端金额增长.

2024 年 1 -6 月，公司智能计量哀怨配件及配套终端销售收入同比有所增长，

主要系随着公司提供智能计量终端产品的增长， r游客户对生且配件及配套终端

需求增加所放.

的 AMl 系统软件

报告期内，公司 AMI 系统软件俏售金额分别为 403.77 万元、 483.26 万元

1 ，830.91 万元以及 923.15 万元，各j例金额及占主营业务收入比例均较小。 2023

年度，公司 AMI 系统软件销售金额较高主要系塔吉克斯饲性尚别等 7 座城i) j电

表及配网改造项目当期交付确认 AMt 系统软件收入金额 1 ， 1 50.98 万元所致.
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5) 服务收入

报告期内，公司服务收入主~包指技术培训11、售后维护、立+，f等类~收入，

悄告金额占比较小， I饱客户实际1日求出现一定波动.

综七所谜，报告期待WJ，公司 ~riJi金额与当期收入机lPt.l~，在!t客户需求的形式

l'问，公司以智能计量表、乎?他ìl '1)t.&核心单元及智能计最.u组配件及配套终端的

形式向客户销售产品.本质均为向客户提供智能计量终端产品和1提供 AMJ 系统软

件及服务，公司各期新增ìf~金银以及各产品收入均呈现七涨趋势，瓦相匹配-

(2) 不同销售模式收入变动的情况及原因

报告朋内，公司销售模式以且{l.'j悦式为主，不同销售模式下~lt~流程无重大差

异。客户及公司出于交易悦和IWL 终端客户资源的维护、交易的伯J.IJ '保障等方而商

业萨|素考量，选择不同的悄仰悦耳飞进行交易，均系为促进交易地成之商业目的.因

此，公司直销、斗|二直销销何修izt仪根据下游客户采购公司产品用途准行划分，二者

在收九驱动因素上无明显比别，均受到对应产品销售单价没销售数蓝影响.

公司直销模式与非在销模式的具体情况如下:

直销模式:将来购公司产品用于~ (:1用、进一步加工后对外悄件或作为整体解

决方案的一部分对外提供的农户也义为直销客户，如电力1:届总承包商〈如

ALFANAR)、仪器仪表制iîl两(虫11 DUCATI) 等类型客户.

非直销模式: 将不属于J1悄模式的客户归类为非应销客户，其中以采购公司

产品后应接对外销售的客户为主， 1;.日开发香港、前景无忧等.非在销客户向公司

的采购一般对应有明确的终端客户向非直销客户的采购订~.

报告期内，公司各销售模式下实现收入具体情况如下:

单位:万元

项目 2024 年 1-6 月 2023年度 2022 年度 2021年皮

m肖 113,504.46 lH8,295 ,01 127,392.81 117,779.18 

11俏收入增长率 15.84% 47.81% 8.16% 

~F J:L俏 18,278.94 66,490.39 51 ,599.20 29,040.86 

4卡在销收入增t是要在 -42.62% 28.86% 77.68% 

注:土求中 2024 年 1-6 月 h曹长华为同比增长牟.
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。直销收入变动原因及合理性

2022年度， 公司应tl'jl仪入!t} ~己 8. 16%， 主要系R销收入中科能计量炭产品销售

数虽增加所致. I抱着公司业务开拓的不断进行，受益于下游客户币1求的增 K以及公

司市场份额的提升， 公司在 2022 倍!主I~~原有客户 的BELS.八、 ISRAEL ELECT阳C

CO阳)ORATION LTD.以及新增客户巴ONUK等销售智能计情农数L.l:!f(1速较快.

2023 年度，公司血销收入增怅 47.81%. 公司当Wl直俏投式 ~~1能计量表收

入增长幅度较大.公司智能计恰炭产品销售收入糟长主要源下公司快速的研发响

向及持续不断的销售拓展，进一步提升 f在中东、欧洲等地区 th场的渗透率，结

合英国、荷兰、中东等地区客户需求地加，扩大了销售规模，椎动了公司智能计

盘农收入的进一步增长。

2024 年 1-6 月，公司直销收入同比增长 15.84%，主要原因.f.~忠于公司对咙

内外市场的持续深耕， 公司进一步扩大了向国家电网 、 ISllAEL ELECTRlC 

CORPORATION LTD.等地区代表性电力公司销售规模， ~挥动了公司直销~务

收入的进一步h曹长 .

2) 非直销收入变动原因及合理性

2022 年度、 2023 年度，公司非且销收入增长主要原lß系公司向前到:无忧销

岱收入增长所致，公司向前朱元忧销售具体情况详见本国复;第 2 烟之第(3)问

之气二)重叠客户供应商的情况"之 "2、前景无忧涉及的111叠客户、供应商情

况"相关问题回复.

2024 年 1-6 月，公司非血销收入同比有所下降， 主要系公司主要非直销客

户开发香港、前景元忧对应终稍客户根据其自身项目部署.iIt&.安排 ， 对公司智

能计量终端产品需求量成少所致.

综上所述， 公司不同销售模式下收入变动受到对应销售模式 F客户需求变动

l灿|句 ， 公司主营业务收入在报告期内电现培~态势，主要系公司持续深耕境内外

智能计最终端市场，开拓客户效果良好，不断获取新增订单所致.

124 

8-2-124



3、结合可比公司同类产品销售情况及细分行业发展情况分析说明报告期内

挠内外收入变动的合理性

(1) 细分行业发展情况

从全球市场骆体来籽，在E企球~11力需求稳定增长的背放下，备向(J~源体系变革

)JI1快，全球智能配用电解决方浆和1产品采购母|施之显著增加，也jJ系统结构变化带

米的新特性以及充电桩等应用场景的扩展也进一步fif动了智能也网市场规模加速

扩大.作为其中数据收集、监测及交1正的基础设施，智能计筑市场也随之稳步增札

Markets and M缸kets 发布的 (Smart Meter Market Olobal Forecast) fJíi测全球智能计

id市场规模将从 2023 年的 23 1.71 亿芙元培至 2028 年的 363.87 亿美元.

2021.2028E仓球袍'他计盈市场规秘〈亿炎元〉

400 曲 363.87 

3需0.00

30000 

l~Oω 

100.∞ 

1<0回

100∞ 

~OOO 

O.ω 
1011 2011 101 j.E 101-tE l02~E 10JóE ~Olif !O!SE 

资料来源: ( Smart Metcr Market Olobal Forccast) , MarkeLS and Markcls (一家 2009 年成立
于央国的全球性市场研究与科询公 ，才， Jj;发布的市场数据己经多家拟上m就拟挂牌企业在掖
撼的 11]11:1.文件中引用〉
内巳:钊能计盘市场包含电、水、 It领j成的智能计最炭等硬件及ìt缉的 4U‘'tf础系统等软件.

具体到智能电表， Frosl & SuLlivan 发布的 (Olobal Smart Electricity Metering 

Growth Opportunities)预测全球智能电表市场规模将从 2022 年的 78.00 亿美元增

长至 2027 年的 107.00 亿美元.
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2020-2027E企球何能也若是市场规模〈亿尖元〉

110.0 
10UO 101.00 

100.0 

甜b

制J)

JO.o 

~O.O 

0.0 
10:0 ::021 lOllE lOlJE ~Ol.fE :Ol~E ::9261: !017E 

资料来源: (Global Smart Electricity Metcring Gro\'叫h Opportunities) • Frost & Sullivan (必
若斯特沙利文， 一家 1961 年成立于纽约的咨询公司，其发布的巾场数据已经多家拟上rlì!我
拟挂牌企业在披筋的申报文件中引用〉

注: 2021 年受外自11特定因素冲击，全球智能咆我市场规模衍所下洞， 2022 年已实现反州.

从地区及仰密地度来看，金f'，.j{钊 (j~ 1毡网建设可以分为三个典型建设阶段，

为美国、欧圳、巾网及部分发达同家或地区，智能也同投资处于领先阶段; 二为

东欧、亚洲及拉美部分国家，现处于智能电网改造和大规模投资建设期; 三为拉

美及非洲，现处于智能电网建设初期.

1) 欧洲市场

欧洲是企球智能计量技术的先驱以且全球智能电网发J诞般先进的地区之

智能电表用户基础较广，根据 Berg lnsight 发布的 (Smart Metering in Europe). 

得益于英肉等国的大规模推广，欧洲国家智能电表用户基数将于2028年达到2.48

亿户 ，渗透率达到 78% 。

2021-2028E~洲|喝凉智能也表mf'必放(百JJ户〉

.100.0 

!~O.O l.IH .NS.l 

E盹。

IlO.O 

\00.0 

何0.0

。.0

202. ::011 1011 !02.aE ~!‘r !O.!6E ~011E :01'E 

资料来源: (Smart Metering in Europe) , Be咆 Insight (一家 2∞4 年成立于精典、聚焦物联
网领域的咨询机构，其发布的市场数据已经多家拟上市或拟挂牌企业在1在霞的申报文件中 <$1
用〉
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用户基数不断扩大的问时，欧盟对于数据传输及时性、隐私去合性的要求愈

发严格，欧洲市场己率先进入新一代智能电表换代周则. .I!曾'1.1'用户规模及原有设

备的升级换代驱动欧洲智能计.ût di场规模持续增~.根据 Markcts and Markets 

:&.布的 (Smarl Meler Mark，巳t Global FOl'ecast>>. 2022 年欧洲和i' fì~ H-fú:市场规模为

38.71 亿美元 ， 占全球智能~1-1i!:市场的比例为 17.67%. 预~ 1-将于 2027 年达到 55.06

亿夫元.具体到智能电友，根据 Fl'ost & Sullivan 发布的 (Global Sma!'l Electricity 

Mctering Growth ûpporlunities) , 2022年欧洲智能也表市场规模的 18.22 亿美元，

同比士曹长 8.4%.

2010.2023E欧洲-\"1能电我市场规模 〈亿羡元〉

1‘。

~OA) 
19 .. 16 

IH.I 

10.0 

‘。

。。
~:O 且)!l !(Þ~.2E .!OlJE 

资't1f米源 : (Global Smart Elcctricily Metering GrolVth Opportunities) • Frost & Sullivan 

2) 亚洲市场

格体而言，亚洲人 1-1 基数较大，同时受智能电网建设稿求拉动，智能电表用

户基数增长明显，根据 Bcrg Insight 预测. 2021 年至 2027 年亚洲智能电袤的用

户基数将从约 7.6 亿户增妖到约 1 1.0 亿户 .

从地区分布上看，中国以外的亚洲市场中，东南亚的印尼、菲律宾、泰国和

马来西亚等国依据各国的新能源发电资源优势制定了具体的可再生能源系统发

展规划，智能计量市场潜力较大，根据 Markets and Markets 发布的 <Smart Meter 

Mal'kel Global Forecast)), 2022 年JK南亚主要国家智能计盟市场规模为 9.04 亿美

元 ， 1M计到 2027 年将达到 12.07 亿美元。中亚具有丰富的消泊能源和古髦，且地

区内能源系统整体发展水平较低以及各国资源禀赋差异校大，在国外投资以及全

球能源变革的推动下，哈萨克斯坦等中亚国家陆续推出可再生能源发展规划，作

为新型电力系统的重要基础设施，以智能计量终端为代表的智慧能源解决方案在

中~~具有较强的潜在市场.
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中东地1><. 111 才4地理位置和经济发展水平等阴素，人J句川也.ttt较高，对于1fh舟、

高效的智慧能源体系有极高街求， .:fF.沙特阿拉伯等问能源体系改革部署陆续fflij茸

的背景下，预计中东地区智慧能源解fk方案市场将进入快地发展期.恨据 Markcts

and Markets 发布的 (Smart Meter Markct Global F'orecast) , 2022 年中东主要闽东

智能计量市场规模为 5.34 亿美元，顶计到 2027 年将达到 7.36 亿美元.

3) 商樊洲及非洲

对南吏洲及 1非洲等地区的发展中国家市场来说，科能 ~1.~1t系统的优势主要体

现在提尚供电稳定性，满足社会用电甜求等方面.

南美洲}j丽，以巴西、哥伦比亚为代表的南美洲问家具备丰富的水能资源，

且南美洲区域内存在旺瘫的能源贸易和互济需求，因此1丰j炎洲的新型电力系统发

展方向主要~4J éE高效利用新能说jl发电资源方丽， I~随挂水电站础设推进以及巳~q

等南美洲网家电网路设时间表出台，颐~l'南美洲将会进入新型电力系统建设快地

发展期. 智能电司泛的渗透率及装机数债亦将在新型电力系统建设的带动下大幅稍

长， Berg Insight 数据显示，南美洲和l能也表现有渗透率较低12022 年仅为 6.2%，

未来存在较大的刊代市场空间.作出货E将从 2022 年的约 190 万台增长!1!2028

年的 6 1 0 多刀D.

非洲方面，与中国合作的加深以及世界银行的销助对非洲智慧能源体系的起

步发展起到了极大作用，推动了坎塞俄比亚、埃及、加纳等因加快智能电网相关

项目规划以及炼地.

(2) 可比公司同类产品销售情况

公司主要产品为智能计量表及智能计量表核心想元I 1司行业可比公司的主要

产品结构与发行人存在一定差异，因此施取各家可比公司主要产品中包含智能计

量袤的产品分类作为同类产品.因发展战略、企业规模、下游客户、产品结构存

在一定差异，可比公司同类产品业务收入各年变动存在一定放异，具体情况如下 :
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均\1牛:万JG

202 1 至
2024 年

企业名称 同类产品名称 2023年度 2022年度 202 1 年度 2023 年度
1-6 月

复合绵长率

海兴Et\力 智能用电产品及系统 来4庄.. 359,485.24 290.064.13 231 ,203.45 

林?非能也睡
电自E哀、系统类产品

114,964.36 227.360.76 223 ,3 18.39 200,907.79 
及配件

西力科枝 单拍电友、 二拍电发 12,450.70 36,218.97 33.047.58 26,415.32 

炬华科技 智慧ìl 1J勺采集系统 81,568.04 143.594.41 122,364.60 89,57 1.34 

平均值

发行人 | 智能晴终端 I 129,827.11 1 249，706.9IT176，J J4.59 114S~i59.61 

公司与海兴电)J、炬华科技同类产品销售同比州长率较为接近。

(3) 公司填内外收入变动情况

公司自成立，坦上要专f}:于境外市场的拓展，经过多年的市场拓展，公司出口

业务己油布全球多个国家和地区。报告JYJ内，公司司二背业务收入中外销收入占比

分别为 96.90%、 87.70%、 82.27%和 92. 1 5%，为公可主营业务收入的主要构成部

分。公司场外销。分布地区主要集中于欧洲、中东、中亚、东南亚等地饭，经过

多年深拼，公司与多个境外各地区主要的电力公司、电力t程总包商、制造商、

电信运营商等边也了|夭期稳定的合作关系.

报告期内，公司境内外上营业务收入情况如下:

单位:}Î元、%

2024 年 1 -6月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

24.69% 

6.38% 

17.10% 

26.6 1% 

18.70% 

3 1.11% 

地区
金领 比例 金额 比例 金额 比例 金额 比例

境内 10,350.26 7.85 45,17 1.2 1 17.73 22,014.62 12.30 4,558 .54 3. 10 

续外 ~2 1，433. J 4 92. 15 209,614.19 82.27 156,977.39 87.70 142,261.50 96.90 

合计 1131，783叩 100.00 254,785.40 100.00 l78,992.01 100.00 146,820.03 100.00 

报告期内，公司各销售区域收入增长率如下:

单位:万元

销售区域 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021年度

缆内 10,350.26 45. 17 1.2 1 22,014.62 4,558.54 

境内攸入地妖率 -45.20% 105.19% 382.93% 

境外 121,433.14 209,614.19 156,977.39 142,26 1.50 

填外收入11'l K率 9.45% 33.53% 10.34% . 
注:上表中 2024 年 1 -6 月精长华为同比增长华.
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1 ) 境内收入变动情况及合型性

2021 年肢，公司搅内销倍收入规模较小，主要原因系公司自成也起主渠专

注于境外 diJ劲，境内业务起步较i珑，利 | 比于其他己与罔家 I ß网、 T何厅也同合作多

年的国内同行业公司，公司存(.1: -定的后发劣势.报告期内，公司主妥境内客户

所对应销售产品终梢布同地|豆大部分亦J..;境外地|灭。

2022 年度及 2023 年度，公司璜内业务增长较快，主主墨原因系公司自 2022

年下半年起向境内容户 iìù景无忧销售金制增长饺快，公司向 l丽景无忧销售产品对

应终端使用~.所处地区仍为填外地区.

2023 年!茧，公司当期向国家电网销岱金额相较 2022 年度有较火幅度增跃，

为公司未*境内业务的增长奠定了良好的基础。 2023 年度，公司在国家电网咆

衷然采项目巾标金额j;b. 3.22 亿元.

2024 年 1-6 月 ， 公司境内收入同比有所下降，主要原因系公司原 2023 年第

一大境内容户前景元4比向公司采购金额下降幅度较大， 前景元'比与公司合作情况

详见本回复第 2 题之第 (3) 问之" (二)前景元'比销售收入快速增长且毛利较高的

原因及合理性"相关问题回复.

2) 境外收入变动情况及合混性

2022 年度，公司外销收入相较2021 年度培长 10.34%. 主要系当湖南美、中

东、英国等区域部分客户向公司采购汀单增加，推动公司收入增长.随着公司现

外业务开拓取得良好效果，受益于下游客户需求的增长以及公司市场份额的提升，

公司在 2022 年度向原有客户 [SI1EL S.A.、 ISRAEL ELECTRIC CORPORK rION 

LTD.以及新地客户 E.ONUK等销售收入有所增妖.

2023 年度，公司境外销售收入增长主要濒于公司快边的研发响应及将续不

断的销售拓展，进一步提升了在中东、欧洲等地区市场的渗透率，结合英国、荷

兰、中东等地区客户捕求增加.扩大了销售规模s 椎动了公司填夕|、销侨收入的进

一步增长.
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2024 年 1-6 月，公司境外销售收入增长主妥源于公司对槐外市场的待续深

粉，进一步扩大了向 JSRAE.L ELb:CTRIC CORPORA T ION .L TD. 、 KT

CORPORATION、 E.ON UK 等地区代农性电力公司销售规模，椎动了公司珑外

销售收入的进一步增长.

(的公司镜内外收入变动情况与细分行业发展状况、可比公司同类产品销

售情况匹配性

由子公司产品终端布阳地区大部分位于境外地区，故公司填内外收入变动:t

必与境外 I] j杨白:求相关，公司产品终咐布j司地区主~位F欧洲、 中尔、南美等城

外地区.因此，欧洲、中东、南美等境外地区对智能iit主终端的附求为造成公司

境内外收入变以J的主要困熬。

欧洲市场捕求方面，山于欧洲市场已率先进入新 ·代智能 I:B-U换代周期. j.t~ 

用户规模及振有设备的升级换代驱动欧洲智能计iJt市场规模待续僧长.中东市

场需求方阁，伍沙特阿拉伯等国能源体系改革部料陆续推进的背如 F. 预计中东

地区智慧能源解决方案市场将进入快速发展期。同时，南美市场需求方面. 8erg 

Lnsight 数据显示，南美洲智能电表现有渗透率较低， 2022 年仅为 6.2%. 未米在

:a:较大的替代市场空间.

公司产品终端布局地区刘于智能ìti量终端产品需求较为旺碰，为公司未来收

入增妖提供 r 良好的驱动力.

综上所述，公司境内外销售收入变动中要受到境外市场需求同素影响，与细

分行业发展状况、可比公司向类产品销售情况相E胆，具有合理性.

〈二〉结合市场、客户、具体销售型号的合同计价货币及人民币价格、 产

品结构等因素，说明主要产品价格变动的原因及合理性，各类产品销售与同期

市场价格差异情况

1、公司主要产品价格变动原因及合理性

公司主要产品为智能计i'l1:表及智能 ~I 噎表核心单元， 二者报告期各期收入合

~I .占主营业务收入比例均在 75%以上，上述产品类另IJ{E报告期内销售价恪及共变

动情况如下:
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产品类别 项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

苦￥能讨徽农
单价〈元J个〉 309.89 317.08 279.20 295.13 

治*~郭 7.21% 13.57% -5.40% 

智能il- lit表 单价(元/个〉 107.56 111 .34 95.62 96.09 

核心f(I )~ 增长率 0.70.;', 16.44% -0.48% . 
3主 : 上求中 2024年 1 -6 月精长年为同比增长..

报告肌肉，公司外销产品主要以欧元、美元及英镑ìl-价.报告那j备期人民币

平均汇率详见下表:

各币种汇率
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022年度 2021 年度

平均汇牟 变动卒 平均汇* 变动.. 平均汇率 变动率 平均汇率

USD/CNY 7.11 0.83% 7.05 4.77% 6.73 4.26% 6.45 

EURlCNY 7.7J 0.94呼也 7.64 8.07% 7.07 -7.30% 7.63 

GBP/CNY 9.03 2.6S'Y. S.79 5.97% 8 .30 -6.50% 8.88 

数据米源:巾国货币网

~IH每期内 ， 公司俏笛的智能计iïf农主要由单相也友及三柑电发构成， 一般情

况下，同一地区、同一标准下的三相也表单价整体高于单相电表单价.

由于不同罔家和地区终端市场的用也需求、技术帽标及通信方式都险|索存在

差异，公司研发并生产f多种型号的#可能计量终端产品，以满足不|创刊家或地区

客户的差异化需求. 不同产品型弓间研发投入、生产成本存在一定差异，导致不

同产品型号阅单价仔ff差异.此外，由子公司客户分布于多个国家和地区，公司

在相投标或商业谈州时酌情的市场需求情况及竞争情况在在较大差异，公司根据

客户所处罔家或地区的市场需求情况、竞争对手情况等对产品定价进行调整，导

敖公司同一类型的产品对不同客户的销售价格可能存在较为明显的差异.

综合上述因素考虑，公司与客户交易的合同计价货币汇率变动为影响公司智

能计扯表及智能计量表核心单元单价的普油性因索.同时，公司向不同罔家、地

区客户销售智能计量表及智能计量'表核心单元单价在缸'定差异，该部分差异会

随轩公司不同期间客户结构的变化以及客户需求的产品型号变化对1期公司产

品单价造成一定影响.
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(1) 智能计量表

报告J!fl内，公司智能 ~1"rt1表单价↑的况如下 :

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

粮价(元/个〉 309.89 317.08 279.20 295.13 

俐 L(:lf 7.2J 0;', 13.57% -5.40% 

i主: ..t....中 2024 年 1-6 月糟长牟为同比增长牟.

报告期内，公司智能ìf 1茸表按照不|司合同计价货币确认收入金额情况如下:

单位: 万兀

币种
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比

尖元 52,660.38 39.96% 37,839.72 28.12% 27,526. 16 35.95% 26,662.97 45 .4 1% 

欧元 40,335.58 30.61% 60,473 .57 44.95% 26,853.80 35朋% 26,454.73 45.05% 

英t骨 14,903.50 11.31% 19,573.95 14.55% 19,435.93 25.39% 5,452.51 9.29% 

共他
23,883.95 18.12% 16,659.35 12 .38% 2,741 .76 3.58% 147.57 0.25% 

货币

合计 131,783.40 100.00号也 134,546.60 100.00% 76,557.65 100.00% 58,717.77 100.00% 

2022 年度，公司智能ì~健表销1.'11在价仅相较 2021 年度下降 5.40%，主主甚原

1);1系: ①2022 年度 ， 公司和il能计景表主要合同计价货币欧元、英销汇率分别 F

降 7.30%、 6.50%; ②2022 年度，受益于英国地区智能计量终端市场需求的增长

以及公司在对应地区市场份额的提升，公司向英国地Ik客户 E.ON UK 等销售金

额较大， 由于英国地区客户白求智能汁fØ:表产品主要为单相电友，导致公司当朋

单相电表销售金额占智能计量表销售金额比例由 2021 年度的 40.73%上升至

57.07%，自1相电表销售单价相对较低，筋动公司智能计量表销售单价有所下降.

2023 年皮，公司智能ìl-量表销'件均1价上涨 1 3.57%，主要原因系当期人民币

贬值以及公司向部分原币价格较高的客户销售占比提升所致.

2024 年 1 -6 月，公司智能计量表销售单价同比小幅上什，主妥系向部分离

~币单价客户销售量增加以及人民币相对于欧元、羡元、美镜等国际主流结算

货币小幅贬值所致.
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(2) 智能计量表核心单元

报告WI内，公司智能计盘表核心J'(l Jé单价。情况~n t-": 

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2ω2年度 202 1 年度

很价(元f个) 107.56 11 1.34 95.62 96.09 1 

JtH二E但 0.70 0;', 16.44% -0.48% 

1主: 上表中 2ω4年 1-6 月增长牟为同比增*...

2022 年度，公司智能计量表核心单元产品原币单价较为稳定，价格变动主

要受剑汇率变动影响.

2023 年度，公司智能ìtß:农核心单元巾价上~~ 1 6.44%，主主主原因系公司向阳崇无

忧销售单价上涨2 1.48%以及公司向 DUCA'η销售对应合问货币欧元汇率上涨 8.07%.

2024 年 1-6 月，公司智能计量表核心单元销售单价同比无明显变化。

综上所述，报告期各则，公司主要产品智能计镜表及智能计fd:炭核心单元单

价变动的主妥原因为汇率变动、客户约构交动、产品结构变动， 具有合理性.

2、各类产品销售与同期市场价格差异情况

公司产品价格主要通过相投标、竞争性谈判等方式确定a 公司产品价格与市

场价格不存在Clli太差异.

由于公司生产的产品尚未有公开市场价格，且根据下游市场帘求智能计量表

种类、形式不闷，不同类别产品销售模式、产品型号、技术参数指标等方面均存

在一定差异，因此下面仅就公司的主要产品智能计ß:.:R、智能计盘友核心单元与

同行业可比公司同类产品的价格情况进行对比，具体如下:

单位:元/个

企业名称 同类产品名称
2倪4年 1-6

2023 年度 2022年度 2021 年度
月

;也t兴电力 智能用电产品及系统 永披露 228.32 217.64 214.43 

林桦能源
电(J~麦、系统类产品及配

术披露 293 .48 239.26 209.37 
例:

(flj力科技 1机~fll毡表、 =栩 tl!.~ 术被" 155.67 13 1.44 175.02 

地华科技 也工仪器仪表仔业产品 术披露 205.72 189.34 212.55 

发行人 4雪白8计量表 309.89 317.08 279.20 295.13 

发行人 智能ij-jE表核心单元 107.56 1 J 1.34 95.62 96.09 

注:可比公司永披露 2024 年牟年级分产品销量明饵，土*-ft据来源于可比公司定期报舍.
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公司智能计量表产品悦价高于同行业叮比公司同类产品， 主要原因系同行业

nJ比公司同类产品分类与公司存在一定茬异，同行业可比公司同类产品除精能ìl"

E农外，还将t?他计量我对应配套的何能用电终咐、和il能网关、用 I-I!信息来知终

编、低压智能断路器等产品纳入同 ·分类，而配套产品对于该类产，11，单价有所影

响.同时，基于境内同网等客户采购模式，同阿采购何能计量表*姿为基表，内

ft部分摸块为机独招标果购，而榄外客户采购智能ìl hl~安集成J立相对更高， I喝:1占

友外亦包含 f部分其他集成筷块，间此填外客户采购相能计量发单价相对更高.

对于公司j虫内中标窄llfit剖'缸表价梯，以 2023 伴同网第二次也能表招标(f:ti]网

2023 年第四 j比采购)为例，公司中标价格与同行业nT比公司中标价恪对比如~ "": 

单位2 元/台

企业名称 中标产品 中标均价〈含税〉

A 级单m智能也能表 206.29 
海兴也力

B 级三相智能电能表 486.51 

A 级1)1栩栩能咆能没 205.70 
林洋自包揽{

8 级三相年?能也能表 507.06 

A级q电报1幸?能也能表
汹力科技

B级三相毡'能也能表 506.03 

A 级单栩栩{店也能表 198.58 
饭华科技

8级三i臼密能电能表 505.18 

A 级单栩栩能电能没 199.35 
发行人

B 级二相乎乎能也能表 514.62 

注: 上述数据来源于1萄家电网电'f商务平台中标公告.叶'标均价为可明确区分分标编号·包

穹中对应 A 级啦相智能电能~、 8 级三相tI能电能表产品的均价.西力科技在该批采购中
存在 A 级单栩智能电能表中栋，但无法区分对应分包中 A 级单相智能电n~友及其他产品金
制.攸米列ìJ~Jtl在价。

由上表可见，对于公司和同行业可比公司同类别、同客户中标产品，公司中

标均价与同行业可比公司中标均价无明显差异.

公司智能计量表核心i单元产品单价低于同行业可比公司同类产品，主要原因

系智能计量表一般由 2-3 块智能计量表核心单元{ ep智能计量表用线路板〉构成，

且公司智能计ijI;表核心单元产品需要进一步加工、组装后才能成为终端使用者可

以自接使用的智能计量表，国此单价较低俗
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综上，报告肌肉公司斗士接产品智能il 盘表、1>\'自gil 量表核心很元的平均单价

受汇率变劫、客户结构变4J、产品结构变动等网素影响有所激动，但与同行业Tif

比公司同类f' ，'，，'，价格处于同一价值l泛i'FIJ 内，公司主要产品价格与同期市场价格不

布在重大差异.

(三〉 结合报告期各期主要客户类型、销售产品类型、数量、价格变动、

产品成本构成、汇率波动等因素说明收入、毛利率、净利润变动原因及合理性，

最近一期经营业绩大幅增长的原因及合理性，说明发行人业绩变动趋势与同行

业可比公司变动是否一致，相关变动情况是否符合下游行业发展趋势

1、公司收入、毛利率、净利润变动原因及合理性

公司自成{[.起主妥专注于境外市场的拓展，经过多年深饼，公司出口业务U

iI!J .(1í全球多个回家和地区.报告WJ各则， 公司主营业务收入rp外销收入占比分别

为 96.90%、 87.70%、 82.27%和 92.15% I 为公司主营业务收入的主爱构成部分.

公司外~rí收入主要计价合同货币为欧元、美元、英镑等主流网际结算货币.

出类货币的汇率变动刘公行j收入及毛利率影响整体为:当人民币相对于上述外币

升值.公司收入将下阵、毛利率下仰，巧入民币相对于 k述外币贬值，公司收入

将上升、毛利琅上升.

(1)收入变动原因及合理性

报告期各期，公司主要客户包指备同且各地区主要的电力公司、 总包商、仪

拇仪表制造商等，公司与主妥客户合作稳定，报告期内客户类型未发生明显变化.

报告期内，公司销售产品主要以智能计量终端为主，视客户#需求及合作形式

不同，形成了智能计量表、和/能计量表核心单元及智能计量表组配件及配套终端

等类型产品收入，同时，公司还提供 A如E 系统软件及相关服务.报告期内，公

司销售产品类型较为稳定，公司销售产品类型、数量、价格变动俯况，收入变411

原因及合理性具体分析详见本跑回复之第( I )闲之第①，@之"2、公司不同产品、

销售模式收入变动情况且原因"相关问题同复.
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(2) 毛利率变动原因及合理性

由于不同问家和地区终端市场的阳也需求、技术指标及通信方式等因素仔(t:

差异，公司研发并生产了多种型号的年1/能计量终封lt产品，以满足不同国家或地区

农户的差异化m求.不同产品型号归~ IíJf发投入、生产成本存.(f.-定差异，导致不

同产品型号问 6利率有任)~异.此外，山于公司客户分，(Iïr多个倒家和地区，公

司在招投标或商业谈判l时而临的市场;后求情况且竞争情况存在收火差异，公司拟

据客户所处凶家或地区的市场需求恬况、竞争对"Ptm兄等对产品定价进行调憨，

~J敛公司同一炎型的产品对不同客户的销售毛利率可能存在校沟明技的差异.

综合上述例素考虑，公司与客户交易的合同计价货币汇率变动、国际运费的

变动为影响公司综合毛利率的普遍性阴东.同时，公司向不同网家、地区客户销

仿的不同型号的智能计11终咐产品毛利取在在一定茸异，该刊1分:&异会|随着公司

不同期间客户结构的变化以及客户需求的产品型号变化对当湖公叶产品毛利率

iZ:成一定影响。

公司毛利率变动原因JJ.合理性具体分析详见本~@复之第 (2) 问之气 - )

说明各类产品在不同销售模式下销售J'(t价、单位成本及其构成在报告期内变动的

舍理性，虽化分忻上述险|索的变动对细分产品毛利习'f.Jf<综合毛利恕的影响，进

步说明境内外销售毛利取变化的原因必合理性"相关问题回复.

(3) 净利润变动原因及合理性

报告别各JUJ ，公司净利润变动情况如 1飞

单位2 万兀

项目 2024 年 1 -6 月 2023 年度 2022 年度 202 1 年度

J争利ìf1l 29,856.98 48,767. 12 18,336.75 20,776.28 

变动比例 22.66% 165.95% -11.74% . 
i主:土求中 2024年 1-6 月糟长牟为同比虫'长牟.

2022 年度，公司收入、毛利均同比上升，但净利润相较 202 1 年度下降 1 1.74%.

主要原因系费用变动、信用减值损失变动所致.

2023 年度，公司净利润同比增长较快，主要原因系随苟公司客户拓展成果

转化及境外市场需求增长，公司收入、毛利率提升所致.公司吗期收入增民主~

濒于公司快速的研发响应及持续不断的销售拓展，逃 -步提升了伍中东、欧洲等
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地区市场的渗透率，结合头l司、荷兰、 qJ*等地区客户需求增加，扩大了销笛规

模，推动 f公司收入的地跃. 2023 年度，公司主坚合同计价货币欧元、美元、

柴销等均相对于人民币有所升值，同时，在外部特定因ff.消除后，国际运货大嗣

同炼，以及公司扩大了向欧洲地区部分毛利率较高的客户销传金额，箭动了公司

~期毛利率上涨。

2024 年 1 -6 月，得益于公司收入、毛和l牟的提升，公司净利润同比稳步增

长.

2、公司最近一期经营业绩大幅增长的原因及合理性， 说明发行人业绩变动

趋势与同行业可比公司变动是否一致，相关变动情况是否符合下游行业发展趋

势

( 1 ) 公司最近一期经营业绩大幅增长原因及合理性

2024 年 1-6 月，公司净利润同比增长 22.66%，公司和'lìJÏl增长主妥源于警总

收入及毛利牟的提升，基于公司对珑内外市场的持续深耕，公司进一步扩大了

向国家电网、 ISRAEL ELECTRIC CORPORA TION L TD.等地区代表性电力公

司的销售规模，同时部分毛利率较高的客户的销售占比提升，带动了公司净利

润的上涨.

(苟同行业可比公司业绩变动趋势

2024 年 1-6 月 ，同行业可比公司营业收入、 7予利润变动I青况且o下:

可比公司 营业收入 净利润

海兴II!力 20.例% 22.04% 

林洋ng源 7.86% 0.10':1. 

~~华科技 18.78':10 10.00% 

西力革4级 39.58% 64.40% 

平均增长率 21.56% 24.14% 

发行人 1.48% 22.66% 

2024 年 1-6 月，公司净利润增长华与同行业可比公司净利润精长率乎均值

基本一致， 公司营业收入增长率低于同行业可比公司营业收入增长牟.
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2024 年 1-6 月 ，公司营业收入增长牟低于可比公司营业收入精长牟，主要

原、因系受到下游客户自身垂f:l-造反安排影响，公司主妥客户。UCATI、开发香

港向公司采购金额有所下降，为公司业务拓展阶段的正常滚动，随着公司深耕

市场伪不断狼边，扩大原有:t.户销售规模及进一步开拓新客户需求，公司营业

收入将保持稳健精长.

2024 年 l-6 月，得益予公司高毛和l牟客户销售占比的进一步提升，公司整

体销售毛和j丰有所上涨，带动净利润同比上涨，公司净利润增长年与可比公司

乎均水乎基本一致.

(3) 相关变动情况是否符合下游仔业发展趋势

目前全辈革智能计量行业需求旺盛，欧洲等主要市场需求仍稳步增长.

从全球市场'在体来看，在全然电力需求稳定增长的背景下，各国他源体系

变革加快，全冻智能配用电解决方案和产品采购量随之显著精加，电力系统结

构变化带来的新特性以及充电栋等应用场景的扩展也进一步带动了智能电网市

场规模加速扩大.作沟其中数据收集、监测及交互的基础设施，智能计量市场

也随之稳步增长， Markets aod Marll(~ts 发布的 (8ma!"t Mctcr Markct Global 

Forecast)预测全球智能计量市场规模将从2023 年的 231.71 亿关元，增至 2028 年

的 363.117 亿美元"具体到智能电哀， Fro坦 t & Sullivan 发布的 (Global Smart 

Eleclr icity Metering Growth Opporlunitics) 预测全球智能电求市场规模将从

2022 年的 78.011 亿美元，增长至 2027 年的 107.00 亿*:元.

报告期内，欧洲市场为公司的主要终竭销售市场.欧洲市场是全球智能计

量技术的允驱以及全球智能电网发展最先进的地区之一，智能电采用户基础较

广，根据 ßcrg 1 nsight 数据，得虱子美国等国的大规模椎广，欧洲国家智能电表

用户*-将于 2027 年达到 2.37 亿户，渗透S萨达到 74%. 用户~数不断扩大的同

时，欧且对于数据传输及时性、隐私安全性的要求愈发严格，欧洲市场已率先

进入新一代智能电农换代周期，增量用户规模及原有设备的升级换代驱动欧洲

智能计量市场规模持续增长.根据 Markets and Markets 发布的 (Smart Mctcr 

Markct GlobaJ Forccast>>, 2022 年欧洲智能计量市场规模为 38.71 亿美元，预计

将于 2027 年达到 55.06 亿美元.
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国际能源暴(IEA) 在~最新发布的 (2024 年. .Jf中电力报告》中指出，全

然电力需求正以近年来最快的速度糟长，这一趋势主要得益于经济地长、高温

天气以及电动汽车和热泵等电力驱动技术的普及.根据报舍预测，在 2024 年至

2025 年期间，全球电力消费量将实现 40;'，的精长.

综J:.A斤述，公司产品销售的主要市场下游呈现持镇增长趋势，与公司业绩

变动趋势相符.

二、 各类产品毛利率变动的原因及合理性

(一〉说明各类产品在不同销售模式下销售单价、单位成本及其构成在报

告期内变动的合理性，量化分析上述因素的变动对细分产品毛利率及综合毛利

率的影响，进一步说明镜内外销售毛利率变化的原因及合理性

1、说明各类产品在不同销售模式下销售单价、 单位成本及其构成在报告期

内变动的合理性，量化分析上述因素的变动对细分产品毛利率及综合毛利率的

影响

报告JtfJ内，公司产品包括智能计量表、智能H量表核心t澳元、智能讨拉表组

配件及配套终端等，将产品收入，与比及毛利率俯况如下:

Z但4 年 1 -6 月 2但3年度 2022年度 2021 年度
项目 销售

毛利 ... 
销售

毛利率
销售

毛利率i
销售

毛利率
占比 占比 占比 占比

智能计量终端 98.52叨， 37.35% 98.0 1% 33.200;., 98.50% 19.89% 98.9-t% 21.06% 

其中:曹能计篮袤 6-'.56% 41.700/. 52.81% J6.7()% 42.77% 21.78% 39.99% 23.83% 

其中 1望能i十fi表
16.00% 3 1.27号也 28.88% 32.17% 36.62% 18.88% 36. 14% 18.57% 

核心JY!.元

只rp: 智能ìl1量表
17.96% 27."14% 16.3 1% 23.71% 19.11% 17.59% 22.80% 20.16% 

组配件.&l!k!1l终端

AMl系统软件 0.70% 75.30% 。.72号也 44.14% 0.27% 63.67% 0.28.10 46.31 '!I. 

服务收入 0.78% 89.40% 1.27% 61.04% 1.2.3% 81.51% 0.79% 69.940/', 

合计 100.00':-'0 38.03% 1 00.00吃也 33.63% 100.00% 20.76% 100.00% 21.52% 

报告期各期，公司主营业务综合毛利率分别为 21.52%、 20.76%、 33.63%和

38.03%，综合毛利率征 2022 年度保持平稳1 2023 年度及 2024年 1 -6 月 有所上

升.公司主蓄业务综合毛%1J主要来源于智能计母表和|智能ì~1量表核心单元产品，

二者合计收入报告期各朋凸比均超过 75%，为导致公司毛利率变动的主要产品.

nu l 4 1 

8-2-140



公司主~相关产品的销仿毛利率J]l_'Jè.动Jhi!λi分析如下:

J民告知l lÁJ ，公司俏。的科能计旺;夜主些由 iy!棉叫:!.司是且三相也农构成，一般恬

况下，同一地区、同一标准 F的三相电表单价公单位成本均整休两干很相电次单

价及单位成本。

rh 于不同国家和地区终端市场的用也需求、技术指标且通信h-式等I~素存(:E

茬异，公司研发~f生产了多利1型号的智能~1-量终端产品， 以满足不同回家或地区

农户的差外化需求。不同产 i\;li1~号问研发投入、生产成本存在一定差片，导政不

同产品地廿问毛利率存 (E差异. 此外，由于公剖客户分布于多个网家和地区，公

司在4{t投标或商业谈判If.t而11俗的市场需求情况及竞争情况仔在校大差异，公司根

据客户所处|碍家旦旦地仄的市场需求M况、党争对手悄况等别产品定价ill行浏览，

导致公司同}类l目的产AJl对不|司客户的销ß毛利率可能存布较为明显的差异.

综合上述因京考虑，公司与客户交易的合同计价货币汇率变动、问|乐运费的

变动为影响公司综合毛利率的普遍性因素.同时，公司向不同国家、地区客户销

售的不同型号的智能计量终端产品单价、单位成本、忌利率存在 -定差异，该部

分差异会随挂公司不同期间客户结构的变化以及客户需求的产品型号变化对当

期公司产品 1在价、单位成本、毛利率造成←足膨响.

( 1) 智能计量表

报告期备期，公司智能计量表销售悄m.~u下:

')i位:元/个

2024 年 1-6 月 2023年度 2022年度
2021 
年度

项目
金额I 金额/ 金额/ 金额/
比例

变动
比例

变动
比例

变动
比例

销售收入占均期主
64_56% 11.75% 52.81% 10.04% 42.77% 2.78% 39.99% 

背业务收入比例
对主背业务毛利的

70.80% 1 3. 1 8号也 57.62% 12.74% 44.87% 0.58% 44.29% 
贡献率

毛利率 41.70% 5.0J 非也 36.70% 14.9 1% 2 1.78% -2.05% 23.83% 

t在价 309.89 -2.27% J 17.08 13.57% 279.20 -5.40% 295.13 

'lI.{业成木 180.66 -10.00% 200.73 -8.09% 218.39 -2.85% 224.80 

共中:丘接材料占比 8 1.64% -2.98，}也 84.62% 0.32% 84.31% 4.50% 79.80% 

J工按人工占比 4.75% 0.02% 4.73% 0.71% 4.03% -0.38% 4.41% 
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2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度
1.021 
年度

项目
会领/ 金额/ 金额/ 金额f
比例

变动
比例

变动
比例

变动
比例

制造费用，可比 8.64% 0.24% 8.40010 1.33% 7.07% -4.03% 11.10% 

)m工成本内比 2.85% 1.22% 1.63% -0. 11% 1.74% 。79% 0.95% 

运输费用占比 1.. 12"1也 1.50% 0.62% -2.24% 2.85% 。.88% 3.74% 

注 1 :平均 1在价、平均成本的变动计~1公式: 变动=(斗、:J阴金额，上j例金额 ) I 七期余额，其他
项日变动c ~卒k具期n比例

注 2乙: 毛利贡献司率R 该樊别产'吊品日目'毛丰利'11二':È营业务毛利. FI.;). 

报告蚓]各j钢.公司钊能计量~产品销售j收入占当期主营业务收入的比例分别

为39.99%、42.77%、 52.8悦和 64.56% ， 对上营业务毛利的贡献率分别为 44.29%、

44.87%、 57.62%和 70.80%，销也占比利对主营收务毛手IJ的贡献职持续提什.

报何J钢内，公司智能计量表产品分且销模式和非直销悦式相关情况分忻如下:

1) 草销模式

单位:元/个

2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度
2021年
度

项目
金额/ 金额/ 金额/ 金额/
比例

变动
比例

变动
比例

变动
比例

销售收入占当期主
56.75% 16.15% 40.59% 16.67% 23.93% 3.46% 20.47% 

背业务收入比例
对主营业务毛利的

62.89'V. 17.41 % 45川% 18.31% 27. 16% 4.89% 22.27% 
贡献$

毛利率 42. H "I. 4.46% 37.68% 14.11% 23.57% 0.15% 23 .420/. 

ty! 价 307.25 1.99% 30 1.25 23.7 1% 243.50 0.37% 242.60 

单位成本 177.77 -5.32% 187.75 0.88% 186. 11 。17% 185.80 

)Ç咛': 11l盎材科占比 81.归% -2.63% &3.65% 0.86% 82.79% 4.01% 78.78% 

n接人工占比 4.88"1. -0.07% 4.96% 0.32% 4.63% -0.12% 4.76% 

~IUj在费用" i比 8.79% 0.06% 8.73% 2. 10% 6.63% -4 .04% 10.67% 

bn工成本占比 3.14% J . I O非也 2.03% 斗 .11% 3. 14% 1.29% 1.85% 

运输费用占比 2.1 7% 1.54% 0.63% -2.18% 2.8 1% -1 白 14% 3.95% 
J_ 

报告期各期，公司直销模式 F智能计量表平均单价分别为 242.60 元/个 、 243.50

元/个、 30 1.25 元/个和 307.25 元d个，单位成本分别为 1 85.80 元/个、 186. 1 1 元/个、

l87.75 元川和 1 77.77 元J个.

142 

8-2-142



2022 年度，公司 rr.销模式 F智能计划表销售收i介I曹氏 0.37%，申。位成本|二51-

0.17%，毛利3很附加 0.15 个百分点，当剿I'(!.价、单位成本及毛利率变动较为稳定.

2023 年眩，公司山销棋·式下智能t|vRt表销1'f t(!.价增长 23.7l%，单位成本卡

升 088%，当J(月毛利率增加 14.11 个百分点。当WJ公司在俏悦式下智能ìl量表毛

利率七涨主要原因系YI ~收变动、 j车输费用 F降以及部分毛和!凉较高客户销售金制

徒刑飞①2023 年度，公司智能计量表主要合同计价货币羔元、欧元汇率分别上

涨 4.77%、 8.07%，汇准变动导虫草公司 }'1销模式下衍能ìtf'it.&本币销倍单价格体

u来，选而带动毛利率提升. @tf外部特定因素解除后，罔际运费大帧回落，公

司单位运费 ， '7 比下降 2.18%，导织公司J]销模式下和il 自Eìt'悦农单位成本整体 F降，

进而I带动毛;fIJl!但提11-.@如除士述汇率变动、运货变动因术后，公司在销模式下

智能计量表Â"币销售单价仍行所J二涨 ， 主!区原因系公司向t'Jí价、毛利率较高的欧

洲地区部分客户销傻金额同比上涨所致，该部分客户主要位于荷兰，当地经济发

展水平高、来购的产品更先进、智能，公司报价、中标价格都相对较高。 2023

年皮，公司li销模式下智能讨'如表对应终端布局地区为荷兰的销售J~价和毛利率

显3月高于当}拥在销模式下智能t-I量表平均单价及毛利率。 2023 年度，公司把握

客户需求增长的机遇，扩大了向该部分客户的销1fJ金额，公司直销模式下智能 ~I

量求对应终!JiiJ布同地 |豆为荷兰的销ff金额占比 1 11 2022 年度的 4.76%提月.~

18.19%，导放公司直销模式下智能计量表本币销i:!fq主价、毛利率整体上涨.

2024 年 1 -6 月，公司直销模式下智能计量表销售单价增长 1.99%，单位成

本下降 5.32%，当期毛利率增加 4.46 个百分点. 当湖公司直销模式下智能计量

表毛利率上涨主要原因系当湖公司采购主妥房、材料价格受市场波动有所下降，

同时， 2024 年 1-6 月人民币相对欧元、 关元，等外币小怕贬值，带动公司产品单

价小幅上涨.

2) 非直销模式

单位:元/个

2024年 J-6 月 2023年度 2022年度 削年 |
度

项目
金额/ 金额/

变动
金额/

变动
金额/

比例
变动

比例 比例 比例

俏t草收入占当期主 7.8l% -01.41 ~也 12.21% -6.63% 18.84% -0.68% 
营业务收入比例
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2024 年 1-6月 2023年度 2022年度
202 1 年
度

项目
金额/ 金额M 金额/ 金额/
比例

变动
比例

变动
比例

变动
比例

对主营业务毛利的
7.91% -4.23% 12. 14% -5.57% 17.71% -4 .3 1% 22.02% 

资a试率

毛利率 38.50"1. 5.07% 33.43% 13.92% 19.51% -4.75% 24.26% 

l)i价 330.57 - 13.960;'. 384. 19 11.99% 343.06 -10.14% 38 1.77 

单位成本 203.28 -20.5J 号也 255.75 -7.38% 276.14 -4.50% 289.14 

兴中: 1主楼材件~i比 85.88% -1.76% 87.64% 1.51% 86.13% 5.24% 80.89% 

11接入工占比 3.82'Y" .0.22% 4.04% 0.75% 3.29% .0.75% 4.04% 

制造费用占比 7.63% 0.26% 7.38% .0.24% 7.61% -3.95% 11 .57% 

加工成本，可比 0.90% 0.51% 0.38% 0.33% 0.06% 0.06% 0.00% 

运输费用占比 1.77% 1.20% 0.56% -2.35% 2.91% -0.60% 3.5 1% 
L一

报i斗期将JU1.公司'11:'1'[阳县式下智能t |fE表平均怡价分别为 38 1.77 元/个、 343.06

jf:J个、384.19 jfj个和 330.57元忡，单位成本分别为 289.14 jfj个、276.14 市个、255.75

jf:J个和 203.28 元J个.

2022 年度，公司~I'n销模式下智能计量表销售恨价下降 10.14%，单位hx，水

下降 4.50%. 毛利率减少 4.75 个百分点.当期公司毛利率下降主~由汇率变动因

求导致: 2022 年度公司非自销模式下钉i您的智能~ 1 仕农收入以欧元、英镑作为

合同货币的收入金额占比为 85.52%. 主期欧元及英镑汇率分别 F降 7.30%及

6.50%. 导致公司本币单价 F降幅度超过单位成本 F阵幅度，进而导致公司毛利

然下降。除汇率变动因隶外，公司单价」业单位成本下降11幅度较为|且自己，下降主要

原因系2022年度公司非直销模式下智能计量表销筒中(1相电表占比自 2021 年度

的24.28%提升至47.47%，而三相电发占比自 2021 年度的 66.71%"f降至46.3 1 %.

附于单相也表整体单价及单位成本相.5l.j'较低，导致公司 2022 尔度非直销模式下

智能计量表单价及单位戚本相应下降.

2023 年庭，公司非因销模式下智能计量表销售单价上涨 11 .99%，单位成本

下降 7.38%. 毛利率地加 13.92 个百分点.公司毛利凉上涨主盟囱客户产品需求

结构变化、a_率变动及运输费用下降原因导致: ①2023 年度公司非直销模式下

智能计量农1)'l.忱成本下降主要系公司向 METER FIT 20 LIM1TEO 销售产品成客

户需求进行改版以及公司向其销售智能计量表中的单价、单位成本较高但毛利冻
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较低的智能气友金额大幅 F降所致，有~J除该客户影响，公司当JUH~直销模式 F

罪?能计量农销售单位成水下降幅度较小.@公司当期销售合同计价货币主要系欧

元、头'镑，对j也汇率当Jt)J分别上涨 8.07%、 5.97%. 此外，部分'必户服币单价小

帕上涨， :ill: r附带动毛利率键丹.@在外部特定因素解除后，同际~货大幅回洛，

公司单fl'L运2日 占比下降 2.35%，导敛公司非直销模式下智能计是丧单位成本整体

下降， 进而仰4J毛利率饥:J1'o

2024 年 1-6 月，公司非直销模式下智能计量表销售单价下降 13.96% ， 单位

成本下降 20.5 1%，毛利牟增加 5.07 个百分点.当期非主销模式下智能计量表毛

利牟变动主妥由客户结构变动引起， 2024 年 1 -6 月，公司主要智能计量表非.t.

销客户开发香港对应终硝客户根据其自身项目部署造反安排，对公司智能计量

农产品采购量明显减少，该客户为公司长期合作客户，毛利率相对其他非革销

模式下智能计量表客户较低，导致公司非直销模式下智能计量表毛利率小幡土

涨.

(2) 智能计量表核心单元

报告期备期，公司智能计量表核心机元销售情况如下:

单位· 元/个

2024年 1-6 月 2023 年度 2022年度 202 1 年度
项目 金额/ 金额/

变动
金额/

变动
金额/

比例
变动

比例 比例 比例

俏售收入占当jVJ -tiJ
J 6.00% -12.89% 28.88% -7.73% 36.62% 0.48% 36.14% 

业务收入比例

对在营业务毛利的贡
13.160/0 -14.47% 27.63% -5.67% 33.29% 2.11% 3 1.1 9% 

献事

E利率 31.27"1., -0.90% 32. 17% 13.29% 18.88% O.3 l% 18.57% 

ly!价 107.56 -3.40'Y. 11 l.34 16 .44% 95.62 惆0.48% 96.09 

I'p{;组成本 73.92 -2.13% 75.53 -2.63% 77.57 -{).86% 78.24 

J~中:直接材料占比 88.56% -0.39% 88.95% 1.96% 86.99% 1.26% 85.74% 

TlI主人工占比 2.36% 0. 16% 2. 19% -0.58% 2.77% 0 .'14% 2.33% 

制造费用占比 6.39% 0.31% 6.08% -{).54% 6.62% .0.59% 7.21% 

力nI~本占比 0.20 '!.也 -1.33% 1.53% 0.97% 0.56% 0.09% 0.46% 

运输货用占比 2.49% L24% 1.25% -1.81 % 3.06% -1.20% 4.26% 
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报告WI铃剔，公司智能讨景表核心单元产品销f~收入占当期:f.白业务收入的

比例分别为 36.14%、 36.62%、 28.88%和 1 6.00%，对』二营业务毛利的贡献卒，分别

为 3 1.1 9%、 33 .29%、 27.63%和 13.1 601.，，销售占 ~~;J\I I刘主营业务毛利的贡献率在

报告期内有所滋动，主要系智能计句i表核心单元主要客户 DUCATI、前景无忧:&.

SAUDl METERS COMPANY、 香港怀鸿相应产1日， trli导向比和对斗:营业务毛利的

必献率变动所蚁。

报告JlJJ内，公司销科智能计量表核心单元客户集中度校高，公司销售智能ìf

fi'(农核心单元主要客户如下:

单位: 7ïJI:. 

客户名称 2024 年 1 -6 月 2023 年度 2022年度 2ω1年度

DUCATI 12,402.44 41,842.55 49,172.18 48,243.83 

， i"ij先i无忧 25,06&.05 12,965.98 

SAUDI METERS 
3,179.98 3,882.64 2,503.84 3,389.51 COMPANY 

香港怀鸿 5,492.28 346.69 . 
智能ìf 』量表核心单元前四

21,074.70 71,139.94 64,642.00 51,633.34 
大客户销售金额合计
前四大客户收入占智能计

99.96号♀ 96.66% 98.62% 97.31% 
量表核心单元销售比例

报告期内，公司智能计fil'.&核心单元产品通过]主制锁式销售对象主要为DUCATl

及 SAUDI METERS COMPANY，通过非且销模式销售对象主要为前景无忧及香港怀

鸿.

报告期内，公司智能计盘发核心单元产品分直销悚式和非宦梢模式相关m况

分析如下:

1 ) 直销模式

单位:元f个

2024 年 1-6 月 2023 年度 2022年度 2但 1 年度

项目 金额/
变动

金额/
变动

金额/
变动

金额/
比例 比例 比例 比例

付'11与收入占当1钢
1::营业务收入比 11.83% -7.08010 18.91% -10.46% 29.31% -6.76% 36.14% 
例

别飞行业务毛利
8.16% -5.81% 13.97% -6.3 1% 20.28% - 10.9 1% 3 1. 19% 

的TJr献率

毛利率 26.23% 1.39号♀ 24.84% 10.51% 14.33% -4.23% 18.57% 
L一
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2024 年 1 -6 月 2023 年度 2022 年度 202 1 年度
项目 金额/ 金额1

变动
金额/

变动
金额/

比例
变动

比例 比例 比例

'币价 96.92 -4.17% 10 1. 14 10. 15% 91.82 -4 .44% 96.09 

单位成本 71.50 -5.95% 76.02 -3.36% 78.66 0.53% 78.24 

3毛巾:直接材料
89.97% -0.36% 90.34% 2.14% 88.20% 2.46% 85.74% 

占 ~t

11楼入正占比 1.59'比 -0.50% 2.08% -0.1 5% 2.24% -0.10% 2.33% 

制造费用占比 5.16号♀ -0.56"1. 5.72% -0.08% 5.80% -1.4~也 7.21% 

加工成本占比 0.20% -0.04% 0.23% 0.08% 0.16% -0.J 1% 0.46% 

运输费用占比 3.09吃也 1.46% 1.62% -1.98% 3.60% -0.66% 4.26% 

报告期各则，公司商irl模式下智能计量表核心I'(t元平均单价分别为 96.09 元

/个、 91.82 元/个、 101.1 4 元/个和 96_92 元./个， 单位成水分别为 78.24 元/个、 78.66

元J个、 76.02 元/个和 71.5() 元/个.

2022 年度，公司直付i模式 F智能讨量表核心单元销售单价 F降 4.44%，单位

成本上升 0.53%，毛利率减少 4.23 个汗分点。公司当朋 1制主成本破为稳定，当JVJ

销售单价、毛利率变动主~原因为公司均期斗三要合同计价货币陈元汇率下降导纵.

2023 年JJ(，公司宦销模式下智能~tfð:表核心单元销售单价忙涨 10. 1 5% ， ~. 

{守成本下 |饰 3.36%，毛利郁地JJU 10.5 1 个百分点。公司当WJ ~.俏锁式下销售的斜

能计量表核心单元毛利率上升主要由汇率变动、运输费用下降原因导致: ①公司

当期主要合同计价货币欧元汇率上涨 &.07%，导致且销模式下智能计量表核心很

兀单价上涨.②在外部特定因素解除后，同际运货大!幅回落 ， 公司惟位运费占比

F降1.98%，导款公司非 bi销模式下智能ìt-量表单位成本整体下降，进而带动毛

利率提升.

2024 年 M 月，公司立销模式下智能计量表核心单元销售单价下降 4.17%，

单位成本下降 5.95% ， 毛利牟增加 1.39 个百分点. 公司当期直销模式下销售的

智能计量表核心单元毛利...土升主妥由客户结构变化导致，当湖公司该产品主妥

客户 。UCATI 根据其下游客户部署安排向公司采购产品数量减少， 该$户为公司

长期合作客户，毛利率相对较低，导敛公司直销模式下销售的智能计量表核心单

元收入占比下降以及毛利年小幅上升.
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2) 非直销模式

单位: 尽/个

2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度

项目 会领/比
变动 金额/比例 变动 金额/比例

例

销售收入占:tí蜘1:1:营业务收入比例 4.17% -5.81% 9.97% 2.73% 7.24% 

对主'Ê!业务巳利的贡献率 . . 
毛利率 - . 
单价 . . 

单位成本 85.03 14.48% 74.27 3.08% 72.05 

其中:直接材料占比 83. 14"1也 -2.15% 85.29% 4.98% 80.31% 

直接人工占比 5.31号也 2.83% 2.48% -3.25% 5.73010 

制造费用8比 11.15% 4.JJ % 7.04% -4.11 % 11.15% 

1m工成本占比 0.21非也 -4.73斗也 4.9~% 2. 18% 2.76% 

运输费用占lt 0.20% -0.06吃也 0.25% 0.20% 0.05% 

2023 年度，公司非直销模式下精能i.l-量表核心单元产品惨价上涨 19.81%，

单位成本七71 3.08%，毛利率附加 8.76 个百分点， 主要原肉系公司向前景无忧销

售毛利艰上升所蚁，公司向前最无忧销i1J毛利率上涨bii队| 详见本回复第 2 腿之剑'

(3)闲之;在③础之飞、公司向前放无忧销售毛利率较而的原因及合理性"相关

问题回复.

2024 年 J-6 月，公司非立销模式下智能计量表核心单元产品单价上涨

1 3.47%，单位成本丰升 14.48% ， 毛和i华减少 0.48 个百分点，主要原因系终端客

户所需求的产品型号变化导致单价、单位成本同步土升，毛和，).元明显变动.

2、进一步说明携内外销售毛利率变化的原因及合理性

报告则各期， 公司填内外主营业务收入及毛利率情况如下 :

单位 : 万元

销售 2024 年 1-6 月 2023 华度 2022 年度 202 1 年度

区域 收入 毛和l牟 收入 毛利率 收入 毛利率 收入 毛利率

填内 10,350.26 32.26号♀ 45,17 1.21 38.23% 22,0 14.62 34.51% 4,558.54 20.02% 

填外 121,433.14 38.S2~也 209,614.19 32.64% 1 56,9n.39 18.83% 142,261.50 2 1.56% 

合计 131,783.40 38.03电也 254,785.40 33.63% 178,992.01 20.76% 146,820.03 21且%
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公司自成立起主要专注于境外市场的拓展，经过多年保耕，公，îJ出口业务己

地布全球多个问家和地区.报告NJ各剿，公叫外销收入占主白:业务收入比例均扭

过 80%. 为公司主营业务收入的主要构成部分。

(1) 槐外销售毛利率变动原因及合理性

娘告}UJ各j例，公司境外销售毛利*变动情况如下:

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022年度 2021 年度

填外销售毛利率 38.52吃也 32.64% 18.83% 21.56% 

变动宵分点 5.87 13.8 1 -2.73 

报告期内，公司外销产M.主要以欧元、美元>>'1Ji镑计价，报告JUJ各期人民币

平均汇率如 F :

各币种汇率
2024 年 1-6月 2023 年度 2ω2年度 202 1 年度

平均汇率 变动牟 平均汇率 变动* 平均汇率 变动率 平均汇率

USD/CNY 7. 11 0.83':10 7.05 4.77% 6.73 4.26% 6.45 

Eur飞ICNY 7.71 0.94% 7.64 8.07% 7.07 -7.30% 7.63 

GBP/CNY 9.03 2.65% 8.79 5.97% 8.30 -6.50% 8.88 

数据来源: 中间货币网

2022 年l岖，公司境外~rI1~毛利率诫少 2.73 个百分点， 主要系公司 向 DUCATI

销售的智能计资衰核心单元合同计价货币欧元汇率下降 7.30%所致.

2023 年度，公司榄外俏售毛利~附加 13.81 个问分点， 主要原因系公司当朋

境外销售主坚合同计价货币2庭元、欧元、英纺汇率分别 k升 4.77%、 8.07%及 5.97%.

以及当期公司向毛利率较高的欧洲地区部分客户销售金额同比上涨所致.此外，

在外部特定因紫解除后 ， 同际运货大幅I1!I落 ， 导致公司运输成本下降。综上 . 2023

年度公司挽外销售毛利率增妖主要系?r率变动、部分毛利率较高的客户销售金额

提升以及国际运费回落所r~.

2024 年 1 -6 月，公司境外销售毛和l牟增加 5.87 -1、百分点，主妥原因系当湖

公司向部分离毛利率客户销售量增加，客户结构有所变动以及人民币相对美元、

欧元、英镑电F外币小桶贬位所致。
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(2) 镜内销售毛利率变动原因及合理性

公司境内销岱毛利率变动情况如下 =

项目 2024 年 l-6 月 2归3年度 2022 年度 202 1 年度

J盘内销w毛利率 32.26% 38.23% 34.51% 20.02% 

变动自分点 -5.96 3.71 14.49 

2022 年度、 2023 11'度，公司撞内销t白5毛利率分别mJJ加U 14.49 个忏分点和 3.7

个百分点，主要系公司当JVJ向前景无忧í['j传金额烟妖所致。 2024 年 J -6 月，公司

珑内销售毛利率下降 5.96 个百分点， 主要系当期公司毛利牟较高的境内容户前

景元忧向公司采购金额减少所量生. 公.，j 与前景无忧合作具体情况i竿见本国复第 2

版之;在(3)问之"( - )重叠客户供内网的情况"之 "2、前景无忧涉及的重叠

客户 、 供应商悄训"丰1 1关问题 |副复。

(二〉 结合产品内容、客户类型、市场竞争情况、产品技术先进性、期后

销售单价及毛利率变动情况等，说明各类产品毛利率变动与市场同类产品公司

是否存在差异，与可比公司毛利率变动趋势存在差异的原因及合理性

1、公司与可比公司在主要产品内容、客户类型、市场竞争情况等方面的比

较分析

公司 与发行人同类主要产品 客户主楼祖 市场竞争情况

I~际市场:公司在海外市场的先争对手
就包括 Ilron 等国际化电次企业，也包

国内国家也
括各地的本地电表企业，这些竞争对手

臂能用咆产品及系统中 网、 T何 Jj l毡
可能在资金、技术、管理水平成其他资

海兴也)1 的智能也能..&;、智能用电 网 、沟外配
源方而具有优势，使公司面l阶1激烈的市

终自高等 也公司等电
场竞争þ(l，1阶.

力在)'1
前内市场:公司主要i画过参与国家电网
的集中J目标采购开展国内市场业务.未
来电)J体制的迸一步t&~将影响行业

经营 f}!式和竞争格局.

~静自E饭*产品中，市场究争较为激

国 |叫、南网、
烈 ， 也M公司在内的几家规模化优势企

智能电-:<<、用电倍息采集 地方也力公
业市场份徽(f短期内相对稳定，公司üt

林rr. r.应源 终端、周咆(fj息管理系统 司以及海外
入电工仪gg仪夜行业的时间仅早.经过

.& AMf 解决Jij器等 各罔电力公
二卡多年的持续发展.在仔业竞争中建

司
立一定的竞争优势.禾米， rl:l(l~隶、周
电信息管理E系统及终端产品将呈现加
速智能化革之战趋势. 业日架公 I~j在产品技
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公司 与发行入同类主要产品 客户类型 市场竞争情况

术升级、 iïil'l网络构建、销t!}策略iílH币、
供应包H守JIJl等方!而不能及时适应市场

变化，公司面临的市场竞争风险将会加
大.可能导敛公4丧失市场优势地位必
市场占有丰 F阵.

.qq日军?能哀、三相智能丘 同闷、雨同
网内f鸟In~I l! M行业市场化程度较高. r~j 

在内的~l能也袭，以及包 及其下属网
场参与~.较多，从各也表企业中标tl'l'倪

f，r，:!4 ' P铺、采集禄、专变 í'î公询、地
西 )J科技

来m终铺在内的用电{击 方也 )J 公
来看 ， I斗lÌÎnldh梅同也相对分1悦， 米来

息采集终端和电能计结 司、部分工
行、Ik1t争将H协l企业综合实力、市场响

销产品 1臼企业等
Jiil能力和客)'，服务能力的综合性应吁't.

为实现也例唱u危化建设目标，问~电
网、南方电网对草草能电能发利用电俏怠

采集系统产品制订了统一的技术标胁，

同;i( rl!网、 对智 flI~ rl!. fI~友和1川电信息采集系统产

炬华抖技 料自~~l!fI~浅、采集设备
rtl }j 也网及 品的采购实施:lJèrþ规模招标模式，市场

地方也网公 竞争更趋激烈1. 未来，随着技术进步刷

司18 产品Jt 级技代，也闷公司对产品质盐、
技术实力、企业资质、生产规模和管理
水平要求的不断提高，公司在竞争中市

场份额的蝇f~.fI1保持存在一定的风险.

公司所处的利;u能i原行业下游行业土
要为也)J行业，其中又以各国或地区的

m外各地区
电jJ系统运't!'~可为主.由于备市场之间

主哥哥的电力
环填.?2 5T.~史大.也)J系统运营商的í~ì求

公司、电力
存在役火xu字，行业区域化程lSt.明~Jt.

发行人 辈'能 111主终端 _[程总包
并且，由于密忽能源解决方案的俏份通

商、制造商、
常以招投标启式进行，各国的本土ln\
能源解决却可E提供商在信息获取、首创

也{占运营商
渠道等力;1丽具备-定党争优势 ， 盹4'(各

T宇
回智慧能说{解决方案提供商纷纷加大
技术研发役入.版计未来市场竞争的悄
况将会ill一步加剧.

注:上表敛掘曾，;! fI.f比公司定期报告、招般说明书.

由上表可见，公司客户类型与同行业可比公司存在校入差异，同行业可比公

司中，除海兴电力客户类型包指淘外配电公司等电)J客户外，其余可比公司客户

主要集中于同网、 1智网及其下属问学?公司、地方电力公司等类型客户，与之域内

销售收入占比较高的情说相匹配.

虽然公司智能~~i量终端产品与同1T~l!可比公司同类产品在产品形态、使用功

能上较为类似，但由于公司与同行业可比公司客户所处地域存在较大差异，而智

能计最终端炎严品需要i适应终湘市场的用电需求、技术指标、涵信}j式等因素，
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因此，公司与同行、Il'. lJf比公司同类产lll， tt技术参数、 i孟配通信技术协议炎型、产

品内部设计上亦存伍·定差异。

公司产品终端.(ti}ô;j地区主要分布于欧洲、中AE49填外地区，克丁'环境与同行

业口f比公剖巾外俏收入占比较i阔的沟兴I I:!.)]有一定相似之处，与内的收入较高的

其余JdJ行业可比公司)}异较大，

显然公司与满兴也力境外客户销岱金额占比相对更尚，但由子不同客户所处

不问网家或地区的市场销求情况、克丁州、境存在较为l川j显的差异，根J白沟兴电力

(2022 1f度报告》披~峰: /(在国际市场，公司与全球头iW企业向台觉妓，为用户

提供科能配用电慈体解决方案、工界和1本地化服务，产品己覆盖全球 90 多个国

家和地rx.. 报告期内，公司的智能用也产品在巴西市场占有率保持tl~伞，26~ 在

E'p尼实现.肯次市场份额恃名第一 ， 征欧洲市场中标金额创历史新高."海兴电力

槐外销货区域涵盖巳l)lj、印度尼阿亚、欧洲等区域， I(Ü公司境外销~~地区主要为

欧洲、中东等区域，公司与海兴电)J镜外销售对应间家成地区并非完全蓝叠，因

此，竞争环缆亦存在·定差异。

2、发行人产品技术先进性与核心竞争力

发行人产品及核心技术相关指标、与境内外主妥竞争对手比较倍况详见本回

复第 1 1&之第(3) Irll 之" (一)结合细分行业技术发脱路线、埃创缉毒付1等代表性

公司在全球智能电表升级巾的参与悄况、主要研发方向和矶发项日，说明公司核

心技术及产品相关指标(如可靠性、稳定性、安全位等〕与境内外主妥竞争对手

的比较情况，是否存在面临大规模技术更新换代或淘汰的风险"相关问题回复.

3、 各类产品毛利率变动与市场同提产品公司是否存在差异，与可比公司毛

利率变动趋势存在差异的原因及合理性

公司主要产品均l后单价及毛利率情况如 F:

单位:元/个

产品名称
2024 年 1-8 月 2024年 1-6 月

单价 毛.:fìJ牟 单价 毛利牟

ty能计量表 299.99 42.82% 309.89 41.70% 

毡'能dil求核心.!l'.Jt 103.72 29.52% 107.56 31.82% 

综合毛利率 . 38.74% 38.06% 

1主:公司 2024 年 1-8 月敛据永经审计.
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|司行业nJ比公司 Ii'iJ类产品毛利率的况如下:

可比公司 同类产品
2024 年

2023 年度 2022 年度 2021 年度
1-6 月

海兴电力 军Vfl舷用电产品及系统 永披露 43.85% 38.70% 32.71% 

林作能源 也能友、系统类产品及配件 38.90% 34.93% 3 1.82% 26.38% 

J)'\ ~R rl.\炭 40.37~也 35.54% 3 1.23% 35.96% 
西力科技

二~flII!~ 44.29号也 46.01% 37.56% 4 1.20% 

炬华科技 科U~I'.Gl与采集系统 5 1.72% 47.3 1% 40.72% 40.07% 

发行人 智能计量终端 37.35% 33.20% 19.89% 21.06% 
」由幽』

同行业可比公司主营业务毛利率俯况如下:

公司名称 2归4 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

?每兴也)J 45.15% 41.86% 37.98% 32.25% 

J才二、洋能激 31.54% 28.51% 36.70% 35.40% 

西力科被 28. 10% 28.62% 26.06% 32.27% 

短华科技 47.65% 44.66% 38.80% 38.94% 

平均数 38. 11 % 35.9 1% 34.88% 34川%

发行人 38.03% 33.ω% 20.76'比 21.52% 
一 -一

可比公向外41'í收入占比相对发行人均偏低，发行人{E~良fTj钢备j拥外íl'í1&入 ，可

比均在 80%以上，与口I比公司在夜 卢定差异.上述外销收入占比的差异同时也体

现为客户类型的差异，以内销收入为主的可比公司主要收入来自子国网、商网及

其下属同学?公司、地方电力公司等，公司则以境外各地民主要的电力公司、电力

工程总包商、制造商、 电信运营商给客户为主.

报告期内，公司与同行业可比公司主营业务收入中外销收入比重如下:

证券简称 2ω4 年 J-6 月 2023 年度 2022年度 2ωI 年度

海兴电力 永披露 67.05% 56.43% 61.21% 

林洋能源 12.37% 12.25% 15.82% 11.47% 

炮华科技 12.83% 740% 19.27% 12.01% 

西)J乖|钱 1.59% 8.55% 15.36% 9.16% 

发行人 92.15% 82.27~也 87.70% 96.90% 

报告期内，公司的智能ì~盘终端毛利率整体低于同行业可比公司同类产品毛

利率。公司的精能计量终端毛利率整体较低主要系公司与同行业可比公司销倩主
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~J也IX 、产品销科形态布在较大!t~Jt.所绒 t ①公司以店外销售为主， íl'j 1导产品-)::

~{Id司在欧洲、中东等地区，而问行业口I比公司境内业务占比显著尚 l 公司.由

T叶之间地区 F游 ，li场竞争环境差异较大，公司销对不闷地区客户所处的商业环埃.

钊对性的制定市场TF如策略。在部分竟争较为揪烈的灿|恙，公司在保阳合理利润

水平的hJ时，适应fUlJf -部分毛利以取得更大的市场份额.因此，公叶智能计

f在终端产品毛利率 'J f;;J行业可比公司|叫类产品布在一定差异.@受到公司与

DUCATl 等客户合作陆式的影响:考1忘剑ill:口囡贸易、就业等方面的政班等国素，

公司 I~'J t去类客户宅些'\1'1倍智能讨ß:-t.(核心单元，住|该类:客户 ill行加 r~后再次胜行

销仰，公司在该炎、业务巾销售的产队仍需客户迸一步)JI I 1 : . 因此毛利率相对偏低.

报告j钢各期，公司毛利率变动幅j直与同行业可比公司毛利率变动对比如卡:

毛利率情况 2ω4年 1.6 月 2023 年度 2倪2年度 202J 年度 l

同行业IIf比公司平均毛和l凉 38. 1 1 叭， 35.91% 34.88% 34.7 1% 

变iJJ (.i分点 2. 19 1.03 0. 17 

发行入毛利率 38.03~也 33.63% 20.76% 21.52% 

变动百分点 4.40 12.87 .0.76 

2022年度，公司毛利率变动幅度 tJ |可行业可比公司毛利率变动幅度均较小，

变动趋势相对一致.

2023 年度，公司毛利率七升幅应相较同行业可lt公司平均毛利卒 t斤幅度

更大，主要原因系公司由于外销收入占比较高，当}例毛利率受到汇率波动以及罔

际运货波动影响较火:①2023 年度，公司主要合同讨价货币美元、欧元汇率分

别上涨 4.77%、 8.07%. 汇率变动导数公司本币销何单价整体上涨， Ì! lhi带动毛

利率摊开.@在外部特定因素解除后，国际运费大幅回落，带动毛利究院提JI-.

2024 年 1 .6 月，公司毛利卒J:.升幅度咯高于同行止可比公司平均毛和l卒，ι

什幅度，主妥Jt.、因系当期人民币相对于美元、欧元、英镑等主要给Jf.货币存在

一定贬值，且当JtII公司毛利牟校低客户 DUCATI 根据终硝客户部署造反安排，

法少了向公司的采购金额，而公司其他.毛利率较高的客户收入占比提升.

综上所述，公司的智能计量终圳毛利率低T可比公司肉类产品毛利率主要原

网系公司与同行业l:iI比公司销售主要地区、产品销俘形态存在较大差异.公司毛

利率相较同行业可比公司毛利率变动趋势差异主要系公司外销收入占比较高，当

蚓毛利率受到汇率波动以及国际运费波动影响相较子向行业可比公司吏大所致，

相关是异具备合理性.
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〈三〉 补充说明发行人关于运费承担方的具体的定，运费波动较大且最近

一期大幅下降的原因及合理性

报传}阴各期，根据发行人与客户约足的贸易条款，运费尿担具体约定俯况虫"

贸易模式 风险转移时点 运费承担方

EXW 
指定目的.I4l1!X交货地点

实力 1l(lf!由指定交货地点至买方仓

<!Jnl:厂成仓库〉
ff所 111:运费，卖方*md:方仓库至
指定交货地点运m

FOB 、 CIF
指定时的地成交货地点

卖Jj负抱货物在当幸运港交到买方所

{货物装船且!(~查机〉
派自由民 |二之前的 ·切mlH (CIF 模
式还;搞承担装运港至目的t佳运货〉

OAP、 ODP 风险在货物被终端客户接收lI.t转惨
实}i承担货物自卖方仓库至客户签
收i也i运货

~ IÆ告知i各期 ， rln工发行人产品种类较为繁杂，各樊产品之间t1Hí1:不存在简单

加和性，为更好的稳IjJJb三资的被Ïï)J悄况. 采用公司.!'J'!位主营业务收入所X~ 应的运

资金额情况分析如下:

单位:万元

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022年度 2021年度

主营业务收入 131,783.40 254 ,785.40 178,992.01 146,820.03 

运费 1,738. 19 1,332.04 4,23 1.41 4,582.02 

1'J'l (Í!收入对应运费 0.01 32 0.0052 。0236 0.0312 

单位收入对应运费的变动 J52.29% -77.88'Yo -24.25叭， . 

公司运费戚本主要系公司向境外客户发货所对同的囚际运费.报告期各期，

公司运费存在较大波动，主要原因系国际运费价格在期间发生了巨额波动所致.

波罗的海袋装箱运价指数 (FBX) 是由波罗的海交易所和 Freightos 发行的

每日货运集装箱指数，该指数通过计算[ 4 条全球贸易航线上集装箱的即期货率来

衡筒全球集装箱运费. 由于公司报告期内以外销收入为主，且运输方式以海运为

主，该指数可以用于与公司单位收入对应运费的变动趋势对比。

FßX 指数在拟省到j 内的变动虫J]下:

项目 2024 年 1-6月 2023 年度 2022 年度 202 1 年度

指数均值 3,173.15 l,473.24 6,536.63 7,346.18 

交动4幅度 J15.32% -77.46% -11.02% 
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202 1 年度及 2022 1仨皮，受到外部付定因素的自~UI句 j ~兰球物流运输成本大l阳

上升，公司在该期frtJ '1{位收入对J"í. A<J i运货变动与该指数变动菌势基4' 致.2023

年度，在外部特定因东解除后，罔际iE货出现较大中/l\度的阳落， 2024 年 1 -6 月，

受到国际地缘冲突影响，国际运费呈现，较大幅度的上涨，公司单位收入对应运

费也出现，上涨，与闺际运货单价变动趋势基本一致.此外，报告WJ各JUL 由公司

承tFt运货订单占比变动亦对华位运货比例有一定影响.

(四〉补充说明报告期各期各类产品前五大客户对应的销售收入和毛利率情况，

说明公司是否存在毛利率蛊著异常的订单或客户 ， 如有清说明异常的原因

由于不同国家和地以终端市场的J1J tg需求、技术指标及通信方式守因索存在

差异，公司研发并生产 r 多种型号的智能讨量终端产品，以满足不间同家或地区

有:户的茬异化需求.不同产品型号问研发投入、 生产成本存在一定差异，导致不

同产品型号问毛利嘟布在差异.此外， r1 1于公司客户分布于多个罔家和l'地区 ， 公

司在招投标或商业谈判II.J而临的市场需求情况及竞争1m记存在较大趋异，公司根

据客户所处国家或地|灭的市场需求情况、竞争对手情况等对产品定价进行调整，

导敛公司同一类型的产品对不同客户的销售毛利率可能和在较为明拙的是异。

综合七述国素考虑 ， 公司向不同|到吉尔、 i也厌客户俏白衬能计最终端毛利率存

在·定差异，该部分差异会随着公司不同期间客户结构的变化以及在户fM;R的产

品型号变化对当期公司产品毛利率造成一定影响.

报告期内 ， 公司主'iY业务收入主要米濒于智能计盘友、智能计量表核心单元、

智他计量表组配件及配套终端，该三类产品收入合计占备均J主营业务收入比分别

为 98，94%、 98.50%、 98.01%和 98.52%. 主要相关产品的销售毛利率及变动原因

分析如 F :

1 、 智能计量表

1)\位:万元

项目 客户名称 销售金额 毛利率

2024 年 1-6 月

l1:iRAEL RLECTRIC CORPORATI0N LTD. 15,665.92 . 
2 回家电网 8,286.62 

3 E.ONUK 7,906.31 

4 E-REDES 7,732,51 

5 KT CORPORATIOl'l 7,318.19 
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项目 客户名称 销售金额 毛利率

合计 46,909.56 

智能计量表 85,074.70 41.70% 

2023 年度

ISRAEL ELECTRIC CORPORATION L TD. 20,986.13 

2 深科技及其关联方 16,525.02 . 
3 E-REDES 14,470.98 

4 ALLlANDER N. V 13,044.29 

5 OVO ENERGY LlMITED 6,732.30 

合计 71,758.72 

智能ft量表 134,546.60 36.70% 

2022 年度

深科技及其关I[Vï 15,480.85 

2 ISRAEL ELECTRIC CORPORA TION LTD. 11,857.83 

3 ISBELS.A. 8,084.73 

4 E.ON UK 5,949.29 . 
5 METER FTT 20 L1MITED 5,58 1.35 

合计 46,954.05 / 

智能ft量表 76,557.65 2 1.78010 

202且年度

深科技及其关瞅方 16,154.06 

2 ISBELS.A. 6,500.09 . 
3 ALFANAR 5,950.94 . 
4 E-REDES 5,098.39 

5 METER FIT 20 LlMITED 4,825.06 

合计 38,528.54 / 

智能ft量表 58,717.77 23.83% 

报告期内，智能计量表各期毛利率分别为 23.83%、 2 1.78% 、 36.70%和 41.70% ，

公剖智能计量表产品对应前五大客户l徐以下客户与产品程体毛利凉趋异较大或

波动校大外，其他客户相对较稳定，具体原因分析如下:

客户 ALLlANDER N.V 为荷兰公司，当地经济发展水平高、采购的产品更

先进、智能， 且当地市场克争激烈程度较其他市场较小，公司报价、中标价格都

相对较t屿，因此毛利难相较于其他地区客户较高.

157 

8-2-157



客户 ALFANAR 为沙特公司，当地经济发展水平高，客户采购的产品也~

先址、智能，公司中标价格相对较高，问此，该客户整体毛利冻较高.该客户

2021 年度巴利率较高，斗生巨原因系在 2020 年度完成大规模居民用智能电农交小l

后， 2021 年度公司向其销售的智能~I 1il:~是为主要应HJ子变电站锁峻的电流丘感

式电衰， 1在类型号智能也表对于计量精度、可靠性等要求均更高， Ií)f发难度较旬，

因此公司该炎产品毛利率~tjx:t史高.

客户 lSBELS.A 为乌拉主公司，当地纤济发展水平相对欧洲、巾东地区更低，

因此，该客户收体毛利率低 J-智能计陆农产品平均毛利率。该客户 2021 年、 2022

年毛利率相较子产品整体亘利率更低，主要原因系 202 1 年起， t句 N:主市场参与

技标方增加，导致竞争激烈程度显若JflJ刑，公司为保持市场份额，训:穆了价格克

"{Imll邸，同时，公司亦illl过不断的技术培代与优化，降低产品物和I f(1.耗，以价j守

产品合理的毛利空间.

客户 E-阳3DES 为恼伯牙国家电力公司之子公司，由于当地市场克争激烈，

JJ.其采购的产品为单柑山农，公司对其il'lt骂毛利率低于智能ì l-fl改农产品总体毛平IJ

f餐. 2021 年应该客户毛利率显著低于产品整体毛利率主要系当期向该客户供应

的产品为新型吐，初则物料成本较高. 2023 年度及 2024 年 1-6 月，该客户'毛利

3私有所回到， -1丁要原因系公司由于技术地代与优化，对陈有型号生产工艺ill:行了

优化调整，降低了产品物料单袋。

公司向深科技及其关联方销售智能il 量袤的主体宅婆为开发祥港，开发香7位

为公司非直销客户，公司产品终端布局国家为奥地利，公司与开发番滋及下游客

户合作时间较长、合作关系较为稳定. 2022 年度，该客户毛利率相较智能tl-fit

农产品整体毛利率更低，主要系当期公司与其交易的合同计价货币欧元相对于人

民币贬值超过英元、英镑骂夺共他货币所致. 2023 年j宜，该客户毛利率相校 2022

年度有所回升.主要系当期欧元汇率上涨及国际运费 F降所致.

客户 METER J71T 20 LlM盯ED 向公司采购产品主亚为单相电农及智能气3友，

2021 年度及 2022 年度该客户毛利率低于智能计量表产品整体毛利率，主要系公

司当期向兵销岱的智能气表毛利率较低所致，当期公司智能气友~务销量伎小，

尚处于扩展阶段，故毛利郁较低。
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客户 OVO ENERGY LLMITED 为英国公司， 2023 年皮，公司向该客户销售

毛利率相对该产品整体毛利率较低，主些原因系当朋公司向该客户销售的主妥产

辰I ~目4J-3与当期新的电斗， i获新型号jtdll戚本较高。

客户 KT CO阳)ORATION 为纬国公司，公司与其合作项目终端部署地点为

已基斯泣，公司在与终端客户需求调研沟通过程中，针对客户狼出了满足其需

求的新方案，新方案下产品销售价格较高，同时公司内部通过不断对产品设计

进行优化降低了成本，因此该客户毛利牟较高.

客户E.ONUK 为美国六大电力公司之一， 2024 年 1-6 月，公司向其销售的

智能计量表毛利率整体较高 ， 主要原因系公司针对该客户成功椎出了史小体积

的智能计量农产品，该小体积产品的成本更低，因此该客户毛利牟较高.

2、智能计量表核心单元

单位:万元

项目 客户名称 销售金额 毛利率

2024 年 1-6月

DUCATJ 12,402.44 

2 香港怀鸿 5,492.28 

3 SAum METERS COM PANY 3,179.98 . 
4 上海真兰仪.f_;科技放份有限公司 8.51 

5 MK l NTER COREA CO., L T D 0.24 

合计 21,083.46 

智能计量农核心单元 21,083.58 31.27% 

2023 年度

DUCATI 41 ,842.55 

2 前景无忧 25,068.05 

3 SAUDI M巳TERS COMPANY 3,882.64 -
4 Lantronix, 1 nc. 1,252.50 . 
5 PTCAHA YA S lMPATI TEKNOLOGI 790.91 

合计 72,836.66 / 

智能计量却变核心单元 73,594.68 32.17非也
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项目 客户名称 销售金额 毛利率

2022 年度

DUCATI 49,172.18 . 

2 前景无忧 12,965.98 

3 SAUDI M己TERS COMP八NY 2,503.84 

4 上海真王士仪农科技股份有限公司 473.43 

5 ISBELS.A. 246.35 

合计 65,361.78 I 

智能ft 量袋核心单元 65,544.79 J8.88呼♀

2021 年度

DUCATl 48,243.83 

2 SAυDl METERS COMI'ANY 3,389.51 

3 上沟真兰仪表科J立股份有限公司 1,041.88 

4 LSBELS.A. 312.24 . 

5 ENEL 69.24 

合计 53,056.70 / 

智能计量泼核心单元 53,059,66 18.57':1也

报告期内，智能计量衣核心单元各}羽毛利率分别为 18.57%、 18.88%、 32.17%

和 31.27%，公司智能~ 1-11占农核心l'ß元产品销售客户集巾j主较 l句，前四大客户

DUCATI、前景无忧、 SAUDl METERS COMPANY、香港怀鸿收入占各期智能计

liit表核心单元销售比例分别为 97.31%、 98.62%、 96 . 19%和 99.96% ， 该回大客户

各掬l毛利率波动情况如下:

客户 DUCATI 为意大利公司，为公司多年稳定合作客户，产品原币定价及

公司生产成本比较稳定，毛利率在报告期内的波动主要受汇率变动的影响，考虑

到该客户采购金额及数量校大，且为公司长期稳定的合作客户，因此公司对其销

售单价相对较为优惠 ， 故该客户毛利率整体较低. 2023 年度，该客户毛利率有

所回升，主要系当期欧元汇1辑上涨及国际运费下降所致。

前景无忧为公司智能ìl.fit~安核心lf'-元产品 2022 年度新J曾客户，整体毛利E在

较高， 香港怀鸿沟 2024 年 1-6 月智能计量表核心单元收入较高且整体毛利牟较

高的客户.香港怀鸿、 前景无忧毛利率较高原因具体情况详见本回复第 2 题之第

(3) 问之第@题之 "6、公司向前景无忧销售毛利率较高的原因及合理性"相关

问题回复.
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客户 SAUDl METEl飞S COMPANY J-J沙特公司，当地经济发展水平阳，客户

采购的钊能计量表核心单元对应进一步加工组装的智能也表为较为先ill:、智能的

三相电衣，因此该客户各期间毛利率均商F智能~~fìt表核心单元产品整体毛利率.

3、智能计量表姐配件及配套终端

I'jl.位:万元

项目 客户名称 销售金额 毛利率

2024 年 1-6 月

深科技及其关联方 4,704.34 

z SAUD[METERS COM~ANY 4,354.14 

3 LantroniJ:, lnc. 2,782.83 

4 DUCATI 2,737.51 

5 香港怀鸿 1,759.66 

合计 16,338.49 / 

智能计量采Jtl配件及配套#争端 23,668.83 27. 14电也

2023 年度

前来无忧 8,209.25 

2 深科技及其关联方 7,470.75 

3 DUCATI 7,186.72 

4 国家也网 4,808.79 

5 SAUDI M巳TERS COMP^NY 4,704.34 

合计 32,379.85 

智能ff量泼组配件及配套终端 41 ,565.63 23.71% 

2022 年度

DUCATI I 1,946. 10 

2 lSBELS.A. 5,380.43 

3 前景无忧 4,430.13 

4 深科技及其关联方 3,486.03 . 
5 希:stJllí也千〈东莞)有限公臼l 2,9 12.49 

合计 28,155.18 

智能ff 量表组配件及配套终端 34,212.15 时9% I 

20211 年度

DUC^TI 16,648.61 

2 ALFANAI飞 5,809.3 1 . 
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项目 客户名称 销售金额 毛利率

3 ISBELS.A. 4,006.94 

4 希克斯电子( ~~~tD 臼限公司 2.607.70 

5 SAUDI METERS COMPANY 1.959.38 

合计 31,031.94 

智能n量表组配件及配套终端 33,482.18 20. 16非b

报告期内，公司智能~l' f.1c农组配件及配套终端产 AJ，各期毛利率分别为

20.16%、 17.59%、 23川%和 27.14%. 公司销售的智能计Iit农组配件及配套终端

主要为公司智能~Ii置表配套产品，包含智能ìti量表结构件、各类悦块及采集设备

等，主妥与公司的智能计量>>.i戎衍自~ ~I-f量表核心单元搭配住~用 . 间此，不同客户

在不同剧间内对智能计量J硝l配件&配套终端需求利'类、数i在均有所不同，且该

产品构成拥顷较多，不同生111项i单价茬另IJ较大，公司该类产MI ~年户毛利率相.!i 口j 比

性较小.

同一客户由于销售产tih炎别不|司，且受汇率的影响，各Wl毛利率有所波动，

主~客户各期毛利率波动饷况如下:

农户 DUCATI 毛利率较低，主要系公司向 DUCATI 销伤的智能LI 话表组配

件及配套终端主要为低毛利率的塑料外壳结构件、开关等产品 .

客户前景无忧 2022 年皮毛利7机伎白， 主要系当朋公司向11~频:无忧销售产品

中通信模块占比较高原因所放，JiIi信板块产品毛利率整体商下纲附件产品毛利率。

客户 ALFANAR 202 1 年皮毛利率较高，主要系当朋公司向该客户销售产品

为配套终端中的集巾穗，集中器产品毛利率整体高于组配件产品毛利率.

客户 ISBEL S.A.2021 年及 2022 年该客户毛利率低于产品罄体毛利率，主要

原因系当期乌拉圭市场参与投标方增加.导致竞争激烈程度显著增加，公司为保

峙市场份额，调整了价格竞争策略.

客户 SAUDI METERS COMPANY 2021 年毛利率相校产品整体毛利率较低，

主要原因系当期销售的智能计:Gl~组配件中主要为低毛利率的塑料外壳结构件

产品; 2023 年度毛利率高于整体毛利率主要原因系该客户当娴采购的智能计量

表组配件及配套终端中新地了毛利卒较高的无线通讯筷块-PCB 做饭产品所致.

2024 年 1-6月，该客户毛:ftl牟有所下降， 主委原因系客户发布了新产品采购规

格， 当期停止了原有规格产品采钩，房、毛利率较高的产品采购数量下降.
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$-户 LlIntrooix， roc.2024 年 1 .6 月毛利率相较产品整体毛利牟较高，主要原

因系当期公司向该客户销售产品主妥为 QED设备组件，该组件对应组装的 QED

设备具备大规模电力数据计算、监测l功能，技术含量较高，因此公司整体定价

较高，对应产品毛利丰较高.

客户香港怀鸡毛利率相较产品整体毛利率较高，主要原因系公司应客户需

求在主要产品土新糟了 SIM 卡功能和超级电容，因此公司与客户协商对销售单

价进行了上调，寻欢毛利牟较高.

综上所述，公司向主要产品对应前卫大客户销售毛利率的差异主要受产品结

构、汇率变动、客户所处地区经济发蜒环埃及竞争环境Ã!异的影响 ， 均为开J眨正

常业务合作所致，不存在毛利率占H些异常的订单或客户.

三、 各类产品收入的可持续性

(一〉 按客户类型、应用领域、产品类型分类列示报告期备期末以及目前

在手合同或订单数量、金额(含税)，各期新签合同数量、金额(含税)，目前

正在执行的重要合同的起止日期和执行进度z 并综合在手订单的就得、执行的

周期，说明发行人业务的稳定性及可持续性

1、按客户类型、 应用领域、产品类型分类列示报告期各期末以及目前在手

合同或订单数量、金额(含税)，各期新签合同数量、金额(含税)

( 1 ) 按客户类型分类的在手订单、新签合同情况如下g

单位z 个、万元

2024 年 6 月 30 日 12024 年 1-6 月

客户矣型
在手订单 在乎订单总金额 新精订单 ttr地订单总会领
数量 (合税.) 4t量 (舍税)

欧洲地，区客户 S9 96,254.98 76 64,976.64 

中东地区客户 28 20,495.45 33 36,449.60 

南关地区客户 12 8,939.91 19 10,490.66 I 

中国珑内容户 48 46,300.95 40 49,063.30 

其他地区客户 85 52,903.02 59 19,153.881 

合计 232 224,894.30 227 180,134.07 1 
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2023年 12 月 31 日12023年度

客户类型
在孚订单 在手订单总金额 新婚订单 新编订单总金额

数量 〈含税〉 数量 〈含税〉

欧洲地区客户 72 93 ,543.23 179 114,656.17 

中东地区客户 5 12,106.72 45 46,800.3 1 

南荣地区客户 9 9,57 1.89 33 7,537.20 

中 l司境内客户 44 23,194.37 94 42,474.15 

其他地区客户 184 63,826.03 191 68,776.95 

合计 314 202,242.24 542 280,244.77 

2022 年 12 月 3J 日 12022年度

客户类型
在孚订单 在手订单总金额 新增订单 新增订单总金额

数量 〈含税〉 数量 〈含税〉

欧洲地区客户 66 121,834.50 94 11 3,872.28 

中东地区客户 30 16,408.93 27 23,702.46 

1将采地区客户 10 12,020.38 33 22,355.10 

中|司填内客户 22 23,101.87 18 53,904.11 

其他地区客户 42 22,741.37 50 6,498.43 

合计 170 196,107.06 222 220,332.38 

202 J 年 12 月 31 日12021年度

客户类型
在孚订单 在手订单总金额 新增订单 新增订单总金额
数量 〈含税〉 数量 〈含税〉

欧洲地区客户 53 61,219.75 83 102,323.71 

"11东地区客户 21 7,679. 11 34 18,689.35 

南美地区客户 20 19,282.83 21 10,599.11 

中国挠内客户 14 18,019.85 14 5,98 1.52 

其他地区客户 36 22,945.71 47 11,657.82 

合计 144 129,147.25 J99 149,251.51 

注: It在手订单"为公司在上述各.JlII~iE在履行的合同及订单预计在未来-年实现收入的部

分:"新增订单"为客户在上述各'wlfuJ内向公司实际下达的采购订恨，由于绝大部分客户在
合同履行烦闷选辛辛批最多次实现产品交付.导放新t曾订单数盘通~会高于(f.乎ìJ1ß.数量，下

同.
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(2) 按应用领域分类的在手订单、新签订单情况如下g

'l1位 : 个、万元

2024 年 6 月 30 日 12024 年 .1 -6 月

应用领域 在乎订单数量
在乎订单总金额

新增订单数量
新增订单总金额

(合税) (含税.)

也力 224 223,247.73 216 180,019.87 

水、气及其他 8 1,646.57 11 114.20 

合计 232 224,894.30 227 180,134.07 

2023 年 12 月 31 日12023年度

应用领域 在手订单数量
在手订单总金额

新编订单数量
新增订单总金额

〈含税〉 〈含税〉

也)J 3 11 20币， 148.57 501 279,263.37 

水、气及其他 3 93.67 111 98 1.40 

合计 314 202,242.24 542 280,244.77 

2022 年 12 月 31 日12022 年度

应用领域 在手订单数量
在孚订单总金额

新编订单数量
新增订单总金额

〈含税〉 〈含税〉

电力 166 195,777.85 200 218,782.27 

水、气及其他 4 329.21 22 1,550.11 

合计 170 1~6，107.06 222 220,332.38 

202 1 年 12 月 31 日12ω1 年度

应用领域 在手订单数量
在手订单总金额

新编订单数量
新增订单总金额

(含税〉 〈含税〉

电力 141 127,486.47 188 144,406.41 

水、气及其他 3 1,660.78 11 4,845.09 

合计 144 129,147.25 199 149,251.51 

(3) 按产品类型分类的在手订单、新签订单情况如下g

单位:个、万元

2024 年 6 月 30 日 12024 年 1-6 月

产品类型 在手订单数量
在乎订单总金额

新增订单数量
新增订单总会领

(兮税.) 〈舍税)

智能计量终端 219 220,018.72 212 171,739.33 

伙伴、服务及
13 4,875.58 15 8,394.74 

其他

合计 232 224,894.30 227 180,134.07 
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2归3 年 12 月 31 日12023 年度

产品类型 在手订单数量
在孚订单总金额

新增订单数量
新增订单总金额

〈含税〉 {含税〉

毡'能计量终端 285 196,084.87 476 273 ,012.13 

软件、服务及其
29 6,157.37 66 7,232.64 

{也

合计 314 202,242.24 542 280,244.77 

2022 年 12 月 31 日12022 年度

产品类型 在手订单数量
在手订单总金额

新增订单数量
新编订单总金额

〈含税〉 〈含税〉

御自E计:!lt终前S 156 195,377.98 176 215.693.44 

软件、服务及其
14 729.08 46 4,638.93 

{也

合计 170 196,107.06 222 220,332.38 

2021 年 12 月 31 日1202 1 年度

产品类型 在手订单数量
在E孚订单总金额

新增订单数量
意「呻订单总金额

〈含税〉 (含税〉

也!能H健终端 134 127，023ι7 153 144,888.73 

软件、服务及其
10 2,123.38 46 4,362.78 

{也

合计 144 129,147.25 199 149,251.51 

2、目前正在执行的重要合同的起止日期和执行进度

截至 2024 年 6 月 30 日， 公司与拟告娘l各期前五大客户iE1'E执行的重要销售

合同情况如下:

客户名称 合同标的物
合同开始 合同结束

时间 时阅
执行进度

智能计量农 2017/10βl 2025/10/8 
根5棋协议有效期内，客
户核1I5i挂行采购

智能ìt聋发组配

深科技及其关 件及配套终端
202213/3 1 2025ββ1 

m织协议布效期内，客
户校自带进行采购

联方 密能i十量表核心

单元、智能ìl 蛊灰
2022/ 1 !l30 

~ß织协议有效期内，客
组配件及配套终

2027/ 11130 
1" f直衔是t行采购

9说

智能计:tit表组ni! m:~协议有效期内，客

ISRAEL 件及配套终峭
2023/1125 2025/1/24 

户依附~行采购

ELECTR1C 
CORPORATI 智能ìl':院农 2023/9/10 202419110 

低级协议有效期内，客
户 j查帘il1行采购

ON LTD. 
智能计量表 2024/6/5 20251614 

根祭协议有效期内，客

户在鲁.进行采购
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客户名称 合同标的物
合同开始 合同结束

执行进度
时间 时问

智能计量表核心
自1元、智能计量农

2023/1/3 1 
M旦当E协议有做期内，客

组配件及配套终
2026/1 /3 1 

DUCATI 
端等

/，按需jJHy采购

智能ì-I"îìt.<<姐把
2023/1β l 2025/ 1βl 

J扭身自协议有效肌肉，客
件及配套终~~J 户J去简.ì1l行采购

E.ON UK 智能计量来 202213/8 2025112/3 1 
棍.协议有效期内，容

户咎:r进行采购

智能计量表 202414122 2025/-'nJ 
雄集协议有效期内，客
户楼t;进行采购

智能计量农 2024/4128 2025/4127 
#匾朱协议有效期内，.t-
户按需选行采购

智能计量.. 202414124 2025/4123 
棍*协议有效期内，客
户楼'1造衍采购

智能计量表 2024/4/ i6 2025/4115 
根9民协议有效期内，客

户按需进行采购

圄寨电网 智能计量表 2023/12122 2024/1212 1 
根架协议有效期内， 客
户在是需进行采购

智能计量表 2023/12/18 2024/12/17 
根祭协议有效期内， 客
户挟Ii进行采购

智能计量... 2023/U /21 2024月2120
棍.协议有效期内， 客

户在岳t;进行采购

智能计量... 2023112122 2024月2121
抠.协议有效期内，客
户在是..进行采购

智能计量...但面已
2023/12/1 

报祭协议有效期内，容

件及iI{.~悟终端
202411 1130 

户按需il行采购

智能计量我 2024/2115 2024/ 1 2β1 
根架协议有效期内，容

E-RIWILS 
户按需进行采购

智能计量... 2022/4/ 1 2024112131 
榷身E协议有效期内，客
户按需造行采购

KT 
智能计量巍、智

CORPORATl 
it计量... 纽配件

2022112/15 
合同有效期内，根据

。N
及配套终缆、 AM1

2025/J2I15 
客户需求出货

系统伙伴

注:上述合同不包含已完成交Hã处于1ili保期内的销售合同.

公司与报告期各期前五大客户正在执行的重要销售合同以框架含同为主，该

类框架合同一般不对具体发货计划进行约定。签订眶架合同后，公司会与客户籍

居共体订单以约定具体发货亚求.

3、结合在手订单的获得、执行的周期，说明发行人业务的稳定性及可持续性

截至报告期各期末，公司在于订单金额(含税〉分别为 129，147.25 万元、

196， 107.06 万元、 202，242.24 万元和 224，894.30 万元.公司在孚订单充足，金额

整体呈上升趋势。
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公司报告期件均1 -1叫E子订单金税u为该时点公司与客户签订的共体订单或合

同〈如该合同本身己约定具体发货计划〉中预计在米米·年实现收入的金额，由

于具体发货时间已经在 l二述i-J单或含向中予以明确，公司在手订单金倾1E未全~一

年实现收入的确定卡1:较强.

2021 年至 2024 年主半年，公司实现收入金额与I-.J饲末在手订单不含税金额

的比较俯视如 F:

fJ'l位:万元

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 202 1 年度

~期营业收入① 13 1,858.65 254,978.26 ) 79,066.43 147,475.91 

上期姗来我手订

单金额〈不含税) 187,095.79 183,316.57 125,707.35 121 ,456.56 
② 

差异。-② -55,237.14 71 ,66 1.69 53,359.08 2仇。 19.35

注:上这公司在手订单金额为公司在对应湖水正在展行的合同及订单预计在水来 1 年实现，
收入伪部分，故公司 2024 年 1-6月营业收入企领小于 2023 年末的在手订单金额.

2021 年至 2023 年，公司各年度已实现的营业收入金额均高于上期术公司的

在子订单金额(不7斗机)，公司的在T.订单实现情况良好，确定性股强，能够为

公司业绩的可持续性挺供有效保障.

公司的生产模式为以销定产，生产部门将根据客户订单需求组织生产，订单

执行用j圳根据客户需求、排期、产品参数等不同而存{ia异，公司接到农户汀单

交付指令到出货的时间约 2-3 个月左右.

综七，公司在手订单充足，能够持续获取合同订单，公司的业务具备稳定性、

日I持续性。

〈二〉补充说明报告期各期发行人与其他公司形成联合体投标的合作模式、

获取订单情况、销售实现情况，并说明相关合作的持续性

报侍期内，公司存在与其他公司形成联合体投标的情形，上要涉及与

DUCATl等形成联合体向 ENEL .f:E意大利、巴西等地区的智能电表项 U投标， 与

平尚巢团有限公司形成联合体向塔吉克斯坦地区的项问投标，与 Oculin Tech BD 

Lld形成联合体向孟加拉地区的项目投标，相关项目获取订单情况及销售实现情

况如下;
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单位: )Jj乙

序号 联合体投标情况 期向
获取订单金额 确认收入金额 |

〈含税〉

202 1 年度 73,602.65 64,892.44 
与 OUCATI 等公司形成联合体 2022 年度 41 ,503.09 64,539.98 
向 ENEL 任意人利、巳I!lí等地
的多个智能(U.，!{J员日投标 2023 年度 37,246.97 55,574.48 

2024 年 J -6 月 25,049.81 19,923.86 

与于，f/;集团有限公司J~n!G联合 202 1 年度

体向 Joinl Slock Company 2022年度 13.25 6.55 
2 Shabakahoi Taqsimoti 3a叫在瑞

吉克斯坦的rirl闷及计 !It-r.程项 2023 年度 2,038.98 1,157 .48 
目投标 2024 年 1-6 月 4,027.39 2,135.64 

与 Oculin Tech ßD Lld.形成联 2021 年度 . 
合体向 Ohaka éleclric Supply 2022 年度

3 Company Limiled 在及加拉的
AMI ti 量基础设施建设项目役 2023 年度 3,838.52 
标 2024 年 1-6 月

1、与 OUCATl相关的联合体投标

公司与 DUCTAI 及 ENEL 合作历史校久，由 r ENEL 要求供货应在当地拥

有工厂及 DUCATI 的本地化优势，公司与 ENEL 在怠大利等欧洲地区的项目中，

由公司l完成产品的生产，并以核心单元及组配件的形态向 DUCTAl 销售， [R 

DUCATI 在欧洲完成最终组装测试后向 ENEL销售.该交易模式己持续多年.较

为稳定;对于 ENEL 在巴西地区的项目，因产品最终使阳方要求投标方宿在句地

拥有具备加工能力的工厂，故将 TPV 纳入联合体。

在 2020 年 GEM rs 2.0 智能电&.项伺巾，公司与 DUCATl、深科技组成联合

体，共同向 ENEL 等终端客户投标，中标后由 DUCÄrL作为联合体的牵头人与

ENEL 等终咐客户签署供货合同. DUCATI 根据卧.JEL 等公司的需求，向公司发

出具体订单，公司与 DUCATI直接交易，按 DUCATI 的要求完成交付.

11: 2020 年巴芮智能电表项目中，因巴西电力公司 (ENEL 的巴西子公司，

产品最终使用方〉等终端客户要求技标方?搭在巳两当地拥有具备加工能力的工厂，

公司任综合考虑巴两当地交易经验、生产能力、专业皮、报价等多方面因素后，

选定 TPV 为合作方，纳入联合体. 在联合体中标后，自联合休牵头}j DUCATI 
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与巴西电力公司等终端客户签署供货合向.根据联合体协议、供货合同，公司将

和l能计量表姐配件销售给 TPV. TPV 则ill'一步加 c成智能电:ê<核心单元后 Ilj.<tI'í

1!J给 DUCATI. 最终由 DUCAf1销售给巴西电力公司等终端客户.

报告期内，公司与 DUCTAI 及 ENEL 的合作聪定. 2023 年度，相关合作必

拟的订单金似有所下阵主亚系原有巾标f>>l LI 阶段性仰求调整所致. 2023 年，公

司与 DUCATI 已联合中标巳NEL 的意大利 GEMTS 反 LVM 钙'能也表项口和

OEMIS 600K t'{能电表项门，中标金额屈 9 亿元. -d!ì~ 2023 年 1 2 月 31 日，该

项目尚未正式启动出货.米米，随着fI号子订单1U，的各项目的赔钱JfJ畏，公刘与

DUCATI 及 ENEL 之间的合作可持续性较强.

2、与平高集团有限公司的联合体投标

2021 年，公司与平向集团有限公司形成联合体向 Joinl Stock Company 

Shabakahoi Taqsimoti Barq 在培育克斯坦的用网:&~~~ð:工程项目投标并中标.公

司作为联合体中的计量设备供应商，斗L，\6集团有限公司作为其中的共他配网设备

供应商，并由共统一与招标方 Joinl Slock Company Shabakahoi Taqsimoli Barq 结

算，公司向于罚集团有限公司结算。拟住期内 ， 该J到日处于小JltfJJlI货阶段。

3、与 Oculio Tecb BD Ltd .的联合体投标

2023 年，公司与 Oculin T，巳ch BD Ltd.形成联合体向 Dhaka Electric Supply 

Company Limiled 在孟加拉的 AMI 计量基础设施建设项目投标并中标.公司作为

联合体中的it盘设备供应商. Oculin Tech BD Ltd.作为当地的服务商，由其统一

与招标方 Dhaka Electric Supply Company Limited 结算，公司向 Oculin Tech BD 

Lld.结算.报告别内，该项目尚未批量出货，因此报告期内禾产生收入.

综上所述，报告期内发行人与其他公司形成联舍体投标的相关舍作可待续。性

校强.
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〈三)结合在手订单情况、下也跟客户相关需求及行业竞争状况、公司竞争

力、客户拓展计划、 同行业可比公司发展情况等，详细分析公司各类业务收入

的稳定性、可持续性

1、在手订单情况

报告期各期末，公司在乎订'单金额〈含税)分别为 1 29，147.25 万元、 196， 107.06

万元、 202，242.24 万元和 224 ，894.30 万元，在手汀tft.充足.

2、下游客户相关押曹求

公司主要下游客户包括各国及各地区主要的电力公司、总包商、仪然仪表制

造商驾车.报告期内公司主要下游客户经营业续增速较快，下游市场前求l旺盛， 发

展也纳良好。 下、游行业发展趋势的具体M~详见本题1日l织之第( 1 )问之第③涵

之 "2、公司最近一则绕营业绩大。IQ附 |夭的原因tkf￥现忡，说明发行'人、Ilä~t变动

局势与问行业可比公司变动是否一敛，相关变动情况是否符合下游行业发展局势"

之"(3)相关变动情况是否符合 F游行业发展趋势"相关问题回复.

3、行业竞争状况、公司竞争力、同行业可比公司发展情况

公司经过多年的沉淀积累，在U益激烈的市场竞争环境中己经形成了较强的

产品技术竞争力与市场口隙，技术与产品共备一定行业先进性。公司所处行业的

竞争'的况以及同行业目IJl:t公司发展'附况详见本题回复之第(2 ) 问之第②11M之"1 、

公司与可比公司在主坚产品、客户类型、市场竞争情况等方面的比较分析"相关

问题回复，公司的竞争力水平情况详见本回复第 l 题之第(3)闲之"(一〉结合

细分行业技术发展路线、埃创集团等代表性公司在全球钱'能电表升级中的参与情

况、主要明'发方向本IJ研发项目 ，说明公司核心技术及产品相关指标〈如可靠性、

稳定性、安全性等〉与境内外主要竞争对手的比校情况，是否存在面临大规模技

术更新换代或淘汰的风险"相关问题剧复.

4、客户拓展计划

未来公司将充分把握"双碳"目标下全球各国推动智慧能源体系建设以及"双

循环"新发展格局带来的发展机遇，实现填内外市场协同发展，提高公司精准服

务能力， 不断地强公司市场竞争力.
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针对域外市场，公司将进一步巩剧欧洲市场优势，与意大利、奥地利、荷兰、

炎囚等罔家客户加强交流，待续跟进欧洲发达国家科AAE能源体系碰设状况，识别

Jf'挖掘欧洲|发达国家市场伊，'M能源'自呀!加求，在欧洲 dì场对智~自g9JJ~产品要求~

1~'G(lq背景下以欧洲市场技术发展趋势为，且妥导向进行。f发活动.问时，公司将在只

极开拓中亚、中东绊友好地区的国家市场，在中亚、中东智慧能那体系高.速发蜒

的背景下，依托于" -带一跻"等罔综:战略，利JTJ ~'I~关合作平旬的政策、资源支

持，力u速相关r!ï场潜力释放并作为公司场外业务重 ~j.曾长点.

针对境内市场，在"双I族"目标f'，罔内对于和l慧能源管理私j求不断加火，

IR46 智能也.&标准加快悠地，智能去ì1 产品性能茧挺性越发凸~Ii.在以国内大

循环为主体、网内国际双循环相互促进的"双循环"新发展格局下，公司将凭借

r刊号外多市场、大规模、 |采时间的吉ß~I碍事IJ运营经驹，址行增量市场开拓，同时把

加存量产品更新法代的市场机会，将缆外市场的优势和纷验|问境内市场扩展UllìlJ.

发抖;公司的技术、品质优势，持续扩J;:.向家电网等域内大型电力公司的市场份额，

形成公司业务峭 |夭新引 悦。

综上所述，公司在手订单充足:下游客户需求1汪峰，发展趋势良好;公司已

在激烈的市场克争环境小经形成了较强的产品技术竞争力与r!I场nli事，技术与产

，'，，'，具备一定行业先进性。来3l是公司将充分把握"双TW1" 1=1 标下仓踩得固推动和!I t且

能源体系建设以及"双循环"新发展格局带来的发展机遇，在进-步巩固境外市

场优势的基础上，持续拓展境内市场，实现境内外们场协同发展. 因此，公司各

类业务收入具备较强的稳定性及可持续性.

四、不同模式收入确认的准确性

〈一〉补充说明公司是否提供安被调试等服务，并结合具体情况说明不同

产品、 不同销售模式、 是否提供安装服务等具体情况下收入确认的具体会计政

策、销售流程、 确认时点和具体依据，逐一说明收入确认的具体单据和时间点，

并说明各种确认方式下合同交货、结算条款的约定情况，收入确认是否符合企

业会计准则的规定
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1 、补充说明公司是否提供安装调试等服务，并结合具体情况说明不同产品、

不同销售模式、是否提供安装服务等具体情况下收入确认的具体会计政策、销

售流程、确认时点和具体依据，逐一说明收入确认的具体单据和时向点

公司产品包括年UJ~ì j--t注表、斜'他i 1 -卅农核心单元、智J能计量:表纠 l配件&配套

终端、 AMI 系统软件扯服务收入，公司销售均不涉JJ.'Ji.装调试服务.

报告期内公司采用直销和非直tl'1两种销售模式，公司的销售模式给构较为稳

定。公司不同销售模式 F. 收入确认 |的，8，-(41:会计政策、销售沛，程、确 认时点和具

体依t\~元|笑别.公司对不同产品类另IJ收入确认相关m况共体如下:

产品类别及 是否提供
收入确认依据 销售流程

具体单掘和收入确认时
销售模式 安装服务 阳点

公司与客户缪订销

1!f合同Jlx.订单，似揣
取得纯永远人、客户!iix

硬件〈智能 移交i商品、经宇平t' J3Jè: 库存情况及什问约
其指定代农确认的签收

计每终蝙) 否 头指定代表签收后确 定安排发货，客户或
内销 认收入 其指定代表收到货

单后.以~收单签收时

物并签收后公司确
伺确认收入

认销售收入
CIF/CFR/CIP/FOß/F 
CA 贸易模式:货物 公司与客户络Lr销

CfF/CFRlCLP/FOB/FCA 
装船后.取得提q\时 售合同~j;f单，根据

贸易模式:取得承运人
确认收入; DAPIDDP 库存情况及合同约

提单后，以取得提单时

硬件(智能
贸易筷式: 商品总输 定安排发货，公司在

间确认收入
到指定地点，经乎乎J" 完成报关 tll 口乎续

iHíl:终 ~ì~) 否 i成占t~旨定代表签I[立Jë; 后取得报关单、 lJI:单
DAP/OOPIEXW 贸易棋

外ft'j
WO 认收入; 后或将货惚运输到l

式:取得经客户或其指

exw 贸易模式:经 指定地点经客户或
定代及确认的签收单
后，以苦奋收单签收时间

客户或其指定代友在 其指定代及等收后
确认收入

约定提货工广徙货并 确认销售收入
缝收后确认收入

公司与客户守在汀销

售(服务)合同成订

AMI 系统软 经客户验收合格!'.Jì.客 单， l银据合同约定安 取得经客户确认的验收
i牛、服务 沓 f'确认后.公司对应 排交付或槌íJt服务， 证明后，以始收证明验
销售 确认收入 经客户输收合格确 收时间确认收入

认，公司取得验收iiE
明后确认们佛收入
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2、说明各种确认方式下合同交货、 结算条款的约定情况，收入确认是否符

合企业会计准则的规定

公司各种收入确认方式下合同交货、结算条款约定ffi况如下2

收入确认方式 交货条款 结算条款

公司按照合同~订们约定将货物在工

厂发:1\或发至约1江交货地点.公司向 J民抓不H客户采取部分日i付、 L暗
~II生确认 ;客户或其指定代农交付 货物时取得签 到付款、 (ij用刷付款绪方式.货

收啡 ， 并根据合 I"J~习毛悦货同行将产 款采用电汇成倍用证义和l
，'，71检验报告或相关文非| 悦交给客户
公司按照合同或订J机约定将货物交由

货代提货或装舶.将货物报关、获取 根据不间客户采取部分顶付、货
提单确认 提单文件. 基于不间!í'l易条款，承担 至IJ付款、信用期付款等方式• b,( 

货物从装运港至目的地港的运费、保 ~采用电汇或信用证支付
险货和消关费等货fFI
公司 AMJ系统及tl:!.)J欠敛;邮软件销售

主要是利用己有的产，1占1卢刚平台，基
于客户需求ill1于 ill 'W也制和优化 根据合问条款，客户部分顶付!.!且
后.于完成系统安装、测试.经客户 在不同付款节点公司提供相关资

竣收确认 始收后确认收入. 对于系统维护、服 料，由~户确认后在规定的时间
务类质保等相关服务 ， l查合同约定的 内再E账期内付款.货款采用电汇
服务期间直线法分摊确认收入:对于 统{言1tl iiE支付

其他成果交付类的服务，子合同约定
的相关工作成果交付j口确认收入

综上，公叫不同产品、不同销。榄式等情况下的收入确认符合企业会计准则

的规定.

〈二〉 补充说明各类收入确认具体方法下报告期各期的收入金额、占比，

并说明发行人对收入确认方式的内控制定情况及执行有效性，发行人收入确认

政策与同行业可比公司是否一致

1、各类收入确认具体方法下报告期各期的收入金额、占比

公司主营业务收入中各类收入确认具体方法下报告朋备朔的收入金额及占

比情况如下:

单位: 万J已、%

项目
2024 年 1 -6 月 2023 年度 2022年度 202 1 年度

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比

等收确
99,834.38 75.76 216,328.02 84.91 151,096.10 84.4 1 109,971.04 74.90 

认收入
t足自主确

29,992.73 22.76 33,924.14 13.31 25,2 18.49 14.09 35,288.57 24.04 
认收入
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2024 年 1 -6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度
项目

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比

验收确
1,956.29 VUI 4,533.23 1.78 2,677.42 1.50 1,560.42 1.06 

认收入

主营业
131,783.40 100.00 254,785.40 100.00 178,992.01 100.00 146,820.03 100.00 

务收入

其中，报竹期各期签收确认收入占全营、Ik务收入比例分别为 74.90%、 84.4 1%、

84.9 1%和 75.76%" 为公司主要确认收入方式.

报告期内，公司硬件销售均为然收确认收入就提单确认收入，验收确认收入

对成仅为 AMl 系统软件及服务收入.

2、 发行人对收入确认方式的内控制定，情况及执行有效性

公司收入确认分为签收确认、提单1iJ(J认和验收确认三类，签1&确认在取得客

户或其指定代表签字的单掘。后确认收入，提单的认1-E取得承运人提单后确认收入，

验收确认夜取得经客户确认的验收证明后确认收入。

公司制定了《销售管理和市场开拓流程>> ， 明确了公司手干部f J 岗位职责和中又

11良.并对体系管理、出库管理、台账管挫、招投标管理、订单管理、应货管堪、

合同管理、续效考核等:w:行了规范，口I以有效的控制销售的业务环节。

t述制度明确了销售合同签订后由营销中心负责对公司提供客户的基本信

息.让|营销巾心订单管理员申请建立顾客:档案， 创建客户代隅，由营销中心业务

员接收销售合同和订单，并在 CRM 系统中提交订单创建申请流程，市IJj革中心计

划管理员负责合同和订单的生产排产和交货朗，质量中心负责对产品的检验， 对

顾客批次不良的改善对策的组织实施和监筒，货物由公司物流部门负责掏通运输，

货物出库后物流部门根据贸易条款跟进物流运输情况.其巾，基于提单和签收单

(EXW 条款除夕|、)确认I(支入的情况，物流部将提单及签收单信息及时反馈给财

务部和营销中心业务员，同时，物流部在 SAP 系统巾将己送达货物标日为送达

状态并推送到财务部，财务部核对信息无误后进行收入确认; EXW 条款下，仓

库出货管理员将发货后客户指定货代签收单据提交财务部， 财务部核对信息无误

后进行收入确认;八MI 系统软件和服务业务，业务员将获取的客户验收证明发

送财务部，财务部核对信息无误后进行收入确认。营销中心各业务部定期跟踪客

户货款同收情况，并对超期货款进行催款.

发行人对收入确认方式制定了较为完善的内控制度s 并确保内控制度可以得

到有效执行。
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公司名称

iIiî )'~ 11'力

林样能N

JI1j为科技

←一一一---

地!I<J:十伎

发行人

3、同行业可比公司收入确认政策比较情况

同行业 n[比公司收入IiIII 认政策如下 z

收入确认政策具体描述

(1)销售商品:公 ii)国内的商品也ü.拷户指定仓阵 JI Lh客户答收成始收时确认收入:公司
海外的附品销售恨秘合日钓边的贸易*~确认收入， It/IIt,t f EXW ( LX Work~ ，即1:γ交货)
条款的悄(~，于货物j'l- T.f-交付时r，fidÁl&入:对下 flOB ( Frcc On Oonrd，即~a t.5é货价)、
CIP (COSI , In~uJ'an(引c and FI'eight，即成小货);0保险iVJl lJ孟~i!) '，1条款的销特.子货物J仙过附
级时峭认收入;对于 DDU (Delivered DlIIy Unpaid , I!II木头J锐交货}、 DDP C Delivered Duty 
Paid ，阳7E段后交货)呼吁~iI;的销钩，手货物在~;1inlJ，i! 仓J斗通过磁收戈付附确认收入. (2) 

提供服务合l司公司的资投服务和ftl，附钱修服务领RU己完成的业务"币以fT阿华价耐用ji. 对
于运纠n服务tf.í'i'[ñJ则肌肉俄迦线法J'J)，~日IH啦悄地:行确认.公司与Jtfl也企业虫在订的合同成协议
包括锵仰刷品和1提供好务|时，如1销售|硝1\1，部分利i是{具;l~务部分1m邬区分并单也h~1 畸的，将俏
售商品由自分和I提供劳务由自分分别处理:如lt码w商品部分布1徙供好务部分不可明确识分.公司
将该商品1J1N务与合同1~W例..It他1商品/服务iJ1行组合， Ú到该组合满足可(x分的条件.遵守
t述·般且以则的街i5t r-'公司的安装服给阳咆l鸣维修拟务彼幌己先成的业务量藕以什扣，j lfl价
确定， x.t rìMf压服务;也合问期限内战 J'f线法为基附l1IttrllJJ:行确认.
电能司是、系统类产品.&~W攸入:
内销收入在公司根据合同约定将产品交付给客户，(L客户收刽货物~I 始收时价认收入，
外销收入在公司很低合同约定将产品报兑取得提矶时确认自k入.
公司收入主要来自于w他电衣、用也，1) ，P.JI?:集终端、也能ìl带粉等也能创 fit产品的fl'f1量，销
售智能也友、网电信息采!J!终销、也能 i1 处稍等也能itr.~产品属于在某一时成腹中T爬约义务，
(1)内销收入在公司将产品运送至合阳约定交1荒地仅并由客户等收、己收取价~Ti2J仅得收

款仅利且相关的经济利益 ík\可能流入时确认.
(2) 外悄收入在公.，1巳根据合同约定稍产品报关， j仅仰槌岖，已收取货主);!il(驭得了收款权

j'J fL相关的经济利就很可能流入1时确认.

公司主)).也悄悄也能(1 '11.仪 !i.利用也信息采Uo!.系统等，叭队.
(1)内销严品收入确认\，;1i自足以 H最件:公司己民饱含问约定将户'品交付给购货力，在E客
户收到货物并验收，且产品销售收入金额已偷走，己份收回货款或取衍了收款凭iif 11栩关的
经济和'Jä恨..f能梳入.产品相关的戚本能够可靠地il1
(2) 外fj'J产~I，收入确认铺满足以下条件:公司已椒阳台伺约定将产创锹失，取衍拢'在，川

产品俏 I!J收入金额已确知，已经收r"l 所以域取得川~.:>;纯i止且相关的经济利äi&叫他流入.
产品相义的成本能够IITlI地计量.
())公司 iι供技术服务、房屋租赁服务，属于在某'lI't段内履钉的履约义务.:t;户 (L公司
履约的问时即取得并iiUii公司股约所带袅的经济利挫，公司根综合同..约i企度确认收入.
(1 】产品俏售收入

1 )硬件|句俏:依据客户签收后的送货~.靠?回执， +安爷收日朋确认 1町，\~销t僻收入的实l川:
2) 硬件外销:企业根据与客户合同均应的贸易术论确认收入， DAP 1是 DDP 贸易模式下.
将货翻这铺到客户抱定地点.客户草草收后，依据签收Ìr.!Jk确认收入: fOB 及 CIF 旨~~~式
F. 子惯'伪装船后，依据担Vl"确认收入 g 巨xw tltH!i式下. .Ll 出l辈戈货后. f在1<<智昏收记
录确认收入.

(2) 软件1向您:公叫系统软例二制'I!jT !l且Jai-fIJffl已有的声品基础.If'-ù ，提T 客户1m.:jtjJH丑挂
-步走制和i优化后a 子〉也成系统安装、测试，经客户份收后确认收入"
(3)服务收入:对于系统维护、服务将自到保等相关服务. 1.在合间约定的服务期间ñ.线法分
摊确认收入;对于民他成果交付类的服务， f合阴约定的相关工作成果交付后确认收入.

综上，发行人收入仰认政赞与同1'1业可比公司)j';存在豆大差异.
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C三〉 说明发行人与非直销客户合作的合同签订对象、回款方、产品验收

方、定价方式缚，并说明发行人向非直销客户销售产品是否需终端客户验收确

认收入或取得收款权利，非直销客户是否仅获取终端销售价格一定比例的费用，

结合前述情况说明向非直销客户销售是否为买断式销售及收入确认的时点

1、说明发行人与非直销客户合作的合同签订对象、回款方、 产品验收方、

定价方式等，说明发行人向非直销客户销售产品是否需终端客户验收确认收入

或取得收款权利

公司产品销传根据客户采购后是低1m工再销售的不同分为直销和非且销两

类，非在销客户在合同签订对饭、 ~I:X方、定价方式上与血销客户无差异，合Ir~

签订对象、归|款~}.i均为公司销售对&a~~~民销客户本身。公司非R销模式下均为

由非直俐在户口接与发行人您订响也合闷，确定销售价格.

与直销客户一敛，发行入按与非自制客户约定的交货方式履行合同，并按照

合同约定的贸易术语确认收入.

对于硬件销售，公司向非直稍有:户销售均为签收阶认收入或提单确认收入，

不存在验收环节创刘予以提单确认收入部分，公司在取得泳运人提单后，以取w

j是单时间ωl认收入，随即获得了对|胆旺销客户的收款权利:对于以签I1交单确认收

入部分，公司在取得经客户或其指定代表确认的签收单后，以签收单签收时间确

认收入，随即获得了对非直销客户的收款权利.

报告期内，公司以非直销方式îM# AMl系统软件且服务收入金额较小，对

于该部分收入，公司在取得非且销'多户或其指定代表确认的验收证明后确认收入，

随即获得了对 I~直销客户的收款权利.

综上，发行人向非直销客户销售产品在非直销客户或其指定代表签收或验收

后随即获得了对非主主销客户的收款权利，无需终端客户进行统收确认收入或取得

'1交款权利.

2、非直销客户是否仅获取终端销售价格一定比例的费用， 结合前述情况说

明向非直销客户销售是否为买断式销售及收入确认的时点

报告期内，公司非直销客户盈利方式为赚取其向终端客户销售价格与向公司

采购价格之间的贸易差价。非直销客户向终端客户收取货耿，jj:以来购方式向公
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司支付采购款。公司不存征收取终端客户恒|放后向作且销客户支付贸易差价的情

形.公司非真销客1、'不仔，在 I<，J公司收取终端销售价格一定比例费用的情形。

报告期内，仅有斤发香港的贸易差价为固定比例 1%，其余非崖峭客户贸易

差价均随具体可单tlJðt变动.

根据公司、开发香港及中兴签订的相关协议约定，公司为市IJ)在商，通过t~1间

商开发香港问接将智能电表等产品销仿给中兴康讯，后者血过巾兴奥地利最终销

售给交易中的终端客户 A l 等。 开发香港参与公司与 AI 等终端客户的合作准架

主要原因系该项目的分包方巾兴为便利交易结算，在 20 15 年要求深科技纳入 

家境外交易宅休. -~朋作为深科技境外贸易于台的开发香地选JJn入交易架构.开

发香港参与该交易框架实质是与公司合作共赢、相互促进， 以便更好地服务客户，

厅发香港作为诛科技的主要境外贸易平台，参与该交易框架，扮演中间商角色，

可以满足中兴在供应商资格条件和外1[结算资金实力等方闸的要求，协助公司更

好地服务客户，与此同时开发香港在合作期间也统一按照最终销售给中兴康讯产

品收入金额的 1%赚取交易差价，实现合作共赢、相互促进.

公司向Jr.发香港以及其他非在销客户销11均按照对应的贸易术语确认收入，

对于jl二发香港，在202l 年 jJJ1 1-I 至 2023 年 6 月 30 日，公司与其贸易条款为

DAP (奥地利)，公司将货物送至指定缝收地点[0客户或其指定代表签收后确认

收入.具体流程为公司将货物直接发往奥地利，由开发香港指定的巾兴奥地利完

成对货物签收:在 2023 年 7 月 1 日至 2023 年 l2 月 3] 口，公司与其贸易条款为

EXW (成都工厂).由客户或其指定代表前往成都工厂提货签收后确认收入.具

体流程为自开发香港委派其下游客户中兴指定的货代前往公司成都工厂进行提

货。因此，公司向开发香港的交付以及开发香港向下游客户中兴的交付同步完成。

非直销模式对应的相关协议双方权利义务关系、风险承担方式及退换货约定

具体如下 :

项目 具体约定

公司承担在双方答订的销售合同/采购伙，应协议等协议项下所约定产品

质量、数敏、保密及供货周期等相关的义务，并获得收取相应产品款

1且}J权利义务关系 项的权利:同时，根据相关的销售合同15!HI句供应协议，公司须拥有履
行协议项下义务所必要的资质、资格和业务资源. jt承担由公司产品
的质量问题而导致客户受损时的边约责任

风险iM且方式 根据贸易方式，运输由公司或客户承担，产品到达指定地点前.产品
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项目 具体约定

的灭失和l~损风险由公司承担，到达指定地点}I 经客户签收后由客户
承t日

i且换货
公司提供的产品若不符合协议双方约定的交货标价， l'J f量协议约定的
方式在J..lI(定时{叫内ill.行边换货处跑

基于上述情况，由于公司rr:相)\IL产M，3ê.付时控制权及风|呛、 似酬均己发生转

移， 1，1;]此，公司对非直销客户为实|听式销售， 收入确认时点与 I'LTl'í客户一致，具

体收入确认时点、收入确认吓q挝、销传说L程详见本NJi问友之第 (4) 闷第①题之

11 1 、补充说明公司是否提供安装调试等服务，并综合具体悄况说明不同产品、

不同销售模式、是否提供安装服务等具体情况下收入确认的具体会计政策、销售

流程、确认时点和具体依据， j远一说明收入确认的具体!rl据和时间点"相关问题

回挝.

【申报会计师回复】

(一)核查上述事项并发袋明确意见

1、 核查程序

E问以会计师主要执行了如 F核查程序:

(1)获取发行入订单台账， r解发行入各期末在手订t(lf山况，分析汀单金

额与收入金额匹配性:

(2) 获取发行入销11J 1细细|炭，分忻复核发行人-tR告JUJ 各M按照客户、产品

类别、销售模式、客户所处地械等维度进行划分的销售价格、数量情况;

(3)分析发行入各朔的产品价格，查阅同行业可比公司相关数据，对比分

忻发行人产品销售价格波动的合理性及公允性;

(4) 询问发行人研发、销19等部门入员，了解发行人市场竞争俯况、客户、

产品型号、产品结构、各类别产品性能指标等情况， 了解筑行人产品定价原则;

( 5 ) 查阅同行业可比公司同类产品销售收入等数据，对比分析发行人同类

产品销售收入变动趋势;

(6) 查阅外汇管理局公布的各期外币换算汇率，检查发行人主要合同计价

货币的汇率变动趋势与发行入销售产品单价变动趋势的匹配性:
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(7) 查阅同行业可比公司M近一期经营业绩变动悄况，分析对比发行人最

近一期业95i变动趋势与同行业口1比公司变动差异原则，向发行人财务人员了解公

司期后财务数据，了解发仔入刘Jfri财务数据变动原因县则后经营'!，'f况:

( 8) 任阅行业研咒资料，分忻革之仔人'1文入变动情~}~，与 F游行业发展跑势是

任匹自己:

(9) 获取发行人报告肌肉销1M收入明细袭，对各炎1"1; M I i'l~ t'f r'(t价、单位成

本及其构成情况进行了复核，分析各类产品销售单价波动俯况、在利率变动情况

及变动原因，分析发行人报告期内芥产品内外销、不同销协模式、不同地区毛利

率变动情况，核查差开·及变动的原因及其合理性:

(10) 查询同行业nJ比 1: rli公司公) 1二的资料，比较同行业nj'比公司与发行入

在产品及服务内容、业务模式、啊'1俗区域、客户类型及~价~J Lllìl l邻方ctrï的主要差

异，分析发行人毛利率与可比公司存在差异的原因及毛利率波动的合础性，查阅

行业研究报告和同行业可比公司柑关数据，了解行业市场竞争和可比公司发展情

i兄;

(11 )获取发行人主要销节合间，查询发行入与客户所确定的贸易术语中运

货承担方的相关条款，分析发行入单位收入运费变动怕况与国际货运集装箱指数

变动趋势的一致性:

(J 2)分析复核发行人报作j阴内各期各类产品前五大客户对应的销售收入和

毛利率情况，了解是否存在毛利率显著异常的汀单或客户:

( 13) 获取发行人在手访华l细细l表、各期新增订单明细衣，分析发行入按照

客户类别、应用领域、产品类型分类的在手订单及新增订单金额及数量，取得发

行入重大在执行合同并了解耻展情况;

( 1 4) 获取发行入与其他公司形成联合体投标的相关协议和取得的订单情况，

向发行人销售，人员了解相关合作的持续性情况:

(1 5) 向发行人销售人员 r解下游客户需求情况、市场党争情况、发行人客

户拓展计划、同行业竞争对手发展情况等;
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(16) 查阅发行人主亚客户销往合同，了解发行人与客户含问条款约定、存

货管理、业务流程等，分析收入确认时点的准确性:

( (7) 查阅《企业会ìl-准则第 14 4去一一收入)}，分析发行人收入确认是否符

合企业会计准则的规定， f't l浏阳jft、Ik uJ比公司的收入阶认政策，对L~且l:h人与同

行业是否一致:

(J 8) 访谈财务和l销俗人员 ， r解发行人收入确认相关内投制度执行情况，

执行穿行测试，了解发行人收入确认相关内控制度的执行行效性:

(19) 查阅罔际贸易~i~下不同贸易术语的货物风险转移n-t点，对照发仔入

不I"J贸易术语下确认收入单州，分析发行入不同贸易术ìg: I~\I交入确认时点的准确

。1ι

(20) 查阅发行人与七噩 11，且销客户的销售合同、签II~J)í 、 11~仔回单等，向

发行人悄售人员 f解非1'[fl'j客户定价方式.

2、核查结论

经核查，申报会计师认为:

( 1 )发行人各期订单.金额与实现收入金额相~配，不同产，lb 、销f号模式下

收入变动原因具有合理性。发行入境内外销售收入变动主要受到l属外市场需求因

芳:影响，与细分行业发展状况相匹配，具有合1段性;在行人它要产品智能计量表

JJ.智能计量表核心单元单价变动的主主运系汇率变动、客户结陶变刷、产品结构变

动所致，具有合理性.发行人主要产品智能计量表、智能ìl-量表核心单元的平均

单价受汇率变动、客户结构变动、产品结构变动等因素影响-(ij所波动，但与同行

业可比公司同类产品价格处于同一价值区间内，价格变动原凶具有合理性，发行

人主要产品价格与向朋市场价格不存在重大差异;由于发仔人销售区域、客户结

构与同行业可比公司存在校火革异，因此发行人在客户拓展成呆转化、汇率变动、

国际运费下降三个因索与问行业可比公司相比具有一定的独特性，发行入营业收

入、净利润增长率与同行业叮比公司的差异具有合理性，发行人业绩变动符合下

游行业发展趋势;

(2) 发行人报告期内各类产品在不同销售模式下销件均1价、单位成本及毛

利率变动原因主要为汇率波动、运费波动、产品销售型号、客户结构变动等，符
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合发行入实际经营创况，变动}J;l训具有合理性.发行人局外纳1与毛利率变动原因

L主V'.I汇率被动、运货波动、客户约构变动等，境内销传E乎IjJ筷变t9J主要系客户

结构变动所致，符合在钉入实际份i-'r倍况，变动原因具有介舟tJ: ; 恨告肌肉，发

行人柑白色 ~I.t诠终端毛利凉1龄#低俨同行业可t~公司 |司类产品 E平IJ卒，主要系公司

与同行业可比公司付í1守主妥地1义、产品销售形态1f.{f较大注异所敛，符合发行入

&11才行业可比公司实际约轩tm!Æ.. 趋异原因具有合现悦。发行人毛利准相较同行

业可比公司毛利率变动趋势Â'异J.盟系发行人外销收入占比较高. ~IUl毛利率受

到[.率波动以及国际运费波彷影响相较于间行业可比公司里火所敛，变动趋势差

异l剧对具有合理性;报价肌肉，发行人销售模式、运输货川1*~1!1i ;J:t7t报告期内

未发lf:.变化，符合贸易水 i苔规定 ， ~1I入运费变动与当期间际应哥哥指数变动趋势

相1&配;报告期各期，发行人向 t~产品对应前五大客户创伤毛利率f~J差异亨，要

坚产品型号、汇率变动、客户所处地区纷济发展环境且克句'阵地护异的影响，均

为开展正常业务合作)jlj-蚁，不{-{ι毛利率显著异常的订吁'l!.&.客户:

(3)发行人在手lTI恨无址，下游客户需求较为nT:膊.'$..仔入各类业务收入

儿 {f稳定性及可持续性;发行人 I JJ\他公司形成联合投标的合作模式稳定，相关

合作具有可持续性:

(4 ) 发行入不同销自株式 F收入确认准确，符合会讨准则规定;发行人收

入确认相关内控制度的执行有效，各收入确认时点与确认根据相阴阳，发行入收

入确认政策与同行业可比公司习、仔庄$.大差异;发行入二IF f'Hl'J 乎乎户iI~利λf式为赚

取其向终端客户销售价格与InJ 发行人采购价格之间的贸易7.2价，不存在向发仔人

1&1fJl.终端销售价恪 -定比例费用的1~í'形 . 发行入与非宦俏客户为主J~断式销售， 发

lï人向非直销客户销售收入确认时点符合会计准则规定.

(二〉说明对收入真实性、准确性的核查过程、方法和结论，包括但不限

于客户核查的方式及范围、比例，走访客户、发函和回函倩况、 函证样本的选

择方法、收入的截止住测试，搅外销售的核查过程、核查方法、核查范围、核

查程序、亵取的证据及结果

1、核查程序

(1)针对收入真实性、准确性的核查

申报会计师主要执行了如 F核查和f1!:

1)了解发行入销售与收款的内部控制流程，评价内部控制设计的合理性，

并测试其运行的有效性.对销销与收款循环执行穿行测试程序 ， J解相关内部控

制说l~里.检查发行入是否在关键控制点实施控制，相关控制点是奋得到有效执行;
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2) 取得主要客户框架合同、合作协议及部分销售订t)'I.给.分析发行人收入

确认政策是否符合企业会计准则的规定=

3) 取得报告期内发行人的tl'í1 1f 明细表，并针对不同JtJJ间、不同客户等多维

应销售11((&股行分析和序;

的抽样检查与发行人收入确认相关的支持性文件，包指Tl'J'ID合同或销售汀

~!、货物签收单或提t(!.、山门报关 l礼物流信息等，以确认俏岱收入的点实性和]

准确性:

5) 访谈公司财务相关人员，了解资产负债表日后是否有，.(t:大额的销售返回

情况;

6) 查阅主要罔内容户公开披~W资料，反工商登记信息，获取咣外主要客户的

中信保报告，了解，客户的成立fl1间、注册资本、股东及主要人þ;\ 、经营情况、行

业地位等公开信息，分析是侨与发行入存在关联方关系等:

7)对发行人报告期内主要客户共 35 家进行了实地走访，观察客户经育场所，

了解客户与发行人的合作背景，确认报告期各期销售恬况以及客户经营情况及是

否与采购规模相匹配，客户'访谈情况如下·

单位:万元

项目
2024 年

2023 年度 2022华度 202 1， 年度
1-6 月

忐 B市i肉1本主营业务收入金额 94,446.93 J94,628.60 144,800.76 J34,897.31 

主营业务收入金额 131,783.40 254,785 .40 178,992.01 146,820.03 

走访样本主营业务收入金额占
7 1.67号也 76.39% 80.90% 9J.88% 

主营业务收入比例

的综合考虑应收账款余额、合同负债余额以及各期销售金额，选取大额、

新地、各期变动较大的样本执行函证程序，对未回函的客户执行笛代测试程序.

报告期内客户函iîE情况如下:

单位:万元

项目
2024 年

2023年度 2022年度 2021 年度
1-6 月

主营业务收入① 131,783.40 254,785 .40 178,992.01 146,820.03 

~函金额合讨@ 12J,549.38 233,598.94 168,502.09 134,826.80 

发函金额占主营业务收入tt
92.23'l-也 91.68% 94.14% 9 1.83% 

例③司Ï)J(D

183 

8-2-183



项目
2归4 年

2ω3年度 '2022 年度 2ω1年度
1-6 月

阴函可确认金额@ 120,971.42 '2'26,707.6'2 160.090. 16 130,710.55 

(L'I l!il' I f确认金额占主营业务
91.80% 88.98% 89.44% 89.03% 

收入比例⑤=毡/①
米回函执行替代测试确认金

577.95 6,89 1.32 8.4 11.93 4,116.24 
倾@
未阳函执行替代测试rlM认金

自由凸主背业务收入比例⑦= 0.44% 2.70% 4.70% 2.80% 

(,<i) 
回函可确认金额及来回函执
行替代测试确认金额占主管 92.23% 9 1.68% 94. 14 'Y. 91.83% 
业务收入的比例@+⑦

注:刨前可确认金额包含回函确认不符涌过执行差异调节程序确认的金额.

9) 根据不同的贸品方式，给含运输时长，针对l附近资产负侦表口前后确认

(i<J销售收入选取样本核对货物签l议甲、挺单等支持性文件，以评估钊í1!"f收入是杏

fE恰当的期间确认.

(2) 针对攘外销售的核查

申报会计师主要执行了如 F核查理附:

1)了解发行人销售与收款的内部控制流程，评价内部控制l设if 的合理性，

并测试其运行的有效性. 对创作与收款循环执行穿行测试lr~序，了解相关内部控

制流程，检查发行人足否在关键~.~fllIJ点实施控制，相关位制点是否得到l有效执行;

2) 访谈发行人销竹人员，了解境外销售的开展方式、贸丛政锁，发行入境

外主要客户的基本情况以及与发行人的关联关系、汀啦获取方式、定价原则、信

用政策、主要出口地区及其宅妥出口客户销售情况及变动原因，以及同行业可比

公司开展境外业务时采用的销售模式等情况;

3) 访谈财务相关人员，了解发行入境外销售业务流程和业务模式，获取发

行人收入确认政策及成本结转方式，获取并查看发行人报告朋内 E要场外收入的

销笛合同具体条款，分析发行人填外收入确认政策及成本纷传方式是否合理，收

入确认是否符合企业会计准则的相关要求;

的获取发行人报告10]各期销售收入消单并进行分析u.核，获取发行人报告

期出口报关明细，检查发行入境外销售收入与海关报关数据的匹配性;获取报告

则各期发行人出口退税相关材料，检查外销收入与出口退税金额的匹配性;
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5) 查阅同行业可比公司拟般说明抖等公开资料，了.v闵行收口I比公司境外

销售的主要产品、销售区域等，与发行入境外销售产品比较:比较分析可比公司

与发行人填外销售毛利积变化和li况:

6) j血过网络检索 ， rm平似街JUJ 内主要山口国家军11地区贸易政策变化和稳定

性. 结合贸易政策的变化悄况分析境外销售收入的变化，分析J~t~发行入歧外销

怡的影响等:

7) 执行收入截止性测试，对收入确认时点进行核资，险查客户采购合同、

采购订单、出库单、物流记求、 H\l 1报关单、提单、签收J)t等资料、 líf(，认发行人

销货收入是否记录于恰当的会计期间:

8) 采用实地走访}j式刘拟价WI内发行入境外收入其实性和1 ，t1Wffl性:ì!.I:行核查。

;.bJJ内容涵盖了解客户的规榄、业务经营等基本悄况、与发行人的合作历史、报告

期内的交易金额、销售内容、结算方式、信用期、验收条款、质t， t保证条款，是否

存在诉讼仲裁或纠纷情况，客户与发行入及其控股股东、实际控制人、监事、监事、

高级管理人员是否存在关联关系等，具体情况如下:

单位:万元

项目 2024 年 1.6 月 2023 年度 2022 年度 2ω1年度

主笃业务榄外收入 121,433. 14 209,6 14.19 156,977.39 142,26 1.50 

搅外客户走访金额、 84,568.24 153,076.39 124,095.47 13 1,775.49 

境外客户走访金额/
69.64% 73.03~也 79.05% 92.63% 

主冒雪业务境外收入

9) 对发行入境外销售收入进行细节测试，根据销售淌单，核查其销售合同/

订单、出库单、报关单、提Jp.、运输单、签收单、记账凭证、销笛发票以及客户

付款凭证等，检查收入确认时间、收入确认金额的真实性、准确性及会计处理是

否正确:

10) 综合考虑应收账款余额、 合同负债余额以及各期悄1!f金额， i在取大额、

新捕、各期变动较大的样本执行liiJ证程序，对未回函的客户执行f古代测试程序 ;

报告期各期，榄外销售执行 l必证和替代程序的具体情况如|飞
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单位:万元

项目
2024 年

2但3 年度 2022 年度 2021 年度 l 

J -6 月

函 i正的境外客户家数 27 26 29 14 

境外客户发函金额① 113,373.64 191,438.27 147,343.73 130,724.04 

当j钢魄外主营业务收入② J2 1,433.14 209,614.19 156,977.39 142,261.50 

堤外客户发函金额占比③=
93.36% 91.33'!-也 93.86% 91.89% 

( t@ 
填外客户回函确认金额@ 113,373.64 186,080.27 138,93 1.80 126,607.79 

填外客户回函确认金额占
100.00% 97.20% 94.29% 96.85% 

比萨@Ki)
境外客户未回函执行曹代

5，358.∞ 8,411.93 4,116.24 
测试确认金额⑥

榄外客户未回函执行替代
测试确认金额占境外客户 2.80% 5.71% 3. 15% 

友的金额比例⑦司ID/(j)

槐外客户回函确认金额及
主毫米回函执行替代测试确

100.00% 100.00% 100.000;., 100.00% 
认金额占统外客户发函金
额的比例③司如@

---'-

2、核查结论

经核查，申报会计师认为:

( 1) 针对收入真实性、准确性的核查

1) 报告期备期，发行人不同产品、不同贸易条款下的收入确认符合企业会

计准则的规定;

2) 报告期各期，发行人对收入确认方式的内部控制制度完善， JF有敛运行:

3) 报告期各期，发行人主要客户经营情况正常，与采购规锐匹配，发行人

收入确认真实、准确.

(2) 针对境外销售的核查

1 ) 报告期各期，发行人的上要境外客户以全球知名的电力公司、电力工程

总承包商、仪器仪表制造商等为主，企业规模较大，经营状况良好:

2) 报告期各期，发行人搅外主妥客户中除深科技及其关联方外与发行人及

其股东、实际控制人、董事、监鄂、高级管理人员之间不存在关联关系;
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3) 发行人不同产品、不间贸约条款下的境外收入确认符合企业会计准，则的

规定，发行人对境外收入确认方式的内部控制制度完善， Jt-有效运行 ， 发行人境

外销1M收入真实 、 准确。

(三〉说明针对非直销模式最终销售实现情况是否进行核查以及核查方式、

核查标准、核查比例、核查证据并发表明确意见

1、核查程序

申报会计师主要执行 ftm F核盒段Ff :

( I )对发行人ffIi吓人员m行访谈，了解非直销销售模式 F客户类型、合作

拟式及终辅客户情况:

(2 ) 通过中信保、同纷?核查等手段了解主要非直销客户的盐水情况，对主

要非直销客户进行实地走ìJj;1t阙发行入与重点非直销客户及舍作方签署的合作

约定文件，对重点非直销客户交易架构各方进行访谈、对重点非且销客户之终端

客户进行现场访谈:

报告期各期，申报会计师对发行入非直销客户走访比例如仇

单位: 万元

项目 2024 年 1 -6 月 2023 年度 2022年度 2021 年度

î~1ïî内容户收入 18,278.94 66,490.39 51 ,599.20 29,040.86 

4~rr锁客户走访金
14,401.95 61,889.25 46,243. 14 27,363.66 

额
非革销客户走访金

78.79% 93.08% 89.62% 94.22% 
额玛拉直销客户收入

~~.l1销客户一走访
9,348.48 51,601.19 33,348.88 16,351.85 

终地客户金额

非直销客户一定访
终端客户金额合计/ 5 1.14% 77.61% 64.63.10 56.3 1非也

非J!销客户收入
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(3)抽取部分!p.:点非 11销客户向Ä终端客户发货物i疵，驰llE物流对应收货

方其实性.

单位:万元

项目 2024 年 1 -6 月 2023 年度 2022 年度 2ω1 年度

~r-.il销客户收入 18,278.94 66,490.39 51,599.20 29,040.86 

己 llh.t羊终端客户发

货物流非直销客户 9,348.48 51,601.19 33,348.88 16,35 1.85 

收入
己抽样终端客户发
货物流非直销客户

51. 14% 77.61~也 64.63% 56.31% 
收入I非直销客户收

入

(4) 查阅发行人销笛I~J纫1.&、报告期内主要非在销郭户的销1!f合M及部分

销协订单;

(5) 对主要非直的客户提凶，核查往来业务桌实性及各JUJ来到毛臼发行入产

品1年存情况 :

报告期各期，申报会计师:M~~草销客户函证比例如下:

单位:万元

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021年度

二1 1: 11销客户收入 18,278.94 66,490.39 51 ,599.20 29,040.86 

发函金额 15,864.13 64,866.34 49,085.71 26,992.16 

发函金额/非直销
86.79% 97.56号也 95.13% 92.95% 

客户收入

划Z曲同确认金额 15,864.13 64,559.59 47,275.80 26,992.16 

回函可确认金额/
86.79% 97.10% 91.62% 92.95号b

非:.lt销客户收入

2、 核查结论

经核查，申报会计师认为:

( ) )发行人非直销业务开展具备商业合理性，终端销ß俯况县实;

(2) 发行人主要非直销客户期末不存在来自发行人产品斥4字， i位直销客户

不存在协助发行人回货情况.
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问题 6. 关于衍生金融工具及汇率波动风险

根据申报材料， (1)报告期内，发行人境外销售收入占比分别为 98. 95% 、

96. 90% 、 87. 70时日 85 . 45"，由于公司报告期内外销收入占比较寓，外销合同主

要以欧元、美元等夕|、市综算。 公司出于对;中汇率变动风险的角度考虑，会签署部

分外汇远期合约以对;中日帘交易中的汇率变动风险，在外汇远期合的交割时，相

应合约自初次交易以来至交割的所有投资收益均计入交割当蚓投资收益。 (2) 报

告期各期末，发行人货币资金余额分别为 1 74 亿元、 2 . 05 亿元、 2. 26 亿元和

4 21 亿元，其中存放在境外的比例分别为 25. 12骂 、 22. 81" 、 43. 43辑和 43. 42辑.

报告期备用末F 发行人衍生金融资产余额分别为 880. 26 万元、 8， 655. 66 万元、

2， 015 . 53 万元和 0 万元，衍生金融负债余额分另IJ为 40.43 万元、 0 万元、 5. 45

万元和 4， 410φ7 1 万元. (3) 报告朋各期，发行人公允价值变动收益金额分别为

-823. 10 万元、 7 ， 815. 82 万元、 -6 ， 645.57 万元和-6 ， 420. 80 万元，投资收益金

额分别为 2. 224.46 万元、 5 ， 743. 22 万元、 12， 362.86 万元和 2， 83627 万元.

i育发行人: (1 ) 说明报告期备期末货币资金的具体内容及存放情况‘在手资金

的管理方式‘是否存在资金受限情彤、外汇使用及结算结转的合法合规性， 并说明

资金管理政策、内控体系、制度建设及运行有效性情况。 (2) 说明报告期各期末纠、

币资产的具体情况，结合外币资户和境外销售的结算货币、结算方式、信用期每享有

关信息量化分析发行人的外汇风险敞口，说明发行人管理外汇风险的方法及其有效

性，对汇率大幅波动、未来外币汇率下降等导致毛利率下滑等凤险的应对措施是否

充分，是否会随着境外业务的拓展面临更大的汇率波动风险. (3 ) 说明发行人外汇

远期合约的具体内容，包括但不限于交易对手穷、 凤险对冲机制、价值计算模式、

清算模式、交割决策、平仓条款、 手续费或佣金支付情况以及发行人面临的风险敞

口、凤控措施、止损安排、备期j员益确认金额，相关会计处理是否符合《企业会计

准则》的要求等，并测算极端不利情形下汇率波动对发行人生产经营的影响，进行

充分的风险提示。 (4) 说明报告阳备期末外汇远期合约等衍生金融工具的持仓、标

的金额情况及报告期内的购买‘处置等变吃圳育况，说明其与各期金融资产/负债、

其他货币资金等资产科目，投资收益、公允价值变动伊且直等利润装革斗目及现金流量

表相应科目的勾稽关系. (5) 结合报告期各期外销收入、应收账款、巴签订合同未

确认收入的金额等，说明公司外销ill!务和外汇远期合约规模的匹配性及使用相关衍
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生工具与否对经营业绩的影响，是否有烛实现了平滑汇率波动对经营的影晌. (6) 

说明除为了合理规避和降低汇率波动风险外，公司是否从事相关外汇投资、投机活

动.相关内部控制制度是否建立健全并有效执行。

i青保荐机构、申报会计师核查并发表明确意见.并说明对发行人货币资金、

衍生金融工具的核查方法和过程.

【发行人回复】

一、说明报告期各期末货币资金的具体内容及存放情况、在手资金的管理

方式、是否存在资金受限情形、外汇使用及结算结转的合法合规俭，并说明资

金管理政策、内控体系、制度建设及运行有效性情况

(一〉报告期各期末货币资金的具体内容及存放情况

公司报付JUI各期末货币资金I'~JJ*体内容及存放仙~如 1 r: 

项目 主体
2024年 6 月 30 日

金额 占比

开发科技 11.56 0.0 1 
库存现金

小计 11.56 0.0.1 

开发科技 71,330.50 83.43 

计量香港 4,707.05 5.51 

开发泰国 609.79 0.71 

开发英国 2,060.91 2.41 

开发荷兰 1,625.52 1.90 
银行存款

开发以色列 1,092.08 1.28 

开发乌兹 168.22 0.20 

开发巴西 19.06 0.02 

开发创新科技 -
小计 81,613.13 95.46 

开发科技 3,200.54 3.75 

开发泰国 158.07 0. 18 
其他货币资金

开发荷兰 517.04 0.60 

小计 3,875.65 4.53 

货币资金合计 85,500.34 100.00 
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单位:万元、 %

2023年口月 31 日

金额 占比

15.42 0.02 

15.42 0.02 

51 ,206.66 74.06 

5,323.71 7.70 

1,208.91 1.75 

1,357.21 1.96 

2,374 .40 3.43 

1,100.01 1.59 

2,585.36 3.74 

49.69 0.07 

. . 

65,205.96 94.32 

3,176.14 4.59 

209.88 0.30 

530.37 0.77 

3,916.39 5.66 

69,137.77 100.00 
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fJ1位 2 万元、%

项目 主体
2022 年 12 月 3 1 日

金额 占比

202J 年 12 月 31 日

金额 占比

开发利以 11 .48 0.05 17.47 0.09 
库存现金

小计 11.48 。.05 17.47 0.09 

开发科技 1 1,955.82 52.79 14,403.59 70.24 

ì I":Iit杏浴 4 ,054.84 17.90 1,760.77 8.59 

开发举国 1,987.75 8.78 122.04 0.60 

开发英网 1,810.40 7.99 1 ，294.∞ 6.31 

开发衍兰 957.07 4.23 313.23 1.53 
银行存款

开发以&~I) 0.48 

开发乌贯主 259.04 1.14 

开发巳I叫 33.82 0.15 . 

开发创新科J，k 78.92 0.35 . 

小计 21,138.14 93.33 17,893.63 87.25 

开发科技 845.19 3.73 1,269.49 6. 19 

开发狠闰 150.46 0.66 1,326.83 6.47 
其他货币资金

开发荷兰 503.28 2.22 . 

小计 1,498.93 6.62 2,596.32 12.66 

货币资金合计 22,648.55 100.00 20,507.43 100.00 

发行入各期末货币资金主盟由j帝在现金、银行存款、其他货币资金组成。其

他货币资金主要系发行人为经营业务开立的保函及履约保证金，包括顶付款保证

金、履约保证金等。

发行人库存现金存放于企业财务办公室保险箱内.银行将款、其他货币资金

主要存放于信用较好的固有、股份制银行及外资银行.

〈二〉在手资金的管理方式

为保证公司经营项口正就资金需求，增强应对外部环境被动能力，公司采取了

稳健的资金管理方式. 报告期内， 公司主要通过购买流动性较强、兑付快捷、安全

性高的银行通知存款、协定存款开展资金管理活动，对货币资金进行动态管理.
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(三〉使用受到限制的货币资金情况

公司使用受到限制的货币资企系为经营业务开立的保函J:i.履约保证金，包括预

付拙保证金、履约保证金邻.1仪t:ilßt占(5t.外，公司不存在共他资金伙m受限的俯1~。

报告期各期末，公司使用凭剑Ill~'M的货币资金具体内容及金额、占比情况如下:

o'(l位 : 万元、%

2024 年 2ω3年 2022年 202 1 年

项目 6 月 30 日 12 月 31 日 12 月 3 1 日 12 月 31 日

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比

预付款保证
1,415.33 36.52 1,399.78 35.74 150.46 10.04 1,764.37 67.96 

金

脱钩保证金 1,808.91 46.67 1,778.64 45.42 780.71 52.08 25 1.91 9.70 

其他保证金 651.41 16.8 1 737.97 18.84 567.76 37.88 580.04 22 .34 

合计 3,875.65 100.00 3,916.39 100.00 1,498.93 100.00 2,596.32 100.00 

〈四〉外汇使用及绪，喜结转的合法合规性

根据 《经常项目外汇业务指号1 (2020年版湾的规定，问家外汇管理局及其

分支局实行"贸易外汇收支企业名录"登记管理，通过货物贸易外汇监测系统发

布名录.对于不在"贸易外汇收支企业名录"的企业，银行和支付机构原则上不

得为其办理货物贸易外汇收立业务.发行人己依法在国家外汇付理局问川省分局

办理了货物贸易外汇收支企、Ik名录登记手续， 被分类为 A 类企业，可依法在相

关金融机构办理外汇收支业务。

发行人外币业务采用交易发生日的ep期汇率的近似汇率(国家外汇管理局上

月末报后一个工作日公布的、r率〉作为听算汇率将外币金额折合成人民币记账，

恨据日常经营需要结合汇率情况进行外汇结转.

报告期内，发行人己与具有经营外汇业务资质的中国银行、汇丰银行、农业

银行等银行开立了经常项目外汇结算账户，根据《结汇、售汇及创汇管理规定》

等规定在上述银行办理.外汇收付利结售业务。

报告期内，发行人未曾因边反外汇管理法规而受到行政处罚，发行人外汇使

用及结算结转合法合规。
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〈五〉 资金管理政策、 内控体系、 制度建设及运行有效性情况

报价期内，发行人也为健全了资金管理的相关制度，制定 f包拈《现金流程指

';1>> (fb!行存款管理流和J制1 >> ~~tr:内的一系列流程规范t判刑具制度。上述制度涵

盖f货币资金管理的主要方时， {E财务部门岗位分肉、 mll约与 l恼何以及银行账户管

现、媒J居使用、库存现金管]111 、 I J ~品'经营资金的调拨与支付给方而耻行了明确的约

定，内控体系健全. f~fi肌肉，发打人的资金管理内部控制体系运行情况良好.

综上所述，发行人在资金管理方面严格遵守相关制度，内仰休系及:j，lJ度健全，

运行怡况良好.

二、说明报告期各期来外币资产的具体情况， 结合外币资产和境外销售的

结算货币、结算方式、借用湖等有关倍息量化分析发行人的外汇风险敞口，说

明发行人管理外汇风险的方法及其有效性， 对汇率大幅波动、未来外币汇率下

降等导致毛利率下滑等风险的应对措施是否充分，是否会随着境外业务的拓展

面临更大的汇率波动风险

〈一〉说明报告期各期来外币资产的具体情况，综合外币资产和填外销售

的结算货币、结算方式、信用湖等有关信息量化分析发行人的外汇风险敞口

公司报告期内收入以外销收入为主，境外销售的结17外币包}[i欧元、美元、

英镑、泰妹、波兰兹罗士是等.公司城外销售的主要结u方式为叶17r及信用证.除

少量客户存在一定比例的预付款外，公司与客户约定的信用赔|一般在 30-90 天.

报告期各期末，公司外币资产、外币负债及其差额(外汇队|俭做口)情况如下:

单位:万元

项目
2侃4 _" 2023年 2022年 2021年

6 月 3() 日 u 月 31 日 12 月 3J 日 12月 31 日

外币资金 65,036_89 49,299.85 21 ,554.58 10,412.60 

外币应收账款 72,677.55 62,571.14 52,650.68 40,393.09 

外币其他应收款 69.77 219.10 804.44 109.94 

外币资产合计 JJ7,784.21 112,090.09 75,009.70 50，9 1 5.ω 

外币应付账款 4,887.92 5,288.54 8,209.15 6,7J6.6l 

外币短期借款 7,386.81 4,380.02 

外币其他应付款 35.77 89.68 28.76 9.77 

外币负债合计 4,923.69 宝，378.22 15,624.72 11,126.40 

外汇风险敞口 〈包含外币资金〉 132,860.53 106,711.87 59,384.98 39,789.23 

外汇风险敞口〈不包含外币资金〉 67,823.63 57,412.03 37,830.40 29,376.63 

193 

8-2-193



上j态外汇风|在敞1-1 (包含外币资金〉的测算方武为以报街JUI各期末外币资产

总额减去夕|、币负做总额。公司的外币资产及负债巾，外币资金、外币应收账，;东金

额较大，其他项目金额较小.

MJ-公司持有的外币资金，由于公 j，j可以随时采用现7L交易的方式将其转彼

为人民币，杭州l限七相对于其他外币资产负债较为灵活，对公司的持有期限没有

强制性约束， LJ其他存在期限约束的外币资产、负债。;(1:较大区别(如应l仪、 j预

付账款受到账J例~I;IJ的，借款受到倍，改川 11民制约等)，因此将其剔除厉的外币资产、

负债差额能够显好地体现公司的外江风险敞口情况.考虑剑|司样的因素，公司一

般不采用外汇远拟l合约{需明确交制WI~民〉与外币资金进行对冲.

结七所述，公司外币资产及负债中，外币应收账款为t~晌外币风险l被 1-1 的最

主要国絮，也娃公司在考虑开!l'ì~f'y[!较量~~J风险例'考虑的秘~:要因索之一句

(二〉发行人管理外汇风险的方法及其有效性分析，对汇率大幅波动、未

来外币汇率下降等导致毛利率下滑等风险的应对措施是否充分，是否会随着境

外业务的拓展面临更大的汇率波动风险

报告期内，公司外销业务占比较阳，为降低汇率波动对公剖造成的不利影响，

公司开展了远州外汇交易业务.与银行络订远期结岱汇fAT约，以确定的远期汇3扣

在未来某时点进行外汇交易 .

公司外销货币的汇率波动一方丽会影响以外币原币守在订的合同价格折算为人民

币的价格， j桂而通过影响公司毛利率而影响公司的营业和~i问:约一方面，汇率掀动

会对公司外币资产及负债的价值造成膨响，通过影响汇兑拟就彤111句公司的营业利润.

为管理相应外汇风险，公司建立外汇远期合约的冲头寸与公司外销形成外币

收款方向相反.在汇率发生波动时，汇率对公司毛利率、汇兑损益产生的影响与

外汇远期合约产生的公允价值变动收益及投资收益产生一定程度上的对i中，从而

降低公司的汇率被动风险，具体对}叫l效果如下:

项目
人民币相对于欧兀、 美元等 人民币相对于欧元、 美元等

外币贬值 外币升值

毛.fiJ 'lI! 上刀，公司盈利增加 F降，公司盈利减少

汇兑损益 减少，公司盈利增加 地加.公司盈利减少

公允价值变动收益及技资收益 减少，公司盈利减少 11'1 1m ，公司盈利增加
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报告JUj内，公司的毛利;和、汇兑损益、外汇远期合约借来的役资收益与公允

价值变~J损益及营业利润水平自n下:

单位:万元

财务指标 2024 牟 1 -6 月 2023年度 2022年度 2归1年度

营业收入 131,858.65 254,978.26 179,066.43 147,475.91 

毛利 50,187.17 85,883.47 37,235.54 J 1,852.73 

毛利率 38.06号♀ 33.68% 20.79% 2 1.60% 

汇兑损益 34" .67 -2,514.01 -1 ,56 1.77 4,516.82 

投资收益+公允价值变动损益 - 12.74 -3, 120.18 5,717.29 13,559.04 

扣除投资收益及公允价值变
34,352.0 1 58,604.09 13,922.56 9,364.71 

动损益外的营业利润

营业利润 34,339.27 55,483.91 19,639.85 22,923.75 

公司报告朋内扣除投资11火苗，必公允价伯·变动损益的街业利润相对被动较大.公

司签可的外汇远朋合约产坐的投资收益和公允价值变动损益与上述WI徐投资收益必

公允价值变动损益后的营业利润变动方向相反.综合考虑役资收放和公允价值变动

损益的情况下，公司报告肌肉的营业利润水平相比不考虑上述国茧的伪况下波动幅

应更小.公司采用外汇远期合约准行外汇风险管理的方法具备一定有效性，对汇率

太阳波动、外币汇率下降驾于导政毛利率下滑等风险的应对措施较为充分.

随着公司填外业务的拓展必外销收入的提升，公司可能会而11伍里大的汇率波

动风险。公司制定了 《成部长城开发科技股份有限公司远期外汇交易业内部技制

制度})，以签订外汇远朋合约的方式管理汇率风险。除采用签订外汇远期合约的

方式管理汇率风险外，公司将积极采取以下措施降低公司面临的汇率风险:

l 、实时关注国际贸易局势，持续跟踪汇率变化趋势，键升财务人员及业务

人员关于汇率相关知识水平和风险意识，结合资金实际需求及汇率情况选择适当

时机进行结汇，以控制汇兑损失风险.

2、不断健全、完善汇率被动价格传导机制，与境外客户进行谈判和交易报

价时， 综合考虑外汇波动因絮，保证合理的利润水平。

3、针对外销应收款项， .&111'催促客户按规支付，减少j的~外汇应收款项的

余额.

趴在日常经营过程中公司充分利用收回客户外币货款支付来购过程形成的

外币负债，减少汇率波动对纺汇的影响.
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三、说明发行人外汇远期合的的具体内容，包括但不限子交易对手方、风

险对神机制、价值计算模式、消算模式、交割决策、平仓条款、手续费就佣金

支付情况以及发行人面临的风险敞口、风控措施、 止损安排、各期损益确认金

额，相关会计处理是否符合《企业会计准则》 的要求等， 并测算极端不利情形

下汇率波动对发行人生产经营的影响，进行充分的风险提示

〈一〉发行人外汇远期合约的具体内容

发行人外汇远期舍约的具体内容如下:

项目 具体内容

交易刘予方 发行入的交易对手方为银行.报告期内包括中回银行、农业银行及汇字银行.

公讨报告期内收入以外ii'l为主，多数合同以l狄)L、尖兀等外币络，事.公司 111

于对}巾汇率变动风附的角度与虑，会签署外汇远j钢合约以开I~Þ 门常受易中的

以|验对Ì'll~fLfþIJ
lr 哈~1::z;!J风险， 如缝订!l<世i欧元、美元等外币Jt买入人民币的外汇远朋什约.
叫人民币相对于欧元、~元升值时，公司卖出欧元、美元的外汇远期合约梳

利，可以对ìIÞ公司~人民币11 他借来的毛利率下降&.汇兑损失，从而实现风
险，:(1('1'• 
M末公允价值= (期末禾交割的远期结汇约定K.事-期末金触机构远j钢托罗

价值计算模式 l!!价) x名义本金. ~隐秘上述计算结果: 如为正徽民IJ确认为衍生金黯资产:
知为负数mlJ确认为衍生金融负债.

清算模王飞
交易双方约定在将来的某个时间，按约定的纺汇或ttt汇的币种、金额、~[$

进行交割。
交割决策 公司按照外礼远期合约条款约定边行交割.无俯履行额外决策程序.

子续费或佣金
发行入4喜可的外、儿远j创合约二尼白白支付手续费或佣金.

支付情况
远期合约履约时放照交~IIJ稍 IS约定i挂行本.i:企'要成差额结算.若衍生产品

于仓条款
业务的基础交易涉及外汇收支，'合户可选得金制统Ñ额交割.若不涉A外汇
收支，仅可选持差额交俐. 坦领结算的货币为人民币，用于确定轧差金额rt
用的参考价应是境内真实、有效的市场汇率.

(二〉发行人面临的外汇远期合约风险敞口

发行人而11备的外汇远期合约风险敝口为报告别备朋末外汇远期合约的未变

割金额〈以卖出币种计)，具体情况如下:

单位: 对应货币)J元

项目
2024 年 2023 年 2022 年 202 1 年

6 月 30 日 1 2 月 3] 日 J 2 月 3 1 日 12 月 3] 日

美兀 1,500.00 3,500.00 10,000.00 17,000.00 

欧)[; 2,000.00 7,800.00 11 ,300.00 

英镑 300.00 1 ，250.∞ 1 ，7∞.∞ 
人民币 14,356.20 13,204.00 12,686.45 32,98 1.05 

泰株 2,864.90 4,200.00 . 
波兰兹罗m 1,755.00 220.00 . 
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〈三〉 发行人签订外汇远期合的的风控措施、止损安排

根据《成都长城开发科技股份有限公司远期外、汇交易业内部控制制度>>，公

司外汇远期合约的风控措施&. I r.~Þl:t<tll二包指:

l 、 当汇率发生刷l烈波动时，财务部应放时进行分析，并将有关伯息熬时'上

拟总经理.

2、当公司远期外汇交易业务.{f.{Ei巨大异常情况.并可能出现且大风险时，

财务负责人及财务部应及111 提交分析报告和解决方案，她tI.t跟晾业务进展情况，

并及时向管理层报告，同时公司管理应应立即商讨应对措施，综合运用风险规避、

风险降低、风险分担和风险承受等应对策略，提出切实可行的解决措施.

(四〉发行人签订外汇远期合约的各期损益确认金额

公司外汇远期合约1W米的锁在在变动包括公允价值变动损g~及投资收益，报告

肌肉情况如下:

单位: 万元

项目 2024年 1-6 月 2023年度 2022年度 2021 年度

公允价值变动收益 918.68 -2,703.65 -6,645.57 7,815.82 

投资收益 句931.42 -4 16.53 12,362.86 5,743.22 

公允价值变动收益及投资收益合计 -12.74 -3,120.J8 5,717.29 13,559.04 

〈五〉 发行人签订外汇远期合钩的相关会计处理符合 《企业会计准则》 的

要求

报告期内，发行人签订的外汇远JVJ合约相关会计处理!Jn下:

l 、合同曰 : 公司在签署外汇远期合约时，不作任何会计处理.

2、资产负债表曰:公司将未交割的外汇远期合约，按照资产负债表日的银

行佑值与期初银行佑值的差异，计入公允价值变动损益和衍生金融资产或衍生金

融负债.

资产负债表日的具体会计处理如下 :

{背:衍生金融资产

贷z 公允价值变动损益

或

借:公允价值变动损益

贷z 衍生金融负债
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3、交割日 : 在合约交削 LI 约1~的收益或亏损1.1-入当"11役资收益，并结转相

应公允价值变动损益.

实际交割时的具体会计处理911 下:

借:银行存款·人民币户

贷: 银行存款·外币户

贷:投资收益(亏损在借方〉

借: 公允价值变动损益

贷: 衍生金融资产

或

借: 衍生金融负债

贷: 公允价值变动损益

公司相关会计处理符合企业会计准则的要求.

〈六〉测算极端不利情形下汇率波动对发行人生产经营的影响

1、测算极端不利情形下汇率波动对发行人营业收入的影响

报告期内 ， 公司营业收入'1-'外销收入占比分别为 96.46%、 87.66%、 82.21%

及 92.09'!lo ， 上述外销收入均以外币进行结算。

以公司 2024年 1-6 月 营业收入中外销收入占比 92.09%测算极端不利情形下

汇率波动对发行入营业收入的影响，假设所有外销结算外币均相对人民币贬值

1%、 5%、 10%，公司营业收入相应下降 。.92%、 4.60%~ 9.21 %. 

2、测算极端不利情形下汇率波动对发行人持有的外汇远期合约的影响

报告期末，发行人将有的外汇远期合约卖出币和l'包括美元、人民币、 英镑及波

兰兹罗捉。 涉及卖出人民币的外汇远期合约系公司为对~I '卖出其他币手中合约而签订。

当相应外币币种相对人民币升值时，远期卖出外币的合约公允价值相应下|埠，公允

价值变动损益为负;远期卖出人民币的合约公允价值上升，公允价值变动为正。
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发行人为对冲外销收款俗米的汇率风险，签订的外汇远WI合约沟头寸为实出

外币.在当相院外币币种~I对人民币升值时，公司持有的外汇远JUI合约总体公允

价侦变动为负。

根据发行人在报传JVJ禾柏:行的外汇J运JVj合约俯况 ， 假设所有丰1 1关外币均相对

人民币升值 J%、 5%、 1 0%，刘发行人公允价值变动损益，科目的膨H向如下 :

单位:万元

外币升值幅度 对公允价值变动领益的影响

1% -142.26 

5% -711.30 

10% -1,422.60 

〈七〉 相关风险提示

公司己在招般说明书 "lT(大串项蜒示" 之 "四、特别风险m示" 之 "(五〉交易

金融衍生工具的风险"和 "第二节风险因素" 之 tt ~兰、财务风险"之"(一)汇率

变动及汇兑损益、投资收益、公允价值变动损益金额较大的风险"巾补充披露如下=

"2021年、 2022年、 20231萨及2024年1 -6月 ，公司境外市场!h献的主营业务收

入分别为 142，26 1.50万元、 156，977.39万元、 209，6 1 4. 1 9万元及) 2 1 ，433. 14万元，占

公司主营业务收入的比例分别达到96.90%、 87.70%、 82.27%，及92.15%. 公司境

外业务收入占比较高， 绊i;11币非l'以欧元、美元为主。为对冲汇率变动对公司经营

业锁的影响， 公司采用远M纺仰汇业务，以签订外汇远期合约的方式对冲汇率波

动风险.

2021年、 2022年、 2023年112024年1-6月 ，公司汇兑损益分别为4，516.82万元、

斗，56 1.77万元、 -2，514.01 万元及344.67万元，外汇远期合约交割带来的投资收益

分别为5，743.22万元、 1 2 ，362.86万元、 -4 16.53万元及-93 1 .42万元，外汇远期合约

的公允价值变动损益分别为7，8 1 5. 82万元、 币，645.57万元、 -2，703 .65万元及918.68

万元. 报告期内， 公司汇兑损益、投资收益、 公允价值变动锁监均受汇率变动影

响，绝对金额较大.

我国自2005年7月21 日起实行以市场供求为基础、参考 -j在乒货币进行调节、

有管理的浮动汇率制度.随着未来公司境外业务的持续发展，尽管公司采取了远期

合约对冲等手段降低汇率变动风险，汇率波动仍将对公司的经营业绩产生一定影响.
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以公ηij2024年1-6月 营业收入巾外ffi收入占比92.09%.测1~极端不利情形刊|

率波动对发行人营业收入的影111句，假设所有外销结算外1日均相对人民币贬饱 1%、

5%、 1 0%. 公司 fr业收入相应下降。.92%、 4.60%及9.21%." 

公司已在招般说明书"重大驯项提示"之"四、特别风险提示"之"(六)

交易金融衍生 r具的风险n 和"第- it 风险网紊"之" 气、财务风险"之 11 ( .) 

交易金融衍生T县的风险"巾披露纠1 1':

"(二〉交易金融衍生工具的风险

为对冲汇率变动对公司经tr业绩的影响，公司采用远j俩结售汇业务，以签订

外汇远JUI合约的方式对冲汇率波动风险. 公司对相关金融衍tF..L具的运用制定 f

相应的管理制度并严格执行。公司依据未来的订单及介" df'刑期，对外币销售&.外

币回款怕况进行预测，在此基础上对公司的外汇远J1JJ合约肌模进行动态树根.

但由于金融衍生工具交易专业性较强、复杂程度较向，公司对外币回款的顶

测也可能出现偏差，公司难以佼用相应金融衍生工具完全对冲相应汇率变动风险.

报告期内，公司外汇远期合约交古IJ带来的投资收益分别为 5，743.22 万元、

12 ，362.86 月元、 -4 16.53 万元及-93 1 .42 万元，外汇远期合约的公允价值变Ï))J~剑 tft

分别为 7，815.82 万元、币，645.57 月元、 -2，703.65 月元a 9 1 8.68 万元。如果术米

公司无法有效管控汇率波动风险&.相关衍生工具交易的风险，将对公司经营业绩

构成重大影响. ，，

四、说明报告期各期末外汇远期合约等衍生金融工具的持仓、标的金额情

况及报告期内的购买、处置等变动情况，说明其与各期金融资产/负债、其他货

币资金等资产科目，投资收益、公允价值变动损益等利润表科目及现金流量表

相应科目的勾稽关系

〈一〉说明报告期各期末外汇远期合约等衍生金融工具的持仓、标的金额

情况及报告期内的购买、处置等变动情况

以卖出币种ìl.公司报告期内链订的外汇远期合约产品的整体规模、各期实

际交吝IJ和IJVl末来交割的合约金额如札
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欧JL (11'.位:万欧兀)

项日 2024 年 1-6 月 2023 年应 2022年度 202 1 年度

l圳月术交割金额 7,800.00 11 ,300.00 14,900.00 

签订的运那It在汇合约金额 3,000.00 4 ，500.ω 9,360.00 6,753.00 

当且目实际交割金额 1 ，000.ω 12,300.00 12,860.00 10,353.00 

期末未交制企'$Ã 2，ω0.00 7,800.00 11,300.00 

美元〈恨位:万美兀〉

项 GI 2024 年 1 -6 月 2023 作皮 2022 年度 202 1 年度

期初]术交\IIIJ金额 3,500.00 10,000.00 17,000.00 4,500.00 

签订的远lUl然汇合约金额 1,082.09 1,543.73 3,500.00 24,820.00 

当翔实际交割金额 3,082.09 8,043.73 10,500.00 12,320.00 

期末禾交J.~J金额 1,500.00 3，500.∞ 10，0∞.00 17，∞0.00 

英镑〈咿位: 万英镑〉

项罚 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

JIII初术交割金额 1,250.00 1,700.00 600.00 

签ìJ的远J的锚汇合约金额 900.00 900.00 2,000.00 2,016.95 

当到j实际交割金额 600.00 2,150.00 2，450.∞ 916.95 

J!JI末禾交割金额 300.00 1,250.00 1,700.00 

人民币〈单位:万元〉

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022年度 2021 年度

期初禾交割金额 13,204.00 12,686.45 32,98 1.05 10,800.50 

签订的远J~J结汇合约金额 29,103. ltc 58,15 1.03 32,148.41 42,79 1.00 

当~!ll实际交部l金颇 27,950.98 57,633 .48 52,443.01 20,610.45 

朋末未交削金额 14,356.20 13.204.00 12,686 .45 32,98 1.05 

~t草〈单位: 万毒草辈辈〉

项H 2024 年 1 -6 月 2但3 年度 2022 年度 2021 年皮

期初未交创金额 2,864.90 4,200.00 . 
签订的远那时汇合约金额 18,698.33 4,200.00 

当I例实际交削金额 2,864.90 20,033.43 . 
到l末禾交;~~金组n . 2,864.90 4,200.00 

波兰兹罗锦(做位:月波兰兹罗提〉

项目 2024 年 1-6月 2023 年度 2022 年度 2021 ~度

且自初米交割金额 220.00 

签订的运期结汇合约金额 1,755.00 968.98 

当期实际交割金额 220.00 748.98 . 
期末米交\IIIJ金额 1,755.00 220.00 

报告期内，公司外汇远期合约的2提出外币币种涉及欧元、美元、英镑、司牵制己

及波兰兹罗提，均为公司外销收入涉及主要币种.涉及卖出人民币的外汇远期合

约系公司为对冲卖出其他币种合约而签订.
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(二〉外汇远期合约与其他科目的勾稽关系

公司签汀的外汇远期合约作为衍生金融工具涉及的财务报农科目包括衍生

金融资产、衍生金融负债等资产负债表科目，投资收益、公允价值变动损直在等利

润农科FI&收到(支忖) (I<J :Jl{也与投资活动有关的现金纷'JJ.I\ ~YÀLi，t.J是科目。

相应科目的勾稽关系如下:

单位:万元

项目
2024 年 2023年 2022 年 2021 年

6 月 30 日 12 月 3J 日 12 月 3J 日 12 月 31 日

1、交易情况-银行提供的佑值损
益变动
上-年来远期外汇合约未执行

-693.56 2,010.09 8,655.66 839.84 
的11分确认的估值 (A)

Wl*远期外汇合约来执行部分
225.11 -693.56 2,0 10.09 8,655.66 

MII认的佑他 (B=C-D)

2、资产负债表项目

衍生金融资产 (C) 225.11 2,015.53 8,655.66 

衍生金融负债 (D) 693.56 5.45 

3、利润褒项目

公允价值变动收益 (E=B-A) 918.68 -2,703.65 币，645.57 7,815.82 

投资收益 (F=G-H ) -93 1.42 -416.53 12,362.86 5,743.22 

4、现金流量'曼项目

收到的其他与投资活动有关的
153.78 4,022.22 13,364.52 6,038.63 

1见金 (G)

Jr_付Jt f也与投资活动有关的现
1,085.20 4,438.75 1,00 1.66 295.40 

金(J1)
L 

如上表所示，发行入期末禾执行的远期外汇合的按照金融机构出具的估值报

告将佑值损益作为作价依据.发行入依据报告期各期末远期外汇合约禾执行部分

确认的估值损益确认当期衍坐金融资产/负债，并依据衍生金融资产/负债的变动

情况确认公允价值变动收益.

期末衍生金融资产与衍生念剧!负债之差与期末远期外汇舍约米执行部分确

认的伯值相等 CB=C-D ).

当期公允价值变动收益确认金额等于w1末远期外汇合约米执行部分确认的

佑值与上一年末之差 CE=B-A ).
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发行入 盖世d拥出资收益均为当j例实际执行完的远J例外九交易的交割/~仓损 ~;i 0 

与现金流量达二11交剑的其他与投资情动有关的现金与支付J.{他与投资活动有关的

现金相互勾稍 (F G-H)o 

综上所峰，发行人报告别内的衍生金融资产、衍生金融负债、投资收益、公

允价值变动似益等资产负债表、利制友及现金流最:表~Uß'l科目彼此勾稽。

五、结合报告期各期外销收入、应收账款、己签订合同来确认收入的金额

等， 说明公司外销业务和外汇远期合的规模的匹配性及使用相关衍生工具与否

对经营业绩的影响，是否有效实现了平滑汇率波动对经营的影响

(一〉结合报告期各期外销收入金额分析外销业务和外汇远期合约规模的

匹配性

公司结订少|寸| 远期合约的H标;J~þJ' ì1 IJ外销收入|凶，民等刊~~来的汇率波动风险，

公司外汇远期合约的实际结售汇金额l与公司外销收入之归l存在一定关联悦. 0 报也

期内，公司外汇远期合约实际结包江金额与公司外销收入之间的关系如下:

单位2 万元

项目
2024 年

2023 年度 2022 年度 202 1 年度 合计
1-6月

外汇远wl合约实际结倍汇
6,723.L7 115,140.12 132,237.95 145,842. 14 399,943.38 

金额

外创收入 121,433.17 209,614.24 156,977.39 142,261.50 630,286.30 I 

实际结售汇金额/外销收入 5.54% 54.93% 84.24% 102.520/. 6川0/. 1

?在:实际销售jl丁金额指远期结售汇交易确认 H约定的交割日，公 oiJ实际结售汇的金额折称为
人民币的金额.

公司 202 1 il二实际结售汇金额较高，主要系公司 2020 年外销收入较高，对应

外币回款主要发生在 2021 年，公司为对冲该部分外币同款，建立的相应外汇合

约头寸在 2021 年交割并结售汇校多所敛. 除 202l 年外，公司外汇远期合约的实

际结售汇金额均小于当期外销收入.

2024 年 1 -6 月 ， 人民币对欧元、羡元，等公司主妥外销币种波动牟趋于乎穗，

公司降低了持有的外汇远期合约头寸，相应实际结售汇金额有所下降.

公司签汀外汇远期合约的目标为对冲外销收入困款等带来的汇率波动风险.

报告期内，公司外汇远期合约的实际结售汇金额总体小于当期外销收入，外汇远

期合约规模总体低于公司外销 11欠入JélH具.
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〈二〉结合报告期各期来应收账款、己签订合同未确认收入的金额分析外

销业务和外汇远期合约规模的匹配性

根据前述关卡公司外汇风险敝口的分析，外币应收账款为影响公司外币风险

做 1-1的局J:妥因素，也是公司在对刑'汇率变动JxL险时考虑的收上~国京之一.除

外币应收账款外，公司已很订份同未确认收入的金额(外í~1干闷，下同〉也是公

司街费需要对冲的汇率风险的且要问京.

报告期各期末，公司外币应收账款、己签订合同未确认收入金额与公司未来

12 个月外汇远期合约拟n、交割的金额如下:

单位:万元

项目
2024 年 2023 年 2022 年 2021 年

6 月 30 日 . 2 月 3 1 日 12 月 3 1 日 12 月 31 日

外币应收账款 72,677.55 62,57 1.l4 52,650.68 40,393.09 

己签订合同未确认收入
187,705.64 169,635.23 172,434.18 108,23 1.56 

的合同金额〈外币合同)

合计 260,383.20 232,206.37 225,084.86 148,624.65 

本来 12个月外汇远期合
17,17 1.46 11 ,603.71 78,307.14 84,656.39 

约拟挣交部的金额

tt 1: 已签订合同未确认收入会赖为该日.t点外币合同中未来 l 年拟确认收入金额 f含税).
注 2: f一年度外汇远且tl合约拟均交割的金额为该时点外汇远期合约中拟ñ: f一年度净交割
的iiíM合约金额.除拟在 2024 年 6 月 30 日将交割的合约外，均以实际交削汇率折算为人民

币金锁.拟在 2024 年 6 月 30 日之后交俐的合#J以 2024 年 7 月 l 日 UllJl1lìr'准J:ll:行估计.Jrr算.

山上表可见，报告别各JUJ*公司将有的外汇远朋合约征求来 12 个月拟净交

割的金额低于公司在对应时点外币应收账款及已签订合同术确认收入的合同金

额之和.

如果依据公司在报告期备期末外币应收账款及己签订合同未确认收入的合

同金额之和估算该时点公司预计在未来 12 个月面对的外汇风险敝日，将公司在

该时点持有的外汇远期合约在未米 12 个月拟净交割的金额作为上述外汇风险敞

口的对冲头寸，贝。公司建立的对冲头寸并未超过外汇风险敝u. 由于己缝汀合同

来确认收入的外币合同金额的收入确认及回款时间存在一定不确定性， 公司并未

以li盖全部外币应收账款与己签订合同米确认收入的合同金额为目标签订外汇

远期合约.公司外汇远期合约规模总体低于公司应收账款、己签订合同~确认收

入的金额规模.
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(三〉使用相关衍生工具与否对经营业绩的影响， 是否有效实现了平滑汇

率波动对经营的影响

公司级ìf的外汇远期合约对经营业锁的影响包括栩j恒的投资收益及公允价

值变动损存在.{E公司外销货币与人民币汇率产生波动的悄况下，公司外汇远}例1'1

约的相关t.vl ?~.与毛利率及汇兑损苗。对公司营业利润的影响JJI句 HI反， 起到了一定

对冲效果，能够有效平滑汇率以动对统?幸的影响.

详细分析过程详见本题囚友之第 (2) 问之气二〉发行入管理外汇风险的方

法及其有效性分析，对汇率大幅波动、未来外币汇率 F降符号致毛利率下滑等风

险的应对措施是否充分，是否会陆牢'f境外~I ~务的拓展而11伍里大的汇率波动凤险"

相关问题回u.

六、说明除为了合理规避和降低汇率波动风险外，公司是否从事相关外汇

投资、投机活动，相关内部控制制度是否建立健全并有效执行

报告肌肉，公司各期外汇远期合约的实际结售汇金顿总体小于当期外销收入。

报告期各州l末，公司持有的外汇远期合约在未来 12 个月拟汀，交割的金额亦低于

在对应时点外币应收账款及已签订合同未确认收入的合同金额之和.

因此，除为了合理规避和降低汇率波动风险外，公司未从事相关外汇投资、

投机活动.

公司开j属外汇远期合约交易遵循《成都长城开发科技股份有限公司远期外汇

交易业务内部控制制度)，该制度对公司进行远期外汇交易业务的风险控制、审

议程序、后续管理等作出了明确规定. 公司远期外汇交易基于真实的业务背景，

相关交易根据公司远期外汇操作流程执行，可有效控制和防范风险.

公司外汇远期合的投资活动相应的内部控制制度创!金并得到了有效执行。
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【申报会计师回复1

〈一〉 核查程序

1、 针对发行人货币资金， 申报会计师履行了以下核查程序:

(1) 对报告~VJ末发行人炜仔现金耻行盘点，与账而记求进行核实.

(2) 对报告 ~Uj 内发行人银行rf~j:_、其他货币资金边行的证。

(3)获取已开吃银行结算账户泊单、企业征信报告.

(4) 获取报告期内账户流水I~J~并与发行人账面记录进行双向核对.

(5) 获取公司资金管理相关制度文件。

(6) 执行货币资金管理相关内 tfjl控制测试， 1711价其内部控制制度设计是符

合理、运行:Il!沓有效.

2、针对发行人衍生金融工具，申报会计师履行了以下核查程序g

( 1 )在I$IJ发行入远期外汇合~J产品~tl关管理市uiJ(.

(2) 查阅发行入与银行签证的金融衍生产品交易协议.

(3)查阅发行人与银行签订的银行远期外汇交易确认书，核查发行人外汇

远期合约的结笛汇情况.

(4 ) 查阅银行出具的外汇远JOI合约的估值报告.

(5) 对报告Wl各期末远期外汇合的进行函证.

〈二〉 核查结论

经核查，申报会计师认为:

l、发行人各期末货币资金主要由库存现金、银行存款、其他货币资金组成.

发行人库存现金存放于企业财务办公里保险箱内.银行存款、其他货币资金主ZE

存放于信用校好的固有、股份制银行及外资银行.报告期内，发行人主要通过购

买流动性较强、兑付快捷、安全性高的银行通知存款、协定存款开展资金管理活

动，对货币资金进行动态管理.发行人使用受到限制的货币资金系为经营业务开
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茫的保局及履约保lÆ金，包M陨付款保证金、履约保证金等.报告期内，发行人

未曾因i主反夕|、 YI二 tì;理法规而受剑行政处罚，发行人外'ÌI丁侦m及结算结转合法合~.

发行入在资金1'1'理方面严格遵守资金管理的相关制度，内控体系及制度健全，运

行情况良好.

2、发行人采用外汇远期合约进行外汇风险管理的方法-具备一定有效性，对

汇率大幅波动、外币汇率下降等鸟飞政毛利率下滑等风险的院对措施较为充分.随

着')x行入监外业务的拓展及公司外销收入的提升，发行入 1可能会面临更大的汇率

波动风险.发行人采取了签订外汇远期合约等措施降低公司面临的汇率风险.

3、发仔入级订外汇远期合约的相关会计处理符合企业合计'准则的要求. 发

行人己经对极峭不利情形下汇i释放动X才发行人生产经营的影H内进行了测算jj:ill:

行了风|阶提示.

4、发行人报告期内的衍生金融资产、衍生金融负似、投资收益、公允价值

变动损益等资产负债表、利润我及现金泳量表相应科目彼此勾穗.

5、发行入外汇远期合约规椒总体低于发行人外销收入规模、发行入应收账

;饮及己签订合同米确认收入的金额去!Il~赏。在发行入外销货币与人民币汇率产生波

动的情况下，发行人外汇远期合约的相关损直在与毛利习i\.&汇兑损益对发行人营业

利润的影响Jï向相反，起到了一定对i中效果，能够有效平滑汇率波动对经营的影

响。

6、除为了合理规避和降低汇率波动风险外，发行人未从事相关外汇投资、

投机活动。发行人外汇远期合约投资活动相应的内部控制制度健全并得到了有效

执行。
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问题 7 原材料采购情况及价格变动风险

根据申报材料，报告期内，公司采购的原材料主要为集成电路、 结构件、被

动元器件、摸块类等，总体采购种类~~岛 ， 其中集成电路为公司采购的最主要的

原材料，报告期备期占公司采购总额的比例为 17 . 86艳、 24. 74艳、剖.3刊和 23. 85弛。

公司采购的其他类别原材料种类较多，且单类占比相对较低，报告期内前五大供

应商变动较大，对厦门宏发电力电器有限公司的采购大幅下降"

(1 )供应商的具体情况。 i育发行人:①报主要原材料分类披露前五六供应商基

本情况、合作历史‘定价结算方式，同种原材料采购价格在不同供应商之间是否存

在显著差异.以及各主歪供应商采购金额、 次序变动的原因和合理性，对理门去发

电力电器有限公司的采购大幅下降的原因及合理性，发行人采购占主要供应商销售

同樊产品的占比情况，是否存在经销商性质的供应商及向其进行采购的原因， 是否

存在成主时间较短即成为发行人供应商的情形。 ②补充说明公司采购原材料种类较

多且单类占比相对较低的原因，原材料构成及占比与同行业可比公司是否存在绞大

差异，是否与供应商之间存在现金交嚣的情形a ③综合各阳各类产品对应原材料种

类、生产周期、在手订单、交货周期等，量化分析主要原材料的采购量、串毛用量、

结转量与发行人产量、 销量、存货之间的配比关系.@补充说明报告期内是否存在

由客户指定供应商的情形，如是， 说明相关情况并说明定点采购是否属于委托细工

情况， 相应会计处理是否准确.⑤说明供应商及其关联为与发行人及具关联为是否

存在关联关系、利益输送或其他利益安伴，结合与主要供应商之间的资金桂来情况.

交易情况等.说明是否存在资金体外循环、利益输送的情形.

( 2) 报告期内原材料、库存商品金额大幅提高的原因。 请发行人: ①综合

产成品生产周期、客户采购周期、下游应用领域等，说明存货中ìT单产品与非订

单产品的具体情况，报告期内原材料、库存商品金额大幅提高的原因.与同行业

可比公司是否存在明显差异.(Î)结合备货策略说明各期末存货是否与当期末在手

订单相匹配，并结合期后销售情况说明各期末备货水平的合理性，说明存货占资

产总盲目比例以及存货周转率变动是否与业务发展相匹配。@补充说明报告期各期

发出商品具体情况，包括不限于产品名称、 产品帐面价值、产品存放地点、 产品

存放仓库所有权芳、期后实现销售金额及占比，说明对发出商品相关的内控措施，

发出商品后至确认收入前发行人如何对商品保持持续陋制权，若在此期间出现毁

t员等情况.是否由发f于人承担全部损失。
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(3) 原材料价格大幅上升的风险o l禽发行人: ①分产品说明生产所需主要原材

料的具体情况， 结合主要原材料对产品生产的作用说明，是否存在单项原材料对供

应商的依赖. 共采购价格、产品质量或采购总量是否受到市场等因素影响，是否存

在不能获取原材料的风险， 是否可能对公司撤至经蕃能力构成重大不利影响.(Í)结

合行业发展情况、 采购价格变化对生产经营的影响，量化分析各类原材料价格上涨

对各类产品生产成本的影响，分析公司是否存在原材料价格持续大幅上升的风险，

并进一步披露是否存在应对原材料价格大幅上涨的相关描施，并雄行相关风险t显示.

(4) 存货跌价准备计捷的充分性. i青发行人t ①说明报告期各期来对各存

货项目进行盘点的情况，包括盘点范围 、 盘点方法、 地点、 品种、 金额、 比例等，

说明执行盘点的部门与人员、是否存在默实差异及处理结果. Q)补充说明报告期

各期原材料、在产品、库存商品、发出商品的库龄情况，是否有具体订单对应.

@结合在手订单、库龄 1 年以上存货的具体情况、蚓后存货结转和使用情况，分

析说明报告朋备期末各类别存货跌价准备的具体测算过程，包括但不限于可变现

净值的确认依据、相应减值测算过程.说明计提存货跌价准备是否充分.

请保存机构、申报会计师核查上述事项，说明对发行人库存商品、发出商品 、

在产品执行的核查程序、核查数母及占比、核查金额及占比，说明存货监盘的情

况(包括但不限子监盘时间、监盘地点、监盘人员及结果)芥发表明确意见.

【发行人回复】

一、供应商的具体情况

(一〉按主要原材料分类披露前五大供应商基本情况、合作历史、定价结

算方式，同种原材料采购价格在不同供应商之间是否存在显著差异，以及各主

要供应商来购金额、次序变动的原因和合理性，对厦门宏发电力电楼有限公司

的采购大幅下降的原因及合理性，发仔人采购占主要供应商销售同类产品的占

比情况，是否存在经销商位厨的供应商及向其进行采购的原因，是否存在成立

时间较短即成为发行人供应商的情形

1、按主要原材料分类披ø前五大供应商基本情况、合作历史、定价结算方

式

公司己在招l段说明i1 "第五节业务和技术" 之"三、 发行人主营业务情况"

之气 二3 采购情况及主要供应商"之 "4、按主要原材料分类前五太供应商基本

情~，、合作历虫、定价结算方式 " 中补充披露如下:
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w号

2 

3 

5 

6 

序号

2 

3 

" 4、按主要原材料分类前五大供应商基本情况、合作历史、定价结算方式

公司产品原材料品种较多 ， -Þ.~Jh~材料可分为集成II:!.赂、结构件、被动元然

件、模块类、印刷电路板、继也苦苦等. 1缺货期内，公司主~)Jiî材料具体采购金银!

及占比如1'":

单位:万元、%

2024 年 1 .6 月 2023 年度 2022年度 2021 年度
原材料

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比

集成电路 14 ,290.44 18.79 29,962.03 20.69 36.143.85 24.39 28,872.37 24.74 

结构件 11 ,452.16 15.05 21.039.57 14.53 17,049.18 11.50 12,7809 10.95 

被动元2剿't 7,876.54 10.35 13,713.23 9.47 15.597.72 10.52 15.588.4 1 13.36 

m块类 5,938.83 7.81 17,S68.89 12.13 9,777.90 6.60 6,306.87 5.40 

印刷rß蚓扳 5,163.57 6.79 10，6钩。 15 7.34 11 ,350.23 7.66 8, 133.81 6.97 

维也精 7,431.85 9.77 11 ,550.47 7.98 11 ,15487 7.S3 5,466.68 4.68 

合计 52， 1到.38 68.56 104,460.34 72.14 101 ,073.14 68.20 71,152.53 66.10 

报告期各期，公司技主要原材料分类前五大供应商基本怡况、合作历史、定

价结算方式如|扎

1) 集成电路

供应商名称 主理'业务
注:JJ 成立 合作起始 绩，事
资本 年份 年份 方式

是全球知名的平导体企业 ST
Microelectronics (ta约ilE券交易所 t
市公司，股果，~阴: STM.N) 的金资 1,398.20 

1' 1 发票日
意法半导体 手公司. ST Microelω川rnÎcs 成立F 万却11m!血 1994 2016 

1987 年，只备究'由的设计、制造和封 刀;
i国 60 天

测体系，是因:势很大的半导体公司之

-
是全球知名的半导体企业 TEXAS

rEXAS INSllUJMENTS (J< ra纳斯达克交易
INSTRUMENTS 所上市公司，股票代问: fXN.O) 的

2015 2倪。
内纭'民日

CIIINA SALIlS 子公司.TEXAS INSTRUMENTS成立
. 

越 30 天
LlMITED r 1 930 年，在 30 多个倒家拥有半导

体投汁、制浩成tl'i僻、Ik务
是全球知 :忽的电于元l!It件分销商

A阳WW ELECTRONICS(纽约证券交 IUi:架口

ARROW 
易所上市公坷，般禀，~码: ARW.N) 起 75 天，
的子公司. ARROW ELIlCTRONICS 2023 年 5

ELECTRONICS CIIINA 
成立于 1946年，作为供应巢道合作伙

1991 2016 
月 l 日趋LlMJTED 

伴，其通过遍布全球的销售网绵，为 11族主 90
150.∞Ol草原始设备制滥陶、蜻值I~理 1禾·

商、合约制选商犯商业客户IJ(供服务
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FF号

4 

5 

6 

FF号

2 

1 

4 

5 

6 

7 

8 

9 

供应商名称 主曾ll~务
注册 成立
资本 年份

深圳市淘宿乖j电1甩手11幌 主要从事电子元黯付代理、方案整合. 1∞万元
2ω4 

公司 i芷出口业务 人民币

深圳市吴辉~电了有限 主要从事电力，IU 灾计应阳边 il\产品的 450 )j j[. 
2006 

公司 配套服务 人民币
SOUTH BMiE 服务于通信、 以Ä圳、汽耳豆、 计算机、
fNTERNATIONAL 
TECHNOLOGY 物联网、消费炎11!.-( 、工、I~t:!制、 l立 2010 

LlMITED 夜仪苦苦等行业j亟m nrJ.t:Jt厂商代理商

注: 注册资本为"·"，为该公司无浓涵过公开提道查询注册资本，下同.

2) 结构件

供应商.t称 主营业务 注册资本 成立络份

ilù 默无忧f是一家，，" YI' ):缸." )J仔
业~倒也领域优IJlW能物脱产'A自

10，8ω /í 

合作起始
华份

2018 

2016 

20 16 

合作起始
年份

.It )j( Ilij最
无忧13 l' 
科技股份

前最..c忧 剧l数字化解决方3恒的tl.J前蚀.+:企
元人民币

20ω 
有限公司 z

业，Jt子公司前.Ilt1.明 I，fi从啊'
2020， 峭最

能仪表结构件的生产 I~u'f I!I 
志明; 2021 

深圳市Jt统兴H Hl1从事五金Ilil'品、 9冒胶制Ma 1.i丰产 2，000万元 2001 2016 
t直有限公司 帅的生产和怕"位 人民币

生产bn l:电子也能~I阻衍 III 附l :!il

t革jJ 11怀问。l! f' l.I (1孟嗣分流器〉、磁r.M~!#'ß器‘
2∞万tl占瓜 2007 2016 

然有限公叫 绵H. Ji金冲II<钊、 11.1<<等配i'l r手
产品，销售自产产品

东莞市内fþ也F
主要从事电JIIlB、继电嚣.也f<零

I∞万元人

科技有限公司
配件、五金;中压件、 tlU生产与销

民币
2016 2018 

1f以及货物及技术迸出1.1 、I~务等

描画州拓丰:rllWi li 
』二要从事五金产品市" il'r、电子月二甘苦

58 万元人
件11，.~j蓝、 电子元?H'I-批发、 』姐县L蜘| 20111 2018 

金有限公司
j草等业务

民币

志明精密
主要从事精密注赞成!I2&tl具等 50万元人

2016 2017 
产品的生产和销售 民币

惠州市领~实业 主要从事五金&I!股例品.饥h虚设 5，1领)() 页元
2012 2016 

有限公司 备等产品的生产和销售 人民币

厦门*发电)J tIJ.
研制、生产、 tl'l 僧也}J'1I11>>产品、

72,600 )Ì 
电子元件.批发零自 I lJ )J 也曾骨产 2001 2016 

器有限公司
品、 电器配件、电子元锵价

元人民币

成都鸿明柿..
主要从事五金仲、 咱~*-瓢，构仲、 企

400 万元人

材有院公句
A制品制造、 货物进由口 、 徨术咨

民币
2019 2019 

倚11.:销售

2 11 

锚，草
方式

1' 1 发狠日
，国 60 天.
2023 年 5

月 1 日也
.li怅至 90
!天

自~l'I!日 l

姐 60 :天

白发烈日 l

讪 60 夭

筋，事方式

.I~ 五i lìíf 妖
元 IX III f 
4斗 t生股份
(，限公司:

n :l1. :再口
All 90 Ã , 
Ilt JIt尘191 : 
ÎI 灰黑 H

越 75 夭
n ï1. ~挺 H
，随 60 大

f'I筑路|才
All 60λ 

n 发嘿日
起 60 天

1' 1 发禀日

iIIl 75 大

臼 ðt~再日
起 7S 天
自1，è.票日

总 60 天.

2023 年 3 月

I n~.li氏
变 120 天

11 :发照日
也 90 Ã , 
2023 i'f 5 月
1 0量ili正 K
至 105 天

由...~民 日
ÀUO 采
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"号

>

3 

4 

5 

6 

7 

J芋号

2 

3 

4 

5 

6 

3) 被动元根件

供应商名称 主营业务 泣JI}资本 成立年fI}
合作起始

鳞算方式
年份

主要从事也容镇、 也阻器、
1 ，&.50 万J! 白发票日

智宝电r (取莞}向限公司 电eB器、 散热风刷吧'产品 1998 2016 
的生产lOmt野

兀 划 90 .71:

厦门值相丛11\ l' (f限公司
主要从事也了元哥哥付代理 10，1锁泊 Jj

2∞。 2016 
白发票日

销售业务 元人民币 越 90 天

自 ~mB

苏州|闹剧电予J悦价 mf!公
主主哥从取得 j随斗~ ~ I* ;t; 80,788.66 1 也 90 矢，
片、各类-恨1队 三 fJ1管 6万元人民 1990 20 18 2023 (1' 5月

司
等产品的牛产制悄悔 币 1 日趋延妖 |

至 120 天

1) 发禀日 |

主要从事披在内元黯件lÆ主
当月 A量后

部f}lhlí物UhllU 'fHt直有企 到J元'越仲的 I'ó 、.iIWl fI贸 1 ，∞0 万兀
阴险 30

限公司 劫、技术支付、1'1.'"-币r ?l 人民币
2014 2018 f:., 2023 年

产品等业务
5 I1 1 11 越
~徐信 60
入

n ?l Y.其 n
íÍi hl' I"1!隙狲 主要从 'Jr布尖t\，\协 4属事;n; 15，806.4月

也 60 天，
州协科技.(1限 1993 2016 2023 年5 )J 

深科技及
公 .. 1 

法4丰产业]'.CJlr乌~~公..) 元人民币
1 fU.革短妖

Jt关驳方
至 90天

小树'也 T lIt材 主要从事rl\ 7'.件和设备
2009 2016 1"1 2主琅日

l"I~$mR公司 的销售 也 60λ

泌Jjil dï粤常'lt~~MI~公"，1
主要从'If tti f r，.rþ体]t;辘 500 万JG人

1995 2016 1'1 :&: ~I( fl 
件创创业务 民币 .tII! 90 禾

EVLITE ELIi:CTRONICS 主要从事电子元嚣仲等产
1996 2016 自 K. 日

CO. , L'fO 品的销售 越90天

注:公司主要1/.] r.束科技及其关联方中的南京中电熊猫晶体科技有限公司、中国电子帮材阿际
有限公司等采购被动元器件.

4) 模块类

供应商名称 主营业务 注JJ!t资本 成立年份
合作起始

纷算方式
年份

执?圳掌芯饱眼m生 -家专业提供物l联网上司半导体 1 ，000万元
IÌ 且tJll n 当

有限公司 综合解决方案的企业 人民币
20lH 2022 月舰前-日

起 60 天

深圳市中能锹H位
主要从事电子产品.仪11仪表、

3ω万元人 n~瓢口越
街限公司

电手元器件、节能产品串串产品的
民币

2010 2020 
60 天

研发、购销

深圳市臭'事献也F 专注于为物联网草y ne硬件产品 450 万元人
2006 2016 

白发曹H:I起

有限公司 配套服务的公司 民币 60 天

(1 ~~nA革

浙江瑞激物眼科技
一家敛力于研究 )1. 1M IJl loT 

1 ，250万元
'1 5 天. 2023 

Mesh 系统府决Ji恕的创新科技 2011 2017 年 5月 1 日
有限公司

公两
人民币

"延氏笠 90
天

上海移阿通筒技术
一家资浓的 5G， lTF.， WCDMA, 3,71 1.5272 白发.日当

股份有限公司
LPWA. WI-FI , V2X. GNSS无 万元人民 2ω9 2020 月峨后一日
钱模级产品驯服务恍惧而 币 ~60 A: 

珠海市底定'也下股 主要从事各类受压怨和电源m 4， 125 万元
2004 2016 

n :!l嚷阴也
份有限公，，1 快等产品的生产;fn (j'J岱 人民币 90 :k 
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序号 供应商名称 主营业务 注册资本 成立年份
合作组始

结算方式
年份

北京前景k

前Jlt无忧是-家专注 Jll咆力 :lt}j(俏'陪 忧电手"技
行业自己用电领域提供"能物瞅 x忧11.1r 股份有限公

7 前.F.t;etA:
产品和数字化麟诀方簇的到lli 10，800 万

2009 
科技股份 司·白发'再

技术企业，其子公司削蚓:忠'VI主 元人民币 1-ì限公，'J: 日起 90 天 :

'l'J从哪智能仪表结构件的牛产 2020，削策 前景志明:
'1销自 志明: 202 1 白发寨问汹

75 天

主要从事龟子元，件分销，涉及巫
示'"旅、 触摸」鼻、 工业计算、元

8 Tcxill1 Europe B.V. 
钱i矗仿、 电源和电池，、 PCß ø. 

2005 2023 
自.IU.日起

仲.产品. 为电子设备设计和制 30 天

边业提供先进的拔术组仲， (子〉
革锐， .a..以及剑'吁

漂树市好土好4富息
公呵业务以电子元，嚣件分销为 20,486.76 

白发J属日起
9 

科柱'虽份有限公司
主，市场u消费电于、物联肉、 万元J、民 2014 2020 

60 天
i矗KI~明、工业1\串等领量也 币

5) 印刷电路板

n:号 供应商名称 主营业务 注册资本 成立年份
合作超始

纺算方式
年份

n$1:~Fl当月

锁州lIiÆlJ跃科技股 ，， ~~/L产高价密烈而. ~M 11,86 1.2 Jï 
段后一日起 90

20'0 20'6 犬， 2023 年 5
份.m~公划 印刷IU剖1.1&伯向科妓企收 兀人民币

月 l 日也延长信

120天

广东峻，在电子刹技 ι 业从事印刷也1'11锐的fi)f
32,632.256 

向发~日起902 万元人民 2005 20'8 
股份。限公司 发.生产、销售

币 天

的继电器

/!!号 供应商名称 主营业务 注册资本 成立年份
合作起始

结算方式
年份

研制、 生产、销售电力'缸"产 白发票日起 90
厦门宏发电力电 品、咆子元件.批发零售电力 72，6ω 万

2∞l 2016 
天， 2023 年 5

器.(f限公司 也怨产品、电器配件、电子7t 元人民币 月 l 日起}!H~:毫

器件 105 天

Î1~~日起 90

2 
浙江陆酱将电器 主要从事也力电子元栅件和Il提 5，220 万元 2007 2018 

天， 2023 年 5
股份布限公司 J\等产品的生产和销售 人民币 月 l 日起延低1豆

120 天

安Ja愈4再也器有 主要从警电费用继电D铮产品 1，∞0 万元
白发里m当月

3 
~公，，) 的笼产、销售 人民币

2007 2021 般后一日起 90
JÇ 
白发票日起 60

4 明郑三点也为科 主变从咱可也能表磁保衍到11 I1!. lf~ 2，000万元
20 10 20 18 

天， 2023 年 5
t童有限公ii] 等严品的研发、生产与价'悔 人民币 月 1 日起延~至

」一
9。天

" 
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Jlf号

2 

3 

2、同利'原材料果购价格在不同供应商之间是否存在显著差异

报告肌肉，公司原材料种类、型号、规格众多，使JHn~各类原材料料号跑过

10，000 种，且部分定制化程度较高， -1'同型号、规格原材料价格难以进行价格对

比.以下选你参数相近、可相互抖代的同类物料中采购金额较大的料号ill:行采购

均价比对， J~价格不存在显著走异，价格差异主要是以材料的型号、规格、性能

和市场价棉掀动等|刻素影响.

(1) 集成电路

公司采购的集成电路涉及 MCU、计量芯片、存储芯片等多个种类的电子兀

器件，共涉及和|号超过 600 个，各料号之间存在一定JF异，以下为采购置较大且

具有可比性的部分料号，果购价格在不同供应商问采购价格无显著差异，具体虫11

下 :

单位:元/个

来'阳'"号 供应商名称
2024年 2023 2022 2021 
1-6月 等国E 年度 年度

集成11IfIf*，1号 l ARROW I 7.18 

然1且也附料 f} 2 TI 7.36 7.27 7.02 

1且l<l1 fl:ll'l!料1J 3
SOUTH BASE INTERNATIONAL / 5.24 4.99 TECHNOLOGY LlM 门'1m

集成电赂料也，} 4 ARROW 5.46 5.45 I 

集成电路事1 穹 5 ..法半导体 I I I 

集成电路科号 6 深圳市海富利IU 1-11限公司 0.30 0.31 0.45 

(2) 结构件

公司采购的结构件中，塑料外先结构件采购金额占比崩离.由子公司销售的

产品需适用于不同国家及不同客户的具体需求，在壳体材料选择和设计上存在差

异，需要供应商单独开模生产，为降低生产成本，通常 -个项目中公司仅会选择

一个供应商开供供货，因此塑料外记结构件单价在不同供应商之间不存在可比性.

其他结构件共涉及料号超过 600 个，以下为采购量技大且具有可比性的部分

料号，在不同供应商间采购价格无显著差异，具体如下z
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5.76 

4.79 

/ 

0..1 
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序号

2 

3 

4 

序号

2 

3 

4 

单位: 7f:J个

采购料号 供应商名称
2024 年 2023 2022 2021 

1 -6 月 年度 年度 年度

结构件料导 l 成都鸿明精密苦苦丰才有限公司 0.34 0.34 0.34 

结构件事$号 2 惠州市新~实业有限公司 / 0.34 0.34 

结构件料号 3 惠州市新~实业有限公 til 1.24 

结构件 料号 4 成吉ß鸿I~I*自黯然材有限公 ，';1 1.24 1.24 1.24 

结构件料号 5 东莞f↑î jJ(J (1; LH子科技有限公司 1.26 1.26 / 

结构件事斗号 6 惠州市新.~实业有限公司 1.45 1.45 

约构件:料号' 7 成都11岛明利密指材有限公 ""j U5 1.35 / 

结构件料g. a 东莞市问i卡电子科技有限公司 1.40 1.40 

结构件料号 9 惠州市新菱实、~街限公司 0.19 0. 19 0.19 

结构件料号 10 ?深圳市鹏郁达精密五金有11M公司 0.23 0.23 0.23 

约构件料号 1 1 成都鸿明精密吉普材有限公，习 。. 1 9 0.19 0.19 

(3) 被动元器件

公司被动元甘苦件采购生星星涉及工恨管、 各类rl!容得产品， ~县涉及料号j随li

1 ，900 个，以下为栗购量较大且具有可比性的部分料趴在不同供应商间采购价

格无显著差异，具体如下:

单位: 元/个

采购料号 供应商名称
2024 年 2023 2022 
1-6月 年度 年皮

惊动元器件料珍 1 苏州团"电子股份有限公司 0.10 0.11 0.11 

被动元器件料y. 2 深圳市植寻常实业有限公司 0.10 0.1 1 0.13 

被动元器件料号 3 深圳市臭辉徽也子有限公司 1.45 1.54 1.40 

被动元器件料1} 4 厦门债刷i在电子有限公4 1.45 1.46 1.42 

~主功元器件料号 5 管宝电子(东莞)有限公司 0.09 。 .09 0.09 

被动元器件料号 6 万发问际贸易〈上海〉有限公司 0.08 0.09 0.10 

被动元密件料号 7 草草案电子{东莞〉有限公1，J 2.16 2.34 2.40 

WU9J元能件料，勺 8 万发罔际贸易〈上海)衍限公司 2.10 2.22 2.39 

(4) 模块类

公司采购的模块类原材料中届讯揽块占比超过 90%， 该类筷块差异化程度较

高。通讯棋块类型主要由边讯协议方来、 涵讯平台、供应商集成方采确定. lt巾

汹讯协议方案、通讯平台的差异是导敛不同通讯锁块价格存在差异的主要因东.
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1.24 

1.24 

1.26 

/ 

/ 

0.19 

0.19 

。 19

2 021 
年度

。.11

0. 14 

1.42 

1.42 

0.09 

/ 
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~号

2 

3 

4 

公司不同项目通常采用不同通讯协议方案，导致个问项目采用的.ìiJi ì l{蚀'块价

格不仔在草接可比性:在同一项目巾，白于需针对具体的通讯平台及供应商集成

方案ill:1了后续适配开发，为遮免重立饨开发工作，公司U同一项目中ÌllÍ惊·采用单

一供应1郎，导致无法，任供应商之f~îlill行比价。

2020 年以米，公，司仅有沙特智能也友项目存在向-项目下同 -通讯平台棋

块同lI.tfh多家供应商供货情形，斗兰主E系该项目由于需求她较大且交朋紧怅，公司

为保证欠货及时向多家供应商下达采购订单所致，各家供应商来购价梢无明显差

异，具体如下:

fJ\位 s 元/个

采购料号 供应商名称 2但0 年度

1英执类料号 l 深圳市臭辉微电子有限公司

斗县城笑和l号 2 深圳市时讯钝涌讯有限公司

j梨块类料号 3 高新兴物联科技股份有限公司

t莫块奖料'i} 4 上海移柯通信技术股份有限公司

(5) 印刷电路板

报告期内，公司果购的印刷电路板为定制化程度较高的原材料.公司针对不

同国家和项目的错求，针对性设计印刷电路板制式和规格.基于技术保密和打样

试产成本等因素考虑，公司通常单 『项 U倾向于选择J'(f.-供应商供货.

报告期内，公司JlÆ步降低供应商集中皮，导入那时J供应商，将部分项目印刷

电锁板订单同时交给赣州市超跃科技股份育限公司和广东骏亚电子科技股份有

限公司生产，采购价格元明显差异，具体如下:

36.73 

36.04 

35.60 

35.96 

时L位: 元/个

采购料号 供应商名称
2024 年 2023 2022 2021 

1 -6 月 年度 年度 年度

印刷电路饭料号 1 锁州市超跃科技股份钉限公司 3.98 4. 18 4.39 / 

印刷也路扳料号 2 广东骏、眨电子科技版份有限公司 3.89 3.89 / 

印刷IJ rt!.附扳剃号 3 赣州市超跃科伎股份行限公司 5.05 5.63 5.86 5.69 

印刷~赂扳料号 4 广Jf..峻亚电子科技股份有限公司 / 6.3 1 

印刷电路板料号 5 赣州市越[跃科技股份何限公司 8.24 9.18 9.55 9.27 

印刷咆i'1I饭料号 6 广东唆亚电子科技阪份有限公司 / / / 10.28 

Ep ，，~tJrb!.'括饭料号 7 f~州 rÏJ趟跃科技股份有限公司 4.78 5.10 5.37 

印刷 rlJ. ll据扳料穹 8 广东唆亚电子科技股份有限公司 5.28 / 5.28 
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(6) 继电糠

报告WI内，公司采购的继也将为定:þ~化程度较高的原材料。通常情况下.公

司采购的维也邪需要针对不同项 LI 惟独开摸，且涉及设计Ji泉保密问题，因此悦

一项目倾向于选报单一供应商供货.

:tIH号j例内，公司少挂项臼存在Em. rb!.-2苦同时由多家供内阁供货情形，主要系出

类项口而求Ll较大且根据客户方泉 I-'T以采用通用性较町的继.电器型号，公叫 JílJ浙

江格1tf!阵也精股份有限公司和l归光....:;./;i_电力科技有限公司的采购价格无明显茬

异，具体如下:

单位:元/个

采购料号 供应商名称
2024 年 2023 2022 2021 
1-6 月 年度 年度 年度

继电器料号 l 浙江格蕾特也始股份{j限公司 8. 17 8. 17 

继电器料号 2 明光三友电力革斗饺干l 限公司 8.50 / 

综上所述，报告期内，公司同利'原材料采购价格在不同供应商之间不存在显

著差异，价格桂异主要是原材料的型号'、规格、性能和市场价格波动等因~影响.

3、各主要供应商采购金额、次序变动的原因和合理性

(1) 集成电路

报告期内，集成电路前五大供应商采购金额、次序变动情况如下:

单位; Júè 

供应商.î'i称
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 202 1 年度

8. 19 1 

8.21 I 

企额 排名 金额 排名 金额 排名 金额 排名

意法半导体 3,656.57 12,740.76 17,176.79 13,495.89 

ARROW 2,307.62 2 3,463.28 2 4,092.36 2 5,593.01 2 

深圳市臭辉微电子有限
1,8J 2.92 3 2,670.26 5 3,283.20 4 1,631.90 4 

公司

1'1 1,7J 4.21 4 2,973.74 3 3,646.17 3 504.55 . 
深圳市海富罪11电子fìllR

J,010.72 5 2,69 1.72 4 2,202.27 5 1.828.50 3 
公叫
SOUTHBASE 
INTERNA TIONAL 

46 1.73 822.17 1,373.82 5 TECHNOLOGY 
. 

L1MITED 
注: 有交易金额也排名为'仁"的是采购金敝排序未遂前五大的供内商.
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2022 年出，公司向 Tl 采购销HQ升 ， 向 ARROW 采购销i F降，主要系 TI 此

前由 ARROW 代理与公司进行交易，后续公司转为且按可 TI ill行部分交易.2022

年起，公司向淤圳市吴辉微电子行限公司采购金额较高， 主~系因市场波动导效

的采购单价 L浓 . 报告期内 ，公司向 SOUTH BASE lNT巳阳"ATIONAL

TEC阳-lOLOGY LlMITED、意法半导体采购金额下降-}.:必系因公司的供应商策

略调整， 公刘降低了别其的采购fil.

(2) 结构件

报告期内，结构件前五大'供应商来购金额、次Ff!变41Jtli况如下 :

单位:万兀

供应商名称
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

金额 排名 金额 排名 金额 排名 金额

Ijtr~无忧 6,459.71 10,63 1.50 8.376.67 3,982.82 

淤圳市其荣兴科位有限
2,414.00 2 4,256.06 2 3,892.19 2 1,609.92 

公司

深圳|怀鸿电子电11曾有限
529.61 3 1.倪5.37 3 1,345.50 3 1,385.39 

公司
成都鸿明精密a材有限

378.49 4 528.76 . 279.40 128.97 
公司

东莞司T鸿i市电子科技有
334.28 5 658.62 467.46 5 288.85 

限公司

海州l{i丰满岔五金11-限
145.61 4 

公hJ

厦门宏发电力电始有限
43.25 673 .30 5 96.92 . 0.33 

公司

志明精密i . . - ' 3.390.55 

感州市新菱实业有限公
134.45 496.10 . 586.25 4 329.30 . 

司

- 一
- L....-

注:有交易金额但排名为 u " 的是采购金额排序未逾前五大的供fi在商.

报告期内，公司向前景无忧及志明精密采购金额的波动主要系其经营主体切

换所致， 具体情况详见本回复第 2 题之第(3)问之" ( _ )重叠客户供应商的

情况"之 "2、前景无忧涉及的1IÏ叠客户、 供应商俯视"相关问题回复。

2022 年度，公司向深圳市其然兴科技有限公司采购锁提升主要系基于增加

采购渠道多样性等因素考虑提升其采购份额.
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报告期内，公司向废门宏发 1 l! )J'tl然有限公司、湘如|捕半粉密五金有限公司、

成都鸿明精密器材有限公司结构件采购销!有所波动，主要系七述供应商采购锹rn:

及采购金勤!与具体项口进展直攘关联，当项日大量:tl货时采购置增长.

(3) 被动元辘件

报告肌肉，被动元器件前瓦大供应商采购金额、、以:H~变动情况如下:

单位 : li元

2024 年 1 -6月 2023年度 2022 年度 2021 年度
供应商名称

会领 串串..t 金额 排名 金额 排名 金额

堪'宝电子〈东莞) .自限公司 1,08 1.66 1 1.9ω.36 2.34 1.27 2,02 1.51 

厦门俏.fn达电子有限公司 919.74 2 1,44 1.10 2 1,629.93 2 2.355.78 

深圳市智越感电子科蚀，白限公司 797. 12 3 1,15 1.83 4 1,38 1.17 3 1,476.78 

~j;H晒得电子股份有限公，.J 635. 16 4 1,289.96 3 929.21 5 684.24 

EVLlTE ELECTRONICS CO., LTD 5 16.95 5 776.26 653.42 460.90 

深科技及其关联方 437.89 823.16 5 1.156.54 4 880.2 

以iJU rIï粤常实业有限公司 309.32 . 537.69 506.8 699.44 

注:有交易金额但排名为 11 "的是采购我郁ìtl~序未进前我大的供应l岛 .

报告Jtfl 内 ，公司向苏州 |司锦电子股份有限公司采购销目增长，主要系公司 I~'J :JJ.. 

采购的为标准化产品，基于供应商管理体系根据供货质由、报价、响应速庄、也

后服务能力等指标动态调整采购份额.

报告期内，公司向深科技及其关联方采购额有所激动，主要系上述供应商采

购数量及采购金额与具体项目进展J工接关联，当项目大班出货n1采购量增长，当

项目完成大规模交付后来购量减小.

(4) 模块类

报告肌肉，棋块类前五大供应商采购金额、次序交#1俯况如下:

单位:万7C

排名

2 

3 1 

• , 

4 1 

5 1 

供应商名称
2024 年 1.6 月 2023 年度 2022年度 2021 年度

金额 排名 金额 排名 金额 排名 金额 排名

t来JJII掌芯物联科技手f限公司 <1,139.82 7，597.伽』 2,532.71 2 . 
深圳市中能微科技fí限公司 765.23 2 2,158.94 3 423.73 5 139.27 4 

浙江稍溅物联科肢，何限公司 432.93 3 1,434.50 5 1,928.52 3 622.89 3 
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2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 202 1 年度
供应商名称

金额 排名 金额 排名 金额 排名 金额

Tcxirn Europc ß . V. 306.87 4 68.17 . . . 
深圳市好上好仿息科技成份

84.56 5 1.49 
有限公司

. . . 

的频:元忧 . 3,525.17 2 0.58 . 0.29 

深圳市吴辉微电子有限公司 67.53 . 1,935.56 4 705.3 1 4 1,629.15 

上海移1可通信技术股份行|恨
J,773.69 3,697.34 

公司
. 

珠海市康定电子股份有限公
80.93 46.12 97.09 

þj 
. . 

注:有交易金额但排名为(( "的是采购金额排序禾迸前五大的供应商.

公司采购的模块类原材料中通讯快块占比超过 90%，该类模块具有高度R异

化的特点.公口l基于具体tjJj 同所郁的迦讯方式采购特Æ:血讯协议的棋块，因此来

购额的大l阳波动主要与具体项|才万;t，fUillJ富有关.

报告WJ初，公司主要向上海移问边信技术股份有限公司〈以下简称"上海移

柯")采购模块炎原材抖，后续由于 k悔移柯基于自身资源整合等方面考虑进行

业务调整，公司转向通过代理商深圳|掌芯物联科技有限公司〈以下简称"维芯物

联")进行交g.

2023 年度，公司向前景无忧模块类帅、材料采购粮上升，主要系根据罔家也

网相关项目1m耍，公司增加对其模块采购所致. 2024 年 1-6 月，需要使用相应通

讯模块产品的订单已经执行完毕，公司对前景元忧的模块矣产品采购量相应下

降。

报告朋内，公司向深圳市中能微科技有限公司、深圳市吴辉微电子有限公司、

浙江琐猿物联科技有限公司、 Texim Europe B.V. 、 深圳市好上好传息科技成份有

限公司采购额出现波动，主要系上述供应商采购数量及果购金额与具体项目进展

直接关联，当项目大量出货时采购挂地辰，当项目完成大规棋交付后采购量减小。
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(5) 印刷电路板

报告j川内，印刷咆路板前丑汰供j、江而j采购金额、次序变动情况如下:

单位:力元

供应商名称
2024 年 1-6 月 2023 年度 zω2年度 202 1 年度

金额 排名 金额 排名 金额 排名 金额

赣州市但跃科技股份有
5,00 1.18 10,446.72 11 ,340.71 8,130.6 1 

限公司

广东骏亚电子科技股份
162.39 2 179.43 2 9.52 2 3.20 

有限公司

注:有交易金额但排名为 u " 的是采购金额销;序来进前五大的供h1t.商.

报告知l内，公司印刷电路板供向商较为稳定，公司与主耍的印刷电路板供应

商赣州市超跃科技股份有限公司的交M额盹公司需求酌波动， 排名未发生变化.

(的继电椿

报告JUJ内，继电器前五大供内附j采购金额、次序变动悄况如下:

单位2 月元

排名

2 

供应商各称
2024 年 1-6月 2但3 年度 2归2年度 2021 年度

企领 排名 金额 排名 金额 排名 金额

厦门宏发电力电器有限公
骂，839.67 8,390.33 7,767.04 4,204.52 ;:'J 

浙rr格蓄特电§曾股份有限
1,592.02 2 3,038.08 2 3,115.82 2 1, 194.89 

公司

安徽意华电器有限公 rlJ . 113.56 3 272.02 3 . 
1归光-二友咆力科技有限公

8.50 4 . 67.27 

注: 有交易金额但体名为'气"的是采购金额排序未j进前五犬的供应向.

报告期内 ， 公司继电器供应商较为稳定，公司与主必的继电器供应商厦门宏

发电力电器#限公司的交易额随公司保求量波动，排名术发生变化.

4、对厦门宏发电力电器有限公司的果购大幅下降的原因及合理性

2020 年度至 2024 年 1-6 月 ，公司主要向厦门宏发电)J电器有限公司采购继

咆器、端子邻原材料，具体情况如 r :

单位: }j元

排名

2 

3 

类别 2024年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021年度 2020年度

继电器 5,839.67 8,390.33 7,767.04 4,204.52 14,315.94 

其他 43.25 687.82 287.88 683.72 454 .44 

合计 5,882.92 9，078.且5 8,054.91 4,888.23 14,770.38 
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向七表可知， 2020 年皮毛 2024 年 1 -6 月 ，公司对厦门家发电)J Fß~带有限公

司的采购额先降后开主要系公司对其继电器产品的采购赖先院后刑'所致. 2020 

年，公司向厦门宏发电力电然打限公司采购的部分继咆锵用了当知|第一大客户

八LFANAR 的沙特电农项U ， t饱-?J 202 1 年完成对该客户大批地交付，相关采购

，'/J习毛 F降. 2022 年至 2024 年 1 -6 月 ，公司向厦门宏发电力也 2曾有限公司采购金

制 k升，主要系公司销但规缺捉fI导敛整体采购需求上JI'.

F书号

2 

3 

4 

5 

6 

7 

8 

综上，公司对厦门宏发电力也稽1ï限公司的采购金额变动共备合理性-

5、发行人采购占主要供应商销售同类产品的占比情况

报告期内，发行入采购8 c~.妥供的商销售网类产品的占比悄况如下:

供应商名称 公司采购金额占主要供应商销售肉类产品的占比

意法半导你 小于 1%

赣州市超跃科技股份有限公 '.i) 约 15%

前景无忧 结构件类产品翅过 90%，银块类产品不超过 10%

厦门宏发电jJ电器街限公司 约 2~弘3"1.

~芯物联 约 200/0-40%

深圳市吴辉微电子有限公司 t<J 10% 

ARROW 小于 1%

浙江.ïE泰电.:!~股份有限公司 约 1%

注:以上数据来源于公开资料、i:hi负i成供应商确认。

报告期内，发行入向前景无忧之手公司前景志明的结附件类产品采购金额占

其同类产品销售额比重枝商， 主要系发行入向其所采购的塑料外壳结构件的特殊

性所致.

对于智能电表用塑料外先结构件，发行人需要针对不同项目研发不同的壳体

结构件以满足不同客户的需求，结构件的本地化供应有助于提Jr供应商在开模阶

段和生产阶段与发行人的沟泌效率，且塑料外壳结构件体积级大，异地采购将会

造成较高的运输费用， I王|此塑料夕|、尤结构件企业通常本地化供应.

前景志明专注于电表塑料外壳结构件的生产，其相关设备、技术、人员均为

专门生产电表产品塑料外壳结构件进行配置.公司为西南地区少数较大的智能电

表厂商，在塑料外壳结构件本地化采购、前景志明专注1二咆表组料外先结构件业
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务的背景下，公司向其采购塑料，外先生占构件等的金额i8Jt销售同类产品比例较i臼

符合塑料外先结构件行业实际怕说. Jl~叶合理性。从 lìíJ且:无比整体而言. 1:徐结构

件外，其亦开展配闹产品等其他业务. 2024年 1-6 月 ， 发行人向其结构件采购额

占其总销仿额的比例低于 20%. 不布在其专门向发行人供应的情形.

6、是否存在经销商性质的供应商及向其进行采购的原因

报告JO I 内，各州l前十大供应附中经销商性质的供应向仇11况如下所示:

序号 供应商名称 是否为经销商位员

意法半导体 否

2 锁州市M.I跃科技股份有限公 nJ 沓

3 前景元忧 否

4 !豆 f J9t求也)J也苦苦有限公司 否

5 1lt~物l民 是

6 深圳市~.1-微电子有限公司 是

7 深圳市共荣兴科技有限公01 否

8 深圳市底定通安电子有限公 riJ 否

9 ARROW 是

10 浙江汇J1.电缆股份有限公司 否

I I 上沟移柯 否

12 志明"宿 否

13 浙江格?肯特电器股份有限公司 -;!; 

报告期内，公司存在向经销商性质的供应商果购的附形，经销商性质的供应

商主要集中征集成电路和模块类原材料采购。在公司主要经销商性质的供应商巾，

公司向掌芯物联主要采购模块类产品，向深圳市吴辉微电子有限公司主要采购换

成电路、镇块类产品，向 ARROW 主要采购集成电路.

公司向经销商性质的供应商采购符合电子元器件行业的行业惯例。公司主提

供应商中经销商性质的供应商作为各类电子元器件的网内代理商， 货品齐全、 111 '句

应及时，如掌Zi;物l联代理上海移柯产品. ARROW 代埠1 TI 等i者多全球品牌产品.

此外，在公司单次采购规模较小的情况下，向经销商性质的供应商采购相比于直

接向生产厂家果购可取得更有利的商务条件.
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序号

2 

3 

4 

5 

6 

综 |工，公司 I"J经俏商性质的(J飞应尚采购相关产品符合行业。惯例， 具有陶、Ik合

理性。

7、是否存在成立时间较短即成为发行人供应商的情形

报告肌肉，除前景志明外，发行人主要供应商均为报告J1TJ之前成立，与发仔

入合作U.HFIHí1;ìi 1 年.公司与前景忐明的交易系此lìu与忐明精密合作的延续，儿

有商业和理性，:1{体俯况详见本I!:!lU第 2 腿之第(3) 问之"(二)~叠客户供应

商的情况"之 "2、前景无忧涉放的 lR~生客户、供j也尚i'tí'i况"相关问题回复.

〈二〉 补充说明公司采购原材料种类较多且单类占比相对较低的原因，原

材料构成及占比与同行业可比公司是否存在较大差异，是否与供应商之间存在

现金交易的情形

1、补充说明公司采购原材料种类较多且单类占比相对较低的原因

报告肌肉，公司主要原材料来购金额及占采购总额的比例如下:

单位2 万元、%

2024 年 1-6 月 2013年度 2012年底 202 1 年.~
原材和}

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比

集成电路 14,290.44 18.79 29,962.03 20.69 36,143.85 24 .39 28,872.37 24 .74 

结构件 11,452.16 15.05 21 .039.57 14 .53 17.049.18 11.50 12.784.39 10.95 

被动元器件 7,876.54 10.35 13,713.23 9.41 15,597.12 10.52 15,588.41 13.36 

t莫块类 5,938.83 7.81 17,568.89 12.13 9,777.90 6.60 6,306.87 5.40 

印刷电路4阪 5,163.57 6.79 10,626. 15 7.34 11,350.23 7.66 8,133.81 6.97 

继电吉普 7,43 1.85 9.77 11,550.47 7.98 J 1,154.87 7.53 5,466.68 4.68 

合计 52,153.38 68.56 1114,460.34 72.14 101.073.74 68.20 77,152.53 66.J 。

公司主亚产品智能计量表及智能计量表核心单元等的生产过程涉及集成电

路、结构件、被动元器件、模块炎、印刷电路板、继电吉普等多类原材料。同时，

公司产品面向全球多个国家及地区销倍，不同型号产品设计'lJZ功能存在一定泣异，

同一类原材料亦存在较多类型及规格.
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战至拟借用|末，公司使用各类EL材料，跑过 1 0，000 种刺匀， J~具体怕况且1 1 r: 

原材料类别 涉及类型 涉及料号数量

包括 MCU、 it量;E;H 、也派芯片、存储芯片、 汕词，~片、

集成电i3 u示芯片、功率放大芯片等多种类司~~片， i号3传芯片亦也 超过 6∞个
据多种规格

结构件 包括塑料外交结构件、占南子、分w.器、五金件您多神类M 超过 2，400 个

被动元黯{牛
也拍电容、电解电容、 11.\/骂、一极管、品棍、晶体tt 、货;

超过 1 ，900个
敏)G件等多种类型

筷块类
包指j函ì.R模块、电源供J.k斗事，通讯樵块也桥

韶过 100 个
PLC/RFI2Gβ0/4G斤"B-IoT/Cat-M等多种协议通讯l~~起

印刷电路* 包很不同层数的印刷也~板 超过 500 个

费童电器 包f6多种规格的维也始 应过 100 个

其他 包括断路糕、液品、金lk2器、电池等各类其他原材料 Jti!过 5，000 个

2、 原材料构成及占比与同行业可比公司是否存在较大差异

同行业IJJ比公司原材料构成』走向L~情况具体如下 :

同行业可比公司 原材料构成及占比

模块 (16争'0-23%) .单片机 f即集成电路， 14')1".15%) 、维咆然

海兴 f也;)J
( 11%-13%) 、印IhlH最( 10%-13%) 、 m料l成料 (8%-9%) 、变I巨
锵 (7%-8%) 、咆地 (7%-8%) 、互感然 (6%-7%) 、液晶 (6%-7%) 、
E包容 (6%)

林#羊能源
单栩也a~炭，总片、 -二~{1 ，也能我用，芯片、 'M" FI! (1~表 PCB t莫块、 『 栩
电能表 PCB Il峡、 11]电信怠管理系统及终端 PCB 筷块等

芯片 (15%-20%) 、通用电子兀件( 150/".1 9%)、本地、远程汲.t.k

汹力科技
0%-16%)、维也锦(5%-7%)、塑料材料(5%-7%)、五金件(5%-6%) 、

变压器丘感然&-l';f 'N (5%-6%) 、 PCB 饭 (4%-5%) 、计量霖i&~
f牛( 16%-22%) 
集成电璐 (30%-35%)、结构件( 14%-17%) 、同l串IJ板 (5%-6%) 、

:.!p华平4仪 |也容(5%.6%)、电池0%-5%)、交ffi储 (4%-5%)、继电器(4%-5%) 、
互感器 (3%-4%) 、液晶 (3%-4%)、 -~1牙及三极管 (2%-3%)

发行人
集成电路( 19%-25%) 、结构伺 (11%-15%) 、被动兀器件 (9%-13%) 、

模块类 (50/0- 12%) 、印刷电路板 00/0-8%) 、继咆器 (50/0- 1 0%)

沌 1:上表数据米自句比公司的招般说明 IS，材斜比例系其披踩l(1J段说明书期间的构成比例，

非报告期内的构成比例.

注 2: 林洋自~~~fUJ段说明书未披凉各1.要JMH将占比f肯说.

r~上表司知，因同行业可比公叶的产品构成差异、原材料分类不完全一致等

原因，原材料构成及占比存在 -足~始，具体为公司主要原材料中被动元器件包

含了电容、 ，三极管等元器件.闲此采购占比较高.但总体而言，公司与同行业

公司原材料构成均呈现向集成电路、结构件、模块类、印刷电路板等原材料来购

占比校高的'阴况，公司原材料构成及占比与同行、11'.吁 tt公刮不存在较太差异.
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3、 是否与供应商之间存在现金交易的情形

报告肌肉，公司与供应商之间不布在别金交易的们形.

(三〉结合各期各类产品对应原材料种类、生产周期、 在手订单、 交货周

期等，量化分析主要原材料的果购量、 耗用量、结转量与发行人产量、 销量、

存货之间的配比关系

1、各类产品对应原材料科类情况

公司生产的主要产品包括智能计母表及智能计哇表核心单元.在生产流程上，

集成电路、被2;lJ元器件及其他所需电子元器件技照特定的设计通过贴片、插付、

焊接等_ 1:泞\:!j.!成在印刷电路板上后，所完成的 PCBA板即为智能计量'表核心t(L元.

智能tl '盘表核心悦元进一步与结构件、榄块类、继FB株待J~他组配件经细装测试

后即为完整的~'能 ~I-抗衰。肉此，公司主要产品与主要原材料之间的对应关系虫IJ

下 :

产品 主要原材料

智能Hfìl:表 集成电路、被动元器件、印刷电路版、结构件、模块类、继也~

智能计量农核心'非元 集成也赂、被动元吉普仲、印刷电路版

公司各主要原材料对产品生产的作用具体如下:

主要原材料 对产品生产的作用

包括 MCU、计量芯片、也说芯片、存储芯片、通讯心片、显示芯片、功.
集成电路 放大芯片等多种类型芯片，巨星~m干集成在印刷电路版上，实现产品的计饿 、

涵伯等相关功能

被动元器件
也J否也容、电解电容、电Aß、 =1强管、品J辰、品{事竹'、 Jt敏兀件等.毛主~m
子~成在印刷电路扳上， 完成电路中的连接、分配、限制和保护等被功功能
是电子兀器件的支撑休，是也子兀糕{斗，电气连攘的就{事，其主要功能是使各

印刷电路饭 种电子元器件通过电~If逃行连馁，起到导通和传输的作用，在生产中用1-缉
成电路、被动元密件等也 r元吉普件的集成

筷块类
包括各类通讯模块、电源丰笑缺等，用于实现产品的涵信等功能，用卡部分明

号的智能计景表

继电g~ J]，{I隔离功能的自动Jfx元件 ， 用于部分型号的利能计Gl表

结构件
包}~'m料外壳结构件、~~~子、分流器、五金件匀，早日智能计量表核心单元兑
具他组配件等装配在 一A革后形成完整的智能il-lI农

2、 生产周期、 交货周期及在手订单情况

从公司接到客户订单交付指令到出货的时间为 2-3 个月 左右，其中备料采购

8-10 周，生产m [ -2 周。
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~~街~Ul各Wl末，公剖{r:J-订单金额(含税)分别为 1 29， 147.25 万元、 1 96,J07.06 

万元、 202，242.24 万)(;.& 224，894.30 万元，在手订单充)i.

3、量化分析主要原材料的果购量、耗用量、结转量与发行人产量、销量、

存货之间的配比关系

(1)主要原材料的采购量、结转量、耗用量情况

HHk期内，公司主要原材料集成th鹏、结构件、被Ä)J元器件、模.l，k~楼、印刷|

也附板、继电器的采购E、 总结转~It 、绝产'幸毛用情'&结转来情~.hlM下:

单位:万个

原材料 项目 2悦4年1-6月 2倪3年度 2022 年度 202 1 年度 合计

采购量 7,291.68 12,239.89 12,221.50 11 ,448 .34 43,201.41 

集成电路
总结转量 7,327.50 13,974.49 13,079.78 9,406.08 43,787.f15 

兵中生产耗j何量 7,On.46 13,611.59 12,587.65 9,178.64 42 ,450.33 

总结转率 100.49% 114.17~也 107.02电也 82.16% 101.360
;' 

采购置 6,706.10 14,778.90 13，4∞.18 8,89 1.74 43,776.92 

结构1'1'
总结转量 6,814.26 15,522.1 3 12,625.92 8,685.39 4-3,647.70 

}~巾尘卢挺用M 6,709.75 15, 155.1 1 11 ,894. 15 8,233.19 41 ,992.20 

总结转.. 101.61% 105.03% 94.22号♀ 97.68% 99.70% 

采购量 117,284.60 199,006.72 188,626.70 164,294.52 669,212.53 

被动元然fl
总结转量 115,224.11 220,102.94 2 18,050.89 159,855.03 713,232.97 

R中坐产耗用噎 111,760.48 215,678.59 2 11 .005 .34 156,643.25 695,087.66 

总结转率 98.24% 110.60非也 IJ 5.60% 97.30% 106.58% 

采购量 1.66.96 343.08 213.60 116.92 840.57 

模块类
总结转量 18 L97 368.50 214.∞ 105.79 870.26 

其中生产耗ffl Ji'l: 1呈6.12 266.80 208.72 105.79 737.41 

总结转率 108.99% 107.41% 100.1 9% 90.48% 103.53% 

采购窒 1,119.58 2,127.85 1,934.94 1,315.95 6,498.3 1 

印刷电路饭
总结转量 1,104.18 2, 165.70 1,894.69 1,364.70 6,529.27 

』革中生产~m量 1,083.34 2, 137.24 1,848.83 1,327.08 6,396.49 

总结转* 98.62% 101.78% 97.92% 103.70% 100.48% 

采购量 346.2J 543.69 512.58 265.73 1,668.21 I 

继电器
总结转运 348.91 558.7 1 499.77 268.49 1,675.88 

其中生产税用盘 315.95 508.3 1 454.75 252.04 1,531.04 

总结转率 100.78号也 102.76号也 97.50略也 101.04% lOO.46 'Y. 

注: 总纷转率=总结丰tml采购盘，其他挺HI班主姿包捅外筒、 i民废等.
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报告JUJ 内，公司主要原材料的Shff率均处于较前i水平，纠转量'与采购报JI~4t

匹配. 202 1 句:由换成电路结转率较低，主妥系当年基于原材料市场情况i11行了

风险备货，报告那j内集成电路总结转尔为 101.36%，总结转率处于正常水ïJ1. .

(2) 主要产品产量、 销量、存货情况

报告期内，公司主要产品斜'他ìl 'fit衣及智能讨量表核心单元产量、销量、布

货及产#112松h'l况如下 :

单位: fj个

产品 项目 2024 年 1-6 月 2023年度 2022 年度 2021 年度

期初 (A) 114,25 72.31 35.40 27.65 

产11\ (B) 289,42 467.90 312.33 208.19 

f.l'í1d: (C) 274,53 424.33 274.20 198.96 
华J能计景表

J主他l毛fH :险(0) 0.08 1.63 1.22 1.48 

姗来〈巴~A+B-C-D) 129,06 114.25 72.31 35.40 

产销. 94.85% 90.690/. 87.79% 95.56% 

PJI初 (A) 56,02 125.26 55.61 49.26 

产量 (ß) 217.05 592.27 755.52 558.97 

毡'能计量表 销量 (C) 19U2 660.97 685.47 552.21 

核心单元 其他.t6月]遣 ( D) 0.01 0.54 0.40 0.42 

期末{巴 A+B-C-D) 77.04 56.02 125.26 55.60 

产销司E 90,3 1% 11 1.60./0 90刀% 98.79% 

注:其他辈HfHit主变为产品质捡、认ìÆ送样、内部测试等.

如上表所示，公司主要产品怨自~ ll'f量表及智能计量表核心单元产销率较高，

产量、销盘及存货相匹配。

(3) 主要原材料单位耗用情况

报告期内，公司主要原材料集成电路、结构件、被动元旅件、模块类、印刷

电路板、继电榕的单位生产挺用情况如下:

单位:个

单位生产辑用量 2024 年 1 -6 月 2023 年度 2022 华度 202 1 年度

集成电路 18.08 17.20 18.24 18.82 

结构件 23.75 3 1.09 38.08 39.55 

被动元然件 285.78 212.48 305.77 32 1.21 

模~炎 0.55 0.55 0.67 0.5 1 
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单位生产耗用最 2024 年 1-6 月 2023年度 2022年度 202 1 年度

印刷 rM~板 2.77 2.70 2.68 

盟主咆哥哥 t.l2 1.04 1.46 

注 1 :集成咆赂、被动元苦苦件、印刷电路饭单位生产括用量为w能 ~f i量表及智能it里获核心

单元综合单位生产;fljJlj量.
注 2: 结构-1'1 、 t员块炎、继电穗l'ft{主生产~~阵Hit为密能计flt表1和仰生产稳用1ít.

由于公司产AA而向全球多个问家及地区销售，结构、 u杂程度以及客户而求

不同，不同 IIJ1兮智能计量表所耗刑的主~J尿材料数盘平7{EZ!井。整体而言 ， 公司

各类原材料的单位生产耗用进相对抱定.

(四〉补充说明报告期内是否存在由客户指定供应商的情形，如是，说明

相关情况并说明定点来购是否属于委把加工情况，相应会计处理是否准确

报竹Wf内，公司不存在[11客户指应供应商的悄形.

(五〉说明供应商及其关联方与发行人及其关联方是否存在关联关系、利

益输送或其他利益安排，结合与主要供应商之间的资金往来情况、交易情况等，

说明是否存在资金体外循环、利益输送的情形

报告肌肉，公司关联采购析恍如下:

啦{主:万元、%

2024 年
2ω3年度 2022年度 2021 年度

1-6 月

2.72 

1.21 

关联方 占采购 占采购 占采购
占采购总

金额 总额比 金锁 总额比 金额 总额比 金额
例 例 例

额比例

中电熊猫 344.56 。.45 647 .39 0.45 760,62 0.5 1 633 .43 

t塔科技 130.99 0.17 286.02 0.20 370.73 0.25 270.71 

中电器材 183.49 0.24 37 1.34 0.26 431 .03 0.29 334.9 

东莞长城开发科
86.23 0.06 18.58 0.01 

主生街限公司

振华永光 3.05 0.00 7.24 11 1.86 0.08 145.50 

捷达国际运输有
130.91 

限公司
. . 

其他 25.03 0.03 37.43 0.03 14.33 0.01 24.99 

合计 687.12 0.90 J,435.65 0.99 1,707.14 1.15 1 ，王40.43

报告期内，公司关联采购占采购J总额比例为 1.32%、1.15%、 0.99%及 0.90% ，

占比较低。公司与上述关联方之间的采购价格公允，不存在利益输送或其他利且在安
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排。除上kßJ:UX采购中所涉必供JW.商外，公司不有:.(f:供内附j与发行人存在关联关系

的情形.

报告JtIJ内，公司与主要供应商之间的资金往来均为生~fÄ实交易背景下的业

务资金往米，与主要供应商之间的交易均为正常业务往来，不存在资金你外循环、

利益输送的悄形.

二、报告期内原材料、库存商品金额大幅提高的原因

(一〉结合产成品生产周期、客户采购周期、下游应用领域等，说明存货

中订单产品与非订单产品的具体情况，报告期内原材料、库存商品金额大幅提

高的原因，与同行业可比公司是否存在明显差异

1、公司的产品生产周期、客户果购周期及下游应用领域

公司产slJs的生产周期一般为 2-3 个川，其中备料采购帘 8- 10 周，生产;日 1-2

用，不同产品之间可能存在一定差异.

公司客户依据其产品需求向公司下达订单，不同客户之间、同一客户在不同

时间期间采购问 |袖不存在明显的人!.l!tlt性，公司不布在明冕的客户采购周期.

公司主要产品为智能计量终峭以及 A阳系统软件，其中以智能电表为主.

公司主要下游客户主要为全球知名的电力公司、电信公司、电力工程总承包商、

仪器仪表制造商缮，下游应用领域宅婆为电力领域.

公司主32果用"以销定产"的tf..产模式，通常在获取客户订单后安徘生产计

划进行生产。公司主要采取"以产定来"的采购模式，上要根据排产计却Bll行原

材料的采购.因此公司各期末存货中主要以ìT单产品为主.

2、报告期各期末存货中订单产品与非订单产品的具体情况

公司搬特那i各期末存货中订单产品与非订单产品情况如下:

2024 年 6 月 30 日

矣~J 金额 订单产品 非'Ìr*产品

原材料 14,000.99 13,170.22 830.77 

发出商品 14,388.D7 14,388.07 

库存商品 10,796.24 10,796.24 

半成品 3,J71.52 3,171.52 ' 
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在产品 3.52 3.52 100.00";', 

用枪材料 56.81 56.81 . 10().()()% 

委托加工物资 91.05 91.05 100.00% I 

合同Al.约成本 70.89 70.89 100.00% I 

合计 42,579.10 41,748.32 830.77 98.05~也

2023 年 12 月 31 臼

类别 金额 订单产品 非订单产品 订单产品比例

原材料 15,577.66 15,2 18.63 359.04 97.70% 

发出商品 9,726.22 9,726.22 100.00% 

库存商品 13,128.29 13, 128.29 . 100.00% 

半成品 1,818.35 1,81835 ω0.00% 

在产品 0.0 1 0.01 100.00% 

周转材料 6.05 6.05 100.00% 

委托加工物资 869.06 869.06 100.00% 

合计 41,125.65 40,766.61 359.04 99.13'V. 

2022 年 12 月 31 日

类别 金额 订单产品 非订单产品 订单产品比例

原材料 24,239.93 22,105.42 2,134.51 9 1.19% 

发出商品 16,226.86 16,226.86 100.00% 

库存商品 10,748. 14 10,748.14 100.00% 

半成品 2,788.08 2,788.08 100.00% 

在产品 55.57 55.57 . 100.00% 

周转材料 10.31 10.31 100.00% 

委托加工物资 488.19 488.19 100.00% 

合计 54,557.08 52,422.57 2,134.51 96.09% 

202 1 年四月 31 日

类别 金额 -trl院产品 非订单产品 订单产晶比例

原材料 24,209.40 19,095.1 J 5,11 4.29 78.87% 

发出商品 9,687.98 9,687.98 100.00% 

库存商品 5,304.63 5,304.63 100.00% 

半成品 87 1.90 87 1.90 . 100.00% 

在产品 27 1.63 27 1.63 . 100.00% 

周转材料 6.07 6.07 100.00% 

委托加工物资

合计 40,351.61 35,237.32 5,1.14.29 87.33% 

公司报告期各期末存货账面价值中，除原材料外均不存在非订单产品.

公司报告期各期末原材料中的订单产品与非订单产品，以及非订单产品中的

通用原材料和非通用原材料的具体悄况如下:
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单位:刀元、%

2024 年 2023 年 2022年 2但1 年

项目 6 月 30 日 12 月 31 日 12 月 31 日 12 月 3 1 日

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比

订1在产品 13,170.22 84.55 15,218.63 97.7 22, 105.42 9 1 φ 1 9 19,095. 11 78.87 

J仁订单产品 830.77 5.33 359.04 2.30 2, 134.51 8.8 1 5,114.29 2 1. 13 

J.t中:边则原材料白 800.48 5. 14 335.25 2.15 1,902. 17 7.85 4,562.61 18.85 

共巾:非通用原材料 30.29 0.19 23.79 0.15 232.34 0.96 55 1.68 2.28 

原材科总金额 15,577.66 100.00 15,577.66 100.00 24,239.93 100.00 24,209.40 100.00 

公司原材料中在夜部分 l~iTr'fl.产品，主要系公司风险来购〈龙在1三订单情况

F址行的原材料采购)导致.公司综合原材料市场供需I古况、在户未来订单交期

~;R等因素 ， 对部分j也附件较蜒的原材料进行一定数量的风附采购。为JM兔原材

料积压， 公司制定了严格的风险采购审批流程，避免风险采购帽;起过米米潜在订

单市求量.公司 2024 年 6 月 30 日 拟材料中的非订单金额仅为 830.77 万元。

公司 2021 年 12 月 31 口且 2022 年 12 月 3] 日原材料中|卡订恨产品较多，主

要系公司在 202] 年根据特殊市场情况，进行非常规原材料风险采购所致.

2021 年，受全球供应链紧张闵兹的影响，主要集成电2ti供应广商交期由过

什约 16 周拉 lf至平均 36 用以上，为应对主要原材料短缺风陆，公司进行了非常·

刷原材料风险备货，导致原材料总额及其中无订单对应的金额有所附加.

公司在报告期各期'*元汀4且对应的原材料以通用原材稍为主，呆附或积压风

险绞小.随着公司 2021 年才「常规风险备货的原材料在生产中逐步消棍，公司 2024

年 6 月 30 日 原材料中无汀很对应的部分金额仅为 830.77 万元，金额较小.

3、公司报告期内原材料、库存商品大幅提高原因，与同行业可比公司的比

较情况

报告期内，公司存货情况如下:

单位:万元

存货类别
2024 年 2023 年 2022 年 2ω1年

6 月 30 日 12 月 3 1 日 12月 3J 日 11 月 31 日

l反材料 14,000.99 15,577.66 24,239.93 24,209.40 

发出商品 14,388.07 9,726.22 16,226.86 9,687.98 

库存商品 10,796.24 13,128.29 10.748. 14 5，3伽1.63
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存货类别
2024 年 2()23 年 2022 年 202 1 年
6 月 30 日 12 月 31 日 12 月 31 日 12 月 3 1 日

半成品 3,171.52 1,818.35 2,788.08 87 1.90 

在产品 3.52 0.0 1 55.57 27 1.63 

网4忡占和} 56.81 6.05 10.31 6.07 

当寄托)10工物资 91.05 869.06 488.19 

合同履约A本 70.89 

合计 42,579.10 41,125.65 54,557.08 40,351.61 

公司原材料 202 1 年术、 2022 年水企额较高与公司 202J 年进行JSi材*'~非常

规风险采购有关.随.(f全球电子元器件供应情况恢复距常，公司风险采购金额有

所下降，公司 2021 年储备的通用电子元穗件库存在 2023 年 12 月 31 日前已经i逐

步消化，公司原材料库存也随之下降.

11J于公司采用以销定产的生产模式，公司库m商品的变动主要受在于订单影

响较大.报告则各JlJI末，公司库存商品金额与在于·订单的金额如下:

单位:万元

项目
2024 年 2023 年 2归2年 2021 年

6 月 30 日 12 月 31 日 12 月 3 1 日 12 月 31 目

l幸存商品 10,796.24 13,128.29 10,748.14 5,304.63 

在乎i.T1院〈含税〉 224,894.30 202,242.24 196,107.06 129,147.25 

公司主要采取"以销定产"的生产模式，根据客户的具体需求ill:仔定俗1]化生

产，因此公司报告朋来的库存商品与在孚订单关联皮较白，报告期内斥存商品的

变动趋势与公司在手汀4'i变动趋势保持一致，库存商品金额大幅增加与(:E手汀单

大幅增加有关.

发行人与同行业可比公司报告期内原材料金额变动悄况如下 :

1)\ {盘2 万元

证券简称 2024 年 6 月 30 日 2023年 12 月 31 日 2022年 1 2月 31 日 2021 年 12 月 31 日

海兴FI;J. )J 22,143.03 30,128.36 38,256.56 33,140.50 

材、伴他满{ 35,899.32 26,455.97 48,632.57 20,666.37 

因为科技 2,1112.66 905.30 2,127.86 2,648.66 

炬华科技 7,242.30 3,953.86 6,405.61 10,685.81 

平均值 16,866.83 15,360.87 23,855.65 16,785.34 

开发科技 14,000.99 15,5 77.66 24,239.93 24,209.40 
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202 1 年米ji 2023 年末，向行、I~吁比公司原材料金额、11.均值先升后降， 公司

原材料金额与 1， tl {~f\l~可比公司均{I'i变动趋势保持一放.

2024 年 6 月 30 日，公司原材料金额有所下降，主要原因系生产排期影响所

致，公司 2024 年 6 月 30 日原材料与半成品合计金额为 1 7. 1 72.52 万元，与 2023

年 12 月 31 日 l原材料与半成品合计企额 17，396.01 万元相比变化较小.

发行人勺IdJ行业口HI:公司报告JUJ 内 'lfi存商品金额交矿~'tl'l 讥如下:

单~SJ : 万九

证券简称 2024 年 6 月 30 日 2023 年 12 月 31 日 2022 年 12 月 31 日 202 1 年 12月 31 日

海兴电力 43,658.64 33,455.31 36.785.29 26,447.47 

林洋能师、 30,982.39 27,190.61 32,704.73 20,712.29 

因为科}直 1,000.96 1,179.59 1,065.89 534.77 I 

矩华科技 26,618.21 24,240.86 30，9 1~ .07 14,63 1.94 1 

平均值 25,565.05 21,516.59 25,367.50 ]5,581.62 1 

开发科技 10,796.24 13,128.29 10,748.14 5,304.63 1 

2021 年来奄 2022 年来，同行、Ik可比公司库存商品余额平均植保持增长，公

司库存商品合唱到与同行业可比公叫均创变动趋势保持 -款。

2023 年，公司收入规模及年未扩n三订单金额持续增 l天，库存商品规模盹之

熠长，与同行业可比公司库蒋商品变动趋势存在一定差异'0

2024 年 6 月 30 日 ， 受到产品发货节奏影响，公司库存商品金额有所下降.

如考虑库存商品及发出商品合计金额，公司 2024 年 6 月 30 日上述合计金额为

25，1 84.3 1 万元，相比 2023 年 12 月 3 1 曰的合计金额 22.854.51 有所上升， 与公

司持续增长的业务规模具有匹哥~，lto

〈二〉结合备货策略说明各期末存货是否与当期末在手订单相匹配，并结

合期后销售情况说明各期末备货水平的合理性，说明存货占资产总额比例以及

存货周转率变动是否与业务发展相匹配

1、公司的备货策略

公司主要采用"以销定产"的生产模式，通常在获取客户订单后安排生产计

划完成生产.公司主要采取"以产定来"的采购模式，根据排产计划进行原材料

的采购。因此公司报告期末布货中-u汀单对应的存货占比较高.
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同时，采购部持续关沌主~原材料的市场供给情况必价棉变动情况，对于别

|析部分原材料可能存在单价快地上涨1\IG暂时性供应紧怅匀't世Jr~的，公司会提前来

购对应的原材料(风险采购)，以诚少相应不利俯形)~公司经营的影响.

2、公司各期末存货与当期末在手订单匹配性分析

报价j胡作J例水，公司存货与{( 1'-1J Ì阿青况如 下:

存货主题刻
2024 年 2023 年
6 月 30 日 12 月 31 日

~材.t1 14,000.99 15,577.66 

发出商品 14,388.07 9,726.22 

库和商品 JO,796.24 13,128.29 

当作成，fh 3,.17 1.52 1.818.35 

.æ产，r~ 3.52 0.01 

周转材料 56.81 6.05 

委能加T物资 9 1.05 869.06 

合同履约成本 70.89 . 

合计 42,579.10 41,125.65 

在手订单 224.894.30 202,242.24 

存货与在乎订单比例 18.93% 20.33电也

单位: )j元

2022 年 202J 年
12 月 31 日 12 月 31 日

24,239.93 24,209.40 

16,226.86 9,687.98 

10,748.14 5.304.63 

2.788.08 自 7 1 .90

55.57 27 1.63 

10.3 1 6.07 

488.19 

. 

54,557.08 40,351.61 

196,J 07.06 129,147.25 

27.82号也 31.24% I 

由于公司主要采取"以销定产"的生产模式和"以产定采"的采购模式，公

司 2021 年迸行的非常规风险采购导J& 2021 年末存货与在予订单比例较高12022

年度、 2023 年度及 2024 年 1-6 月 I 1涵和上述非常规风险采购的原材料逐渐消化

以及公司布货周转效率的提升，公司存货与当期末在1-汀单比例逐年下降.

3、存货的期后领用、销售情况及备货水平合理性分析

报告知1备期末，公司存货的}(T]后领用及销售

2024 年 6 月 30 日

存货矣别 金额 戴孟 2024.8.31 销售{领用〉情况

原材料 14,000.99 10,277.48 

发出商品 14,388.07 14,335.72 

』年存商品 10,796.24 8,689.74 

半成品 3,171.52 2,449.59 
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99.64% 

80.49号也
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在产品 3.52 3.52 100.00% 

周转材料 56.81 56.81 100.00% 

委托加工物资 91.05 91.05 100.00% 

合同Al约成本 70.89 9.2 1 12.99% 

合计 42,579.10 35,9 13.12 84.34% 

2023 王fl2 月 31 日

在货类别 金额 截至 2024.6.30 销售(领用)情况 比例

原材料 15,577.66 14,641.19 93.99% 

发出尚品 9,726.22 9,726.22 I()O.OO% 

库存商品 13,128.29 13,104.32 99.82% 

半~品 1,818.35 1,790.37 98.46% 

在产品 0.01 0.01 135.32% 

周转材料 6.05 6.04 99.79% 

委托加工物资 869.06 869.06 J OO.OO% 

合计 41,125.65 40,137.21 97.60% 

2022 年 12 月 31 日

存货主题别 金额 ?x年销售〈领用〉情况 比例

原材料 24,239.93 22,787.52 94.01% 

发出商品 16,226.86 16,226.86 100.00% 

库存商品 10,748.14 10,748.14 100.000/. 

半成品 2,788.08 2,739.44 98.26% 

在产品 55.57 55.57 100.00% 

路转材料 10.31 10.28 99.71% 

委托加工物资 488.19 488.19 l∞.00% 

合计 54,557.08 53,056.00 97.25% 

2倪 1 4!- 12 月 31 日

存货类别 金额 ?x年销售〈领用〉情况 比例

原材料 24,209.40 23,222.24 95.92% 

发出商品 9,687.98 9,687.98 100.00% 

库存商品 5,304.63 5,304.63 100.00% 

半成品 871.90 844.33 96.84% 

在产品 27 1.63 27 1.63 100.00% 

周转材料 6.07 5.75 94.73% 

委托加工物资 . 
合计 40,351.61 39,336.56 97.48% I 

报告期内，公司存货期后领用或销售比例为 97.48%、 97.25%、 97.60%及

84.34%，存货期后领用或销售比例校高.
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公司Jf，( ~才 棘手f也部分期后未锁用户，川，主要系公司风险采购的通用型自1材刺。

该部分原材料:ìili用他较好， ilJ随时根据来rr!臼客户订单筒求与公司的原材料采购形

成补充，形成{f.货呆滞的风险较小. x~+时能存在呆滞俯彤的存货，公司在财务

报麦基准H严格依据会计准则对仔货运t行评估，对于硕 ~I' nl 变现沟值低于自段而价

值的存货充分i-I 提跌价准备。

综上所述，公司布货'Vlß销仿:&~J~ 比例较~'Iì ， JVI后米令员J剖存货主要为)I且JTJ

原材料，公刘备货水平合理.

4、存货占资产总额比例以及存货周转率变动与业务发展相匹配分析

报告期内，公司存货占资产总额比例以及存货周转率变动情况如下:

单位: JJ;ll: 

项目 日20尼2042年4年6月143月0 
2023 年 12 月 3 1 2022年 12月 31 2021年 12月 3J
日12023年度 日 12022年度 日12021 年度

存货 42,579.10 41 ,125.65 54,557.08 40,35 1.61 

资产总额 252,352.93 229,69 1.73 179,992.74 150,497.63 

存货占总资产比例 16.87% 17.90% JO.J 1% 26.81% 

:{{-货周转事 1.95 3.53 2.99 3.28 

公司存货

202刀l 年公玩副Jj边革行斗非#常主规延原材料J风汛险采购导致原材料库存土I卅t，另一方面为公司

业务规模扩大、在手订单提升导致的库存商品及发出商品金额上升。随着 2021

年非常规风险采购库得逐步消化元毕及公司在货周转效率的提升，公司 2023 你

12 月 3 1 fI存货企额有所回落，存货占总资产比例下降，存货周转率上升. 2 024 

年 1-6 月，公司存货水平与 2023 年未变化较小，存货占总资产比例相对 2023 年

有所下降，存货周转情况进一步优化.公司存货占资产总额比例以及存货周转率

变动与业务发展相匹配.

〈三) 补充说明报告期各期发出商品具体情况，包括不限于产品名称、产品账

面价值、产品存放地点、产品存放仓库所有权方、期后实现销售金额及占比，说明

对发出商品相关的内控措施，发出商品后至确认收入前发行人如何对商品保持持续

控勤版，若在此刻问出现毁损等情况，是否囱发行人承担全部损失

1、发出商品的产品名称、产品账面价值、产品存放地点、产品存放仓库所

有权方、期后实现销售金额及占比
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报告别轩llf1米，公司发出商品念额分别为 9，687.98 刀元、 1 6，226.86 万元、

9，726.22 万元及 14，388.07 万元.

报告肌肉，公司发出商品在达到l收入确认条件前，均在运输途巾，不存在有

放在客户或第三方仓库的情形.

公司发州的-gl产品名称、产$111账面价值、产品存放地点、则后实现销售金额

及占比如~ F: 

( 1) 2024年 6 月末

单位:万元，

产品名称 账面价值 期后销售金额
期后销售企领 发出商品存放

占比 位里

智能计量表 8,628.73 8,576.38 99.39% 运输途中

智能计量表核心单元， 3,77 1.05 3,771.05 100.00% 运输途中

智能计量农旭配件及
1,988.29 1,988.29 100.00% 运输途中

配套终端

合计 14,388.07 14,335.72 99.64吃也

f主: 2024 年 6 月 30 日期后销售截至 2024 年 8 月 31 日 .

(2) 2023年末

单位:刀ji:;

产品名称 账面价值 期后销售金额
期后销售金额 发出商品存放

占比 位置

智能计量表 5,98 1.72 5,98 1.72 ω0.00% 运输途中

智能计量及核心协元 2,744.11 2,744. 11 100.00% 运输途中

智能计量农药i配件及
1,000.39 1,000.39 100.00% 运输途巾

配套终编

合计 9,726.22 9,726.22 100.00% 

注: 2023 年 12 月 31 日期后销售截~ 2024 年 2 月 29 日 .

( 3 ) 2022 年来

单位: )j JG 

产品名称 账面价值 期后销售金额
期后销售金额 发出商品存放

占比 位置

密能计1量表 6,538.38 6,538.38 100.∞% 运输途中

辛苦能计结表核心单元 7,529.34 7,529.34 100.00% 运输途中

智能计量表组配件及
2,159.15 2,159.15 100.00% 运输途中

配套终端

合计 16,226.86 16,226.86 lOO.OO% 
'--
然: 郑1后销仿1峨t巨次句2年末.
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( 4) 202] 年来

单位:万元

产品名称' 账而价值 期后销售金额
期后销售金额 发出商品存放

占比 位置

于'ì' (J~ìl量表 5,334.84 5,334.84 100.00% 运输j念巾

把' n~计量农核心直在JG 2,470.90 2.470.90 100.00% i革输j鑫巾

年Y能计fl表组配件及
1,882.24 1,882.24 100.00% 运输途rfl

配餐终端

合计 9,687.98 9,687.98 100.00% . 
作:期后销售截至次年年~.

公司发出商品期后均实.现销售.

2、说明对发出商品相关的内控措施，发出商品后至确认收入前发行人如何对商

品保持持续控制权，若在此期问出现毁损等情况，是否由发行人承担全部损失

(1) 发出商品相关的内控措施

公司己制定《销售发出商品管理制度》对发出商品进行'i1挫，具体如下:

项目 制度规定

公司生产部~I'为iJ'l1' .l'[!人员提前 10 个工作日将出货计划以邮件形式通知
迸出口人员，迸出口人员将确定的出货日期通知'1:产gß~~ 划管理人员，
计划管;阻!人员 dffl件发山成品出货数据给仓库成品仓下作人员各货，成品

产品出w 仓工作人~1刷版愉管理部检查人员再次检1lt1.+1货成品j马饼与业务需求相
符(料包'、极搅匀俏，也) ， 成品外包装是否被~Jil、变形，检:l'I7E误后装
车.成品仓1:作人员!比$后衍x.J方在出货单上签亭3在 '1史 ， 仓an人员根据
对方签收的Hi负 ''li{[ SAP 系统中完成销售订单削货ì:1账.
搅内容户:物流供应而负~将产品运送宠客户J旨定地点，运输途巾产品
的安全与元'曹由物对W~应尚负责，公司物流部跟踪确认客户的收货情况，

产品发运、交付
客户收货后在物流公司所持签收单上签收确认.
堤外客户:公司旦旦客户委托物流公司将产品i运送毛就~n，并委托货代公

lÆ在途管理
司办理出口报关于续.迸出口入员将运单lÆ消关fJl据邮件发给客户.
公司指定物流部门3t1l才跟踪物流信息、与物流公司定期对账，业务部门

定期与客户沟通确认，确保客户及时对己收到俏货物滋仔签收.

镜内销4tf: 核~n销售合同 <ìrili) 约定，将货物交付客户，销售人员每
月i'R踩在:)'，货物靠在收-t.'i况.客户将确认签常元t户的货物!有E收.yt.回传给公

发出 l商品实现 司，财务副1 1' HI~j~~货物签收单确认收入并给转成水.
1商笛 境外1J!j岱:公， .1外m山 口附品主要以 DDP、 DA P、 CI F 邻方式成交，山

口商品在报关肉槐!\!tl运抵客户指定地点后，公司 |创骑货iLi~.是单或客户斗在
收单确认外的山 Il收入.
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。〉发出商品后至确认收入前发行人如何对商品保持持续控制权，若在此

期问出现毁损等情况，是否由发行人承担全部损失

根据公司发山商品有关内控制烛，公司产品发出后，公司指定物流部门实II'J

跟踪物7fii信息、与物流公司定期对账，业务部门定期与客户均通确认 ， 确保客户

及时对己收到的货物进行接收.公司能够有效保持对扯N1耐队的持续控制权.

公司ð<: ril商品的控制权在衍'舍收入rðrl认条件前归公司所有， 符合收入确认条

件后归客户所有.因此，发出商品符合收入确认条件前出现毁损、灭失等俯况的，

相关损失囱公司承担.

报告期内，发行人为了避免货物运输过程中出现存货灭失风险， 与保险公n]

签订了货运保险71<保协议和货物ili愉悦约保险协议， 若t~J.见货物起运地至收货人

的仓库地之间仔货的反失毁损如I(彤， 川IJ rtl保险人按照保险协议约定进行损失赔付.

三、原材料价格大幅上升的风险

(一〉分产晶说明生产所需主要原材料的具体情况，结合主要原材料对产

品生产的作用说明，是否存在单项原材料对供应商的依赖，其采购价格、产品

质量或来购总量是否受到市场等因素影响，是否存在不能获取原材料的风险，

是否可能对公司持续经营能力构成噩大不利影响

1、分产品说明生产所需主要原材料的具体情况

公司各类产品生产所需主要原材料的具体情况详见本题回复之第 ( 1 ) 问之

第@题之 " 1 、各类产品对应原材料种类情况"相关问跑回复.

2、主要原材料对产品生产的作用

公司主要原材料对产品生产的作用具体详见本跑回复之第( I )问之第③题

之 " t、各类产品对应原材料种类。附况"相关问题同复.
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3、是否存在单项原材料对供应商的依赖

拟告蚓l内，公司主要原材料累计采购金额前五大客t，采购金额且占比如 F :

( 1 ) 集成电路

单位:刀元

供应商
报告期内累计 占同类原材料
采购金额 采购比Jt

意法半导体 47,070.01 43.08'11. 

ARROW 15,456.27 14.15% 

深圳市失辉1微电乎有限公司 9,398.29 8.60% 

TT 8,838.66 8.09% 

深圳市海京..fUfll f有限公司 7,733.22 7.08% 

报告期内，公司向远法半导体5刷刷的集成电路占比较。比，主要原因系全球m

成电路行业目前旦集中化、专业化特点. 据 Tecb Insighls 统计， 2022 年全球

MCU 行业 CR5 集中皮达到 76% ， 意怯半导体等厂商作为国际-ìhf.的集成电路

厂商，其占据了较多市场份额.公司考虑到意法半导体产品性价比及过往稳定的

合作历史，揪住"期内向其采购占比较111l·

公司根撇客户:&项目需求进行自主研发设计. ;限掘产品具体设计确定所加w

成电路的规格，采购的 MCU、计烧心片、存储芯片等集成l也~~原材料均为非定

制化的通用标准产品，相关原材料市场供给充分，不能获取原材料的风险较小.

同时，为了边一步降低集成电路的供应风险，公司不断丰富供应来源，并向深圳

市吴辉微电子有限公司、深圳市海由平IJ电子有限公司等供应商稳定采购国产~成

电路，公司对意法半导体等集成电路供应商不存在依赖的情形.

(2) 结构件

单位，}j元

供应商
报食期内累计 占同类原材料

采购金额 采购比重

前景无忧 29,450.70 47.25% 

深圳市某袋兴科技有限公司 12,172.17 19.53% 

草草草11怀鸿电乎电缆有限公司 4,285.87 6.88% 

志明精哥哥 3,390.55 5.44% 

东莞市问ff，电子科技有限公司 1,749.22 2.81% 
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报告肌肉，公司结构件采购f挂在!l!叫 1 lìíJ.:l去无忧及忐明和'/密合计占比较尚， 一t亚

系 I问其采购的结构件主要为定*IJ化程度较高的塑料外先给的件。

发行人:7.l~针对不同项目研发不同的塑料外壳结构i'r 以满足不同客户的 e前

求，本地化牛产有助于提升公司与供应商tE开模阶段和生产阶段的沟通效率. 塑

料外壳结构件体在!较大，异地采购也将会造成较高的运输货用 . 因此塑料外元tti

构件企业j凶'ffi果外14}也化供应的经捋榄式。在过往合作巾，公司与前景志明」远志

明精密持续保崎良好的合作关系，积*了银多的成功合作经验，因此公司对lìu放

志明及志明稍毯:果购金额合计占比较尚.

塑料外究结构件的产品工艺较为成熟，市场竞争筒况充分.w刑D 数据显示，

国内1塑料模具厂商数量超过 8，000 家 . 公司亦存在其他备逃塑料外壳结构件供向

荫，对前景无忧等结构件供应商-1'布在依赖。

(3) 被动元椿件

单位; }j元

供应商
报告期内.1(计 占同类原材料
采购金额 采购比重

街宝电了(东先)有限公司 7,404.80 14.03.10 

厦门信和达电子有限公司 6,346.55 12.03% 

深圳市智越Ji& IL!子科j卓有限公司 4,806.90 9.11% 

苏州回得电子股份有限公司 3,538.57 6.70% 

l 中国电子及其控制的企业 3,297.79 6岛% 1

报告期内，公司主要向厦门信和达电子有限公司、智唁电子〈东莞〉有限公

司等公司采购被动元器件，采购袋r~1度较低。根据 WIND 数据显示，围内被动

元器件厂商数fit超 7，000 家，市场充分竞争且供给充足，公司被动元栋{牛采购不

存在对供应商依赖的情形.

(4) 模块奖

单位:万)è

供应商
报告期内累计 占同类原材料
采购金额 采购比lIt

掌芯物耳其 14,269.56 36.04% 

上悔移树 7,471.03 18.87% 

浙江琐司植物联科钱有限公司 4,418.84 11.160/. 

深圳市吴辉徽f也乎有限公司 4,337.54 10.96% 

前景无忧 3,526.04 8.9 1% 
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报告期内，公司向上梅移树及其经销商掌芯物联合计采购比例较高，向其采

购的主主甚为产品成然、市场供应充足的通讯技纵喽产品.

公司lìITiìl\棋块类原材料来购~I划主要根据具体项目所适闹的汹讯协议迸行

盼l认，主要涉及到的通讯协议包拟 PLCfRF/20/30/4G川日- loT/Cat-M 等。依据产

品设计方案确定所需来购的地ìI-~悦块类型后，公司通常会边i仅 2 家以上供应商进

行比质、比价，并根据供内闹的供货质量、报价、响应速度、仰后服务能力等确

定始终的采购计划.上梅移柯&1拉司$3物联相关产品满足公司研友和1生产妥求且部

分产品性价比具备一定优势，与公 "J积累较多成功合作经验并保持良好合作关系，

因此采购占比合计较高.

公司模块类原材料相关产业发J战较为成熟，信通院数w.预计 2022 年同内无

线池{言模组合计市场空间为 465.5 亿元，市场空间及供给较火.W!ND 数据显示，

中国无线楼组厂商数盘超过 1 ，000 家，行业竞争充分.公司向上洲移州及掌;芯物

i段采购的模块主要涉及到 40+30+20、 40+20、 Cat-M、 NB-loTt20 等通信协议，

该类协议相关模块产品在~li告肌肉均存在其他供应商覆盖，不存在对其产品的依

赖，相关产品采购渠道丰富、市场供应充足.

(5) 印刷电路板

单位:万元

供应商
报告期内累计 占同类原材料
采购金额 采购比重

锁州Irlï超跃科技股份有限公司 34,919.22 98.99~也

广东骏jE电子科技股份有限公司 354.54 1.01号也

报告期内，公司主要向赣州市超跃科技股份有限公司采购印刷电路板，主要

原因如下:

印刷电路板系定制化程度较高的原材料，公司针对不同项阴具体需求，在采

购环节按照原材料和:þll版要求向不同的印刷电路板厂家询价，根据其对不同板材

和不同工艺的报价，选挤满址翼求且成本较低的供应商.在过往合作中，公司基

于产品质壁、客户服务、 采购价格等因素综合考虑后与赣州市超跃科技股份有限

公司保持长期合作，且长期稳定的来购有利于进一步降低价格.
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公司的印刷电路扳原材料相关产业发展较为成熟. Prislll :l rk 数据预测， 2024

年全球 PCB 行~产值为 730 亿羡元，中国大陆 PCB 行业产值为 393 亿美元，市

场空间及供给较)(. w刷D 做据显示， 中国印刷电路板J .附数llÌ1扭过 7 .000 家 ，

行业党争充分。公司所采购的印刷 I l!~制反使用梯'规材料、榄坝工艺. H储备布多

家合资格可替代供应商，公司1、t ~Þ'ij'l~ r Iï i随跃科技股份有限公司不仆在依赖的情形.

(6) 继电棍

单位:万元

供应商
报告期内原计 占同类原材料
采购金额 采购比.. 

厦f J宏发电jJ电器有限公司 26,201.54 73.59电也

浙江将你特电苦苦股份有限公司 8,940.81 25.11号也

'f;_徽称华电然有限公司 385.74 1.08% 

I~!光三1i.电力科技有限公司 75.77 0.2 10;', 

报告期内，发行人继电惊呆购中厦门宏发电力电器有限公司占比较高，原因

如下 :

报告期内，公司采购的维也~~为定制化程度较高的原材料.ìi!i衔'悄况下，公

司采购的继电器需要针对不"~项同单独开模，且考虑到设计方案保密问fi. 因此

「再一项目倾向于选择I-)'I_ •供应附供货.公司与厦门宏发电)Jrl!然有限公司 |夭期保

持良好合作关系，因此采购内比合计较高。

根据 W卧ID 数据显示，国内继电器厂商数量近 2，000 家.根据东吴证券研报

数据预计， 2023 年全球继电器市场约 500 亿元，市场供应充足，公司对继电器

供应商不存在供应商依赖情形.

综上，公司各主要供应商所处行业参与企业数量众多，市场竞争充分，公司

主要供应商均在行业内合规纶膏、稳健发展，经营稳定性较高.报告WJ内公司根

据产品质量、产品价格等向不川的供应商采购，均{果将稳定凡可持续的合作关系.

公司不布在单项原材料对供应商的依赖。

4、其来购价格、产品质量或采购总量是否受到市场等因素影响

在采购价格、产品质量及采购总量中，公司原材料采购价格受到市场供求因

Å{影响较大:对于产品质量，公司上要通过供应商遥选、来货检验等手段确保供
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应向产品质量，网此原材料产品质坦受 Iti场因素影响较小.对F来购总量，公司

主盟采取"以产定采"的采购战式，根据排产计划进行原材料的采购，除困考虑

到 HJGB存在原材料价格上涨、供应紧张等因索进行的风|将来购外， )J~材料。采购总

址 .f:.批受市场因素影Ulíij较小。

5、是否存在不能获取原材料的风险，是否可能对公司持续经营能力构成重

大不利影响

公司主要原材料集成电路、结构件、被动元然件、模块炎、印刷电路板、继

也吉普等均不存在对供应商存在依赖的书lï'J后，相关情况详见本届四u之第(3)问

之第①胞之 "3、是否布在1)'L项原材料对供应商的依赖".公司不能获取!反材料的

风险较小，对公司持续绞mj~tJ构成且大不利影响的可能性较低.

(二〉结合行业发展情况、采购价格变化对生产经营的影响，量化分析各

类原材料价格上涨对各类产品生产成本的影响，分析公司是否存在原材料价格

持续大幅上升的风险，井进一步披露是否存在应对原材料价格大幅上糠的相关

措施，并进行相关风险提示

1、行业发展情况对生产经营的影响

公司主营业务为智能咆、水、气发等智能计量终端以及 AMI 系统软件的研

发、生产及销售，公司所处的智能训'盘市场在各国能源体系变革加快的背景下稳

步增长o Markets and MarkclS发布的 (Smart Meter Markel Global Forecast) 预测

全球智能计量市场规模将从 2023 年的 231.71 亿美元增至 2028 年的 363.87 亿美

1巳.

未来全球智能计量市场舰艇预计将维持平稳增长，为公司生产经营提供了 良

好的生产经营环境和发展机遇.
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2、采购价格变化对生产经营的影响

报告J~J内，各宅要原材料采购单价如下:

单位:元/个

主要原材料 2024 年 1 -6 月 2023 年度 2022 年度 202 1 年度

集成电路 1.96 2.45 2.96 

结构件 1.7 1 1.42 1.27 

被动元f!Ht- 。.07 0.07 0.08 

棋t是类 35.57 5 1.2 1 45.78 

印刷电n~反 4.61 4.99 5.87 

维也1l!I 2 1.4 7 2 1.24 2 1.76 

报街J例内，各主要原材料采购价格变动情况及其综合影响如下:

主要
2024 年 1 -6 月 2023年度 2022年度

原材料 采购会 采购单 综合 采购金 采购单 综合 采购金 采购单 综合
额占比 份宣动 '回响 额占比 价变动 影响 '因占比 价变动 影响

且E成'ßJII 18.79% -19.94% -3.75% 20.69% -17.23% -3.56% 24.39% 17.27% 4.21% 

tM句忏 15.05% 19.96% 3.00% 14.53% ) 1.89% 1.73% 1 1.50"10 -1 1.5"也 -1.32% 

烛t41元:!.~i'l 10.35% -2.54% -0.26% 9 ,117% - 16.67% -1.S 8% 10.52% -)2.85% -1.35% 

4虫JM在 7.81 % -30.54% -2.38% 12.13% 11.87% 1.44% 6.60% - 15.13% -1.00% 

印刷电路饭 6.79% -7.65% ..0.52% 7.34% - 14.87% -1.09% 7.66% -5.18% -0.40% 

lJl;也tt

舍计

9.77% 1.04% 0.10% 798% -2.38~也 ..0.19% 7.53% 5.79% 0.44% 

68.56% -3.81% 72.14% -3.26% 68.20% O.到%

注:综合影响系采购金额占比与采购单价变动采权.

如上表所示，公司报告期内果购的各主要原材料单价互有涨跌， 原材料采购

价格报告JlJì内整体上不存在重大变动，对生产经营的综合性影响较小。

3、量化分析各类原材料价格上涨对各类产品生产成本的影响

公司宅背业务成本主要由民接材料、直接人工、制造费用等构成，其中n接

材料占主营业务成本比例较高，原材料价格上涨会影响公司的营业成本.

假设在原材料价格波动、其他肉1.不变的情况下， Jh!材料价格上涨对主营业

务成本变动比例影响的敏感性分忻列示如下:
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原材料价格
对 2024 年 1-6 月 对 2023 年度 对 2022 年度 对 2021 年度

上涨比例
主营业务成本 主营业务成本 主营业务成本 主营业务成本
的影响 的影响 的影响 的影响

10% 8.53% 8.66% 8.60% 8.4 1% 

5% 4.26010 4.33% 4.30% 4.20% 

注:对主营业务成本的影响=主营业务成本变动金额/主营业务成本的金锁.

原材料价棉变革b对主要产品对应 -t捋业务成本变动影响的敏感性分析如下 :

原材料
对2024 年 1 -6 对 2023年度 对 2022年度 对 202 1 年度

主要产品
价格上涨比例

月主号，业务 主营业务成本 主瞥业务成本 主曾业务成本
成本的影响 的影响 的彭响 的影响

10% 8.16% 8.46% 8.43% 
智能讨量表

5% 4.08% 4.23% 4.22% 

11'能ì.1 tit表核心单 10% 8.86% 8.90% 8.70% 

](; S% 4.43% 4.45% 4.35% 

钊能计结表组配例' 10% 9.26% 9.29% 8.97% 

」生配套终辙 5% " .63% 4.64% 4.48% 

从上表可知，在其他因素保持不变的前提下，报告~Ul内主要产品的原材料价

格每稍加 5%，对该类产品主营业务成本变动的饭响约为 4%左右。

4、分析公词是否存在原材料价格持续大幅上升的风险

公司采购的Jh-t材料种类较多，主要原材料包括集成电赂、结构件、被动元器

件、模块类、印刷电路板、继电徽等，涉及超过 10，000 种料号.不同类别的原

材料在同一期间价格涨跌趋势往往不同，对总体采购价格水平的影响相互抵消，

总体果购价棉钱难在短时间内太阳上升。 同时，公司主妥原材料国内市场供给充

足，原料供应紧缺的风险较低。

因此，公司原材料采购价格持续大幅上升的风险仪小.

5、进一步披11是否存在应对原材料价格大幅上涨的相关措施，并进行相关

风险提示

公司己在相股民明白 "第五节业务和技术" 之 "三、 发行人主营业务情况"

之"(二)采购情况及主要供应商"之叮、应对原材料价格火幅上涨的相关措施"

中补充披露如扎

"5、应对原材料价格大幅 k泌的相关措施

为应对原材料价格波动的风险，公司采取了以下具休措施:
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(1)公司通常会从合格供应商名JlfJ中选择多家供应向m.行问询比价.公司

将所饰的原材料型号提供给被询价的供应商，供应商提供报价.公叫.ìffi过比较供

应商采购价格，同时综合供1也能力、产品质量等多种因素;也排始终采购的供应商.

汹过问嗣比价过程，公讨{I~保证产品质懂的基础上能够尽可能降低JJ~材料采购成

小'.

(2) 针对主要原材料，公司与多家供应商保持了长期稳定的合作关系，有

-+1J-f保证原材料的稳定、持续供内，在助于进一步分散原材料价恪上涨风险.

(3)公司依据客户订I)'t.需求、排产计划、现有库仔俯视，并结合当前原材

料rn场情况进行策略!生备货捕求分析Jf形成物料采购需求，以从!磁价格的异常波

动，同时保证正常的生产用料.

(4) 公司重视产品技术Jj{:ì1!J作 ， 依托研发团队，持续优化生产工艺流程、

改良生产技术，降低单位能将b止使产成本，边一步提高"1:，产效恤，不断增强在行

业中的产品优势和竞争地位，陈低原材料价格波动带来的影响. "

针对原材料价格波动的风险，公司己在招般说明书"第三节风险因素"之

"三、财务风险"之 lt(二)原材料价格被动的风险"补充披部如下:

"(三)原材料价恪波动的风除

公司主要原材料包描~成Il.!. ia、结构件、被动元*件件、棋生k炎、印刷电路板、

íI在电器等 ， 原材料成本占}Í'业成本的比例较高.报告期各J例 . n~妾材料 l:!i主营业

务成本的比重分别为 84.09%、 86.03%、 86.58%和 85.25'Vn . 原材料的价格波动会

影响公司的营业成本，进而影响公司毛利率和营业利润.如果未来原材料价格持

续上升，且公司未能通过研发升级、成本管控措施以及产品价格及时调整消化上

述影响，将对公司经营业绩产生不利影响."

四、 存货跌价准备计捷的充分性

〈一〉 说明报告期各期末对各存货项目进行盘点的情况， 包括盘点班围、

盘点方法、地点、品种、 金额、 比例等，说明执行盘点的部门与人员、是否存

在账实差异及处理结果

1、 公司存货盘点情况

( I )盘点制度;永续lll.存制

(2) 盘点范围及品种:原材料、周转材料、在产品、库存商品和委托加

工物资等.
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(3)盘点方法: 从账.ftf实物、实物到账盘点.

(4) 盘点地点: 公司所{j仓库〈含子公司仓库)和ll=.f"车间.

(5) 撒点人员 : 仓斥、 I'F.产车间和财务人员。

2、公司各类存货盘点金额及比例 〈按初盘统计〉

拟告期各期末，公司各炎{i货J}A:点金额及比例如下:

2024 年 20n年 2022年
6 月 30 日 12 月 31 日 12 月 3 1 日

项目
期末 金点 '吕东 盘点 期末 盆点

余额 比例 余额 比例 余额 比例

lJK材 和} 14,694.85 100.00 16,278.5 1 100.00 24,736.08 100.00 

半成品 3,202.27 100.00 1,837.8 1 100.00 2,846.43 100.00 

用转材料 56.81 100.00 6.05 100.00 10.3 1 100.00 

委托加工物资 91.05 100.00 869.06 100.00 488. 19 100.00 

(f_产品 3.52 100.00 0.01 100.00 55.57 l∞.00 

库存商品 10,958.06 100.00 13,423.52 100.00 10,873.27 l∞.00 

合计 29,006.56 100.00 32,414.96 100.00 39,009.85 100.00 
'-

注:本表存货金额为账面余额.

3、盘点账实差异及处理结果

单位:万元、 %

2但1 年
12 月 3 L 日

期末 盘点
余额 比例

24,6 12.54 100.00 

9 11.37 100.00 

6.07 100.00 

271.63 100.00 

5,412.81 100.00 

3 1,214.43 100.00 

报告期各期末， 公司。货白:点结果与账面记录差异情况如J F: 

单位:万元

项目
2024 年 2023年 2022年 2021 年

6 月 30 日 12月 31 日 12 月 3 1 日 12 月 31 日

盘盈金额 0.01 0.00 0.00 0.02 

愈亏金额 0.03 0.02 0.07 0.02 

合计 -0.02 -0.02 -0.07 0.00 

报告期各期末，公司存货觉盈〈亏〉主要系生产线体抛料、做料拆分或计量

误差造成， 金额极小。公司根据jlJ:捕、盈亏结果进行了会计调整.
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〈二〉补充说明报告期各期原材料、在产品、库存商品、发出商品的库份

情况，是否有具体订单对应

1、公司存货库龄情况

报告朋导干JUI末，公司存货斥龄tn况如下:

单位 : Tj元

2024 年 6 月 30 日

-年以内 一年以上
项目 合计金额

金额 占比 金额 占 tt.

原材料 14,694.85 13,445.50 30.93% 1,249.35 2剧%

半成品 3,202.27 3,120.77 7. 18% 81.49 0.19% 

周转材料 56.81 56.81 0. 13% 0.00% 

委托加工物资 91.05 91.05 。.2 1 饥， O.OO'Y. 

在产品 3.52 3.52 0.01% 0.00% 

库存商品 10,958.06 10,923.06 25. 1 3 ~o 35.00 0.08% 

发出商品 14,388.07 14,388.07 33.10% . 0.00% 

合同.1.约成本 70.89 70.89 0.16% . . 
合计 43,394.63 42,()28.78 96.86% 1,365.85 3 .1 4% 

2ω3年 12 月 31 日

合~金额
一年以内 一年以上

项目
金额 占比 金额 占比

原材料 16,278.5 1 14,318.01 87.96% 1,960.50 12.04% 

半成品 1,837.8 1 1,7 50.64 95.26% 87.16 4.74% I 

周转材料 6.05 5.94 98.17% 0.11 1.83% 

委托加工物资 869.06 869.06 100.00% . 0.00% I 

在产品 0.01 0.01 100.00% 0.00% I 

库存商品 13,423.52 13,390.98 99.76% 32.53 0.24% 

发出商品 9,726.22 9,726.22 100.00% 0.00% 

合计 42,141.18 40,060.87 95.06% 2,080.31 4.94% I 

2022 年 12 月 31 日

项目 合计金额
一年以内 一年以上

金额 占比 金额 占比

原材料 24,736.08 23,258.49 94.03% 1,477.59 5.97% 

二|主成1日1 2,846 .43 2,774.64 97 .48% 71 .79 2.52% 
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周转材*-4 10.3 1 9.99 96.90% 0.32 3.10% 

委托:bIU二物资 488.19 488.19 100.00% . 
在产品 55.57 55.57 100.00% 

库存l商品 10,873.27 10,865.49 99.93% 7.78 0.07% 

发出商品 16,226.86 16,226.86 100.00% . 
合计 55,236.70 53,679.22 97. 18% 1,557.48 2.82华也

202 ( 年 12 月 31 日

项目 台 tf 金额
一年以内 一年以上

金额 占比 金额 占比

原材料 24,612.54 23,865.21 96.96% 747.33 3.04% 

半成品 91 1.37 628.63 68.98% 282.74 3 1.02% 

周转材料 6.07 6.07 100.00% . 

委托力11-'=物资

在产品 271.63 27 1.63 100.00% 

库存商品 5,412.81 5,284.98 97.64% 127.83 2.36% 

发出商品 9,687.98 9,687.98 100.00% . 

合计 40,902.41 39,744.51 97.J70;', 1,157.90 2.83% 

注·本我布1Jí:余能1l:'J:J账而余额。

报件jlJl科期米，公司库龄 l 年以内仔货的账丽余额内JifJ来存货账面余额的比

例分别为 97.17%、 97.18%、 95.06%及 96.85%.库龄 -年以上存货金额占比较低，

公司库龄给构校为合理.

2、公司存货订单覆盖情况

报告Jt)J备期末，公司存货订悦覆盖情况良好，具体i竿见本是自由复之第 (2) 问之

第②题之 "2、公司各期末存货与当期末在手订单匹配仗分析"相关问题回复.

〈三〉结合在手订单、库铃 1 年以上存货的具体情况、期后存货结转和使用情

况，分析说明报告期各期末各类知j存货跌价准备的具体测算过程，包括但不限于可

变现净值的确认依据、相应减值测算过程，说明计提存货跌价准备是否充分

1、在手订单、库龄 1 年以上存货的具体情况、 期后存货结转和使用情况

报告朋备期木，公司存货占{E'J主订单的比例为 31.24%、 27.82%及 20.33%.

存货金额占:在平订单，金额比例较低:公司库龄 1 年以内狞货的账面余额占期末和

货账面余额的比例分别为 97. 17%、 97.1 8%、 95.06%及 96.85%.. 库龄一年以上存
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货金额占比较低: 公司有货JUI后领用或销售比例为 97.48%、 97.25%、 97.60%及

84.34% ， 存货期后领用!&ifll1f比例较高.

2、报告期各期末各类别存货跌价准备的具体测算过程，包括但不限于可变

现净值的确认依据、相应减值测算过程， 说明计提存货跌价准备是否充分

(L)可变现净值的确认依据

库存商品和用于出您的材料等也接用于出售的商品仔货，在E常生产经营过

徨中，以该存货的估计售价以ld~ i.~的销售货用和相关税费后的金额，确定主Píf

变现净值;需要经过;lJll工的材料布货，在正常生产经营过程中，以所生产的产成

品的估计售价减去至完_I~时的计将要发生的戚本、仙计的销仰费用和相关税费后

的合额，确定其坷'变现J守'也!{;为:执行销岱合同或者劳务合IdJ而拍一吁jl'~J存货 ， .，因;可

变lJUM在以合同价格为基lí:Htl-饵，若持有存货的数量多于fl1仰俞同订购敬量的，

届i的部分的存货的可变现均值以 'f没销售价格为基础计算.

(2) 存货跌价准备的测算过程

资产负债表日，公司依秘{f.货的估计售价减去至完 [1付估计将妥发生的戚本、

估计的销售费用以及相关税费后的金额得到公司存货的可变现r.tJ{f( . 

当存货成本高于:r~可变现汀，值的， ìWt:J=~高于可变现?1'似的仰分~~提存货跌价

很备.

计提存货跌价准备后，如果以削减记存货价值的能响因素已经消失，导致存

货的可变现净值高于其账面价值的，在厉、己计捷的存货跌价准备金额内予以转回，

转向的金额计入当期损益.

(3) 公司存货跌价准备计捷克分

报告期内 ， 公司斥龄 1 年以内存货占比均在 95%以上• f'信龄 1 年以七存货占

比较低; 公司期末存货账而价值中 ， I徐原材料外均有订单对肉，无~T单对应的原

材料中通用原材料占比较前，无订单且非通用的原材料金额及占比均较小.截至

2024 年 6 月 30 日， 公司存货中无汀单对应且非通用的原材料金额仅为 30.29 万

元，公司 2021 年度非常规风险采购的原材料在报告期末己纷基本消挺完毕.公

司在 2021 年 12 月 31 日、 2022 年 12 月 31 日、 2023 年 12 月 3 1 日 的存货期后销
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售、领用比例{扶持在 97%以 七， 2024年 6 月 30 日 公司有货截至 2024 年 8 月 3 1

日 的期后ll~仰、领用比例为 84.34%，公司存货期后领JIJ !.&销售比例较向.总体

而言，公司存货跌价风险较低.

报告WI各膨i末，公司己拨照会计准则严格计提了存货跌价准备，公司存货账

面余额以及跌价仅i况如下 :

项目
2024 年 2023 年 2022 年

6 月 30 日 12 月 31 日 12 月 3 1 日

存货'匠丽余额 43,465.5 1 42,14 1.1 8 55,236.70 

减: 存货跌价?ll备 886.42 1,015.54 679.63 

存货账丽价值 42,579. 10 41 ,125.65 54,557.08 

综上所洼，报告期内 ， 公司布货跌价准备计提充分

E申报会计师回复】

〈一〉 核查程序

单位: )5元

2021 年
12 月 31 日

40,902.4 1 

550.80 

40,351.6 1 

1、申报会计师对库存商品、发出商品、在产品执行的核查程序、核查数量

及占比、核查金额及占比

( I )获取有货明细衰，对报告朋内在货余额及变动、 {i-货结构及变动的合

理性进行分析.

(2) 执行仔货监盘程序。

(3)对蚕tt加工物资执行函证程序.

(4) 执行存货采购细节测试及截止性测试.

(5) 对发出商品执行函证程序，并与期后收入明细迸行匹配确认.

报告期内，申报会计师针对存货的监盘/函i正的核查比例如下:

2024 年 2023 年 2022 年 202 1 年
项目

6 月 30 日 12 月 3 1 日 12 月 31 日 12 月 31 日
原材料、周转材料、半成品、

75.66% 78.57% 59.04% 47.44% 
在产品、库存商品的监盘比例

发出商品的f1t iiF回凶比例及
80.92号也 86.95% 77.89% 82.64% 

期后ft验比例

委施加工物资(111 凶比例 100% 100% 100% 100% 
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2、存货监盘情况

报告期内，申报会计师存货监盘具体储况如下:

单位2 万元

项目
2024 年 2023 年 2022 年 2021 年

6 月 30 日 12 月 3 1 日 12 月 3 1 日 12 月 31 日

ft.乎于"，1)定盘
是 是 Jê Jè ι 

点ì~ilJ

监盆人员
保荐机构、 中报会 保存机构、申报会 保荐机构、申撒会

申报会计师
计师 ì.t-师 计师

监盆1i法 他盘

1I:tc.t时间 6 月 30 日 12 月 31 日 12 月 31 日 12 月 31 日

!院批地点 公司.-t-gß仓库〈含异地仓〉和海外乎公司仓JIt.

i监1.ll:范凶 除发l且向品、委托加工物资外的存货

账IfJì余颇 28,915.50 3 1,500.60 39,009.84 3 1,214.43 

监l1.I:金额 2 1,877.78 24 ,75 1.13 23,032.20 14,807.46 

H且剑:比例 75.66% 78.57% 59.04% 47.44% 

磁盘结果 元重大革开 无亟大差异 无毒大差异 无翠太差异

差异原因 主~为收发讨:IiI'误差等.属于存货口常管理中常见情况

处理措施 由于影响金额低于放低未更正错报金额，无111调唱lla农

注: J二求中存货账面余额不包含~性!商品和委抵加工物资，发出商品和1委低~nL物资期末余
百w另行执行其他程序进行证实.

3、其他核查程序

(1)对供应商迸行走访 ， J J幌供应商的基本情况、合作历史、采购内容、

是否为经销商、对发行人销售占供应商同类产品销售的比重，获得供应商确认。

(2) 核查发行入主要产品原材料构成情况，结合其采购桂、屁用量分析发

行人产量、销量、存货之间的配比关系.

(3)核查厦门宏发电力也您有限公司的采购大幅变动的原因必合理性.

(4) 核查供应商的结算方式，核在是否存在与供应商的现金交易。

(5) 核查发行入主要原材料的采购数据、主要供应商采购金额及次序和各

主要原材料中具有可比性且金额较大的产品平均采购单价情况，分析公司是否存

在供应商依赖的情形，分析公司不同供应商原材料采购价格是否狞在差异.
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(6)核资发行人存货中 1f I'P-必非订单产品情况，核查非订单产品的通用性，

是否存在积压旦旦跌价风险.

(7)核查发行入存货的JUJ后领用、销售情况，核1iJ~J后领用、悄告比例是

否存在异常。

(8) 量化分析原材料价格 k涨对生产成本的影响.

(9) 核查公司各类存货的房龄结构情况.

(二〉 核查意见

经核查， 申报会iHlì认为:

1、针对"供应商的具体情况"

(1)发行人己在相般说明书中补充披露了主要原材料前五火供应商基本情

况、合作历史、定价结算方式.发行人同种原材料来购价格在不Ir~供应商之间不

存在显著差异，价格差异主要是原材料的型号、规格、性能和市场价格波动等因

;l{影响. 2020 年度至 2024 年 1 -6 月 ，发行入对厦门宏发电力电僻有限公司的采

购先降后升，主要系 2020 作应公司向其采购的部分继rl1然产品j日子 ALFANAR

的沙特电表项目 ， 随着 202 1 ~年发行入完成对该客户大批量交付，相关采购需求

下降， 2022 年至 2024 年 1-6 月 ，公司向厦门宏发电力也惊有限公司采购金额上

升，主要系公司销售规模提升导致躯体采购需求上升，公司对厦门宏发电力电器

有限公司的采购金额变动具备合理性. 发行人向经销商性质的供应商采购相关产

品符合行业惯例，具有商业合理性.报告期内，除前景志明外，发行人主要供应

商均为报告期之前成立，合作时间，回过 l 年，发行人与前景志明的交易系此前与

志明精密合作的延续，具备舍理性.

(引发行人采购原材树种类较多且单类占比相对较低的原因为发行入主要

产品智能计量表及符能计盘及核心单元等的生产过程涉及集成电路、结构件、被

动元器件、镇块类、印刷电路扳、继电器等多类原材料，发行入产品面向全球多

个国家及地区销售，不同型号产品设计及功能存在一定差异，同一类原材料亦存
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在较多种类型及规格.发行人原材料构成及占比与fo:iJ行业可比公司不存在较大差

异.发行人与供应商之间不存(E现企交易的俯形。

(3)报告期内，发行人-lt24产品产量、销量且4字货栩 IJ~阳，各类原材料的

单位生产耗用量相对稳定.

(4) 报告期内，发行人不存在由客户指定供应商的俯形.

(5) 报告期内，发行入关联采购占采购总额比例较低. 发行入与关联方之

间的采购价格公允，不得7F...f:IJä输送或其他利益安排.发行人与七要供应商之间

的资金往来均为基于真实交易n放下的业务资金往来，与主要供应网之间的交易

均为正常业务往来，不存在资金体外循环、利益输送的悄形.

2、针对"报告期内原材料、库存商品金额大幅提高的原因"

(1)发行人报告别各朋末有货巾主要以订单产品为主.发行人报告期各期

水龙订单对应的原材料中以油用原材料为主，呆滞或积压风险较小.发行人原材

料(f2021 年2022年末金额较向与其在2021 年进行原材料|非常规风险采购有关.

发行人报告期末的库存商品与æ于订单关联度较高• t年存商品金银l火l幅增加与在

予订单大幅增加有关。发行入与问行业可比公司原材料变动趋势不存在明显差异，

发行人与同行业可比公叫库存商品变动趋势的差异存在合理性.

(2) 发行人报告期备期末仔货与当期末在手订单匹配度较高.发行人存货

期后及销售及领用比例较高，期后来领用存货主要为通用原材料，发行入期末备

货水平合理。发行入存货占资产总额比例以及存货周转率变动与业务发展相匹配.

(3)根据发行入发出两品有关内控制度，发行人产品发出后，发行人指定

物'Ì，m部门实时跟踪物流信息、与物流公司定期对账，业务部门定期与客户对账，

确保客户及时对己收到的货物选行签收.发行人能够布效保持对提出商品的持续

控制权。发出商品符合收入确认条件前出现毁损、灭失等1宵况的，相关损失由发

行入承担.
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3、针对"原材料价格大幅上升的风险"

( I )发行人不存在单项原材料对供应商的依赖.发行入原材料采购价格受

到j市场供求肉素影响较大，产品质盘成果购总量受市场时素影响较小.发行人不

能获取原材料的风险较小，对发行人持续经营能力不构成巫大不利影响的可能性

校低.

(2) 发行人原材料采购价格持续大:11顶上升的风阶段小。发行人己在拥j段说

明书中披蹄梅关风险提示，并补充披睦相关应对措施.

4、针对"存货跌价准备计提的充分性n

( I )报作j阴各期末，发行人存货盘盈(亏〉主要系坐产线体抛料、做事lj.拆

分或计量误却也成， 金额极低。

(2) 发行人根据盘蛊盘亏纺呆地行了会计调整.报告则各期末，发行人斥

龄一年以上存货金额占比较低，席龄结构较为合理.

(3)报告期各期末，发行人在货中有订单的部分占比金额较高.发行入存

货跌价准备计提充分。
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问题 8. 其他财务问题

(1)应收账默金额大幅波动。 根据申报材料，报告翩各期末，应收账歇账

面余额分别为 10. 46 亿元、 4. 29 亿元、 6. 10 亿元和 7. 81 亿元. 请发行人: ①补

充说明一革以内应收帐款的账龄情况，说明应收账款金额大幅波动的原因及合理

性，说明报告肌肉应收账款的迎朋标准，主要逾期项目名称、 客户、应收金额、

逾期金额及占比、逾期时间、预计归还时间，说明结算周棚、回款周期是否与同

行业存在较大差异，是否存在提前确认收入的情形. ①说明与主要客户的结算模

式、信用政策、 收款周期，报告期内是否存在变化，各类客户的信用政策是否得

到严格执行，是否存在放宽信用政策以促进销售的情形.③结合发行人所处细分

行业环境、市场供求趋势与竞争程度、主要客户的经营情况、信用政策变动以及

期后回敬等方面，分析说明发行人是否存在客户无法及时支付的回款风险，并结'

合主要客户经营情况说明坏账准备计提是否充分.

(2 ) 固定资严与严能的匹配性. 根据申报材料，发行人报告期各期购置的

机器设备分别为 2， 068 . 36 万元、 627. 02 万元、 1 ， 436. 60 万元和 133. 19 万元，

2021 年在理工程转入 25 ， 997. 08 万元。 i育发行人: ①补充说明报告期内在建工

程项目的建设周期、转固时点及依据，生产基地项目工程陆续转固的原因及合理

性，是否得在延迟转固的情形.(Ï)说明报告期末各类机器设备的具体情况.包括

金额、数量、用途、成新率、先进性水平等情况.综合报告期内购买合间、 相关

市场价格对比情况，说明机器设备账面价值是否真实准确. ③结合生产过程中的

瓶颈工序及设备说明产能计算的具体方式，报告期备期机器设备与产能的匹配关

系是否合理t 2020 年产能利用率较低的情况下大量委外加工的原因及合理性.

④补充说明固定资产、在建工程盘点情况，包括盘点时间、 地点、人员、范围、

盘点方法、程序、盘点比例、账实相符的情况、盘点结果，是否存在盘点差异及

产生原因、处理措施。

(3) 大额应付款项的合理性. 报告期备期，发行入应付帐款分别为 3.80 亿

元、 3 . 08 亿元、 4. 63 亿元和 3. 70 亿元 o i;青发行人: ①补充说明应付账款中其他

的具体情况，并结合生产变化情况、采购付款流程、结算方式、付款周期等，说

明报告期各期应付账款与采购金额、存货、 固定资产等的匹配关系. ②补充披露

报告剧备期应付账歉账龄分布情况及胀龄 1 年以上来支付的原因，说明与主要供
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应商期后结算情况，是否严格按照采购合同的条款按时付歉，是否存在逾期未支

付款项，若存在说明长期来支付的应付胀教原因及合理性。@说明报告期内主要

供应商与应付账款对象之间的匹配性，结合公司付款政策、供应商资金规模、市

场地位、采购规模，说明前五大应付账款与主要供应商存在茬异的原因及合理性，

采购内容是否与销售订单匹配。

(4) 期闽费用变动的合理性o i育发行人:①补充说明销售服务费的确定机

制和标准，支付时点及方式，报告期内费率的变化情况，与收入的匹配性，计提

方式及比例是否与行业情况存在明显差异，费率是否具备商业合理性.(Î)综合合

同条款说明产品质量保证的具体安排、质保期的具体构成和安排，是否按收入比

例计提质量保证金，报告期内产品售后质量保修支出金额及相关会计处理情况@

@补充说明员工薪酬支出在主营业务成本、销售费用、管理费用、研发费用之间

分摊的为法，工时管理的相关内部控制及内控制度的执行有效性，说明研发投入

的归集、核算是否符合《业务适用指号|第 1 号) 1-4 的规定，并量化分析报告期

内销售人员、管理人员、研发人员、生产人员等数量、平均草草资与业务规模是否

匹配.与同期同行业可比公司、闰地区公司及当地平均水平相比是否存在显著差

异. ④结合研发项目补充说明研发费用逐步减少的原因及对生产经营的影响，研

发项目投入(包括报告期内已完成项目及在研项目)与产品的关系、对发行人业

绩的贡献。⑤结合费用发生的对方单位说明是否存在关联为或消在关耳吴方为发行

人承担成本或代垫费用的情况，是否存在少计费用的情况.

(5) 支付税费与生产经密的匹配性. 根据申报材料.报告期备期末应交税

费分别为 1 ， 883. 92 万元、 974.66 万元、 4， 643.89 万元和 7， 043. 33 万元. i青发

行人:①说明应交税费金额大幅增长的原因及合理性，并说明支付的各项税费的

具体构成、形成原因及金额占比，与营业收入规模及结构变动的匹配情况。②补

充说明收到的其他与经营活动有关的现金、支付的其他与经营活动有关的现金中

往来款的具体情况a

请{呆荐机构、申报会计师核查上述事项并发表明确意见。
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【发行人回复】

一、应收账款金额大幅波动

〈一)补充说明一年以内应收账款的账龄情况， 说明应收账款金额大幅波

动的原因及合理性，说明报告期内应收账款的逾期标准，主要逾期项目名称、

客户、应收金额、逾期金额及占比、逾期时间、预计归还时间，说明结算周期、

囚款周期是否与同行业存在较大差异，是否存在提前确认收入的情形

1、说明一年以内应收账款的账龄情况

报告J树备JtlJ末，公司 1 年以内应收账款的账龄情况如下:

单位:刀元、%

账龄
2024 年 1-6 月 2023年度 2022年度 202 1 年度

企领 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比

1 年以内 81 ,087.96 95.70 77,670.76 94.90 59,664.87 93.47 41,32 1.65 92.43 

其中:半
71,480.82 84.36 67,487.34 82.46 58,625. 16 9 1.84 36，963φ19 82.68 

年以内

其中 : 宇

年以七 1 9,607.14 11.34 10,183.42 12.44 1,039.71 1.63 4,358.46 9.75 

年以内

l 年以上 3,646.62 4.30 4,174.84 5.10 4,168 .38 6.53 3,384.29 7.57 I 

L合计 84,734.57 100.00 8 1,845.60 100.00 63,833.25 100.00 44,705.94 100.00 I 

报告期内，公司应收账款账龄宅要集巾于半年以内，忱一年以上应收账款占

比持续降低，公司不断加强应收账款催收管理工作，以确侃应收账款的及时回收.

2、说明应收账款金额大I隔波动的原因及合理性

报告JVl 内， 公司主要客户包括各阁及各地区主要的电力公司、总、包商、{义然

仪表制造商等.公司一般会给予下游客户一定的信用期.信用期通常为 30 天-90

天，公司应收账款金额的波动与公司的经营业务情况以及给予客户的结算政策、

信周期相匹配.

报告期各期末，公司应收账款金额与公司主营业务收入金顿总体匹配情况如下:
单位:万J(j

项目
2024 年 1-6 月 12024 2023 年度12023 年 2022年度12022 202 1 年度1202 1
年 6月 30 日 1 2 月 31 日 年 12 月 3 1 日 年 12月 31 日

应收账款余额 84,734.57 81,845.60 63,833.25 44,705.94 

主营业务收入 131,783.40 254,785.40 178,992.01 146,820.03 

应收账款余额

占当期主营业 64.30% 32.12% 35.66% 30.45% 
务收入比例
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报f斗WI肉，公司应收账款余额 11í ~，.wJ主营业务收入比例占基本保捋平袍. 2024 

年 1 -6 月该比例较高，主要原因系主管业务收入仅为半年底收入。公司应收账欲

发生与实际业务}}展情况及销岱规模相匹配，具有合弹性.

3、说明报告期内应收账款的逾期标准，主要逾期项目名称、客户、应收金

额、逾期金额及占比、逾期时间、预计归还时间

( 1 ) 公司应收账款逾期标准

根据 F游主要客户的结算惯例展与公司签汀合同的相关约定，客户付款 ·般

以发票(包据预付款、硬件款、验收款等)开具为给~起点，并在发票开具后 

定期限内支付〈虫n 45 日内};或者以发货后一定期间内支付〈虫J] 90 日内). r(r;公

司 11欠入反应收账款的确认时点则以产品成者服务实际风险报酬转移及物品所有

权转移等具体制况来确定， 与结11.时ð.之间存在差异.

因此，公司以与客户合同的定的发擦汗具后或发货后的结算日期作为遍M标

准，将超过AWl部分应收账款列为边Jl，E)应收账款.

(2) 主要逾期项目名称、客户、应收金额、逾期金额及占比、逾期时间、

预计归还时阅

报告则各期末，公司逾期应收账;次金额分别为 4，425.08 月元、4，647.93 万元、

2，336.79 万元和 7，969. 14 万元，占应收账款余额比例分别为， 9.90%、 7.28%、 2.86%

和 9.40% ，公司jjf.l期应收账款金额占比较小。 2024 年 6 月末，公司逾期应收账

款有所增加，主要原因 系公司客户费港怀鸿逾期应收账款金额较大，截至本回

复出具日，香港'怀鸿对应逾期应收账款已全部收回.

报告期备WJ末，公司前五.k逾期应收账款客户情况如下:

单位: Jj;r:, 
J!F 

客户名称
应收账款

逾期金额 逾期时间
预计归还

号 余额 时问

2024 年 6 月末

I 香港怀鸿 5,750.48 5,750.48 半年以内 己lIt回

2 Sted in Nelbehccr B. V. 2,233.49 1,001.62 一个月内 已收回

SAUÐI ELECTRICJTY 
已收回 14 1.48

3 360.24 360.24 一年以上 万元，剩余部分
COMPANY 

预计 2024 年下
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序
客户名称

应收账款
逾期金额 越期时闸

预计归还

号 余额 时间

半年收回

4 DUCATl ENTmCTA 10,467.14 230.57 3 个月内 已JjJ:回
ROMANlA S.A. 

已收回 117.02

5 
TELEPHONE SHILPA 391.36 197.65 一年以内

万元，剩余部分
SANCSTHA LTD. 预计 2024年下

半年收回

2023 年末

ALLIANDER N.V 2,372.92 1,149.69 一个月内 已收回

已收回 141.48

2 
SAUOI ELECTRICITY 

358.01 358.01 一句:以七
万元，剩余部分

COMPANY 预计 2归4 年下
丰年JjJ:回

己收回 207.66

3 
四川川讯科技发展有限

332.00 332.00 一年以上
万元，剩余部分

公司 已金额计提减

4血准备

4 
E.ON Ene电y Solutions 2,449.89 186.08 一个月内 己收回
Lld 

已收回 149.11

5 
OUCATI ENERGIA 00 

165.86 165.86 9.12 个月
万元，剩余部分

BRASILLTDA 预计 2024 年下
半年收回

2倪2年来

TELEPHONE SH 1 LPA 
1,068.27 844.56 

主婆为 l 年以
己收回

SANGSTHA LTD. 七

2 SAUDI METERS 2,254.66 642.89 | 年以上 己收回
COMPANY 

3 SMS Meter AsselS Lld 73 1.05 548.29 l 个月内 已收@

4 E.ON Energy Solutions 2,730.75 546.75 1 个月内 己收回
Ltd 

5 
METERFIT20 883.93 449.95 i 个月内 已收回
LlMlTED 

2021 年来

ALFANAR 3,257.53 2,168.52 半年以内 己收回

2 
SAUOI METERS 2,758.57 588.53 半年到一伴 己收回
CO仰fPANY

3 TELEPHONE SHILPA 537. 18 510.06 半年到一年 己收回
SANGSTHA LTD. 

4 Malaysian Intclligence 455.18 455.18 半年以内 已收回
Meters Sdn Bhd 

己收回 207.66

5 
四川川iR科技发展有限

332.00 332.00 半年到一年
万元，剩余部分

公司 巴，金额计提扭扭
位准备
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2023 年末，四川|川讯科技发展有限公司逾期应收账款账龄为 2-3 年. 目前，

山子客户山现资金周转闲难，公刘正在与客户协商网款事宜.~至2拉回复出具日，

该客户已完成回款 207.66 万元， 剩余部分预计客户回款概牟较小，发行人已全

额计提坏账准备金额.

椒告娘j各朋末，由于创l分客户 |当身资金安排存在一定1时间12异、打款流程较

妖等原因，存在一定的应收账款llílWJ情况，但由于双方合作仍作继续，且公司与

客户沟涵后，人部分应收账;xJUJ后已完成回款.因此，部分客户存在信用期外应

收账款，属于E常商业往来现象. 2024 年 6 月末，公司.fMflJl1J外应收账款对应

的客户主要为公司长期合作的客户，客户本身资信仰i况较好， H对逾期的应收账

款，公司均积极与客户过H于向i函，协调客户尽快回款.

综上所述，除回收叫.能性较低.Y.已经足额计提材;账ì'ili俗的jßi却j应收账款外，

公司逾期应收账款期后回款tf'i况良好，相关款项无法收网的风|阶较低.

4、说明结算周期、回款周期是否与同行业存在较大差异，是否存在提前确

认收入的情形

公司的信用政策与同行业 iifLt公司对比情况如下2

公司名称' 借用政策

销售iffi1 ;1" 附Iln';险Ìl且J.:t除俐的方式进行，国内销岱舍问价J武在交付商品并经i1客户

海兴电力 验收后 90 至 1 80 天fl)则，通常客户保阳 -~ L~例的质保金，质保金通常在质保期
满后支付;海外ti'j包含|司价放通常在履约义务完成)Ij 90 天内支付

#洋能源 未扳窍

招投标类业务.全妥客户为国网、南网下属问省公司及地方电力公司，其应收款项
包括两部分:货款及质保金.对于货款.根据中t-r.后所答合1，;1. 客户付款周剿为办

磁力科技 理结算后 2 个月.对于质保金，国网客户，也袤类产品的质保金回收则为从合同货
物通过验收并饺运后 12 个月.

非招标类业务，衍用周期平均为交付后 6 个月

~fî íf:.科枝 未被蔬

开发科技 公司一般会给予下游客户 -j泣的信用Jt月，仿JfJ用11跑前\)，)30 天-90 天

陀:数据71是源于可比公司定JUHf，l，~及娼股说明书.

报告期内，公司与同行业可比公司的应收账款周转率情况如下:

公司名称 2024 年 1-6月 2023年度 2022 年度 2021年度

海兴咆力 1.88 4.12 3.51 2.79 

协洋能由草 0,79 1.80 1.40 1.)6 
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序号

2 

3 

4 

5 

6 

公司名称 2024 年 1-6月 '2023 年度 2022 年度 2021 年度

凶为科技 1.35 2.94 3.03 2.8 1 

矩华科技 2.10 4.45 3.66 3.27 

平均值 1.53 3.33 2.90 2.56 

开发科技 1.63 3.65 J.45 2.00 

注:应收账款11m郁=营业收入11m初j切末民收账款账丽价值平均{([.

揪住WJ内，公司的应收账款间转功喝水平与同行、l~可比公fiJ平均水平校为战j丘.

报告JtJl内，公司结算周期、问JK用WJ与同行业可比公司 .. f'.~字在重大差异，公

司收入确认方法按照收入确认的具体原则执行.1号。在提前确认收入情况.

(二〉说明与主要客户的结算模式、信用政策、收款周期，报告期内是否

存在变化，各类客户的信用政策是否得到严格执行，是否存在放宽信用政策以

促进销售的情形

报竹j钢各期，公司主要以电汇 (TT) 及信用证 (LC) }J式与客户进行结·苦苦，

公司主要客户纺fl模式、主要信用政策情况如下:

客户名称 结，在方式 主要信用政策 报告期内是否发坐变化

TT/I元
收到采购订单 1 0 日内预付 1 0%.

沓ALFANAR 
剩余 90%提单日后 90 天内付款

存在变动:变动阪囚主要

2021 年 1 月 1 日至 2023 年 10 月
系由于下游客户对

DUCATI 的信m姊j延~.
31 11: 鉴于发票日 140-200 天:

考虑到公司与 DUCATI 的DUCATI '广「
2023 年 11 月 1 日起: 羞于发那日

长期合作关系，经友好协
240 天

商，公司延跃了对 DUCATI

的{言HJJ~I
开发ff沿 :2021 年 1 月 | 日至 2023

年 6 月 30 日:基于发骤曰 4S 天:
开发香港{f-在变zilJ: 变动

2023 年 7 月 l 日起:葬于发YJR
原因主妥系应 F游客户要

150 天:
求，公司交付条款由 DAP

TPv: :!t1i F发票日 270 天~ 365 )(, 
变更为 EXW. 吐1 1'游客户深科技及其关联方 γr 

深圳|惊:J}<<.开发抖技股份有限公司:
自行承担运输: 凶此，公

20%硕付款，到货后 30 夭内支付
司考虑运输网JVJ后， :1再开

80%)~j议 :
发香港倍阳刷刷1应延[(:

开发科技(美国〉有限公司: 11宜货
后 30 天小t.'~

ISBELS.A. TT 尊子也货日 60 天 否

E.REDES TT 基J-~~日 60 天 否

ISRAEL ELECT阳C
CORPORA T ION n' 革E千发;;4 日 45 天 ~ 
LTD. 
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序号

7 

8 

9 

10 

客户名称 结算方式 主要信用政策 报告期内是否发坐变化

前景无忧 TI 合同签订)13 30% . 发货后 70% 否

部分主体:预付款 10%，到货款
85% . 质保企5%
部分主~~项目验收并收到发行人

τTI银行承
开兵的LJ属及全套结算资料后立

国家电网 付 否
兑汇票

部分主体:预付款 10% ; 剑货后
30 天内义付 30%; 到达验收标准
30 天内义付 50%; 终鸿客户雄收
30 天内支付 JO%
部分项目: 20%预付款， 60%粮A9

KT 
付款， 10%剑货付款， 10%泵tt-a

CORPORAT10N 11 收付款;部分项目: 20%预付款， 否

40%文货后， 25%部署完成后，
10%_收后， 5%栓收后 1 年

E.ONUK TT 客户J!t到 ~I< 45 天后的当月 5 号 否

报告肌肉，公司应收账款收款用JUJ与公司和客户约定的信用期基本一敛，由

于部分客户自身资金安排存在 ·定时间差异、打款流程较妖等原因，存在部分客

户的应收账款部分金额收款周期跑过信用期情况，但由于双方合作仍在继续，包

公司与客户沟ìL!1后，大部分应收账款己完成回款，属于正常商业往来现象. ~良传

~月各期，公司斗二要客户包销各网」边各地区主要的电力公司、总包商、仪器仪表HJIJ

造商等，资衍↑m比较好，且公司在:户结构较为稳定，与主~客户合作历史较长.

报告期内公司与主要客户的结算模式、收款周期未发生范大变化，公司主要客户

信用政策除开发香港、 DUCATl外水发生变化，开发香港信用政策变动主姿原因

系下游客户 巾兴内部规范性要求， 公司交付方式按照看:户要求由 DAP (奥地利〕

修改为EXW(成者Il工厂) ，在考虑运输刑期后，公司将该客户信用朋延长: DUCATl 

信用政策变动主要原因系下游客户对 DUCATI 的信用期延伏，考虑到公司与

DUC.A:rI 的妖期合作关系，经友好协商，公司延长了对 DUCATI 的信用期.因此，

公司针对开发香港、 DUCATl 信用期变动均出于正结商业合作考章，不存在放宽

信用政策以促i!销售的情形。
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(三〉 综合发行人所处细分行业坏缆、市场供求趋势与竞争程度、主要客

户的经营情况、 信用政策变动以及期后回款等方面，分析说明发行人是否存在

客户无法及时支付的回款风险，并结合主要客户经营情况说明坏账准备计提是

否充分

1 、 公司所处细分行业环镜、 市场供求趋势与竞争程度

电力产业为国民经济产业的创底发展提供基本支撑，是社会及经济发展的基

础产业之一.当前，全球电力行业呈现出建设高度信息化的科屈能源体系及建设

以3fT能源为主体的新型电)J系统的巫要发展趋势，以智能也表为敦的智能ìt'1童基

础设施作为电力数据不叫民数据收:u..监测及与消费端交豆的终咐，构成智慧'能源及

新型电力系统建设的11l要组成部分.

从全球市场整体来右，在企~也力得求稳定增长的背f，l;下，各|唱i能源体系变革

加快，全球智能配用电解决方案和1产品采购置随之报著增加.也)J系统结构变化带

米的新特性以及充电桩等应用场景的扩展也进一步于劳动了智能也同'， Ii场规模加速扩

大.作为其中数据收集、监测及交1i的基础殴施，智能计fit市场也随之稳步增跃，

Markets and Markets 发布的 (Smart Mcter Market Global Forecast) 预测全球智能计量

ìli场规模将从 21123 年的 231.7 1 亿尖元增至 2028 年的 363.87 亿足元.

公司将续深耕境外毯'他计ti1:市场，其中欧洲市场为公叫班上耍的境外市场。

自 1 998 年起，公司及其前身参与过意大利、英罔、荷兰、奥地利以及葡萄牙等

多个欧洲大规模智能电发部料项目，服务包括 ENEL (意火利罔家电力公司〉、

EDP (葡萄牙电力集团)、 E.ON(德罔意昂集团〉等在内的欧jJfj前十大电力公司.

公司在欧洲市场深耕多年，部署的第一代智能电表己经历了完整的产品寿命周期

捡证，享有良好的市场口碑.

总体而言 ， 公司所处智能~~:t1行业市场容量较大且前景广阔，参与企业数量

较大， 竞争较为充分。
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2、发行人主要客户经营情况及信用政策变动情况

报告期备期，公司主妥称户经营情况及信用政策变tJJ情况如1 r': 

序号 客户名称 经营情况 借用政策变动情况

沙物如H~il'r企业，成立于 1976 年，注册资本
1 0 亿炒特q~~IE尔，是中东地区电力和水利观

ALf'ANAR 目的主!!l!承包 l旬，为中东地区也力、I'fFJ.~ 未变动

能源、王"y、石化和l基础设施领域的领先总
包公司

存在变动z 变动原因主

J:系由于下游客户对

激.k.利企业，成也子 1926 年. 2022 年度营 DUCAT1 的信用期延

2 DUCATI 
业收入 2.65 亿欧元，是一家欧洲大型企业集 辰，考虑到l 公司与

凶，产t;l，j丛朵也容、也)J仪表、风能设备匀 DUCAT1 的长期合作
多个领域 关系.经友好协商，公

tiJ延长了X~ DUCATI 
的{占用JIII
开发杏港存在变í;)J: 变
动 l以因主妥系应下游

t来科技&Jt关联方的实际控制人成立: 1 
客户姿求，公司交付条

深科技及其关 1989 年，注册资本 1 ,84 8.225 .199664 万元人
歌曲 DAP 变更为

3 EXW，也下游客户自
联方 民币. 2022 年度营业收入 1 ， 145.63 亿元人民

1于承担运输:因此.公
币

司考虑运输周期后.将
开发香港信用则相应

延除

a.，!主二监企业，成立于 1 981 年.该公司是一家

4 lSBELS.A 觉k'7化'早vç力泉、技术以及基础设施提供闹，
米变动

业务必m Iõ!!足为乌 ~'J.~盖&.拉丁美洲、:!Jnl(lH~
地区.客户也~&.剧家，回过 20 个
部匈牙企业，成立于 2000 年 • j主册资水 3
亿l状元. 2022 年度营业收入 1 3 .43 亿欧元，

5 巴-REDES 为全球领先的能源公司 EDP (甜甜牙电力集 未变动
回〉之予公司，前身为 EDP DíSlribuíçãωhe. 
为欧洲公用事业行业领军企业之一
以色列企业，成立于 1923 年，注册资本

ISRAEL 1 ，202.6017 百万以色列新谢克尔. 2022 年度

6 
ELECTRIC 营业收入 245.63 亿以色列新浏克尔.为以巳

未变动
CORPORATIO 列国苯电))公司，负戎以色列发电和粉1配也
NLTD. 以&LI1)J设施'供应，为以色列提供超过 50%

的 1也)J

中再|企、Ik. 成立于 2009 年，注册资本 10.800

7 前景无忧
万元人民币，是一家专注于在电力行业配用

未变动
1也领峨提供{Il能彻联产品和数字化解诀m提

的高新技术企业，经营情况良好

回务院回资4岛会资企业， 注册资本 8，295 亿

8 国家电网
元人民币. 该公司以投资建设运营龟同为核

永变动
心业务， 径'f区域4..J.国内 26个省〈 自 治区 、
直辖市〉
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序号 客户名称 经营情况 信用政策变动情况

KT 
即...国龟 4古公司，份回国有企业，成立于

9 CORPORATI 
1997 年，注册资本为 15，644.99 亿梯元， 2023

永变动
ON 年度营业收入，越过 J ，400 亿元，人民币.该公

司为将因最大的电仿公司

美国企业.成立于 1989 年，为美国前六大电

力公司 (ßIC SIX ) . 该公司..t..ft田意昂'也
10 E.ON UK 饲旗下公司，稳固意昂集因为德国最大的公 ~变动

用事业公司，总部位于德国杜塞尔多夫，2022
年排名世界财富 500 强第 112 名

报告M得j例，公司主要客户也恬各国及各地区主要的rg力公司、总包商、仪

器仪表制造商缚，合作的主要客户均为信誉度较高、知名应较高的企业，资金实

力较强，规模较大，经营情况较为稳定.报告期内，公司 k要客户信用政策除Jf

发香港、 DUCATJ 外来发生变化，公叫针对开发香港、 DUCATI 信用其n变动均U\

T正常商业舍作苟且c ， 不存在蚁'此信用政策以促进销售的悄形。

3、 发行人应收账款期后回款情况

报告期内，公司期末应收账款期后回款情况如下:

单位:万元

2023 年 J2 月 3 1 日 2022 年 .1 2 月 3 1 日 2021年 12 月 31 臼2024 年 6 月 30 日
项目

会领 金额 比例 金额 比例 金额 比例比例

期本应4生
84,734.57 100.00% 81，8~5.60 100.00% 63,833.25 100.00% 44,705.94 100.000/. 

账Jt余额

截至
2024.10.31 62 ,724.99 74.03% 76,719.90 93.74呼也 62.055.82 97.220/0 43,637.44 97.61% 
期后回款

很.至
2024.10.31 

22.009.59 25.97% 丑，125.70 6.26呼也 1,777.43 2.78% 1,068.50 2.3901., 
永回款会

领

由上表可丛~， 截至 2024 年 10 月 31 日 ，公司报告JUJ各期末应收账款期后回

款情况良好. 部分期限较长但尚未回款的应收账款主要为质保金或公司与客户约

定在保l!iJ期限结束后进行回款的部分锹项。

公司主妥客户包括各国及各地区土薯的电力公司、总包商、仪器仪表制造商

等，合作的上要客户为信誉度较高、知名度校高的企业.公司主要客户的信用政

策能够得到有效执行，应收账款账龄较短，期后回款良好，无法及时支付的囚，出

风险较小，不存在主要客户无法支付的回款风险.
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同时，公，可iIl1Ji及时了解客户的纷 iJl状况进行向Ill!:~IK似的跟踪管理，公刮目

前主要客户约t\:'h~况正常，不存在客户无法及时支付的[iïJ~~风除，公司坏账 t I-t是

符合实际经fY状况，计提比例充分.

二、固定资产与产能的匹配性

(一〉补充说明报告期内在建工程项目的建设周期、转固时点及依据， 生

产基地项目工程陆续转固的原因及合理性，是否存在延迟转固的情形

报告肌肉，公司在建工程项 U 的也设周期、转园时点及依据等具体情况如下 :

单位2 万元

工程名称
累计发生

转周金额
建设周

转回时点 转回依据 来转阔的原因
金额 期

成部长城开发
2020年 7

T.:r~上纯、装饰、
~I自B tf52产品

月 至 2021 年 12
水电设备安装、

明发生产基地 25,997.08 25,997.08 
2021 年

押i阶系统环境监 . 
项目厂房楼栋

月
澜已完成，达到

主体℃程
12H 

锁定可使用状态

2022 年 7
成~111是域开发

2022年 1
月、 2023 年

配套工程部分毅
创能计是产品

刀~
6 月、 2023

修改建己完成，
1日I发生产基地 1,897.64 1,897.64 

2024年 6
年 9 月、

达到顶定可使用
. 

项目新熠配套 2023 年 12

l:程
月

月 、 2024 年
状;;\5

6 月

1∞KW分布式
2022年 8

设备安装调试究
月至

应顶光伏发电 58.90 58.90 
2023 年6

2023 年 6 月 成，达到lf面定可
以验电站

月
使用状态

200KW 分布式
2023年 5

设备安装调试完
月至

应顶光伏发电 115.73 115.73 
2024年3

2024 年 3 月 成，达到预定可
试$在电姑

月
-ftJII状态

合计 28,069.35 28,069.35 . . 

报告期内，公司在建工程项U主要为公司智能计鼓产品研发生产基地项目1)..

其新地配套工程项目 、 lOOKW 分布式屋顶光伏发电试验咆甜项目以及 200KW 分

布式屋顶光伏发电实验电站项目 .
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n: 
号

2 

3 

4 

其中，公司研发生产基地项|才工*<，\ J主 2020 年 7 月刀工建设， 202 1 年 12 月

厂房楼栋主体工程整体完工，相关工~rlc.完成竣工驳收JI:己达到预定可使用状态，

干吗月转入固定资产核算.

2022年、 2023 俘和 2024 年 1 -6 月 新增配套J.J.型项 U金额分别为 1 ，241 .66 万

元、 428.32 万元和 227.66 万元，主要为明发生产基地的fJrJ.tt配套装修改路工程.

被至 2024 年 6 月末，该项目己整体光L)~转回.

公司 100KW 分布式屋顶光伏发 I l!.试验电站于 2022 年 8 月开工地跤， 2023 

年 6 月该项工程设备安装调试已完成JF达到预定可使nJ状态，于当Jl ill仔转|司.

公司 200KW 分布式屋顶光伏发电试验电站于 2023 年 5 月开王生~设， 2024 

年3 月该项工程设备安装调试已完成并达到预定可使用状态，于当月选行转图 。

综.1:，截至报告J归来，公司报告期内发生的在ilu:程项目均已达到预定可使

用状态并已转入阁定资产核算，于转回次月开始计提4斤1日，转固时点符合《企业

会计准则》 的有关规定， 公司生产基地项H工程的陆续转固存在合理性，-f存在

延迟转WI的情形.

〈二〉 说明报告期末各类机缘设备的具体情况，包括金额、数量、用途、

成新率、先进性水平等情况，结合报告期内购买合同、相关市场价格对比情况，

说明机糠设备账面价值是否真实准确

1、说明报告期末各类机器设备的具体情况，包括金额、数量、用途、成新

率、先进性水平等情况

截至报告期末 ， 公司主要机器设备的具体情况如下:

名称
数 原值 净值
量 〈万元〉 〈万元〉

成新率 用途 先进位

插{牛机 20 1,682.24 992.85 59.02% 
自动拍电容瓷 高速度，高精度， 实现自
) \.类元件 动插件， 确保插{牛质量

贴片机 24 2.213.98 1,374.30 62.07% 贴J中元 ('1二
高速反 . 尚fI与度 ， 无污知

实现)C件贴装

被蜂焊 7 502.62 
焊f牵线路板锡、

高速度，而精度，实现。
330.97 65.85% 

i函孔类原件
再h焊接兀件，确保焊援J;i
f主

AOI 设备 22 527.87 313.15 59.32% 光学价测元 吉普 商温度， 高精度，无污3挺
11~ 实现光学检测兀然1'1'
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序
号

5 

6 

7 

8 

9 

10 

11 

12 

13 

14 

15 

~ 
号

2 

3 

5 

6 

7 

8 

9 

10 

名称
数 原值 净值

成新E但 用途 先进性
量 〈万元〉 〈万元〉

高速度，高精度.无污染

锡膏检测仪 SPI 5 150.43 47.3 1 3 1.45% 光tp粉测锡膏
实现光学险测锡禽f1l.íl. ' 
f牛~气宇.确保锡禽印刷版
陆

丝印机 3 119.83 38.94 32.50% 偏僻CIl I~~ i帘ii!l应:完成产品印刷tSA.

离心.J.\:污水机 2 107.69 33.38 3 1.00% 设备降温 高地阿效完成设备停泊

凤冷热为A机组 74 .36 22.49 30.25% ì%r降现 前，.lt.tr.效完成设备降ilul

自动组边是'l!源扳
2 48.05 41.39 86.14% 肉 JJJ组装产品 再ft.ìll!J.立取代入」二完成ffL毅

设备

X-RAY ~~'J系
42.56 14.47 34.00% 焊f费服量检验

xYL无污染完成产品质服
统 检验

锡青再度测试仪 29.66 20.99 70.75号也
f盘测 4届需印刷 高坦E度，高精度，无污到E

原l盘 实现f描膏印刷厚度检测

X-RAY 点料-I!l 26.55 22.% 86.50% 加 点儿俐'数量E
i商i忠度，商精度，无?住处
实现元件撒点

螺丝机 2 43.34 38.59 89.03号也
自动打拟~与 自ï;fJ j'd成产品鲸钉线缸 '7
测试 测试

q生平台-If.线分板
20.00 12.50 62.50% 

1'-1 1;1)切害4 PCB 再自速度，无损伤实现 PCB
机 连饭 』反分别

翻转1平f支机 2 49.70 45.60 91.75% 
臼习j焊接电子 代阱入℃焊接，实现元i'l
JL件 高效臼动焊接

合计 94 5,638.89 3,349.9J 59AIOÆ, . 

2、结合报告期内购买合同、相关市场价格对比情况，说明机椿设备账面价

值是否真实准确

报告期内，公司新增且要机器设备总体情况如下:

单位:台、万元

机祷设备名称 主要设备用途类别
购买 数 回定II 合同金额 市场价格

年度 量 产原饱 〈不含税〉 〈含税〉

锡膏nJ变测试仪 检测锡膏印.1M!军度 202 1 29.66 29.66 33.52 

多功能'占片机 贴片元{中 2021 24.10 24.10 27.23 

多功能Jrlimlt 贴片元件 2021 24.10 24.10 27.23 

多功能~~， ) \ .ftL 目占片元('1 202 1 24. 1 。 24. 10 27.23 

自动Iði仲机 自动ftll'l!.容说片类元件 202 1 88.05 88.05 66.72-180.00 

自动捅{牛.ftL 自动插电容~片类元1中 202 1 88.05 88.05 66.72-180.00 

自动捕件，t}L 自动捅咆~Il片类元件 2022 69.27 6927 66.72-180.00 

自动捅f中 fJL 自动拍电3靠窗片类元件 2022 59.04 59.04 66η- 180.00 

自 iJ]J刷牛HL 自动Mirli容~片类元件 2022 82.90 82.90 66.72-180.00 

自功J两件饥 自动捅也容瓷片类元件 2022 82.90 82.90 66.72- 180.00 
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Jr. 
号

11 

12 

13 

14 

1 男

16 

17 

18 

19 

20 

21 

22 

2J 

24 

25 

26 

27 

28 

29 

30 

3J 

32 

33 

3 .. 

35 

36 

机器设备名称 主主要设备用途类别
购买 数 固定资 合同金额 市场价格
年度 量 产原彼 〈不含税〉 〈含税〉

自动jðlf牛#L I~硝拍电容瓷片类元VI 2022 86.58 86.58 66.72- 180.00 

自iJJliJj件机 I~ 7;1)拍电容瓷片类元(11 2022 85.67 85.67 66.72-180.00 

自动组装电源饭
自4J~1装产品 2022 23.20 23.20 28.07-40_94 

设备

向功组装电源』反
Cr ï;fJ组装产品 2022 24.85 24.85 28.07-40.94 

设备

X-RAY ä.料..jJL j且点元件微量生 2022 26.55 26.55 J (l 00-4 1.00 

翻转焊接机 自动焊接电子元(" 2023 24.85 24.85 2 1S.01l-32.24 

翻转焊接机 自动焊接电子元件 2023 24.85 24.85 28.08-32.24 

螺丝机 自动装配产品镰钉 2023 20.87 20.87 23.58-29.56 

自动光学检测仪 光学检时l元黯付 2023 23.85 23.85 20.90.69.40 

自动光学楼视11仪 j{;学检测元llYt (1 2023 23.85 23.85 20.90-69.40 

自动光学检测仪 光学检测元糕件 2023 23.85 23.85 20.90-69.40 

自动光学检测仪 J(.学检测元普普1tJ' 2023 23ι5 23.85 20.90-69.40 

自动光学彼测仪 光学检测元器件 2023 23.85 23.85 20.90.69.40 

自动光学检测仪 光学检测元器件 2023 39.99 39.99 20.90-69.40 

多功能如片相L 且~n元'件 2023 172 .32 172.32 133.63-243.65 

多功能贴片tJL 1M，'元件 2023 172.32 172.32 133.63-243.65 

多功能贴片机 ~，IÎ片元件 2023 172.32 172.32 133.63-243.65 

多功能'占片机 贴片元件 2023 172.32 172.32 133.63-243.65 

自功插件.IIl 白布b拍电容瓷片类元件 2023 30.81 30.81 34.81 

自动光学检测仪 光学检测元，s.件 2024 1 39.39 39.39 44.5 1-76.00 

自动光学检测仪 光，学检测元器件 2024 1 39.39 39.39 44.51-76.00 

选择性法峰焊
焊接.4-板锡、 ilJL矣Jf.

2024 1 42.92 42.92 48.50-78.80 
仲

选4辛枝it峰婷
声平4是线路板4昌、ìl.孔失/1.

2024 1 42.92 42.贝 "8.50-78.80 
件

选择性这峰婷
焊接钱'喜板锡、 ìl.孔失jf.

2024 1 6 l.50 G l.50 69.50-J 3 l.40 
件

选择性法峰焊
焊接线路板锡、 il孔失Jf.

2 024 6 1.50 6 1.50 69.50-t3 L.40 
件

选择性法峰坪
焊接线路板锡、 ìl.-1L失尿

2024 61.50 6 i.50 69.S(I- J 3 l."0 
件

注 1 :上述机量最议备为公司报告期内lilft的入.价值高于 20 Jj元的设备.
注 2: 1乎与 1-4 r;、 29 号机器设备系通过资产转让取得.市场价格为含髓的资产评的价格s
某他序号IIL~ nt备市场价格为市场供院商为向类设备的报价价棉
注 3: 由于土农机器设备市场价格为舍税价格， 合同金额为不合税.价格， 故市场价格相比舍
同金额普遍较高.
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报i兰州内.公司新购进的氧1:!机;>，需设备合同金额系与 í:IJ:}\ìi.商任市场价怖的地

础上， ~，良据相IN.机器设备的功能~ílllJ化水平、 设备市场供仰情况及公司议价能力

进行最终确定，机器设备采购价棉公允， 账面原值与介|臼l约定金额相符，入账价

值真实准确.

〈三〉 结合生产过程中的瓶颈工序及设备说明产能计算的具体方式，报告

期各期机辅设备与产能的匹配关系是否合理， 2020 年产能利用率较低的情况下

大量委外加工的原因及合理性

1、结合生产过程中的瓶颈工序及设备说明产能计算的具体方式

公司上要产品为智能计量表及科能计量表核心~兀， Jt所涉及的生产工序基

"js:可分为 SMT-PBA 工序及后续的组装测试工序. SMT-PBA 工序:1每集成电路、件

类电子元然itH友:协定的设计集成在印刷电路饭上，所完成的 PCßA 板即为智能~1-tiJ: 

表核心单元，且实际承载了采集、 ì-I 盘等主要功能.组装测试T序将智能计最友核

心单元与Jω~~lc、继电器等其他组配件装配在一起，并完成战终检测后即为完整的

智能计盘!友，公司单独出货的智自w..耻炭核心单元并不涉及组装测试工序.

相对而汀，组装测试工序涉及'1::户人民较多，公司能够jffi过扩充生产人Jj\对

组装测试环节的产能进行调控.而 SMτ-PBA 工序更依赖设备，且公司销仰的 k

要产品智能计盘表及智能计量表核心且在元均需通过该工Jl.因此 ， SMT-PBA 工

序构成生产的核心工序及瓶颈工序，公司根据该工序的生产能力作为公司产能计

算的依据，以该工序设备的每小时产出数*年工作小时数核算公司的产能俯况.

报告期内，公司具体产能计算的具体过程如下:

单位，lJ个

2024年 J-6月 2023 年度 2022 年度 2归1年度

生产线 ...小时 每小时
产能

每小时 每小时

产出
产能

产出 产出
产能

产出
产能

产线 l 0.020 51.00 0,020 102.00 0,025 127,50 0,025 127.50 

严线 2 0.020 51.00 0.020 102.00 0,025 127,50 0.025 127,50 

产线 3 0.020 5 1.00 0.020 102.00 0.020 102,00 0.020 102.∞ 

产线 4 0.020 王1.00 0.020 102.00 0.020 102.00 0.020 10200 1 

产线 5 0.020 51.00 0,020 102.00 0.020 102.00 0.015 76,50 

产线 6 。.020 51.00 0.020 102_00 0.0 15 76,50 0.010 5 1,00 
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2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 202 1 年皮
生产线 每小时 每小时 每小时 每小时

产能
产出

产能
产出

产能
产出

产能
产出

产线 7 0.020 51.00 0.020 102.00 0.010 5 1.00 - I 

产线 8 。.0 10 25.50 0.010 5 1.00 0.010 51.00 . 
合计 382.50 - 765.00 739.50 586.50 

注 1: W.t号肌肉，公司视生产需求持续illtTP纷改造并在不问产线问训配设备，各产线句小
时'产出存在-定交4)1.
注 2 : 问工作小时数以 1 7 小时核算. fl'工作天数以 300 天核饵，作℃作小时数理17 小时 *300
天=5 1 00 小时，上.R各产线产能=每小时，缸山巧100 小时 (2024 年 J-6 月为每小时产出*2550

小时) • 

2022 年公司新增两条生产线. 1);111:1:产能相较 2021 年度出现一定增怅.

2、报告期各期机器设备与产能的匹配关系是否合理

报告朋科WI. 公司机器设备与产能别比情况如下:

岛电位:力元、万个、万个m*'

项目
2024年 6月 30 日 2023 年 12 月 3 1 2022年 12 月 3 1 202 1 年 U月 3 1
n024 年 1-6月 日nω3年度 日n022年度 日n021 年度

机器设备~1J1
9;657.28 8,970.32 7,885.71 6,510,36 

末原值

产能 382.50 765.00 739.50 586.50 

单位设备价
0.079 0.085 0.094 0.090 

值的产能

注: 2024 年 1-6 月单位设备价值的产优均年4尾..据.

2022 年，公司新增了两条生产线，机器设备原值出现较大增长. 2023 年单

位设备价值的产能有所下阵， 主主要系当年年末新增购置了部分设备但尚未投产形

成产能所敛。报件期内，公司机器设得与产能的变动越势一蚁，呈协同增长趋势，

互相匹配.

3、 2020 年产能利用率较低的情况下大量委外加工的原因及合理性

2020 年，公司各季度自产产盘、产能利用率及外协产量情况如下:

单位: )j个

季度 自产产量 产能 产能利用率 外协产量

一季lSf. 66.41 140.25 47.35% 15.72 

二季度 99.08 140.25 70.64% 80.4 1 

三季度 150.83 14025 107.54% 32.34 

四季度 128.75 140.25 9 1.80% 37.87 

2020年合计 445.06 561.00 79.33% 166.35 
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2020 年七、伊|二 ， 受外部材，记肉i\~~1响 ， 公司较多生产人员在眷节后无法~

肉 ， 产能释放受到~定客观限制， I叮当川沙特智能也农刷 门生产出货!王)j4史火，

因此公司ill仔 r .定的委外加工. 2020 年下半年，公司自身产能利用率.己处于

较饱和的状态，公司通过委外加 r锻解一部分出货压力，具备合理性.

(四〉补充说明固定资产、在:n工程盘点情况，包括盘点时间、地点、 人

员、范围、指点方法、程序、盘点比例、账实相符的情况、盘点结果，是否存

在盘点差异及产生原因、处理措施

公司根据《资产盘点流程指剖'的规定，每半年度组织开展资产盘点工作

m:点前由公百!资产管理人员参与编制血点计划，组织召开撒点准备会议，盘点人

员根据'盘点ñ， I)'J.对相关资产进行逐项币iflJ 认 ， 关注其存放」生使用悄况，关沌有无恨

废或闲置资产，如l存在盘函、揽子t，')'况 ，贝IJ编I~l]盘盟、 ff.t ':J求 ， 由财务部与资产

使用部门-ì1l:行u核.盘点完毕后， rtllM:点人员和监~人员在盘点表上签字确认.

最近一期末，公司的固定资产、在建工程盘点情况如 F :

项目 阴定资产 在建工表

11x点时间 2024 年 6 月 28 日至 7 月 3 日

盘点且k点 公司本部及予公司等机构的生产经普场所

f.t点人员 企业资产管理人员、企业财务人员

览盘人员 咿报会计师项目划成员、保存机构项目组成员

盘点范例 1再F普及建筑物、机然没备、仪者曾仪表、也1旦回t备等

1M.点方法 ~h缸

( 1) 1盐点前， 资产管理人员根据公司固定资产的钊点及
实际1宵况提前制定组点计划、准备固定资产盆点辰，确定 截至 2024 年 6
固定资产放置地点、网定资产我点范围、』量点比例. 月 30 日 ， 公司
(2) ti点过程中.根据网定的i:1 主lJl.t点固定资产.对R!l 不存在尚...特
缸点明细袤的资产名称、~倍、规格和存放地点声，t~物选 阁的在建工程

敛点程序 'r f边写~核对。检查资产使用状况，关注是否存在银J员、陈
|白、报胶、闲置等情形.别 1!l点中发现苟毁饿、闲.1.、待
J IÆ废固定资产等。情况j进行备YT说明 ， 如确认差异. 9lH以
札;求并奄明原因;
(3)撒点完毕后，完成~l.\总结，对贫点结果汇总记求

i址tt复核.盘点人员及他IA.人员在盘点表上签宁确认.

盘点金额
32,143.52 

〈万元〉

担任商原值
44,633.17 

〈万元〉
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项目 固定资产 在建工程

Jl!t:i 比例 72.02% 

刽;点结;民
公司固定资产账实相符、状况良好， 不存在长JlJI闲姐的资
产.

很点边异 无差异

综上，公司固定资产及任~J~程管理体系完整， 公司的m定资产与在建工程

账实相符、状况良好，不布在JllJ.';I_足异，不存在长期闲置的问定资产与在建工程，

不在夜延迟转|菌的在建工籽_.

三、大额应付款项的合理性

(一〉补充说明应付账款中其他的具体情况，并结合生产变化情况、采购

付款流程、结算方式、付款周期等，说明报告期各期应付账款与来购金额、存

货、固定资产等的匹配关系

I、补充说明应付账款中其他的具体情况

报告期各期末，公司的应付账款倘况如下:

项目
2但4年 2023年
6 月 30 日 12 月 31 日

以材刺采购 38,892.91 40,328.4 1 

J.t他 2,38 1.65 3,022.27 

合计 41,274.56 43,350.68 

单位: 万元

2022 年 2021 年
12 月 3 1 日 12 月 31 日

40,287.74 25,13 1.25 

5,989.27 5,680.17 

46,277.00 30,811.42 

公司应付账款主要包括与生产经营活动密切相关的应付原材料采购款， 以及

应付其他款项.其中，应付其他款项的具体构成情况如下:

单位: 万元

项目
2归4 年 2但3年 2022 年 2ω1年

6 月 30 日 12 月 31 日 12 月 31 日 12 月 31 日

工根款 907.47 848.44 2,868.08 4,506.25 

合作方款项 . 932.02 1,596.25 

运~ 749.3 1 489.67 637. 10 888 .34 

加工费 231.14 320.20 10.68 

设备款 108.79 150.46 562.01 132.72 

中介服务费 291.29 188.48 10 1.04 79.17 

办公费 0.17 0.75 97.28 2.63 
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2024 年 2023 年 2022 年 2021 年
项目

6 月 30 日 12 月 3 1 日 12 月 3 1 日 12 月 31 日

劳务货 74.52 69.30 73.84 

技术服务费 17.94 18. 18 5 1.12 60.38 

,fUlJ't/)l 1.0J 2.74 2.34 

;J Cil也 0.02 2.04 0.20 

合计 2,38 1.65 3,022.27 骂，989.27 5,680. 17 

报告期各期末，公司应付其他款项主要为工程款、合作方款项、运货、设备

款和加工费等.

2、公司的生产变化情况、果购付款流程、结算方式、付款周期

( 1) 生产变化情况

公司的生产计划和JJZ材料白采购计划将随着客户宿求变化不II~材料价格波动

进行调狼，公司进行原材料来购J1才将对产品质量、 价格、供应商资质、产品供货

周期和信用政策等多方面综合考链，与优质供应商展开合作，采购价格通帘由交

易双方协商确尾，公司密切关桂原材料市场价格的变动，并结合辛rft'1订单数量和

现有原材料库存数量确定原材料采购的数量、批次、时间.

(2) 采购付款流程

公司建立并履行了健全的采购管理制度， 采购付款流混为来购部门根据生产

汁划和产品交付需求提出来购巾谐，待供应商货物抵达公司仓库后 ， 由仓库管理

人员负责签收并办理入库孚续.采购部门将与供应商定期对账，对账完成后由财

务部门对供应商开兵的发票进行复核，并经适当审批安排付款.

(3) 结算方式、付款周期

公司供应商货款的付款周期一般为收到发票后 45-120 天 ， 结算方式主要为

银行转账。
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3、报告期各期应付账款与来购金额、存货、固定资产等的匹配关系

报告肌肉，公司应付账款与采购金额、存货、固定资产等的匹配关系如 f ，

单位:万元

2024 年6 月 30
2023 年u月 2022 年 12 月 2021 年 12 月

项目
日/2024 年 1 -6 月

31 日/2023 年 3 1 日尼022 竿 31 日/202 1 年
度 度 度

应付账款JUI未必似 41,274.56 43,350.68 46,277.00 30,81 1.42 

其中:原材料来W.JAx① 38,892.9 1 40,328.4 1 40,287.74 25 ,13 1.25 

设备放② 108.79 150.46 562.01 132.72 

工程款③ 907.47 848.44 2,868.08 4,506.25 

当期原材料采购金额
71,378.88 135,859.68 135,659.56 107,258.57 @ 

存货l京值⑤ 43 ,465.51 42, 14 1. 18 55,236.70 40,902.4 1 

固定资产跟他⑥ 44,633.17 43,018.06 40,789.61 37,26 1.93 

应付账款〈原材料采购
款〉余额内当朔原材料

27.24% 29.68% 29.70% 23.43% 
采购金额比例⑦=①/
@ 
应付账款(原材料采购

款〉余额占各州IHt货原 89.48% 95.70% 72.94% 6 1.44% 
值比例③=<DA⑤
应付账款(设备采购款

和基建工程款)，WJ末余
2.28% 2.32% 8.41% 12.45% 

额占固定资产!原{且比

例萨〈②+③)I@

注: 2024 年 6 月末应付账款〈原材料采购-.)余额占当期房、材料采购企额比例为年化数据.

报告则各均l末，公司应付账款余额分别为 30，8 1 1.42 刀元、 46，277.00 万元、

43 ，350.68 万元和 4t ，274.56 万元 ， -l二妥包括原材料采购款、工程款利设备款等.

报告肌肉，公司应付原材料采购款期末余额占各期原材料采购金额的比例

分别为 23 .43%、 29.70%、 29.68%和 27.24%，总体较为稳定. 2022 年来、 2023

年末应付原材料采购款占当期j反材料采购金额的比例相对 202 1 年较高，主要系

2022 年、 2023 年下半年原材料采购金额占全年来购金额比例较高，导致 2022 年

末、 2023 年末应付原材料采购款余额较高.
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报告JtJJ各j钢末，公日1m.付原材料来购款期末余翻l占存货余似的比例分别为

6 1 .44%、72.94%、 95.70%和 89.48% ， ， 'í比整体呈上升趋势。 2021 年末该比例较

{民主要系 202 1 年度受全球供应链紧张网京的影响.主盟集成电路供应厂商交JUJ

ÙI过往的 16 用技校至平均 36周以上，为应对主要以材料短缺风险，公司逝行了

|位常规原材料风险备货，导敛当年末公司j布货余制校副. 2022 年:，k该比例提升

主~系公司基于生产安摊在 2022 年下半年加太 f原材料采购， 91交 2022 年末应

付原材料采购品:余额较高. 2023 年来、 2024 年 6 月末该比例较南主要系公司存

货周转卒于 2023 年度、 2024 年 1 -6 月有所提升， 导致 2023 年来、 2024 年 6 月

末存货余额相比 2022 年未有所下降.

报告WI各期末，公肯l应付设备款和工程款的J!fJ东余额占阳定资产原值比例

分别为 12.45%、 8.41%、 2.32%和 2.28'Y.. ， 整体豆下降趋势，主~系: ( 1 ) 公司

研发生产主草地项目在建1:程报告期内陆续转圃，导·放公司 2022 年木、 2023 年末

和 2024 年 6 月末固定资产余额持续提什， (2)随莉研发生产基地项日陆续完J.:，

公司向施工方依照合同的定义付了工程地款，导致公司应付设备J次和工程款余锁

在 2022 年末、 2023 年东和 2024 年 6 月末'在体呈下降趋势.

综上，公司报告知l各肌肉付账款与采购金额、布货、剧定资产具备匹配关

系.

〈二〉补充披露报告期各期应付账款账龄分布情况及账龄 1 年以上未支付的

原因，说明与主要供应商期后结算情况，是否严格按照采购合同的条款按时付

款，是否存在逾期未支付款项，若存在说明长期未支付的应付账款原因及合理

性

1、报告期各期应付账款账龄分布情况及账龄 l 年以上未支付的原因

公司在招般说明书"第八节管理层讨论与分析"之"二/ (丸) /6、应付账

j次/ ( 4 ) 科目具体情况及分析说明"补充披露如下:

"报告朋各期末，公司应付账款账龄分布情况如 F:
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单位:万元

1024 年 6 月 30 日 2023 年 12 月 3 1 臼 2022 年 12 月 31 日 202 1 年 12 月 JI 日
账'骨

金额 占比 金顿 占比 金额 占比 金额 占比

l 年以内 39,748.91 96.J0% 41 ,746.62 96.30% 43,65921 94.34% 30,719.61 99.70% 

1 年以J.. 1,525.65 3.70% 1 ，ω4.06 3 .70'l也 2 ，617ι。 5.66% 91.81 0.30'l也

合计 41 ,274.56 100.00% 43,350.68 1 ()O.OO% 46,277.00 100.00% 30,811.42 100.00% 

报告AA各Wl末，公司应付账款的~龄以 l 年以内为主，占比分别为 99.70%、

94.34%、 96.30%和 96.30%。其中，账龄但 | 年以上的应付账款金颁布1 占比较低，

t要系公司研发生产基地项问竣工决挥手续尚未办理无毕，部分工秘尾款尚未支

付等原因所致.，，

2、说明与主要供应商期后结算情况，是否严格按照采购合同的条款按时付

款，是否存在逾期未支付款项，若存在说明长期未支付的应付账款原因及合理

性

报告M备用l末，公司的应付账款主~为应付原材料采购款， 1与各期末应付账

款余额的比例分别为 81.56%、 87 .06%、 93.03%和 94.23%，公司与主要原材料供

应阙期后结!Ht体情况如 1、1

单位:万JG

2024 年 6 月 30 日

序号 供应商名稀、
应付账款 期后付款 期后付 是否存在逾期永

命领 金额 款比例
付款政策

支付.k项

1 
厦 门卫宫 发电 IJ

5,131.51 
白发』民日起 105

电.有限公司
4,32 1.79 84.22% 

天
否

精州市Ål~科
ij L~民日当月最

2 技股份有限公 4,362.93 2,6()1.85 59.64% 否
司

后-日起 120 天

浙江将蕾特电

3 • 且是份有限公 2,070.39 1,444.17 69.75% 
白发票日起 120

否
司

天

深圳市底定通

4 4号电子有限公 1,976.40 1,21 1.76 61.31% 
白发票日起 120

~ 
司

天

北京前景元忧也

子科技成份有，，_

5 前景元忧 1,48 1.70 1,445.56 97.56% 
公司:仿ffiJ归自发

否
J事日起 90 天

前景志明:馆用期
白发票日起 75 夭
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2023 年 12 月 3 1 日

序号 供应商名称
应付账款 期后付款 期后付

付款政策
是否存在逾期未

余额 金额 款比例 支付款项
北水前最无忧电

于科技股份有限

前知:无忧 6,406.23 6 ,370.09 99.44% 
公JjJ: (i运用期自发

否
职臼也 90 天.
1阳先t志明:信用期

白发那n起 75 天

锻1+l lIìm跃科
白发必日当月最

2 技股份有限公 4,549.57 4,549.57 100.00% 
后 4日起 90 天，

否
司

2023 年 5 月 l 口
起延t是至 120 天

~I ~}';t日起 90

3 
厦门宏发电力

3,242.32 3,242.32 100.00% 
天， 2023 年 5 月 1

?哥
也甘曾有限公司 川越延妖至 105

J巳

浙江棉密特 1也
白发~日起 90

4 将股份行|项公 2,642.54 2,642.54 100.00.10 
天， 2023 年 5 月 l

到i'!ï

百l
日趋延长至 120

天

深圳市lJi定通
白发禀日起 90

5 安电子有限公 1,448.14 1,448.14 100.00% 
夭， 2023 年 5 月 1

否
回超延长至 120

司
矢

2022 年 12 月 3J 日

序号 供应商名称
应付账款 期后付款 期后付

付款政策
是否存在边期未

余额 金额 款比例 支付款项
赣州市越跃科

白发~口当月鼓
技股份H限公 4,874.72 4,874.72 l∞.0伪'ó

后 4日越 90 天
?号

司

2 
厦门宏发电力

3,332.20 3,332.20 100.00% Él ðì:煤 |二| 起 90 天 4斗
电传有限公司

3 前景无忧 3,304.3 1 3,304.3 1 100.00% I~I ~~R起 75 天 沓

4 意法半导体 2,772 .45 2,772.45 100.00% 自织架日起 60 天 沓

深圳市QO坦通
5 安也了乎有限公 1,764.30 1,764.30 100.00% 白发躲日起 90 夭 ?哥

司

202 1 年 n 月 31 日

序号 供应商名称
应付账款 期后付款 期后付

付款政策
是否存在逾期未

余额 金额 款比例 支付款项
北京前景无忧电

子科技股份有限

前景无忧 2,504.01 2,504.01 100.00% 
公"j: 倍周期自发

â 
!!臼焰 90 天:
llir;;i.志明:信用JlJl

自 $22zn起 75 天
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2 

3 

4 

5 

..t. 

前4唐元忧

赣州市岖跃在1.
1'1 革t ~~!曰:与月最

技!股份有 111~ 公 2,296.05 2，296自05 100.00% 
病。 1:1 Jlil 90 天 ~1 

司

..法半导体 1,94 1.13 1.94 1.l3 100.00% I:J且I:~ I:l起 60 天 沓

厦门宏发电力
1,495.82 1,495.82 100.00% 晨1 :6主禀日起 90 天 沓

电器f:i限公司

浙江正本也:m
1,465.17 1,465.17 100.00% 门~鸟是日起 90 天 于吁

股份有限公司

注 1: MFri付款统计数据践止时间J.J 2024 年 9 月 30 日 .
性 2 : 公司 2022 年水向前景无忧应付账款主体仅为前景志明.

公司根据 I~主要供应商的合同约定及自身资金安排怕况及时向供应商付J式，

与主妥原材料供陪商不存在4i:大泡WI米支付款项，亦不存在货款结算相关的纠纷

和诉讼.

〈三〉说明报告期内主要供应商与应付账款对象之问的匹配性，结合公司

付款政策、供应商资金规模、市场地位、采购规模，说明前五大应付账款与主

要供应商存在整异的原因及合理性，采购内容是否与销售订单匹配

1、报告期内主要供应商与应付款项对象之问的匹配性

报告期备肌末，公司的应付账耿守主甚为应付原材料采购歉，占各期末应中J ~挺

款余额的比例分别为 8 1.56%、 87.06%、 93.03%和 94.23%. ，各州一l主要原材料供应

商与应付账款前五大原材料供应商的囚祀情况如下:

(1) 2024 年 1-6 月

单位:万元

前五大JI，材料供应商 应付账款前五太原材料供应商

主要求购内 是否均应付账款前 应付账~余 主要采购
A否为前五

采购企.. .. 王太原材料供应商
名称

'且 内.. 太原材料供

应商

6,649.59 '曲构件 是
厦门~L电力

5,131.51 继电8 是
电毒有限公司

厦门宏L电 "州市越.科
印刷龟".

为电嚣有，，_ 5,881.92 2瞌电嚣 是 杖.tt份有限公 4,362.93 
板

是

公句 司

赣州市越且是 浙江格蕾种电 司F原.材为料前供十应太
科雄成份有 5,013.75 印刷电路板 是 8.tt份有限公 2.070.39 继电嚣

限公句 司 商

否.ìt供应商通常会

申请公司在仿闸'因
内提前付歇，并曲曲子 深圳市怠定远 *，为前十大

~~4曲蜒 ~，241.14 板块矣 公司-发现.会折扣， 4号电子有鹏公 1,976.40 互IA嚣 ...树猾供应
事Jt.公句~*对该 司 宵
供应商应付账款命

领粮恤.
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前五太原材料供应商 应付账款前五大原材料供应商

主要求购内 是否为应付账款前 应付账款命 主要采购
是否为前五

在称 采购企额
拿 Æ..大原材料供应商

名称
额 内.

大原材料供
应商

愈捻丰导体 3,665.6 1 ...龟'‘
否，为前十五大应付

前景元化 1,481.70 结构件 .t. 
..款J草树.... 供应商

泣: ~可五大原材料供应商采购金额、应付账款前五大原材料供应商已在是赋受同一控制人被

制的口径合并4t.， 下同.

(2) 2023 年度

单位:β元

"五大原材将供应商 应付账.前五六原材料供应商

主要采购内 是否为应付账款1t 应付账歉余 主要采购
是否为.. 五

名称 来JIIJ金" 名称 大原材料供
容 五大原材料供应商 '匾 内容

/N.商

lltr !j(...e忧 14,790.23 
fA构件、战

f~ 111drc兀忧 6,406.23 
纺构I't、 4姐

娃
J)<炎 *~居

否， ;l11~才人应付账
锁州 ，Ii 越l跃科

印刷 'I! fX 
~Ì'kn全体 12,870.75 :!J! 1&,11! I'I! 

2在原材料。l"ÿ iI5 
技般份有限公 4,549 ,S7 

扳
现iL

司
..州巾All跃

厦门宏发电力
树枝'世份有 10,475.79 印刷电路扳 1ι 

电器有liIl公司
3,242.32 维也器 处

限公司

厦门宏_ð(rll 浙江Iñ~吁将 ru 衔，为li~十大
)J 'l! V..HiJI~ 9,07K, 1 5 继也曾性 j在 然 1股份有限公 2,642.54 封t rbi<<带 bil材料IJ1.应
公 .;1 司 向

沓， ì在 IJt(l:;:~'t!)函'r.ti:'
巾 1市公句 (F的!lIJUI

内提前~;J;击，并给予 深圳市政定汹 讲， ï~i而 1-大

..~*相联 7.700.61 Il块交 公司 4定现金Mí如. 去电子有限公 1,448.14 豆感黯 原材料供应
导敢公饲JlJI未对i晶 司 m 
供应商应付账款余

额~f旺

(3) 2022 年度

单位: )j元

前五六原材料供应商 应付然歉n五大原材料供应商

是否为应

名称 采购金额 主要来'自内 付账.ø
名称

应付账款 主要采购内 是否为前五大

理' 五大原材 余'自 容 原本才料供应商
料供应附

>>:法半导体 17,317.49 集成电附 fl! 
.~.l+1 iIT越跃抖技股

4,874.72 印刷电路低 是
份4与'限公司

赣州市纽跃科
日E 门!t发电力也曾骨

J生股份有限公 11 ,368.70 印刷电路板 是
在限公司

3.332.20 维也锻 1在

司

IIU世无忧 8,683 ,91 结构件 是 躏景无忧 3,304.31 结稳件 是

厦门宏发电力
8,054.91 继电器 是 拿法半导体 2,772.45 集成电路 是

也lI!有限公司
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前五大原材料供应商 应付账f:前五六原材料供应商

是否为应

名称 采购金额
主要采购内 付账敷衍

名称
应付账款 主要采购内 原是材否料为供前应五大商 I 

容 五大原材 余额 容
料供应商
否，为前 t-

苦耐圳市吴辉微
4,200.84 

集成电路、 大应付!k 在t圳市，.定远安咆
1,764.30 互感繁

量r，为前十大
111于，育限公司 模块矣 款原Ul4 于有限公司 原材料供应商

供应而

(4) 2021 年度

单位:万元

前五大原材料供应商 应付账款ø五大原材料供应商

是否为应

名称 采购金额
主要采购内 付账歉" 名称

应付账款 主要来"内 是否为'自五大
理5 料五六供应原材商 余额 容 原材料供应商

~r1;半~.Hf; 13,54 1.49 换成rl!l'II 1'" lltr jj(无忧 2,' 04.01 虫~ii惚件
侨， 为Iltr十大
ll:l材料供应向

锁州，lï Ml跃
精州1Iï趟跃科技 H!t

革斗技服份有 8,"2.06 印刷电路饭 M 
份有限公司

2,296.05 印刷电路板 M 
限公..J

浙江lE泰咆

摞股份有限 5,937.0' 断路器 是 ~法学导体 1,94 1.13 集成电路 足
公叫

否. 为11H'

ARRO\V 5,596.37 M~'且也附
大应付账 !豆(1;酝发 电力 也饿

1,49'-82 维也糯 Já 
2在b;1材料 1ì~f!公司
供应~'ti

厦门1;发电
浙ìf 正寨电器lIl!份

)J 'I! :aI fl 限 4,888.23 继'I!~ 是
有限公司

1,465.17 惭E括器 占在
公司

报告肌肉，公司主要原材料供应商与应付款项前五大原材料供应商基本匹配，

部分存在差异主要系受采购金额、采购时点和付款政策影响.
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2
、
结
合
公
司
付
款
政
策
、
供
应
商
资
金
规
模
、
市
场
地
位
、
采
购
规
模

，
说
明
前
五
大
应
付
账
款
与
主
要
供
应
商
存
在
差
异
的
原
因
及
合
理
性
，

采
购
内
容
是
否
与
销
售
订
单
匹
配

报
告
期
各
期
末
，
公
司
应
付
账
款
前
五
大
原
材
料
供
应
商
的
付
款
政
策
、
资
金
规
筷
、
市
场
地
位
、
采
购
规
模
，
与
主
要
原
材
料
供
应
商
存
在
差
异

的
原
因
以
及
采
购
内
容
与
销
售
订
单
的
匹
配
情
况
具
体
如
下
:

(
1

) 
20
24
年

6
月

30
日

资
金
规
，
模

应
付
账
款

当
~
采
购

主
要
采
购

是
否
为
当
期

是
否
与

名
称

市
场
地
位

付
款
政
策

前
五
大
原
材

差
异
原
因

销
售
汀

(
万
元
，
)

〈
万
元
)

(
万
元
，
)

内
客

料
供
应
商

单
匹
配

宏
发

l
t
份
全
贵
子
公

厦
门
宏
发
电

司
，
其
继
电
器
产
品
广

自
发
票
日
起

力
电
~
有
P
J
.

72
,6

00
.0

0 
泛
应
用
于
全
然
智
能

5,
13

 J
.5

1 
5,

88
2.

92
 
且
直
电
器

1
0
5
天

是
无
差
异

是

公
司

电
网
、
电
力
计
量
等
领

域

'
由
州
市
A
U
是

专
业
生
产
高
精
密
双

~P
' 

.+
J
电
路

白
发
蔡
曰
当
月

科
技
成
份
有

11
,8

6
1.

20
 
面
、
多
层
印
刷
电
路
板

4,
36

2.
93

 
5 ,

01
3.

75
 
板

最
后
一
日
起

是
元

A且
井

是

限
公
司

的
高
科
技
企
业

12
0
天

公
司
与
其
为
长
期
合

浙
江
格
蕾
特

研
发
、
生
产
及
销
售
电

自
发
票
日
起

作
关
系
，
过
往
合
作

电
S
.
l
辈
份
有

5,
22

0.
00

 
力
继
电
器
、
电
流
互
1
.

2,
07

0.
39

 
2,

43
0.

35
 
继
电
器

1
2
0
天

否
良
好
，
该
供
应
商
为

是

限
公
司

器
和
分
流
霉
的
企
业

公
司
当
期
前
十
大
房
、

材
料
供
应
商

28
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资
金
规
，
接

应
付
账
款

当
期
采
购

主
妥
采
购

是
否
为
当
期

是
否
与

名
称

〈
万
元

，)
市
场
地
位

〈
万
元
〉

〈
万
元
〉

内
容

付
款
欢
策

前
五
大
原
材

差
异
原
因

销
售
订

料
供
应
商

单
匹
配

公
司
与
其
为
长
期
合

深
圳
市
康
定

国
内
电
流
计
量
、
检
测

白
发
票
日
起

作
关
系
，
过
往
合
作

il
安
电
子
有

1,
01

0.
00

 
矣
互
感
器
的
主
委
制

1,
97

6.
40

 
2,

30
7.

00
 
互
.
t
&

否
良
好
，
该
供
应
商
为

是

限
公
司

造
商
之
一

1
2
0
天

公
司
当
期
前
十
大
原

材
料
供
应
商

前
景
元
化
是
-
~
专

北
京
前
景
元
忧

泣
于
在
电
力
行
止
画
巳

电
子
科
技
跤
份

用
电
领
域
提
供
智
能

有
限
公
司
:
信
用

4
I
J
联
产
品
和
数
字
化

J辆
自
发
票
日
起

前
景
无
忧

10
,8

00
.0

0 
解
决
方
案
的
高
'
可
被

1,
48

1
.7

0 
6,

64
9.

59
 
结
构
件

，1
9
0
天

是
元
差
异

是

术
企
业
，
其
子
公
司
前

前
亲
志
明

:信
用

景
志
明
主
妥
从
事
智

期
白
发
票
日
起

能
仪
表
结
构
件
的
生

产
与
销
售

75
天

?
主
:
如
元
特
别
说
明
，
企
业
的
资
金
规
族
数
据
为
其
注
婚
资
本
金
额
，
下
同
.
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(
2

) 
20
23
年

12
月

3
1
日

资
金
规
模

应
付
账
款

当
期
采
购

主
要
采
购

是
否
为
当
期

是
否
与

名
称

〈
万
元
〉

市
场
地
位

〈万
元
〉

〈万
元

〉
内
容

付
款
政
策

前
五
大
原
材

差
异
原
因

销
售
订

料
供
应
商

单
匹
配

前
景
无
忧
是
家
专

北
京
前
景
无
忧

注
于
在
电
力
行
业
配

用
电
领
域
提
供
电
U
~

电
子
科
技
股
份

物
联
产
品
和
数
字
化

有
限
公
司

:信
用

结
构
件
、
镇
期
自
发
票
日
起

前
景
无
忧

10
,8

00
.0

0 
解
决
方
案
的
高
新
技

6,
40

6.
23

 
14

,7
90

.2
3 
块

3建
9
0
天
;

是
无
差
异

是

术
企
业
，
其
子
公
司
前

~
志
明
主
要
从
事
智

前
景
志
明
:
信
用

能
仪
表
结
构
件
的
生

期
白
发
票
日
起

产
与
销
售

75
天

自
发
察
日
当
月

赣
州
市
超
跃

专
业
生
产
高
精
密
双

印
刷
电
路

最
后
一
日
起

90

科
妓
股
份
有

11
 ,8

6
1.

20
 
面
、
多
层
印
刷
电
路
饭

4,
54

9.
57

 
10

,4
75

.7
9 
饭

天
，

20
23
年

5
是

无
差
异

是

限
公
司

的
高
科
技
企
业

月
1
日
起
延
长

至
12
0
天

宏
发
股
份
金
资
予
公

自
发
票
日
起

90
厦
门
宏
发
电

司
，
其
继
电
器
产
品
广

力
电
指
有
限

72
,6

00
.0

0 
泛
应
用
于
全
球
智
能

3,
24

2.
32

 
9

,0
78

.1
5 
继
电
3

天
.

20
23
年

5
是

无
差
异

是
月

l
日
起
延
长

公
司

电
网
、
电
力
计
鱼
等
领

至
10
5
天

域

自
发
票
日
起

90
公
司
与
其
为
长
期
合

浙
江
格
m
特

研
发
、
鱼
产
及
销
售
电

天
，

20
2
3
年

5
作
关
系
，
过
往
合
作

电
a
股
份
有

5,
22

0.
00

 
力
继
电
缆
、
电
流
互
感

2
,6

42
.5

4 
4

.1
62

.0
1 
继
电
缆

月
1
日
起
延
长

否
良
好
，
该
供
应
商
为

是

限
公
司

着
苦
和
分
流
榕
的
企
业

至
12

0
天

公
司
当
期
前
十
大
原

材
料
供
应
商
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资
金
规
模

应
付
账
款

当
期
采
购

主
要
采
购

是
否
为
当
期

是
否
与

名
称

市
场
地
位

付
款
政
策

前
五
大
原
材

差
异
原
因

销
售
订

〈
万
元
〉

〈
万
元
〉

〈万
元

〉
内
容

料
供
应
商

单
匹
配

自
发
察
日
起

90
公
司
与
其
为
长
期
合

深
圳
市
康
定

国
内
电
流
计
:
l
i
l
:
、
检
测

天
，

20
23
年

5
作
关
系
，
过
往
合
作

通
安
电
子
有

1,
01

0.
00

 
类
互
感
稽
的
主
要

lþ
~

1,
44

8.
14

 
3

,2
93

.9
0 
五
感

4惜
月

1
日
起
延
长

否
良
好
，
该
供
应
商
为

是

~
~
公
司

造
商
之
-

至
12
0
天

公
司
当

wl
前
十
大
原

材
料
供
应
商

。
)

20
22
年

12
月

31
日

资
金
规
模

应
付
账
款

当
期
采
购

主
要
采
购

是
否
为
当
期

是
否
与

名
称

〈万
元
〉

市
场
地
位

〈万
元

〉
〈
万
元
〉

内
容

付
款
政
策

前
五
大
原
材

差
异
原
因

销
售
订

料
供
应
商

单
匹
配

赣
州
市
超
跃
科

专
业
生
产
离
精
密

自
发
票
日
当
月

双
面
、
多
层
印
刷
电

印
刷
电
路

技
股
份
有
限
公

11
,8

6
1.

20
 
路
板
的
高
科
妓
企

4
,8

74
.7

2 
11

,3
68

.7
0 
板

最
后
一
日
起

90
是

无
差
异

是
司

业
天

宏
发
股
份
金
资
子

厦
门
宏
发
电
力

公
司
，
其
继
电
锦
产

自
发
票
日
起

90
72

,6
00

.0
0 
品
广
泛
应
用
于
金

3
,3

32
.2

0 
8,

05
4.

9
1 
继
电
缉

是
无
差
异

是
电
怨
有
限
公
司

主
李
智
能
电
网
、
电
力

天

计
量
等
领
域
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资
金
规
模

应
付
账
款

当
期
采
购

主
要
采
购

是
否
为
当
期

是
否
与

名
称

〈万
元
〉

市
场
地
位

〈万
元
〉

〈
万
元
〉

内
容

付
款
政
策

前
五
大
原
材

差
异
原
因

销
售
订

料
供
应
商

单
匹
配

前
景
无
忧
是
-

J1
.

专
注
于
在
电
力
行

业
配
用
电
领
域
徙

供
智
能
物
联
产
品

前
景
无
忧

10
,8

00
.0

0 
和
敛
字
化
解
决
方

3,
30

4.
3

1 
8,

68
3.

91
 
结
构
件

自
发
票
日
起

75
是

无
差
异

是
案
的
高
新
技
术
企

天

业
，
其
子
公
司
前
景

志
明
主
要
从
事
智

能
仪
表
结
构
件
的

生
产
与
销
售

1,3
98

.2
0 

世
界
最
大
的
半
导

自
发
票
日
起

60
意
法
半
导
体

万
新
加
披

体
公
司
之
一

2,
77

2.
45

 
17

,3
17

.4
9 
集
成
电
路

天
是

无
差
异

是

7c
 

公
司
与
其
为
长
期

深
圳
市
底
定
通

国
内
电
流
计
量
、
检

自
发
票
日
起

90
合
作
关
系
，
过
往
合

安
电
子
有
限
公

1,0
10

.0
0 
测
类
互
感
籍
的
主

1,7
64

.3
0 

3,
87

9.
94

 
互
感
捺

天
否

作
良
好
，
该
供
应
商

是

司
安
制
造
商
之
一

为
公
司
当
期
前
十

大
原
材
料
供
应
商

28
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(4
) 
20
21
年
口
月

31
日

资
金
规
模

应
付
账
款

当
期
采
购

主
要
采
购

是
否
为
当
期

是
否
与

名
称

〈万
元

〉
市
场
地
位

〈万
元

〉
〈万
元
〉

内
容

付
款
政
策

tt
五
大
原
材

差
异
原
因

销
售
订

料
供
应
商

单
匹
配

前
景
无
忧
是
一
家

专
注
于
在
电
力
行

北
京
前
景
无
忧

业
配
用
电
领
域
提

电
子
科
技
股
份

公
司
向
前
景
无
忧

供
科
能
物

i民
产
品

有
限
公
司

:信
用

的
采
购
主
架
子
当

前
景
无
忧

10
,8

00
.0

0 
年
日
数
字
化
解
决
方

2
,5

04
.0

1 
4,

30
2.

11
 
结
构
件

期
自
发
票
日
起

否
年
下
半
年
开
始
，
导

是
案
的
高
新
技
术
企

90
天

:
致
当
剿
采
购
额
较

业
，
其
子
公
司
前

前
景
志
明

z信
用

小
，
而
且
月
末
应
付
账

景
志
明
主
要
从
事

期
自
发
票
日
起

款
2量
大

智
能
仪
表
结
构
件

75
天

的
集
产
与
销
售

赣
州
市
超
跃
科

专
业
生
产
离
精
密

白
发
票
日
当
月

双
丽
、
多
层
印
刷

印
刷
电
路

技
股
份
有
限
公

11
,8

6
1.

20
 
电
路
饭
的
高
科
技

2
,2

96
.0

5 
8,

\5
2.

06
 
板

最
后
一
日
起

90
是

无
差
异

是

司
企
业

天

意
法
半
导
体

1，
39

8.
20
万

世
界
是
大
的
半
导

1,
94

1.
13

 
13

,5
4

1.
49

 
集
成
电
路

自
发
票
日
起

60
是

无
差
异

是
新
加
被
元

体
公
司
之
-

天

宏
发
股
份
全
资
子

厦
门
宏
发
电
力

公
司
.
其
继
电
器

自
发
票
日
起

90
电
器
有
限
公
司

72
,6

00
.0

0 
产
品
广
泛
应
用
于

1,
49

5.
82

 
4,

88
8.

2
3 
继
电
器

天
是

无
差
异

是
全
球
何
能
电
网
、

电
力
计
量
等
领
域
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资
金
规
模

应
付
账
款

当
期
采
购

主
要
采
购

是
否
为
当
期

是
否
与

名
称

〈万
元
〉

市
场
地
位

〈万
元
〉

〈
万
元
〉

内
容

付
款
政
策

前
五
大
原
材

差
异
原
因

销
售
订

料
供
应
商

单
匹
配

全
球
知
名
的
-
站

浙
江
E
寨
电
栋

2
14

,8
96

.9
0 
式
低
压
电
秘
产
品

1,
46

5.
17

 
5,

93
7.

05
 
断
路
苦
苦

自
发
票
日
起

90
是

无
差
异

是
股
份
1
i
限
公
司

与
系
统
解
决
方
案

天
供
应
商

报
告
期
各
期
末
，
公
司
应
付
账
款
余
额
前
五
大
原
材
料
供
应
商
与
主
要
原
材
料
供
应
商
基
本
匹
配
，
少
部
分
差
异
主
要
系
公
司
向
部
分
供
应
商
的
采

购
款
项
于
期
末
尚
处
于
信
用
期
内
，
导
致
对
部
分
供
应
商
的
应
付
款
项
余
额
相
对
较
高
，
具
备
合
理
性
.
报
告
期
内
，
公
司
按
己
签
订
的
销
售
合
同
或
意

向
合
同
进
行
采
购
，
与
供
应
商
之
间
合
作
情
况
良
好
，
不
存
在
付
款
纠
纷
的
情
形
.
公
司
主
要
采
取
"
以
产
定
菜
"
的
采
购
模
式
，
依
据
客
户
订
单
需
求
、

排
产
计
划
、
现
有
库
存
情
况
，
并
结
合
当
前
原
材
料
市
场
情
况
进
行
策
略
性
备
货
德
求
分
析
，
形
成
物
料
采
购
需
求
，
公
司
向
报
告
期
各
期
末
应
付
账
款

余
额
前
五
六
原
材
料
供
应
商
采
购
的
原
材
料
包
括
集
成
电
路
、
印
刷
电
路
板
、
结
构
件
等
，
均
为
公
司
生
产
所
需
原
材
料
，
采
购
内
容
与
销
售
订
单
具
有

匹
配
性
.
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四、期同费用变动的合理性

(一〉补充说明销售服务费的确定机制和标准，支付时点及方式，报告期

内费率的变化情况，与收入的匹配蚀，计提方式及比例是否与行业情况存在明

显差异，费率是否具备商业合理性

1、销售服务费的确定机制和标准，支付时点及方式

。销售服务费确定机制和标准

公司基于不同地区市场开拓宿雯，与本地销售服务商进行合作，根据与各销

您服务商签订的《销售服务合H> 条战对销售服务费进行确认. 销售服务费确定

标准主姿分为两类:

①根据公司对内销借产 1日，合同金额设定比例或根据公司产品销1!f ~主价设定

单个产品销售服务费固定金额.

@根据公司是否取得对应业务合同J订单收取固定销售服务费.

2) 支付时点及方式

公司根据与各销岱服务商签订的《销售服务合同》条款对销协服务费进行支

付， 销售服务费支付主要分两种形式: ①因销售服务商提供服务rM签订的销售合

同产生回款时， 销售服务商向公司叶l ì高支付相应比例的销售服务货，销售部门根

据销售服务商提供的发票及对应客户的回款情况计算可支付的服务货金额，核实

相关数据提出付款申请，付款申请由公司的经办入、主管负责人、财务负责人、

总经理逐级按流程审批复核后办理支付;@公司在与对应客户签订合同/取得订

单后，销售服务商向公司申请支付相应比例的销售服务费，销w部门根据销售服

务商提供的发票及公司从对应客户取得合同/订单的情况计算口J支付的服务费金

额，核实相关数据提出付款中讲，付款申请由公司的纶办人、主管负贵人、财务

负z投入、总经理逐级按流程E↑7~t~~核后办理支付。
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2、报告期内费率的变化情况， 与收入的匹配性

报告WJ内，公司累计计提销件服务费赵过 1 00 万元的卡安销售服务商支付佣

金费率变化俯况如 F:

销售服务商 合同约定_. 支付义务发生时点 报告期内费事变化情况

根据不同产品炎别

设定单个产品销1Jl

SYED 
服务费固定金锁，

MONIRUZZAMAN 
并拥除公司向终峭 客户回瓢;时 米发生变化
客户额外提供的电
表系统编讪l服务、
软件服务等费用

公司与销售服务商不定期

B urgess Allen Lld 
设定单个产品trH野

客户囚款M
根据市场竞争情况、客(，

服务费固立足金~~l ?前求预测情况调~fP.个产

品销笛服务费金租ij

销售额的 3.5%就

Thai China Fiber Oplics 200 万泰妹轨低、销
签订合同/订单时 未发生变化CO., Lld. 售额的 14% (对应

不同销售产品}

MARJ<ET 不含税单价的 5%、
DEVELOPMENT 3%及 2% (对民不 客户回款时 未发生变化
[SRAEL LTD l司产品)

中t示;lt-ll立刻l预付歉肝
CJSC"Constructi on-巴nergy 固定销售服务费 支付 50%; 签订 n~

术发坐变化Company "Pamir" 金额 项目合同时支付剩余
50% 

Zak也d Syslcmów 设定lP-个产品销笛
Komputerowych ZSK sp.z 

服务费固定金额
客户因款时 未发生变化

0.0. 

公司报告JVJ 内累计计提销售服务货超过 1 00 万元的主要销售服务商销售服

务费发生对应的收入情况如下:

单位:万元

销售服务商
通过销售服务商 销售 销售服务费
实现收入金额 服务费 /对应实现收入

2024 年 1-6 月

ßurgess Allcn Lld 282.94 18.99 6.71% 

MARKET OIWELOPMENT lSRAEL 
16,387.38 275.80 1 .68号也

LTD 

其他 3,187.83 46.73 ,1.47% 

合计 19,858.15 34 1.52 飞 .72%
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销售服务商
通过销售服务商 销售 销售服务费
实现收入金额 服务费 n时应实现收入

2023 年度

SYED MON IRUZZAMAN 355.77 207.27 58.26% 

ßUl'gess 八I len Ltd 6,732.73 1,0 18.64 15. i3% 

Thai Chil1a Fìber Optics Co.,Lld. 2,286.4 1 68.53 3.00% 

MARKET DEVELOP如lENT ISRAEL LTD 21,229.72 432.10 2.04% 

CJSC"CoI1Mruclion-Energy Company "Pamir" 1,150.98 158.65 13.78% 

Lak bd Systemów Komputerowych ZSK sp.z 
1,340.07 113.00 8.43% 

0.0 . 

.JH也 5,764.03 72.78 1.26% 

合计 38,859.7 1 2,070.97 5.33% 

2022 年度

SYI:lD MONIRUZZAMAN 608.20 . 

Thai China Fiber Optics Co., Lωa 1,041 .4 1 239. 11 22.96% 

其他 . 74.45 

合计 1,649.61 313.56 19.01% 

2021 年度

SYED MONrRUZZAMAN 96.83 

JCfl也 13.39 12.67 94.63% 

合计 13.39 109.50 817.58% 

报告期各期，公司销笛服务货用金额分别为 109.50 月元、 313.56 万元、

2，070.97 万元和 34 1.52 万元.

报告期各期，公司通过除主要销售服务商外的其他销售服务商对应实现收入

与发生的销售服务费匹配度较低.公司与其他销售服务商合作锁式主要为按照销

笛服务商提供的客户接洽、商务对接等服务计提销售服务费以及技照相应销售产

品回款金额计提销售服务费. 2021 年度、 2022 年度，公司向其他销售服务商计

提销售服务费占通过其实现收入比例较高，主要原因系公副根据与销售服务商的

约定，在当期实现客户问那;后计提销售服务费，而对应收入己在前那确认，收入

与回款期间不一致。 2023 何应Â 2024 年 1 -6 月， 公司向其他俏-w服务商计提销

岱服务费占通过其实现收入比例较低，主要原因系当到l公司结合对应开拓市场的

商业环境，与销售服务商 TAM IS CONSULTlNG & SERVrCES 谈判确定的产品销

件服务费率主要为1.5%. 当朗通过其实现的销售收入为 5，515.13 月元和 3， 1 85.87

万元.
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2023 年皮，公司销售服务r>>m I灿坐大， 宅要原网系公司当}刷新增向 Burgess

AJlen Ltd 、 MARK.ETDEVELOPMENT I SRAELLTD 1:才 恍ïf'í件服务费，对应tfí仰

服务市场分圳'}-J/ß.阁、以色列，公司.::J则在对应市场实现销售和罔款金额较而，

具有商业合理性.

2021 年脏、 2023 年度，公司对 SYED MON[RUZZI飞M八N ì~提的销件服务

费分别为 96.83 )jJfj , 207 .27 刀元， 13各期通过几实现的俐 b~收入匹配度枝低，

主要原间为根阳公司与该的传服务ï1'li约定，销售服务'J)l立小l 义务II~ 点为客户刘公

司产品.ìiJ:tr问~1J.j }茧，而非公司实现fl'í何收入时点。 2021 全1 -)支平H 2023 年度，公

司自对应客户收M货款分别为 566.30 万元和 L，052.64 刀局，各期讨键的销件服

务费占对应货款的回款比例为 17. 10%和1 19.69%，与公司和1该销售服务商约定的

销传服务费训'蝇方式相匹配.

2{)22 伴!立和 2023 年度 ， 公司对 TI18 i China Fiber Oplics Co., Ltd.1:十徒的fl~1Jt

服务费分别为 239. 1 1 万元、 68.53 万元，占各期通过其实现的悄告收入比例变动

较火.t爱原因为 2022 年度公司取得订单对应产品型 U 机价较高，其销售服务

费率为 14%. 2023 年度公司取得订单对阿产Ml型号单价旦低，其销售服务费字

主要为 3.5%，同时，根据公司与该销售服务商约定，销售服务费支付义务时点

为公司取得xH、"L客户可单时， 而 II~公司实现销售收入时点，公司当期取得的部分

叮单并未.(E纠 JOJ实现收入。 2022 年1豆，公司取得对的有户订单金额为 1 ，707.90

万元，公司向该销售服务商 ~I才是何'jW服务费 239.门 万元，占对应取得订单金额

比例为 14.00% ， 2023 年度，公司取得对应客户订单金额为 1 ，460.43 万元，公司

向销售服务商ìl-提销售服务费 68.53 为元，占对应取得订单金额比例为 4.69%.

与合同约定费率相匹配.

3、计提方式及比例是否与行业情况存在明显差异， 费2标是否具备商业合理性

同行业可比公司对销售服务类费用计捷方式如下:

公司名称 销售服务费二级科目 计捷方式/确认方式

海兴电JJ ItJl~及专业服务费 公饲化的到货款后给予代理闹一定的销售佣金

林洋能源 咨询叶 l你费 术f空公开'文件披露

西力科技 销t!Ðn金 术市公)f文件披露

厄华科技 市场服务费 术亿公Jf划中披磊

①恨~公司对应销售产'~?l合 1... 1企在国设定比例或报据公

发行入 销悔服务费
，司产品销售单价设定.!ll个产品销售服务费固定金额"②
1良tß公司是否取得对应业务合作，)/订单收取固定销售1M

务费

注: 以七数据浏千可L~公司定期报告及相/Jlt说明 I~.
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同行业可比公讨巾，仅1何兴也}J征公开文件中披量耳其·代JI~& 专业服务费计提

)jx!飞为征收到货款后给F代理商一定的销售佣金，公司与海兴rl.!.)J对于销售服务

炎费用 ~ I才是方式类似，不衍 i斗三明显注判。

山子同行业可比公司术侬路~j 由服务货用对应产生收入悄况. I大|此，将可比

公司各期销售服务类费用 'JJH♀期营业收入占比'情况与公司比较如下:

公司名称 项目
2024 年

2023年度 2022年度 2021年度
1-6 月

海兴电力
代理及专业服务费I

3.12 "10 2.83% 3.66% 3.64% 
营业收入

串串洋能源
咨询中标货/营业收

0.17% 0.25% 0.32% 0.36% 
入

四力科技 销售佣金/营业收入 4 0.3 1% 0.66% 0.00% 

~f!华科技
市场服务费/省、II!.收

0.75% 0.67% 1.01% 0.62% 
入

平均值 1.01 % 1.020;'. 1.4l% Ll 5% 

发行入 I 入销售服务费/营业收 0.26% 0.81% 0.18% 0.07% 

报告期内，公司销售服务费占营业收入比例略低于同行业可比公司销售服务

提费用占营业收入比例的千平均值.凶公司与同行业可比公刘{E产品销售区域、客

户结构等方面存在较k差异，各自市场开拓方式和伍 句定的不同.

(二〉 综合合同条款说明产品质量保证的具体安排、 质保朔的具体构成和

安排，是否按收入比例计提质量保证金，报告期内产品售后质量保修支出金额

及相关会计处理情况

报告期内，公司累计前五大客户的合同条款中关于售后服务的具体安排、质

保朔的具体构成和安排情况如下:

客户名称 质量保证相关合同条款就约定

ISRAEL eLECTRIC 除伺标文件中另有约定外，供应商应当蝇似臼主~~宜之日起 36 个月

CORPORAT10N LTD 的质 lil保lJEJlJJ 1I良 .
电袤的}jJHì1:f刷革则应tt临时联合企业根据合同向巴NEL 提供的保修

DUCATI ENERGJA 
IUl限4是二个月.公司应根据本协议承担保修肌肉的脱贫保修责任。

ROMANIA S.A. 
临时联合企业根据·合同向 ENEL 提供的保修j阴阳:士述第 10. 1 :条规

定的保修则应J!I 24 个日历月，自产品在相.>Ç:&'.(Im.!li巾Ji1定的交
f;j'点交付当月的最后一天起计算.
与工作份额相关的保修期应受客户合同中规定的保修期管辖，公司

开发香港 应根据客户合同所载条款补救与其工作份额相关的缺陷.
客户合同所然条款2 自客户接受之日起.保修.lU1失13 年.
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客户名称 员量保证相关合同条款~约定

ISBELS.A. 也反产品， 针对制i企缺陷及备件供应:保修期J.J 3 年.

产品及产品以政WI~寄: j查甲方与甲方客户籍汀的采购合阳的要求执
行.质保)01内乙方须对故障产品按照叩万与rp}i客户签订的采购合

州t~元忧 |司约定的保tJll )UIII民及条款执行.
"Ii )j与月 1万事￥)'，签订的采购合同约定的保戚朋11民必然Jkz 也表部分

保修JUJ限为 6 年.

公司质量保证金根据不同琐 LI情况jjj;行分别计捷，依据îrí件产品t苞成熟度、

同类型号产品历史返修发生价况窍，按照对应项目销岱收入比例 it-i是质量保证金.

报告期各期，公司累计前1i.大客户对应项目质量保证金计提比例及变动原因

如下:

客户名称 对应项目 计提比例 变动原因

ISRAE I. ELECTRIC Dccr-02 0.05% CORPORAT10N LTD. 
2021 年度至 2023年度: 报告彻内产品失效牟较为

Gemis 0. 12%; 2024 年 1-6 月:
稳定

0.13号』
DUCATI ENERG1A 

2021 年度: 0.15%: 2022 ROMANIAS.A 
年度!é 2023 年度; 根舍期内产品失效牟较为

Mars-16 
0.12%: 2024 年 1-6 月: 稳定

0.13% 

Jf发香港 Cetl.lS 0.05% . 
202 1 年度至 2023 年底:

随着内部制稚的改善，产品
ISOEL S.A. Rose 0.10%.; 2024 年 1-6 月:

失效牟遥步降低
0.05%; 

IlíJ ;荒无忧 Maple 0.05% . 

报告期各颊，公司累计前五):.客户对应项目质量保证金 ~i'提金额如下:

单位2 万元

客户名称 对应项目
2024 年

2023年度 2022 年度 2021 年度
1-6 月

ISRAEL ELECTRIC Deer-02 8.19 10.61 5.94 1.36 
CORPORATION LTD. 

DUCATI ENERGIA Gcmis 19.26 53.07 30.77 35.50 

ROMANIA S.A Mars-16 0.43 5.77 38.81 52.93 

开发番滋 C巳tllS 1.04 8.77 7.82 8.1 1 

ISBEL S.A. Rose 1.42 6.85 13.77 10.87 

前策无忧 Maplc 16.75 8.77 

合计 30.35 101.83 105.88 108.78 

占当期产品质量保证金计提金额比例 41.04'1-也 22.31% 82.13'10 90.4 1% 
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2023 年皮，公司累计前五，k平平l丸I ~I 提质量保证余什 ~I '占总质量保证念 ~ I古怪

金额比例彼低，主要原因系公司当JUJ针对非前丑大客户 Provinc i al EleClricity 

Authorily i1-键的质量保证金较高所致. 2023 年度，公司针对客户 Provincial

Electricity Authority 的产品就己发现的质量问题计提 f 297.73 万元质量保证金，

由于销售给该农户的产品设计与现场安装后的实地参数及现存在差异，导致电装

火零:线反楼ßd6t!if功能存在误报抨击手们'j况，当地电力JIÙ要求公司对安装的也求进

行现场升级处理， I冯此公司当则就升级所需的雇佣人员及其他修理费用计挺 r ~'Il 

应的质量保证金.

2024 年 l-6 月，公司累计前五大客户计提质量保证会合计占总质量保证会

计提金额比例较低，主要系客户结构变动等因素所致. 2024 年 1-6 月，公司向

前景元'比销售金额下降较大，此外，当湖公司向国家电网、 KT CORPORATION、

E.ON UK 等客户销售金额提升较快，对应质量保证金占比提升，累计前五大客

户质保金占比有所下降.

报告期内，公司预计负债一质耻保证金的计提和使用情况如下·

单位: Jj元

期问 期初金额 计提金额 实际发坐金额 期末金额

2021 年度 454.06 120.32 3 18.73 255.65 

2022 年度 255.65 128.92 19 1.14 193.43 

2023 年应 193.43 456.40 128.53 52 1.30 

2024 年 l-G 月 52 1.30 73.95 194.65 400.60 

报告期备期，发行入实际发生的质量保证金使用金额均较小.相关会计处现

如下:

当期计键时:根据各项目当期收入*计提比例，计提产品保修费用

借: 销售货用.质量保证金

贷 : 预计负侦

实际发生返修费用时: 冲销预计负债金额

借:预计负债

贷: 库存商品/原材料等
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项 ~I }员保JI!Hj~*但对 1吨预计f:h.倘有562剩余时:冲îl'j11)1 ~ 1-负{资金额

借 : 预计·负债

贷= 销fi货用.质量保证金

综上， 公叫llH告肌肉质-fjl，保证金实际支出金额较小，公司产品不存在发生火

规模质盘问rm导致公同承担较火质保负担的情况.

(三〉补充说明员工薪酬支出在主营业务成本、销售费用、管理费用、研

发费用之向分摊的方法，工时管理的相关内部控制及内控制度的执行有效性，

说明研发投入的归集、核算是否符合《业务适用指引第 1 号) 1-4的规定，并量

化分析报告期内销售人员、管理人员、研发人员、 生产人员等数量、平均薪黄

与业务规模是否囚配，与同期同行业可比公司、同地区公司及当地平均水平相

比是否存在显藉差异

1、员工薪酬支出在主营业务成本、 销售费用、管理费用、研发费用之间分

摊的方法

公司员工薪酬支出具体包括工资、奖金、社会保险金与公积金等。报告期内，

公司肉仰.职责分 ，'，明确，入事部门负贞计算各部门员工*Jf酬， 财务部根据员工所

在部门及承~I~职责将员工薪酬支1 1 \分别计入生产成本、钊仰货用、管理货郎、。f

发费用.~巾，行政管理人员及财务人员薪酬计入管理费时，销售人员薪酬计入

销售费阳，研友人员薪酬根据研发项目工时计入研发费用，归集方法合理-

2、工时管理的相关内部控制及内控制度的执行有效性

公司制定 f (薪酬管理办法>> <<绩效L资管理办法)) <<考勤管理制度》好内

部控制制度，用于核算、发放职工薪酬.公司人力资源部很掘内部控制制度，战

月核算全体员工工资薪金，再将员工的薪酬总额按部门成本中心进行统计汇总，

交由财务部.itt行账务处理.公司结合革要性原则及成本效益的原则，对一般员工

通过上下班接到HF考核员工出勤，公司提倡高效率高锁效，工作任务原则上俯

在工作时间内完成， 员工加班需陀 OA 系统同步提交:lJrlf1E巾请并说明申 ì，y原因，

待审批完成后通过考勤打卡数据同步核11-实际加班小时敖址行薪酬核算.对 ftJr-及

活动以项目为单位进行工时统材管理，研发人员与辅助研发人员参与研发的 t时

均遂行统计，员工日常考勤亦通过上下班打卡及 OA 系统同步管理，核算出勤 E

时作为薪酬核算依据.报告期内，公司严格按照相关制度进行员工考勤管理，并

得到l有效执行.
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3、研发投入的归集、核算符合《业务适用指号|第 1 号>> 1 -4 的规定

根创《业务适用指引第 1 号)) 1 -4 中的相关规定 ， 11 fl)f发投入为企业。f亢开

发活动形成的总支出.研发投入ji!í常也恬研发人员t资~川、应接投入费用、 J斤

1日费用与妖JVI待摊费用、设计费用、装备调试费、无形资产摊销费用、委托外部

研究开发费用、其他费用等.水Jifl朋友投入为本期资剧化的研发货用与本JtJI资本

化的开发文山之利。"

报告JVJ内，公司研发投入情况如下=

单位:万元

2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 202 1 年度
项目

金额 比例 金额 比例 金额 比例企额 比例

职工荒Îf
5,50 1.16 8.1.02% 8,568 .45 7 1.70% 6,883.90 70.42% 6,6 12.70 67.72% 

酬
物料消

320.J9 4.72% 663.62 5.55% 569.14 5.82% 1,200.04 12.29% 
辈革费

办公费 234.38 3.45号也 302.10 2.53% 257.12 2.63% 168.36 1.72% 

成果鉴
385.88 5.68% 77 1.34 6.45% 756.35 7.74% 656.83 6.73% 

定费

检验货 27.69 0.41% 156.86 1.3 1% 163.62 1.67% 425.25 4.36% 

折旧摊

销及租 122. 12 1.80吃也 225.51 1.89% 254.22 2.60% 222.85 2.28% 
赁费

差旅费 80.76 1.19% 121.14 1.01% 11 1.00 1.14% 173.65 1.78% 

劳务费 . 4.42 0.04% 104.85 1.07% 125.90 1.29% 

模具费 . 576.71 4.83% 466.91 4.78% 110.12 1.13% 

委托研
9.43 0. 14% 306.28 2.56% 14.47 0. 15% 

发费
. 

其他 108.41 1.60% 254.06 2.13% 194.38 1.99% 68.82 0.70% 

合计 6，790.ω 100.00% 11,950.50 100.00% 9,775.96 100.00% 9,764.52 100.00.10 

报告期内，公司的研发投入主要包括职工薪酬、办公费、成果鉴定费、模具

费、物M1t'l:tß费、折旧摊销及租赁货，其他主要系研发相关的水电费等。报告肌

肉公司研发投入均作货用化处理，无研发货用资本化情形.公司研发投入的归纵、

核算符合创t务运用指引第 1 号) 1-4 的规定.
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公司制定《研发资金11J1~办法》等1iIT发栩关内控制度， ;H IiJI发项目管理，研

发投入资金的申请与使用，研发人员职责划分、立项、实施、结I页、货用分摊等

*Î(地行了明确规定，可以有效监战、记录各研发项同的ill展情况.

Nf发费用核算方1lIí，公叫根据《企业会计准则>) HlU ~足。f泣如J+l会计'政策， 对

。f发立山的范围和标准进行明俐，公司研发投入和其他成本~~m划分准确、核算

7，'111侨.公司按研发项目实际发生立出进行归集核算，各项研发货JfH安用途、性质

据实列支，并需履行相应的fIi~IU里序，不在在将与研发无关的费用在研发支出中

核算的情形.公司根据研发项目组也各研发项目组，研发材料根据研发项目进行

领闸 ， :tt-作为直接投入材料i l'入相关研发项目。公司财务部以具体研发项目为对

Ztill行fifr.发费用的归集和分~IIGo 共中，人员薪酬费用由财务i似乎JI人力部门每月'根

据人员部门归间进行归给)1:战参与的具体研发项目工时分~~!~奈备。f发项 IJ; 成果

鉴定费、模具费、物料消税货等由财务部根据实际研发项目 T'I按迫溯il-入相关研

发项目:折旧摊销及相货货刷出财务部门核实际使用部门进行舍迎gl~怎和分摊.

综上所述，报告期内，公司。f发相关内控制度健全且有效执行，研发投入的

归架、核算符合《业务适用指号|第 l 号) 1.4 的规定.

4、量化分析报告期内销售人员、 管理人员、研发人员、生产人员等数量、

平均薪资与业务规模是否匹配， 与同期同行业可比公司 、 同地区公司及当地平

均水平相比是否存在显著差异

(1)量化分析报告期内销售人员 、 管理人员、 研发人员、生产人员数量、

平均薪资与业务规模是否匹配

报告期内，公司销售人员、管理人员、研发人员、生产入负的薪酬占营业收

入比例的具体如下:

单位:刀元

项目 2024 年 1 .6 月 2023 年度 2022华皮 2021 年度

销售人员、管理人员、

。f发人员、生产人员 12,938.83 23,492.69 17,236.67 15,490.79 
ïlT酬

营业收入 131 ,858.65 254,918.26 179,066.43 147,475.91 

销售人员、管理，人员、

研发人员、生产人员 9.81 号也 9.'2 1% 9.63% 10.50010 
薪酬占营业收入比例
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报告期内，公司销售人员、管理人员、研发人员、生产入员薪酬内营业收入

比例分别为 10.50%、 9.63%、 9.2 1%和 9刷'%，占比较为平也.

报告期内，公司销售入以、竹:.f!![人员、研发人员、 生产入!M~J数量及平均薪

资I宵况如下:

单位:)J.i[.、人、万元/人

人员分类 项目 2024 年 1 -6 月 2023 年度 2倪2 年度 2021 年度

薪酬 2,900.60 4,949.37 3,553.86 3,284.65 

销t靠人员 数盘 102 94 82 69.5 

月均革开酬 4.74 4.39 3.61 3.94 

薪酬 1,519.44 2,536.01 1,724.11 1,797.74 

'l'1'JlJl人员 数量 70.5 68.5 64 61 

月 1句就酬 3.59 3.09 2.24 2.46 

革开酬 5,50J.16 8,568.45 6,883.90 6,6 12.70 

研发人员 数量 273 278 269 247 

月均薪酬 3.36 2.57 2.13 2.23 

薪酬 3,017.62 7,438.86 5,074.80 3,795.70 

生产入员 数量 905 798.5 656 654.5 

月均薪酬 0.56 0.78 0.64 0.48 

11 : 人员数最= (期初人员敛陡+WI东人员数量) n， 下同 .

报告期内，公司销售人员、竹;四人员、研发人员和生产人员的数量呈现，逐年

增长的趋势，主要系公司业务规模扩大川大了对各项人员的需求.

2023 年度、 2024 年 1-6 月 ，公司各项人均薪酬较高，主直系公司随着止绩

水乎和利润规，模的逐步提升，提什了为员工发放的薪酬激励.其中 2024 年 1-6

月公司生产人员薪酬相对较低，主要系公司为满足年中及7年年出货需求，提

升了对生产人员的需求，并在 2024 年第二季度陆续增加了生产人员数量， 导致

2024 年 1 -6 月生产人员平均数量较高，摊薄了当期的生产人员千均薪酬 。

综上，报告期内公司销售人员、管理人员、研发人员、生产·人员数量、平均

轿资变动合理，与业务规模具有匹配性。
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(2) 与同期同行业可比公司、同地区公司及当地平均水平相比是否存在显

著差异

。与同行业可比公司对比情况

报告期内 ， 公司销岱人员、 11'剧人员、研发人员、生产人民平均耕资与同行

、Ik可比公司的对比情况如下:

单位:万元/人

人员分类 公司 2024 年 1-6 月 2023年度 2022 年度 2021 年度

海兴电力 永拔.. 37.08 40.90 3 1.01 

林洋能源 术披露 19.31 22.06 22.28 

商力科技 术披露 15.42 13.66 11.53 
1j!j {!f入员

11!华科技 永披露 13.44 11.23 15.50 

平均 术披.. 2 1.83 22.52 19.01 1 

公司 28.44 52.65 43.34 47.26 

海兴电力 术披露 35.16 26.00 19.74 

林洋能源 术拔. 32.64 30.81 3 1.93 1 

西力科技 永拔. 9.81 16.99 22.55 
管理人员

短华科技 术披露 53.05 33.86 54.19 

平均 永拔.. 32.95 3 1.71 27.02 I 
公司 2 1.55 37.02 26.94 29.47 

海兴电力 术拔. 27.05 22.77 20.30 1 

林洋能源 木板.. 16.03 12.98 13.01 I 
西力科技 术披露 18.98 16.49 12.56 

。f发人员
炬华科技 木板.. 2 1.78 19.94 

平均 未被. 20.96 18.05 15.34 

公司 20.15 30.82 25.59 

海兴电力 水.tt. Â(披露 未UUi 未被运

林洋能源 水拔. 3.71 4.20 3.67 

西力科技 术ä:. 6.95 6.98 7.15 
生产人!J!

炬华科技 术披露 9.67 7.88 7.51 

平均 术披露 6.78 6.35 6.11 

公司 3.33 9.32 7.74 5.80 

注 1: I .. J行业可比公司人均薪酬辈出掘米狮子上市公司年狼。
法 2: 海兴电力年报中米列示'ïf业成本中直接人工成本，无法取得其生产人员剥棚|信息.
注 3: 同行业可比公司研发人员数1量为1主华报披露的技术人员数量. 下问.
注 4: 同行业可比公司 2024 年丰年底报舍永拔S相关数据.

报告期内，公司管理人员平均薪酬与同行业可比公司平均薪酬的平均水平相

近.
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报告期内，公司销售人员?均新酬均高于问行业可比公司平均Jjf酬，与同行

业口f比公司中填外销售占比较高的沟兴电力相近，主要系公司 Ili场范围涵蔬欧洲、

巾东、中亚、南美等多个海外 I IT J劲，业务领域和业务部回刷=it~.!J.!川l广泛，公司对

手俏售人员搅夕|、市场语言、文化、商业环境的知识要求sl!:尚，导，敛公司的销售人

民人均耕酬高于可比公司.

报告期内，公司研发人员平均貌酬高于同行业可比公司平均彷酬，主.妥系公

司业务开展范围主要为欧洲、中东、中亚、南美等地区，研发人员需要对产品所

应用地区智能电表标准、规范等具备较高的知识储备，且公司前i股;监视研发工作

以及专业人才团队的建i&t工作， JJi-f智能计量终端产品的研发 J :作对研发入员的

研发能力、技术水平要求校 lfti ， 因此公司引入的研发人员专业经验和技术能力较

圳，导致研发人员人均薪酬较而.

2022年及 2023 年，公司生产人员人均薪酬略高于同行业 I IJ比公司平均水平，

主妥系公司自 2022 年 F半年开始徒刑生产人员薪酬，导致公司 2022 年及 2023

年生产人员入均薪酬钉所提升.

2) 与同地区公司对比情况

报告WJ内，公司与 |叫地 rx:挂牌公司平均薪酬对比情况如下 :

单位J 万元/人

公司名
注册地 公词简介

2024 年
2023 年度 2022 年度 2021 年度

称 1-6 月

四川省Ø}.
主妥从事智能燃气

海力智
都市成华

我及燃气it量管理
4.47 9.91 10.06 9.68 

能 系统的研发、生产
区

和销售

主要从'l~电力安全

月 1哗智
四川省成 智能保护裁量、相

也
都市武侯 V:5è企远Æ2运维云 5.31 15.05 12.01 13.26 

区 平台的研发、生产

与俏1J

主~从事做字L1!
视、专、IIdJiI听、 J必

1!~~科
四川省成 总广ll~事专业级管

t直
都市武侠 视额的4"}处理软政 10.64 23.24 24.25 19.25 

区 件-1事设备与系统
集成的研发、制造

.&ii'l(i 
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公司名
注册地 公司简介

2024 年
2023 年度 2022 年度 2021年度

称 1-6 月

例川省成
主要经何'if: C 1" ,fl, 

四川lf
都市高新

中的做字处ßI'仪块
9.3 1 2 1.99 19.77 19.03 

狄 及部分小组1月曾帆的
区西区

定市11 、 :)l:~、生产

同地区挂牌公司平均值 7.43 17.55 16.52 15.31 

公司 9.58 18.96 16.09 15,01 

注:同地区挂牌公司平均貌刚放以来说r同地区挂牌公司年度*街.

报告期内，公司人均薪酬与同地区挂牌公司人均薪酬的平均他相近，相比无

明显差异.

3) 与当地平均水平与对比情况

报告期内，公司人均旅酬与主'I J也 可Z均薪酬水平对比↑i'况9U 1" : 

1'J't位 2 万元/人

项目 2024 年 1 -6 月 :2023 年度 2022年度 2021 年度

网川省平均工资数据 永披露 11.02 10. 18 9.67 

成部市平均工资数据 术ä:.. 12.54 11.74 1), 12 

公司人均薪盲目 9.58 18.96 16.09 15.01 
一 一 一一一一一一

注:以上数据来源于四川省统计局、成都rIï统计向公布的城镇非私B.tll价就业入Þ:I平均工资:
截至本回复出具日，四川省、成都市 2024 年 1-6 月平均工资管术公布.

t民告期内，公司人均薪酬向于四川省、成都市城锁非私营单忱却ti业人员平均

C盗 ， 主要系公司为降续保持行业领先她位和市场竞争力，制定 f合理的员工薪

酬福利体系，为员工提供在同地区具有竞争力的薪酬水亭，具备商业合理性.

综上，公司为持续保持行业领先地位和市场竞争力，制定了合理的员工薪酬

福利体系，为员工提供具街克争力的薪酬水平，且薪酬水平与同j胡同行业可比公

司、同地区公司及当地平均水平不存在重大显著差异.

(四〉结合研发项目补充说明研发费用逐步减少的原因及对生产经营的影

响，研发项目投入(包括报告期内己完成项目及在研项目〉与产品的关系、对

发行人业绩的贡献

1、报告期内研发项目投入明细及与产品对应关系

报告期内，发行人研发投入饷况、研发成果与产品的对应关系及对发行人业

绩的贡献情况如下 :
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单位:万元

研~费用支出金额
实施

研发项目 2024 年 2023 2022 202 1 进度
与产品对应关系

1-6 月 年度 年度 年度

+且波锁块-KF'O l P020 
三~~I VT 表-KF13A017B
二相 cn受-KF13A479
-二~1l DC 我-KF13A420
二相 DC 表-KF13A408

NB-l0T&PRJME1.4 智能
733.96 1,069.91 已完成

=柑 DC表-KF13A427

三栩t也.&平台研发
. . 

我曾在模块·盯01P015A

电倍筷块-KFOIL015 
电信筷块-KF01LOI6
电信仪t是-KFOI L064 
也{剖英块-KF0 1 L I 02
4!.f自悦块-KFO I L013 

网关-KF62P004
无线;第块.KFO I R075

1也才~i:十1ìl、 jffi倍及大部【
1,309.03 783.34 己完成

T.,H-KF80T006 
掘的研发j到阶项目 纯软件-盯67T002

窃也分析管理平台
大数据自I&AI 平台

毯子Q3.PLC 通信技术
94.97 395.34 已完成 载放模块-KFOl P023

的衍能电~项目
. 

一
相 CT 表

-KFI3AOO9TI 
三拥 VT 表-KF13A319

』占千多税率ìiñ道切换技
=主栩 CT .&-KF13A32 1 
三杯1 DC 表-KF13A317

术 03-PLC 电力载波边 . . 2 16.36 392.61 己究成
二相 DC袭-KF13A315

{白技术研发项目 三相 CT表-KF I 3八009M

就被镇块·盯01P025

电{盲棋块.KFO1 L002 
钱lBi镇块-KF01P039

t在相表-KF04P∞3A

单栩多用户回ß智能电
fJl栩司提-KFIIA020

-D.技术研发项目
. 563.43 41 1.79 已完成 1)\相农-KFllA020C

工具.KF04POO3

无线换换-KF01R041

fJl栩我-KF1IAOI7B

40 j刷占技术及智能电表
226. 17 314.98 已先r~

I也f白银块·盯0l L071

1闪发项目
. 

1包仨{棋块·盯01 L020 
芝斗目 CT衷-KFI3A 10 1 

三~g DC 表-KF 1 3E 1 03

4庄子辅助供电技术的中 三*11 DC 农-KF I3E I 03A
压应用场景的智能电表 . 670.61 567.20 已完成 电fiJ锐~-KFOIX006

研发项目 电信饿块-KF'OIXω7
无线IJ块-KFOI~∞7D

远段何能预付费电表平
260.36 548.03 己完成

单栩表·盯11 P601 

台研发项目
. 

=相 DC 衰-KF13AOO4K
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研发费用支出金额
实施

研发项目 2024 年 2023 2022 202 1 进度
与产品对应关系

1-6 月 年度 年度 年度

电信1英.!;k-KFO I L004 

丰日 CT 司是
-KF I3A009T2 
:可U CT农·阳~ 1 3A50 1

RF -M csh li!i信技术研发
三*11农-KFI3A009T

项 1'1
. 23.68 79.77 己完成 主相 CT农-KF 1 3A502

主相 DC发-KFllB5010
元线榄块-KFOIRωOA
尤线IJt块-KFO IR025A
J栩 CT表-KF22MOII

-相 DC 表-KF1 3AB07 
~'tm无线通信技术也能 15.4 1 182.ü1 己元成

二:相 DC衰-KF I3A004M

我仰f吕~ t员 U
. 

1)'1相农-KFI I A006M

.ql相:<<-KH I A80 1

国二.m CT 表-KF13A702

占I~T PRIME 1 .3 .6-PLC标 主和j DC 我-KF13A009Q

ìltilJj{.l技术智能电表研 ' 150.99 654.59 己完成 4且挂盘棋块-KFO1 P043 
发现日 就被棋*-盯03T003

就被模块-KFOIP035

可快i率部署的 SaaS系统
325.40 488.72 已主~"量 水气 SaaS-盯63TOO7

软件枝术研发项目
. 

超声波焊接技术研发项
4.17 62.83 已完成

气栩司是-KF22M003

曰
. 

也白棋块-KFO 1 G002G 
1)1栩表-KFIIA013P

mJ我，~ PRIME-PLC智能 188 .26 219.97 己ìël现
吼栩我-KFI I八326

1 也:1<!生术研发项日
. 

拔ìBi筷块-KFOI P063 
4提议锁块·盯01 1'065
三斗I.l DC 表-KF I 3AB02
lJt滋锐块-KFOIP076

HPLC .it!i信技术智能预 71. 11 125,04 已完成
就被锐块-KFOIP069

付费电农研~项目
. . 

tì滋锐块·盯0lP077
!)'!相炭-KFIIA612

集中法-KF2 IJ042

三相 DC表-KFI3A 108 
=主栩 DC 司经-KF13A021

1在相~-KFl IA021

会1'-'外肋护等级可插拔 三4日 CT 农-Kf I 3A 107 
t只块手?他也点技术研发 218.57 1,014 .45 55 1.09 75.03 ill:行巾 集巾器-1<'F21J036

项 FI L Jl,-KF04FOI2 
媳LP苦苦-KF2IJ008

也{剖共J;fè-KFOIL034

就滋+莫块-KF01POI8B
料自~ Il!'&的基准电压自 72.61 85.98 己J(.f;就 三相 VT 表-KF22M006
动切换钱术研发项目

. . 

恐子监牙通信技术的智
三相 DC 衰-KF13AB08

能电~1iJf发项臼
. 537.17 29 1.90 178.38 已完成 I'f\.栩衰-KFI IA 112 

』在相司提-KFIIAOI4
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研发费用支出金额
实施

与产品对应关系研发项目 2024 年 2023 2022 202 1 逃度
1-6 月 年度 年度 年度

~{(牙板块-KFOIR037

:=A9 DC 表.-KFï3AA04
ly!丰1]-友-KF' 11 AAO 1 

j占J' 450Mllz 咆{言通信
己究成

Ll! 1古恨块-KF01L027
技术的祖能也炭刷发项 174 .83 598.13 22 1.08 

rl!l古悦块-KFOl L075G n l性相司是-KF I IA308

咆lãt莫块-KFOl L037 
相 CT 衰-KF I3P∞7

采用~I，卢功能实现远程 . 57.15 56.85 己7LHE 也{言筷块-KFOI LI07 
颜付费的技术研发项目 F栩 CT表-KF I3A804

一相 CT炭-KF 13A031
也及全失Jk下的全电流

已完成
t川日农-KFl lA022

tH旦)!íl f民功fé计量技术 . 0.68 28.68 
=司~ DC 求-KF 1 3A036

wr在项目 地柏:友-KFII A4 1 6
，工 ~'i1 DC 表-KP 1 3A037

1轨制表-KF I IA035

二斗n DC 表-KF川 A028
无线棋块-KF01R069

分 f-l'式户外企防护等级
662.62 632.34 85.59 已完成 模*-KFOIR014X

智能电农研发项目
无线模块-KFOIM002
电信f英块-KFOI L095 
ll! 1吉筷块-KFOILl09 
网关-KF2 1J021

耐高1事智l能电炭技术研 1(t-*~:t<-KPIIA023 
友、.1t~于无线射颁技术 - 495.35 207.67 己完成 CIU-KFOIDO I7 
的(，内显示自1元li}f发 i二具-Kf23AOO I

J，电子 TLS I.2 安仓通信的
63.89 86.86 己布成

J二将I CT表-KfI3AAOl. . 
二村1 DC 农-KF13AA05伎术研纭:J页1=1
CIU-KFO ID009 

fJ}他也-k ffl尸终端(用
已先成

咱L栩我·盯IIPOIO
户j真1-l 1YJ.}~ CIU)外现实 . 25.29 51.06 

=引臼 DC 褒-KF1 3P007B 
用新型 =气相 cn安-KF1 3POO8 
G3-PLC 及无线双模i温

33.72 96.30 d完成
然被模块-KF01Xω2. 
电信院块·盯0lL078{高技术

占~f IDIS 标准协议智能 240. 16 己完成
-栩 CT 衷-KF13A613. 103.97 
=斗目 DC ~更-KF13A307II!及6)f发项目

rtl我金失压下的防窃电 75.68 己YZ成
~~白。c 表-KP13A036. 26.32 

IYJ.校1~-KFI IA416检测11技术研发项目
二:U~II也表及民接地市虫防

10.50 己完成
:;::,f{1 CT Î( -KF 13A508 . 28.38 
J栩 DC 表-KF13A505}盘洲方法
'草棚农-KFI2A004

4í徊，二线 ì l 世模式智能 73 .55 95.96 已完成
li!f自然块·盯0lL112. 
电信模块-KFOI L081 rl!~是rvr~
也{占 1羹块-KFOILI20
-徊。c表-KF13A437

外置 4G-RS485 中继器 . 181.84 66.68 已完成 f在相.lC-KPlIA321
何自~II!~项目 -梢。c 司是-KFI3A453
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哥哥发费用支出金额
实施

与产品对应关系研发项目 2024 年 2023 2022 2021 进度
1-6 月 年度 年度 年度

l)t相..Q-KFIIA325
1)1~日，友-Krt IAJ22 

向关-KFOI L090 

其他-KF01002 1

I\'l报1.<<-KFIIA306
基于辅助维电德外设控

76.01 18 1.44 己完成 三栩 OC~-KFI3A708
制的智能也及研发项目

=栩 CT ~-KF I 3A707 

基于G3-PLC 标准ÌÚl (ß 
已完成

相 CT 及-KF I 3ABI I
0.25 2 1. 14 

-相 DC 农-KF I 3A422技术智能电反fi}f发项问

网络核口智能Fl\.è< ltJf .:.x . 63.22 134.44 已完成 三栩 DC 衣-KF 1 3A31 4
项目

?相 DC 农-KF 1 3A806

G3-PLC 何能预H '#I rL!. 
199.53 已完成

士丰f1 C1'农-[(P 1 3A807
7 1.03 

就被mJ;k-KFO 1 P036 点项F-I
集中然-I< F21 J0088 

采用 NB-IOT 技术的远
172.52 已完成

1'(1相 |衣-KF1 1 A402
段 AMrf.少农技术wr ;&l:邱i . 7.15 

fl! f击战J;k -KFO 1 L030 
自

相 DC 泼-KF I J八338

基于光纤通fä网络技术
393.65 已完成

光纤惧.l)HFO I G033. 116.49 
三相 VT ~-KFI3A309 管自居电表明ðt项R
J~f也很块-KfO IYOO l
4且相及-KFIIP007J

采用无线 MBUS 实现远
272.42 己完成

无线模!;R-KFO 1 ROS8 
程顶付费的技术研发项 17.62 

无线模块-KFOIR059A 
自

=捆 OC .&-KFI3PB03 

恨栩~-KFIIA406
三锚锅计f重}f夫也源供 . 377.67 140.98 已完成 二相 CT 友-Kf I 3A472
电技术研发项日

=三丰H OC .&-KFI3A473 

单t日农-KF IIA202
.tp.相友-KF2313AOI

=相 CT 友-KP13A203

(f).相斗是-KF2306AO I
新一代双芯智fl~ rI!求的 . . 365.50 99.63 己完成 士三打I DC 农-KP2314BOl
研发项目

三斗目 CT Jé-KFI3A204E 

三柏 CT .M-KFI3A205 

三1n CT 及-KFIJA205A
二~~ CT ~-KFI3A205B 

=:*~I DC .è<-KFIJ八312
I在牛fj ，.!<-KF 11 A309 

多司是型中多种快tIi: "fl(
166.8 1 43.92 己JG成 屯的f挺快-KFO I L088 

缺技术研发
l毡伯恢块-KFOI L089 

=主栩 cr 农.KFI3八351

~CT友-KF 1 3A475

采用 GPRS 技术实现的
37.99 己完成

三相 cr表-KFIJABI7
1.14 

电{肖缺块-KF01L062远程抄袭li}f发项目
电信锁块-KFOIL061
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哥开发费用支出金额
实施

与产品对应关系研发项目 2024 年 2023 2022 2021 泼皮
1-6 月 年度 年度 年度

JUbt气表-KFI6A007
!以儿气表-KF16A020

127.38 37.83 j1J:行 Ip
l除武气我-KF I 6AO I 8A

mJlfi，皮燃气.&研发项目 745.34 1,063.73 
!以武气司提-KF16A021

l队式气农-KFI6A012

l院式'飞表-KfI6AOIO
-相 VT 表-KF13A620

基 F LoRaWAN 技术的 145.84 35.87 己7tJðt
网关-KF21J022. 
无线模块-KfOIR066II!. ~研发
无线筷块·盯OIR072

03-PLC 集中器采集楼 41.26 26.76 己完成 集中保-KF21J020
研发

可H CT表-KFI3A431
双住[ 1也甘苦但|盼衍能顶付 . 87 .43 7.80 己完成 三*11 DC 农-KF I3A432
'lJj rl.i挺项目

rI!倍 ;陈块-KFO 1 L096 
1在中~1 -&-KFIIA332

1世容支忡 PRIMEI.3.6和
ill仔中

4且iJ.Ii .f览块-KFOIP067
PRIM I:!1.4 J草成式 PLC 325.23 449.52 2 1.02 

..::.A妇 VT 表-KF1 3A004J 
"能也提技术研发项目

a也在楼块-KFOI P079
集中器·盯'2LJ030

边缘终精锣f发项目 1.55 34.73 法行'1> 』提巾:I$-KF211035

集中 :l!-K归 IJ033

电力人数据应用~台边
522.66 1,108.37 JJ.I:行中 大数据 Bl&A I lJ"台

设项忖
ikt干 SaaS 技术多时区

:-1d、NI(J AMI ' 1<台建设项 1,445.69 2,889.28 足Hi'小 也)J SaaS 系统平台

11 
τ芝~'H DC 农-KfI3A029ß

~In SMETS2 5.0版本要
861.12 人809.77 进行中 单斗自我-KF 11A020A

求的 DIN I也友研发项目
lJ1栩求-KF 1 1A020C2
无线模块·盯0lR080

孩子 Wi-SUN 通信技术
进行中

无线楼块-KFO1R039C 
的骗到精系统解决方案 647.80 215.14 

中继a!I-KfOITI∞8
研发项目

2提rþ :!J-KF21J031 
越声波水表-KFI4A∞9

注 1"创户iWi技术的智慧
ill行寸'

J凶 声 被 水 表
441.92 5.66 -KFOI R034A 水务M?k方案

)!il卢放水表-KF 14A020
币。相1我-KFIIA315

=::"'1] DC 友-KF13A514
欧洲下一代高级智能电

1,223.85 1,495.10 ilJ:行 rl' 二相 CT 表-I(F 1 3A476
.ðllîJf发项 问

JYl.相:ð{-KFllAOI3Pl
!在相司是-KFI IAOI3P6

"能也达E软件平台研发
ill.行中

1在相友-KFIIA425
355.30 490.13 . 

;;;:A智。c 表-KFI3A301项目

合计 6,790.03 11 ,950.50 9,775.96 9,764.52 
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公司研发投入项目主要对附科能计量表及其配套终铺平Il AM1系统软件等公

司的主妥产品，研发投入均用统主背业务展开。

2、研发费用逐步减少的原因

公司研发费用发生主罢根似公司各JVJTßf发项目:ill度所IIlU~足的研发计划进行

投入， 2021 年度，公司研发í9WJ相较 2020 年度减少，主要原肉系 2020 年度公

司针对 NB-!oT&PR1MEI.4 何能 云相也表平台研发项间投入金额较火所致.

2023 年度，公司研发费用发生金额为 11 ，950.50 万元，研发货刷未发住减少，

公司研发费用投入与公司研发计划相匹配.

3、研发项目投入对公司业绩的贡献

报告期内，公司1Vf发项 U主婴网绕核心技术及主要产AJ11段开，核心技术涉及

的产品涵盖智能电表及其核心r'(I.元、 八MI 系统软件等公司中1\:产品。报告期内，

公司。f发项目形成的相关业务收入悄况如下:

单位:万元

项目 2024 年 1 -6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

研发项日形成的相关
114,584.57 221,464.02 150,126. 16 123,919.13 

业务收入

营业收入 131,858.65 254,978.26 179,066.43 147,475.91 

占比 86.90% 86.860;'. 83.84% 84.03号也

报告期内，公司研发项目形成的相关业务收入金额分别为 123 ，919.13 万元、

150， 126.16 万元、 221 ，464.02 万元和 131，858.65 万元，占当期营业收入的比例分

别为 84.03%、 83.84%、 86.86%和 86.90%，占比较高，公司研发投入对业绩具有

且大贡献。

综上所述，报告期内，公刘研发项目投入主要为了提升技术水平和产品性能，

有效保证公司产品技术水平及1t/J~力持续提升，研发费用役入情况符合公司实际

情况，具有合理性: 公司报告娴内营业收入与研发投入相关，叨f发役入对业锁具

有重要贡献。
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(五〉结合费用发生的对方单位说明是否存在关联方或浴在关联方为发行

人承担成本或代垫费用的情况，是否存在少计费用的情况

拟街WJ内，公司主盟优r+l í.~VE悄况如下:

1、销售费用

单位2 万元、%

项目
2024 年 1-6 月 2023 年度 2归2年度 202 1 年度

金额 比例 金额 比例 金额 比例 金额 比例

职工薪酬 2,900.60 59.96 4,949.31 41.84 3,553.86 51.56 3,284.65 62.20 

销售服务
341.52 7.06 2,070.97 20.02 3 13.56 5.08 109.50 2.01 

YJ1 
~旅费 507.82 10.50 897.2 1 8.67 824.68 13.36 547. 11 10.36 

劳务费 37J.52 7.68 677. 15 6.55 679.42 11.00 330.23 6.25 

业务撒广
183.59 3.80 425.43 4.11 197.19 3. 19 25.13 0.48 

费

办公费 121.30 2.51 113.51 1.68 14 1.95 2.30 256.50 4.86 

折l日摊销
98.79 2.04 203.51 1.97 119.81 1.94 115.22 2.18 

lÆ租赁费

产品硕债
73.95 1.53 451.83 4.43 128.归 2.09 120.32 2.28 

保证金
技术服务

53.42 1.10 207.62 2.0 1 32.23 0.52 183.88 3.48 
·份

业务招待
34.24 0.1 1 95.50 0.92 24.7 1 0.40 6.12 0.12 

旦I

物料消树 39.41 0.8.1 60.74 0.59 29.25 0.41 19.48 0.31 

其他 11 1.21 2.30 125.85 1.22 128.52 2.08 282.51 5.35 

合计 4,837.37 100.00 10,344.67 100.00 6,174.10 100.00 5,280.66 100.00 

公司销售货用主要由职工薪酬、销售服务费、劳务费、差旅费等构成，主要

工级科目情况如下:

1)职工薪酬 : 公司向员五支付的工资、奖金、社保、住房公积金、福利费

等内容，均通过公司账户统 -发放，不存在关联方或者潜在关联方为公司代发工

资的情况。

2) 销售服务费:报告期内发行人与 Burgess 八IIcn Lld 、 MARKET

DEVELOPMENT ISRAEL LTD 等填外销售服务商签订佣金协议，按合同约定的

货用标准、支付时间支付上述销货服务费用，不存在由关联方或潜在关联方代垫

费用的情况.
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3) 差旅费: 主要为负工t1i a.发生的交通费、食宿费等相关货用. 该相关费

用根据公司的差旅货报U'l市111剧"J公 I司提供发票等凭证巾的报销， íliJ比通过后将费

用支付给公司业务人员.

的劳务费:报告WJ 内'&:行人为满足项目所在地区的现杨文l\'f服务，聘请境

外倍iÌÍf工程师等技术顾问，战1!(~~!Ít(IJJ服务协议约定的货月l标ll~ ， 111发行人银行账

户支付结算.

5) 业务推广费:报告期内在;行人为推广产品销佟渠道，开j眨各地区电麦等

计量产品的销售j运会.与展会主办为-签订j眨会服务协议，白发行人对公支付展会

k办}j相关业务费用.

6) 办公费: 公剖~ ~};í' l'n'l!过程中发生的快通货、办公IfJ I'II" 立出现t缚，该类

型t用通常由公司向供应商 r达订 1和统一采购，并按照约定的账JUJ结算立付。

7) 折|日摊销及租赁费:根据企业会计准则的规定计妮的固定资产折IH及相

关无形资产、长期待摊费用的撼销等，租赁费用自公司级订协议并对公支付.

的产品质量保证金:系公司根据历史销售情况计提的运修费预计负债，不

仔仔山关联方或潜在关联方代恪货用的!青况。

综上，公司销t售坚货刷『巾p斗不=仔夜关H瞅1方或潜在关联;方b

费用的俯况，不存在少计费用的忻J札

2、管理费用

2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度
项目

金额 比例 金额 比例 金额 比例

眼n:薪酬 1,519.44 4 1.10 2,536.01 4 1.84 1,724.11 33.73 

股份支付费
645.19 17.45 1,183.81 19.53 97 1.63 19.01 

Jll 

办公货 354.64 9.59 7 11.77 1. 1.74 862.30 16.87 

折|日ill销J是
212.32 5.74 38 1.03 6.29 439.84 8.6 1 

~fl货费

技术维护费 125.82 3.40 25 1.63 4 .1 5 326.08 6.38 

中介服务费 738.79 19.98 769.43 12.69 565.54 11.07 

业务招待费 36.岱 0.99 64.08 1.06 58.36 1.14 

3 13 

单位:万元、%

2021 年度

金额 比例

1,797.74 46.88 

657.27 17.14 

436.56 11 .38 

327.32 8.54 

195.41 5.10 

220.0 1 5.74 

16.03 0.42 
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2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度
项目

金额 比例 金额 比例 金额 比例金额 比例

4匆料消屁货 14.79 0.40 9. 17 0.15 43.17 0.84 10.27 0.27 

~j务'1)1 9.54 0.26 24.51 0.40 24.55 0.48 12.87 0.34 

其他 39.69 1.07 129.93 2.1 4 95.25 1.86 16 1.51 4.21 

合计 3,696.74 100.00 6.06J.37 100.00 5,110.83 100.00 3,835.00 100.00 

公司管理费用主要由职工将酬、股份支付费用、办公费、』斤l门摊t(i}.i犯赁费等

构成，主要二级科目情况如J ,...: 

1 )职工薪酬: 公司向纠工支付的工资、奖金、社保、 ftJji公积金、福利费

等内容，均通过公司账户统一发放，不行:在关i段方或者'满æ关联方为公司代发工

资的悄ì.íLo

2) 股份支付费用 : 主强系公司根据会计准则确认的股份支付'金额，未实际

对外支付资金.

3) 办公费: 公司日常管理过程中发生的快递费、办公用品支出费等，该类

费用涵翁由公司向供应商下达订单统一采购，并按照约定的账期结算支付.

的折旧摊销&~:Il赁费:根据企业会计准则的规定计提的固定资产折旧及相

关无形资产、长期待摊费用的陈销等，租赁费用由公司签叮协议并对公支付。

5) 技术维护费: 主要为发行人日'总·经营过程中向深科技侣，白、系统部采购的

JT 支持、网络站点等服务费.并定期与深科技结算.

6) 中介服务费: 公司聘请的中介机构开展评估、审计、法律咨陶和尽职调

1lf等服务所支付的费用，其支付对2民主要包括为资产评估机构、会计师事务所、

体师事务所等，均通过对公账户转账，不存在关联方或潜在关联方为发行人承担

成本旦旦代垫费用的情况，不{f (E少 tt-费用的情形.

综上，公司管理，费用 rp不存在关联方或潜在关联方为发行人承担成本或代垫

费用的情况，不存在少计费用的悄形。

3 14 
8-2-314



3、研发费用

单位:万元

项目
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 202 1 年度

会领 比例 金额 比例 金额 比例 金额 比例

IIH工精
5,501.16 81.02‘yo 8,568.45 71.70% 6,883.90 70.42% 6,612.70 67.72% 

用11
物料消

320.19 4.72% 663.62 5 .55% 569.14 5.82% 1,200.04 12.29% 
4在费

办公费 234.38 3.45.;' 302.10 2 .53% 257.12 2.63% 168.36 1.72% 

成果~
385.88 5.68010 77 1.34 6 .45% 756.35 7.74% 656.83 6.73% 

~货

t盘验费 27.69 0.41% 156.86 1.3 1% 163.62 1.67% 425.25 4.36% 

忻I f 1橄
付1及ÆH. 122.12 1.80% 225.5 1 1.89% 254.22 2.60% 222.85 2.28% 

WPl 
2'-!J舷魏 80.76 1.19% 12 1.14 1.01 % 11 1.00 1.14% 173.65 1.7&% 

~j:务费 4.42 0.04% 104.85 1.07% 125.90 1.29% 

候J\货 576.71 4.83% 466.91 4.78% 110.12 1.13% 

委托研
9.43 0. 14% 306.28 2.56% 14.47 0.15% 

发货 -
J也他 108.41 1.60% 254.06 2.13% 194.38 1.99% 68.82 0.70% 

合计 6,790.03 100.00% 11 ,950.50 100.00% 9,775.96 100.00% 9,764.52 1 00.00号也
一 一 一一一

报告WI内，公司研发费用:l~ 1墨山职t薪酬|、成果鉴定费、物料却u毛费等项目

组成， 主要二级科国情况如下:

I )职工薪酬: 公司向员工支付的工资、奖金、社保、住房公积金、桶和j费

等内容，均通过公司账户统一发放，不存在关联方或者潜在关联方为公司代发工

资的情况.

2) 成果鉴定费: 报告期内研发中心基于研发项目输出的可研成果，相关的

成果需要通过目标市场认可的各检测机构标准检查，发行人根据检测内容和数量

与各检测机构直接结算支付.

3) 模具费: 主要系公司不同炎别智能计建终端塑料外记结构件的设计开发

过程中开模产生的费用，支付对象主要系模具供应商，不存在自关联方或潜在关

联方代垫费用的情况.
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的物料消耗费:发行人ÐJ[发中心基予各研发项U的研发il 划和需求，向采

购部下i在研发物料需求申请，自采购部集中采购、定期结算.

5) 折旧摊销及租赁'I}~: ~民~^~ iÞ.业会计准则的规定计提的m应资产折旧及相

关元j~资产、长期待摊费用的扣I~:fl'í匀，租赁费用由公司级~r协议并对公支付。

6) 办公费 : 公司 |37;t付扭过程中发生的快递费、办公JTJ ，1，'，支出货等，该类

货m通翁由公司向供应商下i在订单统一采购，并按照约定的账娴结算支付.

7) 检验费:报告WJ内研发中心主丢下研发项目输出的样AA. 就该样品送至满

足试验标准的检验机构迸行检验测试，发行人根据检验数最初内容与检拉机构结

~r.货用。

8) 蚕抵刷发费:报价j例内发行人根据研发周朋友排， Nt位I!分技术性指标委

托第三方研发机构进行。1发获取成果，发行人与第三方研发机构签订委托fi)f发协

议，达到发行人委托研发成果!纯收合格后，由发行人与第τJj研挺机构结算支付

货用.

综上，公司研发费用中不在在关联方或潜在关联方为发行入承担成本或代垫

费用的情况，不存在少计费用的情形.

4、 财务费用

公司财务费用的交易对方主要为银行等金融机构，除中也财务外，该部分金

融机构与发行人不存在关联关系 . 报告期内，公司存在与关联方资金往来情况以

及与实际控制人控制的巾电财务发生过存款、贷款业务情况，共体情况详见本回

复第 3 题之第 (2) 问之"(一〉前述关联交易的背景、具体内容、定价依据及公

允性、合规性，向关联方经常性采购并销售商品的原因及合理性，向深科技采购

财务管理系统软件及技术服务的合理性"及第(3)间相关问题回复.

综上，公司财务费用巾不存在关联方或潜在关联方为发行人承担成本或代垫

费用的情况，不存在少计费用的情形。
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五、支付税费与生产经营的匹配性

(一〉说明应交税费金额大幅增长的原因及合理性，并说明支付的各项税

费的具体构成、形成原因及金额占比， 与营业收入规模及结构变动的匹配情况

1、说明应交税费金额大幅增长的原因及合理性

报告期各期末，公司应交税货的具体情况如下:

单位2 万元

项目
2024 年 2023 年 20'22年 2021 年
6 月 30 日 12 月 31 日 12 月 31 日 12 月 3 1 日

1Ø他税 2,502.30 2,459.37 2,392.85 534.74 

企业所得税 3,242.64 3,283.74 1,908.3 1 65.89 

个人所得税 11 0.7 1 66.64 292.05 367.00 

1战 r]i维护也设税 3.28 6.03 2 1.50 0.31 

~n1t:~且 10.25 11 .39 13.62 6.41 

放 (H~附加 t.41 2.58 9.21 0. 13 1 

地方教育费附加 。.94 1.72 6.14 0.09 1 

环境保护税 0.05 0.07 0.20 0.06 

合计 5,871.57 5,831.54 4,643.89 974.66 

报告期各期末，公司应变4免费分别为 974.66 万元、 4，643.89 万元、 5，83 1.54

万元和 5，871.57 万元，其中 2022 年来和 2023 年未公司应交税费余额fj.在较大幅

度的增长。

公司应交税费在 2022 年来、 2023 年末的具体变化情况如下:

单位:万元

项目
2023年 12 月 31 日 2022 年 12 月 31 日

变化金额 变化率 变化金额 变化事

Jt值税 66.52 2.78% 1,858.11 347.48% 

企业所得税 1,375.43 72.08% 1,842.41 2,795.98% 

个人所得税 -225.4 1 -77.18% -74.96 -20,42% 

城市维护建设税 - 15.47 -7 1.97% 2 1.19 6,760.15% 

印:1M且 -2.23 -16.39% 7.21 112.39% 

t虫仔货附加 -6.63 -7 1.97% 9.08 6,760.15% 

.IiliJJ教育货附加 -4 .42 -7 1.97% 6.05 6,760.12% 

环搅保护税 -0. 13 -65.65% 0.14 214.89% 

合计 1,187.65 25.57% 3,669.23 376.46% 
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公司 2022 1 1 '米、2023 年本的附交税货余额增长本校阳，分别同比增~ 376.46% 

不U 25.5701<.， 中坚系应交增值税丰111'也先企业所得税增|采所欲.

2022 年水公司应交增值税金似乎f所提升，主要系: (L)英网、荷吃等子公

司在对应地Ix 的销售金额较高，导致公司当期增值税应纳税额较高; (2) 英因为

f减轻企业役址川环节缴纳进口附俏税导敛的现金流负担，:降迸1...1增值税进行边

延征收，在1 :11川、J" b改为在产品tlh'.(后 ill行纳税叶qR缴纳， .览 11、 | 予公司在 2022 年

起适用该税收iJ，~岖，纳税Il'J fnj差忡放应交增值税Jt1J末余锦li树加.

2022 年末、 2023 年末公司向交企业所得税金额有所抛到，主要系: (1)公

司 2022 年度侦缴当那l所得税金额较低，导致 2022 年求公司应变企业所得税余额

较高: (2引) 2却02刀3 年度公司经

税应纳税颁较向，导致 2023 年才叫'~TtlJ业交企业所M税余额校向.

2、说明支付的各项税费的具体构成、形成原因及金额占比，与营业收入规

模及结构变动的囚配情况

( 1) 公司支付的各项税费的具体构成、金额占比， 与营业收入规模及结构

变动的匹配情况

报告JUl内，公司支付的各项税费具体情况如 F:

单位2 万兀

2024 年 1-6 月 2023 华皮 2022年度 202 1 年度

支付税费项目 占管业收
占营业 占营业 占营业

金额 金额 收入比 金额 收入比 金额 收入比
入比例

例 例 例

JMIU税 6,J22.29 4.64% 17,03 1.96 6.68% 1,647.43 0.92% 179.86 。 1 2%

企~~mf哑税 4,187.81 3.18% 5,935 .46 2 .33% 392.29 。.22% 2,289.84 1.55% 

土地使m税 7.61 0.01号也 15.22 0.01% 15.22 0.01% 15.22 0.01% 

城市维护建设税 919.83 0.70号也 38.04 0.01% 812.77 0.45% 1.72 0.00% 

印Tf..f且 63.29 0.05号也 123.28 0.05% 114.03 0.06% 82.76 0.06% 

极何m附加 394.21 0.30‘比 16.30 0.01% 348.JJ 。 1 9% 0.74 0.00% 

i也)i放商货附加 262.81 0.20% 10.87 0.00% 232.22 。 13% 0.49 0.00% 

环I.fl保护税 8.20 0.0l'~也 8.02 0.00% 0.56 0.00% 0.47 0.00% 

9i产就 109.19 0.08% 218.38 0.09% 2∞.18 0.11% . 
车船税 . 0.07 0.00";" 

税费合计 12,075.25 9. 16% 23,397.54 9.18% 3,763.03 2. 10% 2,571. 17 1.74电也

'iJ，l 、1"收入 13 1 ，自58.65 100.00% 254,978.26 100.00% 179,066.4J 100.00% 147,475.9 1 100.00% 
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报告期内，公司支付秘资合部! t1ï各拟l营业收入的比例分别为1.74%、 2.10%、

9.18%和 9.16%. 其中 2023 年血和 2024 年 1-6 月 占比较尚.主~系公司当期实

际缴纳增值税、企业所得税金仍l较而.

2022 年度、 2023 年庄和 2024 年 1-6 月 ，公司实际缴纳的l\'l似税仑额较高，

七安系 : ( 1 ) 英国、荷笔给j兔夕|、 f公司在相应地区对客户的悄价部li较 1苟，导致1主

(f对应期间内实际缴纳的刑侦税额有所增加; (2) 英国为 fl咸丰毛企业在进U环节

缴纳进11增植税导致的现金流负担，将主挂口增值税进行递延征收. 111:收方式改为

在产品销售后进行纳税Ff'l报缴纳.进U增值税递延政策实施前，公司对该部分向

英国海关缴纳的货物耻r I增{~l税在现金流量表"购买商品、战受劳务支付的现金"

中列拟. 2022 年起英国予公司TI'始适用*口增值税边延政如.'将该部分向税务

).ð统一 11'1报缴纳的进|二I mi1IÆ.且列拟在呗a金流量表 "支付的各项税货"巾，导致公

叫地伯税缴纳额较高.

2022 年度，公司实际缴纳的企业所得税金额较低，主要系公司于 2021 年度

预缴企业所得税金额较高，公司，鉴于己顽缴企业所得税金额规模及1I身资金使用

安排，在当期预缴企业所得税金额较少.

综上，报告期内公司支付的各项税费与营业收入规模及结构变动相匹配。

(2) 支付的各项税费形成原因

报告期内，公司支付的各顶上要税种的形成原因如下:

税种 形成原因

在中华人民共和国域内发生应税销售行为及逃n货物的恨位和个人.为

j帽值税
增值税的纳税人〈海外予公司所处国家或地区的Jttfll税概念与.æ国统内

类似) .公司对 F销售商品、提供服务中产钱的I割肉自由负有缴纳精值税

的义务.
除个人独资企收、合伙企业不适用企业所得税法外.凡在我怀|境内，企

企业所得税
业和其他取得收入的组织为企业所得税的纳税人，依附企业所得税法规
定缴纳企业所得税〈海外子公司所处国家或地I芽的所仰视概念与我国统

内类似)。公司对于在生产经营巾形成的所得负行微纳所得税的义务.

城市维护建设
城市维护边设税是别从鄂工商经营，缴纳峭值税、 n'j锁悦的单位和个人

征收的一种税. ~Hf货附加和地方教育附加是别锁纳I目的税、消费税的
战、 fi仔费附加

单位和个人， 就其实际缴纳的税额为计算依据征收的-刷』附剧费.公司
及地方教育费附

负有依照实际缴纳的精值税额计算缴纳城市然妒i!设税、教育费附佣及
加

l 地方敏向货附加的义务.
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税种 形成原因

房产税是以房1-i{为自E貌对象，按照房屋的(I 税余倪l'~f!l金收入，向产权

I元产税 所有人1íL~立的斗中财产税.公司负有按照IÎl J柔的ìl-税余ffi.锹~Iði产悦的
义务.
城镇土地使用1草地以 |司有Q立集体土地为征税对象 ， J(<j' l!H有上j也使用权的

~&J必土I也仪用税 单位和个人~IEII业的·种将t. 公司负有按照t巨额将t待(ìl'~世J成协土地使用税

的义务.

印化挽
印花税是对自:经济沼动和经济交往中4s立、领受A.(i法制i效力的凭证的

行为征收的一种税.公司负1ï按照应税合肉等ì:IU微纳印花税的义务.
车船税是ma: 'p~入民共和国统内的车辆、船舶的所有人或者'管理入技

-牛船锐 附中华人民共和1间斗ËmJ税法应缴纳的税种.公司负有依照实际所有车辆
缴纳车船役的义务.

(二〉 补充说明收到的其他与经营活动有关的现金、支付的其他与经营活

动有关的现金中往来款的具体情况

拟告期内 ， 公司 11失主IHI~;U;他与纶恃情;))有关的现金、支付的其他与经向前Íj)J

U关的现金巾往来款具体情况如下:

单位-万元

类型 往来款对象 2024年 1 -6 月 2023 年度 2022年度 202 1 年度

深科技 10,800.00 
收到的其他

沙特项目与经营活动 2 10.00 

何关的现金 其他项目 . 9, 156.39 3,748.36 
ti'往来款

合计 9,l 56.39 3,748.36 11,010.00 

深科技 . . 10,800.00 
k;付的其他

沙特项H与经背活动
H关的现金 其他项目 929.76 9,820.62 2,152.10 
中往米款

合计 929.76 9,820.62 2,152.10 10,800.00 
L 

其中，公司与深科技、沙特项目产生的往来款具体情况如 F:

单位:万元

资金流向 往来主体 对象腐蚀 歉项性质 金额 起始时间 归还时阅

深科技 X:~VJ I笛支JK 10.800.00 202 1 句毛 202 1 年

资金流出 项目开展
沙特项目 非关JlX方

备用金
2 10.00 2020 年 202 1 年

公司与深科技之间的资金拆借系基于双方业务开展过程中产佳的短期资金

周转需求而开展.属于集团内部的资金调拨行为，针对拆借款项公司已参照全国

银行间同业拆借中心发布的贷款市场报价利率 (LPR) ì~提并收取、支付了相应
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利息，不在在资金边规占用或归!kfJ'n彤，公司己完善相关内控制度， 2021 年后

米发生向控股股东等关联方拆的资金的。情形。

公司与沙特项1=1 的资金拆借主~系基于沙特智能也哀。j l-I (~J业务开展需要

而向项口销售团队提供的备用金，沙特项目销售团队根据后缆、Iv.务实际开脱情况

并未使用该笔资金，向公司&11才'归压了~用金.

【申报会计师回复】

(一〉 核查程序

申报会计师履行了 ~U F核查程序:

1、针对"应收账款金额大幅波动 "

( 1 )获取发行人应收账款~[(J冷分析:袋 ， 检查应收账款账龄划分的准确性:

分析应收账款激动的原l刘县合剧性 :

(2) 获取报告别各期末破1至 2024 年 10 月 31 日 的应收账款回款情况，结合

发行人对客户的信用政策，统计报告则各期末主要逾期客户的l也收金额、逾期金

额及占比、逾期时伺、顶计归还时间:

(3 )了解发行人对ì6lWI陪收款的内控措施，对于长PJl米问狄客户是否形成

回款计划，以及应对客户长朋不同放的风险防控措施:

(4 ) 统计了主要客户的结算快式、信用政策及收款用期，对比同行业可比

公司结算周期、回款周期情况，了解发行人是否存在放宽信用政策以促进销售的

悄形;

(5) 了解发行入所处细分行业环境、市场供求趋势与竞争程度;对主要客

户的经营情况、信用政策变动以A期后回款等方面进行分析.

2、针对 "固定资产与产能的匹配俭"

(1)了解发仔人在边工科的华设状态以及报告期内发行人在建工程变化情

况的有关资料:了解发行人报件则末主要机器设备的用途、性能状况、成章rr率等

信息:
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(2) 取得固定资产有I (Hl! "1:程的盘点消单，对发行人队|定资产和I在辈辈J:程

址行tt点，盘点过程中观察附定资产的使用状态和在建T~2的结设状态;

(3)取得发行人t民代肌肉来购的!f!~机器设备的订单、采购汇拟鹏、第三

}j供应尚的报价信息等资料， ((!i平发行人相同或者类似型J.J"(1包机械设备市场价格

悄况;

( 4) 访谈生产负责人， f j解发行人的瓶颈工艺及相应设备，了解机器设备

与产能的匹配关系，分析大fì\:委外加工的原国:

(5) 获取并核对发行人部分大额外购固定资产和在~.J102的协议、发票、

付J武审批、付款凭证等资料，核查入账金额的准确性.

3、针对 "大额应付款项的合理性"

( 1 )取得发行人应付账款l归细表 J f解应付款项账龄fri况、应付其他款项

具体情况;

(2) 获取发行人生产变化俏况、采购付款流程、结算方式、付款周期等资

料，分析应付账款与果购金额、仔货、固定资产的匹配关系， 1 年以上应付账款

的原因及合理性，发行人向1:必供内商采购内容与销售订单的匹1日性:

(3)查阅发行人与斗三县供应商的采购合同，了解发行入与主要供应商约定

的付款条款:

(4) 访谈发行人财务人员 ， r解报告期各期末发行人应付账款余额前五大

原材料供应商的期后付款情况，分析其与主要原材料供应商的匹配性:

(5) 走访报告期各期主妥供应商，了解发行人与主姿供应商合作情况、采

购内容、信用政策及其变化悄况、实际结算情况、是否存在纠纷等情况;查阅发

行人主要供应商的工商资料，检索主要供应商官方阿姑J r解发行入主要供应商

的资金规模、市场地位等。附况。

4、 针对 "期问费用变动的合理性"

( 1) 查阅发行入与主要销售服务商签订的《销售服务合同)，了解发行入销

也服务费支付条款，根据发行入的销售明细表统计各销售服务商对应客户产生收

入情况，查阅同行业可比公司销售服务类费用的发生情况;
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(2) 检查发行人与+:~农户之f间的质保条款约定， I句革之行入财务人员 f解

发行人质保金计捷方式，向发行入销'w部门、生产部门人员了解发行人主要产品

实际返修情况，主要返修问题，并检查发行人质量保证金和|门合计处理方式;

(3) I句财务人员、人)Jffi! l' ) 人员 f 解发行人职工航~lIIlfE J戊"jI:~~ JH 巾的分配

方法及人员考到J管理制度， 1专削发行人WJ衍l费用明细项|斗数衍，jJJj过各项费用报

告JVJ比较分析，分析各IVJ细科 11 的变动j原因:

(4) 抽取报告期部分期间各类员工薪酬计提明细友，访谈~行人人力部门

人员，了解人员构成、平均[~备及波动情况，分析波动原因;油kt公开资料查阅

同行业、同地厌且当地的新资水平，并将员工平均薪酬与同行、Ik、|叫地[>{公司及

均i也平均工资水平趾行对比，生ilfr发行人所处地域、行业及业务~JIl快分析差异原

|刻>>.含混性 ;

(5) 获取发行入研发活动的内部控制制度，了解发行人。f发费用的会计核

fr和研发项目核算内容与范围，如h奋发行人研发费用相关业务单捕，向管理层询

问了解具体研发项目用途及研发过程中各类费用的投入ti1况.获取发行人报告期

内各研发项目清单、研发项目立项资抖，向发行人研发部人员 f解研发项目对产

品I.:þ.产的关系:

(6) 获取发行入的部分大wî费用发生对应的相关合同、约f.t41据等资料，

并查询费用发生对方单位的工商信息，检查与发行人之间是行存在关联关系 ;

(7)核查报告期内发行人及其控股子公司银行账户的资金流水，以及发行

入萤监商、关键财务人员和出纳等人员的大额资金流水，核查发行人及关键人员

与主要费用发生方是否存在异常资金往来.

5、针对 "支付税费与生产经营的匹配俭"

( 1 ) 获取发行人应变税费叨生UI-ð足，了解发行人报告则各则l末应交税费的具

体构成情况;

(2) 通过网络检索以及咨询企业海外财务顾问，了解发行入海外子公司的

当地税务政策;获取发行人税费支付的具体情况，分析各期税费变动的合理性;
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(3)获取发行人收到、支付的其他与经营活动有关的tt米，以明细，了解往

米款产生的原因、性质，分析其划分的合理性.

(二〉核查结论

经核查，申报会计师认为:

1 、 针对 "应收账款金额大幅波动"

(1)报告WJ各Jl1l末，发行人应收账款回款情况良好.发行人应收账款占营

业收入的比例相对稳定，发行人应收账款波动原困具有合理性:

(2) 报告期内，由于发行人部分客户自身资金安排存在一定时间差异、打

战YJii程较长等!尿肉，手(.{.f .定的应收账款逾朋恼'况，但由于双方合作仍在继续，

日.及行入与客户沟通币，大部分应收账款在期后己完成问:武. 1.1;1此，应;行人{fll分

客户存在信用期外应收账款， )属于正常向业往来现象.报告JOJ内，及行人应收账

;次j可转~水平与同行业可比公司较为接近，结算周期、国棋用JUJ与同行业可比公

Hl不在在豆豆大差异，发行人收入确认方法按照收入确认的具体原则执行，不存在

提前确认收入情况:

(3)报告期内，发行人上提客户信用政策除 DUCATI、 Jf发番港外未发生

变化，公司针对开发番滋、 DUCATl 信用期变动均出于J正?;1·商收含作考量，发行

入不存在放宽信用政策以促j挂销笛的情形;

(4) 报告期备期，发行人主妥客户包括各国及各地区主茧的电力公司、总

包商、仪器仪表制造商等，合作的主要客户均为信誉度较高、知名度较高的企业，

资金实力较强，规模校大，经营情况较为稳定，报告期各期末应收账款期后回款

情况良好，不存在客户无法及时支付的回款风险，发行入坏账计提符合实际经营

状况， ìl-提比例充分.

2、针对"固定资产与产能的匹配性"

( 1 )报告期内，发行人在~工程项目的转固时点及依据符合《企业会计准

则》的有关规定，研发生产基地项目工程陆续转固具备合理性，不存在延迟转固

的情形;
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( 2) 报告期内，发行入各炎机器设备的运行悄况良好、具备较好的技术先

.ìlt性，报告期内购置的主要机然设备入账价值真实准确:

(3)报告期科j钥发行人~L甘苦设备与产能具有匹配f11=.与f:-!m性. 2020 年上半

年，受外部特定因素影响，发行入校多生产人员在眷节后::t11~)且 l划，产能释放受

到一定客观限制，而~朋沙特年111能111农项同生产出货压力校久，峡发行人在上半

年进行了一定的委外加工. 2020 年下半年，发行入自身产能利用来已处于较饱

和1的状态，公司通过委外JJIll/.K~f! .部分出货压力，具备合理性;

(4) 报告期内发行入阴定资产、在}!T程经盘点账实丰u符.

3、针对 "大额应付款项的合理性"

( J ) 发行人应付账款中(I(JJ必忖其他款项主要为工程款、介作方执J]j、运费、

设备，饮和加工费等，发行人应付账J次与来购金额、存货、固定资产具备匹配关系;

(2) 报告期各期，发行人应付账款账龄以 l 年以内为芋，少部分账龄 1 年

以七米支付主要系公司。f发生产基地项目竣工决算孚续尚术办迎完毕，部分工程

J~~次尚未支付等原因所致，发行入根撇与主妥供应商的合同约定及内身资金安排

怡'况对供应商进行资金支付 ， 与斗〈妥原材料供应商不存在m欠池县~I水支付款项;

(3) 报告期内发行人应付账款余额前五大原材和}供应前ij 1亏我妥原材料供应

商基本匹配，存在少部分差异也必系发行入向部分供应荫的采购sf~项干娘j末尚处

于信用期内，导致对部分供应酬的应钊款项余额相对较高，具备合理性。报告期

内，发行人按巳签订的销售合同或意向合同进行采购，与供阪商之间合作情况良

好，不存在付款纠纷的情形.发行人向报告期各期末应付账款余额前五大原材料

供应商采购的原材料包括集成电路、印刷电路板、结构件等，均为发行人生产所

需原材料，采购内容与销售订单具有匹配性.

4、针对 "期间费用变动的合理性"

( 1 )发行入销售服务货刷发生与对应客户产生的收入、问款或订单金额具

有匹配性p 计捷方式与同仔业悄况相比不存在明思差异，销件服务货主郭具有商业

合理性:
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(2) 发行人质量保证金侬!!自项目进行i忖是，计捷方式合理，合 ~I 处理恰当，

可以客观反应发行人产品侨后返修发生才it况.报告期内，发行入屈如保证金实际

支出金额枝小，发行人产品不存在发生大规模质量问题导致发行人JT:(担较大质保

负担的情况;

(3)报告期各圳，发行人职工，销酬披l辍部门职能计入>HJ涩的科目，分摊方

法合理;发行入按照相关制度进行员工考勤和工11才管理并~~}j!IJ有效执行;发行入

研发相关内控制度健全且被有效执行，研发投入的归袋、核算符合《业务适用指

寻|第 l 号) 1-4 的规定:发行入研发人员、销售人员平均薪资水半t笛子同行业可

比公司，符合发行入的实际纶誉。I~f况，具备合理性.公司负t薪酬与[<ÍJ地区挂牌

公行l平均水平相比不存在明 rt.Î1川，;拟告期各期，发行入研发货m投入与研发计

划杆|匹配，研发费用阶段性减少斗之必系的则基数原因以及lÐf发 ~I J/JJ的时间安排差

异，研发费用变动符合发行人研发:i11展，具有合理性;公司{抑或投入项目主要对

内智能计量表及其配套终~i~ .fn AMl 系统软件等公司的主要产品，研发投入均围

绕主背业务展开，发行入银行期内营业收入与研发投入相关，研发投入对业绩具

有重要贡献.发行人销售货阳、管理费用、研发费用和财务费用发牛不仔在公司

关联方与其他第三方为公污J7~担成本或代垫费用的情况，公司亦不尔在少计费用

的怕况.

5、针对 "支付税费与生产经营的匹配性"

( J ) 报告期内发行人应交税货金额增长主要系公司业绩增氏所款，备期支

付的税费主要自增值税和企业所得税构成，税费的形成共{:j商业合理性，与营业

收入规模及结构变动相匹配;

(2) 报告期内，发仔人收剑的兵他与经营活动有关的现金、支付的其他与

经营活动有关的现金中往来拭主要为项目往来款以及与深科技之间的资金拆借

款等，对应款项的形成共有合理的商业背景与合理性.
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1800去豆信会计师事务所(特陆普通合伙)
1 2. BDO CHIN响 SHU lUN PAN 

〈本页无正文，为立信会计师事务所(特殊普通合伙) <<关于成部长城开发科技股

份有限公司向不特定合格投资者公开发行股票并在北京证券交易所上市申请文

件的审核问询的第一轮回复》之签章页〉

立信 通合伙〉 中国注册会计师z

中国注册会计师:

中国·上海 2024 年 11 月 29 日
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