
立信会计师事务所〈特殊普通合伙〉关于

成都长城开发科技股份有限公司

公开发行股票并在北交所上市申请文件

的第二轮审核问询的回复

信会师函字[2024]第 ZI528 号

E 

节
刊
-



lBDO袁军黯!"雪景Rift!常烹制;
立信会计师事务所(特殊普通合伙〉关于

成都长城开发科技股份有限公司

公开发行股票并在北交所上市申请文件

的第二轮审核问询的回复

信会师函字[2024]第 21528 号

北京证券交易所:

成都长城开发科技股份有限公司 〈以下简称"公司 "、 "发行人" 或"开发

科技" )收到贵所于 2024 年 5 月 10 日下发的《关于成都长城开发科技股份有限

公司公开发行股票并在北交所上市申请文件的第二轮审核问询函))(以下简称" 问

询函" ) ，本所对贵所要求申报会计师核查的问题进行了审核核查，现答复如下:

除非文义另有所指， 本问询函回复中的简称与《成都长城开发科技股份有限

公司向不特定合格投资者公开发行股票并在北京证券交易所上市招股说明书(申

报稿))) ( 以下简称 "招股说明书 " )中的释义具有相同涵义。

本问询函回复的字体说明如下 :

问询函所列问题 黑体

对问询函所列问题的回复 宋体

对招股说明书的补充披露、修改 楷体、加粗

本问询函回复部分表格中单项数据加总数与表格合计数可能存在微小差异 ，

均因计算过程中的四舍五入所形成。
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问题 1 .生产经营是否独立于控股股东、实际控制人

(1 )审批权限的独立性。根据申请文件，截至 2022 年 6 月，公司从制度层

面取消了深科技层面的审批权限，由于审批流程全面梳理和切换所需周期较长，

客观上存在过渡期间内部分审批流程依旧流转至深科技层面的情况。截至 2023

年 6 月 30 日，公司不存在审批流程需要上传至深科技层面审批的情形。请发行

人说明:①过渡期内具体包含哪些情形需要流转至深科技审批，结合深科技对发

行人流转事顶的决策程序，说明发行人认为属于"形式上的流转"的准确性。②

2022 年 6 月从制度层面取消深科技的审批权限后，部分审批流程侬旧流转至深

科技层面的原因;该情况是否表明发行人相关内控制度未有效执行，未来是否存

在控股股东、实际控制人收回审批权的风险， 并进一步说明公司与深科技及其关

联企业在资产、人员、财务、业务、机构、销售渠道等方面是否独立。

(2) 商标来自于控股股东对经营稳定性的影响。根据申请文件，公司主要

在智能计量表及其配套终端产品上使用深科技授权商标、标识，报告期各期涉及

产品销售金额占比为 45.03% 、 44. 33%和 51.98%。公司与深科技于 2022 年 9 月签

署了 《许可协议))，约定由深科技有偿授权公司使用深科技侬法所有的商标; 深

科技及其控制的其他企业日常也在使用与前述授权商标相同或相似的深科技商

标。请发行人说明 : ①被许可使用的商标对发行人的重要性，是否可以被替代，

是否与发行人的核心竞争力相关，核心商标所涉及的相关产品报告期内营业收入

占比情况。②深科技是否有将主要商标转让给发行人的计划或保障发行人使用相

关商标的权利、利益不受损失的措施;结合《许可协议》有关许可使用费用及其

调整的约定，说明是否存在或可能存在控股股东、实际控制人损害发行人的利益

的情况。请就商标授权使用对经营稳定性的影响进行重大事项提示及风险提示。

(3) 联合体合作模式下发行人的订单获取是否依赖于深科技及其关联企业。

根据申请文件，基于部分项目历史合作框架延续或应终端客户要求等原因，存在

深科技及其关联企业与公司在部分项目中共同参与联合体投标或业务合同签署

的情形;此外，公司与深科技及其控制的其他企业存在供应商重合情形。请发行

人:①罗IJ表清晰说明报告期内发行人与深科技及其关联企业组成联合体合作的项

目真体情况。②结合前述合作项目的协议具体约定，分别说明深科技及其关联企

业和发行人在相关联合体业务合同中的权利义务， 发行人业务开展是否依赖于深
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科技等关联方的商号;说明与中兴合作的交易架构中 ， 开发香港退出及计量香港

导入的情况，对相关业务开展是否产生不利影响。③说明报告期内重叠供应商的

名称、数量、采购内容、金额及占比情况，结合与主要重叠供应商合同主要条款

比对情况，说明公司、关联方是否均独立地与各自主要供应商签署采购合同，公

司在采购价格、结算方式、账期、物流等方面是否依赖关联为集采优势，井就发

行人对重叠供应商的依赖风险进行重大事项提示和风险提示;结合向主要重叠供

应商的采购单价对比市场报价情况或对比向非重叠供应商的采购价格情况，说明

是否存在控股股东、实际控制人通过转移成本费用、人为调节发行人盈利水平的

情况。

请保荐机构、发行人律师及申报会计师核查井发表明确意见。

【发行人回复】

一、审批权限的独立性

〈一〉过渡期内具体包含哪些情形需要流转至深科技审批，结合深科技对

发行人流转事项的决策程序，说明发行人认为属于"形式上的流转"的准确性

1、过渡期内公司流转至深科技层面的具体情形

在公司审批流程节点切换的过渡期间 (2022 年 7 月 -2023 年 6 月 ) ， 公司生

产经营相关的部分流程流转至深科技层面，主要包括采购和销售合同评审、开立

保函等。过渡期内该类流程流转至深科技主要系电子审批流程尚未完成切换所致，

深科技仅进行流程形式上的流转， 具体情况如下 :

流程类型 流程流转情况 深科技参与审批情况

采购和销售
合同评审流程由公司业务部门发 采购和销售合同要素的实质评审均由公

合同评审
起 ， 过渡期间内部分流程流转至 司独立完成， 深科技以公司的评审意见

深科技层面。 为准， 仅进行流程形式上的流转。

开立保函流程由公司财务部门发
实际执行中公司在自身完成实质性审批 l

开立保函 起， 过渡期间内部分流程流转至
之后即可开立保函 ， 无需等待流程在深

科技层面流转完毕，深科技仅进行流程
深科技层面。

形式上的流转。

过渡期间内 ， 公司上述流程均未出现公司己审核同意但深科技驳回并要求进

行实质性修改的情形 ， 相关事项由公司独立自主决策和执行，公司在生产经营方

面具有独立性。
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2、深科技对公司流转事项的决策程序

针对采购和销售合同评审、开立保函等生产经营事项，根据公司 2022 年 6

月发布的 ((KFCD 销售合同评审流程指引 )) ((KFCD 项目采购管理流程指引 》

《盯CD 保函管理流程指号I ))等制度文件， 公司自 2022 年 6 月起从制度层面取

消了深科技层面的决策权限，拥有独立自主经营决策权力。

根据深科技出具的说明 : 截至 2022 年 6 月 ， 发行人己完成了对采购、销售、

财务、人事等方面内控制度的整改规范，从制度层面取消了深科技层面的审批权

限 ; 由于审批流程全面梳理和切换所需周期较长 ， 客观上存在过渡期间内部分审

批流程依旧流转至深科技层面的情况， 经发行人与深科技协商确定， 2022 年 6

月以后发生的各项生产经营相关流程均由发行人完成实质性审批，深科技以发行

人的审批意见为准，只进行形式上的流转，过渡期间内未出现发行人审核同意但

深科技驳回并要求进行实质性修改的情形。

因此， 针对采购和销售合同评审、开立保函等生产经营事项 ， 过渡期间内深

科技对公司相关流转事项无决策权限，仅进行形式上的流转，相关事项由公司独

立自主决策和执行。

3、 公司认为属于 α形式上的流转"的认定准确

鉴于公司在 2022 年 6 月己建立了独立于深科技的内控制度， 从制度层面取

消了深科技层面的决策权限，过渡期间内深科技对公司采购和销售合同评审、开

立保函等生产经营事项无实际决策权限 ， 仅进行形式上的流转 ; 该期间公司生产

经营相关流程未出现公司审核同意但深科技驳回并要求进行实质性修改的情形;

深科技也对相关事项进行了确认 ， 因此公司认为该流转事项属于"形式上的流转"

的认定准确。

(二) 2022 年 6 月从制度层面取消深科技的审批权限后，部分审批流程依

旧流转至深科技层面的原因;该情况是否表明发行人相关内控制度未有效执行，

未来是否存在控股股东、 实际控制人收回审批权的风险，并进一步说明公司与

深科技及其关联企业在资产、 人员、财务、业务、机构、销售渠道等方面是否

独立
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1 、 2022 年 6 月从制度层面取消深科技的审批权限后，部分审批流程依旧流

转至深科技层面的原因

2022 年 6 月从制度层面取消深科技的审批权限后，公司部分审批流程依旧

流转至深科技层面， 主要原因系:①公司电子审批流程节点切换需要经历流程节

点全面梳理、与深科技沟通流程节点切换的相关衔接配合工作等环节; ②深科技

及其下属子公司于 2023 年 5 月对用于发起流程的平台软件进行了整体切换， 公

司须等待平台软件切换后方能进行自身的电子审批流程节点的切换。 上述因素导

致公司电子审批流程节点切换需要一定的过渡时间;在此期间内 ， 公司为了保证

经营管理效率，需要根据业务需求继续发起电子流程，客观上导致了公司部分审

批流程依旧流转至深科技层面。

2、过渡期间内公司相关内控制度健全并且实质上有效运行， 未来不存在控

股股东、实际控制人收回审批权的风险，公司与深科技及其关联企业在资产、

人员、财务、业务、 机构、销售渠道等方面均保持相互独立

截至 2022 年 6 月，公司已经建立了独立的内控制度并且实质上有效运行。

过渡期间内深科技对公司采购和销售合同评审、开立保函等生产经营事项无实际

决策权限，仅进行形式上的流转， 相关事项由公司独立自主决策和执行， 公司相

关内控制度健全并且实质上有效运行。

公司控股股东己出具承诺"本公司承诺将严格按照发行人《公司章程)) <<股

东大会议事规则》等制度要求及《公司法)) <<证券法》等相关规定， 履行作为控

股股东的职责， 不滥用控股股东的权利 ， 充分保障发行人在生产经营方面的独立

性， 不违规参与发行人流程审批，未来也不会收回发行人根据相关法律法规及公

司治理相关制度合法享有的审批权限。本承诺在本公司作为发行人控股股东期间

长期有效。 "

公司实际控制人己出具承诺 "本公司承诺将严格按照发行人《公司章程》

《股东大会议事规则》等制度要求及《公司法)) <<证券法》等相关规定 ， 履行作

为实际控制人的职责， 不滥用实际控制人的权利，未来也将持续支持发行人根据

相关法律法规及公司治理相关制度合法享有的决策权限。本承诺在本公司作为发

行人实际控制人期间长期有效。 "
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截至 2023 年 6 月 ， 公司己完成了对涉及深科技名义审批流程的切换，实现

了线上审批流程与公司实际决策权限的匹配和统一，客观上不存在控股股东、实

际控制人违反公司内部控制制度参与公司流程审批的可能。

综上，过渡期间内公司相关内控制度健全并且实质上有效运行，未来不存在

控股股东、实际控制人收回审批权的风险，公司与深科技及其关联企业在资产、

人员、财务、业务、机构、销售渠道等方面均保持相互独立。

(三〉公司部分员工曾在深科技任职事项对公司经营独立性不构成重大不

利影响

1、公司设立时深科技原计量系统事业部部分员工主动选择入职公司，该事

项对公司经营独立性不构成重大不利影响

为了提升计量系统事业部的管理效率及市场响应速度，更好地吸引、激励和

留住优秀管理人才和业务骨干， 提高员工的凝聚力和智能计量业务的市场竞争力 ，

深科技于 2016 年选择将原计量系统事业部进行公司化运营。

深科技原计量系统事业部研发、生产、采购和销售等业务部门员工出于个人

职业发展考虑主动选择入职公司，入职时间集中在 2016 年，上述业务部门员工

稳定性较高，截至报告期未人员在职率超过 50%。上述业务部门员工原系深科技

计量系统事业部员工，相关员工主动选择入职公司后均按照公司相关内部控制制

度独立作出日常生产经营决策并实施，不存在深科技委派的情形 ， 且上述在职员

工截至目前己在公司任职超过 7 年，与公司形成了较为稳定的雇佣关系 ， 因此上

述员工曾在深科技任职事项对公司经营独立性不构成重大不利影响。

公司设立时， 除上述原计量系统事业部员工外， 深科技不存在其他业务板块

员工加入公司的情形。

2、自深科技原计量系统事业部部分员工于 2016 年批量入职公司至报告期未，

未发生公司与深科技及其控制的其他企业之间员工频繁相互流动的情形，个别

人员流动对公司经营独立性不构成重大不利影响

自深科技原计量系统事业部部分员工 2016 年批量入职公司至报告期未， 出

于个人职业发展考虑，仅有 10 名员工从公司离职并前往深科技及其控制的其他

企业任职，仅有 5 名员工从深科技及其控制的其他企业离职并且入职公司，涉及
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不同企业主体问任职变动的员工数量极少。上述员工主要为生产和销售人员，在

公司未担任重要岗位，且公司针对上述入职公司的 5 名员工均履行了自主招聘程

序，是公司与员工双向选择的结果，不存在深科技委派的情形。

综上，自深科技原计量系统事业部部分员工 2016 年批量入职公司至报告期

未， 未发生公司与深科技及其控制的其他企业之间员工频繁相互流动的情形，个

别人员流动对公司经营独立性不构成重大不利影响。

3、公司岗位职级在主管级及以上的核心骨干员工中来自深科技的数量占比

较低，主要来自于公司对外自主招聘，公司具备良好的经营独立性

截至报告期末，公司岗位职级在主管级〈一般工作年限在 3 年以上)及以上

的核心骨干员工中， 具有深科技任职经历的员工数量占比约为 21%，均系公司设

立时原深科技计量系统事业部的员工， 主管级及以上的员工中不具有深科技任职

经历的员工数量占比约为 79%，均系公司设立后通过对外自主招聘产生。

公司设立后己建立了独立自主的人才招聘和培养体系 ， 上述员工入职后接受

公司的统一管理，按照公司相关内部控制制度独立作出日常生产经营决策并负责

实施， 与深科技及其控制的其他企业之间保持相互独立。

综上 ， 公司岗位职级在主管级及以上的核心骨干员工中来自深科技的数量占

比较低，主要来自于公司对外自主招聘，公司具备良好的经营独立性。

4、公司通过引入员工持股的方式实现与核心骨干员工的深度绑定，形成稳

定的雇佣关系，增强了公司的经营独立性

为了更好地吸引、激励和留住优秀管理人才和业务骨干， 提高公司员工的凝

聚力和公司竞争力 ， 公司在设立时同时设立了三家有限合伙企业作为员工持股平

þ. 
口。

截至报告期未， 公司主要的核心骨干员工已通过员工持股的方式实现了与公

司的深度绑定 ， 形成了稳定的雇佣关系 ， 上述员工按照公司相关内部控制制度独

立作出日常生产经营决策并负责实施， 与深科技及其控制的其他企业之间保持相

互独立。

综上， 公司通过引入员工持股的方式实现与核心骨干员工的深度绑定 ， 形成

稳定的雇佣关系 ， 增强了公司的经营独立性。

7 

8-2-7



二、商标来自于控股股东对经营稳定性的影响

(一〉被许可使用的商标对发行人的重要性，是否可以被替代，是否与发

行人的核心竞争力相关，核心商标所涉及的相关产品报告期内营业收入占比情

况

1、被许可使用的商标不是产品销售的核心要素，公司的销售关键环节并不

依赖于授权商标的使用，授权商标不具有不可替代性，公司的核心竞争力不依

赖授权商标

(1) 被许可使用的商标不是产品销售的核心要素，公司的销售关键环节并

不依赖于授权商标的使用，授权商标不具有不可替代性

公司的前身为深科技计量系统事业部，为进一步提升管理效率及市场响应速

度， 公司于 2016 年设立并开始独立运营 ， 成为深科技下属专业从事智能计量业

务的子公司。公司在承继和延续深科技智能计量业务的同时， 也相应地沿用了授

权商标， 因此公司部分产品多年来一直沿用上述商标。报告期内 ， 公司授权商标

主要用于智能计量表及其配套终端产品 ， 主要应用场景是企业宣传册、工作服装、

办公用品等形象宣传以及在产品包装、产品表面上进行标识等业务环节。

公司用深科技授权商标标识的智能计量表及其配套终端产品不属于消费品 ，

下游客户主要是各国及各地区主要的电力公司、电力工程总包商、制造商、 电信

运营商等。该等客户对供应商有严格的准入条件， 主要考核供应商的生产和交货

能力、品控能力、 研发实力、管理效率等内容 ， 并以此来判断是否与供应商建立

购销关系。

在公司与主要客户购销关系的建立和持续合作过程中 ， 主要客户并未将商标

标识纳入对公司的考核体系 ， 亦未对此提出任何要求。公司在获取业务订单过程

中，客户主要考核的是公司报价、 技术实力以及过往业绩等内容，公司具备独立

进行经营管理和提供产品所需的核心技术和完整的产供销体系 ， 相应业务环节不

依赖于授权商标的使用。 在招标方面，公司主要客户在招标过程中主要考虑公司

报价、技术实力、相关经验、 质量保证等，均未将供应商使用商标情况纳入打

分参考因素，授权商标对公司中标结果以及新订单获取情况均不具有重要影响;

在销售合同方面，公司与主要客户签署销售合同并供货的销售过程中，相应客
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户的销售合同主要就产品价格和销售数量、交付周期、违约赔偿情况、付款要

求等做出约定，未就公司向其供货时必须使用授权商标对产品进行标识作出特

殊约定。

深科技及其控制的其他企业主要从事存储半导体、电子制造服务(主要包括

医疗电子、汽车电子等)等电子产品代工业务。报告期内 ， 深科技及其控制的其

他企业的主营产品及客户群体与公司均不存在重合情形，且上述主体主要采用的

是 OEM模式，在主要产品上一般不使用深科技商标进行标识 ， 深科技商标主要

用于形象宣传方面。报告期内，公司不存在借助深科技授权商标在市场上的影响

力获得客户认可并开拓业务的情形。

目前，公司正在设计自有商标，未来拟采用自有商标替换授权商标。

因此， 授权商标不是公司产品销售的核心要素， 公司的销售关键环节并不依

赖于授权商标的使用 ， 授权商标不具有不可替代性。

(2) 公司的核心竞争力不依赖授权商标

作为最早进入欧洲等发达国家市场的中国智能计量企业之一，公司始终紧随

全球智能计量技术最前沿， 在较早时期便参与到第一代及第二代智能电表更新换

代周期中，经过多年的技术经验积累沉淀， 自主研发形成了三相 PRlME1.4-PLC

电力载波通信技术、多表型中多种模块可互换技术等多项核心技术， 并应用于公

司产品中。公司依靠核心技术保持产品竞争优势，依靠良好的市场口碑、强劲的

技术实力以及专业的跨境销售与服务能力等获取业务订单，满足了市场客户的不

同需求，形成公司的核心竞争力。因此， 公司的核心竞争力不依赖授权商标。

综上，被许可使用的商标不是产品销售的核心要素，公司的销售关键环节并

不依赖于授权商标的使用 ， 授权商标不具有不可替代性，公司的核心竞争力不依

赖授权商标。

2、授权商标所涉及的相关产品报告期内营业收入占比情况

公司主要在智能计量表及其配套终端产品上使用深科技授权商标，报告期内

授权商标所涉及的相关产品销售金额占主营业务收入的比例分别为 45.03% 、

44.33%、 5 1.98%和 64.63%，具体如下:
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单位:万元

2024 年 1-6 月 2023 年度
产品类型 占同类产品 占主营业务

金额
占同类产品 占主营业务

企额
收入比例 收入比例 收入比例 收入比例

智能计量表 79,214.81 93.11号也 60.11% 124,428.93 92 .48% 48.84% 

智能计量表
5,950.54 78.15号也 4.52% 8,018.62 66 .49% 3.15% 

配套终端

合计 85,165.35 64.63% 132,447.55 . 51.98号也

续上表:

单位:万元

2022 年度 2021 年度
产品类型

金额
占同类产品 占主营业务 占同类产品 占主营业务
收入比例 收入比例

金额
收入比例 收入比例

智能计量表 71 ,415.25 93.28% 39.90% 55,599.18 94.69% 37.87% 

智能计量表
7,93 1.55 7 1.门% 4.43% 10,507.1 4 67.46% 7.16% 

配套终端

合计 79,346.80 - 44.33% 66,106.32 - 45.03% 

公司的前身为深科技计量系统事业部，于 201 6 年设立并开始独立运营，成

为深科技下属专业从事智能计量业务的子公司，基于历史沿用的原因，公司在承

继和延续深科技智能计量业务的同时，也相应地沿用了授权商标，因此客观上导

致公司在报告期内仍存在一定比例的产品使用了授权商标。

报告期内，公司授权商标主要用于智能计量表及其配套终端产品。在智能计

量表核心单元、智能计量表组配件的销售中，产品以拆分的形态销售，公司通常

不会使用授权商标。在智能计量表、智能计量表配套终端的销售中 ， 产品以整件

的形态销售，因此除少数情形下考虑、当地市场、政策因素与客户协商一致不使用

相应商标外，公司均基于历史沿用的原因在产品中使用了授权商标。报告期内，

公司授权商标所涉及的智能计量表销售金额占智能计量表主营业务收入的比例

分别为 94.69%、 93.28%、 92.48%和 93.11%，授权商标所涉及的智能计量表配套

终端销售金额占智能计量表配套终端主营业务收入的比例分别为 67.46% 、

7 1. 11%、 66 .49%和 78.15% 。

目前，公司正在设计自有商标，未来拟采用自有商标替换授权商标。
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(二〉深科技是否有将主要商标转让给发行人的计划或保障发行人使用相

关商标的权利、利益不受损失的措施;结合《许可协议》有关许可使用费用及

其调整的约定，说明是否存在或可能存在控股股东、实际控制人损害发行人的

利益的情况。请就商标授权使用对经营稳定性的影响进行重大事项提示及风险

提示

1、深科技没有将主要商标转让给公司的计划，但采取了保障公司使用相关

商标的权利、利益不受损失的措施

根据深科技出具的说明， 深科技没有将上述商标转让给公司的计划， 原因系

深科技为了实现品牌形象统一管理和建设的 目 的， 选择以深科技的名义对商标进

行统一管理和维护， 有利于实现商标资产在集团范围内的高效利用。此外， 根据

《中华人民共和国商标法实施条例》第二十一条规定 ， 转让注册商标，商标注册

人对其在同一种或者类似商品上注册的相同或者近似的商标需要一并转让; 受限

于深科技及相关主体当前正在使用相关商标， 客观上也无法将授权商标一并转让

给公司。

为保障公司使用相关商标的权利、利益不受损失 ， 2024 年 6 月 ， 深科技(甲

方)与公司(乙方〉签署了《许可协议之补充协议)) ，将甲方许可乙方使用甲方

标的商标的期限由"乙方作为甲方控股子公司期间有效" 改为"长期有效" 。

深科技己出具承诺:

" 

深科技将长期许可开发科技使用前述《许可协议》 中所指商标。

在该等许可商标到期续展后 ， 深科技仍将该等商标许可给开发科技使用 ， 并

负责保持许可商标的注册有效性并承担相关费用 ， 进而保证开发科技可以长期、

稳定使用该等授权许可商标。

深科技未来不会许可深科技其他下属企业或其他第三方使用相关商标从事

与开发科技相同或类似的业务，保证开发科技在其主营业务范围内能够排他使用

上述商标。若除开发科技外其他被许可方使用该等商标从事与开发科技相同或类

似的业务， 深科技将终止对相关方的商标许可， 并对开发科技由此造成的实际损

失进行全额赔偿。

" 
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鉴于公司使用的授权商标不是产品销售的核心要素， 公司的销售关键环节并

不依赖于授权商标的使用，授权商标不具有不可替代性，公司的核心竞争力不依

赖授权商标，并且公司正在设计自有商标，未来拟采用自有商标替换授权商标，

因此深科技将相关商标长期授权给公司使用足以保障公司使用相关商标的权利、

利益不受损失。

综上，深科技没有将主要商标转让给公司的计划，但采取了保障公司使用相

关商标的权利、利益不受损失的措施。

2、根据《许可协议》有关商标许可使用费用及其调整的约定，控股股东、

实际控制人通过商标许可损害公司利益的风险较小

深科技是国有企业，对公司持股比例为 69.72%，除深科技外，公司其他股

东均为非国有股东，其持有公司股权比例合计为 30.28%。鉴于公司非国有股东

持股比例较高，为了充分保障国有股东利益，公司与深科技经友好协商，确定采

用有偿授权的方式，但为了保证公司的资产独立性和完整性不受损害 ， 公司与深

科技约定了授权许可费用上限，授权许可费用每年不超过 50 万元人民币且从

2023 年 1 月 1 日起 5 年内许可费累计不超过 200 万元人民币，对公司整体影响

较小。此外，公司与深科技签署的《许可协议》未约定对公司不利的违约条款。

综上， 根据《许可协议》有关商标许可使用费用及其调整的约定，控股股东、

实际控制人通过商标许可损害公司利益的风险较小。

3、就商标授权使用对经营稳定性的影响进行重大事项提示及风险提示

公司己在招股说明书"重大事项提示"之 "四、特别风险提示"之 (( (八〉

商标授权使用的风险" 及 "第三节风险因素"之 "一、经营风险"之(( (七〉

商标授权使用的风险"补充提示如下:

(( 

根据《许可协议之补充协议》和深科技出具的承诺，深科技将长期许可公司

使用《许可协议》中所指商标;在该等许可商标到期续展后，深科技仍将该等商

标许可给公司使用，并负责保持许可商标的注册有效性并承担相关费用 ， 进而保

证公司可以长期、稳定使用该等授权许可商标。若上述商标授权使用许可到期后

无法续展或深科技违背相关承诺，则公司将无法继续使用上述商标，从而对公司

开展业务及经营管理造成影响。

" 
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三、联合体合作模式下发行人的订单获取是否依赖于深科技及其关联企业

(一〉列表清晰说明报告期内发行人与深科技及其关联企业组成联合体合

作的项目具体情况

报告期 内，公司与深科技及其关联企业组成联合体合作的项 目主要包括

GEMIS 2. 0 智能电表项目和巴西智能电表项目，具体情况如下:

1、 GE阳S 2.0 智能电表项目

2016 年，公司与深科技、 DUCATI 签署《联合体协议》组成联合体
与 ENEL 开展合作。 2020 年 ， E阳L 新项目招标，且，当时处于《联
合体协议》持续有效期间，因此各方一致同意继续采用联合体形式

联合体合作背景 继续合作，在项目营销活动中，各方均直接以联合体方式参与投标

并签署业务合同，各方依据前述《联合体协议》共同向 E阳L 等终

端客户投标，中标后由 DUCATI 作为联合体的牵头人与 E阳L等终

端客户签署供货合同。

项目开始实施时间 202 1 年

终端客户 ENEL 

联合体主体 DUCATI、深科技、公司

联合体于 2020 年 12 月 23 日获得 E阳L 的 NO.GME00025 8099 项目

项目主要内容
招标，负责制造和供应根据 E阳L 技术规格组装的单相智能电表。

公司负责生产电表井交付给 DUCATL 由 DUCATI 完成向 ENEL 的
最终交付。

项目进度 已执行完毕

2、 巴西智能电表项目

在巴西智能电表项目中，因巴西电力公司等终端客户要求投标方需

联合体合作背景
在巴西当地拥有具备加工能力的工厂，公司在综合考虑巴西当地交
易经验、生产能力、专业度、报价等多方面因素后，选定 TPV 为合
作方， 纳入联合体。

项目开始实施时间 2022 年

终端客户 巴西电力公司和 GRIDSPERTlSE LAT，灿臼.A

联合体主体 DUCATl、深科技、 TPV、公司

公司将智能计量表组配件销售给 TPV， TPV 则进一步加工成智能电
项目主要内容 表核心单元后再销售给 DUCATI. 最终由 DUCAT1 销售给巴西电力

公司等终端客户。

项目进度 正在履行中

13 

8-2-13



(二〉结合前述合作项目的协议具体约定，分别说明深科技及其关联企业

和发行人在相关联合体业务合同中的权利义务，发行人业务开展是否依赖于深

科技等关联方的商号;说明与中兴合作的交易架构中，开发香港退出及计量香

港导入的情况，对相关业务开展是否产生不利影响

1、前述合作项目的协议具体约定

前述合作项目的协议具体约定情况如下 :

(1) GE阳S 2.0 智能电表项目

针对与 E阳L 的合作事项，公司设立后于 2016 年 4 月 与 DUCATI、深科技

签署了《联合体协议)) ， 对联合体各方的权利义务进行了约定。 2020 年，联合体

再次获得 ENEL 订单， 联合体各方签署了《补充协议))， 约定继续适用《联合体

协议》中的权利义务约定，各方在联合体中的权利义务及分工如下 :

协议 项目名称 联合体主体 合同约定的主要权利义务及分工

( 1) DUCATI 为联合体的牵头方，在收到
终端客户 ENEL 的订单后 ， 向公司发出采

DUCATI 
购订单井负责向 E阳L 完成最终交货;

(2 ) 根据合同以及联合体与 ENEL 之间的

相关法律文件向 E阳L 交付电表等所有后

续工作。

GEνus 
( 1 )根据本协议以及接受 DUCATI 的采购

《联合体协议》
2.0 智能电

订单和双方可能达成的其他书面协议〈包括

《补充协议》
表项目

但不限于与 ENEL 签订的合同〉向 DUCATI

公司
供应电表:
(2) 公司收到 DUCATl 发出的订单后，负

贵采购原材料和配件进行生产并负责交付 ，
公司应承担本协议项下自身应承担的责任

及 E阳L合同规定的其他责任。

深科技
联合体协议有效期内 ， 深科技以出具担保函

的形式提供履约担保。

(2) 巴西智能电表项目

公司己于 2016 年 4 月 与 DUCATI、深科技成立了联合体与 ENEL开展合作。

在巴西智能电表项目中， 因终端客户要求投标方需在巴西当地拥有具备加工能力

的工厂，公司在综合考虑巴西当地交易经验、生产能力、专业度、报价等多方面

因素后，选定 TPV 为合作方纳入联合体。各方在联合体中的权利义务及分工如

下:
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协议 项目名称 联合体主体 合同约定的权利义务及分工

DUCATI 
完成电表组装生产并向巴西电力公司和

GRIDSPERTISE LATAM S.A 交付产品。
( 1 )从公司进口项目产品需要的智能计量
表组配件;

《联合体协议)) ((补
TPV (2) 生产符合招标文件和项目合同中业主

充协议》
要求的智能计量表核心单元，并提供给

《供货协议》 巴西智能电
DUCATI 组装生产完整的电表产品 。

《业务关系协议和 表项目
( 1 )准备项目产品需要的智能计量表组配

其他约定》
件，并提供给 TPV;

《标前合作协议》 公司
(2) 向 TPV 提供人员培训|、技术工艺指导

等。

深科技
深科技以备用信用证 (SLOC) 或银行保函

的形式向 TPV或其指定的银行提供反担保。

2、深科技及其关联企业和公司在相关联合体业务合同中的权利义务，公司

业务开展不依赖于深科技等关联方的商号

根据上述两个联合体项目的合同约定，深科技在上述两个项目中仅提供担保

或反担保，深科技在上述项目中并未实质性参与相关项目的投标、客户的拓展及

业务的具体执行，亦未收取或支付任何对价，仅为联合体的名义参与方，同时前

述联合体项目相关协议中并未要求使用深科技的商标或商号。联合体中约定由深

科技提供担保主要系联合体成立时公司处于发展初期阶段，不具备开立保函的能

力，因此由深科技提供交易保障。随着公司的不断发展壮大，公司己具备独立提

供交易保障的能力，因此在 GEMIS 2.0 智能电表项目和巴西智能电表项目中，公

司与保函受益人协商约定项目自开始实施时即直接由公司作为担保主体开具履

约保函，深科技不再提供履约担保，深科技在前述两个联合体项目执行过程中均

实际未提供担保或反担保。

在 GEMIS 2.0 智能电表项目中，公司为项目的实际参与方，负责产品的制造

与交付 ; 在巴西智能电表项目中，公司将智能计量表组配件销售给 TPV ， TPV 

则进一步加工成智能电表核心单元后再销售给 DUCATL 最终由 DUCATI 销售给

巴西电力公司等终端客户。

2022年初，公司开始独立参与涉及DUCATI 的项目投标和业务合同的签署，

未新增深科技及其关联企业参与新项目联合体投标或业务合同签署的情形。在

2022 年 ENEL 组织的 GEMIS 及 LVM 智能电表项目和 GEMIS 600K 智能电表项

目招标中，公司己独立完成了与 DUCATI 的联合体投标和业务合同签署。
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综上， 公司为联合体项目中的实际参与方，独立开展业务，公司业务开展不

依赖于深科技等关联方的商号。

3、与中兴合作的交易架构中，开发香港退出及计量香港导入的情况， 该情

况未对公司相关业务开展产生不利影响

2024 年 1 月 23 日 ， 公司与中兴奥地利、中兴康讯、开发香港以及计量香港

签署《转让协议)) ， 一致同意开发香港将其在交易架构中的权利义务全部转让给

公司的香港子公司计量香港， 转让后开发香港退出交易架构，不再参与中兴项目

的合作。

《转让协议》签署后 ， 公司以 2024 年 4 月 30 日作为将计量香港导入交易架

构的过渡节点， 4 月 30 日 以前产生的订单仍按照原协议约定由开发香港作为中

间商继续执行直至相关订单履行完毕， 4 月 30 日以后产生的订单则由计量香港

作为中间商参与相关项目 的合作。截至本回复出具 日，开发香港退出及计量香港

导入的切换工作己完成， 公司与中兴保持持续稳定的合作。

因此，截至本回复出具日 ， 公司己完成与中兴合作交易架构中的开发香港退

出和计量香港导入工作，并且与中兴保持长期稳定合作关系 ， 该情况未对公司相

关业务开展产生不利影响。

〈三〉说明报告期内重叠供应商的名称、数量、采购内容、 金额及占比情

况，结合与主要重叠供应商合同主要条款比对情况，说明公司、关联方是否均

独立地与各自主要供应商签署采购合同，公司在采购价格、结算方式、账期、

物流等方面是否依赖关联方集采优势，并就发行人对重叠供应商的依赖风险进

行重大事项提示和风险提示;结合向主要重叠供应商的采购单价对比市场报价

情况或对比向非重叠供应商的采购价格情况，说明是否存在控股股东、 实际控

制人通过转移成本费用、人为调节发行人盈利水平的情况

1、 报告期内重叠供应商的名称、数量、采购内容、金额及占比情况

报告期内 ， 公司与深科技及其控制的其他企业的主要重叠供应商采购情况如

下 :
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单位:万个、万元

名称
主要采购

采购数量 采购金额
采购金额占公司

内容 采购总额的比例

2024 年 1-6 月

意法半导体 集成电路等 590.01 3,665.61 4.82~也

ARROW ELECTR ONICS 
集成电路等 420.67 2,333.90 3.07% 

CHINA LIMITED 
TEXAS INSTRUMENTS 

集成电路等 939.35 1,715.24 2.25% 
CHINA SALES LIMITED 

合计 1,950.03 7,714.76 10.14% 

2023 年度

意法半导体 集成电路等 1,886.84 12,870.75 8.89% 

ARROW ELECTRONICS 
集成电路等 545.17 3,510.23 2 .42% 

CHINA LIMITED 
TEXAS 时STRUMENTS

集成电路等 1,189.63 2,974.20 2.05% 
CH卧~A SALES L队illTED

厦门信和达电子有限公司 电容等 148,355.66 2,135.83 1.47% 

合计 151,977.30 21,491.02 14.84号也

2022 年度

意法半导体 集成电路等 1,940.99 17,3 17.49 11.68% 

ARROW ELECTRONICS 
集成电路等 1,20 1.58 4,104.89 2.77% 

CHINA LlMITED 
TEXAS INSTRUMENTS 

集成电路等 1,40 1.92 3,653.85 2.47% 
CH卧JA SALES LIMITED 

厦门信和达电子有限公司 电容等 112,383. 12 2,425.03 1.64% 

合计 116,927.61 27,501.27 18.56号也

2021 年度

意法半导体 集成电路等 1,6 14.47 13,541 .49 11.60% 

ARROW ELECTRONICS 
集成电路等 2,040.25 5,596.37 4.79% 

CHINA LlMlTED 

厦门信和达电子有限公司 电容等 72,375.01 2,757.55 2.36% 

TEXAS 卧~STRUMENTS
集成电路等 327.78 504.55 0.43% 

CH卧~A SALES LIMITED 

合计 76,357.51 22,399.96 19.19~也

注:受同一实际控制人控制的供应商己合并计算。

报告期内 ， 公司向上述重叠供应商主要采购集成电路、电容等产品， 各期采

购金额占公司采购总额的比例分别为 1 9. 1 9%、 18.56%、 1 4 .84%和 10.14% 。
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2、结合与主要重叠供应商合同主要条款比对情况，说明公司、关联方是否

均独立地与各自主要供应商签署采购合同，公司在采购价格、结算方式、账期、

物流等方面是否依赖关联方集采优势，并就发行人对重叠供应商的依赖风险进

行重大事项提示和风险提示

深科技及其控制的其他企业主要从事存储半导体、电子制造服务(主要包括

医疗电子、汽车电子等〉等电子产品代工业务，主要采用的是 OEM 模式。 深科

技及其控制的其他企业在采购方面主要采用集采模式， 有利于充分发挥集团集采

优势，降低整体采购成本。在集采模式下 ， 前期的供应商选择、询价比价以及采

购价格、结算方式、账期、物流等商务条款谈判主要由深科技的采购部门负责统

一执行，深科技控制的其他企业的职责主要为根据深科技采购部门与供应商谈判

确定的商务条款进行下单、跟进交付以及产品退换货等。

公司主要从事智能电、水、气表等智能计量终端以及 AMI 系统软件的研发、

生产及销售，主要采用的是ODM模式。公司在采购方面主要采用独立采购模式，

有利于显著提高公司的采购效率， 推动公司采购、研发、生产、销售等多个部门

加强协作，以便更好地满足下游不同国家及地区客户的差异化需求。在独立采购

模式下，公司采购部门独立负责供应商选择、询价比价、商务谈判、下单及交付、

退换货等采购全流程的工作， 拥有自主决策权并独立与供应商开展合作，公司在

采购方面独立于深科技及其控制的其他企业。

公司独立地与主要供应商签署采购框架协议或订单， 深科技及其控制的其他

企业主要采用集采模式，一般由深科技统一负责与供应商谈判并且由深科技控制

的其他企业与主要供应商分别签署订单。截至本回复出具日，上述主体与主要重

叠供应商签署的相关协议或订单的主要条款对比情况如下 :

(1) 意法半导体

深科技控制的其他企业
项目 开发科技〈香港〉 东莞长城开发科技 公司

有限公司 有限公司
以订单为准， 采购价格由 以订单为准 ， 采购价格由 以订单为准，采购价格由

采购价格 深科技采购部门与供应 深科技采购部门与供应 公司采购部门与供应商

商统一协商确定 商统一协商确定 独立协商确定

结算方 电汇、发票出具日起算 电汇、发票出具日起算 电汇、发票出具日起算
式、账期 45 天 45 天 60 天

物流 买方承担运费 CFCA)
供应商承担运至指定目 供应商承担运至指定目

的地的费用 CC IP) 的地运费 CCIP)
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(2) ARROW ELECTRONICS CHINA LIMITED 

深科技控制的其他企业
项目 开发科技 (香港〉 东莞长城开发科技 公司

有限公司 有限公司
以订单为准， 采购价格由 以订单为准， 采购价格由 以订单为准，采购价格由

采购价格 深科技采购部门与供应 深科技采购部门与供应 公司采购部门与供应商

商统一协商确定 商统一协商确定 独立协商确定

结算方 电汇、发票出具日起算 电汇、发票出具日起算 电汇、发票出具日起算

式、账期 90 天 75 天 90 天

物流 供应商承担运费 ( OAP) 供应商承担运费 (DAP)
供应商承担运至指定目
的地运费 (CfF)

(3) 厦门信和达电子有限公司

深科技控制的其他企业
项目 深圳长城开发苏 东莞长城开发 重庆深科技 公司

州电子有限公司 科技有限公司 有限公司
以订单为准， 采购 以订单为准，采购 以订单为准， 采购 以订单为准，采购

采购价格
价格由深科技来 价格由深科技来 价格由深科技采 价格由公司采购
购部门与供应商 购部门与供应商 购部门与供应商 部门与供应商独

统一协商确定 统一协商确定 统一协商确定 立协商确定
结算方 电汇、发票日期起 电汇、发票日期起 电汇、发票日期起 电汇、发票日期起

式、账期 算 90 天 算 90 天 算 90 天 算 90 天

物流
供应商承担运费 供应商承担运费 供应商承担运费 供应商承担运费

( DAP) (DAP) ( DAP ) ( OAP) 

(4) TEXAS INSTRUMENTS CHINASALES LIMITED 

深科技控制的其他企业

项目 开发科技〈香港〉 东莞长城开发科
深圳长城开发科 公司

有限公司 技有限公司
技股份有限公司
东莞分公司

以订单为准， 采 以订单为准，采 以订单为准，采 以订单为准，采

采购价格
购价格由深科技 购价格由深科技 购价格由深科技 购价格由公司采
采购部门与供应 采购部门与供应 采购部门与供应 购部门与供应商

商统一协商确定 商统一协商确定 商统一协商确定 独立协商确定

结算方式、 电汇、发票日期 电汇、发票日期 电汇、发票日期 电汇、发票日期

账期 起算 30 天 起算 30 天 起算 30 天 起算 30 天

物流
买方承担运费 买方承担运费 买方承担运费 供应商承担运费

( FCA) ( FCA) (FCA) ( OAP) 

公司与深科技及其控制的其他企业向各自主要供应商采购的采购价格均以

订单为准， 其中公司的采购价格由公司采购部门与供应商独立协商确定，深科技

及其控制的其他企业采购价格主要由深科技采购部门与供应商统一协商确定。公

司独立与供应商开展采购业务，因业务量、合作历史等方面存在差异，公司与深
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科技及其控制的其他企业向各自主要供应商采购的结算方式、账期、物流等方面

一般存在一定差异， 为公司与相关供应商独立协商谈判的结果，且上述重叠供应

商均为集成电路行业和电子元器件行业的全球或国内知名供应商，对外合作均按

照合同条款执行。因此，公司在采购价格、结算方式、账期、物流等方面不存在

依赖关联方集采优势的情形。

综上， 公司独立地与主要供应商签署采购框架协议或订单，深科技及其控制

的其他企业主要采用集采模式，一般由深科技统一负责与供应商谈判并且由深科

技控制的其他企业与主要供应商分别签署订单，公司在采购价格、结算方式、账

期、物流等方面不存在依赖关联方集采优势的情形。

公司己在招股说明书"重大事项提示"之"四、特别风险提示"之 (t (九)

部分供应商与深科技及其控制的其他企业主要供应商重叠的风险"及"第三节风

险因素"之 "一、 经营风险" 之 (t (八〉部分供应商与深科技及其控制的其他企

业主要供应商重叠的风险"补充提示如下:

" 

报告期内 ， 公司向与深科技及其控制的其他企业的重叠供应商采购原材料，金

额分别为 22，399.96 万元、 27，50 1.27 万元、 2 1 ，49 1.02 万元和 7，714.76 万元， 占公

司报告期各期采购总额的比例分别为 19.19% 、 18.56%、 14 . 84%和 10.14%。公司

独立与上述供应商开展采购业务，但若未来公司与相关供应商的合作关系发生不

利变化，则可能对公司采购相关原材料产生不利的影响。

" 

3、向主要重叠供应商的采购单价对比市场报价情况或对比向非重叠供应商

的采购价格情况，不存在控股股东、实际控制人通过转移成本费用、人为调节

发行人盈利水平的情况

报告期内 ， 公司自主要重叠供应商采购的内容包括集成电路、电容等，具体

情况如下 :

20 

8-2-20



单位: 万元

项目 采购金额 占比

2024 年 1-6 月

集成电路 7,678.40 99.53% 

其他 36.36 0.47% 

合计 7,714.76 100.00% 

2023 年度

集成电路 19,177.78 89.24% 

电容 1,164.80 5.42% 

其他 1,148.44 5.34% 

合计 21,491.02 100.00% 

2022 年度

集成电路 24,915.43 90.60% 

电容 1,2 12.76 4.4 1% 

其他 1,373.08 4.99% 

合计 27,501.27 100.00% 

2021 年度

集成电路 19,593 .44 87.47% 

电容 1,849.75 8.26% 

其他 956.78 4.27% 

合计 22,399.96 100.00号也

报告期内，公司向主要重叠供应商主要采购集成电路和电容产品，上述产品

各期采购金额占比均在 90%以上。 上述主要产品细分品种众多 ， 规格型号存在差

异，无标准市场价格， 因此主要通过对比公司向非重叠供应商采购相同或相似产

品的价格进行采购价格分析。

(1)集成电路

报告期内，公司向主要重叠供应商采购 MCU、计量芯片、存储芯片等多品

类集成电路， 共涉及料号超过 1 70 个 ， 各料号之间采购价格存在一定差异。鉴于

公司向主要重叠供应商采购特定料号集成电路产品后 ， 通常不会再向非重叠供应

商采购此类集成电路产品 ， 因此选择通过对比公司向非重叠供应商采购的采购量

较大且在规格、型号、功能等方面具有一定可比性的部分料号集成电路产品(但

不完全相同)的采购价格进行分析。现选取报告期内公司累计采购金额较大的料

号进行采购价格分析 ， 具体如下:
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序号

2 

单位: 元/个

采购料号
供应商

供应商名称
2024 年 2023 年 2022 

类型 1-6 月 度 年度

集成电路料号 l 重叠供 意法半导体 33.70 

集成电路料号 2 应商 意法半导体 36.57 36.26 36.71 

WElKENG 
INTERNATIONAL CO., 

集成电路料号 3 LTD 
安富利电子科技(深圳1)

/ 
非重叠 有限公司

供应商 COMTECH INDUSTRIAL 
( HONG KONG) 38.60 39.07 

集成电路料号 4 L肌ilITED

AMZ ( HONGKONG) 
3 1.36 

LIMITED 
TEXAS INSTRUÌ\在ENTS

7.36 7.27 7.02 
集成电路料，号 5

重叠供 CHINA SALES LlMITED 
应商 ARROW ELECTRONICS 

CHINA LIMITED 
7.18 

COMTECH lNDUSTRIAL 

非重叠
CHONGKONG) 7.39 6.95 7.25 

集成电路料号 6 LIMITED 
供应商

AMZ CHONGKONG) 
LIMlTED 

8.57 

注: 料号 3 和料号 4 均为料号 l、料号 2 的可比料号;料号 6 为料号 5 的可比料号。

经比较， 公司向主要重叠供应商和非重叠供应商分别采购的具有一定可比性

的部分料号集成电路产品的采购价格之间不存在重大差异。

(2) 电容

2021 年度至 2023 年度， 公司向主要重叠供应商采购的电容产品种类较多，

共涉及料号超过 390 个，各料号之间采购价格存在一定差异 ; 2024 年 1-6 月 ， 公

司与深科技及其控制的其他企业采购电容产品的主要供应商不存在重叠。鉴于公

司一般会向多家供应商采购相同料号的电容产品，因此选择通过对比公司向主要

重叠供应商和非重叠供应商采购相同料号电容产品的采购价格进行分析。鉴于公

司向主要重叠供应商采购的电容产品单个料号累计采购金额占比相对较低 ， 采购

分散度较高，现选取该期间内累计采购金额占比在 5%以上的主要料号进行采购

价格分析，具体如下 :
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序号

2 

3 

单位:元/个

2023 2022 2021 
采购料号 供应商类型 供应商名称

年度 年度 年度

重叠供应商 厦门信和达电子有限公司 0.06 0.07 

电容料号 l 深圳市天河星供应链有限公司 0.05 0.05 
非重叠供应商

北京贞光科技有限公司

重叠供应商 厦门信和达电子有限公司 0.03 0.03 
电容料号 2

非重叠供应商 深圳市天河星供应链有限公司 0.03 0.03 

重叠供应商 厦门信和达电子有限公司 0.07 0.09 

电容料号 3 深圳市天河星供应链有限公司 0.07 0.07 
非重叠供应商

北京贞光科技有限公司

经比较 ， 公司向主要重叠供应商和非重叠供应商分别采购的相同料号电容产

品的采购价格之间不存在重大差异。

综上 ， 公司向主要重叠供应商的采购单价具有合理性，不存在控股股东、实

际控制人通过转移成本费用、人为调节公司盈利水平的情况。

【申报会计师团复】

(一〉核查程序

申报会计师履行了如下核查程序 :

1 、 访谈了发行人相关负责人，了解过渡期间内发行人流转至深科技层面的

流程相关情况，查阅发行人过渡期间内与生产经营相关的审批流程流转情况进行

验证，并取得了深科技出具的确认函;

2、访谈了发行人相关负责人，了解 2022 年 6 月 从制度层面取消深科技的审

批权限后，发行人部分审批流程依旧流转至深科技层面的原因，并查阅了平台软

件切换的通知邮件等:

3、取得并查阅了发行人控股股东、实际控制人出具的承诺:

4、访谈了发行人相关负责人，了解授权商标对发行人的重要性， 了解该等

商标是否可以被替代、 是否与发行人的核心竞争力相关及发行人自有商标设计和

申请进展情况等; 访谈了发行人主要客户 ， 了解其对供应商的考核维度和标准，

确认考核维度中是否包含使用授权商标;取得并查阅了发行人主要客户

ALFANAR、 DUCATI， ALLIANDER、 ISRAEL ELECTRIC CORPORATION 

LTD.、 E.ONUK、 ISBEL 等的招标文件:取得并查阅了报告期各期发行人前十

大客户的销售合同 ， 确认销售合同中是否有关于使用授权商标的相关条款;
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5、取得并查阅了发行人与深科技签署的《许可协议))((许可协议之补充协议》

及深科技出具的关于长期许可发行人使用授权商标的承诺:

6、取得并查阅了深科技相关负责人的回复邮件及深科技出具的关于没有计

划将授权商标转让给发行人的说明;

7、访谈了发行人相关负责人，了解了报告期内发行人与深科技及其关联企

业组成联合体合作的项目具体情况;

8、取得并查阅了联合体项目相关的协议等;

9、取得并查阅了发行人与中兴奥地利、中兴康讯、开发香港以及计量香港

签署《转让协议)) ; 

10、取得并查阅了发行人和深科技及其控制的其他企业与重叠供应商签署的

协议、订单等;

11、通过对比发行人向重叠供应商和非重叠供应商分别采购的相同或相似料

号产品的采购价格， 确认是否存在控股股东、实际控制人通过转移成本费用、人

为调节发行人盈利水平的情况。

〈二〉核查结论

经核查，申报会计师认为:

l、过渡期间内发行人生产经营相关的部分流程流转至深科技层面，但深科

技仅进行形式上的流转，相关事项由发行人独立自主决策和执行，发行人认为该

流转事项属于"形式上的流转"的认定准确 :

2022 年 6 月从制度层面取消深科技的审批权限后，部分审批流程依旧流转

至深科技层面 ， 主要系为了保证发行人的经营管理效率和电子审批流程节点切换

需要一定的过渡时间等原因，具有合理性;过渡期间内发行人相关内控制度健全

并且实质上有效运行，未来不存在控股股东、实际控制人收回审批权的风险，发

行人与深科技及其关联企业在资产、人员、财务、业务、机构、销售渠道等方面

均保持相互独立;
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2、被许可使用的商标不是产品销售的核心要素，发行人的销售关键环节并

不依赖于授权商标的使用，授权商标不具有不可替代性，发行人的核心竞争力不

依赖授权商标;

深科技没有将主要商标转让给发行人的计划，但采取了保障发行人使用相关

商标的权利、利益不受损失的措施;根据《许可协议》有关商标许可使用费用及

其调整的约定，控股股东、实际控制人通过商标许可损害发行人利益的风险较小;

发行人己就商标授权使用对经营稳定性的影响进行重大事项提示及风险提示;

3、深科技在两个联合体项目中并未实质性参与相关项目的投标、客户的拓

展及业务的具体执行，亦未收取或支付任何对价，仅为联合体的名义参与方，同

时联合体项目相关协议中并未要求使用深科技的商标或商号;在 GEMIS 2 .0 智能

电表项目中，发行人为项目的实际参与方，负责产品的制造与交付;在巴西智能

电表项目中，发行人将智能计量表组配件销售给 TPV ， TPV 则进一步加工成智

能电表核心单元后再销售给 DUCATL 最终由 DUCATI 销售给巴西电力公司等终

端客户 ; 发行人为联合体项目中的实际参与方，独立开展业务，发行人业务开展

不依赖于深科技等关联方的商号;截至本回复出具日，发行人己完成与中兴合作

交易架构中的开发香港退出和计量香港导入工作，并且与中兴保持长期稳定合作

关系 ， 该情况未对发行人相关业务开展产生不利影响;

发行人独立地与主要供应商签署采购框架协议或订单，深科技及其控制的其

他企业主要采用集采模式， 一般由深科技统一负责与供应商谈判并且由深科技控

制的其他企业与主要供应商分别签署订单，发行人在采购价格、结算方式、账期、

物流等方面不存在依赖关联方集采优势的情形;就发行人对重叠供应商的依赖风

险，发行人已在招股说明书进行了重大事项提示和风险提示;

发行人向主要重叠供应商的采购单价具有合理性， 不存在控股股东、实际控

制人通过转移成本费用、人为调节发行人盈利水平的情况。
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问题 2. 业绩大幅增长的可持续性及核查充分性

根据回复文件， (1)发行人 2021 年实现营业收入 1 47， 475.91 万元，同比下

降 31.02%; 2022 年实现营业收入 179 ， 066. 43 万元，同比增长 21.42%; 2023 年

实现营业收入 254， 978.26 万元，同比增长 42.39%0 (2) 发行人 2023 年营业收

入、净利润增长率均远高于同行业可比公司平均水平，主要原因一是发行人在中

东、欧洲等地区市场的渗透率提高;二是发行人主要合同计价货币相对于人民币

升值，国际运费回落，部分产品原币单价变动。 (3) 报告期内，发行人部分主要

客户 2023 年收入增长率显著超过发行人整体收入增长率，部分客户开展合作当

年或次年即成为主要客户，部分主要客户各期毛利率变动趋势与发行人相应产品

加权平均毛利率变动趋势存在较大差异。

请发行人 : (1)说明国际贸易环境等因素对于计价货币汇率、国际运费是否

存在重大影响，结合主要结算币种 2023 年汇率变动情况及国际运费指数情况进

一步说明对 2023 年毛利率变动的解释是否与事实相符，并说明与 ISRAEL

ELECTR IC CORPORATION LTO. 等特殊地区主要外销客户合作稳定性及订单可执行

性。 ( 2) 结合前景无忧、 I SRAEL ELECTR I C CORPORAT 10N L TO. \ E-REOES 、 ALLIANOER

N. V、国家电网、 SAUO I METERS COMPANY 及 OVO ENERGY LIM I TEO 等最近一期收

入大幅增长的(终生岗)客户所在地区经济发展情况、市场需求、经贸环境、客户

经营情况及对发行人业务的影响，说明最近一期收入大幅增长的主要原因、合理

性，并说明 2023 年发行人全年业绩及毛利率的变动情况与可比公司变动趋势是

否相符。 (3) 说明截至回复日的业绩实现情况及在手订单等，说明报告期内业绩

增长是否可持续 ; 并对 2024 年业绩情况出具盈利预测报告。 (4) 逐一列示导致

产品原币单价上升的主要客户采购订单情况、单价上升原因、与当地市场价格水

平及变动趋势是否一致、订单持续时间，井结合上述提价订单说明提价行为的合

理性、销售的真实性以及未来订单的持续性。 (5) 说明 OVO ENERGY L I MITEO 、

Hor i zon Energy I nfrastructure Ltd 、 ALFANAR 、 METER F IT 20 L I M I TEO 、 REGIONAL

ELECTR I CAL POWER NETWORKS 、 I SRAEL ELECTR I C CORPORAT I ON L TO . 、 EWE NETZ GmbH 

等客户与发行人开展合作当年或次年即成为主要客户的原因及合理性，并说明报

告期各期新增主要客户的毛利率及信用政策与其他主要客户是否存在较大差异

及其原因、期后合作情况及合作稳定性、回款情况。 (6)说明 E-REOES \ I SBEL S. A 、
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上海真兰仪表科技股份有限公司、 SAUD I METERS COMPANY 、 DUCATI 、 ENEL、前景

无忧、 ALFANAR、国家电网、深科技及其关联为等客户毛利率变动趋势与发行人

相应产品加权平均毛利率变动趋势存在较大差异的原因及合理性。

请保荐机构、申报会计师: (1) 核查上述事项井发表明确意见。 (2) 说明对

主要境外客户的走访情况，包括走访时间、走访人员、走访客户名称、走访内容，

并说明是否存在未能实地走访的主要客户及其原因，对非直销模式下终端客户视

频走访比例较高的原因及合理性，对未能实地走访的主要客户及终端客户所采取

的替代措施，以及替代措施的有效性。 (3 ) 说明报告期部分期间回函比例较低的

原因及合理性，针对未能回函客户所采取的替代程序，以及相关替代程序是否充

分。

请保荐机构对前述盈利预测报告出具核查意见，说明发行人盈利预测的基本

假设、具体依据、测算过程及结果是否谨慎合理。请申报会计师对发行人的盈利

预测报告出具审核报告。

【发行人回复】

一、说明国际贸易环境等因素对于计价货币汇率、国际运费是否存在重大

影响，结合主要结算币种 2023 年汇率变动情况及国际运费指数情况进一步说明

对 2023 年毛利率变动的解释是否与事实相符，并说明与 ISRAEL ELECT阳C

CO盯ORATION LTD.等特殊地区主要外销客户合作稳定性及订单可执行性

(一〉国际贸易环境等因素对于计价货币汇率、国际运费存在重大影响，

公司主要结算币种 2023 年汇率变动情况及国际运费指数变动情况与当期毛利率

变动情况相符

1、国际贸易环境等因素对于计价货币汇率、国际运费存在重大影响

(1)报告期内主要结算货币汇率变动情况

报告期内，人民币兑换欧元、英镑汇率整体呈现先升值后贬值趋势，人民币

兑换美元汇率整体呈现先保持稳定后贬值趋势，具体汇率变动情况如下 :
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(2) 报告期内国际运费变动情况

波罗的海集装箱运价指数 (FBX) 是由波罗的海交易所和Freightos发行的每

日货运集装箱指数， 该指数通过计算4条全球贸易航线上集装箱的即期费率来衡

量全球集装箱运费。

报告期内 ， FBX指数变动情况如下:
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202 1年度及2022年度，受到外部特定因素的影响，全球物流运输成本较高。

2023年度，在外部特定因素消除后，国际运费出现较大幅度回落。 2024年1-6月，

受到国际地缘冲突影响，国际运费成本有所上升。

综上所述，报告期内， 受外部特定因素、国际贸易环境等影响 ， 主要国际结

算货币美元、欧元、英镑等兑换人民币汇率存在一定幅度的波动，国际运费价格
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亦存在变动。由于发行人销售收入以外销为主，国际结算货币汇率变动、国际运

费价格变动对发行人毛利率存在重大影响。

2、 2023 年度主要结算币种汇率变动情况及国际运费指数情况与当期公司毛

利率变动情况相符

(1) 2023 年度主要结算币种汇率变动情况

2023 年度，公司外销收入占比超过 80%，汇率变动对公司产品的人民币价

格存在一定影响，进而对公司毛利率产生影响。

2023 年度，公司主营业务收入中以不同币种计价的收入金额及占比如下:

单位 : 万元、 %

货币类别 确认收入金额〈折算为人民币〉 比例

EUR 11 2,514.04 44.16 

USD 64,385. 13 25.27 

RMB 46,579.38 18.28 

GBP 20,575.84 8.08 

其他货币 10,73 1.01 4.21 

合计 254,785.40 100.00 

公司主营业务收入中以欧元计价的比例最高，其次为美元、人民币及英镑。

因此欧元、美元及英镑的汇率变动对公司报告期各期毛利率变动影响较大。

2023 年度，欧元、 美元及英镑的平均汇率变动如下:

各币种汇率 2023 年度平均汇率 相较 2022 年度变动率

EUR/CNY 7.64 8.07% 

USD/CNY 7.05 4.77% 

GBP/CNY 8.79 5.97% 

2023 年度，人民币相对于公司主要外销货币欧元、美元和英镑年平均贬值

幅度分别为 8.07% 、 4.77%和 5.97%，导致公司对主要外销客户的毛利率回升。

为量化衡量汇率变动对 2023 年度公司毛利率的影响 ， 采用因素替代法对

2023 年度汇率变动对公司收入水平的影响进行分析。具体方法为采用 2022 年度

平均汇率对 2023 年度各币种收入进行折算，并与实际收入水平进行比较， 具体

情况如下 :
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单位:万元

项目 2023 年度汇率影响

使用 2022 年度平均汇率折算的收入 243,663.00 

实际收入 254,978.26 

因汇率变动导致的收入变动

EXW 

根据因素替代法测算， 2023 年度，公司合同结算货币汇率变动因素将导致

当期公司毛利率上涨 4.64% 0 2023 年度，公司综合毛利率相较 2022 年度上涨

12.89%，当期人民币相对于主要结算货币汇率贬值为导致公司 2023 年度毛利率

上升因素之一，汇率变动趋势与当期公司毛利率变动趋势一致。

(2) 2023 年度国际运费指数情况

报告期各期，根据发行人与客户约定的贸易条款，运费承担方具体约定情况

如下 :

贸易条款 运费承担方

买方自卖方仓库提货， 买方承担由卖方仓库至目的地运输费用

4.64% 

FOB、 FCA
卖方承担货物在装运港交到买方指定货物代表之前的一切费用 ， 买方承担装运

港至目的港运费

CIF、 CIP 、 CFR 卖方承担货物运输至目的港运输费用

DAP、 DDP 卖方承担货物交付到买方指定目的地运输费用

报告期各期，发行人不同贸易模式下主营业务收入金额及占比情况如下:

单位: 万元

贸易条款
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 202 1 年度

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比

DAP、 DDP 87,130.61 66.12% 180,464.58 70.83% 128,142.04 7 1.59% 109,39 1.22 74.5 1% 

CrF、 CIP、
22,703.60 17.23% 27,23 1.57 10.69% 2 1,405.36 11.96% 32,347.32 22.03% 

CFR 

FOB、 FCA 7,289.12 5.53% 6,692.57 2.63% 3,8 13. 13 2.13% 2,94 1.25 2.00% 

EXW 12,703.77 9.64% 35,863 .44 14.08% 22,954.06 12.82% 579.82 0.39% 

不涉及贸易
条款的软件、 1,956.29 1.48% 4,533.23 1.78% 2,677.42 1.50% 1,560.42 1.06% 
服务收入

合计 131,783.40 100.00% 254,785.40 100.00% 178,992.01 100.00% 146,820.03 100.00% I 

报告期各期，由于发行人产品种类较为繁杂 ， 各类产品之间销量不存在简单

加和性，为更好的衡量运费的波动情况，对由公司承担主要运费的贸易条款合同

对应收入的单位运费情况分析如下 :
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单位 : 万元

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

由公司承担主要运费的贸
109,834.22 207,696. 15 149,547 .40 141,738.54 

易条款合同对应收入

运费 1,738.19 1,332.04 4,23 1.41 4,582.02 

单位收入对应运费 0.0158 0.0064 0.0283 0.0323 

单位收入对应运费的变动 146.76% -77.33% -12.47号b -
波罗的海集装箱运价指数

3,173.15 1,473.24 6,536.63 7,346. 18 
(FBX) 均值

变动幅度 115.32% -77.46% -11.02% . 

注: 由公司承担主要运费的贸易条款为:DAP、 DDP ， CIF 、 CIP、 CFR

报告期内，由公司承担主要运费的贸易条款合同对应收入的单位运费变动情

况与波罗的海集装箱运价指数 CFBX) 变动基本一致。

2023 年度，在外部特定因素解除后 ， 国际运费出现较大幅度的回落， 当期

公司运费占主营业务收入比例相较 2022 年度下降 1.84 个百分点， 为导致公司

2023 年度毛利率上升因素之一，公司运费变动趋势与整体国际运费指数变动趋

势以及当期公司毛利率变动趋势一致。

(二〉公司与 ISRAEL ELECTRIC CO盯ORATION LTD.等特殊地区主要

外销客户合作稳定性及订单可执行性

ISRAEL ELECTRlC CORPORATION LTD .为以色列国家电力公司，公司通

过招投标方式取得客户订单。公司于 201 9 年中标、 2020 年 6 月与客户签订供货

协议并于 2021 年度开始逐步向客户进行出货。报告期内，公司向该客户销售金

额分别为 2，726 .52 万元、 11 ，87 8 . 68 万元、 21 ，229.72 万元和 16，387.38 万元。

截至 2024 年 9 月 30 日 ，公司与该客户已经签署的合同及订单金额中，尚未

实现收入的金额为 12，612.92 万元。 2024 年 6 月 30 日， 公司对该客户应收账款

为 7，423.81 万元，该部分应收账款截至 2024 年 10 月 31 日 己全部收回 。

综上所述， 截至本回复出具日，公司与 ISRAEL ELECT阳C CORPORA TION 

LTD.合作情况稳定，未来将在该客户存在智能计量终端需求期间持续合作，相

关订单执行及回款暂未受到地区冲突影响。
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二、结合前景无忧、ISRAEL ELECT阳C CORPORA TION L TD. , E-REDES、

ALLIANDERN.V、国家电网、 SAUDIMETERSCOMPANY 及 OVOENERGY

LI阳TED 等最近一期收入大幅增长的(终端〉客户所在地区经济发展情况、市

场需求、经贸环境、客户经营情况及对发行人业务的影响，说明最近一期收入

大幅增长的主要原因、合理性，并说明 2023 年发行人全年业绩及毛利率的变动

情况与可比公司变动趋势是否相符

(一〉最近一期收入大幅增长的客户及其经营情况

2024 年 1-6 月，公司相对于 2023年 1-6月收入的同比增长率为1.48%02024

年 1-6 月，公司收入同比增长金额前五名的客户为 ISRAEL ELECTRIC 

CORPORATION LTD.、 KT CORPORATION、怀鸿实业有限公司〈以下简称

"香港怀鸿")、国家电网及 E.ON UK。上述客户所属地区、最终部署地区、在

2024 年 1-6 月的收入及同比收入增长金额如下:

单位:万元

序号 客户名称
客户所属 最终部

2024 年 1-6 月收入
同比收入增

区域 署地区 长金额

ISRAEL 

1 ELECTRIC 
中东 中东 16,387.38 8,927.82 

CORPORATION 
LTD. 

2 KT 
亚洲 亚洲 8,336.29 8,336.29 

CORPORA TION 

3 香港怀鸿 亚洲 欧洲 7,251.94 7,241.77 

4 国家电网 境内 境内 8,631.12 6,480.34 

5 E.ONUK 欧洲 欧洲 8,015.25 5,694.83 

合计 48,621.98 36,681.04 

上述客户的客户性质及经营情况如下:

序号 客户名称、 客户性质 经营情况

该公司为以色列国家电力公司，
该公司 2022 年皮、

1 ISRAEL ELECTRIC 负责以色列发电和输配电以及电
CORPORA TION LTD. 力设施供应，为以色列提供超过

2023 年皮营业收入均

50%的电力
超过 450 亿元，

2 KT CORPORA TION 
韩国国有企业，为韩国最大的电 该公司 2023 年皮营业
估公司 收入超过 1，400 亿元
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序号 客户名称 客户性质 经营情况

序
号

1 

2 

3 

4 

5 

该公司主营业务为研发销售智能
该公司 2023 年皮营业

3 香港怀鸿 电表的结构件以及电子配件以及

相关产品贸易
收入为1.53 亿元

该公司 2022 年皮、

4 国家电网 国有电力公司
2023 年度营业收入为
3.57 万亿元、 3.86 万亿

兀A

该公司为英国前六大电力公司 其所属的德国意昂集
5 E.ONUK (BIG SIX) ，德国最大的公用事 团 2023 年度营业收入

业公司德国意昂集团旗下公司 超过 7，000 亿元

注:客户经营情况数据来自于公开信息或相应客户提供的财务数据信息，折算汇率采用当
年平均汇率。

公司与上述客户的历史合作情况如下:

客户名称 历史合作情况

ISRAEL 该公司为以色列国家电力公司。公司于 2017 年开始与其进行业务接触，于

ELECTRIC 2019 年中标该客户约 1 万台智能电表订单，于 2022 年及 2023 年陆续中标
CORPORAT 该客户约 18 万台及3 万台智能也在订单，随着上述订单遥步发货，公司对

IONLTD. 其收入快速增长.

KT 
该公司为韩国固有企业及韩国最大的电信公司，公司 2017年开始与其合作。
报告期内，公司与该公司合作产生的收入来自于乌兹别克斯坦及巴基斯坦 2

CORPORAT 
个终端地区。从 2023 年开始，该公司开始批量向开发科技下达巴基斯坦终ION 
端地区相关订单，公司对其销售相应大幅增长。
该公司于公司深刻|怀鸿电子电器有限公司为公司合作多年的结构件及其他

香港怀鸿 原材料配件供应商。由于交易架构调整原因，公司对其的销售金额从 2023

年底开始快速增长。

国家电同为境内智能电表市场的主要参与者。公司于 2022 年在国家电网智

国家电网
能电表集采项目中标 0.3 亿元订单，于 2023 年及 2024 年连续多次在国家电

网智能电在集采项目中中标，总中标金额超过 5 亿元。随着上边订单逐步

发货，公司对其收入快速增长。

该公司为英国前六大电力公司，公司 2016 年开始与其合作。公司在 2021
E.ONUK 年 8 月中标该客户数量超过 100 万台电表的订单，随着上述中标结果的具

体订单执行，公司对其销售相应大幅增长。

公司 2024 年 1-6 月 收入大幅增长的主要客户 以不同国家或地区的大型电力

公司为主， 其采购需求具有稳定性。公司对上述客户的收入增长来自于长期的业

务积累下的订单放量， 公司与上述客户合作稳定性较好。
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(二〉上述客户所在地区经济发展情况、市场需求、经贸环境及对发行人

的影响

1、全球市场总体情况

在全球电力需求稳定增长的背景下 ， 各国能源体系变革加快，全球智能配用

电解决方案和产品采购量随之显著增加，电力系统结构变化带来的新特性以及充

电桩等应用场景的扩展也进一步带动了智能电网市场规模加速扩大。作为其中数

据收集、监测及交互的基础设施，智能计量市场也随之稳步增长， Markets and 

Markets 发布的 <<Smrut Meter Market Global Forecast)) 预测全球智能计量市场规

模将从 2023 年的 231.71 亿美元增至 2028 年的 363.87 亿美元。具体到智能电表，

Frost & Sullivan 发布的 <<Global Smart Electricity Metering Growth Opportunities)) 

预测全球智能电表市场规模将从 2022 年的 78.00 亿美元增长至 2027 年的 107.00

亿美元。

2、欧洲地区

欧洲为全球范围内经济发展水平较高的地区，根据 皿lfF 公布的相关数据，

欧盟 27 国 2023 年 GDP 合计超过 18 万亿美元。英国 2023 年 GDP 超过 3 万亿美

元， 位于全球第六位。欧洲是全球智能计量技术的先驱以及全球智能电网发展最

先进的地区之一 ， 智能电表用户基础较广 ， 根据 Berg Insight 发布的 <<Smalt

Metering in Europe)) ，得益于英国等国的大规模推广，欧洲国家智能电表用户基

数将于 2028 年达到 2.48 亿户， 渗透率达到 78% 。

用户基数不断扩大的同时， 欧盟对于数据传输及时性、隐私安全性的要求愈

发严格， 欧洲市场己率先进入新一代智能电表换代周期， 增量用户规模及原有设

备的升级换代驱动欧洲智能计量市场规模持续增长。根据 Markets and M创始ts

发布的 <<Smru1 Meter Market Global Forecast)) , 2022 年欧洲智能计量市场规模为

38.71 亿美元，占全球智能计量市场的比例为 1 7.67%，预计将于 2027 年达到 55 .06

亿美元。具体到智能电表，根据 Frost & Sullivan 发布的 <<Global Smru1 Electric i可

Metering Growth Opportunities)) , 2022 年欧洲智能电表市场规模约 18.22 亿美元。
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3、中国以外的亚洲市场

整体而言，亚洲人口基数较大，对智能计量产品的市场需求量较大。根据

IMF公布的相关数据， 中亚及高加索地区 2023 年 GDP 超过1.6 万亿美元，东

南亚地区 2023 年 GDP 超过 3.8 万亿美元。同时受智能电网建设需求拉动，智能

电表用户基数增长明显，根据 Berg Insigbt 预测， 2021 年至 2027 年亚洲智能电

表的用户基数将从约 7.6 亿户增长到约 11 .0 亿户。

中国以外的亚洲市场中，中亚具有丰富的清洁能源储量，且地区内能源系

统整体发展水平较低以及各国资源禀赋差异较大，在国外技资以及全球能源变

革的推动下，中亚国家陆续推出可再生能源发展规划，作为新型电力系统的重

要基础设施，以智能计量终端为代表的智慧能源解决方案在中亚具有较强的潜

在市场。东南亚的印尼、菲律宾、泰国和马来西亚等国依据各国的新能源发电

资源优势制定了具体的可再生能源系统发展规划，智能计量市场潜力较大，根

据 Markets and Markets 发布的 ((Smart Meter Market Global Forecast)), 2022 

年东南亚主要国家智能计量市场规模为 9.04亿美元，预计到 2027年将达到 12.07

亿美元。

中东地区受益于当地丰富的石油和天然气资源等因素， 经济发展水平较高。

根据 IMF 公布的相关数据 ， 2023 年度，以色列人均 GDP 超过 5 万美元， 沙特阿

拉伯人均 GDP 超过 3 万美元， 均属于 协1F 定义的人均 GDP 超过 2 万美元发达

经济体。中东地区受地理位置和经济发展水平等因素影响，人均用电量较高， 对

于清洁、高效的智慧能源体系有较高需求。在沙特阿拉伯等国能源体系改革部署

陆续推进的背景下，预计中东地区智慧能源解决方案市场将进入快速发展期。根

据 Markets and Markets 发布的 <<Smart Meter Market Global Forecast )) , 2022 年中

东主要国家智能计量市场规模为 5. 34 亿美元 ， 预计 2027 年将增长至 7.36亿美元。

4、境内市场

根据国家统计局公布的相关数据， 2023 年中国 GDP 总量超过 126 万亿元，

按不变价格计算，比上年增长 5.2%。根据 IMF 公布的相关数据 ， 中国 2023 年

GDP 排名位于全球第二位。为进一步催化新型电力系统在"源、网、荷、 储"

等不同环节的建设、升级需求，以国家电网和南方电网为主的电网投资主体纷纷
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加大投资力度，加快建设新型电力系统。其中 ， 南方电网于 202 1 年 5 月印发《南

方电网公司建设新型电力系统行动方案 (2021-2030 ) 白皮书)) ， 提出 2025 年

前初步具备新型电力系统基本特征， 2030 年前基本建成新型电力系统， 2060 年

前全面建成新型电力系统并不断发展。国家电网子 202 1 年 7 月印发《构建以新

能源为主体的新型电力系统行动方案 (202 1-2030 年) )) ，提出 2035 年基本建

成新型电力系统， 2050 年全面建成新型电力系统。

电表的智能化升级是电网升级的重要一环，随着新型电力系统建设的加速，

国家电网及南方电网均加快了新一代智能电表的部署， 2020 年定型的新版电表

在负荷监测、自动报警、远程控制、智能交互、使用寿命等方面实现了大幅跃升，

预计 2020-2026 年间为新版电表的主要换装期，在此期间新版 AMI 智能电表需

求量将稳健上升 ， 构建起我国新型电力系统及智能电网的用户端数据交互体系。

从国家电网智能电表招标量看， 2020 年新版智能电表定型后招标量逐渐增长，

2021 年至 2023 年 ， 国家电网智能电表招标采购数量分别为 6，674 万台、 6，924 万

台、 7， 137 万台 ， 2024 年 1-7 月国家电网电表类产品招标数量已超过 5，900 万台 。

5、公司主要出口地区经贸环境情况

报告期内，公司主要出口地区包括欧洲地区、 亚洲其他地区等，相关地区贸

易环境良好，报告期内对公司产品无特别的贸易限制措施，适用于公司产品的关

税税率正常，不存在利用征收高额关税的关税政策限制进口的情形，公司主要出

口地区亦不存在外汇管制等不利外汇政策的情形。

综上所述，公司最近一期收入大幅增长客户产品最终部署国家或地区经济发

展状况良好，市场需求持续增长，相关国家或地区经贸环境良好，拉动公司对相

关客户销售收入快速增长。

〈三〉发行人最近一期收入变动的主要原因及合理性

2024 年 1-6 月，公司相对于 2023 年 1-6 月收入的同比增长率为1.48%，收

入规模保持稳定。 公司 2024 年 1-6 月业绩大幅增长的主要客户以不同国家或地

区的电力公司为主，公司与上述客户合作年限较长，合作稳定性较好; 2024 年

1-6 月 业绩大幅增长的主要客户终端布局地区包括欧洲地区、境内地区以及亚洲

其他地区，上述地区经济发展状况良好，市场需求持续增长，经贸环境良好，进

而促进公司 2024 年 1-6 月 收入的增长。公司 2024年 1-6 月 收入增长具备合理性。
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(四〉公司与主要客户的合作稳定性

1、公司主要客户多为各国家及地区大型电力公司或总包商，其采购需求与

当地智能电表部署规划相关性较强，通常需求量较大且具备持续性

公司客户类型主要包括各国及各地区主要的电力公司、总包商等，如 ENEL

(意大利国家电力公司〉、 EDP (葡萄牙电力集团)、国家电网、 ALLIANDERN.V 

(荷兰国有电力公司)、 ISRAEL ELECTRIC CORPORATION LTD. (以色列国家

电力公司)、 ALFANAR (中东地区领先能源项目总包商)、 KT (韩国电信公司，

亚洲地区领先的能源项目总包商〉等，该类客户通常承担其所处或所覆盖区域的

电力供应或电表主要部署职责，因此其对智能电表的采购需求与各地区内对智能

电表的部署规划相关性较强。

在产品寿命周期到期或面临技术升级的情况下，各地区需对其己部署的前一

代电表进行更新换代，总需求量较大。同时，考虑到降低单次部署的成本及难度

以及前一代产品寿命周期亦为分批次到期等因素，公司主要销售地区中， 除沙特

阿拉伯等极少数地区选择在较短时间内集中完成大规模更新外 ， 意大利、奥地利、

英国、荷兰以及中国等多数国家及地区通常在五年以上的较长时间周期内分批次

完成更新，因此在其换代周期内能够产生稳定且持续的智能计量表采购需求。

除更新换代的升级需求外，各地区市场仍存在存量设备维修替换的需求以及

新增建筑物建设等产生的增量需求。因此，各地区完成电表更新换代后，仍将维

持一定规模的常态化采购。以沙特市场为例，在 2021 年完成 1 ，000 万台智能电

表大规模集中部署以后，公司于 2022 年及 2023 年仍通过 SAUDI METERS 

COMPANY 向沙特市场供应了约 25 万台智能电表。

综上所述，公司主要下游客户为经济较为发达地区的代表性电力公司、总包

商等，在其所处地区对智能计量表长周期、分批次部署及常态化采购需求的叠加

影响下，下游客户对于智能计量表采购需求具备持续性。

2、公司凭借优秀的技术能力及产品质量与客户建立了良好的合作关系，在

不同换代周期中与其持续合作并助力其拓展全球市场

公司长期布局全球智能电表市场 ， 积累了扎实的技术能力和质量控制能力，

产品在多个国家及地区拥有百万量级以上大规模部署验证经验。在公司前期部署
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序号

2 

3 

4 

5 

6 

7 

8 

9 

10 

的智能电表于寿命周期内均得到良好运行的前提下，该地区客户更倾向于延续使

用公司产品，例如意大利等市场客户在其新的智能电表更新换代过程中延续与公

司的合作，客户具备一定的合作粘性。

另一方面， 公司主要客户中如 ENEL、 KT 等均为大型跨国公司，其业务并

不局限于单一地区。发行人与该等客户长期的合作过程中形成了良好互信的伙伴

关系 ， 并能够助力其开拓国际市场，从地域层面拓宽业务合作维度。如公司与

DUCATI 及 ENEL 之间的合作，凭借各合作方在意大利市场多年积累的良好合作

经验，在 ENEL 业务全球化拓展的过程中，公司助力其开拓了西班牙、罗马尼亚、

巴西等多个国家的智能电表市场。

3、公司与主要客户连续多年稳定合作，在手订单充足，未来合作稳定性较

强

公司与报告期各期前五大客户的合作历史、 报告期内收入情况及目前己签署

订单中未实现收入金额如下:

单位:万元

报告期内主营业务收入 2024.9.30 已签
客户名称 合作历史 2024 年 署订单中未实

1-6 月
2023 年度 2022 年度 2021 年度 现收入金额

DUCATI 公司前身即与其 L~:ltfj合作 . 20 16 
15,142.08 49,034.26 6 1,11 8.29 64,892.44 108,858.82 

年有限公司成立后延续合作至今

前景无忧 公司 202 1 年与其首次合作 16.40 33,509.66 17,708.99 134.95 257.95 

深科技及其
公司前身即与该业务终端客户长

关联方
期合作， 20 1 6 年有限公司成立后 6,871.38 24,095. 11 19,077.63 16,3 13.43 21,009.28 

延续合作至今

ISRAEL 公司于 201 7 年开始与其进行业务
ELECTR1C 

接触， 于 20 1 9 年中标该客户订单， 16,387.38 2 1,229.72 11,878.68 2,726.52 12,612.92 CORPORA 
TION LTD. 并延续合作至今

公司前身于 20 1 3 年开始与其接

E-REDES 触，于 20 1 5 年中标该客户订单， 7,732.51 14,535.17 4,705.52 5,098 .39 25,734.02 
并延续合作至今

lSBEL S.A. 
公司于 20 17 年中标该客户订单，

2,847.30 6,852.31 13,768.30 10,871.01 3,244.57 
并延续合作至今

ALFANAR 公司 20 19 年中标该客户订单 62 1. 19 11,760.25 2 1.01 

公司于 2022 年首次在国寨电网智

国家电网
能电表集采项目中中标， 2023 年

8,63 1.12 10,811.57 810.29 28,541.96 
及 2024 年 1-6 月亦多次中标，延

续合作至今

KT 公司 20 1 7 年开始与其合作，合作

CORPORA 执行乌兹别克斯坦及巴基斯坦等 8,336.29 3,370.56 575.95 395.85 45,518.97 
TION 地区项目，延续合作至今

公司于 2021 年中标该客户订单，
E.ONUK 2022 年订单逐步交付并延续合作 8,OJ5.25 6,429.58 6,123.25 856.03 

至今
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如上表所示，除前景无忧受交易框架调整影响以及 ALFANAR 受特定项目

影响外 ， 公司与 DUCATI 等其他主要客户均具备较长的合作历史，并在建立合

作关系后维持多年稳定的合作，截至 2024 年 9 月 30 日 ，公司与该等客户己签署

订单中未实现收入金额较高，未来合作稳定性较强。

综上所述，公司下游客户具备持续的智能电表采购需求，公司与主要客户合

作历史较长，伙伴关系良好，具备一定的合作粘性，且目前在手订单充足，因此，

公司与主要客户之间的合作稳定可持续。

(五〉全年业绩和毛利率变动情况与可比公司是否相符

1、公司 2024 年 1-6 月营业收入变动情况与可比公司比较分析

2024 年 1-6 月，公司与同行业可比公司营业收入同比增长率情况如下:

公司名称 营业收入增长率

海兴电力 20.04吃仑

林洋能源 7.86~也

炬华科技 18.78号也

西力科技 39.58号也

平均增长率 21.56~今

发行人 1.48~也

2024 年 1-6 月，公司与同行业可比公司营业收入均保持增长，公司营业收入

增长趋势与同行业可比公司一致。

2024 年 1-6 月，公司营业收入增长率咯低于可比公司营业收入增长卒，主

要原因系受到下蒋客户自身部署进度安排影响，公司主要客户 DUCATI、开发

香港等向公司采购金额有所下降，为公司业务拓展阶段的正常波动，随着公司

深耕市场的不断推进，扩大原有客户销售规模及进一步开拓新客户需求，公司

营业收入将保持稳健增长。

综上所述，公司营业收入增长趋势与同行业可比公司一致，公司营业收入同

比增长率低于可比公司具备合理性。
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2、公司 2024 年 1-6 月毛利率变动情况与可比公司比较分析

2023 年度及 2024 年 1-6 月， 公司与同行业可比公司主营业务毛利率情况如

下 :

公司名称 2024 年 1-6 月 2023 年皮

海兴电力 45.15% 41.86~也

林洋能源 31.54% 28.51~也

西力科技 28.10号也 28.62~也

炬华科技 47.65号也 44.66% 

平均数 38.11号也 35.91% 

发行人 38.03号也 33.63% 

2024 年 1-6 月，公司与同行业可比公司毛利率均有所提升，毛利率提升幅

度与海兴电力、林洋能源及炬华科技较为接近。

3、公司 2024 年 1-6 月度净利润变动情况与可比公司比较分析

2024 年 1-6 月， 公司与同行业可比公司同比净利润增长率情况如下 :

公司名称 净利润增长率

海兴电力 22.04% 

林洋能源 0.10% 

炬华科技 10.00号也 l

西力科技 64.40% 

平均增长率 24.14% 

发行人 22.66% 

2024 年 1-6 月， 公司与同行业可比公司净利润均保持增长，且增长幅度较为

接近， 公司净利润增长趋势与同行业可比公司一致。

综上所述， 公司 2024 年 1-6 月业绩及毛利率变动趋势与同行业可比公司一

致， 公司营业收入增长幅度低于同行业可比公司具有合理性。

三、说明截至回复日的业绩实现情况及在手订单等，说明报告期内业绩增

长是否可持续:并对 2024 年业绩情况出具盈利预测报告

公司 2024 年 1-9 月 营业收入为 21.20 亿元(未经审计， 下同) ，归属于母公

司股东的净利润为 4.72 亿元 。
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报告期内，公司与客户签署合同或订单主要分为两种模式，第一种为签署框

架合同 ， 并在框架合同的基础上再签署约定具体金额的订单:第二利I为直接签署

约定具体金额的合同。

公司的在手订单统计口径为所有约定具体金额的合同 ， 包括上述第一种模式

下签署的框架协议下的具体订单以及第二种模式下的合同。

截至 2024年 9 月 30 日， 公司所有己经签署的约定具体金额的合同及订单中 ，

尚未实现收入的金额超过 52 亿元，为公司未来业绩增长奠定了坚实基础。公司

在编制盈利预测报告时 ， 2024 年度收入预测以截至 2024 年 4 月 30 日在手订单

及预计后续新增获取可能性较大的订单为基础。

公司于 2024 年 5 月 编制了 2024 年度盈利预测报告，经立信会计师审核并出

具了盈利预测审核报告，公司预测 2024 年度营业收入和净利润分别为 27.18 亿

元和 5.43 亿元。

四、逐一列示导致产品原币单价上升的主要客户采购订单情况、单价上升

原因、与当地市场价格水平及变动趋势是否一致、订单持续时间，并结合上述

提价订单说明提价行为的合理性、销售的真实性以及未来订单的持续性

(一〉导致产品原币单价上升的主要客户情况、单价上升原因及当地市场

价格水平及变动趋势

1、 2022 年皮至 2023 年皮导致产品原币单价上升的主要客户情况、单价上

升原因及当地市场价格水平及变动趋势

2022 年度、 2023 年度，导致公司产品原币单价上升的主要客户及相关产品

为前景无忧的智能电表核心单元、 E.ONUK 及 E-REDES 的单相电表，具体情况

如下:

单位: 万元

2023 年度
2023 年度

2022 年度
2022 年度收 原币单

客户名称 产品类别
收入

收入占营业
收入

入占营业收 价变动
收入比例 入比例 幅度

前景无忧
智能电表

24,716.19 9.69% 12,678.97 7.08% 
核心单元

巳ONUK 单相电表 5,567.16 2.18% 5,523.86 3.08% 

E-REDES 单相电表 14,470.98 5.68% 4,705.52 2.63% 
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2023 年度，公司向 E.ON UK及巳REDES 销售的单相电表的原币单价上涨

幅度较高。 2021-2022 年度 ， 全球电子元器件物料价格上涨，欧洲部分国家本地

通胀率亦有所上升， 经公司与上述客户协商，对相应产品原币销售价格进行了上

调，对应调价后的新合同产品大部分在 2023 年开始执行， 导致上述客户 2023 年

度相应产品原币单价有所上涨。

公司对前景无忧产品销售单价在 2023 年度上涨的原因详见本回复问题 4 之

第(1 ) 问第②题之 (/2 、 公司向前景无忧销售产品单价大幅上涨的原因、合理性，

及与前景无忧交易价格的公允性"相关问题回复。

上述客户对应终端市场均为欧洲市场，欧元区 PPI (生产者价格指数〉及英

国 PPI 可以用于衡量上述欧洲市场的工业品价格变动情况:

项目 2023 年均值 2022 年均值 2021 年均值

欧元区 PPI 130.46 133 .46 100.00 

英国 PPI 136. 13 13 1.93 11 3.71 

注:欧元区 PPI 以 2021 年数据=100 作为指数基数 ， 英国 PPI 以 20 1 5 年数据=100 作为指数

基数。

受多种因素影响 ， 欧元区 PPI 及英国 PPI 在 202 1 年至 2022 年上涨幅度较大

并在 2023 年度维持高位， 2022 年欧元区 PPI 平均值相对于 2021 年平均值上涨

33 .47% ， 英国 PPI 平均值相对于 2021 年平均值上涨 16.02%。公司订单原币单价

主要在 2022 年度上涨， 与上述 PPI 指数变动趋势相符。由于公司从签署订单至

产品形成收入需要一定时间， 导致公司反映在收入确认中的产品原币单价上涨主

要发生在 2023 年。公司产品原币单价上涨与市场价格水平变动趋势一致。

2、 2024 年 1-6 月 ，公司主要产品原币单价变动主要受到客户结构变动、产

品结构变动影响，未出现订单原币价格大幅上涨的情形

报告期内，公司主要外销币种平均汇率情况如下:

2024 年 1-6 月 2023 年皮 2022 年度 2021 年皮
各币种汇牟

平均汇率 变动卒 平均汇率 变动卒 平均汇率 变动卒 平均汇率 变动牟

USD/CNY 7.11 0.83% 7.05 4.77% 6.73 4.26号也 6.45 -6.47% 

EUR/CNY 7.71 0.94% 7.64 8.07号也 7.07 -7.30% 7.63 -3.13% 

GBP/CNY 9.03 2.65% 8.79 5.97% 8.30 -6.50号也 8.88 0.29% 
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2024 年 1-6 月，公司主要外销币种汇率变动幅度相对较小。为量化衡量汇

率变动对收入及羊价的影响，采用因素替代法对报告期内各年度之间汇率变动

对公司收入水平的影响进行分析。具体方法为采用上一年度平均汇率对下一年

度各币种收入进行折算，并与实际收入水平进行比较。使用因素替代法分析得

出汇率变动对不同年度收入影响情况如下:

单位:万元

项目
2024 年

2023 年皮 2022 年度 2021 年皮
1-6 月

使用上一年平均汇率折算的收入 131,179.51 243,663.00 185,461.64 152,393.61 

实际收入 131,858.65 254,978.26 179,066.43 147,475.91 

因汇率变动导致的收入变动 0.52~也 4.64% -3.45号也 -3.23% 

2024 年 1-6 月，使用因素替代法分析得出汇率变动对收入影响为 0.52% ，

汇率对公司收入及产品单价水平影响较小，可以采用其人民币单价变动情况分

析产品原币单价变动情况。

公司主要产品中，单相智能电表、三相智能电表及智能电表核心单元三类

产品收入占比较高， 2023 年度及 2024 年 1-6 月占营业收入的比例为 81.42%及

80.48%，该三类产品在 2023 年度及 2024 年 1-6 月的单价情况如下:

单位:元/个

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 变动卒

单相智能电表 249.41 250.54 -0.45号也

三相智能电表 514.56 494.67 4.02% 

智能电在核心单元 107.66 111.30 -3.27% 

2024 年 1-6 月，公司三相智能电表单价上涨的主要原因系高单价客户

REGIONAL ELECTRICAL POWER NETWORKS、 Yü-Smart Ltd 收入占比提

升所致，剔除上述客户影响后，三相智能电表 2024 年 1-6 月产品单价仅上涨

。.40%。公司智能电表核心单元单价下跌的主要原因系公司向 SAUDI METERS 

COMPANY 销售的两款单价较低的智能电表核心单元产品收入占比上升所致，

剔除该两款产品影响后，智能电表核心单元 2024 年 1-6 月产品单价仅下降。.44%。

因此，上述产品在 2024 年 1-6 月的产品单价变动主要受客户结构变动、产品结

构变动影响， 未出现订单原币价格大幅上涨的情形。
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综上所述， 2024 年 1-6 月，公司主要产品羊价及原币羊价主要受到客户结

构变动、产品结构变动影响，未出现订单原币价格大幅上涨的情形。

(二) 2023 年度导致产品原币单价上升的主要客户采购订单情况、订单持

续时间及未来持续性

导致公司产品原币单价上升的订单情况已经申请信息披露豁免。

(三〉提价行为的合理性、销售的真实性以及未来订单的持续性

公司产品原币单价上涨均系考虑物价水平上涨、原材料价格上涨等因素与客

户协商达成一致后提价所致，提价行为具备合理性。公司产品原币单价上涨与客

户订单价格及当地市场价格水平变动趋势一致 ， 相关销售具备真实性。

截至 2024 年 9 月 30 日， 公司所有己经签署的合同及订单金额中 ， 尚未实现

收入的金额超过 52 亿元。公司订单持续性较好。

五、说明 OVO ENERGY LIMITED、 Horizon Ene叨 Infrastructure Ltd 、

ALFANAR、 METER FIT 20 LIMITED、 REGIONAL ELECTRICAL POWER 

NETWORKS 、 ISRAEL ELECTRIC CORPORA TION LTD. 、 EWE NETZ 

GmbH 等客户与发行人开展合作当年或次年即成为主要客户的原因及合理性，

并说明报告期各期新增主要客户的毛利率及信用政策与其他主要客户是否存在

较大差异及其原因、期后合作情况及合作稳定性、回款情况

〈一〉说明 OVO ENERGY LIMITED、 Horizon Energy Infrastructure Ltd、

ALFANAR、 METER FIT 20 LIMITED、 REGIONAL ELECTRICAL POWER 

NETWORI(S 、 ISRAEL ELECTRIC CORPORA TION LTD. 、 EWE NETZ 

GmbH等客户与发行人开展合作当年或次年即成为主要客户的原因及合理性

1、开展合作当年或次年即成为主要客户的原因及合理性

在与客户合作的过程中，公司通过一段时间的前期目标市场开拓、产品研发

等积累，会在招投标中中标或与客户商业谈判后达成合作。在合作初期， 部分客

户会先下达小批量试点订单并与公司就产品需求进行进一步沟通。双方就最终产

品情况达成一致后，客户即开始批量下达订单， 公司对该客户的收入会从客户批

量下单时点开始呈现较快增长。
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OVO ENERGY LIMITED、 Horizon Energy In且'astructure Ltd 、 ALFANAR、

METER FIT 20 LIMITED、 REGIONAL ELECTRICAL POWER NETWORKS 、

ISRAEL ELECTRIC CORPORATION LTD. 、 EWE NETZ GmbH 等客户为英国、

沙特阿拉伯、乌兹别克斯坦、德国等地区大型电力公司、能源设备提供商及知名

电力总包商，其需求量较大，在批量下单后收入快速增长成为公司主要客户具备

合理性。公司与该等客户合作背景及过程具体情况如下:

序号 客户名称 合作背景及过程

该公司为英国前六大电力公司。公司从 2022 年开始与其进行业

OVOENERGY 务接触， 2022 年获得该客户订单并在 2022 年开始批量发货，该
L肌1ITED 客户作为英国主要电力公司需求量较大，因此该客户 2023 年成

为公司智能计量表第五大客户具备合理性。

该公司为英国本土主要能源设施提供商。公司从 202 1 年开始与

2 Horizon Energy 其进行业务接触 ， 202 1 年获得该客户订单并在 2022 年开始批量
Infrastructure Ltd 发货， 该客户作为英国主要能源设施提供商需求量较大，因此该

客户 2022 年成为公司智能计量表第七大客户具备合理性。
该公司是中东地区电力项目的主要承包商。公司向其销售的产品 |
主要与沙特智能电表项目相关，该项目需求量较大且集中在 2020

3 ALFANAR 年。公司从 20 19 年开始与其进行业务接触，于 20 1 9 年中标该客
户订单井在 2020 年开始批量发货， 因此该客户 2020 年成为智能
计量表第一大客户具备合理性。

该公司为英国本土主要能源设施提供商。公司从 2020 年开始与

4 
METERFIT20 其进行业务接触， 2020 年获得该客户订单并在 2020 年开始批量
L酌lITED 发货，该客户作为英国主要能源设施提供商需求量较大， 因此该

客户 2021 年成为公司智能计量表第五大客户具备合理性。

REGIONAL 该公司为乌兹别克斯坦国家电力公司。公司从 20 1 6 年开始与其

5 
ELECTRICAL 进行业务接触， 2020 年中标该客户订单并在 2021 年开始批量发
POWER 货，该客户作为乌兹别克斯坦国家电力公司需求量较大，因此该
NETWORKS 客户 202 1 年成为公司智能计量表第七大客户具备合理性。

ISRAEL 该公司为以色列国家电力公司。公司从 2017 年开始与其进行业

6 
ELECTRIC 务接触， 2019 年中标该客户订单并在 2021 年开始批量发货， 该
CORPORA TION 客户作为以色列国家电力公司需求量较大，因此该客户 202 1 年
LTD. 成为公司智能计量表第八大客户具备合理性。

该公司为德国大型电力公司。公司从 20 18 年开始与其进行业务

7 EWENETZ 接触， 20 19 年中标该客户订单并在 2020 年开始批量发货，该客
GmbH 户作为德国大型电力公司需求量较大， 因此该客户 2021 年成为

公司智能计量表第十大客户具备合理性。

2、 ALFANAR在 2020 年度成为主要客户的原因及合理性

ALFANAR 全称为 ALFANAR CONSTRUCTION CO.，注册地位于沙特阿拉

伯。 ALFANAR 成立于 1976 年，是一家中东地区电力、可再生能源、工业、石

化和基础设施领域的领先总包公司，注册资本 10 亿沙特里亚尔，是中东地区电

力和水利项目的主要承包商。
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2020 年至 2024 年 1-6 月 ，公司向 ALFANAR 的销售情况具体如下 :

单位:万元

项目
2024 年

2023 年度 2022 年度 2021 年度 2020 年度
1-6 月

智能计量表 5,950.94 82,650.10 

智能计量表组配件及配套终端 - . 599.68 5,809.3 1 3,975.53 

服务收入 . 21.51 

合计 621.19 11,760.25 86,625.63 

报告期内 ， ALFANAR 仅就沙特智能电表项目与公司展开合作。沙特智能电

表项目是沙特阿拉伯为落实 ((2030 愿景"下节能减排目标实施的重点项目之一，

是沙特建设智能电网和智慧城市的重要组成部分。根据中国驻沙特大使馆商务处

2019 年 1 2 月发布的信息，沙特智能电表项目计划在沙特全境安装 1 ，000 万个智

能电表。根据国家电网新闻中心及沙特电力局官网信息 ， 国家电网所属公司中电

装备负责沙特西南区 500 万只智能电表的安装及运维， ALFANAR 及 Etihad

Etisalat Co. C Mobily) 负责部署沙特中部及东部 500 万只智能电表。

2016 年至 2019 年间沙特曾规划分期完成智能电表的部署，并进行了第一期

约 250 万台智能电表的招标，公司完成了对应的技术方案设计及样品验证并成功

中标，在沙特市场取得了较为成熟的口碑及技术基础。后续沙特变更了部署规划，

未实际进行该 250 万台电表的部署，并于 2019 年进行了 1.000 万智能电表部署

项目的招标， 公司于 2019 年与 ALFANAR进行业务接触，凭借扎实的市场及技

术基础，成功获取了该客户的部署订单。

根据中国驻沙特大使馆商务处 2020 年 l 月发布的信息，沙特智能电表项目

计划在 202 1 年 3 月底之前完成 1.000 万智能电表的安装。根据该部署规划，公

司向 ALFANAR 销售的产品亦主要集中在 2020 年发货并实现收入，因此 2020

年 ALFANAR成为公司智能计量表第一大客户。在 2021 年沙特智能电表项目基

本完成安装后，公司与该项目有关的收入已经基本实现，后续对 ALFANAR 的

收入大幅减少。

沙特市场在 1 ，000 万台的智能电表项目部署后， 己完成大部分传统电表向智

能电表的更新升级 ， 目前每年仅产生相对少量的常态化采购以满足新增用户等增

量需求。 ALFANAR在完成该总包项目后， 在沙特市场主要负责存量电表的运维
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工作。对于市场相对少量的增量需求，沙特国家电力公司不再通过总包商，而是

直接向电表公司进行采购，因此公司主要通过与沙特阿拉伯本地电表企业

SAUDI METERS COMP ANY 合作覆盖该部分增量市场。报告期内，公司向

SAUDI METERS COMPANY 的销售额分别为 4，970.78 万元、 3 ，272.01 万元、

9，733.10 万元和 7，608.33 万元。

因此，公司对 ALFANAR 销售收入波动与沙特本地智能电表集中部署计划

有关。目前 ， 公司仍通过客户 SAUDIMETERSCOMPANY 向沙特市场提供智能

计量终端产品和服务。综上所述，公司对 ALFANAR 销售收入波动具有合理性。

(二〉报告期各期新增主要客户的毛利率及信用政策与其他主要客户是否

存在较大差异及其原因、期后合作情况及合作稳定性、回款情况

报告期各期公司前十大客户情况如下:

是否为 是否为 是否为 是否为
2024 年 当期新

2023 年度
当期新

2022年度
当期新

2021 年度
当期新

1-6 月 增前十 增前十 增前十 增前十
大客户 大客户 大客户 大客户

ISRAEL 
ELECTRIC 

否 DUCATI 否 DUCATI 否 DUCATl 否
CORPORATI 
ONLTD. 

DUCATI 否 前景无忧 万口之
深科技及其

否
深科技及其

否
关联方 关联方

国家电网 否
深科技及

否 前景无忧 是 ALFANAR 否
其关联方

KT 
rSRAEL 

CORPORATI 是
ELECTRIC 

万口之 lSBEL S.A. 否 ISBEL S.A. 否CORPORA 
ON 

TION LTD. 
ISRAEL 

E.ONUK 否 E-REDES 否
ELECTRlC 

否 E-REDES 是
CORPORAT 
ION LTD. 

ALLIAND 
SAUDI 

E-REDES 否
ERN.V 

是 E.ON UK 是 METERS 否
CO扣【PANY

SAUDI 
νffiTERFIT 岛1ETER FIT 

METERS 否 国家电网 是
20 L1 MITED 否 20 LlMITED 

是
COMPANY 

SAUDI 

香港怀鸿 是
METERS 

否 E-REDES 万μ-之e 
HM Power 

否
CO沁1PAN Metering AB 
Y 

深科技及其关
否 lSBEL S.A. 否

SAUDI 
否

REGIONAL 
是

联方 METERS ELECTRIC 
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是否为 是否为 是否为 是否为
2024 年 当期新

2023 年度
当期新

2022 年度
当期新

2021 年度
当期新

1-6 月 增前十 增前十 增前十 增前十
大客户 大客户 大客户 大客户

COMPANY ALPOWER 
NETWORK 
S 

REGIONAL OVO 希克斯电子 ISRAEL 
ELECTRICA 

否 ENERGY 是 (东莞〉有 是
ELECTRIC 

是LPOWER CORPORAT 
NETWORKS 

LfMlTED 限公司 ION LTD. 

公司各期新增前十大客户具体情况分析如下 :

1、 2021 年度新增前十大客户

(1) E-REDES 

1) 毛利率情况

2021 年度，公司向 E-REDES 销售产品均为智能计量表，当期该客户毛利率

与对应产品毛利率比较如下 :

产品类别

智能计量表

2) 信用政策情况

该客户毛利率 该产品总体毛利率

23.83% 

公司与巴阻DES 约定销售信用政策为 : 基于发票日 60 天内回款。对于其他

主要客户 ， 公司一般会给予下游客户一定的信用期， 信用期通常为 30 天-90 天。

公司给予 E-阻DES 信用期与其他主要客户基本一致。

3) 期后合作情况及合作稳定性、回款情况

该客户为葡萄牙国家电力公司之子公司 ， 采购需求较为稳定。报告期内， 公

司与该客户合作稳定 ， 2022 年度、 2023 年度及 2024 年 1-6 月， 该客户均为公司

前十大客户。

公司与该客户期后合作情况良好， 未来预计将保持稳定的合作关系。 2024

年 1-8 月， 公司向 E-REDES 销售金额为 9，040.05 万元， 截至 2024 年 9 月 30 日，

公司与该客户己经签署的合同及订单金额中，尚未实现收入的金额为 25，734.02

万元 。
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2024 年 6 月末，公司对 E-REDES 应收账款金额为 1，800.50 万元， 截至 2024

年 10 月 31 日，已全部收回。

(2) METER FIT 20 LI脚flTED

。毛利率情况

2021 年度，公司向 METER FIT 20 LIMITED 销售产品均为智能计量表，当

期该客户毛利率与对应产品毛利率比较如下:

产品类别 该客户毛利率 该产品总体毛利率

智能计量表 23.83% 

2) 信用政策情况

公司与 METER FIT 20 LIMITED 约定销售信用政策为:基于发票日 30 天内

回款。对于其他主要客户 ， 公司一般会给予下游客户一定的信用期，信用期通常

为 30 天-90 夭。公司给予 METER FIT 20 LI阳TED 信用期与其他主要客户基本

一致。

3) 期后合作情况及合作稳定性、回款情况

该客户为英国本地能源设备提供商，采购需求较为稳定。报告期内 ， 公司与

该客户合作稳定， 2022 年度、 2023 年度， 该客户向公司采购金额与 2021 年度相

近。

公司与该客户期后合作情况良好，未来预计将保持稳定的合作关系。 2024

年 1-8 月，公司向 METER FIT 20 LIMITED 销售金额为 4，201.37 万元 ， 截至 2024

年 9 月 30 日，公司与该客户后续订单尚在接洽中，暂元在手订单。

2024 年 6 月未，公司对 METER FIT 20 LIMITED 应收账款金额为 400.15 万

元， 截至 2024 年 10 月 31 日，已全部收回。

(3) REGIONAL ELECTRICAL POWER NETWORKS 

1)毛利率情况

2021 年度，公司向 REGIONAL ELECTRICAL POWER NETWORKS 销售产

品均为智能计量表 ， 当期该客户毛利率与对应产品毛利率比较如下 :
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产品类别 该客户毛利率 该产品总体毛利率

智能计量表 23.83% 

2) 信用政策情况

公司与 REGIONAL ELECTRICAL POWER NETWORKS 约定硬件产品销售

信用政策为: 合同签订后支付 15%预付款项，货物交付后 45 日内支付剩余 85%

款项。对于其他主要客户，公司一般会给予下游客户一定的信用期，信用期通常

为 30 天-90 夭。公司给予 REGIONAL ELECTRICAL POWER NETWORKS 信用

期与其他主要客户基本一致。

3) 期后合作情况及合作稳定性、回款情况

该客户为乌兹别克斯坦电力公司， 采购需求较为稳定。报告期内 ， 公司与该

客户合作稳定，该客户根据其地区智能计量表部署规划对公司产品进行采购。

公司与该客户期后合作情况良好，未来预计将保持稳定的合作关系。 2024

年 1-8 月， 公司向阳GIONAL ELECT阳CAL POWER阳TWO胀S 销售金额为

4，355.25 万元，截至 2024 年 9 月 30 日， 公司与该客户己经签署的合同及订单金

额中，尚未实现收入的金额为 5，577.08 万元。

2024 年 6 月未， 公司对 REGIONAL ELECT阳CAL POWER NETWORKS 应

收账款金额为 3，332.77 万元， 截至 2024 年 10 月 31 日，已收回 2，860.37 万元。

(4) ISRAEL ELECTRIC CORPORATION LTD. 

1)毛利率情况

202 1 年度，公司向 ISRAEL ELECTRIC CORPO孔I\TION LTD.销售产品主要

系智能计量表，占向该客户销售金额比例超过 99%， 当期该客户毛利率与对应产

品毛利率比较如下:

产品类别

智能计量表

2) 信用政策情况

该客户毛利率 该产品总体毛利率

23.83% 

公司与 ISRAEL ELECTRIC CORPORA TION LTD.约定销售信用政策为: 基

于发票日的天内回款。对于其他主要客户 ， 公司一般会给予下游客户一定的信

用期， 信用期通常为 30 天-90 天。公司给予 IS孔t\ELELECT阳C CORPORA TION 

LTD信用期与其他主要客户基本一致。
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3) 期后合作情况及合作稳定性、回款情况

该客户为以色列国家电力公司，采购需求较为稳定。报告期内，公司与该客

户合作稳定，向该客户销售金额逐步增长。

公司与该客户期后合作情况良好，未来预计将保持稳定的合作关系。 2024

年 1-8 月， 公司向 ISRAEL ELECT阳C CO盯ORATION LTD. 销售金额为

21 ，732.99 万元，截至 2024 年 9 月 30 日，公司与该客户已经签署的合同及订单

金额中，尚未实现收入的金额为 12，612.92 万元。

2024 年 6 月未，公司对 ISRAEL ELECTRIC CO盯ORATION LTD.应收账款

金额为 7，423.81 万元，截至 2024 年 10 月 31 日，已全部收回 。

2、 2022 年度新增前十大客户

(1) 前景无忧

1) 毛利率情况

2022 年度，公司向前景无忧销售产品主要系智能计量表核心单元和智能计

量表组配件及配套终端，二者合计占向该客户销售金额比例超过 98%，当期该客

户毛利率与对应产品毛利率比较如下 :

产品类别 该客户毛利率 该产品总体毛利率

智能计量表核心单元 18.88% 

智能计量表组配件及配套终端 17.59% 

2) 信用政策情况

公司与前景无忧约定销售信用政策为:合同签订后支付 30%预付款，公司发

货且开具增值税发票后 3 个工作日内支付剩余 70%款项。由于 2022 年之前公司

国内销售金额较小，导致公司每月增值税开票额度较小。在公司国内销售金额及

开票需求大幅增加的背景下，公司向税务局申请提升开票额度，但因申请及审核

耗时较长， 导致公司对前景无忧开票时间存在一定滞后。根据实际开票情况计算，

报告期内，公司向前景无忧开具增值税发票周期平均为发货后约 4 个月。对于其

他主要客户，公司一般会给予下游客户一定的信用期， 信用期通常为 30 天-90

天。公司与前景无忧结算的实际周期与其他主要客户不存在明显差异。
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3) 期后合作情况及合作稳定性、回款情况

公司向前景无忧的销售与终端客户向前景无忧的采购订单相关。公司及合作

伙伴经过对终端市场的长期深耕，最终在 202 1 年取得该终端客户的订单 ， 随着

订单释放，公司对前景无忧的销售从 2022 年开始大幅增长。

报告期内，公司与前景无忧合作稳定，公司向前景无忧销售金额稳步提升。

2024 年起，受到公司与各合作方向终端客户销售的交易架构调整影响，公司对

前景元'比销售金额大幅下降， 但公司仍通过新交易架构向终端客户持续进行销售，

在终端客户存在智能计量终端需求期间，该部分业务持续性较强。

2024 年 6 月末， 公司对前景元忧不存在应收账款。

(2) E.ONUK 

。毛利率情况

2022 年度， 公司向 E.ONUK销售产品主要系智能计量表， 占向该客户销售

金额比例超过 97% ， 当期该客户毛利率与对应产品毛利率比较如下 :

产品类别 该客户毛利率 该产品总体毛利率

智能计量表 2 1.78% 

2) 信用政策情况

公司与 E.ONUK 约定销售信用政策为:客户收到发票 45 天后的当月 5 号回

款。对于其他主要客户，公司一般会给予下游客户一定的信用期，信用期通常为

30 天-90 天。公司给予 E.ONUK 信用期与其他主要客户基本一致。

3) 期后合作情况及合作稳定性、回款情况

该客户为英国前六大电力公司，采购需求较为稳定。报告期内 ， 公司与该客

户合作稳定， 2023 年度公司向该客户销售金额相较 2022 年度有所提升， 2024 年

1-6 月，该客户为公司前十大客户之一。

公司与该客户期后合作情况良好，未来预计将保持稳定的合作关系。 2024

年 1-8 月 ，公司向 E.ONUK 销售金额为 9，582.19 万元， 截至 2024 年 9 月 30 日，

公司与该客户己经签署的合同及订单金额中，尚未实现收入的金额为 856.03 万

元。
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2024 年 6 月末，公司对 E.ONUK应收账款金额为 3，506.22 万元，截至 2024

年 10 月 31 日，已收回 3，500.56 万元。

(3) 希克斯电子(东莞〉有限公司

。毛利率情况

2022 年度，公司向希克斯电子(东莞)有限公司销售产品均为智能计量表

组配件及配套终端，当期该客户毛利率与对应产品毛利率比较如下 :

产品类别 该客户毛利率 该产品总体毛利率

智能计量表组配件及配套终端 17.59% 

2) 信用政策情况

公司与希克斯电子(东莞〉有限公司约定销售信用政策为:基于发票日 140

天内回款。对于其他主要客户，公司一般会给予下游客户一定的信用期， 信用期

通常为 30 天-90 天。公司给予希克斯电子〈东莞〉有限公司信用期略长于其他主

要客户 ， 主要原因系希克斯电子(东莞〉有限公司向公司采购后需要进一步加工

再销售给下游客户 Honeywell ， 再由下游客户 Honeywell 销售给奥地利终端客户 ，

销售链条较长，公司与客户友好协商后给予客户较长的信用期。

3) 期后合作情况及合作稳定性、回款情况

Honeywell 由于自身业务规划原因 ， 缩减欧洲电力终端产品业务，因此， 预

计公司与希克斯电子(东莞)有限公司未来将不再进行合作。

2024 年 6 月未， 公司对希克斯电子(东莞〉有限公司不存在应收账款。

3、 2023 年度新增前十大客户

(1) ALLIANDER N.V 

1) 毛利率情况

2023 年度，公司向 ALLIANDER N.V 销售产品主要系智能计量表， 占向该

客户销售金额比例超过 99%，当期该客户毛利率与对应产品毛利率比较如下 :

产品类别 该客户毛利率 该产品总体毛利率

智能计量表 36.70% 
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2) 信用政策情况

公司与 ALLIANDER N.V 约定销售信用政策为:基于发票日 30 天内回款。

对于其他主要客户，公司一般会给予下游客户一定的信用期，信用期通常为 30

天-90 天。公司给予 ALLIANDER N.V 信用期与其他主要客户基本一致。

3) 期后合作情况及合作稳定性、回款情况

该客户为荷兰国有电力公司，采购需求较为稳定。 报告期内，公司与该客户

合作稳定，公司通过公开招投标方式获取该客户订单， 未来将按照对应中标份额

及客户采购订单持续与该客户进行合作。

公司与该客户期后合作情况良好，未来预计将保持稳定的合作关系。 2024

年 1-8 月， 公司 向 ALLIANDER N.V 销售金额为 6，027.66 万元， 截至 2024 年 9

月 30 日， 公司与该客户已经签署的合同及订单金额中 ， 尚未实现收入的金额为

30，118.46 万元。

2024 年 6 月未， 公司对 ALLIANDER N.V 应收账款金额为 67.17 万元，截

至 2024 年 10 月 31 日，已全部收回 。

(2) 国家电网

。毛利率情况

2023 年度，公司向国家电网销售产品主要系智能计量表和智能计量表组配

件及配套终端 ， 二者合计占向该客户销售金额比例超过 99% ， 当期该客户毛利率

与对应产品毛利率比较如下 :

产品类别 该客户毛利率 该产品总体毛利率

智能计量表 36.70% 

智能计量表组配件及配套终端 . 23.71% 

2) 信用政策情况

公司向国家电网销售主体主要系其下属省网公司，公司与国家电网下属省网

公司约定销售信用政策主要为: 合同签订后支付预付款 10%，到货后支付 85%

款项 ， 质保期限达到后支付剩余 5%款项。公司与国家电网销售信用政策根据国

家电网统一要求确定。
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3) 期后合作情况及合作稳定性、回款情况

随着公司境内业务开拓取得一定突破 ， 2023 年度 ， 公司在国家电网电表集

采项目 中标金额已达 3.22 亿元， 2024 年 4 月，公司在国家电网电表集采项目中

标金额 1.70 亿元。后续公司将持续拓展境内业务，加强与国家电网的合作 ， 未

来预计将与国家电网保持稳定的合作关系。

2024 年 1-8 月， 公司向国家电网销售金额为 11，354.68 万元，截至 2024 年 9

月 30 日， 公司与该客户已经签署的合同及订单金额中，尚未实现收入的金额为

28，541.96 万元。

2024 年 6 月未， 公司对国家电网应收账款金额为 3，529.84 万元，截至 2024

年 10 月 31 日，已完成回款 2，476.72 万元。

(3) 0"0 ENERGY LIMITED 

1) 毛利率情况

2023 年度，公司向 OVO ENERGY LIMITED 销售产品主要系智能计量表，

占向该客户销售金额比例超过 99%，当期该客户毛利率与对应产品毛利率比较如

下:

产品类别 该客户毛利率 该产品总体毛利率

智能计量表 36.70% 

2) 信用政策情况

公司与 OVOE阳RGYLIMITED 约定销售信用政策为 : 基于发票日 30 天内

回款。对于其他主要客户， 公司一般会给予下游客户一定的信用期 ， 信用期通常

为 30 天-90 天。公司给予 OVO ENERGY LIMITED 信用期与其他主要客户基本

一致。

3) 期后合作情况及合作稳定性、回款情况

该客户为英国前六大电力公司，采购需求较为稳定。报告期内，公司与该客

户合作稳定。

公司与该客户期后合作情况良好， 未来预计将保持稳定的合作关系。 2024

年初，公司与客户协商导入新一代平台智能电表， 由于新产品尚处于客户验证阶
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段， 2024 年 1-8 月，公司向 OVO ENERGY LIMITED 销售金额为 855.32 万元，

截至 2024 年 9 月 30 日 ，公司与该客户己经签署的合同及订单金额中，尚未实现

收入的金额为 7，28 1.57 万元。 公司与该客户合作稳定， 将按照客户终端部署需求

与客户持续进行合作。

2024 年 6 月末，公司对 OVO ENERGY LIMITED 应收账款金额为 104.09

万元，截至 2024 年 10 月 31 日，已全部收回。

4、 2024 年 1-6 月新增前十大客户

(1) KT CORPORATION 

1)毛利率情况

2024 年 1-6 月，公司向 KTCO盯ORATION 销售产品为智能计量表和智能

计量表组配件及配套终端，当期该客户毛利率与对应产品毛利率比较如下:

产品类别 该客户毛利率 该产品总体毛利率

智能计量表 41.70号也

智能计量表组配件及配套终端 27.14号也

2) 信用政策情况

公司与 KT CORPORA TION 约定销售信用政策为:部分项目为 20%预付

款， 60%装船付款， 10%到货付款， 10%最终验收付款;部分项目为 20%预付

款， 40%交货后付款J 25%部署完成后付款， 10%验收后付款J 50/0验收后 1 年

付款。对于其他主要客户，公司一般会给予下游客户一定的信用期，信用期通

常为 30 天-90 夭。公司给予 KT CORPORATION 信用期与其他主要客户基本一

致。

3) 期后合作情况及合作稳定性、回款情况

该客户为韩国国有电力公司，采购需求较为稳定。报告期内 ， 公司与该客

户合作稳定。

公司与该客户期后合作情况良好，未来预计将保持稳定的合作关系。 2024

年 1-8 月，公司向 KT CORPORA TION 销售金额为 22，692.08 万元，截至 2024
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年 9 月 30 日，公司与该客户已经签署的合同及订单金额中，尚未实现收入的金

额为 45，518.97 万元。

2024 年 6 月未，公司对KT CORPORA TION应收账款金额为 9，700.19 万元，

截至 2024 年 10 月 31 日，已收回 3，940.38 万元。

(2) 香港怀鸿

1) 毛利率情况

2024 年 1-6 月，公司向香港怀鸿销售产品为智能计量表核心单元和智能计

量表组配件及配套终端，当期该客户毛利率与对应产品毛利率比较如下:

产品类别 该客户毛利率 该产品总体毛利率

智能计量在核心单元 . 3 1.27号也

智能计量表姐配件及配套终端 27.14~也

2) 信用政策情况

公司与香港怀鸿约定销售信用政策为:部分项目为收到订单后 7个工作日预

付 30%货款，剩余 70%货款在发货前付款完毕，部分项目为基于发票日 90 天内

付款。对于其他主要客户，公司一般会给予下游客户一定的信用期，信用期通

常为 30 天-90 夭。公司与香港怀鸿结算的实际周期与其他主要客户不存在明显

差异。

3) 期后合作情况及合作稳定性、回款情况

公司向香港怀鸿的销售与终端客户向香港怀鸿的采购订单相关。公司及合

作伙伴经过对终端市场的长期深耕，最终在 2021 年取得该终端客户的订单，随

着订单释放，公司通过非直销客户向终端客户的销售从 2022 年开始大幅增长。

在终端客户存在智能计量终端需求期间，该部分业务持续性较强。

公司与该客户期后合作情况良好，未来预计将保持稳定的合作关系。 2024

年 1-8 月，公司向香港怀鸿销售金额为 7，252.55 万元，截至 2024 年 9 月 30 日，

公司与该客户已经签署的合同及订单金额中，尚未实现收入的金额为 1，847.11

万元。

57 

8-2-57



2024 年 6 末，公司对香港怀鸿应收账款金额为 5，758.11 万元，截至 2024 年

10 月 31 日，已全部回款。

六、说明 E-REDES、 ISBEL S.A.、上海真兰仪表科技股份有限公司、 SAUDI

METERS COMPANY、 DUCATI、 ENEL、前景无忧、 ALFANAR、国家电网、

深科技及其关联方等客户毛利率变动趋势与发行人相应产品加权平均毛利率变

动趋势存在较大差异的原因及合理性

(一〉 发行人产品定价机制

公司的销售人员根据市场情况、反馈客户对产品的具体需求后， 由采购部门 、

研发部门共同对客户的产品需求进行物料评估，确定产品物料清单 (BOM) 成本。

公司财务部门根据该产品预计的 BOM成本，在考虑可能存在的汇率不利变动的基础

上，制定产品初步价格并提交管理层决策， 一般情况下， 产品初步价格为该产品 BOM

成本加成一定比例。公司管理层参照该市场其他供应商报价情况，依据具体的客户

所处市场竞争'情况、公司对该市场/客户开发战略考虑、等因素，对初步价格进行调整

并确认最终价格， 公司业务人员根据管理层确认后的价格进行投标或报价。公司的

定价原则为考虑市场环境、对应订单盈利情况等因素进行综合定价。

针对不同客户 ， 公司会根据所处国家或地区的市场竞争情况、公司对该客户

/市场的开发战略等对产品定价进行调整。由于公司客户分布于多个国家和地区，

公司在获取订单时面临的市场需求情况及竞争情况存在较大差异，针对同一类型

的产品 ， 公司对不同客户的报价可能存在较为明显的差异。

公司外销区域主要为欧洲、 中东等区域，由于公司产品布局全球多个国家和

地区 ， 公司在不同国家或地区面临的竞争情况、市场开发策略有所不同。总体而

言， 对于竞争较为激烈的市场，若公司认为该市场存在长期开发的价值或公司首

次开拓该市场， 公司将在市场开发前期采取更具有竞争性的报价策略以取得更大

的市场份额及提升公司在该市场的知名度， 后期公司将凭借自身的研发优势、服

务优势，逐步优化产品成本，提高对客户的议价能力;对于竞争激烈程度较为缓

和或客户对价格敏感度较低的市场，公司开发策略为以保证客户高品质体验及服

务为主， 针对该类市场 ， 公司保留的利润空间相对较大。
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(二〉不同客户间毛利率及与加权平均毛利率差异总体原因分析

总体而言，对于同一期间内不同客户，其毛利率差异原因主要受到合同计价

原币汇率变动差异、 产品型号差异、 竞争环境差异及客户/市场开发战略差异四

个因素影响。

公司各产品当期加权平均毛利率变动主要受到当期该产品前十大客户构成

变化影响，受到上述因素影响，不同客户问毛利率方差较大，导致同一产品下单

个客户毛利率与该产品前十大客户加权平均毛利率可比性较低。

1、合同计价原币汇率变动差异

报告期内，公司以外销收入为主 ， 合同计价货币主要为欧元、美元、英镑等

外币。报告期各期， 各外币汇率变动方向和|幅度存在差异，例如， 2022 年度，

欧元、英镑相对于人民币整体贬值，但美元相对于人民币整体升值，因此，不同

期间内外币汇率变动差异将导致以不同币种计价的客户毛利率存在差异。

2、产品型号差异

由于不同国家和地区终端市场的用电需求、技术指标及通信方式等因素存在

差异 ， 公司研发并生产了多种产品型号的智能计量终端产品，以满足不同国家或

地区客户的差异化需求。不同产品型号间研发投入、生产成本存在一定差异， 导

致不同产品型号间毛利率存在差异。

导致公司不同产品型号存在差异的主要因素如下:

因素
描述 举例

类别
根据测量供电回路的类型，可以分为用于

测量供电
计量单相供电回路电能量的单相智能电表

及用于计量一相供电回路电能量的三相智 单相、 一相
回路类型

能电表。单相智能电表多用于居民用户 ，

三相智能电表多用于工商业用户
指电网供电线路接入电表的方式，可以分

接线方式
为直接接入(直通〉及经过互感器接入， 直通、 电流互感式 (CT) 、电压和

经过互感器接入可以进一步分为电流互感 电流互感式 (CTNT)

式 (CT) 及电压和电流互感式 (CTNT )

指电表的最大电流计量范围。电流计量范

量程
围越大 ， 对于智能表的计量精度设计要求 5A、 I OA 、 45A 、 60A 、 80A、 IOOA 、

越高。 同时·由于电流越大 ， 发热增加，对 160A、 200A 等
于可靠性的要求也更高

通信方式 指主站或者系统采集电表数据的方式， 其 RS485、蓝牙、 G3-PLC 电力载波、
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因素
描述 举例

类别
最重要的指标包括采集密度，米集通信成 P阳ME-PLC 电力载波、 HPLC-高速

功率等。为了满足不同的指标要求， 存在 电力载波、 Wi-SUN 微功率无线、

多种通信方式 LoRaWAN 微功率无线、 NB-IoT 蜂
窝通信、 20 蜂窝通信、 30 蜂窝通
信、 40 蜂窝通信等

指电表内部软件运行遵守的协议规范 ， 不
Meter&More、 MODBUS、 DLMS、

软件协议 DLT698 、 DLT645 、 OSGP、 TLS
同的国家和地区的要求存在一定差异

协议等

指客户要求的在电表上实现更多的增值功
无线-M-Bus、有线 M-Bus、 WIFI

接口功能 能的方式，例如多表集抄， 汽车充电控制，
通信、 Zigbee 通信、 单向信息输出

光伏发电计量和控制，手机互联等功能
口、辅助继电器控制输出、光伏输

出控制、光伏输入控制等

3、竞争环境差异及客户/市场开发战略差异

公司在向客户报价时会参考市场上其他供应商报价情况，根据市场竞争激烈

程度以及公司对该客户/市场的开发战略，对初步价格进行相应调整。

由于公司产品布局全球多个国家和地区，公司在不同国家或地区面临的竞争

情况、市场开发策略有所不同。总体而言， 对于部分竞争较为激烈的市场， 若公

司认为该市场存在长期开发的价值或公司首次开拓该市场，公司将在市场开发前

期采取更具有竞争性的报价策略以取得更大的市场份额及提升公司在该市场的

知名度 ， 后期公司将凭借自身的研发优势、服务优势，逐步优化产品成本，提高

对客户的议价能力;对于竞争激烈程度较为缓和或客户对价格敏感度较低的市场，

公司开发策略为以保证客户高品质体验及服务为主，针对该类市场 ， 公司保留的

利润空间相对较大。

因此，公司根据不同客户的具体情况采取对应的报价策略，为导致不同客户

同一期间毛利率存在差异的主要原因。

〈三〉部分客户毛利率变动趋势与发行人相应产品加权平均毛利率变动趋

势存在较大差异的原因及合理性

公司部分客户毛利率变动趋势与发行人相应产品加权平均毛利率变动趋势

存在较大差异的原因及合理性己申请信息披露豁免。
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【申报会计师回复】

(一〉核查上述事项并发表明确意见

1、核查程序

申报会计师主要执行了如下核查程序 :

(1)查阅外汇管理局公布的各期外币换算汇率， 检查发行人主要合同计价

货币的汇率变动趋势与发行人毛利率变动趋势的匹配性;获取发行人主要销售合

同 ， 查询发行人与客户所确定的贸易术语中运费承担方的相关条款，分析发行人

单位收入运费变动情况、毛利率变动趋势与国际货运集装箱指数变动趋势的一致

↑生;

(2) 了解发行人最近一期收入大幅增长客户的性质及经营情况、公司与其

合作年份; 了解上述客户所在地区经济发展情况、市场需求及经贸环境;分析发

行人全年业绩和毛利率变动情况与可比公司的差异原因;

(3)核查公司编制的 2024 年度盈利预测报告，并出具专项核查意见:

(4 ) 了解导致产品原币单价上升的主要客户情况及单价上升原因 : 分析上

述客户当地市场价格水平及变动趋势 ; 获取并核查导致产品原币单价上升的主要

客户采购订单情况:对 2024年 1-6 月公司主要产品原币单价变动情况进行分析。

(5) 向发行人销售人员了解公司客户开发、接洽、确定合作相关流程，了

解具体客户合作开始年限、合作情况等商务信息，以及部分客户合作当年或次年

即成为主要客户的原因及合理性;查阅发行人销售明细表， 分析报告期各期新增

主要客户毛利率与对应产品毛利率差异，向发行人销售人员、财务人员了解报告

期各期新增主要客户期后合作情况、在手订单情况、回款情况;

(6) 向发行人销售人员、财务人员了解公司产品定价机制， 不同客户毛利

率存在差异原因。取得发行人销售明细表 ， 分析复核部分客户毛利率变动趋势与

对应产品加权平均毛利率变动趋势存在差异原因及合理性。
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2、核查结论

经核查，申报会计师认为:

(1)受外部特定因素、国际贸易环境等影响 ， 主要国际结算货币美元、欧

元、英镑等兑换人民币汇率存在一定幅度的波动，国际运费价格亦存在变动。由

于发行人销售收入以外销为主 ， 国际结算货币汇率变动、国际运费价格变动对发

行人毛利率存在重大影响 ; 2023年度主要结算币种汇率变动情况及国际运费指数

情况与当期发行人毛利率变动情况相符;发行人与 ISRAEL ELECT阳C

CORPORATION LTD，合作情况稳定，相关订单执行及回款暂未受到地区冲突影

u 向 ;

(2) 发行人 2023 年度业绩大幅增长的主要客户以不同国家或地区的电力公

司为主， 公司与其合作稳定性较好;相关客户终端市场包括欧洲地区、境内地区

以及中东地区，上述地区经济发展状况良好， 市场需求持续增长 ， 经贸环境良好，

拉动了发行人对包括上述客户在内的公司主要客户 2023 年收入的快速增长。发

行人 2023 年度收入大幅增长具备合理性 ;

发行人 2023 年度业绩及毛利率变动趋势与同行业可比公司一致，发行人营

业收入、净利润及毛利率增长率或增长幅度高于同行业可比公司具备合理性 ;

( 3 ) 发行人期后业绩实现情况良好，截至目前在手订单充足， 为发行人未

来业绩增长奠定了坚实基础;

(4) 发行人产品原币单价上涨均系考虑物价水平上涨、 原材料价格上涨等

因素与客户协商达成一致后提价所致， 提价行为具备合理性。发行人产品原币单

价上涨与客户订单价格及当地市场价格水平变动趋势一致， 相关销售具备真实性。

发行人订单持续性较好:

(5) 在与客户合作的过程中 ， 发行人通过一段时间的前期目标市场开拓、

产品研发等积累，会在招投标中中标或与客户商业谈判后达成合作。在合作初期 ，

部分客户会先下达小批量试点订单并与发行人就产品需求进行进一步沟通。双方

就最终产品情况达成一致后 ， 客户即开始批量下达订单， 发行人对该客户的收入

会从客户批量下单时点开始呈现较快增长。 OVO ENERGY LIMITED 、 Horizon

Energy Ir曲.'astruc阳re Ltd 、 ALFANAR、 METER FIT 20 LIMITED 、 REGIONAL
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ELECTRICAL POWER NETWORKS 、 ISRAEL ELECTRIC CORPORATION LTD. 、

EWE NETZ Gm町等客户与发行人开展合作当年或次年即成为主要客户符合发

行人客观业务开展情况， 具有合理性; 报告期各期发行人新增主要客户毛利率及

信用政策与其他主要客户不存在异常差异，与发行人合作情况符合其商业需求，

不存在重大无法收回的应收账款 ;

(6) 对于同一期间内不同客户，其毛利率差异原因主要受到合同计价原币

汇率变动差异、产品型号差异、竞争环境差异及客户/市场开发战略差异四个因

素影响， 发行人各产品当期加权平均毛利率变动主要受到当期该产品前十大客户

构成变化影响，由于不同客户间毛利率方差较大， 导致同一产品下单个客户毛利

率与该产品前十大客户加权平均毛利率可比性较低; E-REDES、 ISBEL S.A.、上

海真兰仪表科技股份有限公司、 SAUDI METERS COMPANY、 DUCATI、 ENEL、

前景无忧 、 ALFANAR、国家电网、 深科技及其关联方等客户毛利率变动趋势与

发行人相应产品加权平均毛利率变动趋势存在较大差异原因符合发行人实际经

营情况， 具有合理性。

(二〉说明对主要境外客户的走访情况，包括走访时间、走访人员、走访

客户名称、走访内容，并说明是否存在未能实地走访的主要客户及其原因，对

非直销模式下终端客户视频走访比例较高的原因及合理性，对未能实地走访的

主要客户及终端客户所采取的替代措施，以及相关替代程序是否充分

1、主要境外客户的走访情况

申报会计师对开发科技主要境外客户的走访情况如下 :

序号 走访客户名称 走访时间

DUCA TI ENERGIA ROνIANIA S.A. 2023 年 9 月

2 DUCATI ENERGIA 00 BRASIL L TDA 2023 年 9 月

3 GRIDSPERTlSE S.r.1. 2023 年 9 月

4 开发科技〈香港)有限公司 2023 年 8 月

5 A I Telekom AustrÎa AG 2023 年 9 月

6 TPV 2023 年 8 月

7 E-REDES 2023 年 9 月

8 ALLlANDER N.V 2023 年 9 月
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序号 走访客户名称 走访时间

9 SAUDIMETERSCOMPANY 2023 年 8 月

10 ISBEL S.A. 2023 年 9 月

II Stedin Netbeheer B.V. 2023 年 9 月

12 ERANOVE 2023 年 9 月

13 ME丁'ER FIT 20 LlMITED 2023 年 9 月

14 KT CORPORA TION 2023 年 9 月

15 HM Power Metering AB 2023 年 9 月

16 SENSEt-.但 DMCC 2023 年 8 月

17 Malaysian Intelligence Meters Sdn Bhd 2023 年 8 月

18 Horizon Energy Infrastructure Ltd 2023 年 9 月

19 ALFANAR 2023 年 8 月

20 怀鸿实业有限公司 2024 年 8 月

21 Lantronix, Inc. 2024 年 8 月

22 Lin Man Powel' Technology Inc 2024 年 9 月

22 "SAM ELEKTROHISOBLAGICH" MCHJ 2024 年 9 月

23 REGIONAL ELECTRICAL POWER NETWORKS 2024 年 9 月

走访人员为华泰联合证券、立信及中伦项目组成员，走访内容包括客户公司

情况、客户与发行人的交易相关情况、是否存在关联关系的确认等。上述客户走

访均为实地走访。

2、未能实地走访的主要客户及其原因

公司报告期内前五大客户中，客户 ISRAEL ELECT阳C CO盯ORATION

LTD. (以色列国家电力公司)拒绝了走访安排，拒绝的理由为该公司无相关部

门能够负责对发行人上市相关事宜发表意见， 考虑到客户意愿及地缘冲突现状，

申报会计师未对该客户进行走访。

3、对非直销模式下终端客户视频走访比例较高的原因及合理性

申报会计师己对非直销模式下视频走访的终端客户进行了实地走访，截至本

回复出具日 ， 公司非直销模式下终端客户不存在视频走访的情形。
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4、对未能实地走访的主要客户所采取的替代措施

对于未能实地走访的主要客户 ISRAEL ELECTRIC CORPORATION LTD. , 

申报会计师采用 了函证、穿行测试、细节测试(包括对出口报关单、签收单据的

核查〉、分析性程序、回款情况核查作为替代措施核查其相关收入的准确性。截

至 2024年 10 月 31 日 ， 公司报告期内对 ISRAEL ELECTRIC CORPORATION LTD. 

的收入己经全部回款，申报会计师对上述收入所对应的全部应收账款回款凭证及

银行单据进行了核查。

(三〉说明报告期部分期间回函比例较低的原因及合理性，针对未能回函

客户所采取的替代程序，以及相关替代程序是否充分

针对首次发函后未回函的客户，申报会计师持续跟进，部分客户目前己回函

确认。截至本回复出具日，报告期内客户函证情况如下 :

单位:万元

项目
2024 年

2023 年度 2022年度 2021 年度
1-6 月

主营业务收入① 131,783.40 254,785.40 178,992.01 146,820.03 

发函金额合计② 121,549.38 233,598.94 168,502.09 134,826.80 

发函金额占主营业务收入比
92.23号也 91.68~也 94.14% 91.83% 

例③=②/①

回函可确认金额④ 120,971.42 226,707.62 160,090.16 130,710.55 

回函可确认金额占主营业务
91.80号b 88.98% 89.44% 89.03% I 

收入比例⑤=④/①

未回函执行替代测试确认金
577.95 6,891.32 8,4 11.93 4,116.24 

额⑥
未回函执行替代测试确认金

额占主营业务收入比例⑦= 0.44号也 2.70% 4.70% 2.80% 
⑥/① 

回函可确认金额及未回函执
行替代测试确认金额占主营 92.23号也 91.68% 94.14号也 91.83号也

业务收入的比例@嗡+⑦

报告期内 ， 公司回函可确认金额占主营业务收入比例均在 88%以上，报告期

回函比例较高。报告期内未回函金额占主营业务收入金额比例为 2.80%、 4.70%、

2.70%和 0.44%，占比较低。对于上述未回函客户对应收入， 申报会计师采用穿

行测试、细节测试及分析性程序作为替代程序进行核查， 相'关替代程序充分有效。
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问题 3. 最近一期销售服务费大幅增长

根据回复文件I (1) 报告期各期，发行人销售服务费用金额分别为 109.50

万元 、 313 . 56 万元和 2 ， 070 . 97 万元。 发行人通过销售服务商实现的收入金额分

别为 13.39 万元、 1 ， 649. 61 万元、 38 ， 859.71 万元。 其中，发行人通过"销售服

务商-其他"实现的收入金额分别为 13 . 39 万元、 0 万元、 5 ， 764 . 03 万元。 (2)

发行人与其他销售服务商合作模式主要为按照销售服务商提供的客户接洽、商务

对接等服务计提销售服务费以及按照相应销售产品回款金额计提销售服务费。 报

告期各期，发行人通过除主要销售服务商外的其他销售服务商对应实现收入与发

生的销售服务费匹配度较低。

请发行人说明: (1)报告期最近一期通过销售服务商实现的收入大幅增长的

原因及合理性，通过服务商开展业务的必要性，是否存在新增销售服务商，与服

务商合作的稳定性，通过销售服务商开展业务的终端客户，与销售服务商是否存

在关联关系及利益输送。 (2) 销售服务费计提方式及依据，报告期各期销售服务

费占对应实现收入比例波动较大的原因及合理性、相关费率约定的商业合理性。

(3) 发行人通过"销售服务商-其他"实现收入的产品类型及对应客户，并说明

该类收入金额占通过销售服务商实现收入总金额比例较高的原因及合理性。

请保荐机构、申报会计师: (1 ) 核查上述事项井发表明确意见。 (2 ) 说明针

对销售服务费进行核查所采取的具体措施，并说明核查是否充分。

【发行人回复】

报告期内，由于公司产品布局全球多个国家和地区 ， 为更快适应当地的商业

环境，开拓当地市场，对于部分语言、文化差异较大或开拓难度较大的海外客户 ，

公司选择与本地销售服务商进行合作， 共同完成客户的开发及维护工作 ， 具有商

业合理性。公司通过销售服务商的方式开拓部分海外客户与同行业上市公司中外

销收入占比较高的可比公司海兴电力类似， 符合行业惯例。

公司获取客户的核心竞争力为公司优质的产品质量和快速的服务响应能力，

销售服务商在客户获取过程中提供市场渠道资源、交易撮合服务及属地化服务。

公司与销售服务商的合作有助于公司提升客户开拓效率、 优化客户体验及增加客

户粘性。
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报告期内，公司销售服务费用金额分别为 109.50 万元、 313.56 万元、 2，070.97

万元和 341.52 万元，占公司同期营业收入的比例分别为 0.07%、 0.1 8%、 0.8 1%

和 0.26% ， 占比较低。公司 2023 年销售服务费用有所增加，主要系公司为进一

步加大对 以色列、英国等地区的客户开拓，选择与本地销售服务商进行合作，对

应终端客户的收入增长所致。

公司与销售服务商均不存在关联关系，销售服务费率确定过程均系公司基于

合理的盈利水平与销售服务商谈判确定， 具有商业合理性。

一、报告期最近一期通过销售服务商实现的收入大幅增长的原因及合理性，

通过服务商开展业务的必要性，是否存在新增销售服务商，与服务商合作的稳

定性，通过销售服务商开展业务的终端客户，与销售服务商是否存在关联关系

及利益输送

(一〉报告期最近一期主要销售服务商情况，通过销售服务商实现的收入

大幅增长的原因及合理性，是否存在新增销售服务商

2024 年 1-6 月， 公司销售服务费对应主要销售服务商情况如下 :

单位:万元

是否为当 是否存
通过销售

销售服务商 期新增销 终端客户 在关联
服务商实 销售

售服务商 关系
现收入金 服务费
额

MARl包T
ISRAEL 

DEVELOPMENT 否
ELECTRIC 

否
ISRAEL LTD 

CORPORATION 16,387.38 275.80 

LTD. 

Burgess Allen Ltd 否
OVOENERGY 

否LIMITED 282.94 18.99 

TAMIS CONSULTIr呼G
否

& SERVICES ERANOVE 否 3,185.87 43.21 

其他 否 1.95 3.53 

合计 19,858.15 341.52 

ISRAEL ELECTRlC CORPORA TION L TD .为以色列国家电力公司， 公司通

过招投标方式取得客户订单。 公司于 2019 年中标、 2020 年 6 月与客户签订供货

协议并于 2021 年度开始逐步向客户进行出货，报告期各期， 公司向该客户销售

金额分别为 2，726 . 52 万元、 11 ，878 . 68 万元、 2 1 ，229.72 万元和 16，387.38 万元。由

于该客户对于货物交付时间要求较为严格，且以色列当地文化、语言及商业环境
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与传统英语国家存在较大差异。随着公司 向 ISRAEL ELECTRlC 

CORPORA TION LTD销售金额逐步增加，为更好的与客户进行沟通以及准时完

成产品交付，避免因沟通不畅导致错失商业机会， 公司于 2023 年起与 MARKET

DEVELOPMENT ISRAEL LTD 开展合作，由其代表公司与客户进行商务谈判、

日常需求沟通和货物派送追踪等商务事宜。

公司向客户 ERANOVE 销售产品对应终端布局地区为科特迪瓦， 公司通过

招投标方式取得客户订单。由于科特迪瓦当地文化、语言及商业环境与传统英语

国家存在较大差异 ， 公司于当地聘请了 TAMIS CONSULTING & SERVICES 作

为销售服务商，向公司提供招投标资讯信息以及协助公司进行商务沟通等。

OVOE阳RGYLIMITED 为英国六大能源公司之一，公司通过商务谈判方式

取得客户订单。 由于销售服务商 Burgess Allen Ltd 在英国当地拥有丰富的市场资

源，公司与该销售服务商进行合作，共同开发客户 OVO ENERGY LIMITED。

(二〉公司通过服务商开展业务的必要性，与销售服务商合作稳定性

报告期内，由于公司产品布局全球多个国家和地区，为更快适应当地的商业

环境，开拓当地市场， 对于部分语言、文化差异较大或开拓难度较大的客户，公

司选择与本地销售服务商进行合作， 共同完成客户的开发及维护工作。

公司通过销售服务商开展业务主要基于以下原因:

l、该销售服务商在对应地区具备丰富的市场资源，可协助公司取得对应地

区客户订单、 扩大公司在该市场份额以及协助公司持续维护客户关系 。

2、该销售服务商可为公司在客户当地提供属地化服务，如协助公司进行招

投标咨询、商务谈判、货物追踪、款项催收、客户新需求获知、账务核对等相关

事宜。

由于客户需求释放、采购流程需要一定时-间，因此公司一般在客户开发前期

与销售服务商建立联系，就对应客户开发进行筹备， 待客户需求释放或新一轮投

标开展时，公司进行批量出货。

公司获取客户的核心竞争力为公司优质的产品质量和快速的服务响应能力，

销售服务商在客户获取过程中提供市场渠道资源、交易撮合服务及属地化服务。
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公司与销售服务商的合作有助于公司提升客户开拓效率、优化客户体验及增加客

户粘性。因此，公司与主要销售服务商预计未来将在终端客户存在智能计量终端

需求期间进行持续合作。

公司与合作的销售服务商均不存在关联关系 ， 仅存在共同合作开发市场的商

业往来， 不存在利益输送情况。

二、销售服务费计提方式及依据， 报告期各期销售服务费占对应实现收入

比例波动较大的原因及合理性、相关费率约定的商业合理性

(一〉销售服务费计提方式及依据

公司基于不同地区市场开拓需要 ， 与本地销售服务商进行合作，根据与各销

售服务商签订的 《销售服务合同》条款对销售服务费进行确认。销售服务费计提

方式主要分为两类:

1 、根据公司对应销售产品合同金额设定比例或根据公司产品销售单价设定

单个产品销售服务费固定金额。

2、根据公司是否取得对应业务合同/订单收取固定销售服务费。

根据公司与各销售服务商签订的《销售服务合同》条款 ， 当因销售服务商提

供服务而签订的销售合同产生回款、公司与对应客户签订合同/取得订单等符合

销售服务费确认条件满足后 ， 公司依据销售服务合同条款对销售服务费进行计提。

〈二〉报告期各期销售服务费占对应实现收入比例波动较大的原因及合理

性、相关费率约定的商业合理性

1、报告期各期销售服务费占对应实现收入比例波动较大的原因及合理性

报告期各期，公司销售服务费用金额分别为 109.50 万元、 3 1 3.56 万元、

2，070.97 万元和 341.52 万元。

公司报告期内累计计提销售服务费超过 100 万元的销售服务商对应实现收

入情况如下 :
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单位:万元

销售服务商
通过销售服务商 销售 销售服务费
实现收入金额 服务费 /对应实现收入

2024 年 1-6 月

Burgess Allen Ltd 282.94 18.99 6.71% I 

MARKET DEVELOPMENT ISRAEL 
16,387.38 275.80 1.68~也

LTD 

其他 3,187.83 46.73 1.47吃也

合计 19,858.15 341.52 1.72% 

2023 年度

SYED MONIRUZZAνlAN 355.77 207.27 58.26% 

Burgess Allen Ltd 6,732.73 1,018.64 15. 13% 

Thai China Fiber Optics Co.,Ltd. 2,286.41 68.53 3.00% 

MARKET DEVELOPMENT ISRAEL 
21,229.72 432.10 2.04% 

LTD 
CJSC"Construction-Energy Company 

1,150.98 158.65 13.78% 
"Pamir" 
Zak也d Systemów Komputerowych ZSK 
sp.Z 0.0. 

1,340.07 11 3.00 8.43% 

其他 5,764.03 72.78 1.26% I 

合计 38,859.71 2,070.97 5.33% 

2022 年度

SYED MONIRUZZAMAN 608.20 

Thai China Fiber Optics Co., Ltd. 1,041.41 239. 11 22.96% 

其他 74.45 -
合计 1,649.61 313.56 19.01% 

2021 年度

SYED MONIRUZZAνlAN 96.83 -
其他 13.39 12.67 94.63% 

合计 13.39 109.50 817.58% 

2021 年度和 2023 年度，公司对 SYED MONIRUZZAMAN 计提的销售服务

费分别为 96.83 万元、 207.27 万元，与各期通过其实现的销售收入匹配度较低，

主要原因为根据公司与该销售服务商约定， 销售服务费支付义务时点为客户对公

司产品进行回款时点，而非公司实现销售收入时点。 202 1 年度和 2023 年度，公

司自对应客户收回货款分别为 566.30 万元和 1 ，052.64 万元，各期计提的销售服

务费占对应货款的回款比例为 1 7. 10%和 1 9.69% ， 与公司和该销售服务商约定的

销售服务费计提方式相匹配。
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2022 年度和 2023 年度，公司对 Thai China Fiber Optics Co. , Ltd.计提的销售

服务费分别为 239.1 1 万元、 68 .53 万元， 占各期通过其实现的销售收入比例变动

较大， 主要原因为 2022 年度公司取得订单对应产品型号单价较高，其销售服务

费率为 14%， 2023 年度公司取得订单对应产品型号单价更低， 其销售服务费率

主要为 3 .5% ; 同时 ， 根据公司与该销售服务商约定，销售服务费支付义务时点

为公司取得对应客户订单时， 而非公司实现销售收入时点 ， 公司当期取得的部分

订单并未在当期实现收入。 2022 年度， 公司取得对应客户订单金额为 1 ，707.90

万元 ， 公司 向该销售服务商计提销售服务费 239. 11 万元， 占对应取得订单金额

比例为 14 .00% ， 2023 年度， 公司取得对应客户订单金额为 1 .460.43 万元，公司

向销售服务商计提销售服务费 68 . 53 万元， 占对应取得订单金额比例为 4.69% ，

与合同约定费率相匹配。

2、相关费率约定的商业合理性

报告期内， 公司与主要销售服务商约定佣金费率情况如下 :

销售服务商 约定销售服务费率
约定销售服务费率与销售服务费 报告期累计发生销售
占对应实现收入比例差异原因 服务费金额(万元〉
无明显差异 ， 费率略高于销售服

务费占对应客户实现收入比例

设定单个产品销售服 (2023 年对应比例为 1 5. 13%、

Burgess Allen Ltd 务费固定金额，根据不 2024 年 1-6 月为 6.71% ) 主要系
1,037.63 

同产品价格， 费率约为 公司对该客户收入中包含少量服
9%-25% 务等不计入销售服务费产品收入

及回款与收入实现，存在一定时间

性差异

MA阳<ET 不含税单价的 5%、 3%
无明显差异 (2023 年销售服务费

DEVELOP岛1ENT 占对应客户实现收入比例为 707.90 
ISRAEL LTD 及 2%(对应不同产品)

2.04%、 2024 年为 1.68% )

2022 年销售服务费占对应客户实

现收入比例为 22.96%、 2023 年对

订单金额的 3 .50%或
应比例为 3 .00%。公司与该销售服

Thai China Fiber Optics 200 万泰株孰低、订单
务商约定服务费发生时点为取得

对应订单时， 2022 年度，公司通 307.64 Co., Ltd. 金额的 1 4% (对应不同
过该销售服务商取得对应订单未

销售产品)
在当期全部实现收入， 导致当期

销售服务费占对应实现收入比例

相较约定销售服务费率更高

根据不同产品类别设 202 1 年该客户当期未实现收入、

SYED 
定单个产品及电表系 2023 年销售服务费占对应客户实

MONIRUZZAMAN 统的销售服务费固定 现收入比例为 58.26%。公司与该 304.10 
金额， 并扣除公司向终 销售服务商约定服务费发生时点
端客户额外提供的电 为客户回款时， 202 1 年度、 2023
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销售服务商 约定销售服务费率
约定销售服务费率与销售服务费 报告期累计发生销售
占对应实现收入比例差异原因 服务费金额〈万元〉

表系统培训服务、软件 年度公司向其支付的销售服务费
服务等费用，根据不同 对应收入实现期间为报告期前，
产品价格，硬件产品费 导致当期销售服务费占对应实现
率约为 9%- 10%，软件 收入比例相较约定销售服务费率

及服务产品销售服务 更高
费为固定金额 42.95 万

美元

2023 年销售服务费占对应客户实

现收入比例为 1 3.78%。公司与该

销售服务商约定服务费发生时点
固定销售服务费金额

CJSC"Construction-Energy 
〈占预期取得合同金

为签订合同时， 2023 年度，公司
Company"Pamir" 

额比例约为 3.43%)
通过该销售服务商取得对应合同

未在当期全部实现收入，导致当

期销售服务费占对应实现收入比

例相较约定销售服务费率更高

无明显差异，费率略低于销售服

Zak!ad Systemów 
设定单个产品销售服 务费占对应客户实现收入比例

务费固定金额，根据不 (2023 年对应比例为 8.43%) 主
Komputerowych ZSK sp.z 

同产品价格，费率约为 要系除硬件产品外，公司还额外
0 .0 . 

5%-6% 向该销售服务商支付少量培训11 、
管理、商务沟通等服务费用

TAMIS CONSULT协lG & 
离岸单价的 1 .50% (对 无明显差异 (2023 年销售服务费

应单相表、 三相表及集 占对应客户实现收入比例为
SERVlCES 

中器产品) 1.01%、 2024 年为1.36% )

公司管理层综合考虑客户所在地区的市场竞争情况、公司对该客户的开发战

略 ， 结合销售服务商所提供的具体服务内容，公司与销售服务商协商确定销售服

务费率或单个产品销售服务费金额并开展合作。

报告期内，公司向 Burgess Allen Ltd 计提销售服务费累计金额较高，且对应

单个产品销售服务费金额较高。 Burgess Allen Ltd 成立于 2015 年，为英国当地专

业从事咨询服务的机构，其核心管理团队从业经历涵盖人力资源管理、大宗产品

销售、能源服务等，在英国具有丰富的市场资源，公司通过其销售的下游客户

OVO ENERGY LIMITED 为英国六大能源公司之一， 规模较大且采购连续性较强。

公司为切入该客户供应链，与销售服务商 Burgess Allen Ltd 进行合作，通过其丰

富的市场资源， 公司快速掌握了客户所需产品的核心需求，就客户对产品在某些

极端使用环境安全性、可靠性上的特殊要求，公司迅速进行研发改进，在产品强

电部分针对性加强并达到了 IEC 62059-31 的标准。公司凭借优质的产品质量，

成功进入 OVO ENERGY LIMITED 的供应商名录并于 2023 年度实现 6，732.73 万

元的销售金额。
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报告期内 ， 公司向销售服务商 SYED MONIRUZZAMAN 单个产品销售服务

费金额较高，主要系软件系统、服务销售服务费金额较高。由于公司软件系统、

服务类产品毛利率相对较高，因此，公司与销售服务商确定的产品销售服务费金

额对应较高。

2022 年度， 公司与 Thai China Fiber Optics Co. , Ltd.合作销售服务费率较高，

主要系公司对泰国市场开拓时间较短，为快速切入泰国地区主要客户 ， 选择与该

销售服务商进行合作 ， 合作初期销售服务费率较高。 2023 年度 ， 随着公司在泰

国不断深耕，凭借公司的优质产品赢得客户的认可，公司与销售服务商重新谈判

确认的销售服务费率下调。

三、发行人通过 "销售服务商.其他"实现收入的产品类型及对应客户，并

说明该类收入金额占通过销售服务商实现收入总金额比例较高的原因及合理性

报告期各期 ， 公司通过除主要销售服务商外的其他销售服务商情况如下 :

销售服务商 对应下游客户 主要销售产品类型

TAMIS CONSULTING & 
ERANOVE 智能计量表

SERVICES 

旧RA PC SOLUTIONS (Pvt.) 
未对应下游客户，该销售服务商主要提供巴基斯坦地区招投

标、客户动向、项目动向、行业政策等市场信息咨询， 同时向
Ltd. 

公司提供巴基斯坦本地公司注册、商业、财经税务咨询服务

ASTRUM LAT卧~A ATIVA So lu♀ões 智能计量表、智能计量表组配
SOLUÇÕES EM Tecnológicas Indústria e 

件及配套终端TECNOLOG IA L TDA Comércio S.A. 

卧HER GOODS SAS SENELECIP ASE 服务收入

KG RESOURCES Real lntercontinent ( HK) 智能计量表组配件及配套终端

未对应下游客户 ， 公司仅在 202 1 年度与该销售服务商合作购

ANJUR EKAR SDN BHD 买标书支付对应费用 0.77 万元 ， 后续该项目未中标， 未进行

进一步合作

2023 年度 ， 公司通过其他销售服务商实现收入总金额较高， 主要原因系当

期公司通过销售服务商 T灿t1IS CONSULTING & SERVICES 向客户 ERANOVE

销售智能计量表产品金额较高，公司与该销售服务商谈判确定的产品销售服务费

率主要为产品离岸价格的 1.5%，公司 2023 年皮、 2024 年 1-6 月 通过其实现的销

售收入分别为 5，515. 1 3 万元、 3，185.87 万元，占公司 2023 年度、 2024 年 1-6 月

通过其他销售服务商实现收入比例为 95 .6 8%、 99.94%，导致公司当期通过其他

销售服务商实现收入总金额较高。
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【申报会计师回复】

(一〉核查程序

1、核查上述事项并发表明确意见

申报会计师履行了以下核查程序:

(1 )查阅发行人与主要销售服务商签订的 《销售服务合同))，了解发行人销

售服务费支付条款，根据发行人的销售明细表统计各销售服务商对应客户产生收

入情况;

(2) 向发行人销售部门人员了解销售服务商提供的具体服务，相关费率确

定的依据及合理性，发行人通过相关销售服务商实现收入金额与销售服务费比例

在报告期内变动的原因及合理性，发行人与销售服务商合作的稳定性，销售服务

商是否与发行人存在关联关系及利益输送行为。

2、说明针对销售服务费进行核查所采取的具体措施，并说明核查是否充分

申报会计师履行了以下核查程序:

(1 )查阅发行人与主要销售服务商签订的销售服务协议， 核查销售服务协

议的主要条款，了解双方合作内容以及权贵义务约定情况:

(2) 取得主要销售服务商工商资料， 了解发行人主要销售服务商的成立时

间、股权结构、主要人员等基本情况:

(3)针对销售服务费 ， 对主要销售服务商进行函证:

(4 ) 访谈发行人主要销售服务商，了解发行人与主要销售服务商的合作内

容、定价原则以及未来合作意向等情况，取得了主要销售服务商出具的无关联关

系声明、反商业贿赂承诺书等确认资料;

(5) 获取并核查了发行人及其董事、监事、高级管理人员、关键岗位人员

的银行流水，核查其与主要销售服务商是否存在异常资金往来;

( 6 ) 抽查大额销售服务费用对应的销售服务协议、 发票、付款单、付款审

批单等原始单据，核查销售服务活动、销售服务费支付等相关内控制度执行的有

效性。核查日常销售活动开展中 ， 销售服务商与发行人销售人员的沟通记录，印

证销售服务活动的真实性。
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(二〉核查结论

1、核查上述事项并发表明确意见

经核查，申报会计师认为 :

(1 ) 2024 年 1-6 月， 发行人合作的主要销售服务商中不存在新增销售服务

商 ， 发行人与主要销售服务商不存在关联关系及利益输送行为 ; 发行人通过销售

服务商开展业务主要原因为销售服务商拥有丰富的市场资源或销售服务商可为

发行人提供属地化服务 ， 具有合理性， 发行人与主要销售服务商预计未来将在终

端客户存在智能计量终端需求期间进行持续合作;

(2) 报告期内 ， 发行人销售服务费占对应实现收入比例波动较大原因主要

为发行人与销售服务商约定的销售服务费确认时点一般为客户回款时或取得订

单/合同时 ， 与发行人实际产生收入时点存在一定时间差异 ， 发行人销售服务费

用发生与对应客户产生的收入、回款或订单金额具有匹配性; 发行人管理层综合

考虑客户所在地区的市场竞争情况、发行人对该客户的开发战略以及对应客户订

单盈利情况后与销售服务商确定销售服务费率，相关销售服务费率具有商业合理

性;

(3) 2023 年度及 2024 年 1-6 月， 公司通过其他销售服务商实现收入总金额

较高，主要原因系当期公司通过销售服务商 TAMIS CONSULTING & SERVICES 

向客户 ERANOVE销售智能计量表产品金额较高， 具有合理性。

2、说明针对销售服务费进行核查所采取的具体措施，并说明核查是否充分

申报会计师对发行人销售服务费所采取的核查措施较为充分， 能够验证发行

人销售服务费的真实性及合理性。
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问题 4. 与重叠客户供应商的交易公允性

( 1 ) 与前景无忧交易的公允性。根据回复文件， ①发行人报告期内与前景

无忧 (含子公司 ， 下同) 同时存在采购及销售交易。其中，各期销售金额分别为

134.95 万元、 17， 708.99 万元、 33 ， 509.66 万元，占比分别为 0.09% 、 9 . 89% 、 13.14%;

各期采购金额分别为 4， 302 . 11 万元、 8 ， 683 . 91 万元、 14， 790 . 23 万元，占比分

别为 3. 69% 、 5.86% 、 10.21%。②报告期内，发行人采购占前景无忧销售结构件

类产品的比例超过 90%。③2023 年度，发行人智能计量表核心单元单价上涨

16.44%，主要原因之一系发行人公司向前景无忧销售单价上涨 21 . 48%。请发行

人: ①结合向前景无忧采购金额占发行人采购金额比例、占前景无忧销售同类产

品比例，说明该项采购主要交易条款的公允性。②结合销售产品具体内容、终端

销售情况等说明向前景无忧销售产品单价大幅上涨的原因及合理性，并说明与前

景无忧交易价格的公允性。③结合供应商逃选标准、客户获取方式、前景无忧经

营情况、合作历史、关联关系等因素，说明前景无忧为重叠客户供应商的原因及

交易的必要性，并说明是否存在利益输送。

(2) 与深科技及其关联为交易的公允性。根据回复文件，①发行人报告期

内与深科技及其关联方同时存在采购及销售交易。其中，各期销售金额分别为

16， 313 . 43 万元、 19， 077.63 万元、 24， 095 . 11 万元，占比分别为 11 .06% 、 10.65% 、

9.45% ; 各期采购金额分别为 1 ， 540.43 万元、 1 ， 707.14 万元、 1 ， 435.65 万元，

占比分别为 1.32% 、 1. 15% 、 0.99%。②发行人对关联方 TPV 设置的主要信用政策

为基于发票日 270 天至 365 天。该信用政策与发行人对其他主要客户设置的信用

政策存在较大差异。请发行人: ①说明与深科技及其关联方同时发生采购及销售

交易的必要性。②结合交易背景，定价依据， 交易价格 、 交货方式(贸易条款)、

信用政策等主要交易条款等说明关联销售及采购的公允性，并说明与非关联方采

购及销售是否存在显著差异。③说明对 TPV 设置宽松信用政策的原因及合理性。

请保荐机构、申报会计师核查上述事项并发表明确意见。
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【发行人回复】

一、与前景无忧交易的公允性

(一〉 结合向前景无忧采购金额占发行人采购金额比例、 占前景无忧销售

同类产品比例，说明该项采购主要交易条款的公允性

报告期内， 公司向前景无忧采购金额及占采购总额的比例如下 :

单位:万元

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

塑料外壳结构件 6,459.71 10,63 1.50 8,376.67 3,982.82 

模块类 " 3,525. 17 0.58 0.29 

集成电路 0.09 . 149.10 

其他配件 189.78 633.56 306.66 169.90 

合计 6,649.59 14,790.23 8,683.91 4,302.11 

占采购总额比例 8.74号也 10.21% 5.86% 3 .69号也

报告期内 ， 公司向前景无忧采购的产品主要为塑料外壳结构件、模块类产品、

集成电路产品、其他配件等，其中以塑料外壳结构件为主。

2023 年度，公司对前景无忧采购的模块类产品为通讯模块产品 ， 全部用于

公司与国家电网相关业务。 2024 年 1-6 月，需要使用相应通讯模块产品的订单

已经执行完毕，公司对前景元忧的模块类产品采购量相应下降。

公司向前景无忧采购的塑料外壳结构件产品占前景无忧销售同类产品的比

例超过 90% ( 以 2023 年度数据计算 ， 下同) ， 公司向前景无忧采购的模块类产

品占前景无忧销售同类产品的比例不超过 10%。

报告期内，发行人向前景无忧之子公司成都前景志明精密工业有限公司(以

下简称"前景志明")采购的塑料外壳结构件金额占其同类产品销售额比重较高，

主要系发行人向其所采购的塑料外壳结构件的特殊性所致。

对于智能电表用塑料外壳结构件，发行人需要针对不同项目研发不同的壳体

结构件以满足不同客户的需求，结构件的本地化供应有助于提升供应商在开模阶

段和生产阶段与发行人的沟通效率， 且塑料外壳结构件体积较大， 异地采购将会

产生较高的运输费用 ， 因此塑料外壳结构件企业通常本地化供应。
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前景志明专注于电表塑料外壳结构件的生产， 其相关设备、技术、人员均为

专门生产电表产品塑料外壳结构件进行配置。公司为我国西南地区少数较大的智

能电表厂商之一，在塑料外壳结构件本地化采购、前景志明专注于电表塑料外壳

结构件业务的背景下，公司向其采购塑料外壳结构件等的金额占其销售同类产品

比例较高符合塑料外壳结构件行业实际情况，具备合理性。

深圳市其荣兴科技有限公司为公司报告期内结构件产品第二大供应商，其子

公司成都其荣精密工业有限公司主要向公司供应塑料外壳结构件产品。报告期内

公司向上述两家主要结构件供应商的结构件采购金额如下 :

单位: 万元

供应商名称
2024 年

2023 年度 2022 年度 2021 年度
1-6 月

北京前景无忧电子科技有限公司 6,459.71 10,63 1.50 8,376.67 3,982.82 

深圳市其荣兴科技有限公司 2,414.00 4,256.06 3,892. 19 1,609.92 

公司采购的塑料外壳结构件产品以注塑件为主，供应商一般采用成本加成的

方式进行报价。公司将相关产品设计要求提供给供应商后，供应商会根据所需的

原材料及可能的损耗、预计耗费的制造费用、人工成本、运输成本及其他必要支

出 ， 加上其一定利润比例对发行人进行报价。上述报价参数在报价时均提供给发

行人。

假定供应商测算的所需原材料及可能的损耗、预计耗费的制造费用、人工成

本、运输成本及其他必要支出为 C，公司的塑料外壳结构件供应商的报价 P 的计

算公式为:

P=C* (1+M%) 

其中 M%即为供应商的利润比例。报告期内，除公司在对 ALFANAR 的销售

交易中因对应的结构件采购量较大导致上述报价的利润比例 M%略低外 ， 在所有

公司对前景志明及成都其荣精密工业有限公司的塑料外亮结构件采购订单中，上

述利润比例 M%均保持一致。因此，在公司向前景无忧的采购的交易中，在产品

定价机制方面与其同类产品供应商之间不存在显著差异。

除定价原则外，公司与供应商的主要交易条款为与其约定的信用政策， 公司

报告期内主要供应商的信用政策情况如下:
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序号 供应商名称 信用政策

前景无忧 自发票日 75 天-90 天

2 意法半导体 自发票日起 60 天

3 赣州市超跃科技股份有限公司 自发票日当月最后一日起 90-1 20 天

4 厦门宏发电力电器有限公司 自发票日 90-105 天

5 深圳掌芯物联科技有限公司 自发票日当月最后一日起 60 天

6 深圳市吴辉微电子有限公司 白发票日起 60 天

7 浙江正泰电器股份有限公司 自发票日起 90 天

8 ARROW ELECTRONICS CH卧~A LIMITED 自发票日起 75-90 天

公司与第二大塑料外壳结构件供应商深圳市其荣兴科技有限公司约定的信

用政策为自发票日起 60 天付款。公司与前景无忧约定的信用政策与公司其他主

要供应商、前景无忧同类塑料结构件产品主要供应商之间不存在显著差异。

综上所述，公司向前景无忧的采购交易中 ， 在产品定价机制、信用政策等采

购主要条款方面与其同类产品供应商或其他主要供应商之间不存在显著差异，公

司向前景无忧采购的主要交易条款具备公允性。

(二〉结合销售产品具体内容、终端销售情况等说明向前景无忧销售产品

单价大幅上涨的原因及合理性，并说明与前景无忧交易价格的公允性

1、公司向前景无忧销售产品的具体内容及终端销售情况

报告期内，公司向前景无忧销售的产品具体情况如下:

单位: 万元、%

2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度
产品名称

金额 占比 金额 占比 金额 占比金额 占比

智能计量表
25,068.05 74.8 1 12,965.98 73.22 

核心单元
" . 

智能计量表
组配件及配 16.40 100.00 8,209.25 24.50 4,430. 13 25.02 134.95 100.00 
套终端

智能计量表 . . 228.92 0.68 303.04 1.71 

AMI 及电力
大数据系统 3.44 0.01 9.84 0.06 
软件

合计 16.40 100.00 33,509.66 100.00 17,708.99 100.00 134.95 100 

公司向前景无忧的终端销售主要销往境外终端客户 。
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2、公司向前景无忧销售产品单价大幅上涨的原因及合理性，与前景无忧交

易价格的公允性

公司对前景无忧销售产品单价大幅上涨主要系终端客户价格上涨所致，具备

合理性。

公司对前景无忧的销售价格变动均系前景无忧销往终端客户价格变动导致。

因此，公司对前景无忧的销售价格系根据终端客户采购价格确定，具备公允性。

(三〉结合供应商逃选标准、客户获取方式、前景无忧经营情况、合作历

史、关联关系等因素，说明前景无忧为重叠客户供应商的原因及交易的必要性，

并说明是否存在利益输送

1、供应商选选标准

公司选择供应商的主要参考原则包括 : ①一般而言，优先选用制造商为供应

商，其次为代理商及贸易商;②有相关行业经验的供应商优先选用，行业地位较

高及有核心技术能力的供应商优先选用 ; ③在现有供应商及潜在供应商中，优先

考虑选用能提供最低总成本的供应商;④在供应商地域方面， 运输、储存、维修、

服务成本占总成本比重较高的材料及物料优先考虑本地供应商。

前景无忧的子公司前景志明为公司智能计量表用塑料外壳结构件产品主要

供应商，从供应商类别角度属于制造商。前景志明在塑料结构件产品方面生产经

验较为丰富。由于塑料外壳结构件体积较大，异地采购将会造成较高的运输费用，

且塑料外壳结构件为定制化产品，公司需要与其进行较多沟通，符合上述地域原

则中应优先考虑本地供应商的原则〈公司向前景无忧采购的塑料外壳结构件为其

成都子公司前景志明供应，为本地供应商〉。

2023 年度，公司由于与国家电网相关业务收入快速增长，考虑到前景无忧

在国内智能电表通讯模块方面市场经验较为丰富，因此选择向其采购国家电网业

务所需通讯模块。

综上所述，公司选择前景无忧作为供应商符合公司选择供应商的主要参考原

。
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2、客户获取方式

报告期内，公司主要采用招投标及商业谈判方式获取客户，公司选择前景无

忧为客户的方式为商业谈判。

3、前景无忧经营情况

前景无忧的基本情况及经营情况如下:

公司名称 北京前景无忧电子科技股份有限公司

成立日期 2009/4/9 

注册资本 10，800 万人民币

前景无忧是一家专注于在电力行业配用电领域提供智能物联产品和数字

主营业务 化解决方案的高新技术企业， 其子公司前景志明主要从事智能仪表结构件
的生产与销售

经营情况
前景无忧 2022 年度及 2023 年度营业收入分别为 3 .69 亿兀、 6.55 亿兀(未 |
经审计〉

4、公司与前景无忧的关联关系

公司与前景无忧及其子公司不存在关联关系。

5、公司与前景无忧的合作历史、前景无忧为重叠客户供应商的原因及交易

的必要性，并说明是否存在利益输送

(1)公司与前景无忧采购业务的合作历史

公司对前景无忧的采购由对前景无忧单体公司及对其子公司前景志明的采

购构成， 具体如下 :

单位: 万元

公司名称 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

前景志明 6,649.49 11,265.06 8,682 .3 1 4,152.68 

前景无忧 0.09 3,525. 17 1.60 149 .43 

合计 6,649.59 14,790.23 8,683.91 4,302.11 

前景无忧的子公司前景志明为公司智能计量表用塑料外壳结构件主要供应

商。公司主要从前景志明处采购智能计量表用塑料外壳结构件用于生产智能计量

表。

公司从 2017 年开始与成都志明精密工业有限公司(以下简称"志明精密"，

己于 2022 年 4 月注销) 合作。 202 1 年 5 月， 志明精密股东上海推注橡塑有限公
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司与北京前景无忧电子科技股份有限公司共同出资新设前景志明，其中前景无忧

持股 70%，上海推汪橡塑有限公司持股 30%，前景志明承接了志明精密的相关

资产、人员 ， 并继续与志明精密的客户〈如发行人)开展合作。 报告期内，前景

志明(及其前身志明精密)为开发科技智能计量表用塑料外壳结构件第一大供应

商。

公司在 2021 年及 2022年向前景无忧单体公司采购的产品为主要为少量集成

电路产品，金额较小。 2023 年度，公司由于与国家电网相关业务收入快速增长，

考虑到前景无忧在国内智能电表通讯模块方面市场经验较为丰富，因此选择向其

采购国家电网业务所需通讯模块。

(2) 公司与前景无忧销售业务的合作情况及前景无忧成为重叠客户供应商

的原因及交易的必要性

公司与前景无忧在采购业务方面有多年的合作背景，前景无忧是公司报告期

内的主要供应商之一。 前景无忧成为重叠客户供应商的原因系公司通过其销售给

相关终端客户导致。

(3) 公司与前景无忧之间的交易不存在利益输送

公司与前景无忧的采购业务与销售业务相互独立。对于采购业务，公司报告

期内向前景无忧采购的产品主要为公司智能计量表产品所需塑料外壳结构件产

品 ， 其产品定价原则与公司其他塑料外壳结构件供应商之间不存在明显差异 ; 公

司向前景无忧采购的模块类产品全部用于公司对国家电网的相关业务。对于销售

业务， 公司向前景无忧销售智能计量表核心单元等产品，前景无忧再将相应产品

全部销售给相应终端客户。以上采购与销售业务之间彼此独立， 不存在公司将销

售给前景无忧的产品再次以来购形式购回，或将从前景无忧采购的产品直接再次

销售给前景无忧的情形。公司与前景无忧之间的交易不存在利益输送的情形。

二、与深科技及其关联方交易的公允性

〈一〉公司与深科技及其关联方同时发生采购及销售交易的必要性

报告期内，公司与实际控制人中国电子控制的多家企业发生销售与采购交易，

导致公司与合并后主体"深科技及其关联方"同时发生采购与销售业务。 以单体

公司计算， 与公司同时存在关联采购及销售交易的主体为开发香港及深科技。

公司与开发香港及深科技同时存在关联采购及销售交易的必要性情况如下 :
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1、公司与开发香港同时存在采购及销售交易的必要性

(1) 关联销售交易

报告期内 ， 公司与开发香港关联销售交易主要系相关交易架构之下公司需直

接向开发香港销售商品所致:根据分包协议约定，公司为整体交易中的制造商，

通过中间商开发香港间接将智能电表等产品销售给中兴康讯， 后者通过中兴奥地

利最终销售给 Al Telekom Austria AG (以下简称 uAl 月 〉等终端客户。公司与

开发香港开展关联销售交易 ， 通过其将相关产品销售给中兴 ， 系与中兴方面达成

合作的重要前提， 交易具有必要性。

(2) 关联采购交易

2021 年，公司通过开发香港采购开发科技 (马来西亚)有限公司少量电容

产品， 主要原因为当时市场上电容产品相对短缺，而开发科技〈马来西亚) 有限

公司恰好有少量闲置电容产品。

此外，公司实际控制人中国电子为提高闲置及废旧物资利用效率、 防止国有

资产流失，制定了《闲置及废旧物资处置管理办法)) ， 规定对于企业在生产经营

管理过程中长期未使用的低效、 无效库存物资，可采取各企业问自主调配利用等

方式进行处置和再利用: 公司控股股东深科技为提高国有资产利用效率、 防止国

有资产流失 ， 亦定期或不定期对自身及合并范围内企业的资产使用及管理进行内

部信息收集与资产整合。前述公司向开发香港采购少量电容产品 ， 即是对中国电

子、 深科技提高物资使用效率、 防止国有资产流失的原则 、 制度的具体实施。

综上， 公司与开发香港的关联采购与关联销售交易均具有必要性。

2、公司与深科技同时存在采购及销售交易的必要性

(1)关联采购交易

关联方 关联交易内容 交易必要性

因公司 自深科技计量系统事业部分拆而来前， 深科技

采购产线备件
"产品开发中心" 参与设计了其相关产线，对产线情况

较为熟悉，公司向其采购相关产线备件， 交易更为便捷，

深科技 且具有必要性。

公司于 2022 年 9 月 与深科技签署 《许可协议)) ，约定l
商标许可使用 公司可在许可范围内长期使用 "深科技 KA实IFA现"业相务关、I

注册商标。商标许可使用交易系公司进一步
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关联方 关联交易内容 交易必要性

资产独立的举措，交易具有必要性。

l 、财务、管理系统软件及相关技术服务采购交易 :

基于与深科技系统衔接、统一运行之目的， 公司需向深

科技信息系统部采购财务、 管理系统软件及相应的运

维、系统开发服务，交易具有必要性。

2、材料分析等技术服务:

因材料测试分析服务所需仪器设备等投入较高，而深科

软件及技术服务 技下设技术研发及中央实验室的设备设施投入力度较

大，技术实力较强;此外，在公司化运营之前，计量系

统事业部即与深科技技术研发及中央实验室长期有此

类服务采购交易，后者服务经验、响应速度、服务效率

，和测试成果方面一直表现较好，双方合作默契， 与之合

作可节省交易成本、提高交易效率。

因此，材料分析等技术服务采购交易具有必要性。

2022 年度，公司为进一步完善资产及业务独立性，向
采购电能表 深科技采购了 460 只原由国内电表业务条线遗留的电

能表， 交易具有必要性。

无形资产受让
2022 年度，公司为进一步完善资产独立性，自深科技
受让了 19 项计量相关发明专利 ， 交易具有必要性。
202 1 年度， 公司主要向深科技采购了部分 FCT 测试站

采购固定资产等
设备 ， 用于 GE阳S 产线的测试工序。深科技参与了

GE阳S 产线的研发、设计， 因而其 FCT 测试站设备与

产线更具兼容性， 交易具有必要性。

综上，报告期内公司与深科技的关联采购交易 ， 主要系实现业务及资产独立、

节约交易成本、提升交易便利度、历史合作经验等多种因素考量下而产生， 交易

均具有必要性。

(2) 关联销售交易

报告期内 ， 深科技因其自建 "深科技城"项目 ， 与公司签订了《深科技城能

源管理项目购销合同)) ，向公司采购能源管理系统及服务器、 单三相表及备品 、

远传智能水表、 通信网关产品。考虑到整体采购需求金额较小， 且公司为深科技

子公司 ， 深科技向公司采购相关产品及服务，可以提升交易便利度，降低交易成

本，因而交易具有必要性。

因此， 公司与深科技的关联采购及关联销售均具有必要性。

综上所述，公司与开发香港及深科技同时发生关联采购及关联销售交易具有

必要性。

84 

8-2-84



(二〉结合交易背景，定价依据，交易价格、交货方式(贸易条款〉、信用

政策等主要交易条款等说明关联销售及采购的公允性，并说明与非关联方采购

及销售是否存在显著差异。

1、关联采购及销售交易主要条款情况及与非关联方交易的对比分析

(1) 公司关联采购交易主要条款及与非关联方交易的对比分析

。公司与深科技、开发香港采购交易主要条款基本情况

关联方 交易内容及背景 定价依据
交货方式

信用政策
(贸易条款〉

交易双方参考市场情况
卖方负责运

公司 向 深 科技采 购 并经充分协商后最终确
输至买方指

深科技
IDAS DAT设备终端等 定交易价格;采购过程

定交货地点
自发票日起 30

产线备件，用于产线设 中，公司对各潜在供应 天
备设施的修缮、维护 商的报价方案履行了比

并承担运费

价程序 CDAP) 

公司接受深科技许可， 交易双方参考市场情况
自发票日起 30

深科技 在经营活动中使用深 并经充分协商后最终确 不适用

科技商标、标识 定交易价格
天

l 、财务、管理系统软

件及相关技术服务来

购交易 :
公司 向深科技信息系

统部采购财务、管理系

统软件及相关技术服

务 ， 用于日常经营管 交易双方参考市场情况
自发票日起 30

深科技 理: 并经充分协商后最终确 不适用

2、材料分析等技术服 定交易价格
天

务 :
公司 向深科技技术研

发及中央实验室采购
材料分析等技术服务 ，
用于部分非核心环节

生产活动

为进一步实现公司业 深科技参考该部分物资 卖方负责运

务独立性， 深科技将其 的账面价值并附加合理 输至买方指
自发票日起 30

深科技 原国内电表业务剩余 利润向公司报价，双方 定交货地点
的库存电能表转让给 充分协商后最终确定交 并承担运费

天

公司 易价格 CDAP) 
为进一步完善独立性，

深科技
公司 自深科技处受让

第一方资产评估 不适用
自发票日起 30

计量相关 19 项发明专 天

利

为生产需要而向深科
交易双方参考市场情况 卖方负责运

自发票日起 30
深科技

技采购少量固定资产
并经充分协商后最终确 输至买方指

天
定交易价格 定交货地点
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关联方 交易内容及背景 定价依据
交货方式

信用政策
(贸易条款〉
并承担运费

CDAP ) 
2021 年度，开发科技

(马来西亚〉有限公司
交易双方参考市场情况

开发香港
有少量电容产品，而公

并经充分协商后最终确 CIF 
自发票日起 30

司恰有对应需求，遂通 天

过开发香港间接采购，
定交易价格

用于生产经营

根据前述关联交易的基本情况可见， 公司关联采购标的主要为系统软件及相

关技术服务、原材料或备件等物料、固定资产等。

2) 关联采购交易与非关联供应商主要交易条款的对比情况

报告期内，公司与深科技之间存在商标许可使用、发明专利受让交易，但未

发生与非关联方之间的同类交易，因而相关交易条款无法与非关联方交易进行对

比 。

就系统软件及技术服务、原材料及备件等物料、固定资产采购的交易，与非

关联方同类交易的主要交易条款对比情况如下 :

①软件及相关技术服务采购

除向深科技采购财务、 管理等系统软件及相关技术服务外，公司还向上海汉

得微扬信息技术有限公司采购了 CRM 系统软件及相应运维服务，两项交易具有

一定的可比性。相关交易条款对比情况如下:

交易条款 关联方 非关联方

交易双方参考市场情 交易双方参考市场情况并经充分协商后最终确定交易

定价依据 况并经充分协商后最 价格; 采购过程中，公司对各潜在供应商的报价方案
终确定交易价格 履行了比价程序

交货方式 不适用 不适用

l、首付款:合同签订后，甲方收到符合要求的发票后
20 个工作日内向乙方支付款项总额的 20%;

2、 方案款 : 方案设计评审通过后 ， 乙方提交《解决方
案阶段确认报告)) ，甲方收到符合要求的发票后 20 个
工作日内向乙方支付款项总额的 20%;

3 、测试款: UAT 系统联调测试通过，乙方提交《测

信用政策 发票日后 30 日 内
试报告)) ， 甲方收到符合要求发票后 20 个工作日内向

乙方支付款项总额的 20%;

4、上线款: 系统全面上线成功运行一个月后，乙方提
交《项目验收报告)) ， 甲方收到符合要求的发票后 20

个工作日内向乙方支付款项总额的 30%;
5、尾款:系统成功上线运行 1 2 个月后， ((项目终验

报叫时认后时到符合即发票后 2-6 I 
个工作日内向乙方支付款项总额的 10%。
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软件和相关技术服务采购方面，关联方深科技与非关联方的交易在定价依据、

交货方式方面无显著差异 ; 在信用政策方面，与深科技交易信用政策相对较短，

主要系长期以来 ， 深科技集团内部成员之间的此类交易 ， 己形成较为固定的交易

惯例。

②原材料或备件等物料采购

报告期内，公司向深科技、开发香港采购原材料或备件等物料的主要交易条

款情况如下:

交易条款 具体情况

整体来看，原材料或备件等物料相关关联采购交易中， 一般均由买卖

定价依据 双方参考市场情况并经充分协商后最终确定交易价格; 且在采购过程 ;
中，公司对各潜在供应商的报价方案一般会履行比价程序

交货方式
整体来看，原材料或备件等物料相关关联采购交易中，主要采取卖方!
负责运输至买方指定交货地点并承担运费 (DDP 、 DAP) 的交货方式 l

信用政策
整体来看，原材料或备件等物料相关关联采购交机信用政策一般 |
为发票日后 30 日

就此类交易，选取交易金额较大、排名靠前的 3 家非关联供应商，其与公司

交易的基本条款情况如下 :

交易对手 交易内容及背景 定价依据
交货方式

信用政策
〈贸易术语〉

交易双方参考市场情况

公司主要向意法 并经充分协商后最终确

意法半导体
半导体采购集成 定交易价格;采购过程

CIP 自发票起 60 日
电路 ， 用于产品 中， 公司对各潜在供应商

的生产 的报价方案履行了比价

程序

公司主要向赣州|
交易双方参考市场情况 卖方负责运

赣州市超跃 市超跃科技股份
并经充分协商后最终确

输至买方指
自发票日当月最

科技股份有 有限公司采购印
定交易价格: 采购过程

定交货地点
后一日起 90 天，

中，公司对各潜在供应商 2023 年 5 月 l 日
限公司 刷电路板，用于

的报价方案履行了 比价
并承担运费

起延长至 120 天
产品的生产

程序
(DDP ) 

公司主要向厦门
交易双方参考市场情况 卖方负责运

厦门宏发电 宏发电力电器有
并经充分协商后最终确

输至买方指
自发票日起 90

力电器有限 限公司采购继电
定交易价格: 采购过程

定交货地点
天， 2023 年 5 月

中，公司对各潜在供应商 l 日起延长 至
公司 器 ， 用于产品的

的报价方案履行了 比价
并承担运费

105 天
生产

程序
(DDP) 
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整体而言，公司与关联方之间发生的原材料或备件等物料的采购交易，在定

价依据、 交货方式方面与非关联供应商无显著差异;在信用政策方面，公司与关

联方之间交易信用政策相对较短，主要系深科技集团内部成员间此类交易多年来

己形成较为固定的交易惯例。

③固定资产采购

就此类交易，选取交易金额较大、排名靠前的 3 家非关联供应商，其与公司

交易的基本条款情况如下:

定价依据
交货方式

信用政策交易对手 交易内容及背景
(贸易术语〉

公司 向成都博慧 交易双方参考市场情 卖方负责运 l 、 30%预付，
通科技有限公司 况并经充分协商后最

输至买方指 70%验收后付成都博慧通
主要采购激光刻 终确定交易价格:采购

定交货地点 z主t队~;科技有限公
字机、接驳台、皮 过程中，公司对各潜在

并承担运费 2、发票日后 30司
带流水线等固定 供应商的报价方案履

( DDP) 日 -60 日
资产 行了比价程序

1 、 30%预付，

60% 到货后支

付. 10%验收后
公司向深圳市德 交易双方参考市场情 卖方负责运 l 个月内付;或
风鑫电子科技有 况并经充分协商后最

输至买方指 2、预付 50% .深圳市德风
限公司主要采购 终确定交易价格; 采购

定交货地点 余款验收后 30 I 鑫电子科技
非标插件机、自动 过程中，公司对各潜在

并承担运费 天付; 或有限公司
供应商的报价方案履光学检测仪、导焊

(DDP) 3、预付 30%.
台等固定资产 行了比价程序

出货前付 60%.
验收合格 30 天
付 10%

公司向重庆三安 交易双方参考市场情卖方负责运
况并经充分协商后最 输至买方指重庆二安自 自动化设备有限
终确定交易价格: 采购 定交货地点发票日后 60 日动化设备有 公司主要采购测
过程中， 公司对各潜在 并承担运费限公司 试工装、标准测试
供应商的报价方案履 (DDP) 机台等固定资产
行了比价程序

就固定资产采购而言 ， 公司关联采购与向非关联方的采购交易条款在定价依

据、 交货方式及信用政策方面均无显著差异。
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(2) 公司关联销售主要交易条款及与非关联方交易的对比分析

。公司与深科技、开发香港关联销售交易主要条款基本情况

关联方 交易内容及背景 定价依据
交货方式

信用政策
(贸易术语〉

公司向开发香港销售智

在与中兴合作项目整 能电表等产品的价格，

体交易框架内，向开 系在与中兴合作项 目整
202 1 年 l 月 l

发香港销售智能电表 体交易框架内确定，定
日至 2023 年 6

202 1 年 l 月 l 日至

开发香
等产品。 价的基础为公司、中兴

月 30 日:
2023 年 6 月 30 日:

公司与开发香港关联 与 Al 等终端客户经过 基于发票日 45 天;
港

销售交易主要系相关 正常招投标和充分地商
DDP; 

2023 年 7 月 l 日起:
2023 年 7 月 l

交易架构之下公司需 业谈判、沟通磋商等流
日起: EXW 

基于发票日 1 50 天
直接向开发香港销售 程后最终确定的符合市

商品所致。 场情况的产品价格或价
格区间。

报告期内， 深科技因
其自建"深科技城"

项目，于 202 1 年与公
司签订了《深科技城

交易双方参考市场情况
卖方负责运输

20%预付款， 到货后

深科技
能源管理项目购销合

并经协商后最终确定交
至买方指定交

30 天内支付 80%尾
同)) ，向公司采购能

易价格
货地点并承担

，zk冉、
源管理系统及服务 运费 (DDP )

器、单=相表及备品、

远传智能水表、通信
网关产品。

2) 关联销售交易与非关联客户交易主要条款的对比情况

选取报告期内交易金额较大、排名靠前的 3 家非关联客户，其与公司交易的

基本条款情况如下 :

交易内容及背景 定价依据
交货方式

信用政策交易对手
(贸易术语〉

l 、 DUCATI ENERGIA 
DO BRASIL L TDA : 
202 1 年 l 月 l 日至 2023

l 、 DUCATI 年 10 月 3 1 日 : 基于发
ENERGlA DO 票日 140-200 天 ;
BRASIL 2023 年 11 月 l 日至

公司向 DUCATI 交易双方参考市场 LTDA: DAP、
2024 年 6 月 30 日 :基

DUCATI 销售智能计量表 情况并经协商后最 EXW 
于发票日 240 天

核心单元等产品 终确定交易价格 2 、 DUCATI
2、 DUCATI ENERG lA ENERGlA 

ROMANlA ROrv队NIA S.A.: 202 1 

S.A.: DAP 年 l 月 l 日至 2023 年

1 0 月 31 日: 基于发票
日 140-200 天 ; 2023 年

11 月 1 日至 2024 年 6
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交易对手 交易内容及背景 定价依据
交货方式

信用政策
(贸易术语〉

月 30 曰: 基于发票日

240 天

ISRAEL 
公司向 ISRAEL
ELECTRIC 交易双方参考市场

ELECTRIC CORPORA TION 情况井经协商后最 DDP、 FOB 基于发票日 45 天
CORPORAT 

LTD .主要销售智 终确定交易价格ION LTD. 
能计量表等产品

公司主要向

ISBEL S.A. 销售 交易双方参考市场

ISBEL S.A. 智能计量表、组配 情况并经协商后最 CIF 基于出货日 60 天
件及配套终端等 终确定交易价格
产品

整体而言 ， 公司与关联方之间发生的关联销售交易 ， 涉及的定价依据、交货

方式条款与非关联供应商无显著差异;公司于 2023 年 7 月 1 日起变更对开发香

港的信用期，主要系下游客户中兴内部规范性要求 ， 公司交付方式按照客户要求

由 DAP (奥地利〉修改为 EXW (成都工厂) ，在考虑运输周期后，公司将该客

户信用期延长。

综上所述，公司与深科技、开发香港的关联采购和关联销售交易在定价依据、

交货方式及信用政策方面，存在部分交易条款因交易惯例、终端客户要求等原因

导致的差异 ， 但相关差异具有合理性; 整体而言，公司与深科技、开发香港的关

联采购及关联销售交易在主要条款方面与非关联方不存在显著差异。

2、关联采购及销售交易的公允性

(1)关联采购交易的公允性

报告期内，除财务、管理系统软件及相关技术服务采购交易外， 公司与深科

技及开发香港发生的产线备件采购、商标许可、无形资产受让、材料分析测试服

务采购、电能表采购、固定资产采购、闲置原材料采购交易金额整体较小。针对

交易金额较大的财务、 管理系统软件及相关技术服务采购交易的公允性，具体分

析如下 :

公司向深科技采购财务、管理系统软件及对应服务的交易，主要包括软件许

可租用和软件系统开发信息服务两类，其中软件许可租用主要包括 E盯系统许

可、 MES 系统许可、 OA 系统许可、 Windows 及办公软件等，软件系统开发信息

服务主要包括 ERP 系统开发、 MES 系统开发、 OA 系统开发等。
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1)软件许可租用交易

多年来，深科技为便利集团内各成员间统一财务结算、经营管理，由其下设

的信息系统部统一与外部供应商议价采购财务、管理系统软件及相应运维服务;

同时，由深科技以集团名义统一采购 ， 涉及软件套数、站点、服务等需求量更多，

亦有更强的议价能力和更大的议价空间，节省了一定采购成本。

完成前述采购后，深科技根据各子公司的实际需求，在综合考虑软件和服务

的采购成本及日常运维所需人力、设备等支出等因素基础上，向子公司销售相关

软件、服务产品。深科技信息系统部为集团内成本中心，无盈利职能，其在向包

括公司在内各子公司销售软件及服务时，仅根据成本支出报价。由此，公司向深

科技采购此类软件及服务的价格，与深科技通过市场化方式与最终供应商协商确

定的价格及自身人力、设备等综合成本支出相一致，价格公允。

2) 软件系统开发信息服务

软件系统开发信息服务， 主要系公司在前述 ERP、 MES、 OA 等软件采购后 ，

由深科技信息系统部针对各子公司在业务开展中的个性化需求提供系统开发信

息服务。深科技向各子公司提供此类服务， 定价主要考虑其自身在人力及硬件设

备等方面的成本支出，双方亦进行了充分的议价协商，交易定价公允。

(2) 关联销售交易的公允性

报告期内，公司针对深科技、开发香港的关联销售交易 ， 结合相关交易与公

司向非关联方销售交易价格的对比情况， 关联销售交易的公允性情况如下 :

1)开发香港

因 Al 等最终客户采购的产品多为定制化产品， 与公司向其他客户销售的产

品在型号、功能、规格等方面均存在较大差异 ， 较难进行价格对比。

公司向开发香港销售商品的价格， 系在与中兴合作项目整体交易框架内确定 ，

开发香港仅为整体交易中的中间商，其并不参与对中兴及终端客户销售价格的确

定。公司与开发香港的交易定价的基础为公司、中兴与 Al 等终端客户经过正常

招投标和充分地商业谈判、沟通磋商等流程后最终确定的符合市场情况的产品价

格或价格区间 ， 定价公允。
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2) 深科技

2021 年度， 公司向深科技销售的产品中，存在与向其他客户规格、型号一

致的三相直通电表 ， 价格对比情况如下:

单位: 元/只

期问 | 深科技 | 其他客户 | 
2ω 年度 1 56 1.67 1 460.86 1 

注 : 报告期内，公司仅在 2021 年度向深科技及非关联方销售上述同种产品。

相比之下 ， 公司就同种产品对深科技销售单价相对较高， 主要系深科技向公

司采购此类产品数量较少 ， 而其他客户的采购量大，议价空间也相对较大。但整

体而言，交易价格与非关联方无重大差异 ， 公司与深科技交易价格公允。

〈三〉公司对 TPV 的信用政策及其合理性

公司为关联客户 TPV 设置的信用政策为发票日 270 天至 365 天，相较其他

客户较长 ， 主要系巴西智能电表项目 整体交易链条较长、公司与间接客户

DUCATI 的合作历史及信用政策等因素影响， 具体如下:

1、公司与 TPV 的整体交易链条较长

在巴西智能电表项目中，因巴西电力公司等终端客户要求投标方需在巴西当

地拥有具备加工能力的工厂， 公司在综合考虑巴西当地交易经验、生产能力、 专

业度、报价等多方面因素后， 选定 TPV 作为合作方，纳入联合体。在联合体中

标后 ， 由联合体牵头方 DUCATI 与巴西电力公司等终端客户签署供货合同。根

据联合体协议、供货合同等文件，整体交易架构为公司将智能计量表组配件销售

给 TPV ， TPV 则将智能计量表组配件加工成为智能电表核心单元并销售给

DUCATL 最终由 DUCATI 再加工成为整表产品，销售给巴西电力公司等终端客

户。

巴西智能电表项目整体交易链条相对较长 ， 各交易环节涉及生产加工、货物

运输、产品测试、交货验收、发票开具等，整体耗时亦相对较长，公司充分考虑

了整体交易链条中各个具体交易环节的耗时'情况， 因此设置了对 TPV 发票日后

270-365 天的相对较为宽松的信用政策。
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2、公司与 DUCATI 的合作历史、信用政策影响

(1) 公司与 DUCATI 的合作历史及合作模式情况

公司前身深科技计量系统事业部自 2015 年与 DUCATI 开展业务合作;公司化运

营后， 于 2016 年底开始与 DUCAπ合作， 双方稳定、良好合作至今已有多年。

除 2020年巴西智能电表项目 中应巴西电力公司等终端客户要求将TPV纳入

联合体及整体交易架构，并直接向 TPV 销售产品外，其他与 DUCATI 的合作项

目交易模式均为公司直接向 DUCATI 销售商品，再由后者进一步加工、组装后

将产品销售给 E阳L。由于终端客户 E阳L 要求供货方在当地拥有工厂，而

DUCATI 拥有项目所在地的本地化加工能力，遂公司在与 ENEL 在意大利等欧洲

地区的项目中，与 DUCATI 进行合作，组成联合体投标并中标，具体合作方式

为公司完成产品的生产，并以核心单元及组配件的形态向 DUCATI 销售，由

DUCATI 在欧洲完成最终组装测试后向 ENEL 销售。

自双方开展合作以来， DUCATI 多年来均为公司的主要客户之一，双方合作

稳定、持续，在交易中产生了充分的互信 ， 未发生因产品质量、货款支付等引起

的争议或纠纷。通过与 DUCATI 合作，公司良好地维系了与终端客户 ENEL 的

合作关系 ， 持续开拓或巩固了意大利、西班牙、罗马尼亚、巴西市场，系公司规

模逐步壮大、市场地位逐步提升、综合实力稳步发展的重要因素。

此外， 公司报告期内还存在直接向 ENEL 销售智能计量表组配件及配套终端

等产品的情形，主要系 ENEL 根据其自 DUCATI 等供应商处采购的电表等产品

的配套、后续维护等需求，单独开展招标活动，公司投标、中标后与其直接进行

交易。公司及其前身与 ENEL 亦己合作多年，业务往来历史超过 20 年 ， 双方合

作亦稳定、持续。

(2) 公司对 DUCATI 的信用政策情况

出于业务拓展、促进与 DUCATI 的稳定持续合作等考虑，公司给予了

DUCATI 相较其他客户更为宽松的信用政策。
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而在巴西智能电表整体的交易架构下， TPV 并不掌握下游客户资源， 公司

将其纳入到联合体及整体交易架构中，系为满足 DUCATI 及终端客户 E阳L 需

求，更好地促成、促进与 DUCATI、 ENEL 的合作。考虑到 TPV 在整体交易中

的角色及定位情况，公司未将假定自身直接与 DUCATI 交易情况下应承担的较

长周期客户 占款风险转嫁至 TPV。

综上所述， 公司为 TPV 设置相对较长的 270-365 天信用政策具有合理性。

【申报会计师回复】

(一〉核查程序

申报会计师履行了以下核查程序:

1、关于与前景无忧交易的公允性

(1)查阅了发行人采购塑料外壳结构件产品时供应商的主要报价参数;

(2) 查阅了发行人报告期内主要供应商的信用政策:

(3) 查阅了发行人选择供应商的主要参考原则。

2、关于与深科技及其关联方交易的公允性

( 1 )查阅了关联交易明细表，对同时存在关联采购和销售的交易背景、原

因及合理性等进行了了解:

(2) 查阅了发行人与深科技、开发香港的关联采购、销售交易中的协议、

订单等文件，对交易的标的、交易背景、定价依据、交货方式、付款条款等内容

进行了了解，并与非关联方的交易条款、交易价格进行了对比分析;

( 3) 查阅了巴西智能电表项目的全套协议文件，对交易架构、交易链条等

交易条款进行了分析。
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(二〉核查结论

经核查，申报会计师认为:

1、关于与前景无忧交易的公允性

(1 )发行人向前景无忧采购的交易中，在产品定价、信用政策等采购主要

条款方面与其同类产品供应商或其他主要供应商之间不存在显著差异，发行人向

前景无忧采购的主要交易条款具备公允性;

( 2 ) 发行人对前景无忧销售产品单价大幅上涨主要系终端客户价格上涨所

致，具备合理性。发行人对前景无忧的销售价格具备公允性:

(3)前景无忧成为重叠客户供应商的原因具备商业合理性，发行人与前景

无忧之间的交易不存在利益输送的情形。发行人与前景无忧的采购业务与销售业

务相互独立， 发行人与前景无忧之间的交易不存在利益输送的情形。

2、关于与深科技及其关联方交易的公允性

(1)发行人与开发香港、深科技存在同时发生关联采购及关联销售的情形，

但相关交易均具有必要性;

(2 ) 发行人与深科技、开发香港的关联采购和关联销售交易在定价依据、

交货方式及信用政策方面，存在部分交易条款因交易惯例、终端客户要求、交易

链条等原因导致的差异， 但相关差异具有合理性; 整体而言 ， 公司与深科技、开

发香港的关联采购及关联销售交易在主要条款方面不存在显著差异 ;

(3 )发行人为关联客户 TPV 设置的信用政策为发票日 270 天至 365 天，相

较其他客户较长，主要系巴西智能电表项目整体交易链条较长、发行人与间接客

户 DUCATI 的合作历史及信用政策等因素影响，相关信用期的设置具有合理性。
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问题 6. 其他问题

。)与控股股东、实际控制人等是否存在同业竞争。根据问询回复，报告

期内，公司经营的集中器产品主要搭配智能电表等产品一起销售给 DUCATI 、

ALFANAR 等境外客户，各期境外销售占比均在 88%以上，发行人认为双方集中器

业务不存在替代性和竞争性，也不存在利益冲突。 2023 年公司就面向国家电网、

省网等电力公司客户的集中器业务进行初步布局，并于 2023 年 6 月第一次在国

家电网有限公司 2023 年第三十五批公开招标采购中中标了集中器产品，中标金

额为 1 ， 472 万元，本次中标的集中器产品与武汉中原经营的集中器产品较为相似。

请发行人说明:①是否简单侬据经营范围对同业竞争做出判断，是否仅以经营区

域、细分产品、细分市场的不同来认定不构成同业竞争。②认定不存在同业竞争

关系时，是否已经审慎核查并完整地披露发行人控股股东、实际控制人直接或间

接控制的全部企业。

(2) 补充流动资金等募投项目是否合理、必要。根据问询回复，截至 2023

年 12 月 31 日，公司拥有研发人员 268 名，本次研发中心改扩建项目拟在 3 年内

逐步新增研发人员 145 名。请发行人:①结合公司分红情况、流动资金周转情况、

业绩变动趋势等情况，说明募集资金用于补充流动资金的测算是否合理，进一步

说明补充流动资金的必要性。②结合现有用工情况、人员分布情况、本次募投拟

新增员工的具体安排等，说明募技项目设计的合理性，与当前生产经营的匹配性。

③综合测算各募投项目完工后每期新增的折旧金额、员工薪酬等，以及对产品单

位成本、经营业绩的具体影响;结合前述事项完善风险揭示。

(3) 单位成本变动的原因及合理性。 根据回复文件，报告期各期，发行人

智能计量表单位成本分别为 224.80 元/个、 218.39 元/个、 200. 73 元/个;智能

计量表核心单元单位成本分别为 78 . 24 元/个、 77.57 元/个、 75 . 53 元/个。请发

行人: ①补充披露智能计量表组配件及配套终端各期单位成本情况。②区分直销

及非直销模式说明不同类型产品单位成本(材料、人工、运费等)变动的原因及

合理性。

(4) 软件销售及相关服务收入确认准确性。根据回复文件，发行人 AMI 系

统及电力大数据软件销售于完成系统安装、测试，经客户验收后确认收入。 对于

系统维护、服务类质保等相关服务，按合同约定的服务期间直线法分摊确认收入;
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对于其他成果交付类的服务， 于合同约定的相关工作成果交付后确认收入。 请发

行人: ①结合验收条款、结算条款、验收具体凭证及取得情况、收入确认时间进

一步说明 AM I 系统及电力大数据软件销售收入确认流程及政策，是否存在跨期确

认收入的情况， 并说明收入确认合规性。②说明其他成果交付类服务的具体内容、

交付标准、收入确认政策。

(5) 境外资金管理安排及风险。 根据回复文件，①报告期各期，发行人外

汇远期合约交割带来的投资收益分别为 5， 743 . 22 万元、 1 2 ， 362.86 万元和

-41 6.53 万元，外汇远期合约的公允价值变动损益分别为 7， 81 5.82 万元、

-6 ， 645.57 万元和-2 ， 703. 65 万元。②报告期各期末 ， 发行人持有外币资金余额

分别为 10， 41 2 . 60 万元、 21 ， 554.58 万元、 49 ， 299 . 85 万元。请发行人 : ①结合

存放地点、期末余额、款项类型等说明各期末境外资金存放情况。②说明境外资

金使用审批流程、 境外账户管理制度、境外资金存放及使用是否受到限制或存在

相关风险。

请保荐机构核查上述事项，发行人律师核查问题 (1 ) ， 申报会计师核查问题

( 3) - (5) ，并发表明确意见。

【发行人回复】

三、单位成本变动的原因及合理性

〈一)补充披露智能计量表组配件及配套终端各期单位成本情况

公司在招股说明书 "第八节管理层讨论与分析" 之 "三/ (一 ) /2、主营业务收

入按产品或服务分类/ (2) 公司主要产品销售数量、单价分析"补充披露如下:

" 

报告期各期 ， 公司智能计量表组配件及配套终端各期单位成本情况如下 :

单位: 元/个

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

单位成本 2.19 3.00 1.71 3.05 

其中: 直接材料占比 92.62~也 92.85% 89.66% 89.73% 

直接人工占比 1.79号也 1.62% 2. 16% 1.61 % 

制造费用及加工成本占
3.69号也 4.96% 5.00% 4.66% 

比

运输费用 占比 1.90号b 0.57% 3.18% 4.00% 
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2022年度， 公司智能计量表组配件及配套终端单位成本同比下降幅度较大 ，

主要原因系当期公司新增向 TPV 销售智能计量表组配件及配套终端， 公司向

TPV 销售产品主要为原材料配件，对应数量较大且单位成本较低。

2023年度， 公司智能计量表组配件及配套终端单位成本同比上涨幅度较大 ，

主要原因系当期公司该产品客户希克斯电子(东莞) 有限公司因其自身下游客户

Honeywell 业务规划原因缩减欧洲电力终端产品业务而减少向公司采购销售单位

成本较低的原材料配件， 因此导致当期该产品单位成本上升。

2024 年 1-6 月，公司向 TPV 销售智能计量表组配件及配套终端数量及企额

占比均有所增长，该部分产品单价及单位成本较低，导致当期该产品单位成本

小幅下降。

" 

(二〉区分直销及非直销模式说明不同类型产品单位成本(材料、人工、

运费等〉变动的原因及合理性

1、智能计量表

( 1) 直销模式

报告期内 ， 公司直销模式下智能计量表产品单位成本的具体情况如下 :

单位:元/个

成本项目
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

金额 变动丰 金额 变动率 金额 变动率 金额

单位物料 144.04 -8.29~也 157.05 1.93% 154.08 5.27% 146.37 

单位人工 8.68 -6.68号也 9.30 7.87% 8.62 -2.41% 8.84 

单位制造费用
21.20 4.91% 20.20 11. 16% 18. 18 -2 1.83% 23.25 

及加工成本

单位运输费用 3.86 224.99% 1. 19 -77.31 % 5.23 -28.79% 7.34 

单位成本合计 177.77 -5.32% 187.75 0.88% 186.11 0.17% 185.80 

2022 年度，公司直销模式下智能计量表产品单位成本整体相较 202 1 年度变

动幅度较小。 单位物料同比小幅上涨， 主要系受外部特定因素影响，公司第一大

采购原材料种类集成电路价格有所上涨所致。单位制造费用及加工成本有所下降，

主要原因系 2022 年度公司直销模式下智能计量表销售收入、数量均相较 202 1 年
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度有所增长，导致单个产品分摊制造费用及加工成本下降。单位运费下降主要系

2022 年度国际运费回落及由客户承担主要运费部分订单占比提升所致。

2023 年度，公司直销模式下智能计量表产品单位成本整体相较 2022 年度变

动幅度较小。单位制造费用及加工成本有所上涨，主要原因系 2023 年度公司业

绩同比增幅较大，公司管理层为激励员工，当期公司间接人工上涨幅度较大。单

位人工上涨主要系当期公司产量提升， 生产工人加班工时增加 ， 导致公司生产人

员人均薪酬有所提升所致。单位运费下降主要系在外部特定因素解除后 ， 国际运

费大幅回落所致。

2024 年 1-6 月，公司直销模式下智能计量表产品单位成本相较 2023 年皮小

幅下降，主要系当期公司直销模式下智能计量表客户销售结构变动较大所致，

由于不同客户需求产品原料构成、人工及制造费用投入存在差异，因此， 2024 

年 1-6 月公司直销模式下智能计量表单位物料、人工、制造费用及加工成本存在

一定变动。当期公司单位运费出现较大幅度上涨，主要系受到地缘冲突影响，

国际运费存在较大幅度上涨所致。

(2) 非直销模式

报告期内 ， 公司非直销模式下智能计量表产品单位成本的具体情况如下:

单位: 元/个

成本项目
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021年度

金额 变动卒 金额 变动率 金额 变动率 金额

单位物料 174.58 -22.11% 224.13 -5.76% 237.84 1.69% 233.89 

单位人工 7.77 -24.78% 10.33 13.68% 9.09 -22.15% 11.68 

单位制造费用及加
17.34 -12.62% 19.84 -6.28% 2 1. 17 -36.69% 33 .44 

工戚本

单位运输费用 3.59 149.54% 1.44 -82.09% 8.03 -20.80% 10.14 

单位成本合计 203.28 -20.51% 255.75 -7.38~也 276.14 -4.50号也 289.14 

报告期内，公司非直销模式下智能计量表单位成本整体高于直销模式下智能

计量表单位成本， 主要原因系公司非直销模式下智能计量表第一大客户开发香港

采购产品主要为三相电表， 三相电表单位成本相对较高。

2022 年度，公司非直销模式下智能计量表产品单位成本同比下降 4.50%，主

要系单位制造费用及加工成本下降所致。单位制造费用及加工成本下降幅度较大，
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主要原因系公司非直销模式下智能计量表主要客户为公司长期合作客户， 销售产

品型号相对稳定， 公司生产制造过程自动化程度不断提升，制造工艺不断优化，

导致产品单位制造费用及加工成本下降。单位运费下降主要系 2022 年度国际运

费回落及由客户承担主要运费部分订单占比提升所致。

2023 年度 ， 公司非直销模式下智能计量表产品单位成本同比下降 7.38% ， 主

要系单位物料、单位运输费用下降所致。单位物料成本下降主要原因系公司向

METER FIT 20 LIMITED 销售产品应客户需求进行改版以及公司向其销售智能

计量表中的单位成本较高的智能气表金额大幅下降所致。单位制造费用及加工成

本下降主要原因系公司非直销模式下智能计量表主要客户为公司长期合作客户 ，

销售产品型号相对稳定，公司生产制造过程自动化程度不断提升， 制造工艺不断

优化，导致单位制造费用及加工成本下降。单位运费下降主要系在外部特定因素

解除后 ， 国际运费大幅回落所致。

2024 年 1-6 月，公司非直销模式下智能计量表产品单位成本相较 2023 年度

有所下降，主要系当期公司非直销模式下智能计量表产品主要客户开发香港由

于其终端客户部署进度原因减少了对公司的采购，该客户原采购智能计量表主

要为三相电表，单位成本较高，因此该客户采购量减少后公司当期非直销模式

下智能计量表单位成本有所下降。当期公司单位运费出现较大幅度上涨，主要

系 受到地缘冲突影响，国际运费存在较大幅度上涨所致。

2、智能计量表核心单元

(1) 直销模式

报告期内 ， 公司直销模式下智能计量表核心单元产品单位成本的具体情况如

下:

单位: 元/个

成本项目
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

金额 变动牟 金额 变动率 金额 变动率 金额

单位物料 64.33 -6.32% 68.67 -1.02% 69.38 3.42% 67.08 

单位人工 1.13 -28.38% 1.58 -9.92% 1.76 -3.64% 1.83 

单位制造费用及
3.83 -15.48% 4.53 -3 .46% 4.69 -2 1.88% 6.00 

加工成本

单位运输费用 2.21 78.91% 1.23 -56.45% 2.83 -15.0 1% 3.33 

单位成本合计 71.50 -5.95% 76.02 -3.36号也 78.66 0.53% 78.24 
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公司直销模式下智能计量表核心单元主要客户为 DUCATL 该客户为公司长

期合作客户，销售产品型号相对稳定， 公司生产制造过程自动化程度不断提升，

制造工艺不断优化，导致公司 2022 年度、2023 年度单位制造费用呈现下降趋势。

2022 年度，公司直销模式下智能计量表核心单元产品单位成本整体相较

2021 年度变动幅度较小，单位物料、单位人工处于正常波动范围。单位运费下

降主要系 2022 年度国际运费回落所致。

2023 年度， 公司直销模式下智能计量表核心单元产品单位成本相较 2022 年

度小|幅下降， 主要系单位运费下降所致。单位运费下降主要系在外部特定因素解

除后，国际运费大幅回落所致。单位人工下降主要原因系产线自动化水平提升，

生产过程需要人员投入减少所致。

2024 年 1-6 月，公司直销模式下智能计量表核心单元产品单位成本相较2023

年度有所下降，主要系当期公司直销模式下智能计量表核心单元产品主要客户

DUCATI 由于其终端客户部署进皮原因减少了对公司的采购，该客户原采购智

能计量表核心单元，相对公司直销模式下智能计量表核心单元其他主要客户单位

成本更高，因此该客户采购量减少后公司当期直销模式下智能计量表核心单元，

单位成本有所下降。当期公司单位运费出现较大幅度上涨，主要系受到地缘冲

突影响，国际运费存在较大幅度上涨所致。

(2) 非直销模式

报告期内，公司非直销模式下智能计量表核心单元产品单位成本的具体情况

如下 :

单位: 元/个

成本项目
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度

企额 变动卒 金额 变动率 金额

单位物料 70.69 11.59% 63.34 9.48% 57.86 

单位人工 4.52 145.22% 1.84 -55 .41% 4.1 3 

单位制造费用及加工
9.66 8.53% 8.90 · 门 .23% 10.02 

成本

单位运输费用 0.17 -11.19% 0.19 420.97% 0.04 

单位成本合计 85.03 14.48% 74.27 3.08% 72.05 

202 1 年度， 公司不存在非直销模式下智能计量表核心单元产品销售收入。

101 
8-2-101



2023 年度，公司非直销模式下智能计量表核心单元单位成本同比上升 3.08% 。

主要系单位物料成本上涨所致。单位物料上涨主要原因系当期终端客户对产品射

频模块和集成电路的品质要求更加严格，对应物料采购价格较高，同时当期公司

非直销模式下智能计量表核心单元根据客户采购需求，向公司采购产品型号中新

增部分单位物料成本较高的型号。单位人工、单位制造费用及加工成本下降原因

主要系核心单元生产方式主要为单板形式， 2023 年随着产品制造工艺逐步成熟

和企业生产自动化程度持续提升，产品生产自动化程度得到一定提高，导致单位

人工和单位制造费用及加工成本下降。

2024 年 1-6 月，公司非直销模式下智能计量表核心单元产品单位成本相较

2023 年度有所上升，主要系根据终端客户的产品需求变化，当期公司非主销模

式下智能计量表核心单元销售产品型号有所变动，导致单位成本及羊价均有所

上涨。

3、智能计量表组配件及配套终端

(1) 直销模式

报告期内，公司直销模式下智能计量表组配件及配套终端产品单位成本的具

体情况如下 :

单位: 元/个

成本项目
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022年度 2阳年度|
金额 变动卒 金额 变动率 金额 变动率

单位物料· 1.88 -19.65~也 2.34 63 .90% 1.43 -47.59% 2.72 

单位人工 0.03 -21.68号也 0.04 7 1.02% 0.02 -50. 14% 0.05 

单位制造费用及加工成本 0.07 -0.05% 0.07 23 .37% 0.06 -60.50% 0.14 

单位运输费用 0.04 155.63% 0.02 -7 1.46% 0.05 -55.27% 0.12 

单位成本合计 2.02 -18.03号也 2.47 57.83% 1.56 -48.54% 3.03 

公司直销模式下智能计量表组配件及配套终端产品成本主要由物料成本构

成，物料成本占当期单位成本比例分别为 93 .49%、 94.70% 、 95.50%和 93.03% 。

2022 年度， 公司直销模式下智能计量表组配件及配套终端产品单位成本下

降幅度较大， 主要原因系当期公司新增向 TPV 销售智能计量表组配件及配套终

端， 公司向 TPV 销售产品主要为原材料配件，对应数量较大且单位成本较低。
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2023 年度 ， 公司直销模式下智能计量表组配件及配套终端产品单位成本上

涨幅度较大 ， 主要原因系当期公司该产品客户希克斯电子(东莞〉有限公司因自

身下游客户 Honeywell 业务规划原因缩减欧洲电力终端产品业务而减少向公司

采购销售单位成本较低的原材料配件， 因此导致当期该产品单位成本上升。

2024 年 1-6 月，公司直销模式下智能计量表组配件及配套终端产品单位成

本相较 2023 年度有所下降，主要系公司 向 TPV销售智能计量表组配件及配套终

端数量及金额占比均有所增长，公司向 TPV 销售产品主要为原材料配件，对应

数量较大且单位成本较低，导致当期该产品单位成本小幅下降。

(2) 非直销模式

报告期内，公司非直销模式下智能计量表组配件及配套终端产品单位成本的

具体情况如下:

单位:元/个

成本项目
2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

企额 变动卒 金额 变动率 金额 变动率 金额

单位物料 37.40 104.53% 18.29 46.27% 12.50 -23. 19% 16.28 

单位人工 1.62 449.52% 0.29 -78.09% 1.34 139.20% 0.56 

单位制造费用及加工成
2.95 0.11% 2.94 -6.61 % 3. 15 146.82% 1.28 

本

单位运输费用 0.45 515.94% 0.07 138.81 % 0.03 -85.54% 0.2 1 

单位成本合计 42.41 96.39% 21.60 26.83% 17.03 -7.08% 18.33 

报告期内， 公司非直销模式下智能计量表组配件及配套终端产品单位成本高

于直销模式下智能计量表组配件及配套终端产品单位成本， 主要原因系公司直销

模式下智能计量表组配件及配套终端对应客户希克斯电子(东莞)有限公司及

TPV 向公司采购产品主要为原材料配件， 对应数量较大且单位成本较低。

报告期各期 ， 公司非直销模式下智能计量表组配件及配套终端产品销售金额

分别为 238.98 万元、 4，682.27 万元、 9，749.55 万元及 2，422.05 万元 ， 2022 年度及

2023 年度其金额增长主要系公司自 2022 年起向前景无忧销售金额增幅较大所致。

2024 年 1-6 月，根据终端客户部署进度安排，公司非直销模式下智能计量表组

配件及配套终端产品销售金额有所下降。
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2022 年度，公司非直销模式下智能计量表组配件及配套终端产品各项单位

成本变动主要系当期向前景无忧新增销售金额较大，客户结构变动导致产品结构

与 202 1 年度可比性较低。

2023 年度，公司非直销模式下智能计量表组配件及配套终端产品单位物料

成本上升主要原因系当期公司向开发香港新增销售通讯模块产品金额较大，该部

分产品单位物料成本较高。单位人工成本下降主要原因系当期公司委外加工比例

相较 2022 年度有所提升。

2024 年 1-6 月，公司非直销模式下智能计量表组配件及配套终端产品单位

成本相较 2023 年度有所上升，主要系当期公司销售的单价及单位成本均较低的

原材料配件数量减少较多所致。

四、软件销售及相关服务收入确认准确性

(一〉结合验收条款、结算条款、验收具体凭证及取得情况、收入确认时

间进一步说明 Al\但系统及电力大数据软件销售收入确认流程及政策，是否存在

跨期确认收入的情况，并说明收入确认合规性

报告期内，公司 AMI 系统及电力大数据软件收入情况如下 :

单位: 万元

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

A阳系统及电力大数
923.15 1,830.91 483.26 403.77 

据软件收入

主营业务收入 131,783.40 254,785 .40 178,992.0 1 146,820.03 

占比 0.70% 0.72% 0.27% 0.28号也

报告期内，公司 AMI 系统及电力大数据软件收入主要来自于平高集团及其

关联方、 KT CORPORATION 、 SAUDI METERS COMPANY 及 Malaysian

Intelligence Meters Sdn Bhd 四家客户，公司对上述四家客户的 AMI 系统及电力

大数据软件收入占报告期内 AMI系统及电力大数据软件总收入的比例为77.97%。

公司与上述客户主要合同中针对 AMI 系统及电力大数据软件相关收入的结算条

款、验收条款、验收凭证情况如下:
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序号 客户名称 结算条款 验收条款 验收凭证

l、设计服务费:

预付款 30%. 业主接受设计方案后支付剩余的
70%。

2、 安装等其他服务费:
获得项目业主验收 项目业主验

平高集团及其关|预付款肌进度款叫月支付，颁发完工ìlE
通过的书面通知证 收通过的书l 联方 书后支付 5%. 颁发运行验收证书后支付 5%。
明。 面通知证明

3、软件出口货:
预付款 30%. 进度款 60%在完成软件部署后支
付，颁发完工证书后支付 5%. 颁发运行验收ìlE

书后支付 5%。

l 、预付款:在满足以下条件时后 30 天内支付

10%: 
( 1 )合同己正式签署;

( 2) 开发科技己向 KT CORPORATlON 提交履
由 KT 

约保函和预付款保函; _ .. _.. ~ ....~ ~ _~~ I CORPORATION 指
(3) KT CORPORATION 己收到终端客户所有预 定的验收委员会签 I 验收测试证
付款. 发最终验收测试证 书
2、 KTCORPO队J10N 的项目经理签发竣工证书 书时视为验收 完
及己完成操作培训的确认证书后，支付 60%: 成.
3、KT CORPORATION 的项目经理签发保证测试

证书后支付 10%;
4、 KT CORPORATION 指定的验收委员会签发最
终验收测试证书后支付 20%。

l 、开发科技认为可

以进行安装、预ìr.J
试、调试和运行验
收测试时，开发科

技应书面通知1 KT 
KT 2 I ëÔRPORATION 

2 、 KT

CORPORATlON 接

到开发科技通知l后
l、预付款:

14 天内，应签发合
在收到开发科技给KT CORPORATION开具的预

格证书，或书面形
付款保函后， 支付全部合同价格的 20%;

式通知开发科技相 |
合格证书2、货到付款〈软件与硬件配套〉支付 30%;

关缺陷或其他原
3、系统安装和部署完毕后支付 35%:

因:
4、签发合格证书后支付 10%;

3 、 如 KT 
5、合格证书签发后一年支付 5%。

COR.PORATTON 在
收到开发科技通知

后 14 天内，未签发
合格证书且未通知
开发科技未签发合

格证书的正当理
由，则视为在开发
科技发出通知之日

己接受验收.

l 、 AM I 系统软件满
足合同 (订单〉约

定验收条件，开发
l、收到总包商预付款后支付 10%的预付款; 科技提供测试用
2、成功部署、实施、最终与系统集成和系统性 例，经客户审核; I 验收评估报

3 ~~~~I， ~，~TERS I 能测试后 1 20 天内支付 85% 2、测试用例审核通 告
COMPANY I ~、在解决所有系统问题/1哗碍/突破点并成功完成 过后，由总包商组

系统验证和性能后 60 天内支付 5%. I ~isAUDI METEis 
COMPANY、开发科

技和最终业主方进
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序号 客户名称 结算条款 验收条款 验收凭证

4 

行四方会议评审，
评审合格后， 由开
发科技提交正式的

验收评估报告给总
包商.

AMl 系统软件满足

Malaysian 装船时 50%，提单日起 45 天后 50% (软件和硬
合同(订单)约定

lntelligence 
件产品配套 ).

验收条件 ， 经验收 验收单
Meters Sdn Bhd 合格后，业主提供

验收单.

公司对包括上述客户在内的 AMI 系统及电力大数据软件收入客户的收入均

在取得相关收入确认凭证后确认收入，相关收入确认凭证包括书面验收通知、验

收测试证书、合格证书、验收评估报告、 验收单等。 报告期内，公司 AMI 系统

及电力大数据软件收入均取得相关验收凭证。

公司 AMI 系统及电力大数据软件销售收入确认流程及政策为 : 公司依据与

客户的合同约定，在项目开发或实施完成且取得验收文件后，公司确认相应收入。

报告期内， 公司严格按照上述收入确认政策进行相关收入确认，公司 AMI

系统及电力大数据软件销售收入不存在跨期确认收入的情形。

根据《企业会计准则第 14 号一收入 (2017 年修订))) (以下简称"新收入准

则")的规定 ， 公司在履行了合同中的履约义务， 即在客户取得相关商品或服务

的控制权时确认收入。在判断客户是否己取得商品或服务控制权时，企业应当考

虑判断控制权是否转移的五个迹象，公司相关软件产品的控制权在客户验收时点

已经发生实质性转移，具体分析如下 :

企业会计准则规定
企业纣f准则

公司具体情况
应用指南补充规定

根据合同约定， 公司按照阶段收取款项，
截至验1&时点 ， 公司己经按照合同约定结

当企业就该商品享有现时收款权利时，
企业就该商品享有现时收款

可能表明客户己经有能力主导该商品
算条款具有相应的收款权利，并己实质性

权利，即客户就该商品负有
的使用并从中获得几乎全部的经济利

的收取部分款项，后续款项在达到合同约

现时付款义务
益.

定的结算时点后即可收取.发行人就销售

的产品享有现时收款权利，即客户负有现
时付款义务.

当客户取得了商品的法定所有权时，可
发行入产品经客户验收后， 客户可以自行
投入运行， 己经拥有了相关软件产品的法

企业己将该商品的法定所有 能表明其已经有能力主导该商品的使
定所有权， 客户随时可以投入使用，能够

权转移给客户 ， 即客户己拥 用并从中获得几乎全部的经济利益，或
主导公司产品的使用并从中获得全部的经

有该商品的法定所有权 者能够阻止其他企业获得这些经济利
济利益，并能够阻止其他企业获得这些经

益，即客户已取得对该商品的控制权
济利益，已取得对该商品的控制权.

企业己将该商品实物转移给
客户如果已经占有商品实物，则可能表 根据公司与客户签订的合同，相关软件满

客户 ， 即客户己实物占有该
明其有能力主导该商品的使用并从中 足合同(订单)约定验收条件， 经客户验

商品
获得其几乎全部的经济利益，或者使其 收后，公司将软件产品转移给客户后，客

他企业无法获得这些利益。 户自行投入运行.

企业己将该商品所有权上的 企业向客户转移了商品所有权上的主 公司将相关软件产品交付给客户后， 客户

主要风险和报酬转移给客 要风险和报酬，可能表明客户己经取得 投入运行表明客户能够主导产品的使用并
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企业街「准则规定
企业纣f准则

公司具体情况
应用指南补充规定

户，即客户己取得该商品所 了主导该商品的使用并从中获得其几 从中在得全部的经济利益.公司己将该商

有权上的主要风险和报酬 乎全部经济利益的能力。 在评估商品所 品所有权上的主要风险和报酬转移给客

有权上的主要风险和报酬是否转移时， 户。

不应考虑导致企业在除所转让商品之
外产生其他单项履约义务的风险.

客户验收后，意味着客户已在实质上接受
该产品.验t!:!;(确认意味着己达到客户(合

当商品通过了客户的验收， 通常表明客
同)约定的客观标准，公司能够客观地确

客户己接受该商品
户己接受该商品 .

定其已经按照合同约定的标准和条件将商
品的控制权转移给客户。报告期内， 公司

验1&确认收入后没有发生客户退换货、大

额后续成本及费用支出.

综上，根据新收入准则关于判断控制权是否转移的五个迹象，公司 AMI 系

统及电力大数据软件产品的控制权在客户验收时点已经发生实质性转移，以客户

验收作为收入确认时点符合 《企业会计准则》 的有关规定。

(二〉说明其他成果交付类服务的具体内容、交付标准、收入确认政策

报告期内，公司其他成果交付类服务主要包括研发服务、认证服务、培训服

务等，相应收入情况如下 :

单位: 万元

项目 2024 年 1-6 月 2023 年度 2022 年度 2021 年度

研发服务 770.65 1,300.5 1 1,877.13 66 1.50 

认证服务 . 5 15.83 5.26 2.86 

培训服务 10.46 36.48 105 .44 3 18.65 

其他 82.96 27.05 15. 11 74.42 

合计 864.06 1,879.87 2,002.94 1,057.43 

主营业务收入 131,783.40 254,785.40 178,992.0 1 146,820.03 

占主营业务收入比例 0.66号也 0.74% 1.12% 0.72号也

上述服务的具体内容、 交付标准、收入确认政策如下:

项目 具体内容 交付标准 收入确认政策

存在约定研发成果的 ，

以研发成果交付为标 将相应研发成果交付给客

研发服务
应客户要求为客户提供相应 准;不存在约定研发成 户后确认收入，或相应研发

研发服务 果的，以公司实际提供 服务取得客户邮件确认后

的研发服务经客户认可 确认收入

为标准

认证服务
开发科技为满足进入客户当 以开发科技取得相应认 将相关认证证书提供给客
地市场标准或客户要求的标 证为标准 户后确认收入
准需进行相关认证，部分客
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项目 具体内容 交付标准 收入确认政策

户为此向开发支付相应费用
以补偿开发科技在取得认证
过程中的支出

培训服务
为客户提供相应系统操作等 公司完成合同约定的培 公司完成培训服务时确认

培训服务 ll!!服务 收入

公司其他成果交付类服务收入会计处理符合会计准则要求。

五、境外资金管理安排及风险

(一〉结合存放地点、 期末余额、 款项类型等说明各期末境外资金存放情

况

报告期各期末， 公司境外资金的存放地点、期末余额、款项类型情况如下 :

单位: 万元
子公司或

存放地点
2024 年 2023 年 2022 年 2021 年

款项类型
分支机构 6 月 30 日 12 月 31 日 12 月 31 日 12 月 31 日

计量香港 巾国香港 2,417.20 1,986.13 4,054.84 1,62 1.60 活期存款，随时支取

计量香港 中国香港 2,280.58 3,30 1.79 . ' 定期存款，随时支取

开发泰国 泰国 48 1.67 1,073 .45 1,856.98 45.80 活期存款， 随时支取

开发泰国 泰国 128.12 135.46 130.77 76.24 定期存款， 随时支取

开发泰国 泰国 158.07 209.88 150.46 1,326.83 保函及履约保证金

开发英国 英国 2,060.91 1,357.2 1 1,8 10.40 1,294.00 活期存款， 随时支取

开发荷兰 荷兰 1,625.52 2,374.40 957.07 3 13.23 活期存款，随时支取

开发荷兰 荷兰 517.04 530.37 503.28 保函及履约保证金

开发以色列 以色列 1,092.08 1,100.0 1 0.48 . 活期存款，随时支取

开发乌兹 乌兹别克斯坦 168.22 2,585.36 259.04 活期存款， 随时支取

开发巴西 巴西 19.06 49.69 33.82 活期存款， 随时支取

开发创新科技、

开发科技驻塔吉 塔吉克斯坦、乌

克斯坦、乌兹别 兹别克斯坦、巴 39.59 14.01 78.92 活期存款， 随时支取

克斯坦、巴基斯 基斯坦等
坦办事处

合计 10,988.05 14,717.77 9,836.06 4,677.70 

报告期各期末，公司存放于境外的货币资金余额分别为 4，677.70 万元 、

9，836.06 万元、 14，7 1 7.77 万元和 10，988.05 万元，存放地点包括中国香港、泰国、

荷兰和英国等境外区域， 款项类型主要为活期存款、定期存款和保函及履约保证

金。
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(二〉说明境外资金使用审批流程、 境外账户管理制度、境外资金存放及

使用是否受到限制或存在相关风险

1、境外资金使用审批流程

报告期内， 公司根据《资金管理制度》对境内外资金的使用实行统一管理，

资金使用的审批流程具体如下 :

流程节点 具体内容

公司有关部门或个人用款时，应当向经授权的审批人提交资金支付申

支付申请 请，注明款项的用途、金额、限额、支付方式等内容，井附有效经济合
同协议、原始单据或相关证明。
公司各部门负责人根据其职责、权限、 在货币资金授权审批范围内及相

应程序对支付申请进行审批，会计人员基于业务部门负责人审批的单据

支付审批 进行复核井推送至财务负责人审批， 财务负责人审批后需提交总经理审

批。对不符合规定的资金支付申请，审批人应当拒绝批准，性质或金额

重大的，还应及时报告有关部门及相关领导。

会计人员应当对批准后的资金支付申请进行复核，复核资金支付申请的
批准范围、权限、程序是否正确 ， 手续及相关单证是否齐备 ， 金额、计算
是否准确， 支付方式、支付单位是否妥当等。复核无误后， 交由出纳人
员等相关负责人员办理支付手续。若经复核审查，发现有以下情况之一

支付复核 的 ， 财务负责人可拒绝或推迟付款:
l 、未按公司规定执行审批流程;

2、付款与发票、合同以及付款申请单不符;
3、对于超过部门经理审批权限的付款申请，没有主管领导的审核签字:

4、超预算付款申请没有申请部门经理、主管领导和财务负责人汇签。

办理支付
出纳人员应当根据复核无误的支付申请 ， 按规定办理资金支付手续， 及

时登记现金和银行存款日记账。

2、境外账户管理制度

公司结合实际情况和资金管理需要，制定了《资金管理制度)) ， 对境内外银

行账户进行统一管控。

公司严格按照《支付结算办法》等国家有关规定， 加强对银行账户的管理，

严格按照规定开立账户，办理存款、取款和结算。银行账户的开立应当符合公司

经营管理实际需要， 不得随意开立多个账户 ， 禁止公司内设管理部门 自行开立银

行账户。

公司将定期检查、梳理银行账户的开立及使用情况，若发现未经审批擅自开

立银行账户或者不按规定及时清理、撤销银行账户等问题，将及时处理并追究有

关责任。
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3、境外资金存放及使用是否受到限制或存在相关风险

报告期内，公司仅存在部分境外资金作为保函及履约保证金在担保期内使用

受限的情形 ， 具体情况如下 :

单位: 万元

归集主体 存放地点
2024 年 2023 年 2022年 2021 年

6 月 30 日 12月 31 日 12月 31 日 12月 31 日
款项类型

开发泰国 泰国 158.07 209.88 150.46 1,326.83 
保函及履约保证
金

开发荷兰 荷兰 517.04 530.37 503.28 . 保函及履约保证
金

合计 675.11 740.25 653.74 1,326.83 . 

占期末货币资金余额
0.79% 

比例
1.07% 2.89% 6.47% 

报告期内，公司存放于境外的受限货币资金分别为 1 ，326 .83 万元、 653.74 万

元、 740.25 万元和 675.11 万元，占货币资金总额的比例分别为 6.47%、 2.89% 、

1 . 07%和 0.79% ， 占比较低 ， 且该部分资金均为公司基于业务经营需要而提供的

保函及履约保证金，具备合理的商业背景，不存在境外资金异常受限的情形。

报告期内 ， 公司境外资金主要存放于汇丰银行、法国巴黎银行等信用资质良

好的国际主流银行机构，且公司已在国家外汇管理局四川省分局依法办理了货物

贸易外汇收支企业名录登记手续， 被分类为 A 类企业，可依法在相关金融机构

办理外汇收支业务，根据国家外汇管理局网站(www.safe.gov.cn ) 的检索情况，

报告期内公司不存在外汇违规行政处罚记录。

综上，公司境外资金除基于业务经营需要而提供的保函及履约保证金使用受

限外，其存放及使用不存在异常受限情形与相关风险。

【申报会计师回复】

〈一〉核查程序

3、关于单位成本变动的原因及合理性

申报会计师履行了 以下核查程序:

(1)取得发行人成本明细表 ， 分析复核不同销售模式下发行人各类产品单

位成本构成;

(2) 向发行人财务人员了解单位成本构成变动情况变动原因。
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4、关于软件销售及相关服务收入确认准确性

申报会计师履行了以下核查程序:

(1)获取发行人 AMI 系统及电力大数据软件收入主要客户的相关合同 ， 核

查 AMI 系统及电力大数据软件收入的结算条款及验收条款 ;

(2) 分析发行人其他成果交付类服务的具体内容、交付标准、收入确认政

策。

5、 关于境外资金管理安排及风险

申报会计师履行了以下核查程序:

(1)向发行人财务人员了解报告期各期末发行人境外资金的存放地点、期

末余额、款项类型等基本情况:

(2) 取得发行人报告期内境外银行流水明细:

(3)对发行人境外银行账户进行函证，确认发行人报告期各期末境外资金

余额及受限情况:

( 4 ) 查阅发行人的《资金管理制度))，了解发行人境外资金使用审批流程和

境外账户管理措施;

(5) 查询发行人外汇收支登记情况，检索国家外汇管理局网站，核查发行

人是否存在外汇违规行政处罚记录， 判断发行人境外资金的存放及使用是否存在

异常受限情形与相关风险。

(二〉 核查结论

3、 关于单位成本变动的原因及合理性

经核查，申报会计师认为:

(1) 发行人己在招股说明书中补充披露智能计量表组配件及配套终端各期

单位成本情况 ;

(2) 发行人不同销售模式下各类产品单位成本变动原因与发行人实际经营

情况相符，具有合理性。
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4、关于软件销售及相关服务收入确认准确性

经核查，申报会计师认为:

(1)发行人 AMI 系统及电力大数据软件销售收入确认流程及政策为: 发行

人依据与客户的合同约定，在项目开发或实施完成且取得验收文件后，发行人确

认相应收入。发行人 AMI 系统及电力大数据软件销售收入不存在跨期确认收入

的情形。发行人 AMI 系统及电力大数据软件销售收入确认政策符合《企业会计

准则》的有关规定;

(2) 发行人其他成果交付类服务主要包括研发服务、认证服务、培训服务

等， 发行人己对其交付标准及收入确认政策进行了说明。

5、关于境外资金管理安排及风险

经核查，申报会计师认为:

(1 )报告期各期末，发行人存放于境外的货币资金余额分别为 4，677.70 万

元、 9，836.06 万元、 14，7 1 7 .77 万元和 10，988.05 万元，存放地点包括中国香港、

泰国、荷兰和英国等境外区域， 款项类型主要包括活期存款、定期存款和保函及

履约保证金 ;

( 2 ) 发行人建立了《资金管理制度)) ， 具备健全的资金管理体系 ， 发行人

能够按照《资金管理制度》的有关规定明确境外资金使用的流程审批，能够对境

外账户实施有效管理。除基于业务经营需要而提供的保函及履约保证金使用受限

之外， 发行人境外资金的存放及使用不存在异常受限情形与相关风险。

其他重要事项

除上述问题外，请发行人、保荐机构、申报会计师、发行人律师对照《北京

证券交易所向不特定合格投资者公开发行股票注册管理办法)) ((公开发行证券的

公司信息披露内容与格式准则第 46 号一一北京证券交易所公司招股说明书))((公

开发行证券的公司信息披露内容与格式准则第 47 号-一向不特定合格投资者公

开发行股票井在北京证券交易所上市申报文件)) ((北京证券交易所股票上市规则

(试行)))等规定，如存在涉及股票公开发行井在北交所上市要求、信息披露要

求以及影晌投资者判断决策的其他重要事项，请予以补充说明。
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【发行人回复】

2024 年 5 月 30 日，开发科技收到四川省成都高新技术产业开发区人民法院

送达的应诉通知书。四川省成都高新技术产业开发区人民法院己受理成都建工工

业设备安装有限公司(以下简称"成都建工")与开发科技建设工程分包合同纠

纷一案，案号为 (2024 ) 川 0191 民初 12727 号。

根据随应诉通知书发送的起诉状副本，成都建工请求法院依法判令开发科技

向其支付工程款 6，025 .53 万元及相应拖欠期间工程款利息暂合计 15 1.23 万元，

并请求法院依法判令成都建工就上述工程款本金对其施工项目享有建设工程优

先受偿权。

根据成都建工的起诉状，其诉讼请求金额 6.025.5 3 万元为其主张的工程费用

总额 31 ，900.28 万元减去开发科技己经支付的 25 ，874.75 万元之余额。

一、相关诉讼事项背景

2019 年 12 月 25 日 ， 成都建工作为联合体牵头人与开发科技签订《成都长

城开发智能计量产品研发生产基地项目勘察-设计-施工总承包合同))，约定由成

都建工作为牵头单位， 中冶成都勘察研究总院有限公司及信息产业电子第十一设

计研究院科技工程股份有限公司作为联合体成员承建成都长城开发智能计量产

品研发生产基地项目〈 以下简称"生产基地项目 ")，约定施工总包暂定金额为

20，000 万元。 202 1 年 6 月，为新增精装修等建设内容，各方又签订《成都长城

开发智能计量产品研发生产基地项目勘察-设计-施工总承包合同补充协议))， 约

定将施工总包暂定金额调整为 28.734 万元。根据上述合同 ， 工程建设费结算价

最终以审计结果为准。

2020 年 2 月 ， 开发科技聘请对四川同兴达建设咨询有限公司〈以下简称"同

兴达")为成都长城开发智能计量产品研发生产基地工程提供全过程造价控制、

施工图预算价审核服务及相关造价测算、竣工结算审计配合等工程造价咨询服务。
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2021 年 7 月 ， 开发科技聘请开元数智工程咨询集团有限公司提供生产基地

项目的结算复审服务，对竣工结算初审成果进行审核， 出具工程结算复审审计报

t仨
口。

生产基地项目于 2020 年 7 月开工。 202 1 年 1 2 月，建设单位开发科技、施

工单位成都建工、勘察单位、设计单位、监理单位共同确认并出具了 《竣工验收

报告)) ， 确认生产基地项目完成竣工验收。

由于开发科技与成都建工对竣工结算金额未能达成一致，成都建工己就相关

事项发起本次诉讼。

二、相关诉讼事项的进展情况及对公司的影响

2024 年 7 月 25 日，开发科技收到四川省成都高新技术产业开发区人民法院

民事裁定书，裁定准许原告撒诉，案件受理费由原告负担， 相关事项对公司的

生产经营不会造成重大不利影响。

【申报会计师回复】

(一〉核查程序

申报会计师履行了如下核查程序 :

1 、查阅了成都建工与开发科技分包合同纠纷一案应诉通知书及起诉状副本 ;

2、查阅了《成都长城开发智能计量产品研发生产基地项目勘察，设计·施工

总承包合同》及《成都长城开发智能计量产品研发生产基地项目勘察.设计·施工

总承包合同补充协议)) j 

3、查阅了成都长城开发智能计量产品研发生产基地项目的《竣工验收报告)) j 

4、查阅了 《成都长城开发智能计量产品研发生产基地工程竣工结算审核报

告书)) ; 
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5、对四川同兴达建设咨询有限公司相关人员进行访谈，了解其出具的 《竣

工验收报告》及《成都长城开发智能计量产品研发生产基地工程竣工结算审核报

告书》相关情况;

6、查阅了四川省成都高新技术产业开发区人民法院出具的准许成都建工撒

诉的《民事裁定书>) ((2024) 川 0191 民初 12727 号) ; 

7、 对发行人相关人员进行访谈，了解相关项目情况及诉讼情况。

(二〉核查结论

经核查，申报会计师认为:

发行人已收到四川省成都高新技术产业开发区人民法院出具的《民事裁定书》

((2024) )11 0191 民初 12727 号)，裁定准许原告撤诉，相关事项对发行人的生

产经营不会造成重大不利影响。
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lBDO去常常?!"要结果?更烹制

(本页无正文，为立信会计师事务所(特殊普通合伙) ((关于成都长城开发科技股

份有限公司公开发行股票并在北交所上市申请文件的审核问询的第二轮回复》之

签章页〉

立信会、 合伙〉 中国注册会计师:

中国注册会计师:

中国·上海 2024 年 11 月 29 日
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注
册
会
计
师
法
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凭
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。
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、
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会
计
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务
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执
业
证
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