
 

股票代码：002734                                               股票简称：利民股份 

利民控股集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                               编号：2024-12-04 

投资者关系活动类别 

 

□特定对象调研                    □分析师会议 

□媒体采访                        □业绩说明会 

□新闻发布会                      □路演活动 

☑现场参观              □其他  

参与单位名称及人员姓名 
太平洋证券、合丰基金、东方财富、中信证券、通用资本、德邦证券、中信建

投证券、国海证券、银河基金、浙商证券、平安基金、鹏华基金、国泰基金、

申万宏源、开源证券、国联证券、长城证券 

时间 2024年 12月 04日 

地点 子公司利民化学有限责任公司四楼电教室 

上市公司接待人员姓名 副董事长张庆、总裁范朝辉、董事兼总工程师孙敬权、董事李媛媛、副总裁兼

财务总监沈书艳、董秘吴昊等 

投资者关系活动         

主要内容介绍 

范总首先对公司未来发展战略及公司经营情况做了介绍： 

前三季度，公司按照董事会制定的战略发展规划和经营目标，专注核心业

务的深耕与拓展，推动国际和国内市场双轮发力，采取补短板、练内功系列措

施降本增效，优化配置资源确保关键产品项目量效提升，搭建“生物合成”技

术平台推动“生物制造”提速，实施集团化运营促进管理效能升级，公司经营

能力、主营业务盈利质量、经营业绩实现大幅提升。 

公司坚持稳中求进总基调，遵循“存量提效、增量突破”发展思路，践行“安

全高效、融合创新、绿色低碳”等绿色发展理念，构建完善“以生物合成为主，

以绿色化学合成、新能源电池电解质技术与产品为辅，协同发展的‘一主两辅’

产业格局”。重点布局“生物合成”产品方向；不断巩固“绿色化学制造”根基。  

明年公司将抓住行业周期调整复苏，国外需求逐步释放，国内制剂厂商订

货启动等时机，抢抓订单，全面提升经营业绩；公司将按“确保本质安全”的

原则，突出安全风险查处和事故隐患整治，做好排查和整治，化解安全风险，

实现安稳常满优。以立即改变应对变化，全力以赴做到“极致质量和成本，极

致品牌和服务”、“快速布局扩大出海，快速提升研发能效”持续保持行业优

秀者地位。 

同时，对于合成生物在农兽药应用、南美市场情况、代森锰锌及大生品牌

情况做了简单介绍。 

投资者问答如下： 

1. 百菌清最近涨价的原因是什么？持续性如何？ 

答：百菌清的涨价主要是由于供需不平衡。全球百菌清的总供给量约为

7 万吨，其中大部分产能集中在国内，尤其是江苏地区。公司参股公司新河



 

公司百菌清产能为 3 万吨。去年 12 月百菌清的价格在含税不到 15,000 元，

而目前的价格已涨至 26,000 元，涨幅约为 70%历史上，百菌清的价格弹性较

大，曾在 2019 年达到每吨 55000 元的高位，总体来看，目前价格距离正常

年份和高点仍有差距，根据客户反馈，海外市场需求旺盛且公司现有库存极

低，处在紧平衡状态。 

2. 公司主要产品的价格和市场表现如何？ 

答：公司的核心产品包括代森锰锌、百菌清等，市场表现良好。公司在收

购威远生化后，补强了杀虫剂业务，拥有国内排名第三的阿维菌素产能和 800

吨的甲维盐产能。阿维菌素的市场成交价从去年年底的 35-36 万元上涨到 46

万元，涨幅接近 30%。甲维盐的价格从 46 万元上涨到 65-66 万元，含量 95%

的产品价格表现更好。 

3. 百菌清产能没有扩张的原因是什么？ 

答：百菌清在供给端已经完成一波扩产，主要产能目前集中在中国江苏地

区。公司参股的江苏新河公司在全球供应中占有重要地位，产能利用率高，库

存低，订单满负荷生产。该产品已列入发改委 “双高”产品目录，禁止新增

产能和扩产。 

4. 百菌清现在的出口或内需情况？ 

答：目前出口形势十分乐观，国内平淡。国内市场通常在 12 月至 1 月开

始活跃，由于传统的冬储习惯已经减少，当前主要以出口为主，南美正处于旺

季。南美地区有两季，分别是 12 月（11 月底开始）至次年 2 月，以及 7 月至

8 月，目前是南美采购高峰期。订单已安排至春节前后，订单量较大。巴西今

年多雨气候潮湿，大豆锈病大规模爆发。由于之前的百菌清库存已基本消耗完

毕，经销商们目前专注于采购百菌清和代森锰锌，这两种产品以保护和治疗为

主，成本较低。 

5. 如何利用品牌效应吸引高端客户？ 

答：今年以来公司加大市场拓展力度，筹备参加国内外行业会议，集团

董事长、总裁等领导带队密集拜访欧洲、东南亚等区域重点客户，有效扩大

集团品牌影响力和市场占有率。国内市场，围绕“利民领秀”、“利民领

护”、“利民速克”、“金紫电”等 8+3 产品，在柑橘、水稻等主要作物开

展专场观摩会，围绕 141 个成长型客户开展扎根式推广，促进 8 大核心品类

品牌产品实现了有序增长。持续推进数字化宣传，依托利民云上植保视频号

矩阵，发布视频 211 个，其中播放量上万视频 3 个；发起《了不起的田间地

头》《不平凡的种植者》等主题视频活动 5 个；围绕利民领秀、奇绝等 8+3

产品，开展视频号直播 22 场次。公司启动国内产品注册登记 2 个，新取得

制剂农药登记 12 个。截止 2024 年 9 月 30 日，公司拥有国内农药登记 254 

个，其中，原药登记 45 个，制剂登记 209 个。 

6. 从公司的角度来看，百菌清产品的后续发展趋势如何？ 受什么因素影

响？ 



 

答：百菌清的需求主要集中在南美洲，尤其是巴西，由于气候条件导致的

真菌病害爆发，需求增长显著。去库存化良好，当前渠道库存处于低位，部分

地区出现缺货现象。百菌清的需求增长主要受种植面积增加、病害多发影响。 

7. 代森锰锌在市场上的作用和不可替代性是什么？ 

答：代森锰锌具有多位点的保护性作用，不会产生抗性，是抗性治理方案

中的重要环节。此外，由于其含有锰和锌，能够促进植物健康，改善植物叶片

状况，尤其是在使用其他药物后出现叶片发黄的情况下，代森锰锌能有效恢复

植物健康。这些特性使得代森锰锌在市场上具有不可替代性。 

8. 草铵膦及精草铵膦未来市场前景如何？  

答：公司在除草剂方面的布局相对较少，拥有 6000 吨的草铵膦产能、2000

吨的生物法制精草铵膦产能、1000 吨的硝磺草酮产能及 500 吨的环磺酮产能。 

除草剂产品目前处于价格历史低位，产品价格及毛利在一段时期内还将承受

一定压力，利民股份不断加大技术研发投入，持续对现有产品进行技改提升、

降本增效，巩固产品保持竞争力。公司依然看好草铵膦、精草铵膦等产品的市

场前景。 

9. 农民在选择杀菌剂产品时的倾向是什么？ 

答：农民倾向于选择价格相对便宜且有效的保护性杀菌剂。此外，市场上

出现了许多新产品，这些产品容易产生抗性，因此农民在使用时需要搭配保护

性杀菌剂，以避免抗性问题的产生。这种趋势也推动了保护性杀菌剂的使用增

长。 

10、公司未来在海外的市场规划？ 

答：公司将快速布局出海，拓展外贸业务渠道；加快海外子公司管理和

业务平台建设；快速推进南美子公司设立；立足自身原药加快海外重点和空

白区域自主登记步伐；探索东南亚业务新模式；提升现有海外子公司业务质

量和管理能力，为公司海外业务提供韧性保障。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024.12.04 

 


