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证券代码：300400                                   证券简称：劲拓股份 

 

深圳市劲拓自动化设备股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2024-010 

投资者关系活

动类别 

√特定对象调研         □分析师会议          □媒体采访             

□业绩说明会           □新闻发布会          □路演活动 

□现场参观     □其他(电话会议)   

参与单位名称

及人员姓名 

诺安基金（汪邯卿）、国泰君安证券（许芳、巨翔、贡阿旭）、广发证券（陈锦杰）、恒瑞

投资（曾于蘅）、深圳华夏复利私募证券基金管理有限公司（庄佳伟）、深圳润鼎基金管理

有限公司（安妮）、广东博源基金管理有限公司（蔡惠君、程小菁）、深圳市明华信德私募

证券基金管理有限公司（蔡焕、李智鹏）、深圳红荔湾投资管理有限公司（尹金龙）、北京

融中科创投资管理有限公司（杨成坤）、广东恒健资产管理有限公司（邓艳、杨弈鹏）、深

圳前海万亿兆资产管理有限公司（赵嘉欣）、广东丹禾易嘉资产管理有限公司（孙燚智）、

聚众鑫创投资产管理（深圳）有限公司（彭建彬）等 

时间 2024 年 12 月 5 日（星期四）10:30 至 11:30、15:00 至 17:00 

地点 劲拓光电产业园（深圳市宝安区石岩街道水田社区祝龙田北路 8号）会议室、部分生产车间 

上市公司接待

人员姓名 
副总经理、董事会秘书 陈文娟女士 

 

 

 

 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

 

 

 

 

一、接待人员介绍公司基本情况 

（一）公司简介 

劲拓股份（300400）主营电子专用设备业务，属于战略新兴产业中的高端装备制造产业，

成立于 2004 年，2014 年登陆深圳证券交易所创业板。公司生产经营所在地位于深圳市宝安

区内的两个自有工业园，本次活动所在位置是宝安石岩的劲拓光电产业园。公司欢迎广大投

资者莅临公司参观调研（投资者热线电话：0755-89481726）！ 

（二）公司从事的主要业务 

 

通讯电子      汽车电子      消费电子       家电电子       航空电子 

图：公司电子制造专用设备的部分应用领域 
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公司电子装联设备覆盖电子产品 PCB 生产过程中的焊接、检测等多个流程，以“电子热

工设备+AOI 和 SPI 检测设备+自动化设备”为下游电子制造领域客户提供一站式服务和整套

零缺陷焊接检测制造系统，用以组建电子工业中的 PCBA 生产线，能够广泛应用于汽车电

子、通信设备、消费电子、家电电子、航空航天电子、其他电子产品的生产过程。 

 

图：零缺陷焊接检测制造系统示意图 

作为国内电子热工领域龙头企业，公司在电子热工领域具有领先的技术优势、扎实的制

造能力和完善的配套服务体系，回流焊设备全球市场份额居前、系国家制造业单项冠军产品。 

（三）公司的经营情况 

2024 年前三季度，公司实现营业总收入 55,749.98 万元，归属于上市公司股东的净利润

6,033.47 万元、较 2023 年同期增长 56.43%；其中，电子装联设备销售收入 49,511.47 万元，

同比 2023 年前三季度增长 21.68%，第三季度环比第二季度增长 6.20%，展示了主营业务较

强韧性和市场竞争力。 

公司 2024 年前三季度具体经营情况，可参见披露于巨潮资讯网的《2024 年三季度报告》

《2024 年半年度报告》。 

二、问答交流 

1、公司电子装联业务的客户构成情况如何？ 

回复：公司电子装联设备终端应用领域包含通讯电子、消费电子、汽车电子、家电电子、

航空航天电子等，客户包含该等领域知名终端品牌厂商和大型制造企业、上市公司等。根据

历史数据，公司迄今累计服务客户约 6,000 余家，客户资源储备丰富、主要客户粘性较好，

如富士康、华为、比亚迪等均与公司建立了长期稳定的合作关系。 

2、公司新一代数字化新型智能直流回流焊设备与上一代设备的差异是什么？ 

回复：公司作为细分领域龙头企业，走在人工智能（AI）时代的行业创新前沿，以人工

智能算法与技术的深度应用，实现产品应用功能的颠覆性创新。 

公司于 2024 年 11 月于 2024 Nepcon Asia 亚洲电子展中首次展出了数字化新型智能直流

回流焊设备，其实施了底层电源技术、通讯技术、智能算法、数学建模方法等方面的创新攻

关，较上一代设备的差异主要体现在基于人工智能算法与技术深度应用而实现的多重数字化
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应用功能。公司数字化新型智能直流回流焊设备搭载智能工艺转化系统、智能维修保障系统、

智能节能系统，实现工作参数智能转换、设备维护自由、智能能耗管理和能源节约等功能，

在持续改进设备性能的同时，全方位降低/最大程度避免客户应用端的维护成本、能耗成本、

实训成本、停机成本等，为电子工业企业带来全新的数字化热工设备高性能、高品质应用体

验。 

3、公司短期业务规划如何？ 

回复：公司现阶段围绕数字化新型技术路线，基于工业大数据、AI 等技术打造数字化

电子热工设备产品，推动产品应用领域向“高精尖”方向持续延展、布局核心业务全球化发

展；力争把握当下电子制造产业的市场机遇，在全球化竞争形势中快速卡位、抢占先机。 

以持续的产品和技术创新、质优的解决方案服务能力为基础，背靠优质客户群体，公司

新一代数字化设备、头部客户联动合作、应用场景拓展叠加海外销售，有望成为后续增长和

毛利率进一步提升的有力支撑。 

4、公司的经营模式如何？ 

回复：经营模式方面，公司注重产品和技术研发，拥有主营产品相关核心技术，重点把

握高附加值的研发设计、装配和服务环节，经营模式相对轻盈。生产模式方面，公司产品为

来单生产，客户预付部分货款后生产交付，产品既有标准品也有定制成分。销售模式方面，

公司采取直销为主、经销为辅的模式开展产品销售，销售网络遍及全国和海外部分地区，后

续计划以东南亚为据点进一步扩大海外销售。品牌方面，公司多年来凭借 6,000 余客户的服

务经验，在业内树立了良好的品牌形象，享有较高的品牌美誉度并获深圳知名品牌、广东省

著名商标等多项荣誉。公司的经营模式、品牌形象及柔性生产能力、快速强大的交付体系、

灵活健全的销售机制，保障公司多年来占据细分行业龙头地位。 

5、公司主要产品国产替代的情况是怎么样的？ 

回复：公司电子热工设备的产品和技术均十分成熟，在行业内市场地位领先，国内市场

的国产替代率相对较高。 

公司还将继续保持与核心客户的深度合作，积极把握海内外市场机会，以数字化、高端

化产品进一步夯实及深化头部客户合作、着力提升高端市场覆盖率，提升全球市场占有率。 

6、公司有无其他新产品开发和推广计划？ 

回复：公司 2024 年至今已陆续开发/升级/销售多款新品。公司根据行业趋势和市场需求

情况，将不断升级现有产品线、开发新的细分品类，拓展产品应用范围和场景。 

7、公司对电子装联业务的市场景气度如何看待？ 

回复：公司对电子装联业务的发展前景充满信心。首先，从市场需求端看，消费电子行
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业经历市场需求波动，逐渐呈现企稳态势；大数据、云计算、人工智能、5G 通信等新兴技术

应用，对于通讯电子、汽车电子、家电电子、航空航天电子等领域新型硬件需求和硬件创新

产生刺激作用；各级政府支持设备更新和以旧换新相关政策，在一定程度上有利于促进存量

市场替换需求释放。 

从技术和工艺要求看，随着消费需求多样化、算力提升对电子产品迭代的促进和性能要

求提高，加之客户的精益生产需求，使得有关应用领域对工艺和技术要求升级，设备向智能

化、灵活化、环保化以及更高精度、高速度、多功能方向持续发展，还需要具备非标准化设

备服务能力。 

电子终端产品需求回暖、性能和工艺要求提高，预计长期将对公司电子装联业务的市场

拓展和产品销售有积极影响。公司电子热工设备产品和技术成熟度较高，处于行业领先地位；

未来还将继续通过研发创新赋能“产品力”，持续提升全球市场、尤其是高端市场占有率，

力争以良好的经营实绩回报广大投资者。 

8、公司海外销售收入占比有多大？未来还有多少提升空间？ 

回复：公司过去以为境内客户提供高质量产品和服务为主，对海外业务较少布局或投入

资源，2023 年度海外销售收入占比为 8.76%。当前在电子专用设备行业全球化竞争新形势

下，为快速竞争卡位、抢占市场先机，以及规避潜在的国际贸易摩擦影响，公司加大资源投

入、推进核心业务的全球化发展，未来海外销售收入规模有较大提升空间和潜力。 

9、当前国际形势及外部环境对公司主营业务有怎样的影响？ 

回复：当前国际形势对公司主营业务发展未产生不利影响。随着海外经营体系逐步完善，

海外销售将有望成为公司下一阶段销售收入的增量之一、从而强化公司作为行业头部企业的

强者地位。 

三、现场参观 

现场交流结束后，调研人员有序参观了公司部分生产车间。 

附件清单 无 

日期 2024 年 12 月 5 日 

 


