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投 资 者 关

系 活 动 类

别 

 特定对象调研    分析师会议 

媒体采访        业绩说明会 

新闻发布会      路演活动 

现场参观        其他 

参 与 单 位

名 称 及 人

员姓名 

华商基金  陈凯 

华商基金  张晓 

时间 2024 年 12 月 9 日 

地点 天津市依依卫生用品股份有限公司会议室 

上 市 公 司

参 与 人 员

姓名 

董事会秘书兼财务总监周丽娜 

证券事务代表张贝贝 

证券事务专员杨一木 

投 资 者 关

系 活 动 主

要 内 容 介

绍 

2024 年 12 月 9 日，公司参会人员通过现场调研的方式与投资者进行了交

流，本次会议纪要如下： 

一、参观产品展室 

二、回答交流环节 

Q1、如何看待美国潜在加征关税的问题？ 

答：2023年 6月，公司出口美国的产品被加征 7.5%的关税，持续至今，

公司海外业务销售模式以 FOB 模式为主，加征关税主要是下游客户承担。历



史上，受中美贸易摩擦影响，公司销往美国的宠物垫、宠物尿裤等产品曾在

2019年 9月被征收 15%的关税，从 2020年 2 月 14日起，加征的 15%关税调

整为 7.5%，2020年 3月被加入排除清单后无需缴纳关税。 

海外市场宠物市场成熟，公司出口的主要产品为海外市场日常养宠刚需，

并且公司与海外客户构建了稳定持久的合作关系。公司出口到海外的宠物一次

性卫生护理用品因其实用性、便利性、高频性、保持环境清洁和对宠物生活质

量的提升等因素，在美国等发达国家和地区成为宠物主饲养宠物的日常刚需产

品，具备较强的消费粘性。加之美国等地区以大型渠道商为主的零售模式，对

供应商的生产规模、供货能力、研发能力等有高标准要求，而该产品的产能主

要集中在国内，因此海外大型客户多选择国内具备良好供应能力的ODM/OEM

供应商。公司凭借规模化的产能优势，过硬的产品品质，较强的综合生产管理

能力等，获得了客户的长期认可，与客户构建了稳定持久的合作关系。 

公司已针对美国高收入占比充分做好应对措施，近两年公司多次进行海外

考察和调研，若未来公司出口美国主要产品关税大幅增加，我们能迅速在海外

建设产能或寻求其他合作方式应对。 

Q2、公司目前的在手订单情况如何，近期是否出现了客户补充库存的

情况？ 

答：公司目前的在手订单充足，主要产品宠物垫的产能利用率在 90%以

上，设备开机率达到了 100%。部分海外客户在经历了 2023年的去库存之后，

目前客户整体的采购订单均恢复到一个稳健增长的节奏，近期并未出现客户大

量补充库存的情况。 

Q3、近期原材料价格走势如何，产品的正常毛利率水平大概是多少？ 

答：近期原材料采购价格相对平稳，宠物垫产品的合理毛利率区间为 17%

到 23%之间，目前公司 2024 年前三季度毛利率为 19.57%，同比增长 3.13 个

百分点，主要因为订单增长使产能利用率提高、原材料采购价格稳中有降以及

公司加强成本管控实现了降本增效。 

Q4、国内自主品牌销售情况以及公司的投入情况如何？ 

答：公司高度重视自有品牌建设，对自有品牌进行了全渠道布局，通过线

上电商平台、线下经销商模式以及与宠物品牌运营商合作，设立京东、天猫和

拼多多旗舰店进行自营销售，并进驻抖音、微店等新零售场景，近两年也与宠



物商店、宠物医院有所合作。目前在销售费用投入上有明显的增长，主要用于

团队优化、开拓经销商、线上推广以及线下展会。结合产品的发展趋势来看，

国内宠物用品目前仍处于初期阶段，随着宠物市场的不断成熟与消费升级，未

来宠物用品需求有望持续提升，相信未来国内市场的发展潜力巨大，也将为国

产品牌的发展提供广阔舞台。 

附件清单 无 

日期 2024年 12月 9日 

 


