
证券代码：301489 证券简称：思泉新材

广东思泉新材料股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2024-018

投资者关系活

动类别

特定对象调研 分析师会议

媒体采访 业绩说明会

新闻发布会 路演活动

现场参观

其他：券商策略会

参与单位名称

及人员姓名

博时基金、恒生前海基金、广发基金、建信基金、海南羊角私

募基金、泽源基金、深汕投控智汕基金、武汉众擎私募基金、

广东关键点私募基金、高益私募基金、信泽私募基金、海港人

寿、深高新投、深圳众鼎锦泽、远东宏信、深天润资管、小忠

资本、中恒金融、深圳前海阶石资本、广东省半导体行业协会

、新瑞咨询、粤鸿投资、华创投资、利多星投资、玖歌投资、

善思投资、中道投资、联创立信投资、怀新投资、华创证券、

国信证券、信达证券、国海证券、华安证券、西部证券、长城

证券、西南证券、浙商证券、中信证券、东北证券、华泰证券

、财通证券、招商证券、华福证券、华西证券

时间 2024年12月5日-18日

地点 公司会议室

上市公司接待

人员姓名

董事长、总经理：任泽明

副总经理、董事会秘书：郭智超

副总经理：王号

财务总监：沈勇

证券事务代表：张赛玲



交流内容及具

体问题记录

1. 请介绍公司主要产品结构。

答：公司目前业务主要分为热管理系列产品和环境适应系列产

品两大模块。目前已拥有石墨散热片、均热板、热管、散热风

扇、散热模组、导热垫片、导热凝胶、导热脂等较为完整的热

管理产品，可以针对电子产品不同的散热需求提供系统化的散

热解决方案。公司依托较高的品牌知名度、较强的技术积累和

优质的客户资源，紧跟行业发展趋势，积极通过新设、收购兼

并等方式布局了散热风扇、液态硅胶、电子玻璃、汽车类胶粘

剂等多项新产品，部分新产品已形成批量销售且订单充足，同

时已有部分新产品进入国际知名消费电子客户、新能源汽车客

户认证阶段。丰富的产品系列和优质的客户资源，有利于公司

充分发挥产业协同效应和优化资源配置，在获取行业发展信息

和导入新产品方面保持优先。

2. 请介绍公司产品主要应用领域。

答：公司产品可广泛应用于手机、笔记本电脑、平板电脑、智

能可穿戴设备等消费电子终端，以及新能源汽车、通信、光伏

储能、服务器、智能家居、无人机等中高端散热领域。公司是

行业内为数不多的同时具有热管理材料、磁性材料、纳米防护

材料等功能性材料核心技术和生产能力的提供商之一，可以一

站式解决电子电气产品多功能性需求。

3. 公司主要客户有哪些？

答：公司深耕散热行业多年，积累了众多优质且稳定的客户资

源，服务的终端品牌有北美大客户、小米、vivo、三星、谷歌、

ABB、伟创力、比亚迪、富士康、华星光电、深天马、闻泰通

讯、华勤通讯、龙旗电子等。同时继续加大力度开发新能源汽

车、笔电、通信、光伏储能、服务器等其他行业的客户，及进

一步加强头部客户合作，目前新产品和新客户陆续产生收益。

4. 公司募投项目进展如何？

答：目前，公司募投项目新厂区已开始陆续投产，并已完成部



分搬迁，部分因客户认证审厂等原因尚未搬迁至新厂。同时，

公司正在根据生产情况对生产线进一步优化和调整，以确保后

续全面投产后能够高效、稳定地运行，加快产能爬坡进度。

5. 请介绍公司越南3500万美金项目进展情况。

答：公司紧跟国际一流客户的未来发展方向，积极布局海外，

目前公司已启动越南北宁投资建设高性能导热散热产品的生产

基地项目，该项目目前已选定地块并支付部分土地款，正在办

理土地手续阶段。越南项目建成后将进一步提升公司在客户端

的占有率、产品利润率，以及公司市场份额。

6. 公司北美大客户订单及市场份额不断增长，公司能否在未来

仍保持该客户的增长趋势？

答：北美大客户是公司重要客户，公司三季度该客户订单环比

二季度有大幅度增长，目前该客户订单充足，2024年公司将进

一步提升该客户的份额。公司向该客户提供的产品主要为石墨

膜，仅应用于其手机产品上。公司将进一步加强与北美大客户

的合作，目前，石墨膜在该客户其他电子产品上的应用处于导

入阶段，未来，公司石墨膜等产品将进一步应用到该客户手机

、PAD等多种电子产品上，公司将获取更多订单。

7. AI的发展对公司业绩有无影响？

答：在AI技术融合的趋势推动下，消费电子终端迎来新的市场

机遇，如多家国际知名科技公司今年以来，先后推出AI手机、

AIPC等，其对综合散热方案提出了更严格的功能性和散热性能

需求，公司也将从中受益，获取更多订单。

8. 请介绍公司业绩情况。

答：截至2024年三季度，公司营业收入和利润实现双增长，实

现营业收入4.25亿元，同比增长31.60%，环比增长70.79%；归属

于上市公司股东的净利润4,171.51万元，同比增长11.07%，环比

增长44.27%。

9. 请展望2024年全年业绩。



答：公司将在聚焦主业、稳健经营的基础上，积极拓展市场客

户，持续研发创新，提高经营管理水平，不断加强核心竞争力

，公司对2024年全年业绩增长抱有信心。

10.公司有哪些策略来保持或提升市场份额。

答：公司将继续以市场和客户需求为导向，巩固和加强与客户

的长期战略合作，紧跟国际一流客户的未来发展方向，积极布

局海外，进一步提升公司在客户端的占有率、产品利润率，以

及公司的市场份额。同时，公司将不断加快推进“热管理材料+

热管理组件+热管理系统”的产品策略落地，加强与国际一流客

户的战略合作，为客户提供全面的“热设计+产品”的综合解决

方案和服务。

附件清单（如

有）
无

日期 2024年12月5日-18日


