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豫王建能科技股份有限公司

关于全国中小企业股份转让系统有限责任公司

2024 年半年报问询函的回复

全国中小企业股份转让系统有限责任公司：

豫王建能科技股份有限公司（以下简称“公司”）于 2024 年 12 月 5 日收

到全国中小企业股份转让系统有限责任公司（以下简称“股转公司”）公司一

部下发的《关于对豫王建能科技股份有限公司的半年报问询函》（公司一部半

年报问询函〔2024〕72 号），现回复如下：

问题 1、关于营业收入和应收账款

你公司报告期内实现营业收入 78,398,177.83 元，同比下降 35.92%。应收

账款期末余额 480,113,433.57 元，同比增长 28.91%。期末余额前五名的应收账

款和合同资产 143,575,117.60 元，前五名应收账款坏账准备和合同资产减值准

备 11,061,201.13 元。

请你公司：

（1）结合收入确认政策、结算政策及回款情况等，说明在营业收入大幅下

降的情况下应收账款增长的原因及合理性，是否存在对客户采取激进信用政策

扩大销售的情况；

【回复】：

1.公司的收入确认政策、结算政策及回款情况

公司主营业务收入按产品分类主要为防水材料销售与防水保温工程，其中①

对于防水材料销售收入，公司在将产品按照合同约定运至客户指定的交货地点并

由购货方接收后确认后或交与客户指定的签收人签收后，确认产品销售收入。②

对于防水保温工程类收入，公司根据合同约定完成工程服务，客户通过结算单据

对工程服务内容的工作量来确定完工进度，公司按完工进度确认工程服务收入。
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公司目前防水材料销售与工程施工服务均采用直销方式进行，结算政策为账

期结算，即在公司发出商品、提供服务并经客户确认后，客户在未来一定时间内

向公司支付对应款项，根据不同项目的持续性、客户资信情况以及项目整体规模，

报告期内结算周期一般为 6至 12 个月不等。

报告期内，公司回款状况良好，累计收到各项业务回款 62,816,045.88 元。

受结算方式与下游客户施工进度影响，公司的回款主要集中在下半年，根据往年

公司披露的年度报告显示，2021 年度、2022 年度、2023 年度上半年回款金额占

全年回款金额比例分别为 28.98%、41.74%、22.71%。此外，针对未按合同约定

付款的客户，公司及时进行跟踪，包括不限于联系客户进行访谈查明未付款原因

及合理性，明确未来付款安排与时间规划，通过诉讼追回款项等工作，积极就回

款事项进行沟通，尽快予以解决。

2.营业收入大幅下降的情况下应收账款增长的原因及合理性

2024 年 6 月末，公司应收账款为 480,113,433.57 元，2023 年年末应收账款

为458,851,389.14元，应收账款较期初增长4.63%，较去年同期期末增长28.91%。

报告期内应收账款的增长主要系 2023 年收入主要确认在下半年，因此 2023

年年末应收账款较 2023 年 6 月末应收账款大幅增加。2023 年由于上半年包括东

北、西北、华北部分区域受季节性影响，部分下游工程客户无法开工，导致公司

上半年营业收入占全年比重较小，2023年上半年营业收入为122,348,240.68元，

占全年业务收入比例为 27.28%，2023 年度大部分收入来自下半年，2023 年年末

应收账款较 2023 年半年度末大幅增长。

此外，根据防水协会公布的数据显示，截至 2023 年 9 月末，全国规模以上

防水建筑材料工业企业应收账款净额 451.67 亿元，比去年同期增长 4.68%，规

模之上企业的应营比为 58.22%。2021 年底和 2022 年底的应营比分别为 32.49%

和 36.04%。反映出目前建筑防水行业应收账款压力有所增加，对企业的应收账

款风险管控能力与公司资源灵活配置能力提出了更高的要求。因此，公司于 2023

末与 2024 年上半年着手进行客户结构的战略性调整，公司基于长期业务发展的

持续性与稳定性考虑，主动减少与资金保障性弱、回款周期长、不具备持续性业

务的客户合作，将工作重心聚焦于大型基建央企的招投标工作，以增强公司发展
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的持续性，并优化盈利质量，因上述大型央企客户需通过集团供应商招投标、项

目招标与议价等环节，业务准入流程耗时较长，中标时间大多集中在 4 月至 7

月，发货时间较上年同期有所延后，故导致 2024 年上半年业务有所下降。

报告期内新增的应收账款主要是由于公司所属建筑防水材料及防水保温施

工行业，受季节性影响，下游建筑工程客户多在一季度末与二季度开工，同时由

于公司进行客户结构的战略性调整致使较上年同期发货时间有所延后，截至 6

月末，部分业务仍处于供货后的合理账期内，故新增应收账款。

3.是否存在对客户采取激进信用政策扩大销售的情况

公司 2022 年、2023 年、2024 年上半年前五大客户信用政策如下所示：

单位：元

年度 客户名称 销售金额
当期营业收入

占比（%）
信用政策

2022 年

中基建工防水装饰集团有限公司 37,136,415.93 10.39 发货后 12 个月

中韩（长春）国际合作示范区长盛科

技投资控股（集团）有限公司
35,398,230.09 9.91 发货后 6 个月

长春市盛荣商贸有限公司 22,318,672.57 6.25 发货后 6 个月

中帮筑基（北京）建设集团有限公司 15,618,938.05 4.37 交货后 12 个月

上海迎禹建筑工程有限公司 14,208,991.15 3.98 交货后 12 个月

2023 年

北京百创天地建设工程有限公司 32,050,398.23 7.15 发货后 12 个月

中基建工防水装饰集团有限公司 24,867,389.38 5.54 发货后 12 个月

苏州朗辉建设工程有限公司 23,849,247.79 5.32 发货后 12 个月

上海迎禹建筑工程有限公司 16,827,592.04 3.75 交货后 12 个月

高瞻伟业（北京）建设工程有限公司 16,438,871.68 3.66 交货后 12 个月

2024年上

半年

上海聿王防水堵漏有限公司 3,714,089.38 4.74 发货后 12 个月

重庆莙觅房地产开发有限公司 3,102,814.16 3.96 发货后 12 个月

上海迈索防水防腐工程有限公司 2,690,265.49 3.43 发货后 12 个月

中基建工防水装饰集团有限公司 2,654,881.42 3.39 发货后 12 个月

吉林省地球村防水保温材料有限责

任公司
2,654,867.26 3.39 发货后 12 个月

综上，公司对客户给予的信用政策主要考虑下游客户的资信情况、业务持续

性等因素，不同客户间可能会存在部分差异。报告期内，公司给予客户的信用政
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策与往年基本一致，同时，与大型央企建筑单位签订的新合同账期较原有客户有

所缩减，平均账期约为 4至 6个月，故整体上公司回款处于良性发展态势，公司

亦未采取激进的信用政策扩大销售。

（2）说明期末余额前五名的应收账款欠款方名称、资信情况、交易内容、

欠款金额、账龄、坏账准备计提的依据及充分性，说明是否存在较大的回收风

险。公司与相关客户是否存在关联关系或其他约定安排，结合交易实质说明相

关交易是否真实、收入确认是否准确。

【回复】：

1.期末余额前五名的应收账款欠款方名称、交易内容、欠款金额、账龄、

坏账准备计提的依据及充分性，是否存在较大的回收风险。

报告期末余额前五名欠款方信息如下：
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客户名称
发生业务

主体

2024.6.30 应收账

款余额（万元）
交易内容

交易金额（万

元）
业务类别 含税收入（万元） 账龄

中基建工防水

装饰集团有限

公司

建能 3,129.41

SBS 防水涂料 1,000.00 产品销售 1,000.00

1 年以内 2,469.41 万元，1-2

年账龄 960 万元

SBS 防水涂料 183.72 产品销售 183.72

SBS 防水涂料 183.72 产品销售 183.72

SBS 防水涂料 983.72 产品销售 983.72

SBS 防水涂料 183.72 产品销售 183.72

SBS 防水涂料 183.76 产品销售 183.76

豫王双膜卷材 19.10 产品销售 19.10

防水卷材 17.27 产品销售 17.27

SBS 防水涂料 414.40 产品销售 414.40

河南建能 300.01

防水涂料、卷材 700.00 产品销售 700.00

防水涂料 200.00 产品销售 200.00

防水卷材、涂料 879.00 产品销售 879.00

防水涂料 560.00 产品销售 560.00

防水卷材 583.80 产品销售 583.80

防水卷材、涂料 893.61 产品销售 893.61

防水涂料 181.01 产品销售 181.01

防水涂料、卷材 300.00 产品销售 300.00

北京百创天地

建设工程有限

公司

建能 3,267.29

SBS 防水涂料 800.01 产品销售 800.01

1 年以内 2,221.69 万元，1-2

年账龄 1,045.59 万元

SBS 防水涂料 600.00 产品销售 600.00

SBS 防水涂料 500.00 产品销售 500.00

SBS 防水涂料 500.00 产品销售 500.00
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SBS 防水卷材 148.00 产品销售 148.00

SBS 防水卷材 73.69 产品销售 73.69

SBS 防水涂料 1,000.00 产品销售 1,000.00

中韩（长春）

国际合作示范

区长盛科技投

资控股（集团）

有限公司

建能 2,780.46

SBS 防水卷材 900.00 产品销售 900.00

1-2 年账龄 2,780.45 万元

SBS 防水涂料 3,100.00 产品销售 3,100.00

长春市盛荣商

贸有限公司
建能 2,522.01

SBS 防水卷材 422.01 产品销售 422.01
1-2 年账龄 2,522.01 万元

SBS 防水涂料 2,100.00 产品销售 2,100.00

上海迎禹建筑

工程有限公司
河南建能 2,358.34

防水涂料、卷材 300.42 产品销售 300.42

1 年以内 1,901.51 万元，1-2

年账龄 456.83 万元

涂料 224.00 产品销售 224.00

涂料、卷材 277.00 产品销售 277.00

涂料、卷材 300.00 产品销售 300.00

防水卷材、涂料 204.00 产品销售 204.00

防水卷材、涂料 300.19 产品销售 300.19

防水涂料、卷材 300.80 产品销售 300.80

防水涂料、卷材 600.03 产品销售 600.03

卷材、防水涂料 1,000.69 产品销售 1,000.69
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本公司对于由《企业会计准则第 14 号——收入》规范的交易形成的应收款项和合同资产，无论是否包含重大融资成分，本公司始

终按照相当于整个存续期内预期信用损失的金额计量其损失准备。

如果有客观证据表明某项应收款项已经发生信用减值，则本公司在单项基础上对该应收款项计提减值准备。

除单项计提坏账准备的上述应收款项外，本公司依据信用风险特征将其余金融工具划分为若干组合，在组合基础上确定预期信用

损失。本公司对应收账款，参考历史信用损失经验，结合当前状况以及对未来经济状况的预测，通过违约风险敞口和整个存续期预期

信用损失率计算预期信用损失。

按照类似信用风险特征（账龄）进行组合，并基于所有合理且有依据的信息，包括前瞻性信息，确定的账龄与整个存续期预期信

用损失率对照表如下：

账龄
应收账款预期损失率

（应收第三方客户款项）

其他应收款预期损失率

（员工备用金、应收代垫款及其他）

1 年以内 5.00% 5.00%

1 至 2 年 10.00% 10.00%

2 至 3 年 20.00% 20.00%

3 至 4 年 40.00% 40.00%

4 至 5 年 95.00% 95.00%

5 年以上 100.00% 100.00%

报告期内，公司应收账款按坏账计提方法分类披露如下：
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类别

期末余额 上年年末余额

账面余额 坏账准备

账面价值

账面余额 坏账准备

账面价值
金额

比例

（%）
金额

计提

比例

（%）

金额
比例

（%）
金额

计提

比例

（%）

按信用

风险特

征组合

计提坏

账准备

534,853,411.01 100.00 54,739,977.44 10.23 480,113,433.57 511,423,717.95 100.00 52,572,328.81 10.28 458,851,389.14

其中：

应收第

三方客

户款项

534,853,411.01 100.00 54,739,977.44 10.23 480,113,433.57 511,423,717.95 100.00 52,572,328.81 10.28 458,851,389.14

合计 534,853,411.01 100.00 54,739,977.44 480,113,433.57 511,423,717.95 100.00 52,572,328.81 458,851,389.14

按信用风险特征组合计提坏账准备：

应收第三方客户款项组合：
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账龄
期末余额

应收账款 坏账准备 计提比例（%）

1 年以内 322,783,567.10 16,139,178.35 5.00

1 至 2 年 166,194,578.77 16,619,457.89 10.00

2 至 3 年 27,013,024.00 5,402,604.80 20.00

3 至 4 年 3,484,337.01 1,393,734.80 40.00

4 至 5 年 3,858,050.59 3,665,148.06 95.00

5 年以上 11,519,853.54 11,519,853.54 100.00

合计 534,853,411.01 54,739,977.44

综上所述，公司已对应收账款进行充分计提，结合公司对应收账款对手方包括不限于资信情况、历史回款情况、经营情况等因素

的判断，不存在较大的回收风险。

2.上述客户资信情况、与相关客户是否存在关联关系或其他约定安排、未按合同约定付款的原因情况如下：

客户名称 客户资信情况
是否存在关联关系或其他

约定安排
未按合同约定付款的原因

中基建工防水装饰集团有限公司 良好 不存在

该客户为公司长期战略合作客户，存在较大金额的持续性业务合作，故给

予客户 12 个月账期，由于近年客户部分施工项目进度缓慢，导致未按合同

约定回款，预计 2025 年上旬恢复正常施工进度，并有序回款。

北京百创天地建设工程有限公司 良好 不存在
此客户为老客户转介绍，客户上游项目质量较高，故公司给予 12 个月账期

进行结算。因客户上游项目方尚开始对施工项目进行结算，故导致客户未
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按合同约定付款，待项目方结算后回款。

中韩（长春）国际合作示范区长

盛科技投资控股（集团）有限公

司

良好 不存在

该客户实际控制人为中韩（长春）国际合作示范区财政局，施工项目属于

政府拨款项目，结款周期受制于政府拨款进度，周期较长，但该项目的施

工、结算具有较高保障，并有益于公司品牌与影响力的推广，目前公司正

积极协调付款事宜，且客户方也向政府申请结算款项。

长春市盛荣商贸有限公司 良好 不存在

该客户最终实际控制人为中韩（长春）国际合作示范区财政局，施工项目

属于政府拨款项目，结款周期受制于政府拨款进度，周期较长，但该项目

的施工、结算具有较高保障，并有益于公司品牌与影响力的推广，目前公

司正积极协调付款事宜，且客户方也向政府申请结算款项。

上海迎禹建筑工程有限公司 良好 不存在

该客户为公司长期战略合作客户，存在较大金额的持续性业务合作，故给

予客户 12 个月账期。截至报告期末，已超出合同约定付款期限部分尚余

757.62 万元未结，原因系上海迎禹建筑工程有限公司未收到甲方结算款，

因此该客户未支付我公司款项；其余部分应收账款截至报告期末尚处于合

理账期内。

https://www.qcc.com/firm/g15befcac612dd9aee189e6eca029da5.html
https://www.qcc.com/firm/g15befcac612dd9aee189e6eca029da5.html
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3.结合交易实质说明相关交易是否真实、收入确认是否准确。

公司是属于防水材料生产商及防水防腐保温工程的综合服务商，主要从事防

水材料的研发、生产、销售以及防水防腐保温工程施工业务。公司下游客户包括

基建项目总包单位、大型房地产开发商、建筑施工企业，根据客户材料采购与工

程施工招标需求，通过为客户提供高质量防水防腐土工产品以及提供工程施工服

务实现收入。上述交易中，公司为生产商与服务商，具备商业实质，与客户不存

在关联关系或其他约定安排，公司核实了与客户的合同、签收单、发票、前期回

款的银行回款凭证等文件，确认上述交易真实，收入确认符合会计准则和相关政

策。

针对应收账款未按合同约定付款事项，公司目前已开展相关工作，包括但不

限于整理归集项目资料、联系客户催收等工作。

问题 2、关于在建工程

截至报告期末，公司在建工程余额 9,533,547.20 元，同比增长 26.48%，其

中 6#生产车间项目余额 7,452,652.26 元，未计提减值准备，该项目自 2022 年

底至报告期末无发生额。本期新增绿色建材及智能化施工服务产业园建设项目，

账面余额 1,996,126.04 元。报告期末短期借款 220,769,116.50 元，同比增长

66.17%；货币资金 247,529.40 元，应付账款余额 68,788,419.43 元，资产负债

率 57.54%。

请你公司：

（1）说明 6#生产车间项目和绿色建材及智能化施工服务产业园项目建设背

景、建设周期、建设用途、合同约定、前期各年投入及工程进度、预期收益、

项目采购定价公允性，项目供应商与公司是否存在潜在关联关系。

【回复】：

1.6#生产车间项目

6#车间系整体项目规划中生产高分子防水卷材的独立车间。“十四五”期间，

中国防水材料产量稳步上升，行业集中度不断提高，产品品牌建设明显加强。许
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多大型防水材料企业加大研发投入，提高自主创新能力，大幅提升装备水平，培

养了一大批专业的技术和施工人才。产品和工程质量稳步提高，加强了各种产品

标准和施工规范的实施力度，大幅提高了产品质量，大力推进了新材料、新技术

在防水工程中的应用，提高了防水材料的使用寿命，有效提高了防水工程的质量。

平舆县将建筑防水产业作为主导产业，强化政策支持，注重科学引导，大力发展

总部经济，推动平舆建筑防水行业实现基地化运作、产业化经营、集群化发展。

平舆县委、县政府提出了发展“五大产业”、打造“五大片区”的战略布局，将

建筑防水产业作为主导产业，成立了平舆县建筑防水产业办公室、建筑防水产业

综合服务中心，开辟了行政审批绿色通道，对建筑防水产业投资项目实行一条龙

服务，平舆防水施工业务范围也拓展到防水、防腐、保温、房地产、城市环保等

诸多领域。“平舆防水”已成为与“林州建筑”、“长恒防腐”齐名的三大品牌

之一，被誉为“中国建筑工程防水之乡”。为更好响应绿色建材生产实践，公司

结合时下产能投资建设本项目。上述 6#车间隶属于河南省豫王建能科技有限公

司年产防水卷材 3400 万 m²等基础设施建设专用建材项目。建设地点位于驻马店

市平舆县产业集聚区，鸿业大道以东，盛园路以北，朝阳大道以南，总占地面积

为 162844.6 平方米，折合 244.27 亩，土地性质为工业用地。总建筑面积

103941.05 ㎡，计容面积 189005.71 ㎡，主要建构筑物包括生产车间、办公楼、

科研楼、宿舍楼、运动场、实训场、销售展馆、锅炉房、柴油机房、消防水池及

泵房、危废储存间、门卫室、堆场等，安装 80000 平方米屋顶太阳能光伏发电板，

配套建设厂区内道路硬化、绿化、水电气等基础设施工程。安装防水材料、防水

涂料、长纤无纺布和彩色烧结砂等生产线。

本项目建筑总包方为河南省基石建筑有限公司，监理单位为河南会发建设工

程监理有限公司，设计单位为吉林省建筑材料工业设计研究院。项目采购定价均

通过内部审批，公司将根据比价、竞争性谈判等确定采购价格，交易的信用政策、

定价方式稳定，采购价格公允，各建筑、设计、监理单位与公司均不存在关联关

系。

根据东方经纬项目管理有限公司出具的关于本项目的《可行性分析报告》结

合其他车间建成后实际收入与盈利能力测算，6#车间占比在项目经营期内年均营

业收入约为 1,800 万元，年均利润约为 240 万元。
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截至报告期末，6#车间已陆续投入资金 745.26 万元，总预算 881.88 万元，

已完成工程总进度的84.51%。2024年下半年已推动6#车间的基础建设，预计2025

年 1 月末完工并转固。

2.绿色建材及智能化施工服务产业园项目

项目建设地点位于长春市中韩（长春）国际合作示范区内东至中韩丙二街、

南至仁德路、西至现有空地、北至现有空地，总占地面积 60000 平方米，折合

90.00 亩，土地性质为工业用地。项目规划总建筑面积 41127.00 ㎡，其中地上

建筑面积 40456.39 ㎡，地下建筑面积 670.61 ㎡，主要建构筑物包括生产车间、

办公楼、门卫室等，配套建设厂区内道路硬化、大门围墙、绿化、水电气等基础

设施工程。

本项目未来将用于研发、生产、销售各类沥青基防水材料、高分子防水材料

以及各类土工产品，拟安装防水材料、商砼搅拌、 高性能胶凝材料、XPS 挤出

发泡（CO2）板材、涂料等生产线，同时购置卷材拉力机、热烘干仪、高分子小

样挤出机、变压器等相关科研设备。

传统建材在生产和使用过程中存在一系列问题，如能源消耗高、环境污染严

重、资源浪费等，难以满足建筑节能、绿色建筑和装配式建筑，以及新型城镇化

建设更高水平发展的需要。随着环保意识的提高和可持续发展的要求，绿色建材

逐渐引起人们的关注。并且，绿色建材的应用能够通过减少建筑能耗、提高生态

环境质量等方面，促进经济社会的可持续发展和产业结构转型的升级，进而推动

经济社会的绿色发展。本项目符合国家发改委《战略性新兴产业重点产品和服务

指导目录（2016 版）》和《产业结构调整指导目录（2019 年版）》的产业政策，

重点支持发展的产品方向领域的要求；本项目产品将在国内市场上有较为广阔的

市场空间，发展前景良好。

本项目建设周期为一年，预计 2025 年中旬建成投产。项目建设阶段包括前

期咨询设计阶段、土建施工、设备及管线安装、竣工投产等阶段。其中前期咨询

设计阶段为期 2个月，计划投入资金 410 万元；土建施工为期 6个月，计划投入

资金 8370 万元（其中：土地费用 2046 万元），设备及管线安装为期 3个月，计

划投入资金 13170 万元；竣工投产阶段为期 1个月，计划投入资金 4050 万元（包
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含预备费、建设期利息、补充流动资金）。

本项目建设涉及主要合同对手方包括①设计单位：中元国际（长春）高新建

筑设计院有限公司；②施工单位：北方一建建设集团有限公司；③监理单位：吉

林建院工程建设监理咨询有限公司。项目建设、采购定价均通过内部审批，根据

比价、竞争性谈判等确定建设、采购价格，交易的信用政策、定价方式稳定，采

购价格公允，各建筑、设计、监理、采购单位与公司均不存在关联关系。

本项目在建工程账面余额为 199.61 万元，项目整体含设备总投资金额约为

2.6 亿元，其中设备采购及安装费用约为 1.02 亿元，建安工程及配套费用约为

1.58 亿元，截至本说明出具之日，结合报告期末列示的公司预付长期资产款项

实际使用情况与建筑总包单位与监理单位出具的《施工形象进度报审表》，已完

成工程进度约为 24.37%。根据本项目《可行性分析报告》结合当下实际行业发

展情况，在未来不出现重大变动因素影响的前提下，预期经营活动期内本项目年

均营业收入约为 2.5 亿元，年均利润约为 4500 万元。

（2）说明 6#生产车间自 2022 年底至报告期末无发生额的原因。该项目是

否存在减值迹象，未对其计提减值准备的原因及合理性；

【回复】：

根据公司整体固定资产投资与建设规划，在 2022 年至 2023 年度对河南省豫

王建能科技有限公司年产防水卷材3400万 m²等基础设施建设专用建材项目中的

10#厂房、11#厂房和办公楼进行了基础建设推进，并于 2023 年末对上述工程进

行了在建工程转固。6#生产车间原始的建设用途是为了生产高分子防水卷材独立

车间，因受下游市场对该产品需求因素影响，结合公司项目整体产能，将 6#车

间的建设工作进行延后。因此，截至报告期，公司 6#车间的基础建设未予推进。

而随着 2023 年 4 月《建筑与市政工程防水通用规范》【GB55030-2022】正式实

施，社会对高分子防水材料关注度不断提升，推动防水企业进行升级优化。因此，

2024 年下半年，公司已开始对 6#车间进行施工，预计 2025 年 1 月末工程全部结

束并转固。

根据《企业会计准则》和公司在建工程相关的会计政策，公司于每期期末判
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断在建工程是否存在可能发生减值的迹象。如有证据表明在建工程已经发生了减

值，应当对其计提减值准备。截至本报告期末，公司对在建工程项目与《企业会

计准则第 8 号——资产减值》列示的减值迹象进行的对比情况如下：

会计准则的相关规定 公司实际情况分析

（1）资产的市价当期大幅度下跌，其跌幅明

显高于因时间的推移或者正常使用而预计的

下跌；

在建工程项目预计能够按照计划进行生产

运营，不存在资产的市价当期大幅度下跌情

况。

（2）企业经营所处的经济、技术或者法律等

环境以及资产所处的市场在当期或者将在近

期发生重大变化，从而对企业产生不利影响；

随着两新一重、城市更新、“老旧改”以及

防水行业重组趋势的发展，建筑防水行业将

迎来新的发展机遇，不存在企业经营所处的

经济、技术或者法律等环境以及资产所处的

市场对企业产生不利影响的情形。

（3）市场利率或者其他市场投资报酬率在当

期已经提高，从而影响企业计算资产预计未来

现金流量现值的折现率，导致资产可收回金额

大幅度降低；

市场利率或者其他市场投资报酬率未发生

导致资产可收回金额大幅度降低的重大变

化。

（4）有证据表明资产已经陈旧过时或者其实

体已经损坏；

经实地查看及评估，在建工程项目不存在已

经陈旧过时或者其实体已经损坏的情况。

（5）资产已经或者将被闲置、终止使用或者

计划提前处置；

在建项目主要用于防水材料的生产、研发和

销售，符合公司发展战略。结合当前市场情

况及对在建项目的充分评估，预计不存在资

产已经或者将被闲置、终止使用或者计划提

前处置的情况。

（6）企业内部报告的证据表明资产的经济绩

效已经低于或者将低于预期，如资产所创造的

净现金流量或者实现的营业利润（或者亏损）

远远低于（或者高于）预计金额等。

截至报告期末，公司预计新建项目达产后整

体预期经济效益较好，不存在经济绩效已经

低于或者将低于预期的情况。

综上所述，随着两新一重、城市更新、“老旧改”、“双碳”战略、房地产

高质量发展、都市圈一体化发展、消费升级战略的实施以及防水行业重组趋势的

发展，建筑防水行业将迎来新的发展机遇。十四五期间，整个防水行业生态环境

不断得以优化，将会构建“智能工业+工程服务+质量保证”的全产业链发展新格

局，建筑防水行业将会朝着创新、绿色、健康、高质量方向转型升级发展。公司

的建设项目主要用于防水材料的生产和存储，是实现公司多元化经营的重要布局，

符合公司的长期发展战略规划，将进一步提升公司的市场竞争力，增强公司的盈

利能力。
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报告期内，公司严格依据会计准则的相关规定，对在建工程项目进行了全面

的减值风险测试。并结合行业趋势和市场环境进行评判，以确保评估结果的准确

性和可靠性。报告期末，公司不存在长期停建的项目。经过实地查看，也不存在

陈旧过时或者实体已经损坏的情况，均保持着良好的运营状态和技术水平。截至

报告期末，公司在建工程不存在减值迹象，无需计提减值准备。在建工程未计提

减值准备是合理的，符合公司目前实际经营情况和行业发展。

（3）结合在建工程项目规划、未来一年内所需营运资金、资本性支出、目

前可自由支配货币资金金额、现金流情况、当前债务及担保情况，测算资金是

否存在缺口，是否存在流动性风险及信用违约风险。

【回复】：

根据经公司第三届监事会第四次会议、第三届董事会第十一次会议、2023

年年度股东大会审议通过的《2024 年度财务预算报告》结合截至本回复出具之

日公司实际经营情况，测算如下：

根据公司经审计后的近三年财务报表，公司近三年营业收入分别为

26,635.53 万元、36,451.51 万元、44,855.38 万元，近三年总收入复合增长率

为 25.39%。2021 年、2022 年、2023 年经营活动现金流入金额占当年营业收入比

例分别为 93.78%、80.95%、88.42%，平均占比为 87.72%，经营活动现金流出金

额占当年营业收入比例分别为 75.75%、85.95%、89.68%，平均占比为 83.79%。

以上述数据测算，公司未来一年内营业收入约为 56,244.16 万元，收到经营活动

现金约为 49,337.38 万元，支付与经营活动有关现金约需 47,126.98 万元，经营

活动净现流约为 2,210.40 万元，这与公司近两年一期以来，经营活动净现流变

动趋势符合。同时得益于公司对于应收账款的风险控制管理与下游客户的结构调

整，未来有望进一步缩短平均回款账期，增长应收账款周转率，优化公司现金流。

公司短期借款报告期内同比增长幅度较大的原因，是由于公司在 2023 上旬

向广发银行申请综合授信，广发银行向公司发放 1 亿元的银行承兑汇票（详见

2023 年年度报告披露的财务表中合并财务报表项目注释(十九)应付票据），后

公司考虑财务费用管控结合未来发展战略规划，偿还上述票据，后新增了银行的

流动资金贷款，故导致报告期内短期借款较上年度大幅增长，2023 年上半年期
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末与 2024 年上半年期末，公司资产负债率分别为 58.90%、57.54%。资产负债结

构未发生重大变化。

公司报告期内存在对外担保情况，系为公司全资子公司——河南省豫王建能

科技有限公司（以下简称“河南豫王”）向银行申请贷款提供担保，本担保已事

前履行审议，报告期内，河南豫王经营状况良好，本项担保有助于提高子公司融

资效率,进而推进子公司业务的顺利开展。公司对被担保人的资产情况、偿还能

力和经营能力有充分的了解，未来不会因本项担保对公司产生重大的不利影响。

公司未来资本性支出主要来自现有在建工程项目的后续投入，截至报告期末，

暂无未披露的重大投资或其他大额资本性支出的计划。目前公司在建工程主要为

与河南省豫王建能科技有限公司年产防水卷材3400万 m²等基础设施建设专用建

材项目 6#车间与绿色建材及智能化施工服务产业园项目，其中，6#车间上尚需

投入资金为 136.62 万元，绿色建材及智能化施工服务产业园项目需投入约

18,000.00 万元，项目总投资规模为 26,000.00 万元，截至本说明出具之日，公

司已实缴控股子公司——吉林省豫王建能科技有限公司（以下简称“吉林豫王”）

注册资本全部认缴金额 7,100.00 万元，中韩（长春）国际合作示范区长荣城市

建设投资（集团）有限公司已实缴 900.00 万元注册资本，剩余 2,000.00 万元应

实缴注册资本约在 2025 年上半年完成。此外，公司经 2024 年第二次临时股东大

会审议通过，拟向中国建设银行吉林省分行申请集团综合授信 22,000.00 万元，

其中 18,000.00 万元为针对绿色建材及智能化施工服务产业园项目的项目贷款。

因此，本项目不存在资金缺口，并经公司与建筑总包单位、设计单位、监理单位

沟通后，预计将于 2025 年年中完工投产。

截至报告期末，公司与各金融机构保持良好的合作关系，通过征信报告显示，

公司不存在贷款逾期或因贷款逾期产生的相关诉讼与纠纷。

综上，公司近两年一期经营性现金流呈良性发展，公司资产负债结构未发生

重大变化，且资产负债率处于行业平均水平，公司偿债能力较强。存续的担保事

项亦不会对公司产生重大不良影响，或产生重大金额的或有负债。公司未来资本

性支出与存量的在建工程项目后续资金投入均有对应资金来源，针对项目建设存

在资金缺口部分已通过银行项目贷款的方式进行解决，故公司不存在流动性风险




