
附件二：投资者关系活动记录表格式 

证券代码： 002404                       证券简称：嘉欣丝绸 

浙江嘉欣丝绸股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2024018 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场调研  

■其他 线上调研 

参与单位名称

及人员姓名 

嘉实基金 张浩嵩；宏利基金 周少博；鹏扬基金 袁天娇； 

永赢基金 安慧丽；汇丰晋信 杨明芬；光证资管 徐亦钦； 

优思投资 张晨光；申万菱信 游彤煦；华宝自营 宋泽元； 

健顺投资 何荣珩；建信信托 常馨月 

时间 2024年 12月 23日 

地点 电话会议 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书  郑晓 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

交流公司生产经营情况（以机构提问，公司回答的方式展开） 

一、公司介绍 

公司向投资者介绍公司的历史沿革、主营业务构成、竞争优

势、发展战略等情况。 

二、交流问答 

问题一： 公司外贸业务的具体情况是怎样的？ 

答：公司外贸出口的产品主要为丝类产品、面料和服装，出

口占比分别为 10%、10%、80%。服装出口客户多为国际知名

品牌，公司并不是传统的生产代工，而是结合了自主设计与

智能制造，所以附加值也较高。公司拥有 300余人的外贸业



务团队，近 30 年的外贸业务经验积累，具备丰富的业务接

洽、品控管理和业务全流程服务能力，客户以欧美为主，遍

及五大洲，与近 70 个国家和地区的客商建立了经贸合作关

系；同时，公司拥有百余人的研发团队，进行自主设计与开

发，近年来运用服装 3D 数字化、AI 设计等工具，进行成衣

款式、面料纹理、花型图案等的研发设计，提高了设计效率

和市场接受度。3D 设计和 AI 设计对开拓新客户和市场起到

了重要的作用。 

 

问题二：服装出口的趋势如何？订单毛利率变化的趋势是怎

样的？ 

答：从目前订单的情况判断，预计 2025 年 1 季度的出口形

势会好于上年同期；外贸订单的毛利率受人民币汇率走势影

响，贬值趋势下毛利率也应高于上年同期。 

 

问题三：内销品牌“金三塔”近期的销售情况如何？消费者

画像是怎样的？ 

答：金三塔品牌今年保持了不错的发展势头，特别是丝针织

类产品，这几年来越来越被广大消费者接受，销售势头较好。

金三塔的丝针织工艺比较有特色，丝针织打底衫、保暖内衣

以及丝棉背心和棉袄类秋冬季产品，能够有效承接秋冬季销

售，改变了常规丝绸产品秋冬下降的问题。 

金三塔品牌的消费者以一二线城市对生活品质有要求，有较

强消费能力的轻熟女性为主。 

 

问题四：近期关注到公司“金三塔”品牌布局了微信小店，

金三塔产品礼赠属性更优，当前是否有观察到相关趋势？ 

答：真丝产品天生具有礼赠属性，当前消费市场已从产品消

费转向场景消费、情绪消费，我们已经观察到这个变化，在



销售中加强了送礼场景，把节日融入消费节点，为消费者制

定送礼方案，给予更多的情绪价值赋予。 

 

问题五：对于金三塔品牌 2025 年的发展展望是怎样的？ 

答：对于 2025年的消费市场，公司仍有较强的信心，将持续

加强品牌推广，塑造品牌心智，打造消费者心目中的首选真

丝品牌，持续提升销售规模和市场占有率。 

 

问题六：“金蚕网”业务未来发展规划是怎样的？ 

答：“金蚕网”在行业内有较高的地位，是丝绸行业内最早

开展线上电子合同交易的平台，拥有行业权威的信息服务业

务，配套了较为完善的仓储物流服务体系，从蚕茧、生丝到

绸缎，从线上交易到线下大宗商品超市，布局完整，形成了

行业链接较全的产业链服务平台及供应链融资业务。 

未来“金蚕网”将打造成为以行业信息为引领、交易为基础、

渠道为核心、融资为支撑、仓储为保障的数字化运营综合服

务平台。同时，规范和夯实网上交易，不断巩固行业价格风

向标地位，提升茧丝原料贸易的渠道优势。 

 

问题七：公司产能在国内外均有布局，海外供应链的具体情

况是怎样的？  

答：公司从 2019年开始在海外进行供应链布局，陆续投入超

过 1亿元，公司采取“筑巢引凤”策略，向客户推介公司的

海外工厂，同时，采取“借鸡生蛋”策略，在柬埔寨等东南

亚地区开发定点外协工厂，进一步消化增量订单。随着柬埔

寨服装生产基地的投产，公司拥有 5家海外工厂，达产后海

外产能将达到 800-900万件，占总产能的 40%以上。  

附件清单（如

有） 

 



日期 2024年 12月 23日 

 


