
证券代码：301319                                     证券简称：唯特偶 

 

   投资者关系活动记录表 

编号：2024-009 

投资者关系活动类别 

 

□ 特定对象调研  □ 分析师会议  

□ 媒体采访      □ 业绩沟通会（电话会）  

□ 新闻发布会    □ 路演活动  

□ 现场参观      ☑ 其他    线上会议                  

参与单位名称及人员姓名  中泰证券 徐嘉诚；中泰证券 冯胜 

时间 2024年 12月 26 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员姓名 

董事会秘书 廖娅伶女士 

财务总监 朱胜立先生 

证券事务代表 郜丽女士 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

Q1: 公司出海战略主要是基于哪些考虑？ 

答：（1）从需求端来看，海外微电子焊接材料

市场规模超百亿级，市场空间广阔；且近年来，

公司下游客户加快出海步伐，对公司海外交付能

力提出了新的要求；（2）为更好地配套海外客

户供应，提升公司在全球领域内的市场份额，公

司六五战略规划中坚定了出海战略，先后布局东

南亚及北美市场。当前已设立香港、新加坡、越

南、泰国、美国、墨西哥等海外孙、子公司；（3）

公司上市后，企业信誉和品牌价值得到更多客户

认可，资金、人才储备充实，有能力率先“走出

去”，抢占先发优势。虽然当前公司海外营收占

总收入比例偏小，但公司出海相关计划正在稳步

推进中，未来海外营收有望获得进一步增长，为



公司发展助力。 

Q2: 公司在产品研发方面取得了怎样的成果？ 

答：（1）在锡膏领域，公司开发出激光/喷印

锡膏、高性能合金锡膏、T4-T5 枝晶高可靠锡膏

等高性能产品，满足了客户零卤素、精密封装、

高低温焊接等需求；（2）化工产品领域，公司

先后研发出低固含水基免洗助焊剂、516 低固

含高活性助焊剂、无结晶光伏助焊剂、零卤素

高可靠助焊剂、PCBA 水基清洗剂、新能源汽车

电池壳油污清洗剂等产品，向着更环保、更高

性能、适应更多应用场景的方向不断迈进；（3）

随着公司研发中心逐步建设完成以及向可靠性

材料等新板块的拓展，公司的研发能力还将进

一步提升，开发出更多品类、更高性能的产品。 

Q3: 公司在市场上的核心优势有哪些？ 

答：（1）技术优势。唯特偶自创立 26年来，历

经四代研发团队，紧跟行业发展趋势，产品品类

齐全，技术储备丰厚，在产品性能保障、生产成

本控制等方面均处于行业前列；（2）客户资源

优势。公司迄今合作客户超 4000 家，且由于行

业认证周期较长，市场进入门槛较高，客户粘度

较强，能持续为公司带来稳定的营业收入；（3）

规模优势。公司上市以来，资金、人才储备不断

增强，公司规模处于国内同行业优势地位。公司

利用资金和人才储备赋能企业研发、生产和管

理。尤其在控制生产成本、研发生产协同、市场

定价能力等方面优势明显。 

Q4: 能否介绍一下公司未来的发展战略？ 

答：（1）在产品研发方面，公司将紧跟新兴产

业发展机遇，加大在半导体、汽车电子、医疗

等领域的研发投入；（2）在市场布局上，根据

公司“六五”战略规划，公司将继续加大海外

投资力度，推进海外市场开拓；（3）在公司组



织架构上，公司将继续推动业务团队改革，按

各行业头部客户划分事业部，继续向行业纵深

探索；（4）在横向发展上，未来公司将以可靠

性材料为抓手，采用多样化方式丰富自身产品

矩阵，致力于成为全球新科技时代电子装联和

可靠性材料解决方案的供应商。 

Q5: 在市场竞争日益加剧的形势下，公司如何保

持毛利润水平？ 

答：尽管当前市场竞争加剧，但公司始终坚持投

入研发，推动技术创新，向客户导入新产品，保

持了产品毛利率；此外，公司利用丰富的产品品

类，打造产品矩阵，提供全方位解决方案，也使

产品利润率得到保障。  

接待过程中，公司与投资者进行了充分地交流与

沟通，并严格按照公司有关制度规定，保证信息

披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有出

现未公开重大信息泄露等情况。 

附件（如有）  

日 期  2024年 12月 27 日 

 

 


