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上海纳尔实业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活

动类别 

 特定对象调研          

□分析师会议 

□媒体采访 

□业绩说明会 

□新闻发布会 

□路演活动 

□现场参观 

其他             

参与单位名称

及人员姓名 

上海证券：于庭泽、王哲、郭吟冬； 

时间 2025 年 1 月 2 日（星期四） 15:00-16:00 

地点 上海市浦东新区新场镇新瀚路 26 号 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、公司主要情况介绍 

公司董秘游爱军对公司发展历程、产品业务等情况进行了介

绍：公司主要业务为数码喷绘材料、汽车功能膜、电子功能及光学

膜等新材料产品，分别占公司主营业务收入 65%、30%、5%左右。 

公司目前发展的主要策略为“新材料、新能源”双驱动。“新

材料”领域，数码喷绘材料业务的发展策略为拓展市场份额、做强

产业链深度，积极拓展市场提升市场占有率，提升原材料自产自供

比例，提升产品品质和供应稳定性；汽车保护膜、光学膜的发展策

略是增加技术研发投入、投资场地及设备以扩大制造能力、积极创

新渠道拓展市场、提升对客户的多渠道服务体系，为公司带来增量

业务。公司一方面通过研发开发出汽车保护膜、离型膜、家居装饰

材料等产品，上述产品与公司数码绘材料产品在技术研发、生产工

艺及制造资源上有较强的协同性，横向拓展多元市场；另一方面充

分利用上市公司平台的资本优势，收购东莞骏鸿，该类产品与公司

的数码绘材料产品及汽车保护膜在技术、制造等方面具有较高的协

同性。新能源领域，公司自 2021 年介入氢能源燃料电池行业，聚

焦核心零部件及关键设备入手，自主研发及产业合作并重，持续自

主投入研发储备，通过产业基金及时跟踪行业及需求进展。 
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二、交流环节 

1、2024 年一至三季度营业收入及净利润情况？增长的主要驱

动因素及其可持续性？ 

2024 年一至三季度公司实现营业收入 14.22 亿，同比增长

32.67%；归属于上市公司股东的净利润 1.08 亿，同比增长 87.67%。

营业收入及利润增长主要来自数码喷印材料的外销业务及汽车功

能膜两大业务板块。数码喷印材料一方面因公司生产规模及产业链

条完整性已处行业内前列，规模效应显著；另一方面因数码喷印材

料广泛应用于户外广告、装饰美饰等领域，一定程度上持续受国内

外宏观经济以及商业活动、政治活动、文体活动等活跃度变化的周

期性影响，从公司经营数据来看 2024 年一至三季度外销业务增长

相对较高。汽车功能膜产品主因当前新能源车市场渗透率提高、行

业景气度提升、公司产品竞争优势不断增强、产品研发创新、内部

激励机制创新及渠道拓展等多方面因素共同作用，导致公司 2024

年度该业务整体取得较大增长。 

2、公司汽车保护膜产品的细分品类及销售模式？ 

公司汽车保护膜产品主要包括汽车漆面保护膜、汽车窗膜及改

色膜等汽车用膜材，属汽车配套产品行业，其销售渠道主要有品牌

代理商、汽车 4S 店、汽车原厂等，近年来公司产品在汽车 4S 店、

汽车原厂的销售呈现出良好的发展势头。主因该市场及行业目前正

处于进口替代、消费升级、商业模式创新阶段，有较为广阔的市场

前景，加上近年来新能源汽车蓬勃发展，消费者个性美饰需求升级，

为汽车保护膜产业的快速渗透发展提供新增长点。同时，用户的创

新需求推动越来越多的整车厂将汽车保护膜产品引入到汽车前装

环节；作为汽车配套产品，4S 店企业对该产品的接受程度也伴随消

费者需求越来越高，公司在上述渠道的持续投入将为汽车保护膜业

务 2025 年度发展提供新的保障。 

3、请介绍公司在氢能源领域的布局规划及项目情况 

随着全球气候问题日益严峻，“脱碳”成为全球主旋律。氢能

作为零碳燃料在推动能源转型过程中发挥关键作用，发展氢能源已

成为国家战略方向。在这样的背景下公司布局氢能源燃料电池膜电
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极行业，一方面组建技术及运营团队，从核心零部件及关键装备入

手，2024 年度与上海交通大学签署产学研合作协议，加速技术及

产品的研发，持续自主稳健投入研发；另一方面公司投资设立氢能

产业基金，孵化培育新赛道上与公司氢能业务具有协同性、在行业

内有技术及市场优势的头部种子企业，并在确定性增高时寻求通过

收购、兼并等手段机会推动项目及公司氢能业务的快速发展。 

4、公司近年产能建设情况？ 

为解决公司的产能瓶颈，2024 年江西丰城智能工厂产能逐步

释放，为市场拓展及业务持续快速增长提供基础保障，且为未来产

能建设需要储备了部分土地。另一方面，得益于公司在精细化管理、

产品研发、自主品牌建设及营销渠道的长期投入，公司近年来积极

布局海外市场拓展及泰国制造基地建设，先人一步走出“出海”战

略，对抵御贸易壁垒风险及业绩大幅增长有较大支撑作用。 

 

注：接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与

沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情

况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理、财务负责人、董事会秘书：游爱军；  

证券事务部：桂宇轩。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2025 年 1 月 2 日 

 


