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富奥汽车零部件股份有限公司 

 投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2025-03 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 

活动参与人员 华创证券 

时间 2025 年 1 月 24 日 14:30-15:30 

地点 富奥汽车零部件股份有限公司 

形式 座谈 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：李延军 

研发中心副主任：李伟 

预算分析主管：张嘉琳 

综合事务主管：沈相君 

交流内容及具体

问答记录 

1、问：公司在新能源汽车零部件市场的布局进展如何？ 

答：公司按照“轻量化、电动化、智能及网联化”的产

品发展方向，强化自主研发能力建设，通过原有产品“转型

升级”和新产品“全新布局”两条发展路径，实现产业升

级。在“轻量化”方面，全新布局了底盘铸铝轻量化项目和

高压铸造铝合金壳体项目，均已实现量产。原有产品同步深

耕轻量化技术，持续推进铝合金传动轴、商用车复合材料板

簧等产品开发。在“电动化”方面，热集成模块、电动水泵、

电控减振器、电动转向等产品均实现了电动化的技术升级。

同时全新布局了逆变器、电池壳体、新能源车退役电池回收

和梯次利用、电池元素回收等新业态。在“智能及网联化”

方面，以富赛公司为载体，围绕智能座舱、智能驾驶和网联
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服务三大板块开展业务，富赛公司成立后收入规模迅速提

升，配套产品获得客户一致好评。得益于公司前期的研发和

资源布局，公司大力开拓新能源汽车市场，2024 年上半年公

司合并口径获取的新增订单中，新能源类订单占比近 80%。

在比亚迪、蔚来、问界、宁德时代等市场均获取了优质订单，

使公司市场结构不断优化，盈利及抗风险能力进一步加强，

公司产品结构持续转型升级，在国内市场的竞争力不断提

高。 

2、问：外部客户拓展情况如何？ 

答：2024 年，公司以“三化”产品为重点，全面布局底

盘、泵类、电控减振器、热系统、汽车电子、紧固件等产品，

获取了大量新能源及自主品牌等龙头客户订单，公司电控减

振器产品获取了金康赛力斯、小鹏汇天、奇瑞汽车、长安汽

车、零跑汽车等多个客户订单，标志着公司自主研发取得巨

大突破，成功实现国产化替代，助力公司抢抓新能源市场机

遇。此外公司还获取了蔚来汽车副车架、小鹏汽车控制臂、

宁德时代物流车电池壳体、斯堪尼亚紧固件、美国康明斯水

泵等订单。随着前期订单不断转化，2024 年上半年一汽集团

外市场收入占比大幅提升，占比接近 30%。 

3、问：公司新能源客户拓展情况如何？ 

答：在新能源领域，公司以客户商务评级制度为基础，

着重聚焦优质新能源客户，在比亚迪、蔚来汽车、小鹏汽车、

宁德时代、零跑汽车等新能源企业均获取了优质订单。 

4、问：电控减振器的客户有哪些？ 

答：电控减振器产品主要客户为金康赛力斯、奇瑞、吉

利、红旗、零跑等。 

关于本次活动是 否 
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否涉及应披露重

大信息的说明 

活动过程中所使

用的演示文稿、

提供的文档等附

件（如有，可作

为附件） 

无 

 


